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ПЕРЕДМОВА 
 

Фінансовий аналіз у ринковій економіці розглядається як одна з най-
важливіших функцій системи управління, адже він дає можливість визна-
чати конкурентоспроможність суб’єкта підприємницької діяльності, здійс-
нювати контроль за його майновим станом, платоспроможністю, ліквідніс-
тю та фінансовою стійкістю, розробляти заходи щодо запобігання банк-
рутству. Суб’єкти ринкового економічного середовища, що мають відно-
шення до ділового життя підприємства, повинні використовувати методи-
ки фінансового аналізу для прийняття рішень, які спрямовані на оптиміза-
цію відповідних інтересів. Завдяки комплексному фінансовому аналізу 
з’являється можливість зменшити невизначеність і ризик, які притаманні 
процесу прийняття управлінських рішень.   

За цих умов посилюється роль своєчасного, комплексного та об’єк-
тивного аналізу фінансово-господарської діяльності підприємств, що пот-
ребує підготовки фахівців економічного напряму, які мають глибокі теоре-
тичні знання і практичні навички, здатні забезпечити ефективну організа-
цію аналітичної роботи в суб’єктах господарювання усіх форм власності.  

Мета навчального посібника – формування теоретичних знань і на-
буття практичних навичок проведення фінансового аналізу діяльності під-
приємств у процесі вивчення здобувачами вищої освіти дисципліни профе-
сійної підготовки «Фінансовий аналіз».  

Кожна тема навчального посібника включає такі структурні  
елементи: 

 теоретичний матеріал; 
 приклади практичних розрахунків і висновків; 
 запитання для перевірки знань; 
 тести. 
Зміст наведеного матеріалу дає змогу вивчити теоретичні основи фі-

нансового аналізу; набути практичні навички аналізу майнового стану, фі-
нансової стійкості, платоспроможності та ліквідності, грошових потоків, 
ефективності використання капіталу, кредитоспроможності, ділової актив-
ності та інвестиційної привабливості підприємства; виявити напрями під-
вищення ефективності фінансово-господарської діяльності та поліпшення 
фінансового стану суб’єктів господарювання. 

Під час викладення методик та обґрунтування системи показників 
ураховувалися, з одного боку, необхідність комплексного оцінювання фі-
нансового стану підприємств, а з іншого – орієнтація на використання на-
самперед інформації публічної фінансової звітності. Аналітичні таблиці та 
методику розрахунку показників наведено за формами фінансової звітності 
2019 р. відповідно до Національного положення (стандарту) бухгалтер-
ського обліку 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності». Досить значну 
увагу приділено визначенню впливу факторів на зміну результативних фі-
нансово-економічних показників. За підсумками прикладів практичних ро-
зрахунків сформульовано відповідні висновки, використання яких забезпе-
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чує розроблення конкретних заходів, спрямованих на поліпшення фінансо-
вого стану підприємств. 

Поліпшенню засвоєння матеріалу мають сприяти запитання для пе-
ревірки знань, тести та рекомендована література.    

Під час підготовки посібника враховувалися сучасні досягнення тео-
рії та практики як загальносистемного економічного аналізу, так і одного з 
найважливіших його напрямів – фінансового аналізу. Зміст навчального 
посібника узагальнює багаторічний досвід викладання дисципліни «Фінан-
совий аналіз» на кафедрі економічної теорії та економічних досліджень 
Полтавської державної аграрної академії для здобувачів вищої освіти еко-
номічних спеціальностей. 

Автори висловлюють щиру подяку рецензентам (д.е.н., академіку 
АЕН України Дерію В. А., д.е.н., професору Шкурупій О. В., д.е.н., профе-
сору Плаксієнку В. Я.) за рецензування рукопису навчального посібника, 
висловлені ними зауваження і поради. 
 
 

АНОТАЦІЯ 
 

Предметом вивчення навчальної дисципліни «Фінансовий аналіз» є 
сукупність теоретичних, методичних та організаційних аспектів фінансо-
вого аналізу діяльності підприємств. 

Метою викладання навчальної дисципліни «Фінансовий аналіз» є 
формування у здобувачів вищої освіти знань та вмінь проводити фінансо-
вий аналіз діяльності підприємств, робити обґрунтовані висновки, визна-
чати напрями поліпшення їхнього фінансового стану.   

Основними завданнями вивчення дисципліни «Фінансовий аналіз» 
є засвоєння теоретичних основ фінансового аналізу; набуття вмінь і нави-
чок аналізу майнового стану, фінансової стійкості, ліквідності, платоспро-
можності, грошових потоків, ефективності використання капіталу, креди-
тоспроможності, ділової активності та інвестиційної привабливості  
підприємства. 

Згідно з вимогами освітньо-професійної програми у здобувачів ви-
щої освіти мають бути сформовані наступні елементи компетентності: 

- загальні компетентності (ЗК): 
ЗК01. Здатність вчитися і оволодівати сучасними знаннями; 
ЗК02. Здатність до абстрактного мислення, аналізу та синтезу;  
ЗК08. Знання та розуміння предметної області та розуміння профе-

сійної діяльності;  
ЗК13. Здатність проведення досліджень на відповідному рівні;  
- спеціальні (фахові) компетентності (ФК): 
СК02. Використовувати математичний інструментарій для дослі-

дження соціально-економічних процесів, розв’язання прикладних завдань 
в сфері обліку, аналізу, контролю, аудиту, оподаткування; 

СК05. Проводити аналіз господарської діяльності підприємства та 
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фінансовий аналіз з метою прийняття управлінських рішень; 
- програмні результати навчання: 
ПР03. Визначати сутність об’єктів обліку, аналізу, контролю, аудиту, 

оподаткування та розуміти їх роль і місце в господарській діяльності;  
ПР04. Формувати й аналізувати фінансову, управлінську, податкову і 

статистичну звітність підприємств та правильно інтерпретувати отриману 
інформацію для прийняття управлінських рішень; 

ПР05. Володіти методичним інструментарієм обліку, аналізу, конт-
ролю, аудиту та оподаткування господарської діяльності підприємств; 

ПР06. Розуміти особливості практики здійснення обліку, аналізу, ко-
нтролю, аудиту та оподаткування діяльності підприємств різних форм вла-
сності, організаційно-правових форм господарювання та видів економічної 
діяльності;  

ПР26. Проводити діагностику фінансового стану суб’єктів господа-
рювання за інформацією фінансової звітності, визначати вплив факторів на 
рівень і динаміку фінансово-економічних показників. 

 
Зміст дисципліни за темами 

Тема 1. Теоретичні основи фінансового аналізу. 
Тема 2. Загальне оцінювання майнового стану підприємства. 
Тема 3. Аналіз фінансової стійкості підприємства. 
Тема 4. Аналіз ліквідності та платоспроможності підприємства. 
Тема 5. Аналіз грошових потоків. 
Тема 6. Аналіз ефективності використання капіталу. 
Тема 7. Аналіз кредитоспроможності підприємства. 
Тема 8. Оцінювання виробчичо-фінансового левериджу. 
Тема 9. Аналіз ділової активності та інвестиційної привабливості 

підприємства. 
Тема 10. Короткостроковий прогноз фінансового стану підприємства. 
Тема 11. Аналіз фінансового стану неплатоспроможних підприємств 

та запобігання їх банкрутству. 
Тема 12. Стратегічний аналіз фінансового ризику та напрями його 

зменшення. 
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ТЕМА 1 
 ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ФІНАНСОВОГО АНАЛІЗУ 

 
 1.1. Предмет і завдання фінансового аналізу 
 1.2. Сутність і напрями аналізу фінансового стану підприємства 
 1.3. Види фінансового аналізу та його користувачі 
 1.4. Метод фінансового аналізу 
 1.5. Система інформаційного забезпечення фінансового аналізу 
 1.6. Використання інформації фінансової звітності у фінансовому 
        аналізі 
 
 
 1.1. Предмет і завдання фінансового аналізу    
 
 Розвиток ринкової економіки в Україні, поділ бухгалтерського облі-
ку на фінансовий облік та управлінський облік сприяли становленню фінан-
сового аналізу як важливого елемента аналітичної роботи, одного з голов-
них інструментів управління діяльністю підприємства, його фінансовими 
ресурсами.  

Особливості сучасного фінансового аналізу пов’язані з упроваджен-
ням Національних положень (стандартів) бухгалтерського обліку 
(НП(С)БО), що ґрунтуються на Міжнародних стандартах фінансової звіт-
ності (МСФЗ), із входженням України до світової економічної спільноти, з 
посиленням впливу зовнішнього середовища на національну економіку.  
 Фінансовий аналіз є складовою загальносистемного економічного 
аналізу діяльності підприємства) (рис. 1.1). 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 1.1. Місце фінансового аналізу в загальносистемному 
 економічному аналізі 

 
 Аналіз (від грец. analysis – розкладання) – це метод наукового дослі-
дження, який полягає в уявному або реальному розкладанні цілого на час-

Економічний аналіз 

Фінансовий аналіз Управлінський аналіз 

Зовнішній фінансовий 
аналіз за даними  

фінансової звітності 

Внутрішній фінансо-
вий аналіз за даними 

бухгалтерського  
обліку і звітності 

Внутрішньогоспо-
дарський аналіз за 
даними управлін-

ського обліку 
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тини та виділенні його окремих сторін, властивостей, зв’язків.   
У системі «фінансовий аналіз – управлінський аналіз» під терміном 

фінансовий аналіз слід розуміти зовнішній і внутрішній аналіз результатів 
діяльності та фінансового стану підприємства, фінансових відносин, суку-
пності фінансових ресурсів та їх потоків, а під терміном управлінський 
аналіз – внутрішньогосподарський аналіз матеріальних і трудових ресур-
сів, аналіз витрат на виробництво та собівартості продукції тощо. 

Основними ідентифікаційними ознаками навчальної дисципліни, що 
відмежовують її від інших напрямів наукових знань, є предмет і метод. 
Предмет – це те, що вивчається у межах конкретної науки, метод – те, як, 
за допомогою якого інструментарію пізнається цей предмет. 
 Предмет фінансового аналізу – це фінансові відносини в системі 
управління підприємством, фінансові ресурси та їх джерела. 
 Предмет фінансового аналізу включає декілька базових елементів: 
фінансові відносини, фінансові ресурси, джерела їх формування та резуль-
тати використання економічного потенціалу. 
 Наявність фінансових ресурсів, їх ефективне використання, оптима-
льне співвідношення структури джерел їх формування визначають фінан-
сову стійкість, ліквідність і платоспроможність, ділову активність і креди-
тоспроможність підприємства. Звідси й актуальність фінансового аналізу, 
який вивчає всю сукупність фінансових ресурсів, що характеризується си-
стемою показників їх наявності, розміщення, формування та ефективності 
використання.  

Фінансовий аналіз є однією з найважливіших функцій управління, за 
допомогою якої оцінюється фінансова конкурентоспроможність суб’єк-
тів господарювання у ринковій економіці. Кожне підприємство має забез-
печувати такий стан своїх фінансових ресурсів, за якого воно стабільно 
зберігало би здатність своєчасно і в повному обсязі виконувати фінансові 
зобов’язання перед діловими партнерами, державою, власниками, найма-
ними працівниками. 

Отже, сутність фінансового аналізу характеризується такими ком-
плексними складовими:  

 це функція управління, завдяки якій оцінюється конкурентоспро-
можність суб’єктів господарювання (підприємств, організацій, банківських 
установ, страхових компаній та інших юридичних осіб); 

 це інформаційна система, що виконує функції накопичення, 
опрацювання, трансформації та використання інформації фінансового ха-
рактеру з метою забезпечення життєдіяльності суб’єкта господарювання в 
умовах ринкової конкуренції; 

 це метод дослідження, а саме оцінювання і прогнозування фінан-
сового стану, виявлення можливостей підвищення ефективності функціо-
нування підприємства за допомогою раціональної фінансової політики. 

Об’єктами фінансового аналізу можуть бути підприємство або ок-
рема фінансова операція. Суб’єктами фінансового аналізу виступають 
фінансові аналітики, які зацікавлені в ефективній діяльності підприємства: 
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управлінський персонал, акціонери, банки, контролюючі органи різних рі-
внів (галузеві, фіскальні, статистичні та ін.). 
 Зміст фінансового аналізу визначається комплексною метою і за-
вданнями. Комплексна мета фінансового аналізу – це формування уяв-
лення про об’єкт аналізу на базі фінансових критеріїв та показників, тобто 
одержання певної кількості ключових, найбільш інформативних парамет-
рів, які дають об’єктивну характеристику фінансового стану підприємства. 
 Мета фінансового аналізу залежить від інтересів різних суб’єктів. 
Так, інвесторів цікавлять рівень і стабільність доходів за акціями, тобто 
прибутковість (рентабельність) підприємства, кредиторів – його ліквід-
ність і платоспроможність, менеджерів – дохідність окремих видів активів 
та ефективність управління ними. 
 Досягнення мети передбачає послідовне розв’язання взаємопов’яза-
них завдань фінансового аналізу, основними з яких є: 

 всебічне оцінювання фінансового стану підприємства за напряма-
ми: майновий стан, фінансова стійкість, платоспроможність і ліквідність, 
грошові потоки, ефективність використання капіталу, кредитоспромож-
ність, ділова активність та інвестиційна привабливість та ін.; 

 дослідження динаміки показників фінансового стану, виявлення 
основних факторів, які спричинили відповідні зміни; прогнозування осно-
вних тенденцій у фінансовому стані; 

 перевірка дотримання підприємством фінансової, розрахункової та 
кредитної дисципліни, виконання зобов’язань за розрахунками з бюдже-
том, банками, кредиторами, а також використання коштів за цільовим при-
значенням; 

 визначення прибутковості діяльності підприємства для порівняння 
її з аналогічними показниками інших суб’єктів господарювання, оцінюван-
ня ринкової вартості підприємства; 

 своєчасне виявлення й усунення недоліків у господарській діяль-
ності; визначення резервів поліпшення фінансового стану та підвищення 
ефективності функціонування підприємства; 

 забезпечення необхідною інформацією процесів обґрунтування уп-
равлінських рішень у сфері фінансових відносин підприємства, контроль 
за їх практичною реалізацією. 

Таким чином, фінансовий аналіз відіграє важливу роль в поточній 
економічній діяльності підприємства, адже він дає змогу: 
 - об’єктивно оцінювати ефективність використання фінансових ресу-
рсів; 
 - виявляти резерви та своєчасно вживати заходи, спрямовані на по-
ліпшення фінансового стану підприємства; 
 - створювати умови для оптимального соціально-економічного роз-
витку трудового колективу. 

Водночас фінансовий аналіз сприяє розробленню довгострокової фі-
нансової політики підприємства з урахуванням вирішення стратегічних за-
вдань, серед яких: 
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- досягнення прозорості фінансового стану підприємства для власни-
ків, інвесторів, кредиторів; 

- максимізація прибутку підприємства; 
- оптимізація структури капіталу та забезпечення належного рівня 

фінансової стійкості; 
- підвищення рівня інвестиційної привабливості підприємства; вико-

ристання ринкових механізмів залучення фінансових ресурсів. 
Отже, зміст фінансового аналізу полягає в оцінюванні фінансового 

стану суб’єкта господарювання, виявленні можливостей підвищення ефек-
тивності його функціонування за допомогою раціональної фінансової полі-
тики. 

 
 
1.2. Сутність і напрями аналізу фінансового стану 
       підприємства 
 
В умовах ринкової економіки важливу роль відіграє систематичний 

аналіз фінансового стану суб’єктів підприємницької діяльності. Тому у ву-
зькому розумінні фінансовий аналіз – це засіб оцінювання і прогнозування 
фінансового стану підприємства на підставі інформації фінансової звітнос-
ті й оперативних даних за допомогою системи фінансово-економічних по-
казників. 

Фінансовий стан є однією з найважливіших характеристик діяльності 
підприємства та першочерговим об’єктом дослідження у фінансовому ана-
лізі. Фінансовий стан підприємства – це комплексне поняття, що є ре-
зультатом взаємодії всіх елементів системи фінансових відносин підпри-
ємства, визначається сукупністю виробничо-господарських факторів і ха-
рактеризується системою показників, які відображають наявність, розмі-
щення та ефективність використання фінансових ресурсів.  
 Предметом оцінювання фінансового стану підприємства є результа-
ти його виробничо-господарської та фінансової діяльності, що складаються 
під впливом об’єктивних і суб’єктивних чинників та які отримали відо-
браження у системі економічної інформації. 

Головна мета аналізу фінансового стану суб’єктів підприємницької 
діяльності – об’єктивне і комплексне його оцінювання, виявлення реаль-
них можливостей підвищення ефективності формування і використання 
фінансових та інших видів ресурсів.  

Основними завданнями аналізу фінансового стану підприємства є: 
• аналіз ефективності використання майна і джерел формування ка-

піталу підприємства, забезпечення його власними оборотними коштами; 
• аналіз стану і динаміки фінансової стійкості, ліквідності та плато-

спроможності підприємства; 
• аналіз фінансових результатів та ефективності використання капі-

талу; 
• аналіз кредитоспроможності, ділової активності та інвестиційної 
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привабливості підприємства; 
• аналіз стану підприємства на фінансових ринках; 
• визначення резервів підвищення ефективності виробничо-госпо-

дарської та фінансової діяльності; 
• інформаційне забезпечення розроблення планів і прогнозів фінан-

сового оздоровлення підприємства. 
Для отримання аналітичної інформації необхідно розв’язати взаємо-

пов’язані аналітичні задачі, що становлять загальну модель аналізу фінан-
сового стану підприємства (рис. 1.2). 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 1.2. Загальна модель аналізу фінансового стану підприємства 
 
Послідовність аналізу фінансового стану підприємства включає такі 

етапи: 
1.  Збирання інформації та оцінювання її об’єктивності. 
2.  Проведення горизонтального і вертикального аналізу показників 

фінансової звітності. 
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3.  Розрахунок і групування фінансово-економічних показників за ос-
новними напрямами аналізу фінансового стану. 

4.  Виявлення тенденцій зміни показників за період дослідження. 
5.  Встановлення взаємозв’язків між факторними і результативними 

показниками, інтерпретація результатів факторного аналізу. 
6.  Підготовка висновків щодо фінансового стану підприємства та йо-

го динаміки. 
7.  Виявлення «вузьких» місць і пошук резервів. 
8.  Розроблення рекомендацій щодо поліпшення фінансового стану 

підприємства.  
В Україні на різних етапах розвитку вітчизняної економіки викорис-

товувалися такі основні методики оцінювання фінансового стану підпри-
ємств: 

  Методика проведення поглибленого аналізу фінансово-господар-
ського стану неплатоспроможних підприємств та організацій (затверджена 
наказом Агентства з питань запобігання банкрутству підприємств та орга-
нізацій від 27 червня 1997 р. № 81); 

 Рекомендації щодо визначення фінансового стану позичальників 
(затверджені постановою Правління НБУ від 29 вересня 1997 р. № 323); 

  Методика інтегральної оцінки інвестиційної привабливості підп-
риємств та організацій (затверджена наказом Агентства з питань запобі-
гання банкрутству підприємств та організацій від 23 лютого 1998 р. № 22); 

  Положення про порядок формування та використання резерву для 
відшкодування можливих втрат за кредитними операціями банків (затвер-
джене постановою Правління НБУ від 06 липня 2000 р. № 279); 

  Положення про порядок здійснення аналізу фінансового стану 
підприємств, що підлягають приватизації (затверджене наказом Міністерс-
тва фінансів України, Фонду державного майна України від 26 січня 2001 
р.  № 49/121); 

  Методичні рекомендації щодо виявлення ознак неплатоспромож-
ності підприємства та ознак дій з приховування банкрутства, фіктивного 
банкрутства чи доведення до банкрутства (затверджені наказом Міністерс-
тва економіки України від 19 січня 2006 р. № 14, у редакції наказу Мініс-
терства економіки України від 26 жовтня 2010 р. № 1361); 

 Положення про визначення банками України розміру кредитного 
ризику за активними банківськими операціями (затверджене постановою 
Правління Національного банку України від 30 червня 2016 р. № 351). 
 У ринковій економіці фінансовий стан підприємства – це, з одного 
боку, кінцеві результати його діяльності, а з іншого – характеристика його 
фінансової конкурентоспроможності, використання фінансових ресурсів, 
виконання зобов’язань перед державою та суб’єктами господарювання. 
Фінансовий стан може бути стійким, нестійким або кризовим залежно від 
рівня і динаміки визначеної системи показників. 

Стійкий фінансовий стан передбачає здатність підприємства своє-
часно здійснювати платежі, фінансувати свою діяльність на розширеній 
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основі, належний рівень фінансової стійкості, ліквідності та платоспромо-
жності, забезпеченість власними оборотними засобами та ефективне вико-
ристання ресурсів. 

Кризовий фінансовий стан підприємства характеризується нераціо-
нальним розміщенням і неефективним використанням ресурсів, низьким 
рівнем ліквідності та платоспроможності, наявністю прострочених сум 
кредиторської та дебіторської заборгованості, недостатньою фінансовою 
стійкістю у зв’язку з несприятливими тенденціями у виробництві та реалі-
зації продукції.  

Деталізація методики аналізу фінансового стану підприємства зале-
жить від поставлених завдань, а також факторів інформаційного, часового, 
методичного, кадрового та програмного забезпечення.  

У цілому аналіз фінансового стану підприємства поділяється на два 
взаємопов’язані напрями (блоки): 

  експрес-аналіз (попереднє оцінювання) фінансового стану; 
  деталізований (поглиблений) аналіз фінансового стану. 
Основна мета експрес-аналізу – достатньо просте, швидке та наочне 

оцінювання фінансового стану суб’єкта господарювання шляхом розраху-
нку й аналізу динаміки невеликої кількості найбільш важливих показників. 
Експрес-аналіз проводиться за даними фінансової звітності, а отже, орієн-
тований у першу чергу на зовнішніх користувачів (кредиторів, інвесторів, 
акціонерів, постачальників, покупців).  
 Експрес-аналіз здійснюється у три етапи: 

⇒  перший – перевірка показників фінансової звітності за формаль-
ними та якісними ознаками (відповідність підсумків, узгодженість показ-
ників різних форм звітності); 

⇒  другий – встановлення характеру змін у складі майна та джерел 
формування капіталу підприємства, які відбувалися за періоди, що аналі-
зуються; 

⇒  третій – розрахунок та оцінювання динаміки відносних показ-
ників (коефіцієнтів), які характеризують фінансовий стан підприємства. 

Експрес-аналіз завершується висновком про стійкий, нестійкий (пе-
редкризовий) або кризовий фінансовий стан суб’єкта господарювання, а 
також про доцільність чи необхідність проведення поглибленого аналізу. 

Деталізований аналіз – це більш детальна, комплексна характерис-
тика фінансового стану і результатів діяльності підприємства у звітному 
періоді та в динаміці за системою різнопланових показників, встановлення 
факторів, які зумовили такий фінансовий стан, а також прогнозування пер-
спективних параметрів розвитку підприємства. Поглиблений аналіз конк-
ретизує, доповнює та розширює окремі напрями експрес-аналізу. При цьо-
му ступінь деталізації залежить від потреб користувачів аналітичної інфо-
рмації.  
 Таким чином, фінансовий стан є однією з найважливіших характери-
стик економічної діяльності підприємства, визначає його конкурентоспро-
можність і потенціал у діловому співробітництві, дає змогу оцінити гаран-
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тованість економічних інтересів самого підприємства та його партнерів у 
фінансових та інших відносинах. 
 
 
 1.3. Види фінансового аналізу 
 
 Розширена класифікація видів фінансового аналізу визначається ная-
вністю різних ознак (рис. 1.3). 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
  
 
 

Рис. 1.3. Класифікація видів фінансового аналізу 
 

Зовнішній фінансовий аналіз проводиться з метою оцінювання та 
економічної діагностики фінансового стану підприємства за даними публі-
чної фінансової звітності. Зовнішній фінансовий аналіз здійснюють різно-
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манітні зовнішні аналітики (наприклад, інвестори, комерційні банки,  пос-
тачальники  і  замовники,  податкова  служба)  для встановлення можливо-
стей вигідного вкладання коштів у підприємницьку діяльність, оцінювання 
умов кредитування та визначення ступеня фінансового ризику, своєчасно-
го проведення платежів, перевірки дотримання підприємством податкової 
дисципліни тощо.  
 Внутрішній фінансовий аналіз проводиться управлінським персона-
лом підприємства з використанням усіх доступних джерел інформації. Ос-
новний зміст цього аналізу – дослідження факторів формування показників 
фінансових результатів і рентабельності, беззбитковості продукції, майно-
вого стану, фінансової стійкості, ліквідності та платоспроможності, ефек-
тивності використання власного капіталу з метою інформаційне забезпе-
чення прийняття управлінських рішень у сфері фінансово-господарської 
діяльності підприємства. 

Прогнозний (перспективний) аналіз забезпечує вирішення завдань 
стратегічного управління. За основними прогнозними показниками розвит-
ку підприємства формується прогнозна фінансова звітність, на її основі ви-
значається можливий фінансовий стан і, таким чином, обґрунтовуються 
управлінські рішення та планові завдання щодо фінансової перспективи 
підприємства. 
 Поточний (ретроспективний) аналіз проводиться за результатами 
здійснення фінансових операцій з метою контролю за виконанням планів, 
об’єктивного оцінювання фінансово-господарської діяльності підприємст-
ва, виявлення резервів. Ретроспективний аналіз поділяється на оператив-
ний і підсумковий. 
 Оперативний (ситуаційний) аналіз проводиться відразу після здійс-
нення фінансових операцій або зміни ситуації за короткі періоди часу (змі-
ну, робочий день, декаду). Його мета – своєчасно виявити недоліки та за-
безпечити оперативний вплив на діяльність підприємства. 
 Підсумковий аналіз проводиться за відповідний звітний період (мі-
сяць, квартал, рік) з метою всебічного вивчення результатів діяльності та 
комплексного оцінювання фінансового стану підприємства.  

Повний фінансовий аналіз передбачає комплексне оцінювання фінан-
сового стану підприємства за взаємопов’язаними напрямами. 

Тематичний фінансовий аналіз досліджує фінансовий стан підпри-
ємства за окремим, найбільш важливим напрямом оцінювання.  

Розглянемо основні характеристики зовнішнього і внутрішнього фі-
нансового аналізу, якими є мета та об’єкти дослідження, інформаційне за-
безпечення, користувачі результатами аналізу та ін. 

Зовнішній фінансовий аналіз проводять аналітики – сторонні для під-
приємства особи, які не мають доступу до внутрішньої інформаційної бази. 
Залежно від фінансової зацікавленості зовнішні користувачі інформації 
поділяються: 

⇒  на користувачів з прямою фінансовою зацікавленістю: акціоне-
ри, потенційні інвестори, банки, що кредитують підприємство; 
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⇒  користувачів з опосередкованою фінансовою зацікавленістю: по-
даткова служба, банки, що обслуговують підприємство, страхові компанії, 
біржі, постачальники, покупці, профспілки; 

⇒  користувачів без фінансової зацікавленості: служба статистики, 
суди, аудиторські фірми.  

Кожна група користувачів інформації ставить власні цілі під час 
проведення зовнішнього фінансового аналізу. Так, акціонери хочуть бути 
впевненими в надійності своїх вкладень у власний капітал підприємства, їх 
цікавить, чи стабільний його фінансовий стан та які перспективи збере-
ження стабільності, вони зацікавлені у високій рентабельності підприєм-
ницької діяльності та прозорості дивідендної політики керівництва підпри-
ємства. 
 До цієї групи користувачів близькі власники облігацій, випущених 
підприємством, банки, що кредитують підприємство, та інші кредитори. Їх 
цікавить, як підприємство здатне своєчасно сплатити свої поточні зобо-
в’язання, яка гарантія погашення ним довгострокових кредитів і сплати ві-
дповідних процентів у майбутньому. 
 Податкова служба держави за даними звітності отримує відомості 
про майновий стан підприємства та фінансові результати його діяльності 
(прибутки або збитки), про вплив окремих факторів на повноту і своєчас-
ність сплати підприємством податків (зборів, обов’язкових платежів). 
 Ціла низка звітних та аналітичних показників у динаміці потрібна 
статистичній службі та різним відомствам, які вивчають тенденції розвит-
ку окремих галузей національної економіки або економічний стан адмініс-
тративних одиниць. 
 Отже, відповідні інтереси зовнішніх користувачів аналітичної інфо-
рмації визначають основні завдання зовнішнього фінансового аналізу:   
 1) аналіз майнового стану за даними бухгалтерського балансу; 
 2) оцінювання фінансової стійкості, ліквідності та платоспроможнос-
ті підприємства; 
 3) аналіз фінансових результатів і рентабельності роботи підприємс-
тва; 
 4) аналіз ефективності використання капіталу; 
 5) дослідження динаміки дебіторської та кредиторської заборговано-
сті; 
 6) узагальнення відомостей про зв’язки підприємства з постачальни-
ками і споживачами продукції, банками, фінансовими ринками. 

Внутрішній фінансовий аналіз проводиться управлінським персона-
лом підприємства, а користувачами його результатів є керівник підприємс-
тва, його заступники, працівники бухгалтерії, фінансово-економічного від-
ділу, інших служб. Для власників і керівництва підприємства цей аналіз – 
вихідний елемент у формуванні фінансової та комерційної стратегії, що 
впливає на розвиток подій у майбутньому. Використання результатів внут-
рішнього аналізу дає змогу управлінському персоналу контролювати дія-
льність підприємства та своєчасно вносити необхідні зміни в його роботу.  
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 Внутрішній фінансовий аналіз передбачає використання широкої ін-
формаційної бази: фінансової, статистичної та оперативної звітності, даних 
управлінського бухгалтерського обліку, інших джерел. Відповідно розши-
рюються і можливості аналізу, а його результати використовуються для 
планування, контролю та прогнозування фінансового стану підприємства.  
 Внутрішній аналіз фінансового стану підприємства вирішує такі 
завдання: 
 1) визначення забезпеченості запасів власними джерелами і кредита-
ми, оцінювання доцільності отримання та перспектив повернення кредит-
них ресурсів; 
 2) встановлення факторів, які впливають на співвідношення темпів 
зростання кредитних ресурсів та обсягів виробництва і реалізації  
продукції; 
 3) виявлення причин утворення дебіторської та кредиторської забор-
гованості; 
 4) характеристика майна і джерел формування капіталу; 
 5) оцінювання фінансової незалежності підприємства від зовнішніх 
джерел фінансування; 
 6) аналіз ліквідності балансу та платоспроможності підприємства; 
 7) вивчення показників і факторів рентабельності; 
 8) розроблення системи заходів, спрямованих на мобілізацію внут-
рішніх резервів поліпшення фінансового стану підприємства. 
 Узагальнюючі порівняльні характеристики зовнішнього і внутріш-
нього фінансового аналізу наведено в табл. 1.1. 

Отже, особливостями зовнішнього фінансового аналізу є:  
  множинність суб’єктів аналізу та користувачів інформації про дія-

льність і фінансовий стан підприємства; 
  різноманітність цілей та інтересів суб’єктів аналізу; 
  використання в аналізі інформації переважно фінансової звітності 

підприємства; 
  застосування різноманітних типових методик аналізу як наслідок 

попередньої особливості, можливість уніфікації змісту розрахунково-ана-
літичних процедур; 

  розв’язання обмеженого кола завдань аналізу; 
  максимально можлива відкритість результатів аналізу для зацікав-

лених користувачів інформації про діяльність підприємства. 
Особливостями внутрішнього фінансового аналізу є: 
  вузьке коло суб’єктів аналізу; 
  спрямованість результатів аналізу на керівництво підприємства; 
  використання різноманітних джерел інформації для проведення 

поглибленого аналізу; 
  нерегламентація методик аналізу; 
  комплексність аналізу, дослідження всіх сторін фінансово-госпо-

дарської діяльності підприємства; 
  поєднання функцій обліку, аналізу, планування та обґрунтування 
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управлінських рішень; 
Таблиця 1.1 

Порівняльні характеристики зовнішнього і внутрішнього  
фінансового аналізу 

Порівняльна  
характеристика 

Фінансовий аналіз 
Зовнішній Внутрішній 

Мета аналізу 

Оцінювання фінансового 
стану та економічна діаг-
ностика підприємства за 
даними фінансової звітнос-
ті 

Забезпечення планомірного 
надходження грошових 
коштів, оптимізація розмі-
рів власного і позикового 
капіталу для створення 
умов ефективного функці-
онування підприємства  

Об’єкт 
аналізу 

Підприємство як цілісна 
одиниця 

Підприємство як цілісна 
одиниця та його структурні 
підрозділи 

Суб’єкти аналі-
зу (користувачі 

інформації) 
Внутрішні, зацікавлені,  
сторонні Внутрішні 

Джерела 
інформації Форми фінансової звітності  

Форми фінансової та стати-
стичної звітності, дані 
управлінського обліку, ін-
ша оперативна економічна 
інформація підприємства 

Рівень регламе-
нтації методики 

Держава в особі відповід-
них органів управління 
(Міністерство розвитку 
економіки, торгівлі та сіль-
ського господарства, Міні-
стерство фінансів, Націо-
нальний банк, Державна 
служба статистики та ін.) 

Підприємство 

Періодичність 
аналізу 

Періоди складання фінан-
сової звітності (рік, дев’ять 
місяців, перше півріччя, 
перший квартал) 

За необхідності для внут-
рішнього користування 

Доступність 
результатів 

аналізу 

Доступні у межах сторін, 
які зацікавлені в діяльності 
цього підприємства 

Комерційна таємниця (дос-
тупні керівництву підпри-
ємства) 

 
 проведення аналітичних досліджень у міру необхідності з ураху-

ванням потреб управління; 
  максимальна закритість результатів аналізу з метою збереження 

комерційної таємниці. 
У цілому поділ аналізу фінансового стану на зовнішній і внутрішній 

є дещо умовним, оскільки внутрішній аналіз може розглядатись як продо-
вження зовнішнього аналізу, і навпаки. 
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 1.4. Метод фінансового аналізу 
  
 Термін «метод» (від грец. methodos) означає «шлях до чогось», тобто, 
якими способами, в якій послідовності потрібно досягати певної мети, 
розв’язувати ті чи інші завдання. Під методом у широкому розумінні ма-
ють на увазі сукупність взаємопов’язаних принципів, способів та прийомів 
дослідження. 
 Метод фінансового аналізу – це система теоретико-пізнавальних 
категорій, регулятивних принципів та наукового інструментарію дослі-
дження фінансово-господарської діяльності підприємства. Ця система ба-
зується на діалектичному методі пізнання, згідно з яким усі явища, що до-
сліджуються, розглядаються у взаємозв’язку, зміні та розвитку. 
 Метод фінансового аналізу забезпечує системне і комплексне дослі-
дження, взаємопов’язане вивчення, оцінювання та використання інформа-
ції фінансового характеру з метою виявлення і практичної реалізації резер-
вів поліпшення фінансового стану підприємства. 
 Категорії фінансового аналізу – це найбільш загальні, ключові по-
няття науки, наприклад: модель, результативний показник, фактор, активи, 
власний капітал, зобов’язання, фінансовий результат, платоспроможність, 
ліквідність, грошовий потік і т. ін. Зміст категорій фінансового аналізу ро-
зкривається у відповідних темах навчального посібника.  
 Принципи фінансового аналізу – це вимоги до його проведення, ос-
новними з яких є науковість, достовірність, комплексність, оперативність, 
періодичність, адресність. 
 Принцип науковості вимагає чіткого визначення мети і завдань ана-
лізу, а також використання у процесі досліджень науково обґрунтованих 
методичних способів і прийомів. 
 Принцип достовірності (або об’єктивності) передбачає використан-
ня вірогідної інформації, відсутність арифметичних помилок у розрахун-
ках, правильне застосування методик обчислення показників та проведен-
ня їх факторного аналізу. 
 Принцип комплексності (або системності) виявляється у комплекс-
ному вивченні різнобічних зв’язків у діяльності підприємства й урахуванні 
всіх взаємопов’язаних факторів. 
 Принцип оперативності дає можливість своєчасно оцінювати мину-
лі, теперішні чи майбутні події, обґрунтовувати відповідні управлінські 
рішення, вживати необхідні заходи для виправлення ситуації. 
 Принцип періодичності має на увазі необхідність систематичного 
проведення аналізу за відповідні звітні періоди (та упродовж них) із метою 
створення цілісного уявлення про динаміку господарських і фінансових 
процесів на підприємстві. 
 Принцип адресності передбачає доведення результатів аналізу до ві-
дповідних виконавців, що забезпечує логічну завершеність та ефективність 
аналітичних досліджень. 
 Найважливішим елементом методу фінансового аналізу є його нау-
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ковий інструментарій, тобто сукупність методичних способів і прийомів 
дослідження фінансово-господарської діяльності підприємства. 
 Наразі немає уніфікованої класифікації методичних способів і при-
йомів економічного аналізу в цілому та фінансового аналізу зокрема. Най-
частіше використовують класифікації, де на першому рівні виокремлю-
ються неформалізовані та формалізовані методи. 
 Неформалізовані (логічні) способи і прийоми аналізу ґрунтуються на 
описуванні аналітичних процедур на логічному рівні, а не на жорстких 
аналітичних взаємозв’язках і залежностях. Ці методи характеризуються 
певним суб’єктивізмом, оскільки спираються на знання, досвід та інтуїцію 
аналітика. Прикладами неформалізованих методів є індукція і дедукція, 
евристичні прийоми (мозкового штурму, експертних оцінок, прийом 
Дельфі, асоціацій та аналогій, сценаріїв, ділові ігри та ін.), теорії катастроф 
(програми вивчення і прогнозування нестійких економічних систем).  
 Комплексне і взаємопов’язане вивчення показників у фінансовому 
аналізі здійснюється за допомогою формалізованих (кількісних) методів 
дослідження, побудованих на жорстко формалізованих аналітичних залеж-
ностях між показниками, що надають числову характеристику фінансово-
економічних явищ і процесів. Вони поділяються на декілька груп. 

1. Традиційні економіко-статистичні способи і прийоми використо-
вуються для початкового аналітичного оброблення інформації: порівняння, 
середні величини, відносні величини, ряди динаміки, групування, індекси, 
табличний метод, графічний метод, балансовий метод та ін. 
 2. Способи детермінованого факторного аналізу використовуються, 
коли є функціональна залежність між факторними і результативними пока-
зниками: способи елімінування (ланцюгових підстановок, абсолютних різ-
ниць, відносних різниць, індексний), пропорційного ділення і часткової 
участі, інтегральний, логарифмування, методи фінансових обчислень (про-
стих і складних відсотків, дисконтування). 
 3. Математико-статистичні методи вивчення зв’язків (стохастич-
ного факторного аналізу) використовуються для вивчення зв’язків, коли є 
ймовірнісна залежність між факторними і результативними показниками: 
дисперсійний аналіз, кореляційно-регресійний аналіз, коваріаційний ана-
ліз, компонентний аналіз. 
 4. Методи оптимізації показників (економіко-математичні методи) 
потребують використання комп’ютерних технологій і програм, наприклад: 
лінійне програмування, методи дослідження операцій, теорія ігор, теорія 
масового обслуговування, теорія графів. 
 Практика оцінювання фінансового стану підприємств опрацювала 
основні прийоми аналізу інформації, що міститься у фінансовій звітності, 
до яких належать: 
 1) горизонтальний (часовий) аналіз – дослідження динаміки показ-
ників з розрахунком абсолютних і відносних змін (наприклад, у балансі 
(звіті про фінансовий стан) – порівняння показників на кінець періоду з 
показниками на початок періоду; у звіті про фінансові результати (звіті про 
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сукупний дохід) – порівняння показників звітного періоду з показниками 
попереднього періоду); 
 2) вертикальний (структурний) аналіз – визначення структури фі-
нансово-економічних показників, тобто частки окремих статей звітності у 
загальному підсумковому показнику (наприклад, структура активів, паси-
вів, доходів, фінансових результатів, операційних витрат і т. ін). Перева-
гою вертикального аналізу є можливість зіставлення структурних показни-
ків підприємств, які істотно відрізняються величиною абсолютних показ-
ників, а також порівняння вираженої у відсотках структури показників од-
ного звітного періоду з іншими періодами незалежно від зміни їх розмірів; 
 3) трендовий аналіз – порівняння показників звітності за інформаці-
єю декількох періодів для визначення тренду, тобто основної тенденції ди-
наміки показників. Це дає змогу здійснювати екстраполяцію (прогнозуван-
ня) найважливіших фінансово-економічних показників на наступні періо-
ди, а отже, проводити перспективний аналіз фінансового стану; 
 4) аналіз відносних показників (коефіцієнтів) – розрахунок відно-
шень між окремими позиціями однієї або різних форм звітності, визначен-
ня взаємозв’язків між показниками; 
 5) порівняльний аналіз – внутрішньогосподарський порівняльний 
аналіз зведених показників консолідованої звітності материнського підп-
риємства та показників звітності його дочірніх підприємств (філій), а та-
кож міжгосподарський аналіз для порівняння показників певного підпри-
ємства із середньогалузевими показниками, показниками підприємств-кон-
курентів, передових підприємств, закордонних підприємств тощо; 
 6) факторний аналіз проводиться для визначення впливу факторних 
показників на зміну результативних показників за допомогою моделюван-
ня детермінованих і стохастичних факторних систем; 

7) маржинальний аналіз – метод оцінювання й обґрунтування уп-
равлінських рішень у бізнесі на основі поділу витрат на змінні та постійні, 
дослідження причинно-наслідкових зв’язків між обсягом продажу, собіва-
ртістю та прибутком.  
 Особливе значення у фінансовому аналізі відіграють відносні показ-
ники. Існує декілька сотень різноманітних фінансово-економічних коефіці-
єнтів, які визначаються за даними фінансової звітності. Аналіз коефіцієн-
тів дає можливість провести порівняння фактичних показників звітного 
періоду: 
 - з аналогічними показниками попередніх періодів для вивчення тен-
денцій зміни фінансового стану підприємства;  
 - аналогічними показниками інших підприємств для виявлення кон-
курентних можливостей підприємства; 
 - теоретично обґрунтованими або одержаними в результаті експерт-
ного опитування величинами, що характеризують оптимальні або критичні 
значення відносних показників. 

Необхідність широкого використання аналітичних коефіцієнтів зу-
мовлюється: 
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♦ стандартністю подання вихідної інформації (форми фінансової зві-
тності);   

♦ прагненням мінімізувати вплив інфляційного чинника; 
♦ можливістю порівняння відносних показників у часі та просторі; 
♦ автоматизацією розрахунків за допомогою комп’ютерних програм. 

 Таким чином, у процесі проведення фінансового аналізу використо-
вуються різноманітні методи, способи та прийоми. Їх кількість і широта 
застосування визначаються у кожному конкретному випадку залежно від 
мети і завдань аналітичного дослідження. 
 
 
 1.5. Система інформаційного забезпечення фінансового 
        аналізу 
 
 Результативність фінансового аналізу залежить від повноти вико-
нання таких умов: 

• володіння методикою оцінювання фінансового стану та ефектив-
ності фінансово-господарської діяльності підприємства; 

• достатність та якість відповідного інформаційного забезпечення; 
• наявність кваліфікованих фахівців-аналітиків, які здатні на прак-

тиці реалізувати існуючі методики. 
Щоб підвищити ефективність діяльності суб’єктів господарювання, 

необхідно мати відповідний рівень інформаційного забезпечення. Це сто-
сується як змісту інформації, так і технологій її отримання й оброблення.  

Інформація (від лат. informatio – пояснення, викладення, повідом-
лення) – це сукупність корисних упорядкованих відомостей про процеси та 
явища зовнішнього світу, що є об’єктом збирання, реєстрації, зберігання, 
передавання та перетворення.  

Інформація є головним елементом будь-якої з функцій управління. 
Володіння повною, достовірною, актуальною та оперативною інформацією 
забезпечує прийняття ефективних управлінських рішень, уможливлює 
отримання ринкових переваг, знижує фінансовий ризик. 
 Розрізняють два поняття:  

- дані (у розумінні вхідної інформації), що отримують у результаті 
фіксації тим чи іншим способом змін у господарських явищах і процесах;  

- інформація (у розумінні результативної інформації), що накопичу-
ється шляхом відповідного оброблення даних.  

У фінансовому аналізі використовується передусім економічна інфо-
рмація, що є різновидом управлінської інформації. Залежно від поставле-
них цілей і завдань впливу на об’єкт управління економічна інформація 
класифікується за певними ознаками (табл. 1.2).  

За стадіями управління (функціональним призначенням) розрізняють 
інформацію нормативну, планову, облікову, аналітичну та прогнозну. Но-
рмативна інформація поділяється на нормативно-правову і нормативно-
довідкову. До нормативно-правової належать документи органів законода- 
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Таблиця 1.2 
Класифікація економічної інформації 

Класифікаційна ознака Вид інформації 

За стадіями управління (функціо-
нальним призначенням) 

- нормативна 
- планова 
- облікова 
- аналітична 
- прогнозна 

За місцем утворення - внутрішня 
- зовнішня 

За стабільністю 
- постійна 
- умовно-постійна 
- змінна 

За насиченістю (достатністю) 
- достатня 
- недостатня 
- надлишкова 

За ступенем опрацювання  
(стадіями перетворення) 

- вхідна 
- вихідна (проміжна і результативна) 

За ознакою (змістом) - кількісна 
- якісна 

За рівнем доступності - відкрита (публічна) 
- конфіденційна (таємна) 

За обсягом необхідних відомостей 
для прийняття управлінських  
рішень 

- комплексна 
- тематична 

За відношенням до періоду прий- 
няття управлінських рішень 

- попередня 
- оперативна 
- підсумкова 

За відношенням до об’єкта 
дослідження 

- основна 
- допоміжна 

За періодичністю надходження - регулярна 
- епізодична 

За способом фіксації 
- усна 
-  документальна (на паперових і 
   електронних носіях) 

За формою представлення 
- текстова 
- таблична 
- графічна 

 
вчої та виконавчої влади (закони, укази, постанови, розпорядження), що 
регулюють економічну діяльність підприємства. Нормативно-довідкова 
інформація – це норми і нормативи, що встановлюються керівництвом під-
приємства. Планова інформація пов’язана з функцією планування (страте-
гічного, поточного, оперативного), облікова – з управлінським і фінансо-
вим обліком, аналітична – з функцією економічного аналізу, прогнозна – із 
прогнозуванням фінансово-господарської діяльності. 
 За місцем утворення інформація поділяється на внутрішню і зовніш-
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ню. Внутрішня інформація – це сукупність даних, які утворюються на са-
мому підприємстві та характеризують його діяльність. Зовнішня інформа-
ція виникає за межами підприємства, надходить ззовні та безпосередньо 
стосується предмета, що досліджується. 
 За стабільністю аналітична інформація поділяється на постійну, 
умовно-постійну та змінну. До постійної належить інформація, що не змі-
нюється (наприклад, звітні дані); умовно-постійна інформація зберігає свої 
значення протягом тривалого періоду (наприклад, норми і нормативи); 
змінна – характеризується частою зміною значень (наприклад, відомості 
про витрачання сировини, нарахування заробітної плати). 
 За насиченістю аналітична інформація буває достатньою, недостат-
ньою або надлишковою. Достатня інформація забезпечує розв’язання пев-
них завдань у повному обсязі. Недостатність інформації унеможливлює 
вирішення поставлених завдань. Надлишкова інформація містить зайві да-
ні, які або зовсім не використовуються, або виконують дублюючі функції. 
 За ступенем опрацювання (стадіями перетворення) економічна ін-
формація поділяється на вхідну і вихідну. Вхідна інформація – основа для 
наступного оброблення даних, вона реєструється у місці її виникнення 
(зберігання) та є найбільш детальною. Вихідна інформація – результат об-
роблення вхідних даних, вона поділяється на проміжну (що підлягає відпо-
відному опрацюванню) та результативну. 

Для фінансового аналізу особливе значення має поділ інформації на 
відкриту і конфіденційну. Інформація, що міститься у фінансовій та стати-
стичній звітності, виходить за межі підприємства, а отже, є відкритою (пу-
блічною). Інша інформація, що розробляється і використовується виключ-
но в межах підприємства, становить його комерційну таємницю.  

Під комерційною таємницею мають на увазі відомості, пов’язані з 
виробництвом, технологією, управлінням, фінансами та іншою діяльністю, 
що не є державною таємницею, розголошення (передача, витік) яких може 
завдати шкоди інтересам підприємства. 
 Інформаційна база фінансового аналізу формується з урахуванням 
основних вимог до інформації, що використовується в аналітичних дослі-
дженнях. 

1. Аналітичність – інформація має відповідати потребам аналізу, 
тобто забезпечувати надходження даних саме про ті напрями діяльності та 
з тією деталізацією, що необхідна для всебічного вивчення фінансово-
економічних явищ і процесів. 
 2. Об’єктивність (достовірність) – інформація має відповідати дій-
сності, відображати реальний стан економіки підприємства. 
 3. Оперативність (своєчасність) – потрібна для проведення аналізу 
інформація має надходити до аналітика якомога швидше, що забезпечить 
можливість своєчасного реагування на перебіг господарських процесів та 
їх результати.  
 4. Раціональність передбачає, з одного боку, відсутність зайвих да-
них, а з іншого – їх повноту, достатність та різнобічність. 



 27 

 5. Зіставність (порівнюваність) забезпечує зацікавлених користува-
чів можливістю порівняти інформацію у часі та просторі.  
 6. Єдність – дані можуть надходити з різних джерел, тому необхідно 
усунути можливу їх відмінність, а також дублювання джерел інформації. 
 7. Нейтральність передбачає відсутність в інформації суб’єктивних 
оцінок, адже вона не повинна надаватися вибірково з метою впливу на рі-
шення користувачів. 
 8. Ефективність – система інформації має передбачати мінімум ви-
трат на її збирання, зберігання та використання, одночасно забезпечуючи 
всі потреби аналізу й управління. 
 Водночас слід забезпечити дотримання таких вимог, як комплекс-
ність інформації, її формування за єдиними ознаками, можливість групу-
вання та комп’ютерного оброблення, доступність для сприйняття, охай-
ність і привабливість відображення тощо. 

Інформаційне забезпечення – це динамічна система інформації та 
способів її опрацювання, що дає змогу вивчити реальний стан об’єкта дос-
лідження з метою обґрунтування управлінських рішень.  

Інформаційне забезпечення фінансового аналізу є невід’ємною скла-
довою загальної системи інформаційного забезпечення управління підпри-
ємством. Призначення інформаційного забезпечення фінансового аналізу – 
фіксування у документах даних, збирання, передавання, оброблення, збері-
гання та трансформація інформації про операційну, фінансову та інвести-
ційну діяльність підприємства, його фінансовий стан.  

За структурою інформаційне забезпечення фінансового аналізу 
включає два елементи: інформаційну базу та процеси перетворення даних. 
Інформаційне забезпечення фінансового аналізу, разом із кадровим, мето-
дичним та програмним, створює необхідні умови для його проведення.  
 Для фінансового аналізу використовують різноманітні джерела ін-
формації, вибір яких залежить від періоду дослідження, мети і завдань 
аналізу, його методичного забезпечення. Джерела даних, які залучаються 
для проведення фінансового аналізу, поділяють на нормативно-планові, 
облікові та позаоблікові. 

До нормативно-планових джерел належать усі види планів, які роз-
робляються на підприємстві (перспективні, поточні, оперативні, бізнес-
плани, плани-графіки, платіжні календарі), а також нормативні матеріали, 
кошториси, проектні завдання і т. ін. 

Джерела інформації облікового характеру – це документи бухгал-
терського, статистичного та оперативного обліку, всі види звітності, а та-
кож первинна облікова документація. 
 Позаоблікові джерела інформації – це документи, що регулюють 
господарську діяльність, а також дані, що характеризують зміни зовніш-
нього середовища функціонування підприємства. До них належать: 
 1) офіційні документи, якими підприємство зобов’язане користува-
тися у своїй діяльності: закони України, укази Президента, постанови Ка-
бінету Міністрів; накази міністерств та інших органів державної виконав-
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чої влади; накази і розпорядження керівництва підприємства, рішення ради 
директорів, зборів акціонерів і т. ін.; 
 2) матеріали, акти та висновки внутрішнього і зовнішнього аудиту, 
внутрішньо- і позавідомчих ревізій, перевірок фіскальної служби та держа-
вної фінансової інспекції, професійних консалтингових фірм; 
 3) господарсько-правові документи: договори, угоди, судові рішення, 
рекламації; 
 4) науково-технічна інформація: технічна і технологічна документа-
ція, звіти за результатами науково-дослідної роботи і т. ін.; 
 5) інформація про ділових партнерів підприємства – постачальників і 
покупців: дані про постачальників необхідні для прогнозування їх надій-
ності та цінової політики, відомості про покупців – для характеристики їх 
поточної та довгострокової платоспроможності; 
 6) інформація про основних конкурентів, яку взято з різноманітних 
джерел: Інтернету, телебачення, періодичних видань, інформаційних бю-
летенів тощо; 
 7) інформація про стан ринків матеріальних ресурсів (обсяги ринків, 
рівень і динаміка цін на окремі види ресурсів), ринків капіталу (ставки ре-
фінансування, офіційні курси іноземних валют, ставки комерційних банків 
за кредитами і депозитами), фондових ринків (ціни попиту і пропозиції на 
цінні папери, обсяги і ціни угод із фондових інструментів, зведений індекс 
динаміки цін на фондовому ринку); 
 8) дані Державної служби статистики про рівень і динаміку макрое-
кономічних показників країни (валовий внутрішній продукт, обсяги про-
мислового виробництва, сальдо експорту-імпорту, інфляція тощо). 
 Комплексне використання різноманітних джерел інформації у фінан-
совому аналізі дає змогу всебічно вивчити всі сторони фінансово-госпо-
дарської діяльності та повніше виявити резерви поліпшення фінансового 
стану підприємства. 
 Підготовка інформаційної бази для проведення фінансового аналізу 
передбачає перевірку інформації за формою і змістом. 
 Перевірка інформації за формою встановлює:  

⇒  дотримання правил складання й оформлення звітності з погляду 
наявності необхідних реквізитів (включаючи підписи відповідальних осіб); 

⇒  правильність арифметичних розрахунків і підсумків у формах 
звітності та інших джерелах інформації; 

⇒  узгодженість показників різних форм звітності; 
⇒  відповідність показників, перенесених з інших документів і звіт-

ності попередніх періодів;  
⇒  дотримання балансової залежності показників. 
Під час перевірки інформації за формою користуються засобами ло-

гічного й арифметичного контролю. Логічний контроль визначає наявність 
помилок, а арифметичний (технічний) – встановлює їх кількісний розмір.  

Перевірка інформації за змістом встановлює, наскільки показники 
відповідають фактичному стану справ на підприємстві. Висновок про від-
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повідність інформації даним бухгалтерського обліку формулюється за ре-
зультатами ревізії або аудиту. 
 Можливі помилки, що встановлені в процесі перевірки інформації, 
можуть бути наслідком недосконалої первинної реєстрації або наступного 
неточного оброблення даних. При цьому розрізняють випадкові та систе-
матичні помилки. Небезпечними є саме систематичні помилки, що бува-
ють несвідомими і свідомими. Останні виникають унаслідок зловмисного 
перекручування даних із метою заниження фінансових результатів, ухи-
лення від оподаткування тощо. 

Отже, достовірні джерела інформації – необхідна умова об’єктив-
ності та високої якості аналітичної роботи, оскільки забезпечують доказо-
ву силу висновків, сформульованих за результатами фінансового аналізу.  
 
 

1.6. Використання інформації фінансової звітності у 
       фінансовому аналізі 
 
Сучасний розвиток фінансового аналізу значною мірою зумовлений 

змінами інформаційної моделі економіки під впливом реформування наці-
ональної системи рахівництва, впровадження міжнародних стандартів бух-
галтерського обліку, звітності та аудиту. 

Головним джерелом інформації для проведення фінансового аналізу 
є звітність підприємств. Звітність – це система показників, які характе-
ризують результати діяльності підприємства за звітний період. Звітність, 
яка використовується для потреб аналізу, класифікується за кількома озна-
ками (табл. 1.3). 

Таблиця 1.3 
Класифікація звітності підприємств 

Класифікаційна ознака Вид звітності 
А Б 

За джерелами  
складання 

- бухгалтерська (в тому числі фінансова) 
- статистична 
- податкова 

За строками подання 
- поточна (оперативна): тижнева, декадна,  
  за місяць 
- квартальна 
- річна 

За ступенем узагаль-
нення інформації 

- первинна: подається підприємствами 
- зведена: подається міністерствами, відомствами 
  та базується на первинній 

За охопленням видів 
діяльності підприємс-
тва 

- звітність, яка включає всі види діяльності 
- звітність, яка включає один вид діяльності  
  (виробництво, торгівлю тощо) 

За поширенням на  
галузі економіки 

- типова 
- галузева 
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Продовж. табл. 1.3 
А Б 

За характером корис-
тувачів інформації, що 
міститься у звітності 

- внутрішня: використовується головним чином 
  для потреб управління підприємством 
- зовнішня: подається до державних органів  
  управління, інвесторам, засновникам тощо 

За способом подання 
звітності 

- на паперових носіях 
- електронна 

  
У процесі проведення фінансового аналізу (особливо під час оціню-

вання фінансового стану підприємства) широко використовують дані фі-
нансової звітності, що має такі якісні характеристики: зрозумілість та аде-
кватність тлумачення, достовірність, зіставність, доречність. 

Закон України «Про бухгалтерський облік та фінансову звітність в 
Україні» від 16 липня 1999 р. № 996-XIV (із змінами) [30] та Національне 
положення (стандарт) бухгалтерського обліку 1 «Загальні вимоги до фі-
нансової звітності» (НП(С)БО 1) (затверджене наказом Міністерства фі-
нансів України від 07 лютого 2013 р. № 73, із змінами) [24] визначають:  

- мету складання фінансової звітності;       
- склад і таксономію фінансової звітності;      
- якісні характеристики фінансової звітності;      
- принципи фінансової звітності;      
- вимоги до розкриття інформації у фінансовій звітності. 
За НП(С)БО 1 бухгалтерська звітність – звітність, що складається 

на підставі даних бухгалтерського обліку для задоволення потреб певних 
користувачів. Фінансова звітність – звітність, що містить інформацію про 
фінансовий стан та результати діяльності підприємства. Метою складання 
фінансової звітності є надання користувачам для прийняття рішень повної, 
правдивої та неупередженої інформації про фінансовий стан та результати 
діяльності підприємства.  

Користувачі звітності – фізичні та юридичні особи, що потребу-
ють інформації про діяльність підприємства для прийняття рішень: влас-
ники, керівництво підприємства, інвестори, працівники, комерційні банки, 
постачальники та інші кредитори, замовники, органи державного управ-
ління. Вони використовують фінансову звітність для задоволення таких 
інформаційних потреб: 

• власники: оцінювання здатності підприємства збільшувати власний 
капітал і виплати дивідендів; 

• керівництво підприємства: визначення стратегії й тактики бізнесу, 
головних напрямів розвитку підприємства, його сильних і слабких сторін, 
здійснення ефективного контролю за діяльністю підприємства; 

• інвестори: оцінювання ризику, пов’язаного з інвестиціями й одер-
жанням доходів від інвестицій; 

• працівники: оцінювання стабільності та прибутковості діяльності 
підприємства, його здатності виконувати зобов’язання з оплати праці та 
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формування соціальних фондів; 
• комерційні банки: визначення того, наскільки своєчасно та в пов-

ному обсязі будуть сплачені кредити і проценти; 
• постачальники та інші кредитори – одержання інформації, що 

дасть змогу визначити здатність підприємства виконувати платіжні зобо-
в’язання; 

• замовники (покупці): отримання інформації щодо безперервності 
діяльності підприємства, особливо, коли вони мають довгострокові угоди з 
підприємством або залежать від нього; 

• органи державного управління: визначення податкової політики та 
використання інформації фінансової звітності як основи формування даних 
про валовий внутрішній продукт та інші макроекономічні показники. 

За НП(С)БО 1 фінансова звітність підприємств усіх форм власно-
сті (крім банків та бюджетних установ) складається (додатки А, Б): 

- з форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)»; 
- форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний  

дохід)»; 
- форми № 3 (3-н) «Звіт про рух грошових коштів»; 
- форми № 4 «Звіт про власний капітал»; 
- приміток до фінансової звітності. 
Відповідно до НП(С)БО 25 «Скорочена фінансова звітність» для мі-

кропідприємств, малих підприємств, непідприємницьких товариств і пред-
ставництв іноземних суб’єктів господарської діяльності, крім тих, що зо-
бов’язані складати фінансову звітність за міжнародними стандартами, 
встановлена скорочена за показниками фінансова звітність: 

- для малих підприємств – Фінансовий звіт малого підприємства 
(форма № 1-м «Баланс» і форма № 2-м «Звіт про фінансові результати»); 

- для мікропідприємств – Фінансовий звіт мікропідприємства (форма 
№ 1-мс «Баланс» і форма № 2-мс «Звіт про фінансові результати»).  

Форми фінансової звітності бюджетних установ встановлюються 
Міністерством фінансів України, а форми фінансової звітності банків – 
Національним банком України за погодженням із Державною службою 
статистики України. 

З 2018 р. невід’ємною частиною фінансової звітності є звіт про уп-
равління – документ, що містить фінансову та нефінансову інформацію, 
яка характеризує стан і перспективи розвитку підприємства та розкриває 
основні ризики і невизначеності його діяльності. З метою систематизації та 
співставності інформації звіт про управління формується за такими напря-
мами: організаційна структура та опис діяльності підприємства; результати 
діяльності; ліквідність та зобов’язання; екологічні аспекти; соціальні аспе-
кти та кадрова політика; ризики; дослідження та інновації; фінансові інвес-
тиції; перспективи розвитку; корпоративне управління (складають підпри-
ємства – емітенти цінних паперів, цінні папери яких допущені до торгів на 
фондових біржах або щодо цінних паперів яких здійснено публічну пропо-
зицію). Наведений перелік напрямів та показників, які розкриваються у 
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звіті про управління, не є вичерпним. Підприємство може розкривати іншу 
інформацію, яку вважає за доцільне. 

Звіт про управління подається разом з фінансовою звітністю в по-
рядку та строки, встановлені законодавством. Від подання звіту про управ-
ління звільняються мікропідприємства та малі підприємства. Середні підп-
риємства мають право не відображати у звіті про управління нефінансову 
інформацію. 

Також із 2018 р. передбачено звіт про платежі на користь держа-
ві – документ, що містить деталізовану інформацію про податки, збори та 
інші платежі підприємств, належні до сплати на користь держави відповід-
но до закону. Цей звіт подається підприємствами, що здійснюють діяль-
ність з видобутку корисних копалин загальнодержавного значення або за-
гатівлю сировини і при цьому становлять суспільний інтерес. Підприємст-
ва, що становлять суспільний інтерес – підприємства – емітенти цінних 
паперів, цінні папери яких допущені до біржових торгів, банки, страхови-
ки, недержавні пенсійні фонди, інші фінансові установи (крім інших фі-
нансових установ та недержавних пенсійних фондів, що належать до мік-
ропідприємств та малих підприємств) та підприємства, які відповідно до 
закону належать до великих підприємств. 

Форма і склад статей фінансової звітності визначаються НП(С)БО 1 і 
наводяться у додатках 1 і 2 до нього. Таксономія фінансової звітності – 
склад статей і показників фінансової звітності та її елементів, які підляга-
ють розкриттю. Стаття – елемент фінансового звіту, який відповідає 
критеріям, установленим НП(С)БО 1. Підприємства можуть не наводити 
статті, за якими відсутня інформація до розкриття (крім випадків, якщо та-
ка інформація була в попередньому звітному періоді), а також додавати 
статті із збереженням їх назви і коду рядка з переліку додаткових статей 
фінансової звітності, наведених у додатку 3 до НПС)БО 1, у разі якщо 
стаття відповідає таким критеріям:  

• інформація є суттєвою (суттєва інформація – інформація, відсут-
ність якої може вплинути на рішення користувачів фінансової звітності); 

• оцінка статті може бути достовірно визначена. 
До фінансової звітності включаються показники діяльності філій, 

представництв, відділень та інших відособлених підрозділів підприємства. 
Консолідована фінансова звітність – фінансова звітність підприємства, 
яке здійснює контроль, та підприємств, які ним контролюються, як єдиної 
економічної одиниці.  
 Розглянемо якісні характеристики фінансової звітності. 
 Інформація, яка надається у фінансовій звітності, має бути дохідлива 
і зрозуміла її користувачами за умови, що вони мають достатні знання та 
заінтересовані у сприйнятті цієї інформації.  

Фінансова звітність повинна містити лише доречну інформацію, яка 
впливає на прийняття рішень користувачами, дає змогу вчасно оцінити 
минулі, теперішні та майбутні події, підтвердити і скоригувати їхні оцінки, 
зроблені в минулому.  
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Фінансова звітність повинна бути достовірною. Інформація, наведена 
у фінансовій звітності, є достовірною, якщо вона не містить помилок і пе-
рекручень, які здатні вплинути на рішення користувачів звітності. Фінан-
сова звітність повинна надавати можливість користувачам порівнювати: 
 - фінансові звіти підприємства за різні періоди; 
 - фінансові звіти різних підприємств. 

Фінансова звітність підприємства ґрунтується на таких принципах: 
  повне висвітлення – фінансова звітність повинна містити всю ін-

формацію про фактичні та потенційні наслідки операцій та подій, здатних 
вплинути на рішення, що приймаються на її основі;  

  автономність – кожне підприємство розглядається як юридична 
особа, відокремлена від її власників, у зв’язку з чим особисте майно та зо-
бов’язання власників не повинні відображатися у фінансовій звітності під-
приємства;  

  послідовність – постійне (з року в рік) застосування підприємст-
вом обраної облікової політики. Зміна облікової політики можлива лише у 
випадках, передбачених національними положеннями (стандартами) бух-
галтерського обліку, міжнародними стандартами фінансової звітності та 
національними положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку у дер-
жавному секторі, і повинна бути обґрунтована та розкрита у фінансовій 
звітності; 

  безперервність – оцінка активів та зобов’язань підприємства здій-
снюється виходячи з припущення, що його діяльність буде тривати й  
надалі; 

  нарахування – доходи і витрати відображаються в бухгалтерсько-
му обліку та фінансовій звітності в момент їх виникнення, незалежно від 
дати надходження або сплати грошових коштів; 

  превалювання сутності над формою – операції обліковуються 
відповідно до їх сутності, а не лише виходячи з юридичної форми; 

  єдиний грошовий вимірник – вимірювання та узагальнення всіх го-
сподарських операцій підприємства у його фінансовій звітності в єдиній 
грошовій одиниці; 

  інших принципах, визначених міжнародними стандартами або на-
ціональними положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку, або на-
ціональними положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку у держа-
вному секторі залежно від того, які з наведених стандартів застосовуються 
підприємством.   

Під час складання фінансової звітності необхідно узгодити наведені 
принципи так, щоб досягти належних якісних характеристик фінансової 
звітності. 

Інформація про підприємство, яка підлягає розкриттю у фінансовій 
звітності, включає: 

♦ назву, організаційно-правову форму та місцезнаходження підпри-
ємства (країну, де зареєстроване підприємство, адресу його офісу); 

♦ короткий опис основної діяльності підприємства; 
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♦ назву материнської (холдингової) компанії підприємства; 
♦ середню кількість працівників підприємства протягом звітного  

періоду; 
♦ дату затвердження фінансової звітності; 
♦ повідомлення про складання фінансової звітності за міжнародними 

стандартами фінансової звітності. 
Кожний фінансовий звіт повинен містити дату, станом на яку наве-

дені його показники, або період, який він охоплює. Звітним періодом для 
складання фінансової звітності є календарний рік. Проміжна фінансова 
звітність складається за результатами першого кварталу, першого півріч-
чя, дев’яти місяців. Крім цього, відповідно до облікової політики підпри-
ємства, звітність може складатися за інші періоди. 
 Форми фінансової звітності відображають різні аспекти господарсь-
ких операцій і подій за звітний період, відповідну інформацію попередньо-
го періоду, розкриття облікової політики та її змін, що робить можливим 
ретроспективний аналіз результатів фінансово-господарської діяльності 
підприємства та їх прогнозування (табл. 1.4). 

Баланс (Звіт про фінансовий стан) – звіт про фінансовий стан під-
приємства, який відображає на певну дату його активи, зобов’язання та 
власний капітал. За формою баланс є таблицею, що складається з двох час-
тин: активу і пасиву. В активі балансу відображаються дані про розміщен-
ня і стан майна, а в пасиві – показники, що характеризують джерела фор-
мування капіталу. Підсумок активу балансу дорівнює сумі зобов’язань і 
власного капіталу.  

Метою складання балансу є надання користувачам повної, правдивої 
та неупередженої інформації про фінансовий стан підприємства на звітну 
дату. За даними форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)»  
оцінюються: 

 склад і структура активів (необоротних активів, оборотних активів, 
запасів, дебіторської заборгованості та ін.); 
склад і структура пасивів (власного капіталу, довгострокових та поточних 
зобов’язань і забезпечень, поточної кредиторської заборгованості та ін.); 

 наявність власних оборотних коштів; 
 показники фінансової стійкості; 
 стан ліквідності балансу; 
 платоспроможність підприємства за системою відносних  

показників; 
 показники оборотності різних видів майна та джерел формування 

капіталу, рентабельності активів і власного капіталу із залученням даних 
форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)».  

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) – звіт про 
доходи, витрати, фінансові результати та сукупний дохід. Метою складан-
ня звіту про фінансові результати є надання користувачам повної, прав- 
дивої та неупередженої інформації про доходи, витрати, прибутки і збитки 
та сукупний дохід підприємства за звітний період. 
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Таблиця 1.4 
Напрями використання форм фінансової звітності  

як інформаційних джерел аналізу 
Форма фінан-
сової звітності Інформаційні дані Напрями використання інфор-

мації для потреб аналізу 

Баланс (Звіт 
про фінансовий 

стан) 
(форма № 1) 

Економічні ресурси, 
що контролюються 
підприємством, і дже-
рела їх формування 

Горизонтальний і вертикальний 
аналіз; оцінювання фінансового 
стану підприємства із застосу-
ванням коефіцієнтів (структури 
ресурсів, фінансової стійкості, 
ліквідності та платоспромож-
ності) 

Звіт про фінан-
сові результати 
(Звіт про суку-

пний дохід)  
(форма № 2) 

Доходи, витрати, фі-
нансові результати та 
сукупний дохід 

Аналіз структури та динаміки 
доходів і витрат, прибутковості 
діяльності, ділової активності 
підприємства 

Звіт про рух 
грошових кош-  
тів (форма № 3  

(3-н)) 

Грошові кошти (гене-
рування і викорис-
тання) 

Аналіз грошових потоків у ре-
зультаті операційної, інвести-
ційної та фінансової діяльності 

Звіт про влас-
ний капітал 
(форма № 4) 

Величина і зміни в 
складі власного капі-
талу протягом звітного 
періоду 

Оцінювання і прогнозування 
змін у структурі власного капі-
талу 

Примітки до 
річної фінансо-

вої звітності 
(форма № 5) 

Облікова політика; ін-
формація, що потребує 
уточнення відповідно 
до вимог НП(С)БО; 
деталізація статей зві-
тності з метою забез-
печення її зрозумілості 

Різні напрями деталізованого 
аналізу фінансового стану, ви-
явлення причин його зміни 

 
За даними форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про суку-

пний дохід)» визначаються й аналізуються у динаміці: 
 склад і структура доходів підприємства; 
 склад і структура витрат підприємства; 
 склад і структура сукупного доходу підприємства; 
 абсолютні показники фінансових результатів від операційної, фі-

нансової та інвестиційної діяльності; 
 відносні показники ефективності діяльності – показники рентабе-

льності; 
 показники оборотності різних видів майна та джерел формування 

капіталу підприємства із залученням даних форми № 1 «Баланс (Звіт про 
фінансовий стан)».  
 Звіт про рух грошових коштів – звіт, який відображає надходження 
і вибуття грошових коштів протягом звітного періоду у результаті опера-
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ційної, інвестиційної та фінансової діяльності. Під час складання фінансо-
вої звітності підприємства можуть обрати спосіб складання звіту про рух 
грошових коштів за прямим (форма № 3) або непрямим (форма № 3-н) ме-
тодом із застосуванням відповідної форми звіту. Підприємство розгорнуто 
наводить суми надходжень і видатків, що виникають у результаті опера-
ційної, інвестиційної та фінансової діяльності протягом звітного періоду. 
Метою складання звіту про рух грошових коштів є надання користувачам 
фінансової звітності повної, правдивої та неупередженої інформації про 
зміни, що відбулися у грошових коштах підприємства та їх еквівалентах за 
звітний період. 
 Звіт про власний капітал – звіт, який відображає зміни у складі 
власного капіталу підприємства протягом звітного періоду. Метою скла-
дання звіту про власний капітал є надання користувачам фінансової звіт-
ності повної, правдивої та неупередженої інформації про зміни у складі 
власного капіталу підприємства протягом звітного періоду. Для забезпе-
чення порівняльного аналізу інформації до річного звіту про власний капі-
тал підприємства додають звіт про власний капітал за попередній рік. 
 Примітки до річної фінансової звітності – сукупність показників і 
пояснень, які забезпечують деталізацію й обґрунтованість статей фінансо-
вої звітності, а також інша інформація, розкриття якої передбачено відпо-
відними національними положеннями (стандартами) бухгалтерського об-
ліку або міжнародними стандартами фінансової звітності.  

Наприклад, П(С)БО 29 «Фінансова звітність за сегментами» визначає 
методологічні засади формування інформації про доходи, витрати, фінан-
сові результати, активи і зобов’язання звітних сегментів та її розкриття у 
фінансовій звітності. Інформація про звітні сегменти (господарські та геог-
рафічні) наводиться у Додатку до приміток до річної фінансової звітності 
«Інформація за сегментами» (форма № 6).  

Фінансова звітність є комплексом показників, яким притаманний ло-
гічний та інформаційний взаємозв’язки. Уніфікованість даних фінансової 
звітності дає змогу: 

  за однаковими формулами визначати сукупність фінансово-ана-
літичних показників вітчизняних підприємств та іноземних підприємств – 
бізнес-партнерів; 

  за однаковими формулами (тестами) визначати кредитні рейтинги 
й імовірність банкрутства вітчизняних та іноземних підприємств; 

  за однаковими формулами розраховувати узагальнювальні показ-
ники фінансового стану вітчизняних та іноземних підприємств для визна-
чення їх інвестиційної привабливості; 

  створювати програмні продукти з фінансового аналізу. 
Перевагами показників фінансової звітності є також нормативно ви-

значена регулярність інформації та високий ступінь її надійності, оскільки 
фінансова звітність орієнтована на зовнішніх користувачів, є публічною та 
підлягає зовнішньому аудиту.  
 Інформація обов’язкових форм державної статистичної звітності, що 
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затверджуються Державною службою статистики України, також широко 
використовується для аналізу фінансового стану підприємств різних галу-
зей народного господарства, дослідження кількісних залежностей фінансо-
во-економічних показників на макрорівні. 
 
 

Запитання для перевірки знань 
 

1. Яке місце займає фінансовий аналіз у загальносистемному економіч-
ному аналізі? 

2. У чому полягає зміст фінансового аналізу як функції управління, інфо-
рмаційної системи та методу дослідження? 

3. Що є предметом фінансового аналізу? 
4. Що належить до об’єктів фінансового аналізу? Назвіть суб’єкти фі-

нансового аналізу. 
5. Що є комплексною метою фінансового аналізу? 
6. Які завдання вирішує фінансовий аналіз? 
7. Вирішенню яких стратегічних завдань сприяє фінансовий аналіз? 
8. Що таке фінансовий стан підприємства? Якою є головна мета його 

аналізу? 
9. Які завдання дає змогу вирішувати аналіз фінансового стану підпри-

ємства? 
10. Що таке загальна модель аналізу фінансового стану підприємства? 
11. Які дії включає послідовність аналізу фінансового стану підприємст-

ва? 
12. Які нормативні методики оцінювання фінансового стану підприємств 

використовуються в Україні? 
13. У чому полягає основна мета експрес-аналізу фінансового стану? В 

якій послідовності він проводиться? 
14. Що таке деталізований аналіз фінансового стану? 
15. Як класифікуються види фінансового аналізу за різними ознаками? 
16. У чому полягає основний зміст зовнішнього і внутрішнього фінансо-

вого аналізу? 
17. Як поділяються зовнішні користувачі інформації? Які цілі вони став-

лять під час проведення аналізу фінансового стану підприємств? 
18. Якими є основні завдання зовнішнього фінансового аналізу? 
19. Які завдання вирішує внутрішній аналіз фінансового стану підприєм-

ства?  
20. Якими є порівняльні характеристики зовнішнього і внутрішнього фі-

нансового аналізу? 
21. До чого зводяться особливості зовнішнього фінансового аналізу? 
22. Що належить до особливостей внутрішнього фінансового аналізу? 
23. Що є методом фінансового аналізу? Які його особливості? 
24. У чому полягає зміст принципів фінансового аналізу? 
25. Що є особливостями неформалізованих та формалізованих способів і 
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прийомів аналізу? 
26. На які групи поділяються формалізовані (кількісні) методи дослі-

дження, що використовуються у фінансовому аналізі? 
27. Назвіть основні прийоми аналізу інформації фінансової звітності. У 

чому полягає їх зміст та які завдання вони вирішують? 
28. Чим зумовлюється необхідність широкого застосування аналітичних 

коефіцієнтів у фінансовому аналізі? 
29. Що таке інформація? Чим відрізняються поняття «дані» та «інфо-

рмація»? 
30. За якими ознаками та на які види класифікується економічна інфор-

мація? 
31. Що таке комерційна таємниця підприємства? 
32. Яким вимогам має відповідати інформація, що використовується в 

аналітичних дослідженнях? 
33. Що таке інформаційне забезпечення аналізу? Які елементи воно 

включає? 
34. На які групи поділяються джерела даних для проведення фінансового 

аналізу? 
35. Що належить до позаоблікових джерел інформації? 
36. Що встановлює перевірка інформації за формою і змістом? 
37. За якими ознаками та на які види класифікується звітність підпри-

ємств? 
38. Що таке фінансова звітність? Яка мета її складання? 
39. Які інформаційні потреби задовольняють користувачі звітності? 
40. З яких форм складається фінансова звітність підприємства? 
41. Якими мають бути якісні характеристики фінансової звітності? 
42. На яких принципах грунтується фінансова звітність? 
43. Яка інформація про підприємство підлягає розкриттю у фінансовій 

звітності? 
44. За якими напрямами використовуються форми фінансової звітності 

як інформаційні джерела аналізу? 
45. Що таке баланс (звіт про фінансовий стан)? Якими є аналітичні 

можливості балансу? 
46. Що таке звіт про фінансові результати (звіт про сукупний дохід)? 

Які його аналітичні можливості? 
47. Що таке звіт про рух грошових коштів, звіт про власний капітал, 

примітки до річної фінансової звітності? 
48. Якими є аналітичні можливості інформації форм статистичної зві-

тності, що складаються сільськогосподарськими підприємствами? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
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1.1. Фінансовий аналіз є складовою: 
а) аналізу господарської діяльності підприємства; 
б) управлінського аналізу; 
в) загальносистемного економічного аналізу. 

 1.2. Предметом фінансового аналізу є: 
 а) майно та джерела формування капіталу підприємства; 
 б) фінанси підприємства; 
 в) фінансові відносини в системі управління підприємством, фінан-
сові ресурси та їх джерела; 
 г) необоротні й оборотні активи. 
 1.3. Підприємство або окрема фінансова операція – це: 
 а) об’єкти фінансового аналізу; 
 б) суб’єкти фінансового аналізу; 
 в) мета фінансового аналізу. 
 1.4. Формування уявлення про об’єкт аналізу на базі фінансових 
критеріїв та показників – це:   
 а) завдання фінансового аналізу; 
 б) комплексна мета фінансового аналізу; 
 в) предмет фінансового аналізу. 
 1.5. Майновий стан, фінансова стійкість, платоспроможність і лік-
відність, грошові потоки, ефективність використання капіталу, креди-
тоспроможність, ділова активність та інвестиційна привабливість – це: 
 а) предмет фінансового аналізу; 
 б) напрями аналізу фінансових результатів діяльності підприємства; 
 в) напрями оцінювання фінансового стану підприємства; 
 г) комплексна мета фінансового аналізу. 
 1.6. Засіб оцінювання і прогнозування фінансового стану підприємс-
тва на підставі інформації фінансової звітності й оперативних даних за 
допомогою системи фінансово-економічних показників – це: 
 а) фінансовий аналіз у вузькому розумінні; 
 б) широке розуміння фінансового аналізу; 
 в) мета фінансового аналізу; 
 г) фінансовий аналіз як економічна категорія. 
 1.7. У загальній моделі аналізу фінансового стану підприємства ана-
ліз розміщення і використання майна передбачає оцінювання: 
 а) власного і позикового капіталу; 
 б) фінансових результатів та ефективності використання капіталу; 
 в) грошових потоків; 
 г) стану необоротних та оборотних активів. 
 1.8. Достатньо просте, швидке та наочне оцінювання фінансового 
стану суб’єкта господарювання – це: 
 а) основна мета експрес-аналізу фінансового стану; 
 б) етап експрес-аналізу фінансового стану; 
 в) основна мета деталізованого аналізу фінансового стану; 
 г) етап деталізованого аналізу фінансового стану. 
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 1.9. Що передбачає перший етап експрес-аналізу фінансового стану 
підприємства: 
 а) розрахунок та оцінювання динаміки відносних показників (коефі-
цієнтів); 
 б) перевірку показників фінансової звітності за формальними та які-
сними ознаками; 
 в) формулювання висновку про стійкий, нестійкий або кризовий фі-
нансовий стан підприємства? 
 1.10. За суб’єктами аналізу (користувачами) фінансовий аналіз поді-
ляється на: 
 а) повний і тематичний; 
 б) прогнозний і поточний; 
 в) зовнішній і внутрішній; 
 г) оперативний і підсумковий. 
 1.11. Який вид аналізу передбачає комплексне оцінювання фінансово-
го стану підприємства за взаємопов’язаними напрямами: 
 а) зовнішній; 
 б) внутрішній; 
 в) тематичний; 
 г) повний? 
 1.12. До зовнішніх користувачів інформації з прямою фінансовою за-
цікавленістю належать: 
 а) акціонери, потенційні інвестори, банки, що кредитують підприєм-
ство; 
 б) фіскальна служба, страхові компанії, постачальники, покупці; 
 в) служба статистики, суди, аудиторські фірми. 

1.13. Що є джерелами інформації зовнішнього фінансового аналізу: 
 а) дані управлінського бухгалтерського обліку; 
 б) форми фінансової звітності; 
 в) статистична звітність; 
 г) оперативні дані? 
 1.14. Зовнішній фінансовий аналіз порівняно з внутрішнім має таку 
особливість: 
 а) множинність користувачів інформації, різноманітність цілей та ін-
тересів суб’єктів аналізу; 
 б) нерегламентованість методик аналізу; 
 в) максимальна закритість результатів аналізу з метою збереження 
комерційної таємниці. 
 1.15. Що не належить до особливостей зовнішнього фінансового 
аналізу: 
 а) множинність суб’єктів аналізу; 
 б) застосування різноманітних типових методик аналізу; 
 в) максимально можлива відкритість результатів аналізу для зацікав-
лених користувачів інформації; 
 г) використання різноманітних джерел інформації для проведення 
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поглибленого аналізу. 
 1.16. Що є методом фінансового аналізу: 
 а) взаємопов’язані принципи, способи та прийоми дослідження; 
 б) система теоретико-пізнавальних категорій, регулятивних принци-
пів і наукового інструментарію дослідження фінансово-господарської дія-
льності підприємства; 
 в) найбільш загальні, ключові поняття цієї науки; 
 г) вимоги до його проведення? 
 1.17. Чіткого визначення мети і завдань аналізу, а також викорис-
тання у процесі досліджень науково обґрунтованих методичних способів і 
прийомів потребує принцип: 
 а) об’єктивності; 
 б) оперативності; 
 в) комплексності; 
 г) науковості. 
 1.18. Дослідження динаміки показників з розрахунком абсолютних і 
відносних змін передбачає аналіз: 
 а) вертикальний; 
 б) трендовий; 
 в) факторний; 
 г) горизонтальний. 
 1.19. Яким є зміст вертикального (структурного) аналізу інформації 
фінансової звітності: 
 а) дослідження зміни показників у часі; 
 б) визначення структури фінансово-економічних показників; 
 в) визначення основної тенденції динаміки показників; 
 г) визначення впливу факторів на зміну результативних показників? 
 1.20. Прийом аналізу відносних показників (коефіцієнтів) передба-
чає: 
 а) розрахунок відношень між окремими позиціями однієї або різних 
форм звітності, визначення взаємозв’язків між показниками; 
 б) дослідження зміни показників у часі; 
 в) визначення тренду за інформацією декількох періодів; 
 г) визначення впливу факторів на зміну результативних показників. 
 1.21. Сукупність корисних упорядкованих відомостей про процеси та 
явища зовнішнього світу, що є об’єктом збирання, реєстрації, зберігання, 
передавання та перетворення, – це: 
 а) інформаційне забезпечення; 
 б) інформація; 
 в) інформаційна база; 
 г) інформаційна система.  
 1.22. Нормативна, планова, облікова, аналітична, прогнозна – це ви-
ди інформації за ознакою: 
 а) стадії управління; 
 б) рівень доступності; 
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 в) стабільність; 
 г) насиченість. 
 1.23. За ознакою рівня доступності інформація поділяється на: 
 а) постійну, умовно-постійну та змінну; 
 б) відкриту і конфіденційну; 
 в) усну і документальну; 
 г) текстову, табличну та графічну. 
 1.24. Поділ інформації на комплексну і тематичну здійснюється за 
ознакою: 
 а) відношення до періоду прийняття управлінських рішень; 
 б) періодичність надходження; 
 в) ступінь опрацювання; 
 г) обсяг необхідних відомостей для прийняття управлінських рішень. 
 1.25. Інформація має відповідати дійсності, відображати реальний 
стан економіки підприємства – це зміст вимоги до інформації: 
 а) аналітичність; 
 б) об’єктивність; 
 в) оперативність; 
 г) нейтральність. 
 1.26. Динамічна система інформації та способів її опрацювання – це 
визначення: 
 а) інформаційного забезпечення; 
 б) інформації; 
 в) інформаційної бази; 
 г) процесів перетворення даних. 
 1.27. Усі види звітності належать до: 
 а) нормативно-планових джерел; 
 б) джерел інформації облікового характеру; 
 в) позаоблікових джерел інформації. 
 1.28. Що встановлює перевірка інформації за формою: 
 а) дотримання правил складання й оформлення звітності з погляду 
наявності необхідних реквізитів; 
 б) відповідність показників, перенесених з інших документів і звіт-
ності попередніх періодів; 
 в) відповідність даним бухгалтерського обліку; 
 г) узгодженість показників різних форм звітності; 
 д) правильні відповіді а), б) і в); 
 е) правильні відповіді а), б) і г)? 
 1.29. Як поділяється звітність підприємств за ознакою джерел 
складання: 
 а) на бухгалтерську, статистичну та податкову; 
 б) на поточну, квартальну та річну; 
 в) на типову і галузеву; 

г) на внутрішню і зовнішню? 
1.30. За ознакою строків подання звітність підприємств поділяєть-
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ся на: 
а) первинну і зведену; 
б) звітність на паперових носіях та електронну звітність; 
в) поточну, квартальну та річну; 
г) типову і галузеву. 

 1.31. Інформацію про фінансовий стан та результати діяльності 
підприємства містить: 
 а) баланс; 
 б) фінансова звітність; 
 в) звіт про фінансові результати; 
 г) звіт про рух грошових коштів. 
 1.32. Загальні вимоги до фінансової звітності – це назва: 
 а) Закону України; 
 б) П(С)БО 1; 
 в) НП(С)БО 1; 
 г) НП(С)БО 25. 
 1.33. Оцінювання здатності підприємства збільшувати власний ка-
пітал і виплати дивідендів – це інформаційна потреба: 
 а) власників; 
 б) інвесторів; 
 в) постачальників і та інших кредиторів; 
 г) замовників. 
 1.34. Фінансова звітність підприємства включає: 
 а) баланс, звіт про прибутки та збитки, звіт про зміни у власному ка-
піталі, звіт про рух грошових коштів, примітки; 
 б) активи, власний капітал, зобов’язання, доходи та витрати; 
 в) баланс (звіт про фінансовий стан), звіт про фінансові результати 
(звіт про сукупний дохід), звіт про рух грошових коштів, звіт про власний 
капітал, примітки до фінансової звітності; 
 г) баланс, звіт про прибутки та збитки, звіт про фінансово-майновий 
стан, пояснювальну записку. 
 1.35. Які форми включає Фінансовий звіт малого підприємництва:  
 а) баланс, звіт про фінансові результати; 
 б) баланс, звіт про рух грошових коштів; 
 в) баланс, звіт про власний капітал; 
 г) звіт про фінансові результати, звіт про власний капітал? 
 1.36. Який принцип фінансової звітності передбачає, що підприємс-
тво розглядається як юридична особа, відокремлена від її власників: 
 а) автономність; 
 б) безперервність; 
 в) повне вісвітлення; 
 г) єдиний грошовий вимірник? 
 1.37. Операції обліковуються відповідно до їх сутності, а не лише 
виходячи з юридичної форми, – це принцип: 
 а) автономності; 
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 б) безперервності; 
 в) послідовності; 
 г) превалювання сутності над формою. 
 1.38. Баланс – це звіт про фінансовий стан підприємства, який відо-
бражає: 
 а) доходи, витрати та фінансові результати діяльності підприємства; 
 б) надходження і вибуття грошових коштів та їх еквівалентів; 
 в) на певну дату його активи, зобов’язання та власний капітал. 
 1.39. За даними форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» не 
оцінюються: 
 а) склад і структура активів і пасивів; 
 б) стан ліквідності балансу та платоспроможність підприємства; 
 в) наявність власних оборотних коштів та показники фінансової стій-
кості; 
 г) структура доходів, витрат і фінансових результатів. 
 1.40. Доходи, витрати, фінансові результати та сукупний дохід ха-
рактеризує: 
 а) баланс (звіт про фінансовий стан); 
 б) звіт про фінансові результати (звіт про сукупний дохід); 
 в) звіт про рух грошових коштів; 
 г) примітки до річної фінансової звітності. 
 1.41. За якими видами діяльності відображається інформація про 
надходження і вибуття грошових коштів у звіті про рух грошових кош-
тів: 
 а) операційною і надзвичайною; 
 б) інвестиційною і фінансовою; 
 в) операційною, інвестиційною та фінансовою? 
 1.42. Яка форма фінансової звітності відображає зміни у складі 
власного капіталу підприємства протягом звітного періоду: 
 а) баланс (звіт про фінансовий стан); 
 б) звіт про фінансові результати (звіт про сукупний дохід); 
 в) звіт про рух грошових коштів; 
 г) звіт про власний капітал? 
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ТЕМА 2 
ЗАГАЛЬНЕ ОЦІНЮВАННЯ МАЙНОВОГО СТАНУ  

ПІДПРИЄМСТВА 
 

 2.1. Характеристика активів і пасивів балансу 
2.2. Актив скороченого аналітичного балансу, його горизонтальний і 
       вертикальний аналіз 
2.3. Пасив скороченого аналітичного балансу, його горизонтальний і 
       вертикальний аналіз 
2.4. Класифікація видів активів і пасивів 

 2.5. Аналіз необоротних активів 
 2.6. Аналіз оборотних активів 

2.7. Аналіз співвідношення власного і позикового капіталу 
 

 
2.1. Характеристика активів і пасивів балансу 

 
 Основним джерелом інформації для аналізу фінансового стану підп-
риємства є баланс (звіт про фінансовий стан) (форма № 1 фінансової звіт-
ності). Його значущість настільки вагома, що аналіз фінансового стану на-
зивають аналізом балансу.  

Форма і склад статей балансу (звіту про фінансовий стан) визнача-
ються НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності» [24]. Питання 
розкриття інформації за статтями балансу (звіту про фінансовий стан) роз-
глядається у Методичних рекомендаціях щодо заповнення форм фінансо-
вої звітності, затверджених наказом Міністерства фінансів України від 28 
березня 2013 р. № 433 [22]. 

Аналіз фінансового стану підприємства починається з оцінювання 
складу, структури та динаміки сукупного капіталу. Сукупний капітал – це 
підсумок (валюта) балансу, що, з одного боку, показує загальну суму засо-
бів, які має у своєму розпорядженні підприємство (актив), а з іншого – су-
му джерел утворення цих засобів (пасив). 
 Сучасний баланс (звіт про фінансовий стан) значною мірою набли-
жений до балансів, які складаються у більшості країн світу. Він має три 
розділи в активі та чотири розділи в пасиві. Загальна вартість майна (дже-
рел формування капіталу) підприємства дорівнює валюті балансу (рядок 
1300 = рядок 1900). Валюта балансу розглядається як облікова (балансова) 
вартість підприємства. 
 Якщо актив балансу позначити через А, пасив – через П, розділи ак-
тиву – ,,, АІІІАІІАІ  розділи пасиву – ,,,, ПІVПІІІПІІПІ  статті активу – 

паааа ,...,,, 321 , статті пасиву – ппппп ,...,,, 321 , можна побудувати математичні 
моделі рівності балансу. 
 Підсумок активу балансу дорівнює сумі необоротних активів (АІ), 
оборотних активів (АІІ), і необоротних активів, утримуваних для продажу, 
та груп вибуття (АІІІ): 
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                                               А = АІ + АІІ + АІІІ.                                        (2.1) 
Одночасно пааааА ++++= ...321 .                                                   (2.2) 
Отже, А = АІ + АІІ + АІІІ = а1 + а2 + а3 + …+ ап.                           (2.3) 

 Підсумок пасиву балансу дорівнює сумі власного капіталу (ПІ), дов-
гострокових зобов’язань і забезпечень (ПІІ), поточних зобов’язань і забез-
печень (ПІІІ) і зобов’язань, пов’язаних з необоротними активами, утриму-
ваними для продажу, та групами вибуття (ПІV): 
                                          П = ПІ + ПІІ + ПІІІ + ПІV.                                (2.4) 

Одночасно пппппП ++++= ...321 .                                                (2.5) 
 Отже, П = ПІ + ПІІ + ПІІІ + ПІV = п1 + п2 + п3 + …+ пп.              (2.6) 
 Таким чином, рівність активу і пасиву балансу відображається за до-
помогою таких моделей: 
                                                        А = П;                                                    (2.7) 
                              АІ + АІІ + АІІІ = ПІ + ПІІ + ПІІІ + ПІV;                     (2.8) 
                           пп ппппаааа ++++=++++ ...... 321321 .                  (2.9)  

Економічні ресурси підприємства забезпечуються зобов’язаннями і 
капіталом власників: 

Активи = Зобов’язання + Власний капітал. 
Наведене співвідношення називається основним балансовим рів-

нянням. Елементами балансу, безпосередньо пов’язаними з оцінюванням 
фінансового стану підприємства та змін у ньому, є: 

• активи; 
• зобов’язання; 
• власний капітал. 
Активи (НП(С)БО 1) – ресурси, контрольовані підприємством у ре-

зультаті минулих подій, використання яких, як очікується, приведе до 
отримання економічних вигод у майбутньому.  

Визначення активів містить кілька ключових положень: 
 1) виникнення активів у результаті минулих подій, тобто господар-
ська операція чи інша подія, що забезпечує збільшення прав на вигоду або 
контроль над нею, вже відбулася; 
 2) здійснення контролю підприємством, що дає йому можливість ко-
нтролювати майбутні вигоди, які очікується одержати від використання 
ресурсів;  

3) майбутні економічні вигоди, втілені в активи, є потенціалом, який 
сприяє надходженню грошових коштів.  
 Кожне підприємство, враховуючи характер використання майна (го-
сподарських засобів) та особливості діяльності, поділяє активи: 

- на необоротні активи; 
- оборотні активи. 
Необоротні активи (НП(С)БО 1) – всі активи, що не є оборотними. 

Отже, необоротні активи – це ресурси, які утримуються підприємством бі-
льше дванадцяти місяців або одного операційного циклу (якщо він пере-
вищує дванадцять місяців) з метою отримання у майбутньому економічних 
вигод, пов’язаних з їх використанням. 
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До необоротних активів (розділ І активу балансу «Необоротні акти-
ви», рядок 1095) належать: 

• нематеріальні активи; 
• незавершені капітальні інвестиції; 
• основні засоби; 
• інвестиційна нерухомість; 
• довгострокові біологічні активи; 
• довгострокові фінансові інвестиції; 
• довгострокова дебіторська заборгованість; 
• відстрочені податкові активи; 
• інші необоротні активи. 

 Оборотні активи (НП(С)БО 1) – гроші та їх еквіваленти, що не об-
межені у використанні, а також інші активи, призначені для реалізації чи 
споживання протягом операційного циклу чи протягом дванадцяти місяців 
з дати балансу.  

Операційний цикл – проміжок часу між придбанням запасів для про-
вадження діяльності і отриманням грошей та їх еквівалентів від реалізації 
виробленої з них продукції або товарів і послуг.  

До оборотних активів (розділ ІІ активу «Оборотні активи», рядок 
1195) належать: 

• запаси; 
• поточні біологічні активи; 
• дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги; 
• дебіторська заборгованість за розрахунками: за виданими аванса-

ми, з бюджетом (у тому числі з податку на прибуток); 
• інша поточна дебіторська заборгованість; 
• поточні фінансові інвестиції; 
• гроші та їх еквіваленти; 
• витрати майбутніх періодів; 
• інші оборотні активи. 
Оборотні активи можуть перебувати у сфері виробництва (виробничі 

запаси, поточні біологічні активи, незавершене виробництво) та у сфері 
обігу (готова продукція, товари, кошти у розрахунках, короткострокові фі-
нансові вкладення, гроші в касі, на рахунках у банках тощо).  
 У розділі ІІІ активу балансу «Необоротні активи, утримувані для 
продажу, та групи вибуття» (рядок 1200) відображається вартість необо-
ротних активів та груп вибуття, утримуваних для продажу, що визначаєть-
ся відповідно до П(С)БО 27 «Необоротні активи, утримувані для продажу, 
та припинена діяльність». 
 Актив балансу побудовано за принципом нетто-балансу: основні за-
соби і нематеріальні активи враховуються за залишковою вартістю; інвес-
тиційна нерухомість – за справедливою вартістю; дебіторська заборгова-
ність за продукцію, товари, роботи, послуги – за чистою реалізаційною ва-
ртістю; запаси – за вирахуванням недостач, уцінок, знижок. 

Підприємство формує свої активи за рахунок власних і залучених 
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джерел (капіталу), що визначаються як його пасиви. До пасивів балансу 
(звіту про фінансовий стан) належать власний капітал і зобов’язання. 

Власний капітал (К) – різниця між активами (А) і зобов’язаннями 
(З) підприємства [30]: 
                                                  К = А – З.                                                   (2.10) 

Власний капітал є основою для започаткування і продовження гос-
подарської діяльності підприємства, одним із найважливіших показників, 
оскільки виконує функції: 

1) довгострокового фінансування (забезпечення безперервності дія-
льності) – перебуває в розпорядженні підприємства необмежено довго; 

2) фінансування ризику – власний капітал є гарантією захисту капі-
талу кредиторів і відшкодування збитків; 

3) самостійності та влади (участі в управлінні підприємством) –  ве-
личина власного капіталу визначає рівень фінансової незалежності та 
впливу власника; 

4) розподілу доходів, прибутків та активів – частки окремих власни-
ків у капіталі є основою під час розподілу фінансового результату і майна 
у разі ліквідації підприємства. 

До власного капіталу (розділ І пасиву балансу «Власний капітал», 
рядок 1495) належать: 

• зареєстрований (пайовий) капітал; 
• капітал у дооцінках; 
• додатковий капітал; 
• резервний капітал; 
• нерозподілений прибуток (непокритий збиток); 
• неоплачений капітал; 
• вилучений капітал. 

 Зобов’язання (НП(С)БО 1) – заборгованість підприємства, яка вини-
кла внаслідок минулих подій і погашення якої в майбутньому, як очікуєть-
ся, призведе до зменшення ресурсів підприємства, що втілюють у собі еко-
номічні вигоди.  

Відповідно до П(С)БО 11 «Зобов’язання» з метою бухгалтерського 
обліку зобов’язання поділяються: 

♦ на довгострокові зобов’язання; 
♦ поточні зобов’язання; 
♦ забезпечення; 
♦ непередбачені зобов’язання; 
♦ доходи майбутніх періодів. 

         Залежно від строку погашення зобов’язання поділяються на поточні 
та довгострокові.    
 Поточні зобов’язання – зобов’язання, які будуть погашені протягом 
операційного циклу підприємства або повинні бути погашені протягом 
дванадцяти місяців, починаючи з дати балансу. Довгострокові зобов’я-
зання – всі зобов’язання, які не є поточними зобов’язаннями. 

Забезпечення – зобов’язання з невизначеними сумою або часом по-
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гашення на дату балансу. Забезпечення можуть бути як поточними, так і 
довгостроковими, і створюються для відшкодування наступних (майбут-
ніх) операційних витрат: 

• на виплату відпусток працівникам; 
• додаткове пенсійне забезпечення; 
• виконання гарантійних зобов’язань; 
• реструктуризацію; 
• виконання зобов’язань щодо обтяжливих контрактів тощо. 
Довгострокові зобов’язання (розділ ІІ пасиву балансу «Довгостроко-

ві зобов’язання і забезпечення», рядок 1595) включають: 
• відстрочені податкові зобов’язання; 
• довгострокові кредити банків; 
• інші довгострокові зобов’язання; 
• довгострокові забезпечення; 
• цільове фінансування. 
Поточні зобов’язання (розділ ІІІ пасиву балансу «Поточні зобов’я-

зання і забезпечення», рядок 1695) включають: 
• короткострокові кредити банків; 
• поточну кредиторську заборгованість за: довгостроковими зобо-

в’язаннями; товари, роботи, послуги; розрахунками з бюджетом, у тому 
числі з податку на прибуток; розрахунками зі страхування; розрахунками з 
оплати праці; розрахунками з учасниками; розрахунками із внутрішніх ро-
зрахунків; 

• поточні забезпечення; 
• доходи майбутніх періодів; 
• інші поточні зобов’язання. 
У розділі IV пасиву «Зобов’язання, пов’язані з необоротними акти-

вами, утримуваними для продажу, та групами вибуття» (рядок 1700) ві-
дображаються зобов’язання, що визначаються відповідно до П(С)БО 27. 
 Принцип нетто-балансу стосовно інформації пасиву виявляється у 
тому, що власний капітал відображається за фактично вкладеною сумою з 
вирахуванням непокритих збитків. 

Від того, який капітал є в розпорядженні суб’єкта господарювання, 
наскільки оптимальна його структура та як ефективно він трансформується 
в основні й оборотні засоби, залежать фінансовий стан і результати діяль-
ності підприємства.  
 
 

2.2. Актив скороченого аналітичного балансу, його 
                горизонтальний і вертикальний аналіз 
        
 Важливим напрямом загального оцінювання фінансового стану су-
б’єкта господарювання є аналіз його майнового стану за інформацією ба-
лансу (звіту про фінансовий стан). Майновий стан – це одна з характерис-
тик фінансового стану підприємства, за допомогою якої оцінюється склад, 
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розміщення, структура та динаміка активів (майна) і пасивів (власного ка-
піталу та зобов’язань). 

Аналіз складу, структури та динаміки активів і пасивів підприємства 
на підставі даних балансу може проводитись одним із таких способів: 

⇒  без попередньої зміни статей балансу; 
⇒  за допомогою побудови скороченого аналітичного балансу шля-

хом об’єднання однорідних за складом балансових статей; 
⇒  додатковим коригуванням статей балансу на індекс інфляції. 
Один із фундаторів балансознавства М. О. Блатов у 20-ті роки ХХ ст. 

запропонував методику дослідження структури та динаміки активів і паси-
вів за допомогою скороченого аналітичного балансу. 

Скорочений (інші назви: порівняльний, спрощений) аналітичний ба-
ланс утворюється з вихідного балансу шляхом об’єднання в окремі групи 
однорідних за складом та економічним змістом статей і доповнення його 
відповідними показниками структури, динаміки та структурної динаміки, 
що характеризують статику і динаміку майнового стану підприємства.  
 Враховуючи структурну побудову активу балансу (звіту про фінан-
совий стан) згідно НП(С)БО 1, у табл. 2.1 наведено варіант активу скоро-
ченого аналітичного балансу.  

    Таблиця 2.1 
Актив скороченого аналітичного балансу 

№ 
з/п Вид активів (майна) Порядок розрахунку за  

даними форми № 1 (рядки) 
         Майно – всього 1300 

1. Необоротні активи 1095 

1.1 Основні засоби 1010 

1.2 …1 … 
2. Оборотні активи 1195 
2.1 Запаси 1100 

2.1.1 Виробничі запаси2 1101 
2.1.2 Незавершене виробництво2 1102 
2.1.3 Готова продукція і товари2 1103+1104 
2.2 Поточні біологічні активи 1110 

2.3 Поточна дебіторська заборгованість сума із 1125 по 1155  
(без 1136) 

2.4 Гроші та їх еквіваленти, поточні  
фінансові інвестиції 1160+1165 

2.5 Витрати майбутніх періодів 1170 
2.6 Інші оборотні активи 11202+11802+1190 

3. Необоротні активи, утримувані для 
продажу, та групи вибуття 1200 

 
1. Можуть наводитись інші важливі для підприємства види необоротних активів. 
2. Додаткові статті (додаток В). 

 
Залежно від змісту інформації вихідного балансу підприємства актив 
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скороченого аналітичного балансу може бути розширено за рахунок вклю-
чення додаткових видів майна, що є важливими для функціонування саме 
цього підприємства. 
 Інформація скороченого аналітичного балансу досліджується з вико-
ристанням прийомів горизонтального і вертикального аналізу. У процесі 
горизонтального (часового) аналізу визначаються абсолютні та відносні 
зміни у динаміці величин окремих видів активів і пасивів. 

Показниками горизонтального аналізу активу скороченого аналіти-
чного балансу є: 

-  величини майна та його видів станом на кінець базового і звітного 
періодів; 

- абсолютні зміни видів активів (у тисячах гривень); 
- відносні зміни видів активів (темп приросту у відсотках); 
- абсолютне значення одного відсотка приросту величин майна та 

його видів – відношення абсолютної зміни до темпу приросту у відсотках. 
Вертикальний (структурний) аналіз передбачає дослідження стру-

ктури активу і пасиву балансу, тобто частки окремих видів майна і джерел 
формування капіталу у валюті балансу та підсумку його розділів. 

Показниками вертикального аналізу активу скороченого аналітич-
ного балансу є: 

- частка окремих видів майна у валюті балансу та підсумку його ро-
зділів станом на кінець базового і звітного періодів; 

- зміни частки (у відсоткових пунктах); 
- зміни окремих видів майна у відсотках до загальної зміни валюти 

балансу (показник динаміки структурних змін). 
Перевагою вертикального аналізу порівняно з горизонтальним є мо-

жливість зіставлення структурних показників балансів різних за величи-
ною активів підприємств аналогічної сфери діяльності, а також структур-
них показників у динаміці за суттєвої зміни абсолютних величин статей 
балансу.  
 Аналіз структури майна (активів) проводиться за системою струк-
турних показників, серед яких частка (у відсотках): 

 необоротних активів у майні; 
 оборотних активів у майні; 
 основних засобів у майні; 
 основних засобів у необоротних активах; 
 запасів у майні; 
 запасів в оборотних активах; 
 готової продукції і товарів у майні; 
 готової продукції і товарів в оборотних активах; 
 поточної дебіторської заборгованості в майні; 
 поточної дебіторської заборгованості в оборотних активах; 
 грошей і поточних фінансових інвестицій у майні; 
 грошей і поточних фінансових інвестицій в оборотних активах та 

інші. 
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У цілому під час оцінювання майнового стану підприємства прийоми 
горизонтального і вертикального аналізу скороченого аналітичного балан-
су тісно поєднуються та взаємодоповнюють один одного.  
 Аналіз складу, структури та динаміки майна (активів) передбачає 
формулювання комплексних висновків, у яких зазначаються позитивні та 
негативні ознаки і тенденції в майновому стані підприємства.  

До основних позитивних характеристик майнового стану з погляду 
загальної інформації активу балансу (звіту про фінансовий стан) належать 
такі. 

1. Збільшення загальної вартісної оцінки активів (з урахуванням рів-
ня інфляції), що свідчить про нарощування майнового потенціалу підпри-
ємства, його фінансової ваги на ринку. Збільшення валюти балансу вказує, 
як правило, на зміцнення економічного потенціалу підприємства, зростан-
ня його виробничих можливостей.  

Аналізуючи збільшення валюти балансу в динаміці, необхідно вра-
ховувати фактори, які на це вплинули. Якщо приріст активів відбувається 
за рахунок таких видів майна, як основні засоби, довгострокові фінансові 
інвестиції, нематеріальні активи, запаси, довгострокові та поточні біологі-
чні активи, гроші та їх еквіваленти й інших «позитивних» статей, то це 
оцінюється позитивно та свідчить про перспективи економічного зростан-
ня. Якщо приріст активів відбувається переважно за рахунок «негативних» 
статей (наприклад, довгострокова і поточна (за видами) дебіторська забор-
гованість), така тенденція буде оцінюватися негативно. 

Крім того, необхідно враховувати вплив інфляційного фактора. Як-
що темп приросту майна перевищує макроекономічний показник рівня ін-
фляції за відповідний період, то це означає зростання не тільки номіналь-
ної (балансової), а й реальної вартісної оцінки активів. Наприклад, за рік 
валюта балансу збільшилася на 7,8 % за рівня інфляції 4,6 %. У цьому ви-
падку зростання реальної вартісної оцінки активів становитиме 3,1 % 
(1,078÷1,046). 
 Баланс, який аналізується без урахування впливу інфляції, є джере-
лом недостатньо об’єктивної інформації, тому користувачі можуть прий-
няти рішення, не адекватні реальним процесам, оскільки різні види майна 
втрачають свою вартість з різною швидкістю. Наприклад, гроші та їх екві-
валенти, а також дебіторська заборгованість у зв’язку з інфляцією втрача-
ють вартість і спричиняють збитки підприємства на суму зменшення купі-
вельної спроможності грошових коштів. Отже, об’єктивно оцінити фінан-
совий стан підприємства можливо тільки з урахуванням впливу інфляції на 
інформацію балансу та інших форм фінансової звітності. 

2. Перевищення темпу приросту оборотних активів (зокрема, запа-
сів) над темпом приросту необоротних активів (зокрема, основних засо-
бів), що зумовлює зростання частки оборотних активів у майні. Така дина-
міка забезпечує зменшення ризику компенсації авансованого капіталу та 
підвищення його віддачі за рахунок прискорення оборотності активів. 

Загальну структуру активів характеризує коефіцієнт співвідношення 



 53 

оборотних і необоротних активів, або коефіцієнт мобільності майна як 
відношення оборотних активів до вартості всього майна.  

Для того щоб зробити об’єктивні висновки про причини змін пропо-
рцій у структурі активів, необхідно провести більш детальний аналіз роз-
ділів та окремих статей активу балансу.  

Оцінюючи інформацію розділу І активу балансу (звіту про фінансо-
витй стан) «Необоротні активи», необхідно враховувати, що: 

⇒  наявність нематеріальних активів, значна частка приросту нема-
теріальних активів у загальній зміні величини необоротних активів харак-
теризує обрану підприємством стратегію як інноваційну, оскільки кошти 
вкладаються в інтелектуальну власність; 

⇒  аналогічні високі показники за довгостроковими фінансовими ін-
вестиціями вказують на фінансово-інвестиційну стратегію розвитку підп-
риємства;  

⇒  якщо основні засоби і незавершені капітальні інвестиції станов-
лять найбільшу частку в необоротних активах, це може свідчити про оріє-
нтацію на створення матеріальних умов для розширення основної діяльно-
сті; 

⇒  підвищення частки довгострокової дебіторської заборгованості в 
необоротних активах негативно впливає на ефективність діяльності підп-
риємства; 

⇒  зниження коефіцієнта зносу (відповідно підвищення коефіцієнта 
придатності) основних засобів свідчить про поліпшення функціонального 
стану необоротних активів. 

Формулюючи висновки за результатами аналізу складу, структури та 
динаміки оборотних активів, тобто статей розділу ІІ активу балансу (звіту 
про фінансовий стан) «Оборотні активи», мають на увазі, що: 

1) абсолютний приріст грошей та їх еквівалентів, зростання їхньої 
частки в майні та оборотних активах свідчить про створення умов для під-
вищення рівня платоспроможності, а відтак і зміцнення фінансового стану 
підприємства. Разом із тим наявність значних залишків грошових коштів 
упродовж тривалого періоду часу може бути результатом нераціонального 
їх використання. Гроші мають швидко залучатися у господарську діяль-
ність для отримання прибутку шляхом розширення виробництва або здійс-
нення інвестиційних вкладень; 

2) під час вивчення структури оборотних активів необхідно звернути 
особливу увагу на тенденції змін таких видів, як запаси і поточні біологічні 
активи. Зокрема, підвищення частки виробничих запасів може свідчити: 

- про нарощування виробничого потенціалу підприємства; 
- прагнення за рахунок вкладень у матеріальні оборотні ресурси за-

хистити грошові активи від знецінення під впливом інфляції; 
- нераціональність обраної стратегії господарювання, внаслідок якої 

значна частина оборотних активів іммобілізується у виробничих запасах, 
ліквідність яких переважно є невисокою.  

Перевищення темпу приросту готової продукції і товарів над темпа-
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ми приросту майна й оборотних активів може бути ознакою накопичення 
проблем у збутовій діяльності, неефективності маркетингової стратегії під-
приємства;  

3) позитивною характеристикою майнового стану є зменшення сум 
поточної дебіторської заборгованості за видами та в цілому, зниження її 
частки в майні та оборотних активах.  

Одночасно слід зазначити, що зростання дебіторської заборгованості 
не завжди оцінюється суто негативно. Якщо підприємство розширює свою 
діяльність, збільшує чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, 
послуг), це, очевидно, супроводжується зростанням кількості контрагентів 
і, як правило, сум дебіторської заборгованості. Головне, щоб темп прирос-
ту дебіторської заборгованості не перевищував темпи приросту оборотних 
активів і майна в цілому. Також необхідно відрізняти нормальну і про-
строчену дебіторську заборгованість. Наявність останньої створює фінан-
сові труднощі, оскільки підприємство відчуває нестачу фінансових ресур-
сів для придбання запасів, виплати заробітної плати тощо.  
 За методикою, наведеною в активі скороченого аналітичного балансу 
(табл. 2.1), проведемо горизонтальний і вертикальний аналіз майна підпри-
ємства (табл. 2.2). Розрахунки виконаємо за інформацією форми № 1 «Ба-
ланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий і звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 2.2 
Горизонтальний і вертикальний аналіз майна  

підприємства (станом на кінець року) 

Вид активів 
(майна) 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під- 
сумку 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під- 
сумку 

суми, 
тис. 
грн 

частки,  
в. п. у % 

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Майно – всього 58413 100,0 65533 100,0 +7120 – +12,2 
1. Необоротні    
активи 27149 46,5 36722 56,0 +9573 +9,5 +35,3 

1.1. Основні  
засоби 23205 39,7 27601 42,1 +4396 +2,4 +18,9 

1.2. Довгостро-
кові біологічні 
активи  

3191 5,5 3774 5,8 +583 +0,3 +18,3 

1.3. Довгостро- 
кові фінансові 
інвестиції 

155 0,3 4893 7,5 +4738 +7,2 у 31,6 
р. б. 

2. Оборотні 
активи 31264 53,5 28811 44,0 -2453 -9,5 -7,8 

2.1. Запаси 15664 26,8 17687 27,0 +2023 +0,2 +12,9 
2.1.1. Виробничі     
запаси 4695 8,0 5052 7,7 +357 -0,3 +7,6 
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Продовж. табл. 2.2 
А 1 2 3 4 5 6 7 

2.1.2. Незаверше-
не виробництво 4091 7,0 3722 5,7 -369 -1,3 -9,0 

2.1.3. Готова 
продукція і  
товари 

6878 11,8 8913 13,6 +2035 +1,8 +29,6 

2.2. Поточні біо-
логічні активи 6264 10,7 6940 10,6 +676 -0,1 +10,8 

2.3. Поточна де-
біторська забор-
гованість 

8848 15,2 2046 3,1 -6802 -12,1 -76,9 

2.4. Гроші та їх 
еквіваленти, по-
точні фінансові 
інвестиції 

433 0,7 2018 3,1 +1585 +2,4 у 4,7  
р. б. 

2.5. Витрати 
майбутніх  
періодів 

55 0,1 120 0,2 +65 +0,1 у 2,2 
р. б. 

 
Результати горизонтального і вертикального аналізу майна (табл. 2.2) 

свідчать про наявність як позитивних, так і негативних ознак і тенденцій у 
майновому стані підприємства за інформацією активу балансу. До позити-
вних характеристик майнового стану належать такі: 

- у звітному році порівняно з базовим вартість майна збільшилася на 
7120 тис. грн, або 12,2 %, що свідчить про нарощування майнового потен-
ціалу підприємства. Необоротні активи зросли на 9573 тис. грн (35,3 %), а 
оборотні активи зменшилися на 2453 тис. грн (7,8 %);  

- темп приросту майна (12,2 %) перевищив макроекономічний показ-
ник рівня інфляції (4,6 % у звітному році). У результаті відбулося зростан-
ня реальної вартісної оцінки активів на 7,3 % (1,122÷1,046×100–100=  
=+7,3 %); 

- необоротні активи представлені насамперед основними засобами, 
вартість яких збільшилася на 4396 тис. грн, або 18,9 %. Темп приросту ос-
новних засобів перевищив темпу приросту майна в цілому, що зумовило 
зростання їх частки в майні з 39,7 до 42,1 %. Це свідчить про поліпшення 
матеріальних умов для розширення основної діяльності підприємства; 

- також у складі необоротних активів зросли довгострокові біологіч-
ні активи (на 583 тис. грн, або 18,3 %) і довгострокові фінансові інвестиції 
(на 4738 тис. грн, або в 31,6 раза); 

- серед оборотних активів суттєво скоротилася поточна дебіторська 
заборгованість (на 6802 тис. грн, що становить 76,9 %). Зниження частки 
поточної дебіторської заборгованості в майні з 15,2 % у базовому році до 
3,1 % у звітному році (на 12,0 в. п.) свідчить про відчутне поліпшення ста-
ну розрахунків підприємства з дебіторами; 

- серед видів оборотних активів найбільший темп зростання мають 
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гроші та їх еквіваленти і поточні фінансові інвестиції (4,7 раза), їх частка в 
майні станом на кінець звітного року підвищилася до 3,1 %, що створює 
передумови для кращого оцінювання ліквідності балансу та платоспромо-
жності підприємства. 

Водночас є й негативні характеристики майнового стану, зокрема: 
- темп приросту виробничих запасів (7,6 %) менший за темп прирос-

ту основних засобів (18,9 %), при цьому частка виробничих запасів у майні 
знизилася з 8,0 до 7,7 %. Така динаміка вказує на зниження рівня забезпе-
ченості основних засобів матеріальними оборотними ресурсами; 

- вартість готової продукції і товарів збільшилася на 2035 тис. грн 
(29,6 %), їх частка в майні зросла з 11,8 до 13,6 %, що може свідчити про 
зниження ефективності маркетингової політики підприємства. 
 За системою структурних показників (табл. 2.3) додатково проаналі-
зуємо структуру майна (активів) підприємства.  

Таблиця 2.3 
Показники структури майна (активів) підприємства 

(станом на кінець року), % 

Показник Базовий 
рік 

Звітний 
рік 

Відхилення 
(+,–), в. п. 

Частка:    
  необоротних активів у майні 46,5 56,0 +9,5 
  оборотних активів у майні 53,5 44,0 -9,5 
  основних засобів у майні 39,7 42,1 +2,4 
  основних засобів у необоротних активах 85,5 75,2 -10,3 
  запасів у майні 26,8 27,0 +0,2 
  запасів в оборотних активах 50,1 61,4 +11,3 
  готової продукції і товарів у майні 11,8 13,6 +1,8 
  готової продукції і товарів в оборотних 
  активах 22,0 30,9 +8,9 

  поточної дебіторської заборгованості  
  в майні 15,2 3,1 -12,1 

  поточної дебіторської заборгованості в 
  оборотних активах 28,3 7,1 -21,2 

  грошей і поточних фінансових 
  інвестицій у майні 0,7 3,1 +2,4 

  грошей і поточних фінансових 
  інвестицій в оборотних активах 1,4 7,0 +5,6 

 
За рівнем і динамікою показників структури майна (активів) (табл. 

2.3) позитивними характеристиками майнового стану підприємства є: 
- підвищення частки основних засобів у майні на 2,4 в. п. (із 39,7 до 

42,1 %); 
- зниження частки поточної дебіторської заборгованості: в майні – на 

12,1 в. п. (із 15,2 до 3,1 %), в оборотних активах – на 21,2 в. п. (із 28,3 до 
7,1 %); 

- зростання частки грошей і поточних фінансових інвестицій: у   
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майні – на 2,4 в. п. (із 0,7 до 3,1 %), в оборотних активах – на 5,6 в. п. (із 1,4 
до 7,0 %). 

Негативною тенденцією в майновому стані підприємства за показни-
ками структури активів є зростання частки готової продукції і товарів: у 
майні – на 1,8 в. п. (із 11,8 до 13,6 %), в оборотних активах – на 8,9 в. п. (із 
22,0 до 30,9 %). 

Отже, своєчасне дослідження наявних ознак і тенденцій дає змогу 
оперативно реагувати на зміни в складі та структурі активів шляхом об-
ґрунтування комплексу заходів щодо поліпшення майнового і в цілому фі-
нансового стану підприємства. 

 
 
2.3. Пасив скороченого аналітичного балансу, його 

        горизонтальний і вертикальний аналіз 
 
 Аналіз джерел формування капіталу підприємства проводиться за 
допомогою скороченого аналітичного балансу, що утворюється з вихід-
ного балансу шляхом об’єднання в окремі групи однорідних за складом та 
економічним змістом статей. Враховуючи структурну побудову пасиву ба-
лансу (звіту про фінансовий стан) згідно з НП(С)БО 1, у табл. 2.4 наведено 
варіант пасиву скороченого аналітичного балансу.  

Таблиця 2.4 
Пасив скороченого аналітичного балансу 

№ 
з/п 

Вид пасивів 
(джерел формування капіталу) 

Порядок розрахунку за  
даними форми № 1  

(рядки) 
 Джерела формування капіталу – всього 1900 

1. Власний капітал 1495 
1.1 Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 
1.2 …1 … 
2. Зобов’язання і забезпечення 1595+1695+1700 

2.1 Довгострокові зобов’язання і забезпечення 1595 
2.2 Поточні зобов’язання і забезпечення 1695 

2.2.1 Поточна кредиторська заборгованість сума із 1610 по 16502 

2.3 
Зобов’язання, пов’язані з необоротними 
активами, утримуваними для продажу, та 
групами вибуття 

1700 

 
1. Можуть наводитись інші важливі для підприємства види власного капіталу. 
2. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 

1650 (додаток В). 
 

З урахуванням змісту інформації вихідного балансу підприємства 
пасив скороченого аналітичного балансу може бути розширено за рахунок 
включення додаткових видів джерел формування капіталу. 

Для оцінювання інформації пасиву скороченого аналітичного балан-



 58 

су використовують прийоми горизонтального і вертикального аналізу. Зо-
крема, до показників горизонтального аналізу пасиву скороченого аналіти-
чного балансу належать: 

- величини джерел формування капіталу та його видів станом на кі-
нець базового і звітного періодів; 

- абсолютні зміни видів пасивів (у тисячах гривень); 
- відносні зміни видів пасивів (темп приросту у відсотках); 
- абсолютне значення одного відсотка приросту величин джерел фо-

рмування капіталу та його видів – відношення абсолютної зміни до темпу 
приросту у відсотках. 

Показниками вертикального аналізу пасиву скороченого аналітично-
го балансу є: 

- частка окремих видів джерел формування капіталу у валюті балан-
су та підсумку його розділів станом на кінець базового і звітного періодів; 

- зміни частки (у відсоткових пунктах); 
- зміни окремих видів джерел формування капіталу у відсотках до 

загальної зміни валюти балансу (показник динаміки структурних змін). 
Аналіз структури джерел формування капіталу (пасивів) прово-

диться за системою структурних показників, серед яких частка (у відсот-
ках): 

 власного капіталу в джерелах формування капіталу (нормативне 
значення – ≥ 50 %); 

 зобов’язань і забезпечень у джерелах формування капіталу (норма-
тивне значення – < 50 %); 

 довгострокових зобов’язань і забезпечень у джерелах формування 
капіталу; 

 довгострокових зобов’язань і забезпечень у зобов’язаннях і забез-
печеннях; 

 поточних зобов’язань і забезпечень у джерелах формування капі-
талу; 

 поточних зобов’язань і забезпечень у зобов’язаннях і забезпечен-
нях; 

 поточної кредиторської заборгованості в джерелах формування ка-
піталу; 

 поточної кредиторської заборгованості в зобов’язаннях і забезпе-
ченнях; 

 поточної кредиторської заборгованості в поточних зобов’язаннях і 
забезпеченнях та інші. 

Підсумком аналізу складу, структури та динаміки джерел формуван-
ня капіталу (пасивів) має бути формулювання комплексних висновків, у 
яких наводяться позитивні та негативні ознаки і тенденції у фінансовому 
стані підприємства.  

До основних позитивних характеристик фінансового стану з погля-
ду загальної інформації пасиву балансу слід віднести такі. 

1. Збільшення абсолютної величини власного капіталу, зростання йо-
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го частки в джерелах формування капіталу, що вказує на підвищення рівня 
фінансової стійкості підприємства. Зміна співвідношення власного і пози-
кового капіталу, їх динаміка визначають економічну незалежність підпри-
ємства, стан його фінансової автономії.  

Підвищення частки власного капіталу в джерелах формування капі-
талу відбуватиметься за таких змін складових пасиву: 

• темп приросту власного капіталу перевищує темп приросту зобо-
в’язань і забезпечень; 

• власний капітал збільшується, а зобов’язання і забезпечення змен-
шуються (або залишаються незмінними); 

• власний капітал залишається сталим, а зобов’язання і забезпечення 
зменшуються; 

• власний капітал зменшується повільніше, ніж зобов’язання і забез-
печення. 

2. Відсутність сум або їх скорочення за так званими «негативними» 
статтями розділу І пасиву балансу: непокритий збиток (рядок 1420), не-
оплачений капітал (рядок 1425), вилучений капітал (рядок 1430), наявність 
яких впливає на зменшення величини власного капіталу. 

3. Збільшення абсолютної величини і підвищення частки довгостро-
кового залученого капіталу в джерелах формування капіталу. Наявність 
довгострокових кредитів свідчить про зростання фінансових можливостей 
підприємства в оперативному маневруванні джерелами покриття його пот-
реб, а отже, про довіру до підприємства з боку комерційних банків та ін-
ших кредиторів.  

4. Скорочення у динаміці сум поточної кредиторської заборгованості 
за видами та в цілому, зниження її частки в джерелах формування капіта-
лу, зобов’язаннях і забезпеченнях, поточних зобов’язаннях і забезпечен-
нях. Якщо поточна кредиторська заборгованість зростає, то темп її прирос-
ту має бути меншим від темпу приросту оборотних активів (особливо ви-
соколіквідних активів), що матиме позитивний вплив на рівень платоспро-
можності підприємства. 

5. Приблизна рівновага між сумами і динамікою (темпами приросту) 
поточної кредиторської заборгованості та поточної дебіторської заборго-
ваності, що є ознакою ефективних платіжно-розрахункових відносин підп-
риємства.  

Протилежні до наведених ознак і тенденцій вважатимуться негатив-
ними в оцінюванні фінансового стану підприємства за інформацією пасиву 
балансу.  
 За методикою, наведеною в пасиві скороченого аналітичного балансу 
(табл. 2.4), проведемо горизонтальний і вертикальний аналіз джерел фор-
мування капіталу підприємства (табл. 2.5). Розрахунки виконаємо за інфо-
рмацію форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий і звіт-
ний роки (додатки А, Б). 

Результати горизонтального і вертикального аналізу джерел форму-
вання капіталу (табл. 2.5) свідчать про наявність переважно позитивних 
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Таблиця 2.5 
Горизонтальний і вертикальний аналіз джерел формування  

капіталу підприємства (станом на кінець року) 

Вид пасивів  
(джерел формування 

капіталу) 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під- 
сумку 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під- 
сумку 

суми, 
тис. 
грн 

част-
ки, 
в. п. 

у % 

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Джерела формуван-
ня капіталу – всього 58413 100,0 65533 100,0 +7120 – +12,2 

1. Власний капітал 54554 93,4 63191 96,4 +8637 +3,0 +15,8 
1.1. Зареєстрований 
(пайовий) капітал 6755 11,6 8296 12,7 +1541 +1,1 +22,8 

1.2. Резервний капі-
тал 35565 60,9 39124 59,7 +3559 -1,2 +10,0 

1.3. Нерозподілений 
прибуток 6325 10,8 10086 15,4 +3761 +4,6 +59,5 

2. Зобов’язання і  
забезпечення 3859 6,6 2342 3,6 -1517 -3,0 -39,3 

2.1. Довгострокові 
зобов’язання і забез-
печення 

735 1,3 370 0,6 -365 -0,7 -49,7 

2.2. Поточні зобов’я-
зання і забезпечення 3124 5,3 1972 3,0 -1152 -2,3 -36,9 

2.2.1. Поточна кре-
диторська заборго-
ваність 

2115 3,6 1303 2,0 -812 -1,6 -38,4 

 
ознак і тенденцій у майновому стані підприємства за інформацією пасиву 
балансу, а саме: 

- у звітному році порівняно з базовим вартість джерел формування 
капіталу збільшилася на 7120 тис. грн, або 12,2 %. При цьому власний ка-
пітал зріс на 8637 тис. грн (15,8 %), а зобов’язання і забезпечення зменши-
лися на 1517 тис. грн (39,3 %). Така динаміка складових пасиву балансу 
зумовила підвищення частки власного капіталу в джерелах формування 
капіталу з 93,4 до 96,4 % (на 3,0 в. п.) і, відповідно, зниження частки зо-
бов’язань і забезпечень з 6,6 до 3,6 %. Отже, підприємство підвищило рі-
вень фінансової стійкості за критерієм забезпеченості власним капіталом; 

- у складі власного капіталу зареєстрований (пайовий) капітал збіль-
шився на 1541 тис. грн (22,8 %), резервний капітал – на 3559 тис. грн    
(10,0 %), нерозподілений прибуток – на 3761 тис. грн (59,5 %). Найбільшу 
частку в джерелах формування капіталу становить резервний капітал – 
59,7 % на кінець звітного року;   

- у розділі І пасиву балансу (додатки А, Б) не міститься сум за «нега-
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тивними» статтями пасиву: неоплачений капітал, вилучений капітал; 
- зменшилася залежність підприємства від довгострокових і поточ-

них зобов’язань і забезпечень (їх суми скоротилися відповідно на  
365 тис. грн (49,7 %) і 1152 тис. грн (36,9 %)); 

- поточна кредиторська заборгованість зменшилася на 812 тис. грн, 
або 38,4 %. Зниження її частки в джерелах формування капіталу з 3,6 % у 
базовому році до 2,0 % у звітному році (на 1,6 в. п.) свідчить про поліп-
шення стану розрахунків підприємства з кредиторами. 

Водночас на підприємстві залишається нерівновага між сумами по-
точної дебіторської та поточної кредиторської заборгованості. Зокрема, за 
даними табл. 2.2 і 2.5 поточна дебіторська заборгованість перевищувала 
поточну кредиторську заборгованість на кінець базового року в 4,2 раза, а 
на кінець звітного року це співвідношення зменшилося до 1,6 раза. Така 
динаміка пояснюється тим, що впродовж періоду дослідження поточна де-
біторська заборгованість скоротилася на 76,9 %, а кредиторська заборгова-
ність – на 38,4 %. Отже, шляхи зміцнення майнового стану підприємства 
пов’язані насамперед з удосконаленням управління дебіторською та кре-
диторською заборгованістю.   
 Далі за системою структурних показників (табл. 2.6) проаналізуємо 
структуру джерел формування капіталу (пасивів) підприємства.  

Таблиця 2.6 
Показники структури джерел формування капіталу  
(пасивів) підприємства (станом на кінець року), % 

Показник Базовий 
рік 

Звітний 
рік 

Відхилення 
(+,–), в. п. 

Частка:    
  власного капіталу в джерелах  
  формування капіталу 93,4 96,4 +3,0 

  зобов’язань і забезпечень у джерелах 
  формування капіталу 6,6 3,6 -3,0 

  довгострокових зобов’язань і забезпе- 
  чень у джерелах формування капіталу 1,3 0,6 -0,7 

  довгострокових зобов’язань і забезпе- 
  чень у зобов’язаннях і забезпеченнях 19,0 15,8 -3,2 

  поточних зобов’язань і забезпечень у 
  джерелах формування капіталу 5,3 2,8 -2,5 

  поточних зобов’язань і забезпечень у  
  зобов’язаннях і забезпеченнях 81,0 78,2 -2,8 

  поточної кредиторської заборгованості в 
  джерелах формування капіталу 3,6 2,0 -1,6 

  поточної кредиторської заборгованості в 
  зобов’язаннях і забезпеченнях 54,8 55,6 +0,8 

  поточної кредиторської заборгованості в  
  поточних зобов’язаннях і забезпеченнях 67,7 66,1 -1,6 

 
За рівнем і динамікою показників структури джерел формування ка-
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піталу (пасивів) (табл. 2.6) позитивними характеристиками майнового ста-
ну підприємства є: 

- підвищення частки власного капіталу в джерелах формування капі-
талу з 93,4 % на кінець базового року до 96,4 % на кінець звітного року; 

- відповідно зниження частки зобов’язань і забезпечень у джерелах 
формування капіталу з 6,6 до 3,6 %; 

- зниження частки довгострокових зобов’язань і забезпечень: у дже-
релах формування капіталу – на 0,7 в. п. (із 1,3 до 0,6 %), у зобов’язаннях і 
забезпеченнях – на 3,2 в. п. (із 19,0 до 15,8 %). 

До негативної тенденції у майновому стані підприємства за показни-
ками структури пасивів належить підвищення частки поточної кредитор-
ської заборгованості в зобов’язаннях і забезпеченнях на 0,8 в. п. (із 54,8 до 
55,6 %). Незважаючи на таку динаміку, залежність підприємства від пото-
чної кредиторської заборгованості залишається незначною (2,0 % у струк-
турі джерел формування капіталу станом на кінець звітного року проти   
3,6 % у базовому році). 

Своєчасне дослідження наявних аналітичних характеристик дає змо-
гу оперативно враховувати зміни в складі та структурі джерел формування 
капіталу з метою обґрунтування системи заходів щодо поліпшення фінан-
сового стану суб’єктів господарювання. 

 
 
2.4. Класифікація видів активів і пасивів 

 
 Для формулювання комплексних висновків щодо позитивного чи не-
гативного характеру змін у майновому стані підприємства необхідно пог-
либити дослідження у напрямі аналізу складу, структури та динаміки май-
на і джерел формування капіталу з урахуванням класифікації видів активів 
і пасивів. 

Відповідно до принципів ведення бухгалтерського обліку та скла-
дання фінансової звітності за міжнародними і національними стандартами 
активи підприємства класифікуються за різними ознаками (рис. 2.1). 

1. За характером участі в господарському процесі та швидкістю 
обороту (за цією ознакою активи відображені в балансі): 

а) необоротні (постійні) активи – нематеріальні активи, незавершені 
капітальні інвестиції, основні засоби, інвестиційна нерухомість, довгостро-
кові біологічні активи, довгострокові фінансові інвестиції, довгострокова 
дебіторська заборгованість, відстрочені податкові активи, інші необоротні 
активи; 

б) оборотні (мобільні) активи – запаси, поточні біологічні активи, 
поточна дебіторська заборгованість (за видами), поточні фінансові інвес-
тиції, гроші та їх еквіваленти, витрати майбутніх періодів, інші оборотні 
активи. 

2. За формою функціонування: 
а) матеріальні – активи, що мають матеріально-речову форму (осно- 
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Рис. 2.1. Класифікація видів активів підприємства 

 
вні засоби, незавершені капітальні інвестиції, довгострокові та поточні бі-
ологічні активи, запаси, інші матеріальні цінності); 

б) нематеріальні – активи, що не мають істотної форми та включа-
ють об’єкти інтелектуальної власності (права користування природними 
ресурсами, права користування майном, права на комерційні позначення, 

Класифікація видів активів за основними ознаками 

За характером участі в господарському процесі  
та швидкістю обороту 

 

За формою функціонування 
 

За характером обслуговування видів діяльності 
 

За джерелами формування 
 

За чутливістю до інфляційних процесів 
 

За рівнем ліквідності 
 

За характером володіння необоротними активами 
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права на об’єкти промислової власності, авторське право та суміжні з ним 
права, інші нематеріальні активи, гудвіл); 

в) фінансові – гроші в національній та іноземній валюті, всі види   
довгострокової та поточної дебіторської заборгованості, довгострокові та 
поточні фінансові інвестиції. 

3. За характером обслуговування видів діяльності: 
а) операційні активи – основні виробничі засоби, нематеріальні ак-

тиви операційної діяльності, оборотні операційні активи; 
б) інвестиційні активи – капітальні інвестиції та коротко- і довго-

строкові фінансові вкладення. 
4. За джерелами формування: 
а) валові активи – балансова вартість майна підприємства, утворено-

го за рахунок власного і позикового капіталу; 
б) чисті активи – активи, сформовані за рахунок власного капіталу, 

тобто активи за вирахуванням зобов’язань підприємства. 
5. За чутливістю до інфляційних процесів: 
а) монетарні активи – гроші в національній та іноземній валюті, по-

точні фінансові інвестиції, кошти в розрахунках; 
б) немонетарні активи – незавершені капітальні інвестиції, основні 

засоби, інвестиційна нерухомість, запаси, довгострокові та поточні біоло-
гічні активи. 

6. За рівнем ліквідності: 
а) високоліквідні активи – гроші та їх еквіваленти, поточні фінансові 

інвестиції; 
б) середньоліквідні активи – векселі одержані, поточна дебіторська 

заборгованість за видами; 
в) низьколіквідні активи – запаси, поточні біологічні активи, витрати 

майбутніх періодів, інші оборотні активи; 
г) важколіквідні активи – необоротні активи; необоротні активи, 

утримувані для продажу, та групи вибуття. 
7. За характером володіння необоротними активами: 
а) власні – необоротні активи, що характеризуються ознаками влас-

ності (володіння, користування, розпорядження); 
б) орендовані – необоротні активи, за якими підприємство-орендар 

набуло права користування за плату протягом погодженого з орендодав-
цем строку. 

У табл. 2.7 наведено порядок розрахунку окремих видів активів за 
інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)».  

Поряд з аналізом активів (майна) за наведеними в табл. 2.7 класифі-
каційними ознаками необхідно за даними форми № 5 «Примітки до річної 
фінансової звітності» додатково вивчити склад і структуру:  

• основних засобів за групами (рядки 100–180): земельні ділянки; ін-
вестиційна нерухомість; капітальні витрати на поліпшення земель; будин-
ки, споруди та передавальні пристрої; машини та обладнання; транспортні 
засоби; інструменти, прилади, інвентар (меблі); тварини; багаторічні наса-  
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Таблиця 2.7 
Класифікація і порядок розрахунку видів активів (майна) 

Ознака 
класифікації Вид активів (майна) Порядок розрахунку за  

даними форми № 1 (рядки) 
Характер участі в 
господарському 
процесі та швид-

кість обороту 

1. Необоротні (постійні)  
    активи.  
2. Оборотні (мобільні)  
    активи.  

1095  
 

1195 
 

Форма 
функціонування 

1. Матеріальні активи. 
 
2. Нематеріальні активи. 
3. Фінансові активи.  

1005+1010+1015+1020+ 
+1100+1110+1200 

1000+10501 

1030+1035+1040+1045+ 
+11201+1125+1130+1135+ 
+11401+11451+1155+1160+ 

+1165 

Чутливість до 
інфляційних 

процесів 

1. Монетарні активи. 
 
2. Немонетарні активи. 

сума із 11201 по 1165 
(без 1136) 

1005+1010+1015+1020+ 
+1100+1110+1200 

Рівень 
ліквідності 

1. Високоліквідні активи. 
2. Середньоліквідні  
    активи.  
3. Низьколіквідні активи. 
 
4. Важколіквідні активи.  

1160+1165 
сума із 11201 по 1155 

(без 1136) 
1100+1110+1170+11801+ 

+1190 
1095+1200 

 
1. Додаткові статті (додаток В). 
 

дження; інші основні засоби; 
• інших необоротних матеріальних активів за групами (рядки 190–

250): бібліотечні фонди; малоцінні необоротні матеріальні активи; тимча-
сові (нетитульні) споруди; природні ресурси; інвентарна тара; предмети 
прокату; інші необоротні матеріальні активи; 

• грошових коштів за джерелами (рядки 640–680): готівка; поточ-
ний рахунок у банку; інші рахунки в банку (акредитиви, чекові книжки); 
грошові кошти в дорозі; еквіваленти грошових коштів; 

• запасів за видами (рядки 800–910): сировина і матеріали; купівель-
ні напівфабрикати та комплектуючі вироби; паливо; тара і тарні матеріали; 
будівельні матеріали; запасні частини; матеріали сільськогосподарського 
призначення; поточні біологічні активи; малоцінні та швидкозношувані 
предмети; незавершене виробництво; готова продукція; товари.  
 З урахуванням поділу видів майна за класифікаційними ознаками 
(табл. 2.7) проаналізуємо склад, структуру та динаміку активів балансу 
підприємства (табл. 2.8). Для розрахунків використаємо інформацію форми  
№ 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий і звітний роки (додат-
ки А, Б). 
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Таблиця 2.8 
Аналіз складу, структури та динаміки активів  
балансу підприємства (станом на кінець року) 

Вид майна 
(активів) 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під-
сумку 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під-
сумку 

суми, 
тис. 
грн 

част-
ки, 
в. п. 

у % 

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

За характером участі в господарському процесі та швидкістю обороту 
Необоротні 27149 46,5 36722 56,0 +9573 +9,5 +35,3 
Оборотні 31264 53,5 28811 44,0 -2453 -9,5 -7,8 

Усього 58413 100,0 65533 100,0 +7120 – +12,2 
За формою функціонування 

Матеріальні 48745 83,5 56279 86,0 +7534 +2,5 +15,5 
Нематеріальні 177 0,3 177 0,3 - - - 
Фінансові 9436 16,2 8957 13,7 -479 -2,5 -5,1 

Усього 58358 100,0 65413 100,0 +7055 – +12,1 
За чутливістю до інфляційних процесів 

Монетарні 9281 16,0 4064 6,7 -5217 -9,3 -56,2 
Немонетарні 48745 84,0 56279 93,3 +7534 +9,3 +15,5 

Усього 58026 100,0 60343 100,0 +2317 – +4,0 
За рівнем ліквідності 

Високоліквідні 433 0,7 2018 3,1 +1585 +2,4 у 4,7 
р. б. 

Середньоліквідні 8848 15,2 2046 3,1 -6802 -12,1 -76,9 
Низьколіквідні 21983 37,6 24747 37,8 +2764 +0,2 +12,6 
Важколіквідні 27149 46,5 36722 56,0 +9573 +9,5 +35,3 

Усього 58413 100,0 65533 100,0 +7120 – +12,2 
 
За результатами аналізу складу, структури та динаміки активів бала-

нсу підприємства (табл. 2.8) можна сформулювати такі висновки: 
- у структурі майна за характером участі в господарському процесі та 

швидкістю обороту на кінець звітного року переважають необоротні акти-
ви (56,0 %), що пояснюється їх збільшенням (на 35,3 %) і зменшенням 
оборотних активів (на 7,8 %); 

- за    формою    функціонування    матеріальні    активи    зросли    на 
7534 тис. грн (15,5 %), фінансові активи зменшилися на 479 тис. грн       
(5,1 %), а нематеріальні активи не змінилися. У результаті частка матеріа-
льних активів підвищилася з 83,5 % у базовому році до 86,0 % у звітному, 
а частка фінансових активів знизилася, відповідно, з 16,2 до 13,7 %; 
 - за ознакою чутливості до інфляційних процесів монетарні активи 
зменшилися на 5217 тис. грн (56,2 %), а немонетарні активи збільшилися 
на 7534 тис. грн (15,5 %). Підсумком такої динаміки стало підвищення час-
тки немонетарних активів у майні з 84,0 до 93,3 % і, відповідно, зниження 
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частки монетарних активів – з 16,0 до 6,7 %; 
 - у структурі активів за ознакою рівня ліквідності на кінець звітного 
року важколіквідні активи становлять 56,0 %, низьколіквідні – 37,8, серед-
ньоліквідні – 3,1 і високоліквідні – 3,1 %. Підвищення частки високо-, ни-
зько- і важколіквідних активів відповідно на 2,4, 0,2 і 9,5 в. п. пояснюється 
їх зростанням в умовах одночасного зменшення середньоліквідних активів. 
Отже, динаміка структури активів за рівнем ліквідності характеризується 
різноспрямованими змінами. 

Інформація щодо класифікації видів активів (майна) за різними озна-
ками використовується в оцінюванні фінансового стану суб’єктів господа-
рювання, зокрема: 

  поділ активів за характером участі в господарському процесі та 
швидкістю обороту, формою функціонування, характером обслуговування 
видів діяльності, чутливістю до інфляційних процесів – в аналізі майново-
го стану підприємства; 

  поділ активів за джерелами формування – в аналізі фінансової 
стійкості підприємства; 

  поділ активів за рівнем ліквідності – в аналізі ліквідності балансу 
та платоспроможності підприємства. 
 Аналіз складу джерел формування капіталу (пасивів) проводиться з 
урахуванням поділу їх на види за різними ознаками (рис. 2.2). 

1. За характером формування (власністю): 
 а) власний капітал – зареєстрований (пайовий) капітал, капітал у до-
оцінках, додатковий капітал, резервний капітал, нерозподілений прибуток 
(непокритий збиток), неоплачений капітал, вилучений капітал; 
 б) позиковий капітал – довгострокові та поточні зобов’язання і за-
безпечення. 
 2. За рівнем відповідальності власного капіталу: 
 а) зареєстрований (пайовий) капітал – капітал, вкладений власника-
ми підприємства; 
 б) додатковий капітал – капітал, накопичений у процесі господарсь-
кої діяльності підприємства: капітал у дооцінках, додатковий капітал, ре-
зервний капітал, нерозподілений прибуток (непокритий збиток). 
 3. За формами існування власного капіталу:   
 а) інвестований капітал – капітал, вкладений у результаті інвести-
ційної діяльності підприємства; 

б) дарчий капітал – капітал у вигляді благодійних пожертвувань, по-
дарунків тощо; 
 в) нерозподілений капітал – капітал у вигляді нерозподіленого при-
бутку. 
 4. За тривалістю використання: 
 а) постійний (перманентний) капітал – усі види власного капіталу та 
довгострокових зобов’язань і забезпечень; 
 б) змінний капітал – усі види поточних зобов’язань і забезпечень. 
 5. За періодом погашення зобов’язань: 
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          Власний капітал 
                    Позиковий капітал 
   
 
  Зареєстрований (пайовий) капітал 
  Додатковий капітал 
   
 
  Інвестований капітал 
  Дарчий капітал 
                    Нерозподілений капітал 
 
   
  Постійний (перманентний) капітал 
  Змінний капітал 
 
 
  Поточні зобов’язання і забезпечення 
  Довгострокові зобов’язання і забезпечення 
 
 
 
                    Найбільш термінові зобов’язання 
  Короткострокові зобов’язання і забезпечення 
  Довгострокові зобов’язання і забезпечення 
   
 
  На відтворення необоротних активів 
  На поповнення оборотних активів 
                    На інші соціально-економічні потреби 

 
 

                    Фінансовий кредит 
                    Товарний кредит 
                    Кредиторська заборгованість 
                    Фінансовий лізинг 
 

 
              Забезпечені заставою  
           Забезпечені поручительством або гарантією 
                    Незабезпечені 

 
Рис. 2.2. Класифікація видів пасивів підприємства 

 

Класифікація видів пасивів за основними ознаками 
 

За характером формування (власністю) 

За рівнем відповідальності власного капіталу 

За формами існування власного капіталу 
 

За тривалістю використання 

За періодом погашення зобов’язань 

За терміновістю сплати зобов’язань 

За метою залучення позикових коштів 

За формою залучення позикових коштів 

За формою забезпечення зобов’язань 
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 а) поточні зобов’язання і забезпечення – короткострокові кредити 
банків, поточна кредиторська заборгованість за видами, поточні забезпе-
чення, доходи майбутніх періодів, інші поточні зобов’язання; 
 б) довгострокові зобов’язання і забезпечення – відстрочені податкові 
зобов’язання, довгострокові кредити банків, інші довгострокові зобов’я-
зання, довгострокові забезпечення, цільове фінансування. 
 6. За терміновістю сплати зобов’язань: 
 а) найбільш термінові зобов’язання – поточна кредиторська заборго-
ваність за видами; 
 б) короткострокові зобов’язання і забезпечення – короткострокові 
кредити банків, векселі видані, поточні забезпечення, доходи майбутніх 
періодів, інші поточні зобов’язання; 
 в) довгострокові зобов’язання і забезпечення – відстрочені податкові 
зобов’язання, довгострокові кредити банків, інші довгострокові зобов’я-
зання, довгострокові забезпечення, цільове фінансування. 
 7. За  метою залучення позикових коштів: 
 а) на відтворення необоротних активів – позикові кошти, що вико-
ристовуються для відтворення основних засобів і нематеріальних активів 
підприємства; 
 б) на поповнення оборотних активів – позикові кошти, що викорис-
товуються для поповнення виробничих запасів та інших оборотних акти-
вів; 
 в) на інші соціально-економічні потреби – позикові кошти, що спря-
мовуються для вирішення соціально-економічних питань на підприємстві. 
 8. За формою залучення позикових коштів: 
 а) фінансовий кредит – позикові кошти у вигляді довго- і коротко-
строкових банківських кредитів; 
 б) товарний кредит – позикові кошти у вигляді товарно-матеріаль-
них цінностей; 
 в) кредиторська заборгованість – позикові кошти у вигляді тимча-
сового залучення коштів кредиторів; 
 г) фінансовий лізинг – позикові кошти у формі обладнання (на умо-
вах фінансового лізингу). 
 9. За формою забезпечення зобов’язань: 
 а) забезпечені заставою – зобов’язання, для забезпечення яких вико-
ристовується застава; 
 б) забезпечені поручительством або гарантією – зобов’язання, за-
безпечення яких здійснюється поручительством або гарантією; 
 в) незабезпечені – зобов’язання, під які немає забезпечення. 
 У табл. 2.9 наведено порядок розрахунку окремих видів пасивів за 
інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)». 

Поряд з аналізом пасивів (джерел формування капіталу) за наведе-
ними в табл. 2.9 класифікаційними ознаками за даними форми № 5 «При-
мітки до річної фінансової звітності» додатково вивчається склад і струк-
тура: 
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Таблиця 2.9 
Класифікація і порядок розрахунку видів  

джерел формування капіталу (пасивів) 

Ознака 
класифікації 

Вид джерел формування капіталу     
(пасивів) 

Порядок розрахун-
ку за даними фор-

ми № 1 (рядки) 
Характер 

формування     
(власність) 

1. Власний капітал. 
2. Позиковий капітал. 

1495 
1595+1695+1700 

Рівень відпо-
відальності 

власного капі-
талу 

1. Зареєстрований (пайовий) капітал. 
2. Додатковий капітал. 

1400 
1405+1410+1415+ 

+1420 

Тривалість         
використання 

1. Постійний (перманентний) капітал. 
2. Змінний капітал. 

1495+1595 
1695 

Період пога-
шення зо-
бов’язань 

1. Поточні зобов’язання і 
    забезпечення. 
2. Довгострокові зобов’язання і  
    забезпечення. 

1695 
 

1595 

Терміновість 
сплати зо-
бов’язань 

1. Найбільш термінові зобов’язання. 
 
2. Короткострокові зобов’язання і 
    забезпечення. 
3. Довгострокові зобов’язання і  
    забезпечення. 

сума із 1610 по 
16501 

1600+16052+1660+ 
+1665+16702+1690 

1595 

 
1. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 

1650 (додаток В). 
 2. Додаткові статті (додаток В). 
  

• капітальних інвестицій за видами (рядки 280–330): капітальне бу-
дівництво; придбання (виготовлення) основних засобів; придбання (виго-
товлення) інших необоротних матеріальних активів; придбання (ство-
рення) нематеріальних активів; придбання (вирощування) довгострокових 
біо-логічних активів; інші; 

• забезпечень і резервів за видами (рядки 710–775): забезпечення на 
виплату відпусток працівникам; забезпечення наступних витрат на: додат-
кове пенсійне забезпечення, виконання гарантійних зобов’язань, реструк-
туризацію, виконання зобов’язань щодо обтяжливих контрактів; резерв 
сумнівних боргів.  
 З урахуванням поділу видів джерел формування капіталу за класифі-
каційними ознаками (табл. 2.9) проаналізуємо склад, структуру та динамі-
ку пасивів балансу підприємства (табл. 2.10). Для розрахунків використає-
мо інформацію форми  № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий 
і звітний роки (додатки А, Б). 

За результатами аналізу складу, структури та динаміки пасивів бала-   
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Таблиця 2.10 
Аналіз складу, структури та динаміки пасивів  
балансу підприємства (станом на кінець року) 

Вид джерел форму-
вання капіталу 

(пасивів) 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під-
сумку 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під-
сумку 

суми, 
тис. 
грн 

част-
ки, 
в. п. 

у % 

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

За характером формування (власністю) 
Власний капітал 54554 93,4 63191 96,4 +8637 +3,0 +15,8 
Позиковий капітал 3859 6,6 2342 3,6 -1517 -3,0 -39,3 

Усього 58413 100,0 65533 100,0 +7120 – +12,2 
За рівнем відповідальності власного капіталу 

Зареєстрований  
(пайовий) капітал 6755 12,4 8296 13,1 +1541 +0,7 +22,8 

Додатковий капітал 47799 87,6 54895 86,9 +7096 -0,7 +14,8 
Усього 54554 100,0 63191 100,0 +8637 - +15,8 

За тривалістю використання 
Постійний капітал 55289 94,7 63561 97,0 +8272 +2,3 +15,0 
Змінний капітал 3124 5,3 1972 3,0 -1152 -2,3 -36,9 

Усього 58413 100,0 65533 100,0 +7120 – +12,2 
За періодом погашення зобов’язань 

Поточні зобов’язан-
ня і забезпечення 3124 81,0 1972 84,2 -1152 +3,2 -36,9 

Довгострокові зо-
бов’язання і забез-
печення 

735 19,0 370 15,8 -365 -3,2 -49,7 

Усього 3859 100,0 2342 100,0 -1517 – -39,3 
За терміновістю сплати зобов’язань 

Найбільш термінові 
зобов’язання 2115 54,8 1303 55,6 -812 +0,8 -38,4 

Короткострокові зо-
бов’язання і забез-
печення 

1009 26,1 669 28,6 -340 +2,5 -33,7 

Довгострокові зо-
бов’язання і забез-
печення 

735 19,1 370 15,8 -365 -3,3 -49,7 

Усього 3859 100,0 2342 100,0 -1517 – -39,3 
 

нсу підприємства (табл. 2.10) можна сформулювати такі висновки: 
 - у структурі пасивів за характером формування (власністю) частка 
власного капіталу зросла з 93,4 до 96,4 %, а позикового капіталу відповід-
но знизилася з 6,6 до 3,6 %. Це пояснюється тим, що у звітному році порів-
няно з базовим власний капітал збільшився на 15,8 %, а позиковий капітал 
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зменшився на 39,3 %; 
 - за рівнем відповідальності власного капіталу збільшився як зареєс-
трований (пайовий) капітал (на 1541 тис. грн, або 22,8 %), так і додатковий 
капітал (на 7096 тис. грн, або 14,8 %). Останнє відбулося за рахунок збіль-
шення резервного капіталу і нерозподіленого прибутку; 
 - за тривалістю використання постійний капітал збільшився на      
8272 тис. грн, що становить 15,0 %, а змінний капітал зменшився на          
1152 тис. грн, або 36,9 %; 
 - за періодом погашення поточні зобов’язання і забезпечення змен-
шилися на 1152 тис. грн (36,9 %), а довгострокові зобов’язання і забезпе-
чення – на 365 тис. грн (49,7 %). У результаті частка поточних зобов’язань 
і забезпечень у зобов’язаннях і забезпеченнях зросла з 81,0 до 84,2 %, а  
довгострокових зобов’язань і забезпечень відповідно знизилася з 19,0 до 
15,8 %; 
 - у структурі зобов’язань за ознакою терміновості сплати частка най-
більш термінових зобов’язань зросла з 54,8 до 55,6 %, короткострокових 
зобов’язань і забезпечень – з 26,1 до 28,6 %, а довгострокових зобов’язань і 
забезпечень знизилася з 19,1 до 15,8 %. Незначні зміни в структурі зо-
бов’язань за терміновістю сплати пояснюються приблизно однаковими те-
мпами зниження найбільш термінових, коротко- і довгострокових зобов’я-
зань і забезпечень.  

Інформація щодо класифікації видів пасивів (джерел формування ка-
піталу) за різними ознаками використовується в оцінюванні фінансового 
стану суб’єктів господарювання, зокрема: 

 поділ пасивів за характером формування (власністю), рівнем від-
повідальності власного капіталу, тривалістю використання, періодом по-
гашення зобов’язань – в аналізі фінансової стійкості підприємства; 

 поділ пасивів за терміновістю сплати зобов’язань – в аналізі лік-
відності балансу та платоспроможності підприємства. 
  
 
 2.5. Аналіз необоротних активів 
 

Важливим напрямом аналізу майнового стану підприємств є оціню-
вання складу, структури та динаміки необоротних активів. За інформацією 
форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» (додатки А, Б) проведемо 
горизонтальний і вертикальний аналіз необоротних активів підприємства 
(табл. 2.11).  

За результатами горизонтального і вертикального аналізу необорот-
них активів підприємства (табл. 2.11) у звітному році порівняно з базовим 
їх вартість зросла на 9573 тис. грн, що становить 35,3 %. Це відбулося за 
рахунок збільшення основних засобів (на 4396 тис. грн, або 18,9 %), довго-
строкових біологічних активів (на 583 тис. грн, або 18,3 %) і довгостроко-
вих фінансових інвестицій (на 4738 тис. грн, або в 31,6 раза). Частка осно-
вних засобів у необоротних активах знизилася з 85,5 до 75,2 %, довгостро- 
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Таблиця 2.11 
Горизонтальний і вертикальний аналіз необоротних  

активів підприємства (станом на кінець року) 

Вид необорот-
них активів 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під- 
сумку 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під- 
сумку 

суми, 
тис. 
грн 

част-
ки,  
в. п. 

у % 

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Необоротні ак-
тиви – всього 27149 100,0 36722 100,0 +9573 – +35,3 

1. Нематеріаль-
ні активи 177 0,7 177 0,5 - -0,2 - 

2. Незавершені 
капітальні  
інвестиції 

421 1,5 277 0,7 -144 -0,8 -34,2 

3. Основні  
засоби 23205 85,5 27601 75,2 +4396 -10,3 +18,9 

4. Довгостроко-
ві біологічні  
активи 

3191 11,7 3774 10,3 +583 -1,4 +18,3 

5. Довгостроко-
ві фінансові  
інвестиції 

155 0,6 4893 13,3 +4738 +12,7 у 31,6 
р. б. 

 
кових біологічних активів – з 11,7 до 10,3 %, натомість частка  довгостро-
кових  фінансових  інвестицій  зросла  з  0,6  до 13,3 %. Величина немате-
ріальних активів не змінилась і становить 177 тис. грн (0,5 % у структурі 
необоротних активів станом на кінець звітного року). У цілому склад і 
структура необоротних активів підприємства сприяють ефективному їх ви-
користанню.   

Матеріальною основою виробничого процесу є засоби праці, що на-
бувають економічної форми основних засобів. Вони розрізняються за скла-
дом, призначенням, роллю в процесі виробництва. 

Основними завданнями аналізу основних засобів щодо загального 
оцінювання фінансового стану підприємства є: 

 визначення інтенсивності процесу оновлення (за коефіцієнтами 
надходження, вибуття, заміни, розширення та іншими показниками); 

 характеристика функціонального (технічного) стану (за часткою 
активної частини основних засобів, коефіцієнтами зносу і придатності). 
 Для аналізу майнового стану підприємства з погляду характеристики 
руху і функціонального стану основних засобів використовується система 
показників, наведених у табл. 2.12.   

Система показників руху і функціонального стану використовується 
для характеристики кількісних та якісних змін в основних засобах. Розгля- 
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Таблиця 2.12 
Методика розрахунку й оцінювання за динамікою показників  

руху і функціонального стану основних засобів  

№ 
з/п Показник 

Порядок розраху-
нку за даними фо-
рми № 5 (рядки, 

графи) 

Оцінювання за 
динамікою 

А Б В Г 
Вихідна інформація, тис. грн 

1. Первісна вартість основних  
засобів на початок року 260, гр.3 Збільшення 

2. Надійшло за рік 260, гр.5, 6 (+,–) Збільшення 

3. Вибуло за рік 260, гр.8, 11, 12 
Збільшення (як-
що не переви-
щує показник 2) 

4. Первісна вартість основних  
засобів на кінець року 260, гр.14 Збільшення 

5. Нараховано амортизації за рік 260, гр.10 Збільшення 
6. Знос основних засобів:   
 

а) на початок року 260, гр.4 

Збільшення (як-
що темп приро-
сту менший за 
темп приросту 
показника 1) 

 

а) на кінець року 260, гр.15 

Збільшення (як-
що темп приро-
сту менший за 
темп приросту 
показника 4) 

7. Первісна вартість активної  
частини основних засобів:   

 а) на початок року (130+140), гр.3 Збільшення 
 б) на кінець року (130+140), гр.14 Збільшення 

8. Знос активної частини  
основних засобів:   

 

а) на початок року (130+140), гр.4 

Збільшення (як-
що темп приро-
сту менший за 
темп приросту 
показника 7а) 

 

б) на кінець року (130+140), гр.15 

Збільшення (як-
що темп приро-
сту менший за 
темп приросту 
показника 7б) 

Показники руху основних засобів 

9. Річний приріст (+) або  
зменшення (–), тис. грн п.4–п.1 Збільшення 
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Продовж. табл. 2.12 
А Б В Г 

10. Темп зростання (зниження), % п.4÷п.1×100 Збільшення 

11. Темп приросту (зменшення), 
% 

п.9÷п.1×100, 
або п.10–100 Збільшення 

12. Коефіцієнт надходження, % п.2÷п.4×100 Збільшення 

13. Коефіцієнт вибуття, % п.3÷п.1×100 
Збільшення (як-
що не переви-
щує показник 
12) 

14. Період оновлення (можливого 
повного вибуття), років 100÷(п.12–п.13) Зменшення 

15. Коефіцієнт заміни (простого 
відтворення), % п.3÷п.2×100 Зменшення 

16. Коефіцієнт розширення (роз-
ширеного відтворення), % п.9÷п.2×100 Збільшення 

17. Період обороту, років (п.1+п.4)÷2)÷п.5 Зменшення 
18. Середня норма амортизації, % 100÷п.17 Збільшення 

Показники функціонального стану основних засобів 

19. Коефіцієнт зносу основних  
засобів, %: 

  

 а) на початок року п.6а÷п.1×100 Зменшення 
 б) на кінець року п.6б÷п.4×100 Зменшення 

20. Коефіцієнт придатності  
основних засобів, %: 

  

 а) на початок року 100–п.19а Збільшення 
 а) на кінець року 100–п.19б Збільшення 

21. Частка активної частини  
основних засобів, %: 

  

 а) на початок року п.7а÷п.1×100 Збільшення 
 б) на кінець року п.7б÷п.4×100 Збільшення 

22. Коефіцієнт зносу активної  
частини основних засобів, %: 

  

 а) на початок року п.8а÷п.7а×100 Зменшення 
 а) на кінець року п.8б÷п.7б×100 Зменшення 

 
немо зміст цих показників. 

Річний приріст (зменшення), темп зростання (зниження), темп при-
росту (зменшення) характеризують рівень приросту (зменшення) основних 
засобів за рік і в динаміці мають зростати. 
 Коефіцієнт надходження показує частку вартості основних засобів, 
які надійшли за рік, у первісній вартості основних засобів на кінець року; 
характеризує інтенсивність надходження основних засобів. Коефіцієнт ви-
буття показує частку вартості основних засобів, які вибули за рік, у перві-
сній вартості основних засобів на початок року; характеризує інтенсив-
ність вибуття основних засобів. У разі перевищення коефіцієнта надход-
ження над коефіцієнтом вибуття відбувається розширене відтворення ос-
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новних засобів.  
Якщо коефіцієнт надходження перевищує коефіцієнт вибуття, визна-

чається показник періоду оновлення, який відображає середню кількість 
років, необхідних для повного оновлення основних засобів. Коли коефіці-
єнт надходження менший за коефіцієнт вибуття, показник називатиметься 
періодом можливого повного вибуття основних засобів (значення запису-
ється у дужках). 

Сумарне значення коефіцієнтів заміни і розширення становить 100 % 
(або 1). Коефіцієнт заміни показує частку основних засобів, які надійшли 
за рік, спрямовану на просту заміну тих основних засобів, які вибули (у ва-
ртісному вираженні), а коефіцієнт розширення – частку основних засобів, 
які надійшли, що забезпечила приріст (розширене відтворення) основних 
засобів. 

Період обороту характеризує середню кількість років, упродовж 
яких первісна вартість основних засобів у вигляді амортизації переносить-
ся на вироблену продукцію. У динаміці цей показник має зменшуватися. У 
цьому випадку зростатиме середня норма амортизації, що показує серед-
ній відсоток нарахування амортизації за всіма групами основних засобів за 
рік. Цей показник характеризує ефективність амортизаційної політики під-
приємства. 

Для характеристики функціонального (технічного) стану основних 
засобів використовують коефіцієнти зносу і придатності. Коефіцієнт зносу 
характеризує частку вартості основних засобів, списану на витрати діяль-
ності, в первісній вартості основних засобів, а коефіцієнт придатності – 
частку залишкової вартості в первісній вартості основних засобів. 

Зниження коефіцієнта зносу (відповідно підвищення коефіцієнта 
придатності) свідчить про поліпшення функціонального стану основних 
засобів. Якщо на підприємстві переважає застаріле, зношене фізично і мо-
рально обладнання та устаткування, це негативно впливає на рівень і ди-
наміку результативних показників його діяльності, призводить до знижен-
ня конкурентоспроможності продукції, зменшує потенційні можливості 
зростання фондовіддачі. 

Показники руху і функціонального стану доцільно розраховувати для 
усіх виробничих основних засобів, активної їх частини, окремих груп ви-
робничих основних засобів і видів обладнання. 

Також для оцінювання технічного стану основних засобів важливим 
є показник частки активної частини основних засобів у загальній їх вар-
тості, зростання якого є ознакою прогресивності структури основних за-
собів, підвищення технічної оснащеності підприємства, передумовою 
більш ефективного використання майна. 
 За методикою, наведеною в табл. 2.12, проведемо розрахунок показ-
ників руху і функціонального стану основних засобів (табл. 2.13) для ана-
лізу кількісних та якісних змін у їхньому складі. Вихідна інформація міс-
титься у формі № 5 «Примітки до річної фінансової звітності» за базовий і 
звітний роки (додатки А, Б).  
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Таблиця 2.13 
Показники руху і функціонального стану основних засобів               

№ 
з/п Показник Базо-

вий рік 
Звіт-

ний рік 
А Б 1 2 

Вихідна інформація, тис. грн 
1. Первісна вартість основних засобів на початок  

року 29283 35102 

2. Надійшло за рік 6221 6562 
3. Вибуло за рік 402 599 
4. Первісна вартість основних засобів на кінець року 35102 41065 
5. Нараховано амортизації за рік 1652 1899 
6. Знос основних засобів:   
    а) на початок року 10479 11897 
    б) на кінець року 11897 13464 

7. Первісна вартість активної частини основних  
засобів:   

    а) на початок року 12392 13860 
    б) на кінець року 13860 16453 

8. Знос активної частини основних засобів:   
    а) на початок року 4477 5388 
    б) на кінець року 5388 6403 

Показники руху основних засобів 
9. Річний приріст (+) або зменшення (–), тис. грн 

(п.4–п.1) +5819 +5963 

10. Темп зростання (зниження), % (п.4÷п.1×100) 119,9 117,0 

11. Темп приросту (зменшення), % (п.9÷п.1×100,        
або п.10–100) 19,9 17,0 

12. Коефіцієнт надходження, % (п.2÷п.4×100) 17,7 16,0 
13. Коефіцієнт вибуття, % (п.3÷п.1×100) 1,4 1,7 

14. Період оновлення (можливого повного вибуття),  
років (100÷(п.12–п.13)) 6,1 7,0 

15. Коефіцієнт заміни (простого відтворення), % 
(п.3÷п.2×100) 6,5 9,1 

16. Коефіцієнт розширення (розширеного відтво-
рення), % (п.9÷п.2×100) 93,5 90,9 

17. Період обороту, років (((п.1+п.4)÷2)÷п.5) 19,5 20,1 
18. Середня норма амортизації, % (100÷п.17) 5,1 5,0 

Показники функціонального стану основних засобів 
19. Коефіцієнт зносу основних засобів, %:   

    а) на початок року (п.6а÷п.1×100) 35,8 33,9 
    б) на кінець року (п.6б÷п.4×100) 33,9 32,8 

20. Коефіцієнт придатності основних засобів, %:   
    а) на початок року (100–п.19а) 64,2 66,1 
    б) на кінець року (100–п.19б) 66,1 67,2 

21. Частка активної частини основних засобів, %:   
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Продовж. табл. 2.13 
А Б 1 2 
    а) на початок року (п.7а÷п.1×100) 42,3 39,5 
    б) на кінець року (п.7б÷п.4×100) 39,5 40,1 

22. Коефіцієнт зносу активної частини основних  
засобів, %:   

    а) на початок року (п.8а÷п.7а×100) 36,1 38,9 
    б) на кінець року (п.8б ÷ п.7б×100) 38,9 38,9 

 
 Як свідчать результати розрахунку показників руху і функціонально-
го стану основних засобів (табл. 2.13), упродовж базового року вартість 
основних засобів збільшилася на 5819 тис. грн, або 19,9 %. Значення кое-
фіцієнта надходження (17,7 %) суттєво перевищує значення коефіцієнта 
вибуття (1,4 %), тому період оновлення основних засобів становить 6,1 ро-
ку. Значення коефіцієнтів заміни і розширення показують, що 6,5 % від рі-
чного надходження основних засобів було спрямовано на просту заміну 
тих, які вибули (у вартісному вираженні), а 93,5 % – на їх розширене відт-
ворення. Показник періоду обороту свідчить про те, що в середньому про-
тягом 19,5 року первісна вартість основних засобів буде перенесена на ви-
роблену продукцію у вигляді амортизації. Відповідно середня норма амор-
тизації становить 5,1 %. 
 Коефіцієнт зносу основних засобів має позитивну динаміку, адже йо-
го значення знизилося з 35,8 % на початок до 33,9 % на кінець базового 
року. Відповідно коефіцієнт придатності підвищився з 64,2 до 66,1 %. На-
ведена динаміка вказує на певне поліпшення функціонального стану осно-
вних засобів підприємства, а рівень зношеності необоротних активів зали-
шається низьким. Натомість зріс коефіцієнт зносу активної частини основ-
них засобів з 36,1 до 38,9 %.   

У звітному році відбулося незначне сповільнення приросту майна (на 
5963 тис. грн, або 17,0 %). Порівняно з базовим роком коефіцієнт надхо-
дження зменшився до 16,0 %, а коефіцієнт вибуття збільшився до 1,7 %. У 
результаті період оновлення основних засобів зріс до 7 років. Значення ко-
ефіцієнтів заміни і розширення, а також показників періоду обороту і сере-
дньої норми амортизації основних засобів практично не змінилися. Отже, 
показники руху в цілому свідчать про ефективну динаміку основних засо-
бів. 

Тенденції зміни показників функціонального стану основних засобів 
у звітному році відповідають динаміці базового року (незначне зниження 
коефіцієнта зносу, відповідно підвищення коефіцієнта придатності, стабі-
льність коефіцієнта зносу активної частини основних засобів). 

Інформація приміток до річної фінансової звітності (форма № 5) дає 
змогу провести поглиблений аналіз структури основних засобів за група-
ми. При цьому можливі такі варіанти: 

⇒ за інформацією про наявність основних засобів на початок року 
(початкова структура); 
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⇒ за інформацією про надходження основних засобів за рік (струк-
тура надходження); 

⇒ за інформацією про вибуття основних засобів за рік (структура 
вибуття); 

⇒ за інформацією про наявність основних засобів на кінець року 
(кінцева структура). 

Аналізуючи фінансовий стан підприємства, необхідно оцінити його 
виробничий потенціал, який формують такі види майна: основні засоби, 
незавершені капітальні інвестиції, інвестиційна нерухомість, виробничі за-
паси, довгострокові та поточні біологічні активи, незавершене виробницт-
во. Для характеристики виробничого потенціалу використовують показни-
ки: 

- наявності, динаміки та частки виробничих активів у загальній вар-
тості майна; 

- наявності, динаміки та частки основних засобів у загальній вартос-
ті майна; 

- коефіцієнта зносу основних засобів; 
- середньої норми амортизації; 
- наявності, динаміки та частки капітальних вкладень, їх співвідно-

шення з фінансовими вкладеннями. 
Для оцінювання стану незавершеного будівництва визначають сту-

пінь його придатності та строк, протягом якого об’єкт перебуває в незаве-
ршеному стані. Встановлюються ті об’єкти незавершеного будівництва, 
добудова яких економічно ефективна, а також ті, які можна реалізувати на 
ринку з найменшими додатковими витратами. Якщо вартість незавершено-
го будівництва є незмінною або несуттєво зменшується, то доцільно про-
аналізувати етап і характеристики зазначених об’єктів, перспективи заве-
ршення будівництва. 

Важливим видом необоротних активів є нематеріальні активи, до 
яких належать (П(С)БО 8 «Нематеріальні активи»): 

• права користування природними ресурсами (право користування 
надрами, іншими ресурсами природного середовища, геологічною та ін-
шою інформацією про природне середовище тощо); 

• права користування майном (право користування земельною діля-
нкою відповідно до земельного законодавства, право користування будів-
лею, право на оренду приміщень тощо); 

• права на комерційні позначення (права на торговельні марки (зна-
ки для товарів і послуг), комерційні (фірмові) найменування тощо); 

• права на об’єкти промислової власності (право на винаходи, кори-
сні моделі, промислові зразки, сорти рослин, породи тварин, компонування 
(топографії) інтегральних мікросхем, комерційні таємниці, в тому числі 
ноу-хау, захист від недобросовісної конкуренції тощо); 

• авторське право та суміжні з ним права (право на літературні, ху-
дожні, музичні твори, комп’ютерні програми, програми для електронно-
обчислювальних машин, компіляції даних (бази даних), виконання, фоно-
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грами, відеограми, передачі (програми) організацій мовлення тощо); 
• незавершені капітальні інвестиції в нематеріальні активи; 
• інші нематеріальні активи (право на провадження діяльності, ви-

користання економічних та інших привілеїв тощо).  
Основними напрямами аналізу нематеріальних активів є: 
- аналіз величини і динаміки нематеріальних активів; 
- аналіз структури і стану нематеріальних активів за видами, стро-

ками використання та правовою захищеністю; 
- аналіз прибутковості та оборотності нематеріальних активів; 
- аналіз ліквідності нематеріальних активів і ступеня ризику вкла-

дення капіталу в цей вид активів.  
На основі інформації балансу (звіту про фінансовий стан) (форма    

№ 1) і приміток до річної фінансової звітності (форма № 5) проводиться 
аналіз динаміки і структури нематеріальних активів. 

Висока частка нематеріальних активів у складі необоротних активів і 
високі темпи їх приросту свідчать про інноваційний характер розвитку 
підприємства, оскільки відбувається орієнтація на вкладення в інтелектуа-
льну власність. Інноваційна стратегія сприяє зміцненню економіки підпри-
ємства та його фінансового стану. Аналогічні високі показники довгостро-
кових фінансових інвестицій відображають інвестиційну стратегію розвит-
ку підприємства.   

Нематеріальні активи використовують з метою одержання економіч-
ного ефекту під час виробництва продукції, виконання робіт, надання пос-
луг. Кінцевий ефект використання нематеріальних активів відображаєть-
ся у результативних показниках господарської діяльності: зменшення ви-
трат на виробництво, збільшення обсягів реалізації продукції, зростання 
прибутку тощо. Враховуючи це, основним принципом управління динамі-
кою нематеріальних активів є: темпи зростання чистого доходу від реалі-
зації продукції та чистого прибутку мають випереджати темп зростання 
нематеріальних активів.      
 
 

2.6. Аналіз оборотних активів 
 

 Оборотні активи – це активи, що необхідні для забезпечення безпе-
рервності кругообігу капіталу, послідовно набувають грошової, виробни-
чої та товарної форм, протягом одного операційного циклу можуть бути 
перетворені в гроші. Оборотні активи беруть участь у виробничому проце-
сі один раз, змінюючи при цьому свою натурально-речову форму. Водно-
час вартість оборотних активів повністю переноситься на вироблену про-
дукцію. Основним призначенням оборотних активів є забезпечення безпе-
рервності виробничого процесу. 

Оборотні активи, як правило, мають велику частку в загальній валю-
ті балансу. Це наймобільніша частина майна, від стану і раціонального ви-
користання якої багато в чому залежать результати господарської діяльно-
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сті та фінансовий стан підприємства. 
За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 

базовий і звітний роки (додатки А, Б) проведемо горизонтальний і верти-
кальний аналіз оборотних активів підприємства (табл. 2.14).  

Таблиця 2.14 
Горизонтальний і вертикальний аналіз оборотних активів  

підприємства (станом на кінець року) 
 
 

Вид оборотних  
активів 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 
 

сума, 
тис.  
грн 

у %  
до 

під- 
сумку 

 
сума, 
тис.  
грн 

у %  
до 

під- 
сумку 

 
суми, 
тис. 
грн 

 
част-
ки,  
в. п. 

у % 

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Оборотні акти- 
ви – всього 31264 100,0 28811 100,0 -2453 – -7,8 

1. Запаси 15664 50,1 17687 61,4 +2023 +11,3 +12,9 
1.1. Виробничі  
запаси 4695 16,0 5052 17,5 +357 +1,5 +7,6 

1.2. Незавершене  
виробництво 4091 13,1 3722 12,9 -369 -0,1 -9,0 

1.3. Готова проду-
кція 5713 18,3 7258 25,2 +1545 +6,9 +27,0 

1.4. Товари 1165 3,7 1655 5,8 +490 +2,1 +42,1 
2. Поточні біоло-
гічні активи 6264 20,0 6940 24,1 +676 +4,1 +10,8 

3. Поточна дебі-
торська заборго-
ваність 

8848 28,3 2046 7,1 -6802 -21,2 -76,9 

4. Поточні фінан-
сові інвестиції 96 0,3 96 0,3 - - - 

5. Гроші та їх ек-
віваленти 337 1,1 1922 6,7 +1585 +5,6 у 5,7  

р. б. 
6. Витрати майбу-
тніх періодів 55 0,2 120 0,4 +65 +0,2 у 2,2  

р. б. 
 

Результати горизонтального і вертикального аналізу оборотних акти-
вів підприємства (табл. 2.14) свідчать про наявність як позитивних, так і 
негативних ознак і тенденцій. У звітному році порівняно з базовим оборо- 
тні активи в цілому зменшилися на 2453 тис. грн, що становить 7,8 %. При 
цьому запаси зросли на 2023 тис. грн (12,9 %), що зумовило підвищення їх 
частки в оборотних активах із 50,1 до 61,4 %.  

Поточні біологічні активи збільшилися на 676 тис. грн (10,8 %), а їх 
частка в оборотних активах зросла з 20,0 до 24,1 %. Позитивним у динаміці 
оборотних активів стало скорочення поточної дебіторської заборгованості 
(на 6802 тис. грн, або 76,9 %). На поліпшення стану розрахунків з дебіто-
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рами вказує зниження частки поточної дебіторської заборгованості в обо-
ротних активах із 28,3 % у базовому році до 7,1 % у звітному році.  

Негативною тенденцією в структурі оборотних активів є підвищення 
частки готової продукції з 18,3 до 25,2 %, а товарів – з 3,7 до 5,8 %. Нато-
мість частка грошей та їх еквівалентів зросла з 1,1 до 6,7 % завдяки збіль-
шенню залишку високоліквідних активів на 1585 тис. грн, або в 5,7 раза. 
Зважаючи на істотне зростання абсолютної величини грошей і підвищення 
їх частки в оборотних активах, це має позитивно вплинути на результати 
оцінювання ліквідності балансу та платоспроможності підприємства. 
 Аналіз складу оборотних активів проводиться з урахуванням поді-
лу їх на види за низкою класифікаційних ознак (рис. 2.3).  

 
 
 
 
 
 

  Оборотні активи у сфері виробництва (оборотні виробничі засоби) 
  Оборотні активи у сфері обігу (засоби обігу) 
 
 
  Оборотні активи в матеріальній формі 
  Оборотні активи в розрахунках і грошовій формі 
   
  
  Власні оборотні активи 
  Оборотні активи, сформовані за рахунок позикових коштів 
 
 
  Високоліквідні 
  Середньоліквідні 
  Низьколіквідні 
                      
 
  Нормовані 
  Ненормовані 
 
 
   
  Згідно з Планом рахунків бухгалтерського обліку 
       

Рис. 2.3. Класифікація видів оборотних активів 

Класифікація видів оборотних активів за основними ознаками 
 

За сферою розміщення  
(функціональною роллю в процесі виробництва) 

 

За формою 
 

За джерелами формування 
 

За рівнем ліквідності (ступенем ризику вкладення капіталу) 
 

За практикою планування, контролю та управління 
 

За видами 
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 1. За сферою розміщення (функціональною роллю в процесі вироб-
ництва):  
 а) оборотні активи у сфері виробництва (оборотні виробничі засоби) – 
виробничі запаси, поточні біологічні активи, незавершене виробництво; 
 б) оборотні активи у сфері обігу (засоби обігу) – готова продукція, 
товари, поточна дебіторська заборгованість, поточні фінансові інвестиції, 
гроші та їх еквіваленти, інші оборотні активи. 
 2. За формою: 
 а) оборотні активи в матеріальній формі – запаси і поточні біологі-
чні активи; 
 б) оборотні активи в розрахунках і грошовій формі – поточна дебі-
торська заборгованість, поточні фінансові інвестиції, гроші та їх еквівален-
ти, інші оборотні активи. 
 3. За джерелами формування: 
 а) власні оборотні активи – робочий (чистий оборотний) капітал, 
тобто оборотні активи, що сформовані за рахунок власних джерел; 
 б) оборотні активи, сформовані за рахунок позикових коштів – час-
тина оборотних активів, для формування яких були використані позикові 
джерела. 
 4. За рівнем ліквідності (ступенем ризику вкладення капіталу): 
 а) високоліквідні – види оборотних активів з мінімальним ризиком 
вкладень (гроші та їх еквіваленти, поточні фінансові інвестиції);  
 б) середньоліквідні – види оборотних активів з малим ризиком вкла-
день (поточна дебіторська заборгованість); 
 в) низьколіквідні – види оборотних активів з високим ризиком вкла-
день (запаси, поточні біологічні активи, інші оборотні активи).  
 5. За практикою планування, контролю та управління: 
 а) нормовані – оборотні активи, що підлягають нормуванню, тобто за 
ними визначається мінімальний норматив наявності; 
 б) ненормовані – оборотні активи, відносно яких норматив забезпе-
ченості не визначається. 
 6. За видами поділ оборотних активів здійснюється згідно з Планом 
рахунків бухгалтерського обліку.  

У табл. 2.15 наведено порядок розрахунку окремих видів оборотних 
активів за інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)».  

Інформація про наявність власних оборотних активів використову-
ється під час розрахунку показників оцінювання фінансової стійкості підп-
риємства. Під час аналізу визначаються причини зменшення або збільшен-
ня величини власних оборотних коштів з метою подальшого виявлення 
впливу цих змін на динаміку показників фінансової стійкості. 

Щодо поділу оборотних активів за рівнем ліквідності, то в балансі 
вони розташовані в цілому за принципом зростання ліквідності (від низь- 
ко- до високоліквідних). Інформація про групування оборотних активів за 
ознакою рівня ліквідності є основою для аналізу ліквідності балансу та 
платоспроможності підприємства. 
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Таблиця 2.15 
Класифікація і порядок розрахунку видів оборотних активів 

Ознака  
класифі-

кації 

 
Вид оборотних активів 

Порядок розрахун-   
ку за даними форми 

№ 1 (рядки) 

Сфера 
розміщен-

ня1 

1. Оборотні активи у сфері виробництва 
(оборотні виробничі засоби). 

2. Оборотні активи у сфері обігу  
   (засоби обігу). 

11012+11022+1110 
 

11032+11042+11202+ 
+сума із 1125 по 
1190 (без 1136) 

Форма 
1. Оборотні активи в матеріальній фор-

мі. 
2. Оборотні активи в розрахунках і 

грошовій формі. 

1100+1110 
 

сума із 11202 по 
1190 (без 1136) 

Джерела 
форму-
вання 

1. Власні оборотні активи (чистий  
   оборотний капітал). 
2. Оборотні активи, сформовані за ра-

хунок позикових коштів. 

1495–1095 
 

1195–[Власні обо-
ротні активи] 

Рівень 
ліквідності 

1. Високоліквідні оборотні активи. 
2. Середньоліквідні оборотні активи. 

 
3. Низьколіквідні оборотні активи.  

1160+1165 
сума із 11202 по 
1155 (без 1136) 

1100+1110+1170+ 
+11802+1190 

 
1. Поділ здійснюється за наявності інформації за додатковими статтями: ряд. 

1101, 1102, 1103, 1104 (додаток В). 
2. Додаткові статті (додаток В). 
 

 З урахуванням поділу видів оборотних активів за класифікаційними 
ознаками (табл. 2.15) проаналізуємо склад, структуру та динаміку оборот-
них активів підприємства (табл. 2.16), використавши для розрахунків ін-
формацію форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий і зві-
тний роки (додатки А, Б). 

За результатами аналізу складу, структури та динаміки оборотних 
активів підприємства (табл. 2.16) можна сформулювати такі висновки: 
 - у структурі оборотних активів за сферою розміщення станом на кі-
нець  звітного  року  переважають  оборотні  активи  у  сфері  виробництва  
(54,5 %), які збільшилися на 664 тис. грн (4,4 %). Натомість оборотні акти-
ви у сфері обігу зменшилися на 3117 тис. грн (19,2 %); 
    - за   формою   оборотні   активи   в   матеріальній   формі   зросли  на            
2699 тис. грн (12,3 %), а оборотні активи в розрахунках і грошовій формі 
зменшилися на 5152 тис. грн (55,2 %). У результаті частка оборотних акти- 
вів у матеріальній формі підвищилася з 70,1 % у базовому році до 85,5 % у 
звітному, а частка оборотних активів у розрахунках і грошовій формі зни-
зилася відповідно з 29,9 до 14,5 %; 
 - за ознакою джерел формування маємо зменшення абсолютної вели- 
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Таблиця 2.16 
Аналіз складу, структури та динаміки оборотних  

активів підприємства (станом на кінець року) 

Вид оборотних 
активів 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під-
сум-
ку 

сума, 
тис. 
грн 

у % 
до 

під-
сум-
ку 

суми, 
тис. 
грн 

част-
ки,  
в. п. 

у % 

А 1 2 3 4 5=3–1  6=4–2 7=5÷1 
×100 

За сферою розміщення 
Оборотні активи у 
сфері виробництва 15050 48,1 15714 54,5 +664 +6,4 +4,4 

Оборотні активи у 
сфері обігу 16214 51,9 13097 45,5 -3117 -6,4 -19,2 

Усього 31264 100,0 28811 100,0 -2453 – -7,8 
За формою 

Оборотні активи в  
матеріальній формі 21928 70,1 24627 85,5 +2699 +15,4 +12,3 

Оборотні активи в ро-
зрахунках і грошовій 
формі 

9336 29,9 4184 14,5 -5152 -15,4 -55,2 

Усього 31264 100,0 28811 100,0 -2453 – -7,8 
За джерелами формування 

Власні оборотні  
активи 27405 87,7 26469 91,9 -936 +4,2 -3,4 

Оборотні активи, сфо-
рмовані за рахунок по-
зикових коштів 

3859 12,3 2342 8,1 -1517 -4,2 -39,3 

Усього 31264 100,0 28811 100,0 -2453 – -7,8 
За рівнем ліквідності 

Високоліквідні 433 1,4 2018 7,0 +1585 +5,6 у 4,7 
р. б. 

Середньоліквідні 8848 28,3 2046 7,1 -6802 -21,2 -76,9 
Низьколіквідні 2198

3 70,3 24747 85,9 +2764 +15,
6 

+12,
6 

Усього 31264 100,0 28811 100,0 -2453 – -7,8 
  

чини власних оборотних активів на 936 тис. грн (3,4 %), а оборотних акти-
вів, сформованих за рахунок позикових коштів, – на 1517 тис. грн (39,3 %). 
Підсумком цих змін стало підвищення частки власних оборотних активів в 
оборотних активах із 87,7 до 91,9 % і, відповідно, зниження частки оборо-
тних активів, сформованих за рахунок позикових коштів, – з 12,3 до 8,1 %. 
Високий рівень забезпеченості власними оборотними активами є ознакою 
позитивного оцінювання фінансової стійкості підприємства; 
 - у структурі оборотних активів за рівнем ліквідності частка високо-
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ліквідних активів зросла з 1,4 до 7,0 %, низьколіквідних – із 70,3 до 85,9 %, 
а середньоліквідних – знизилася з 28,3 до 7,1 %. Підвищення частки висо-
ко- і низьколіквідних активів пояснюється їх збільшенням (відповідно в  
4,7 раза і на 12,6 %) з одночасним зменшенням середньоліквідних активів 
(на 76,9 %). Отже, структура оборотних активів за ознакою рівня ліквідно-
сті має різноспрямовану динаміку. 

Після загального аналізу складу, структури та динаміки оборотного 
капіталу більш детально вивчаються окремі види оборотних активів, при-
чини і наслідки їх зміни. 

Особливу увагу під час вивчення оборотних активів приділяють ана-
лізу запасів, які мають суттєвий вплив на фінансовий стан підприємства та 
його виробничі результати. 

Відповідно до П(С)БО 9 «Запаси» запаси визнаються активом, якщо 
є ймовірність того, що підприємство отримає в майбутньому економічні 
вигоди, пов’язані з їх використанням, та їх вартість можна достовірно ви-
значити. Запаси підприємства включають: 

• сировину, основні та допоміжні матеріали, комплектуючі вироби 
та інші матеріальні цінності, призначені для виробництва продукції, ви-
конання робіт, надання послуг, обслуговування виробництва й адміністра-
тивних потреб; 

• незавершене виробництво у вигляді незакінчених обробленням і 
складанням деталей, вузлів, виробів та незакінчених технологічних проце-
сів. Незавершене виробництво на підприємствах, що виконують роботи та 
надають послуги, складається з витрат на виконання незакінчених робіт 
(послуг), щодо яких підприємством ще не визнано доходу; 

• готову продукцію, що виготовлена на підприємстві, призначена 
для продажу і відповідає технічним та якісним характеристикам, передба-
ченим договором або іншим нормативно-правовим актом; 

• товари у вигляді матеріальних цінностей, що придбані (отримані) 
та утримуються підприємством із метою подальшого продажу; 

• малоцінні та швидкозношувані предмети, що використовуються 
протягом не більше одного року або нормального операційного циклу, як-
що він більше одного року. 
 Аналізуючи склад і структуру запасів, ураховують те, що для успіш-
ної діяльності підприємства запаси мають бути оптимальними. Найваж-
ливішими умовами досягнення цього є: 

- обґрунтовані розрахунки потреби в запасах; 
- налагодження стабільних відносин із постачальниками, що успішно 

виконують договірні зобов’язання; 
- забезпечення належної організації виробничого процесу; 
- раціональне визначення обсягів використання продукції на внутрі-

шньогосподарські потреби. 
У процесі аналізу запасів необхідно порівняти фактичні залишки за 

відповідний період із нормативами (плановою потребою), а також оцінити 
їх динаміку. 
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 Надлишок або нестача запасів є факторами незадовільного фінансо-
вого стану підприємства. Причини їх утворення вивчаються під час внут-
рішнього аналізу в розрізі формування і використання: виробничих запасів 
(сировини, матеріалів, комплектуючих виробів і т. ін.), запасів незаверше-
ного виробництва, готової продукції і товарів. За кожною групою запасів 
з’ясовується специфіка дії факторів, встановлюються наслідки впливу від-
хилень від оптимальних (нормативних) рівнів на результати виробничо-фі-
нансової діяльності та визначаються шляхи оптимізації запасів. 

Причини і наслідки зміни структури за окремими видами запасів є 
різними. Наприклад, збільшення частки виробничих запасів може свідчи-
ти: 
 а) про розширення масштабів діяльності підприємства; 
 б) прагнення захистити кошти від знецінення внаслідок інфляції; 
 в) неефективне розпорядження матеріальними ресурсами, внаслідок 
чого значна частина капіталу заморожується на тривалий період у запасах, 
що сповільнює його оборотність.  

Отже, за різної ефективності використання матеріальних оборотних 
активів зростання запасів в одному випадку може бути оцінено як свідчен-
ня розширення обсягів діяльності, а в іншому – як ознака зниження рівня 
ділової активності та відповідно збільшення періоду обороту коштів. 
 Разом із тим недостатній обсяг виробничих запасів також негативно 
позначається на фінансовому стані підприємства. Зменшення вкладення 
коштів у виробничі запаси і незавершене виробництво призводить до дефі-
циту окремих їх видів, збоїв у виробничому процесі, недовантаження ви-
робничих потужностей, падіння обсягів виробництва і реалізації продукції, 
зростання собівартості, недоотримання прибутків і навіть до збитків. 

Суб’єкти господарювання мають досягати того, щоб виробництво 
вчасно і в повному обсязі забезпечувалося всіма необхідними ресурсами, 
щоб вони не нагромаджувалися на складах. 
 Значну частку в оборотних активах становить незавершене виробни-
цтво. Збільшення залишків незавершеного виробництва може свідчити, з 
одного боку, про розширення виробничої діяльності, а з іншого – про упо-
вільнення оборотності капіталу на цій стадії. 
 На багатьох підприємствах важливим видом оборотних активів є го-
това продукція. Збільшення залишків готової продукції негативно впливає 
на фінансовий стан підприємства внаслідок:  

- заморожування оборотного капіталу, уповільнення його обертання;  
- нестачі коштів;  
- необхідності отримання додаткових кредитів і виникненням у 

зв’язку з цим додаткових витрат зі сплати процентів за ними;  
- зростання кредиторської заборгованості перед постачальниками, 

бюджетом, працівниками з оплати праці тощо. 
Основними причинами понаднормативних залишків готової продук-

ції є: 
 - низька якість продукції; 



 88 

 - незадовільна організація навантажування готової продукції; 
 - порушення ритму роботи транспорту, затримки в оформленні тран-
спортних документів тощо; 
 - посилення конкуренції, втрата ринків збуту; 
 - низька купівельна спроможність суб’єктів господарювання і насе-
лення; 
 - висока собівартість продукції; 
 - інфляційні процеси. 

Для оцінювання структури запасів розраховується коефіцієнт нако-
пичення: 

Виробничі запаси і незавершене виробництво . 
Готова продукція і товари 

 Коефіцієнт накопичення характеризує мобільність запасів і за опти-
мального варіанта має бути менше 1. Це співвідношення доцільне, коли 
продукція підприємства є конкурентоспроможною і користується попитом. 

Значне перевищення оптимального значення коефіцієнта накопичен-
ня може свідчити про неефективну структуру запасів або надлишкові ви-
робничі запаси, невиправдане зростання залишків незавершеного вироб-
ництва. У цьому випадку необхідно встановити причини збільшення зали-
шків запасів. Щодо виробничих запасів це може бути зниження обсягів ви-
пуску окремих видів продукції, невідповідність фактичного витрачання за-
пасів нормативам, нерівномірне надходження матеріальних ресурсів; щодо 
незавершеного виробництва – анулювання виробничих замовлень (догово-
рів), підвищення собівартості продукції, недоліки в плануванні та органі-
зації виробництва, недопоставки напівфабрикатів і комплектуючих виро-
бів; щодо готової продукції – падіння попиту, низька якість продукції, не-
ритмічний її випуск і затримки відвантаження. 
 За інформацією форм № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і № 5 
«Примітки до річної фінансової звітності» за базовий і звітний роки (дода-
тки А, Б) проаналізуємо склад, структуру та динаміку запасів підприємства 
(табл. 2.17).  

За результатами аналізу запасів підприємства (табл. 2.17) у звітному 
році порівняно з базовим їх вартість зросла на 2023 тис. грн, що становить 
12,9 %. Серед видів запасів збільшення відбулося за виробничими запаса- 
ми (на 357 тис. грн, або 7,6 %), готовою продукцією (на 1545 тис. грн, або       
27,0 %) і товарами (на 490 тис. грн, або 42,1 %). Натомість незавершене 
виробництво зменшилося на 369 тис. грн, що становить 9,0 %. На кінець 
звітного року в структурі запасів переважають готова продукція (41,0 %) і 
виробничі запаси (28,6 %).  

У складі виробничих запасів зросли паливо (на 30,6 %), матеріали 
сільськогосподарського призначення (на 6,2 %) і малоцінні та швидкозно-
шувані предмети (на 4,7 %). Інші види виробничих запасів зменшилися у 
звітному році. Серед виробничих запасів найбільшу частку в запасах на кі-
нець звітного року становили паливо (10,2 %), матеріали сільськогоспо-
дарського призначення (8,5 %), запасні частини (3,4 %), малоцінні та шви-
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дкозношувані предмети (3,0 %). 
Таблиця 2.17 

Аналіз складу, структури та динаміки запасів  
підприємства (станом на кінець року) 

Вид запасів 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 

сума, 
тис. 
грн 

у %  
до 

під- 
сумку 

сума, 
тис. 
грн 

у %  
до 

під- 
сумку 

суми, 
тис. 
грн 

част-
ки, 
в. п. 

у % 

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Запаси – всього 15664 100,0 17687 100,0 +2023 - +12,9 
1. Виробничі  
запаси  4695 30,0 5052 28,6 +357 -1,4 +7,6 

1.1. Сировина і  
матеріали 113 0,7 94 0,5 -19 -0,2 -16,8 

1.2. Паливо 1382 8,8 1805 10,2 +423 +1,4 +30,6 
1.3. Тара і тарні  
матеріали 31 0,2 30 0,2 -1 - -3,2 

1.4. Будівельні  
матеріали 621 4,0 486 2,8 -135 -1,2 -21,7 

1.5. Запасні части-
ни 630 4,0 607 3,4 -23 -0,6 -3,7 

1.6. Матеріали 
сільськогосподар-
ського призначення 

1411 9,0 1499 8,5 +88 -0,5 +6,2 

1.7. Малоцінні та 
швидкозношувані 
предмети 

507 3,3 531 3,0 +24 -0,3 +4,7 

2. Незавершене  
виробництво 4091 26,1 3722 21,0 -369 -5,1 -9,0 

3. Готова продукція 5713 36,5 7258 41,0 +1545 +4,5 +27,0 
4. Товари 1165 7,4 1655 9,4 +490 +2,0 +42,1 
Коефіцієнт накопи-
чення ((п.1+п.2)÷ 
÷(п.3+п.4)) 

1,277 × 0,984 × -0,293 × × 

 
Коефіцієнт накопичення, що визначається відношенням виробничих 

запасів і незавершеного виробництва до готової продукції і товарів, харак-
теризуючи мобільність запасів, зменшився з 1,277 у базовому році до 0,984 
у звітному. В оптимальному варіанті його значення має бути менше 1, але 
оцінювання коефіцієнта накопичення передбачає врахування галузевих 
особливостей функціонування підприємств. Для даного підприємства 
структура запасів відповідає спеціалізації (виробництво сільськогосподар-
ської продукції) та сприяє підвищенню ефективності фінансово-господар-
ської діяльності.  
 У цілому позитивність динаміки запасів оцінюється на основі зістав-
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лення з динамікою фінансових результатів діяльності підприємства. Якщо 
темпи приросту фінансових результатів перевищують темпи приросту за-
пасів, це означає підвищення ефективності їх використання. 
 
 

2.7. Аналіз співвідношення власного і позикового 
       капіталу 

 
У сучасних умовах структура джерел формування капіталу є фак-

тором, який безпосередньо впливає на фінансовий стан підприємства – йо-
го фінансову стійкість, довгострокову платоспроможність, величини дохо-
дів і фінансових результатів, рентабельність діяльності. 

Під час внутрішнього аналізу фінансового стану необхідно вивчити 
склад, структуру та динаміку власного і позикового капіталу, з’ясувати 
причини зміни окремих їх видів і дати оцінку цим змінам.  

Аналізуючи структуру джерел формування капіталу, необхідно вра-
ховувати особливості кожної їх складової. 

Власний капітал – це власні джерела фінансування суб’єкта госпо-
дарювання без зазначеного строку повернення, що внесені засновниками 
підприємства та накопичені впродовж періоду його діяльності за рахунок 
насамперед реінвестованого прибутку. 

Власний капітал має велике значення як основа самостійності та не-
залежності підприємства. Необхідність власного капіталу зумовлена вимо-
гами самофінансування підприємства. Його особливість полягає в тому, 
що він інвестується на довгостроковій основі та піддається найменшому 
ризику. Чим більша його частка в загальній величині джерел формування 
капіталу, тим вищий рівень захисту кредиторів від збитків, а отже, менший 
фінансовий ризик втрат. 

Аналіз власного капіталу вирішує такі завдання: 
• виявлення основних джерел формування власного капіталу та ви-

значення впливу їх зміни на фінансову стійкість підприємства; 
• встановлення правових і фінансових обмежень у розпорядженні 

нерозподіленим прибутком;  
• оцінювання пріоритетності прав на отримання дивідендів; 
• з’ясування черговості прав власників при ліквідації підприємства. 
Аналізуючи власний капітал, необхідно визначити частку його окре-

мих видів, дати оцінку змін їх величини і структури. 
За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 

базовий і звітний роки (додатки А, Б) проведемо горизонтальний і верти-
кальний аналіз власного капіталу підприємства (табл. 2.18).  

За результатами горизонтального і вертикального аналізу власного 
капіталу підприємства (табл. 2.18) у звітному році порівняно з базовим йо-
го вартість зросла на 8637 тис. грн, що становить 15,8 %. Це відбулося за 
рахунок збільшення зареєстрованого (пайового) капіталу (на 1541 тис. грн, 
або 22,8 %), резервного капіталу (на 3559 тис. грн, або 10,0 %) і нерозподі-
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леного прибутку (на 3761 тис. грн, або 59,5 %). Частка зареєстрованого 
Таблиця 2.18 

Горизонтальний і вертикальний аналіз власного  
капіталу підприємства (станом на кінець року) 

 
 

Вид власного  
капіталу 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 
 

сума, 
тис.  
грн 

у % 
до 

під- 
сум-
ку 

 
сума, 
тис.  
грн 

у % 
до 

під- 
сум-
ку 

 
суми, 
тис. 
грн 

 
част-
ки, 
в. п. 

 
 

у %  

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Власний капітал – 
усього 54554 100,0 63191 100,0 +8637 – +15,8 

1. Зареєстрований 
(пайовий) капітал 6755 12,4 8296 13,1 +1541 +0,7 +22,8 

2. Додатковий  
капітал 5909 10,8 5685 9,0 -224 -1,8 -3,8 

3. Резервний капітал 35565 65,2 39124 61,9 +3559 -3,3 +10,0 
4. Нерозподілений 
прибуток 6325 11,6 10086 16,0 +3761 +4,4 +59,5 

 
(пайового) капіталу у власному капіталі зросла з 12,4 до 13,1 %, нерозподі-
леного прибутку – з 11,6 до 16,0 %, а частка резервного капіталу знизилася 
з 65,2 до 61,9 %. Що стосується додаткового капіталу, то його вартість 
зменшилася на 224 тис. грн (3,8 %), а його частка у власному капіталі зни-
зилася з 10,8 до 9,0 %.  

У цілому склад і структура власного капіталу підприємства сприяють 
ефективному його використанню.   

Фактори зміни видів власного капіталу встановлюються за даними 
форми № 4 «Звіт про власний капітал» (додатки А, Б) (табл. 2.19).  

Аналіз факторів зміни власного капіталу підприємства (табл. 2.19) 
дає змогу сформулювати такі висновки: 

- зареєстрований (пайовий) капітал у базовому і звітному роках збі-
льшився відповідно на 1561 і 1541 тис. грн за рахунок перевищення вне-
сків до капіталу над вилученням частки в капіталі;  

- додатковий капітал зменшився у базовому і звітному роках відпо-
відно на 85 і 224 тис. грн у зв’язку з уцінкою основних засобів;  

- резервний капітал збільшився у результаті відрахувань з чистого 
прибутку: в базовому році – на 7649 тис. грн, звітному році – на              
3559 тис. грн; 

- нерозподілений прибуток у базовому році зменшився на              
4012 тис. грн, а в звітному році збільшився на 3761 тис. грн; 

- у цілому власний капітал збільшився за рахунок чистого прибутку 
(6325 тис. грн – базовий рік, 10086 тис. грн – звітний рік) і зменшився у ре-
зультаті уцінки основних засобів (85 тис. грн – базовий рік, 224 тис. грн – 
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звітний рік), відрахувань до резервного капіталу (923 тис. грн – базовий 
Таблиця 2.19 

Аналіз факторів зміни власного капіталу підприємства, тис. грн 

Показник1 

Зареєстрований 
(пайовий) капі-

тал 
Капітал у  
дооцінках 

Додатковий  
капітал 

Резервний 
капітал 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

Залишок на  
початок року 5194 6755 - - 5994 5909 27916 35565 

Коригування:         
         
Скоригований 
залишок на 
початок року 

5194 6755 - - 5994 5909 27916 35565 

Чистий при-
буток (зби-
ток) за звіт-
ний період 

- - - - - - - - 

Розподіл при-
бутку:         

Відрахування 
до резервного 
капіталу 

- - - - - - 7649 3559 

Сума чистого 
прибутку, на-
лежна до бю-
джету відпо-
відно до за-
конодавства 

- - - - - - - - 

Внески учас-
ників:         

Внески до  
капіталу 1765 1838 - - - - - - 

Вилучення 
капіталу:         

Вилучення 
частки в капі-
талі 

(204) (297) - - - - - - 

Інші зміни в 
капіталі - - - - (85) (224) -  

Разом змін у 
капіталі 1561 1541 - - (85) (224) 7649 3559 

Залишок на 
кінець року 6755 8296 - - 5909 5685 35565 39124 

 
1. Наводяться статті, за якими є інформація у формі № 4. 
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Продовж. табл. 2.19 

Показник1 

Нерозподілений 
прибуток 

Неоплаче- 
ний капітал 

Вилучений 
капітал Разом 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

ба
зо

ви
й 

рі
к 

зв
іт

ни
й 

рі
к 

Залишок на  
початок року 10337 6325 - - - - 49441 54554 

Коригування:         
         
Скоригований 
залишок на 
початок року 

10337 6325 - - - - 49441 54554 

Чистий при-
буток (зби-
ток) за звіт-
ний період 

6325 10086 - - - - 6325 10086 

Розподіл 
прибутку:         

Відрахування 
до резервного 
капіталу 

(7649) (3559) - - - - - - 

Сума чистого 
прибутку, на-
лежна до бю-
джету відпо-
відно до за-
конодавства 

(923) (928) - - - - (923) (928) 

Внески учас-
ників:         

Внески до  
капіталу (1765) (1838) - - - - - - 

Вилучення 
капіталу:         

Вилучення 
частки в капі-
талі 

- - - - - - (204) (297) 

Інші зміни в 
капіталі - - - - - - (85) (224) 

Разом змін у 
капіталі (4012) 3761 - - - - 5113 8637 

Залишок на 
кінець року 6325 10086 - - - - 54554 63191 

 
1. Наводяться статті, за якими є інформація у формі № 4. 
 

рік, 928 тис. грн – звітний рік) і вилучення частки в капіталі (204 тис. грн – 
базовий рік, 297 тис. грн – звітний рік). 
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Загалом динаміка змін у складі власного капіталу є позитивною. 
Одночасно слід ураховувати, що фінансування діяльності підприємс-

тва тільки за рахунок власних коштів не завжди вигідне для нього, особли-
во коли виробництво має сезонний характер. Тому суб’єкти господарю-
вання у процесі діяльності широко використовують позиковий капітал: у 
вигляді довгострокових кредитів, як правило, під час формування необоро-
тних активів; короткострокових кредитів банків – для формування оборот-
них активів.  

Залучення позикових коштів сприяє поліпшенню фінансового стану 
за умови, що вони не заморожуються на тривалий час у господарській дія-
льності, а своєчасно повертаються. В іншому випадку може виникнути 
прострочена кредиторська заборгованість, що в підсумку призводить до 
виплати штрафів, застосування санкцій і погіршення фінансового стану. 

Аналіз складу, структури та динаміки позикового капіталу передба-
чає з’ясування ролі довго- і короткострокових кредитів у діяльності підп-
риємства.  Довгострокових кредитів може не бути серед джерел фінансу-
вання з причин невигідності їх залучення (за діючими умовами кредиту-
вання) або внаслідок незадовільного оцінювання банком кредитоспромож-
ності позичальника. Потрібно звернути особливу увагу на те, чи серед зо-
бов’язань немає короткострокових кредитів банку, оскільки це один із 
чинників зниження рентабельності власного капіталу (за наявності об’єктів 
кредитування і прийнятних умов отримання кредиту).  

Якщо підприємство в змозі забезпечити вищий рівень віддачі на 
вкладений капітал, ніж платить за кредитні ресурси, то, залучаючи позико-
ві кошти, воно може контролювати більші грошові потоки, розширювати 
масштаби діяльності, підвищувати рентабельність власного капіталу.  

Разом із тим необхідно враховувати, що пропорційно підвищенню 
частки позикового капіталу в джерелах формування капіталу зростає ризик 
зниження фінансової стійкості та платоспроможності підприємства, змен-
шується прибутковість сукупних активів унаслідок виплати позикового 
процента. 

За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б) проведемо горизонтальний і верти-
кальний аналіз позикового капіталу підприємства (табл. 2.20).  

За результатами горизонтального і вертикального аналізу позикового 
капіталу підприємства (табл. 2.20) у звітному році порівняно з базовим йо-
го величина зменшилася на 1517 тис. грн, що становить 39,3 %. При цьому 
довгострокові зобов’язання і забезпечення скоротилися на 365 тис. грн 
(49,7 %), а поточні зобов’язання і забезпечення – на 1152 тис. грн (36,9 %). 
У результаті таких змін частка довгострокових зобов’язань і забезпечень у 
позиковому капіталі знизилася з 19,0 до 15,8 %, а частка поточних зо-
бов’язань і забезпечень відповідно зросла з 81,0 до 84,2 %. 

Довгострокові зобов’язання і забезпечення складаються виключно з 
довгострокових кредитів банків. У складі поточних зобов’язань суттєво 
зменшилися короткострокові кредити банків (на 490 тис. грн, або 49,5 %) і 
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Таблиця 2.20 
Горизонтальний і вертикальний аналіз позикового  

капіталу підприємства (станом на кінець року) 
 
 

Вид позикового  
капіталу 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 
 

сума, 
тис.  
грн 

у %  
до 

під- 
сум-
ку 

 
сума, 
тис.  
грн 

у %  
до 

під- 
сум-
ку 

 
суми, 
тис. 
грн 

 
част-
ки, 
в. п. 

 
 

у %  

А 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Позиковий капітал – 
усього 3859 100,0 2342 100,0 -1517 – -39,3 

1. Довгострокові зо-
бов’язання і забезпе-
чення 

735 19,0 370 15,8 -365 -3,2 -49,7 

1.1. Довгострокові 
кредити банків 735 19,0 370 15,8 -365 -3,2 -49,7 

2. Поточні зобов’я-
зання і забезпечення 3124 81,0 1972 84,2 -1152 +3,2 -36,9 

2.1. Короткострокові 
кредити банків 990 25,7 500 21,3 -490 -4,4 -49,5 

2.2. Поточна креди-
торська заборгова-
ність1 

2115 54,8 1303 55,6 -812 +0,8 -38,4 

2.3. Поточні забезпе-
чення - - 140 6,0 +140 - × 

2.4. Інші поточні  
зобов’язання2 19 0,5 29 1,3 +10 +0,8 +52,6 

 
1. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 

1650 (додаток В). 
2. З урахуванням додаткової статті: ряд. 1670 (додаток В). 
 

поточна кредиторська заборгованість (на 812 тис. грн, або 38,4 %). Нато-
мість збільшилися інші поточні зобов’язання, а в звітному році сума пото-
чних забезпечень становила 140 тис. грн. Найбільшу частку в позиковому 
капіталі займає поточна кредиторська заборгованість (55,6 % станом на кі-
нець звітного року).  

Отже, зміни в складі та структурі позикового капіталу свідчить про 
зменшення використання підприємством кредитів банків і скорочення по-
точної кредиторської заборгованості.       

Завдяки залученню позикових коштів підприємство отримує суттєві 
переваги. Однак за певних умов це може призвести до погіршення фінан-
сового стану, тому важливим питанням в аналізі структури джерел форму-
вання капіталу є оцінювання оптимальності співвідношення власного і по-
зикового капіталу. 
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На співвідношення власного і позикового капіталу впливає низка фа-
кторів, зумовлених внутрішніми і зовнішніми умовами діяльності суб’єкта 
господарювання та обраною ним фінансовою стратегією. До них належать: 

⇒  розширення або скорочення обсягів діяльності (впливає на дина-
міку потреб у залученні коштів); 

⇒  тривалість одного обороту оборотних активів; 
⇒  співвідношення тривалості виробничо-комерційного циклу та пе-

ріоду погашення поточної кредиторської заборгованості; 
⇒  структура витрат підприємства; 
⇒  накопичення надлишкових запасів, недіючого обладнання, мате-

ріалів тощо; 
⇒  вилучення коштів на створення сумнівної дебіторської заборго-

ваності, що спричиняє збільшення додаткового позикового капіталу.   
У теорії та практиці фінансового аналізу проблема оптимального 

співвідношення власного і позикового капіталу не має однозначного вирі-
шення. Вчені-економісти по-різному оцінюють оптимальність співвідно-
шення власного і позикового капіталу (наприклад, 70 : 30; 60 : 40; зазвичай 
– 50 : 50). Кожне підприємство має визначати його у взаємозв’язку зі стру-
ктурою основного й оборотного капіталу, швидкістю оборотності оборот-
них активів та іншими факторами. 

На структуру джерел формування капіталу безпосередньо впливає 
тривалість обороту коштів. Підприємство, період обороту коштів у якого 
менший, може мати більшу частку позикових джерел у сукупних пасивах 
без загрози для власної платоспроможності та без збільшення ризику для 
кредиторів. Суб’єктам господарювання зі швидкою оборотністю капіталу 
легше забезпечити надходження коштів і, отже, розрахуватися за своїми 
зобов’язаннями. Такі підприємства є більш привабливими для інвесторів і 
кредиторів. 

Важливе значення під час оцінювання раціональності структури дже-
рел формування капіталу має співвідношення тривалості виробничо-ко-
мерційного циклу та періоду погашення кредиторської заборгованості. 
Чим більший період виробничо-комерційного циклу обслуговується капі-
талом кредиторів, тим меншою може бути частка власного капіталу в су-
купних пасивах підприємства. 

Ще один фактор, який впливає на співвідношення власних і позико-
вих коштів, – структура витрат підприємства. Чим більша частка пос-
тійних витрат у собівартості продукції, тим вищий ризик неплатоспромож-
ності підприємства, якщо з певних причин його доходи зменшуються. От-
же, суб’єкти господарювання, у яких висока частка постійних витрат у за-
гальній сумі витрат, повинні мати більшу частку власного капіталу. 

Таким чином, аналіз структури власного і позикового капіталу необ-
хідний для оцінювання раціональності джерел фінансування діяльності 
підприємства та його ринкової стабільності. Цей чинник дуже важливий, 
по-перше, для зовнішніх користувачів інформації (наприклад, для банків, 
інвесторів, постачальників ресурсів) у зв’язку з визначенням ступеня фі-
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нансового ризику і, по-друге, для самого підприємства під час обґрунту-
вання фінансової стратегії. 
 

 
Запитання для перевірки знань 

 
1. Якою є загальна структурна побудова балансу (звіту про фінансовий 

стан)? 
2. В якій послідовності будуються моделі рівності балансу? 
3. Яким є основне балансове рівняння? 
4. Що таке активи? Які ключові положення містить визначення акти-

вів? 
5. Що таке необоротні активи? З яких видів вони складаються? 
6. Що таке оборотні активи? З яких видів вони складаються? 
7. У чому полягає сутність принципу нетто-балансу? 
8. Що таке власний капітал? Які функції він виконує? 
9. Що таке зобов’язання? На які види вони поділяються? 

10. Що таке майновий стан підприємства? У чому полягає сутність 
скороченого аналітичного балансу? 

11. Як будується актив скороченого аналітичного балансу? 
12. У чому полягає сутність горизонтального (часового) і вертикального 

(структурного) аналізу скороченого аналітичного балансу? 
13. Що є показниками горизонтального і вертикального аналізу активу 

скороченого аналітичного балансу? 
14. Яка система структурних показників використовується в аналізі 

структури майна (активів)? 
15. Що належить до основних позитивних характеристик майнового 

стану підприємства з погляду загальної інформації активу балансу? 
16. Як ураховується фактор інфляції в аналізі динаміки загальної вартіс-

ної оцінки активів? 
17. Що необхідно враховувати, оцінюючи інформацію розділу І активу 

балансу «Необоротні активи»? 
18. Які ознаки і тенденції в майновому стані можна вважати позитив-

ними за результатами аналізу статей розділу ІІ активу балансу 
«Оборотні активи»? 

19. Як будується пасив скороченого аналітичного балансу? 
20. Які показники належать до горизонтального і вертикального аналізу 

пасиву скороченого аналітичного балансу? 
21. Яка система структурних показників використовується в аналізі 

структури джерел формування капіталу (пасивів)? 
22. Які ознаки і тенденції у фінансовому стані підприємства можна 

вважати позитивними з погляду загальної інформації пасиву балан-
су? 

23. За яких варіантів зміни складових пасиву підвищуватиметься частка 
власного капіталу в джерелах формування капіталу? 
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24. Як поділяються активи за характером участі в господарському про-
цесі та швидкістю обороту? 

25. Які види активів належать до матеріальних, нематеріальних, фінан-
сових? 

26. Що таке валові та чисті активи? 
27. Як поділяються активи за рівнем ліквідності? 
28. Як інформація щодо класифікації видів активів (майна) за різними 

ознаками використовується в оцінюванні фінансового стану 
суб’єктів господарювання? 

29. Як поділяються пасиви за характером формування (власністю)? 
30. Як поділяється власний капітал за ознакою рівня відповідальності? 
31. Які виокремлюються види власного капіталу за формами існування? 
32. Як класифікують зобов’язання за періодом погашення, за термінові-

стю сплати? 
33. З якою метою можуть залучатися позикові кошти? Як вони поділя-

ються за формою залучення? 
34. Як поділяються зобов’язання за формою забезпечення? 
35. Як інформація щодо класифікації видів пасивів (джерел формування 

капіталу) за різними ознаками використовується в оцінюванні фінан-
сового стану підприємств? 

36. Як визначаються показники, що характеризують рух основних засо-
бів? Як оцінюється їх динаміка? 

37. Які показники використовуються для оцінювання функціонального 
(технічного) стану основних засобів? 

38. Які показники характеризують виробничий потенціал підприємства? 
39. Що належить до нематеріальних активів? 
40. За якими напрямами проводиться аналіз нематеріальних активів? 
41. Що таке оборотні активи? Яке вони мають значення в оцінюванні 

фінансового стану підприємства? 
42. Як поділяються оборотні активи за ознакою сфери розміщення? 
43. Які види належать до оборотних активів у матеріальній формі, в ро-

зрахунках і грошовій формі? 
44. Як визначається за даними балансу величина власних оборотних ак-

тивів? 
45. Як поділяються оборотні активи за ознакою рівня ліквідності? 
46. Що включають запаси підприємства? 
47. Як досягти оптимальності запасів? 
48. Про що може свідчити збільшення частки виробничих запасів у 

структурі оборотних активів? 
49. Чому нестача виробничих запасів негативно позначається на фінан-

совому стані підприємства? 
50. Якими можуть бути основні причини понаднормативних залишків 

готової продукції? 
51. Як визначається коефіцієнт накопичення для оцінювання структури 

запасів? 
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52. Які завдання дає змогу вирішити аналіз власного капіталу? 
53. Що необхідно з’ясувати під час проведення аналізу довго- і коротко-

строкових кредитів? 
54. Які фактори впливають на співвідношення власного і позикового ка-

піталу? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 2.1. Валюта балансу – це: 
 а) загальна вартість власного капіталу; 
 б) загальна вартість майна (джерел формування капіталу); 
 в) необоротні активи; 
 г) основні та оборотні засоби. 
 2.2. Яка з наведених моделей характеризує рівність балансу:  

а) ПІVПІІІПІIПІАІІІАІІАІ +++=++ ;                       
б) ПІІІПІIПІАІІІАІІАІ ++=++ ;                       
в) ПVПІVПІІІПІIПІАІІАІ ++++=+ ;                       
г) ПІVПІІІПІIПІАІVАІІІАІІАІ +++=+++ ?                     

 2.3. Який вигляд має основне балансове рівняння: 
 а) активи = власний капітал + довгострокові зобов’язання і забезпе-
чення; 
 б) основні засоби + оборотні засоби = валюта балансу; 
 в) необоротні активи + оборотні активи = власний капітал + поточні 
зобов’язання і забезпечення; 
 г) активи = зобов’язання + власний капітал? 
 2.4. Ресурси, контрольовані підприємством у результаті минулих 
подій, використання яких, як очікується, приведе до отримання економіч-
них вигод у майбутньому, – це визначення: 
 а) власного капіталу; 
 б) оборотних активів; 
 в) активів. 
 2.5. Критерії визнання активів згідно з НП(С)БО 1: 
 а) матеріальна форма; 
 б) наявність права власності; 
 в) виникнення у результаті минулих подій, здійснення контролю під-
приємством, майбутні економічні вигоди; 
 г) намір придбати активи, одержати в майбутньому економічні виго-
ди та можливість достовірної оцінки. 
 2.6. Що не належить до необоротних активів: 
 а) нематеріальні активи; 
 б) основні засоби; 

в) довгострокові біологічні активи; 
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г) поточна дебіторська заборгованість? 
 2.7. Оборотні активи – це: 
 а) гроші та їх еквіваленти, що необмежені у використанні; 
 б) інші активи, призначені для реалізації чи споживання протягом 
операційного циклу чи протягом дванадцяти місяців з дати балансу; 
 в) дебіторська заборгованість; 
 г) правильні відповіді а) і б). 
 2.8. Проміжок часу між придбанням запасів для провадження діяль-
ності і отриманням грошей та їх еквівалентів від реалізації виробленої з 
них продукції або товарів і послуг – це: 
 а) фінансовий цикл; 
 б) операційний цикл; 
 в) тривалість обороту запасів; 
 г) тривалість обороту капіталу; 
 д) середній період повернення дебіторської заборгованості. 
 2.9. До оборотних активів не належать: 
 а) запаси; 
 б) поточні біологічні активи; 
 в) довгострокові біологічні активи; 
 г) гроші та їх еквіваленти. 
 2.10. Власний капітал – це: 
 а) зареєстрований (пайовий) капітал; 
 б) нерозподілений прибуток; 
 в) валюта балансу за мінусом оборотних активів;  
 г) різниця між активами і зобов’язаннями підприємства. 
 2.11. Власний капітал є гарантією захисту капіталу кредиторів і ві-
дшкодування збитків – це функція: 
 а) довгострокового фінансування; 
 б) фінансування ризику; 
 в) самостійності та влади; 
 г) розподілу доходів, прибутків та активів. 
 2.12. Величина власного капіталу визначає рівень фінансової неза-
лежності та впливу власника – це функція: 
 а) довгострокового фінансування; 
 б) фінансування ризику; 
 в) самостійності та влади; 
 г) розподілу доходів, прибутків та активів. 
 2.13. Який з наведених видів пасивів належить до власного капіталу: 
 а) довгострокові кредити банків; 
 б) вкладений капітал; 
 в) поточна кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги; 
 г) доходи майбутніх періодів? 
 2.14. Зобов’язання і забезпечення відображаються у: 
 а) розділах ІІ, ІІІ пасиву балансу; 
 б) розділах ІІІ, ІV пасиву балансу; 
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в) розділах ІІ, ІІІ, ІV пасиву балансу; 
 г) розділі ІV пасиву балансу. 
 2.15. Зобов’язання класифікуються як поточні, якщо вони: 
 а) є короткостроковими кредитами банків; 
 б) будуть погашені протягом операційного циклу підприємства або        
повинні бути погашені протягом дванадцяти місяців, починаючи з дати ба-
лансу; 
 в) є кредиторською заборгованістю; 
 г) будуть погашені протягом періоду, що перевищує календарний 
рік. 
 2.16. Який з наведених видів пасивів належить до поточних зобо-
в’язань і забезпечень: 
 а) зареєстрований (пайовий) капітал; 
 б) вилучений капітал; 
 в) відстрочені податкові зобов’язання; 
 д) поточна кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги? 
 2.17. Майновий стан – це одна з характеристик фінансового стану 
підприємства, за допомогою якої оцінюються: 
 а) склад і розміщення активів; 
 б) склад і розміщення пасивів; 
 в) структура і динаміка активів; 
 г) структура і динаміка пасивів; 
 д) склад, розміщення, структура та динаміка активів і пасивів. 
 2.18. За яким принципом будується скорочений аналітичний баланс: 
 а) об’єднання окремих розділів активу і пасиву балансу; 
 б) об’єднання в окремі групи однорідних за складом та економічним 
змістом статей і доповнення його відповідними показниками структури, 
динаміки та структурної динаміки;  
 в) структурної побудови активу балансу? 

2.19. Гроші та їх еквіваленти і поточні фінансові інвестиції – це су-
ма рядків балансу (звіту про фінансовий стан): 
 а) 1100 і 1110; 
 б) 1125 і 1130; 
 в) 1160 і 1165; 
 г) 1170 і 1190. 
 2.20. Що визначається у процесі горизонтального (часового) аналізу 
балансу: 
 а) абсолютні зміни величин окремих видів активів і пасивів; 
 б) відносні зміни величин окремих видів активів і пасивів; 
 в) структура активу і пасиву балансу; 
 г) абсолютні та відносні зміни у динаміці величин окремих видів ак-
тивів і пасивів? 
 2.21. Дослідження структури активу і пасиву балансу передбачає: 
 а) горизонтальний аналіз; 
 б) вертикальний аналіз; 
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 в) динамічний аналіз; 
 г) факторний аналіз. 
 2.22. Який з наведених показників не використовується в аналізі 
структури майна: 
 а) частка поточної кредиторської заборгованості в зобов’язаннях і 
забезпеченнях; 
 б) частка необоротних активів у майні; 
 в) частка запасів в оборотних активах; 
 г) частка поточної дебіторської заборгованості в майні? 
 2.23. Під час формулювання комплексних висновків за результатами 
аналізу складу, структури та динаміки майна (активів) зазначаються: 
 а) позитивні ознаки в майновому стані підприємства; 
 б) негативні тенденції в майновому стані підприємства; 
 в) позитивні тенденції в майновому стані підприємства; 
 г) позитивні та негативні ознаки і тенденції в майновому стані підп-
риємства. 
 2.24. Яка з наведених тенденцій у майновому стані підприємства є 
негативною за інформацією активу балансу: 
 а) збільшення загальної вартісної оцінки активів; 
 б) скорочення сум дебіторської заборгованості в динаміці; 
 в) збільшення сум за так званими «негативними» статтями активу; 
 г) підвищення частки грошей та їх еквівалентів у майні? 
 2.25. Якщо темп приросту майна перевищує макроекономічний по-
казник рівня інфляції, це означає: 
 а) зростання реальної вартісної оцінки активів; 
 б) зниження реальної вартісної оцінки активів; 
 в) зниження номінальної вартісної оцінки активів. 
 2.26. Коефіцієнт мобільності майна розраховується як відношення: 
 а) необоротних активів до вартості всього майна; 
 б) оборотних активів до вартості всього майна; 
 в) необоротних активів до оборотних активів; 
 г) оборотних активів до необоротних активів. 
 2.27. Джерела формування капіталу включають: 
 а) власний капітал, зобов’язання і забезпечення; 
 б) статутний капітал, зобов’язання і забезпечення, доходи майбутніх 
періодів; 
 в) необоротні та оборотні активи. 

2.28. Сума рядків балансу із 1610 по 1650 – це: 
 а) поточна дебіторська заборгованість; 
 б) поточна кредиторська заборгованість; 
 в) поточні зобов’язання і забезпечення; 
 г) зобов’язання і забезпечення. 
 2.29. Який з наведених показників не належить до горизонтального 
аналізу пасиву скороченого аналітичного балансу: 
 а) абсолютні зміни видів пасивів; 
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 б) відносні зміни видів пасивів у відсотках; 
 в) зміни частки? 
 2.30. Який з наведених показників не належить до аналізу структури 
пасивів: 
 а) частка зобов’язань і забезпечень у джерелах формування капіталу; 
 б) частка поточних зобов’язань і забезпечень у зобов’язаннях і забез-
печеннях; 
 в) частка поточної кредиторської заборгованості в джерелах форму-
вання капіталу; 
 г) частка оборотних активів у майні? 
 2.31. Нормативне значення показника частки власного капіталу в 
джерелах формування капіталу: 
 а) ≥ 70 %; 
 б) < 50 %; 
 в) ≥ 60 %; 
 г) ≥ 50 %. 
 2.32. Яка з наведених характеристик фінансового стану підприємс-
тва є позитивною за інформацією пасиву балансу:  
 а) зниження частки власного капіталу в джерелах формування капі-
талу; 
 б) суттєве перевищення поточної кредиторської заборгованості над 
поточною дебіторською заборгованістю; 
 в) скорочення у динаміці сум поточної кредиторської заборгованості;  
 г) наявність сум за так званими «негативними» статтями пасиву? 
 2.33. Якщо темп приросту власного капіталу перевищує темп при-
росту зобов’язань і забезпечень, відбуватиметься: 
 а) підвищення частки зобов’язань і забезпечень у джерелах форму-
вання капіталу; 
 б) підвищення частки власного капіталу в джерелах формування ка-
піталу; 
 в) зниження частки власного капіталу в джерелах формування капі-
талу. 
 2.34. Зниження частки поточної кредиторської заборгованості в 
джерелах формування капіталу – це: 
 а) негативна тенденція у фінансовому стані підприємства; 
 б) негативна ознака у фінансовому стані підприємства; 
 в) позитивна ознака у фінансовому стані підприємства; 
 г) позитивна тенденція у фінансовому стані підприємства. 
 2.35. Активи поділяються на необоротні (постійні) та оборотні 
(мобільні) за ознакою: 
 а) форми функціонування; 
 б) джерел формування;  
 в) характеру участі в господарському процесі та швидкості обороту. 
 2.36. Як поділяються активи за формою функціонування: 
 а) на матеріальні, нематеріальні та фінансові; 
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 б) на операційні та інвестиційні; 
 в) на валові та чисті? 
 2.37. Як поділяються активи за ознакою рівня ліквідності: 
 а) високоліквідні, середньоліквідні, низьколіквідні;  
 б) середньоліквідні, низьколіквідні, важколіквідні; 
 в) високоліквідні, середньоліквідні, низьколіквідні, важколіквідні? 

2.38. Пасиви поділяються на власний капітал і позиковий капітал за 
ознакою: 
 а) рівня відповідальності власного капіталу; 
 б) періоду погашення зобов’язань; 
 в) характеру формування; 
 г) терміновості сплати зобов’язань. 
 2.39. Зобов’язання поділяються на поточні та довгострокові за 
ознакою: 
 а) тривалості використання; 
 б) терміновості сплати зобов’язань; 
 в) періоду погашення зобов’язань; 
 г) мети залучення позикових коштів. 
 2.40. За ознакою терміновості сплати зобов’язання поділяються на: 
 а) поточні, довгострокові, умовні (потенційні); 
 б) найбільш термінові, короткострокові, довгострокові; 
 в) коротко- і довгострокові кредити; 
 г) поточні та довгострокові зобов’язання і забезпечення. 
 2.41. Коефіцієнт надходження основних засобів визначається як ві-
дношення: 
 а) вартості основних засобів, які надійшли за рік, до вартості основ-
них засобів на початок року; 
 б) вартості основних засобів, які вибули за рік, до вартості основних 
засобів на початок року; 
 в) вартості основних засобів, які надійшли за рік, до вартості основ-
них засобів на кінець року; 
 г) вартості основних засобів, які вибули за рік, до вартості основних 
засобів на кінець року. 
 2.42. Коефіцієнт вибуття основних засобів – це відношення: 
 а) вартості основних засобів, які надійшли за рік, до вартості основ-
них засобів на початок року; 
 б) вартості основних засобів, які вибули за рік, до вартості основних 
засобів на початок року; 
 в) вартості основних засобів, які надійшли за рік, до вартості основ-
них засобів на кінець року; 
 г) вартості основних засобів, які вибули за рік, до вартості основних 
засобів на кінець року. 
 2.43. Який показник відображає середню кількість років, необхідних 
для повного оновлення основних засобів: 
 а) період оновлення; 
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 б) період обороту; 
 в) коефіцієнт заміни; 
 г) коефіцієнт розширення? 
 2.44. Коефіцієнт заміни (простого відтворення) основних засобів ви-
значається як відношення: 
 а) вартості основних засобів, які надійшли за рік, до вартості основ-
них засобів, які вибули за рік; 
 б) вартості основних засобів на кінець року до вартості основних за-
собів на початок року; 
 в) вартості основних засобів, які вибули за рік, до вартості основних 
засобів, які надійшли за рік. 
 2.45. Про поліпшення функціонального стану основних засобів свід-
чить: 
 а) зниження коефіцієнта зносу; 
 б) підвищення коефіцієнта зносу; 
 в) зниження коефіцієнта придатності; 
 г) підвищення коефіцієнта придатності; 
 д) правильні відповіді а) і г); 
 е) правильні відповіді б) і в). 
 2.46. Які види майна належать до виробничого потенціалу підпри-
ємства: 
 а) основні засоби, нематеріальні активи, дебіторська заборгованість; 
 б) незавершені капітальні інвестиції, поточні біологічні активи, гро-
шові кошти; 
 в) запаси, дебіторська заборгованість; 
 г) основні засоби, виробничі запаси, поточні біологічні активи? 
 2.47. Який вид активів не належить до нематеріальних активів: 
 а) права користування природними ресурсами; 
 б) права користування майном; 
 в) поточні фінансові інвестиції; 
 г) авторське право та суміжні з ним права? 
 2.48. Що є основним принципом управління динамікою нематеріаль-
них активів: 
 а) темп зростання нематеріальних активів має випереджати темп зро-
стання чистого доходу від реалізації продукції; 
 б) темп зростання нематеріальних активів має випереджати темп 
зростання чистого прибутку; 
 в) темпи зростання чистого доходу від реалізації продукції та чисто-
го прибутку мають випереджати темп зростання нематеріальних активів? 

2.49. Оборотні активи за ознакою сфери розміщення поділяються 
на: 
 а) оборотні виробничі засоби і засоби обігу; 
 б) запаси і дебіторську заборгованість; 
 в) готову продукцію, товари та грошові кошти; 
 г) оборотні виробничі засоби і грошові кошти. 
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 2.50. На які види поділяються оборотні активи за ознакою джерел 
формування: 
 а) високоліквідні, середньоліквідні, низьколіквідні; 
 б) власні та сформовані за рахунок позикових коштів; 
 в) нормовані, ненормовані? 
 2.51. Як визначається за даними балансу наявність власних оборот-
них активів: 
 а) підсумок розділу І пасиву мінус підсумок розділу І активу; 
 б) підсумок розділу І пасиву мінус підсумок розділу ІІ активу; 
 в) сума підсумків розділів І і ІІІ пасиву за мінусом підсумку розділу І 
активу; 
 г) підсумок розділу І активу мінус підсумок розділу І пасиву? 
 2.52. Поточна дебіторська заборгованість належить до активів: 
 а) високоліквідних; 
 б) середньоліквідних; 
 в) низьколіквідних. 
 2.53. Оборотні активи у сфері виробництва визначаються як сума 
рядків балансу: 
 а) 1101, 1102, 1110; 
 б) 1100, 1110; 
 в) із 1125 по 1190. 

2.54. Сума рядків балансу із 1120 по 1190 – це: 
 а) оборотні активи в матеріальній формі; 
 б) оборотні виробничі засоби; 
 в) оборотні активи в розрахунках і грошовій формі; 
 г) засоби обігу. 
 2.55. Що не належить до складу запасів підприємства: 
 а) сировина і матеріали; 
 б) незавершене виробництво; 
 в) готова продукція і товари; 
 г) незавершені капітальні інвестиції? 
 2.56. Коефіцієнт накопичення для оцінювання структури запасів ви-
значається як відношення: 
 а) готової продукції і товарів до виробничих запасів і незавершеного 
виробництва; 
 б) виробничих запасів і незавершеного виробництва до готової про-
дукції і товарів; 
 в) готової продукції до виробничих запасів. 
 2.57. За якою формою фінансової звітності встановлюються фак-
тори зміни видів власного капіталу: 
 а) формою № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)»; 
 б) формою № 4 «Звіт про власний капітал»; 
 в) формою № 5 «Примітки до річної фінансової звітності»? 
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ТЕМА 3 
АНАЛІЗ ФІНАНСОВОЇ СТІЙКОСТІ ПІДПРИЄМСТВА 

 
3.1. Сутність фінансової стійкості та напрями її аналізу 

 3.2. Система відносних показників оцінювання фінансової стійкості 
         підприємства 
 3.3. Методика визначення типу фінансової стійкості 
                  підприємства 
 3.4. Методика розрахунку і факторний аналіз порогу 
         рентабельності та запасу фінансової стійкості 

 
 
3.1. Сутність фінансової стійкості та напрями її аналізу                                  

 
 Однією з найважливіших характеристик фінансового стану підпри-
ємства є забезпечення стабільності його діяльності з позиції довгостроко-
вої перспективи. Фінансова стійкість – це багатогранне поняття, що 
включає оцінювання різних аспектів фінансово-господарської діяльності 
підприємства. Сутність фінансової стійкості визначається ефективним фо-
рмуванням, розподілом та використанням фінансових ресурсів. Оцінюван-
ня фінансової стійкості як критерія надійності дає можливість зовнішнім 
суб’єктам аналізу визначати фінансові можливості підприємства на трива-
лу перспективу. Фінансова стійкість характеризує результати операційної, 
інвестиційної та фінансової діяльності, містить необхідну інформацію для 
інвесторів, відображає здатність підприємства відповідати за своїми зо-
бов’язаннями та нарощувати економічний потенціал. 

Фінансова стійкість підприємства визначається на основі співвідно-
шення різних видів джерел фінансування та його відповідності складу ак-
тивів. Фінансова стійкість забезпечує стабільну платоспроможність під-
приємства в тривалій перспективі завдяки збалансованості активів і паси-
вів, доходів і витрат, позитивних і негативних грошових потоків.  

Отже, фінансова стійкість – це здатність підприємства функціону-
вати і розвиватися, зберігати рівновагу активів і пасивів у мінливому еко-
номічному середовищі, що гарантує його платоспроможність та інвести-
ційну привабливість у довгостроковій перспективі в межах допустимого 
рівня ризику. 

Фінансова незалежність характеризує стан фінансових ресурсів, за 
якого підприємство може вільно маневрувати грошовими коштами для за-
безпечення безперервного процесу фінансово-господарської діяльності, а 
також його оновлення і розширення, тобто задовольняє потреби розвитку 
суб’єкта господарювання та відповідає вимогам зовнішнього економічного 
середовища. Стійкий фінансовий стан досягається за достатності власного 
капіталу, ефективної структури активів, належного рівня рентабельності з 
урахуванням операційного і фінансового ризиків, за високої ліквідності, 
стабільних доходів і широких можливостей залучення позикових коштів. 
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Фінансова стійкість підприємства залежить від ефективного управ-
ління фінансовими ресурсами та визначається насамперед оптимальним 
співвідношенням власного капіталу і зобов’язань. Чим більшу частку в 
структурі пасивів має позиковий капітал, тим вищим є ризик кредиторів і 
нижчою ймовірність повернення  боргів у випадку банкрутства підприємс-
тва-боржника. Співвідношення між власним капіталом і зобов’язаннями є 
найбільш важливою характеристикою фінансової стійкості підприємства.  

Раціональне співвідношення між власним капіталом і зобов’язан-
нями – це, з одного боку,  ключ до фінансової стабільності та надійності 
підприємства, з іншого – до ефективного використання капіталу. Чим ак-
тивніше використовує підприємство позиковий капітал, тим більше є поте-
нційних можливостей отримати прибуток. Одночасно зростає ризик неви-
конання зобов’язань, взятих підприємством під час залучення цього капі-
талу.  

Основна мета аналізу фінансової стійкості полягає у визначенні 
спроможності підприємства протистояти негативній дії зовнішніх і внут-
рішніх факторів, які впливають на його фінансовий стан. Для досягнення 
цієї мети необхідно дати відповідь на такі запитання: 

1) наскільки підприємство незалежне від зовнішніх джерел фінансу-
вання; 

2) як змінюється рівень цієї незалежності; 
3) чи відповідає стан майна і джерел формування капіталу завданням 

фінансово-господарської діяльності підприємства?  
Результатом аналізу фінансової стійкості має бути висновок щодо 

спроможності підприємства здійснювати ефективну господарську діяль-
ність, отримувати прибуток в умовах економічної самостійності, готовнос-
ті до погашення своїх боргів, а також щодо вірогідності збереження такого 
стану підприємства. 

Користувачами результатів аналізу фінансової стійкості можуть 
бути засновники підприємства, його менеджмент, ділові партнери, банки. 
Оцінюючи фінансову стійкість суб’єкта господарювання, можна зробити 
певний висновок залежно від мети аналізу: 

• власники підприємства (акціонери, інвестори та інші особи, що 
зробили внески в зареєстрований (пайовий) капітал) допускають розумне 
зростання частки позикових коштів; 

• кредитори (постачальники ресурсів, банки, що надають кредити), 
навпаки – віддають перевагу суб’єктам господарювання з високою част-
кою власного капіталу. 

До важливих економічних проблем належить визначення меж фінан-
сової стійкості. Недостатня фінансова стійкість підприємства може приз-
вести до його неплатоспроможності, відсутності коштів для розвитку ви-
робництва та ефективної діяльності в цілому. Одночасно надлишкова фі-
нансова стійкість також негативно впливає на виробничо-фінансову діяль-
ність, оскільки гальмує її розвиток унаслідок збільшення витрат підприєм-
ства на створення надлишкових запасів і резервів. 
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Із погляду впливу на фінансову стійкість підприємства визначальни-
ми факторами є: 

 галузева належність підприємства; 
 склад, структура та якість продукції, її частка в загальному плато-

спроможному попиті, місце підприємства на товарних ринках; 
 становище підприємства в діловому співробітництві, налагодже-

ність економічних зв’язків з партнерами; 
 залежність підприємства від зовнішніх інвесторів і кредиторів; 
 наявність неплатоспроможних дебіторів; 
 ефективність господарських і фінансових операцій; 
 загальна політична та економічна стабільність; 
 податкова і кредитна політика, розвиток фінансового ринку та ін. 
Наявні методики аналізу фінансової стійкості підприємства передба-

чають проведення досліджень у декілька етапів, склад і кількість яких, а 
також порядок розрахунку показників у різних літературних джерелах від-
різняються залежно від завдань аналізу і тлумачення поняття «фінансова 
стійкість». Зазвичай аналіз фінансової стійкості проводиться у такій пос-
лідовності (напрями аналізу): 

1) загальне оцінювання фінансової стійкості; 
 2) розрахунок за даними балансу (звіту про фінансовий стан) систе-
ми відносних показників (фінансово-економічних коефіцієнтів), які харак-
теризують фінансову стійкість підприємства з погляду структури та стану 
майна і джерел формування капіталу; 
 3) розрахунок за даними балансу (звіту про фінансовий стан) систе-
ми абсолютних показників, які характеризують забезпеченість запасів дже-
релами формування і дають можливість визначити відповідний тип фінан-
сової стійкості підприємства; 
 4) розрахунок за даними звіту про фінансові результати (звіту про 
сукупний дохід) і факторний аналіз показників порогу рентабельності та 
запасу фінансової стійкості. 

Загальне оцінювання фінансової стійкості передбачає визначення: 
⇒ стійкості джерел формування капіталу; 
⇒ ресурсної стійкості; 
⇒ стійкості управління. 
Дослідження структури пасиву балансу дає змогу встановити мож-

ливі причини фінансової стійкості (нестійкості) підприємства. Так, збіль-
шення частки власного капіталу за рахунок будь-якого з джерел сприяє по-
силенню фінансової стійкості підприємства. Наявність нерозподіленого 
прибутку може розглядатись як джерело поповнення оборотних засобів і 
зменшення поточної кредиторської заборгованості.  

Особлива роль аналізу власного капіталу під час оцінювання фінан-
сової стійкості зумовлена його функціями. Так, зареєстрований (пайовий) і 
додатковий капітал підприємства дають змогу ефективно організувати 
процес виробництва продукції, застосовувати прогресивні технології, по-
силити позиції на ринку. Крім того, власний капітал забезпечує довіру пар-
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тнерів підприємства (як інших суб’єктів господарювання, так і банків), що 
визначає можливість отримати від них фінансові ресурси у разі необхідно-
сті усунення впливу несприятливих факторів. Якщо частка власного капі-
талу в пасивах незначна, то кредитори мають певний підприємницький ри-
зик. Отже, власний капітал відіграє роль «буфера», захищає підприємство 
від банкрутства. 

Аналіз ресурсної стійкості як складової фінансової стійкості охоп-
лює такі аспекти: 

 рівень співробітництва підприємства із суб’єктами ринкової інфра-
структури (підприємствами-постачальниками ресурсів, банками, спожива-
чами продукції тощо); 

 ступінь інтегрованості підприємства в системі виробничих відно-
син; 

 залежність ефективності діяльності підприємства від стану еконо-
міки країни; 

 спроможність підприємства до залучення коштів; 
 контроль грошових потоків. 
Стійкість управління (організаційно-функціональну стійкість) аналі-

зують з погляду адекватності організаційної та виробничої структури підп-
риємства обраній стратегії розвитку і ринковій кон’юнктурі. 

 
 
3.2. Система відносних показників оцінювання  
       фінансової стійкості підприємства 
 
Аналіз фінансової стійкості ґрунтується головним чином на віднос-

них показниках – фінансово-економічних коефіцієнтах, які розраховують-
ся як співвідношення абсолютних показників активу і пасиву балансу (зві-
ту про фінансовий стан). 

У світовій і вітчизняній теорії та практиці використовується система 
фінансово-економічних коефіцієнтів, які відображають різні аспекти 
структури активів і пасивів балансу, характеризуючи фінансову стійкість 
підприємства. За змістом та інформаційним забезпеченням розрахунку 
відносні показники оцінювання фінансової стійкості доцільно об’єднати у 
три групи. 

1. Показники структури джерел формування капіталу характери-
зують співвідношення між розділами і статтями пасиву балансу (звіту про 
фінансовий стан): 

- коефіцієнт фінансової автономії (інші назви – коефіцієнт концент-
рації власного капіталу, коефіцієнт незалежності);      

- коефіцієнт концентрації позикового капіталу (коефіцієнт фінансо-
вої залежності);  

- коефіцієнт фінансового ризику (коефіцієнт співвідношення позико-
вих і власних коштів, коефіцієнт фінансового левериджу);     

- коефіцієнт фінансової стабільності;     
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 - коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів (коефіці-
єнт довгострокової заборгованості, коефіцієнт довгострокового залучення 
капіталу);    

- коефіцієнти структури позикового капіталу (коефіцієнт довгостро-
кових зобов’язань і забезпечень, коефіцієнт поточних зобов’язань і забез-
печень); 

- коефіцієнти страхової стабільності (коефіцієнт страхування бізнесу, 
коефіцієнт страхування власного капіталу, коефіцієнт страхування зареєс-
трованого (пайового) капіталу). 

2. Показники стану оборотних активів характеризують співвід-
ношення між розділами і статтями активу та пасиву балансу (звіту про фі-
нансовий стан):  

- коефіцієнт маневреності власного капіталу (коефіцієнт маневру-
вання власним капіталом);       

- коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними оборотними 
коштами (коефіцієнт забезпечення власними засобами);     

- коефіцієнт забезпеченості запасів власними оборотними коштами;  
- коефіцієнт маневреності власних оборотних коштів (коефіцієнт мо-

більності власних оборотних активів). 
3. Показники стану основного капіталу характеризують співвід-

ношення між розділами і статтями активу балансу (звіту про фінансовий 
стан):     

- коефіцієнт майна виробничого призначення (коефіцієнт виробничо-
го потенціалу);        

- коефіцієнт реальної вартості основних засобів;     
- коефіцієнт нагромадження амортизації (коефіцієнт зносу основних 

засобів і нематеріальних активів);        
- коефіцієнт співвідношення оборотних і необоротних активів. 
Економічний зміст, порядок розрахунку за даними форми № 1 «Ба-

ланс (Звіт про фінансовий стан)» та нормативні значення (оптимальна ди-
наміка) відносних показників оцінювання фінансової стійкості підприємс-
тва наведено в табл. 3.1. 

Фінансовий стан підприємства багато у чому залежить від оптималь-
ності структури джерел формування капіталу (співвідношення власних і 
позикових коштів). 

Коефіцієнт фінансової автономії характеризує частку власного ка-
піталу в загальній вартості авансованого капіталу. Вважається, що за умо-
ви його значення  ≥ 0,5 (або  ≥ 50 %), ризик кредиторів (банків, інвесторів, 
постачальників) є мінімальним, оскільки у цьому випадку підприємство 
може всі свої зобов’язання і забезпечення покрити за рахунок власних 
джерел фінансування. Чим вище значення коефіцієнта фінансової автоно-
мії, тим більш фінансово стійким і незалежним від зовнішніх кредиторів є 
підприємство. 

Коефіцієнт концентрації позикового капіталу характеризує частку 
зобов’язань і забезпечень у валюті балансу та відображає рівень фінансової 
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Таблиця 3.1 
Відносні показники оцінювання фінансової стійкості підприємства 

№ 
з/п 

 
 

Показник 
Економічний 

зміст 

Порядок розра-
хунку за даними 

форми № 1 
(рядки) 

Нормативне 
значення 

(оптимальна  
динаміка) 

А Б В Г Д 
Показники структури джерел формування капіталу 

1.1 
Коефіцієнт фі-
нансо-вої авто-
номії 

Власний капі-
тал  

Валюта балансу 
1495 
1900 ≥ 0,5 

1.2 
Коефіцієнт кон-
центрації пози-
кового  
капіталу 

Позиковий  
капітал 

Валюта балансу 
1595+1695+170

0 
1900 

< 0,5 

1.3 Коефіцієнт фі-
нансового ризику 

Позиковий  
капітал 

Власний капі-
тал 

1595+1695+170
0 

1495 
< 1 

1.4 
Коефіцієнт фі-
нансової стабіль-
ності 

Власний капі-
тал 

Позиковий  
капітал 

1495 
1595+1695+170

0 
≥ 1 

1.5 
Коефіцієнт дов-
гострокового за-
лучення позико-
вих коштів 

Довгострокові 
зобов’язання і 
забезпечення 
Власний капі-
тал та довго-

строкові  
зобов’язання і 
забезпечення 

1595 
1495+1595 Зниження 

1.6 
Коефіцієнт дов-
гострокових зо-
бов’я-зань і за-
безпечень 

Довгострокові 
зобов’язання і 
забезпечення 

Позиковий  
капітал 

1595 
1595+1695+170

0 
Зниження 

1.7 
Коефіцієнт пото-
чних зобов’язань 
і забезпечень 

Поточні 
зобов’язання і 
забезпечення 
Позиковий 

капітал 

1695 
1595+1695+170

0 
Підви-
щення 

1.8 Коефіцієнт стра-
хування бізнесу 

Резервний 
капітал 

Валюта балансу 
1415 
1900 

Підви-
щення 

1.9 
Коефіцієнт стра-
хування власного  
капіталу 

Резервний 
капітал 

Власний капі-
тал 

1415 
1495 

Підви-
щення 



 113 

 
Продовж. табл. 3.1 

А Б В Г Д 

1.10 
Коефіцієнт страху-
вання зареєстровано-
го (пайового) капі-
талу 

Резервний 
капітал 

Зареєстрований 
(пайовий)  

капітал 

1415 
1400 

Підви-
щення 

Показники стану оборотних активів 

2.1 
Коефіцієнт маневре-
ності власного капі-
талу 

Власні оборотні 
кошти 

Власний капітал 
1495–1095 

1495 > 0,1 

2.2 

Коефіцієнт забезпе-
ченості оборотних 
активів власними 
оборотними кошта-
ми 

Власні оборотні 
кошти 

Оборотні активи 
1495–1095 

1195 ≥ 0,1 

2.3 
Коефіцієнт забезпе-
ченості запасів влас-
ними оборотними  
коштами 

Власні оборотні 
кошти 

Запаси і поточні 
біологічні  

активи 

1495–1095 
1100+1110 ≥ 0,5 

2.4 
Коефіцієнт маневре-
ності власних оборо-
тних коштів 

Гроші та їх  
еквіваленти 

Власні оборотні 
кошти 

1165 
1495–1095 

Підви-
щення 

Показники стану основного капіталу 

3.1 
Коефіцієнт майна 
виробничого приз-
начення 

Основні засоби, 
інвестиційна не-
рухомість, запа-

си, біологічні  
активи  

Валюта балансу 

1010+1015+1020
+1100+1110 

1300 
Підви-
щення 

3.2 
Коефіцієнт реальної 
вартості основних  
засобів  

Основні засоби 
Валюта балансу 

1010 
1300 

Підви-
щення 

3.3 

 
 
Коефіцієнт нагрома-
дження амортизації 
 
 

Знос основних 
засобів і немате-
ріальних активів 

Первісна вар-
тість основних 

засобів і немате-
ріальних 
активів 

1012+1002 
1011+1001 

Знижен-
ня 

3.4 
Коефіцієнт співвід-
ношення оборотних і 
необоротних активів 

Оборотні активи 
Необоротні  

активи 
1195 
1095 

Підви-
щення 
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залежності підприємства від кредиторів. Цей показник доповнює коефіці-
єнт фінансової автономії – їх сума дорівнює 1 (або 100 %). Оцінки коефіці-
єнта концентрації позикового капіталу обернені до оцінок коефіцієнта фі-
нансової автономії. 

У спеціальній літературі існують різні погляди щодо рівня викорис-
тання позикового капіталу. Найбільш поширеною є думка, що в підприєм-
ство з високою часткою власного капіталу кредитори охочіше вкладають 
кошти, оскільки воно з більшою ймовірністю може погасити зобов’язання. 
Проте, наприклад, багатьом зарубіжним компаніям властива висока частка 
позикового капіталу (до 80 %), оскільки основний потік інвестицій надхо-
дить від банків. У цьому випадку низьке значення коефіцієнта фінансової 
автономії буде свідчити про високий рівень довіри до підприємства з боку 
банків, а отже, і про його фінансову надійність. Натомість високе значення 
цього показника є певною пересторогою для кредиторів та інвесторів. 

 Коефіцієнт фінансового ризику визначається відношенням позико-
вого капіталу до власного капіталу і відповідно характеризує, скільки по-
зикових коштів підприємство залучило на 1 грн власного капіталу. Чим бі-
льше його значення, тим вищий ризик вкладення капіталу в це підприємст-
во. Нормативне значення є меншим 1, а оптимальним вважається такий рі-
вень коефіцієнта фінансового ризику, за якого третина активів підприємст-
ва формується за рахунок позикового капіталу. 

Рівень коефіцієнта фінансового ризику залежить від характеру гос-
подарської діяльності підприємства та швидкості обігу капіталу, передусім 
оборотних активів. За високих показників оборотності значення коефіцієн-
та може суттєво зростати без істотних наслідків для фінансової стабільнос-
ті підприємства. 

Нормативи співвідношення позикових і власних коштів не можуть 
бути однаковими для різних галузей і підприємств. У галузях, де повільно 
обертається капітал і висока частка необоротних активів, значення коефі-
цієнта фінансового ризику, як правило, низьке. В інших галузях, де оборо-
тність капіталу висока і незначна частка основних засобів, воно може бути 
значно вищим. 

Рівень коефіцієнта фінансового ризику залежить також від кон’юнк-
тури товарного і фінансового ринків, рентабельності основної операційної 
діяльності, стадії життєвого циклу підприємства, його фінансової стратегії 
і т. ін. У цілому динаміка коефіцієнта фінансового ризику визначається 
змінами: 

 структури активів підприємства (з підвищенням частки необоротних 
активів і скороченням частки оборотних активів у валюті балансу коефіцієнт 
фінансового ризику за інших рівних умов має знижуватися, і навпаки); 

 фінансової політики формування активів (консервативної, помір-
ної, агресивної). 

Для досягнення мінімальної фінансової стійкості коефіцієнт фінан-
сового ризику має бути обмежений значенням співвідношення оборотних 
(ОА) і необоротних активів (НА): 
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Коефіцієнт фінансового ризику = ОА / НА. 
Коефіцієнт фінансової стабільності є оберненим до коефіцієнта фі-

нансового ризику і показує, скільки припадає власного капіталу на 1 грн 
позикового капіталу. Перевищення власних коштів над позиковими озна-
чає, що підприємство має високий рівень фінансової стійкості та відносно 
незалежне від зовнішніх джерел фінансування.     

Показники 1.1-1.4 табл. 3.1 розглядаються як взаємодоповнювані, 
тобто якщо за фактичним значенням одного з них формулюється висновок 
щодо фінансової стійкості (або нестійкості) підприємства, то такий самий 
висновок буде і за іншими коефіцієнтами. 

Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів характери-
зує структуру джерел покриття активів і визначається діленням довгостро-
кових зобов’язань і забезпечень на суму власного капіталу та довгостроко-
вих зобов’язань і забезпечень. Зростання цього показника в динаміці свід-
чить, з одного боку, про підвищення залежності від зовнішніх джерел фі-
нансування, а з іншого – про збільшення довіри до підприємства з боку 
кредиторів та інвесторів, підвищення його інвестиційної активності за ра-
хунок залучення довгострокових кредитів. 
 Коефіцієнти довгострокових та поточних зобов’язань і забезпечень 
характеризують частку відповідно довгострокових та поточних зобов’я-
зань і забезпечень у позиковому капіталі. Коефіцієнти структури позиково-
го капіталу дають можливість встановити, наскільки підприємство зале-
жить від довгострокових та поточних зобов’язань і забезпечень. 

Коефіцієнти страхової стабільності показують, скільки коштів ре-
зервного капіталу припадає на 1 грн відповідно всього капіталу, власного 
капіталу та зареєстрованого (пайового) капіталу. Значення коефіцієнтів 
страхування порівнюють з нормативами, встановленими відповідно до 
чинного законодавства. Зокрема, в акціонерних товариствах резервний ка-
пітал створюється у розмірі, що є не меншим 25 % зареєстрованого капіта-
лу. Розмір щорічних відрахувань до резервного капіталу передбачається 
установчими документами, але не може бути меншим 5 % суми чистого 
прибутку.  

Показники стану оборотних активів характеризують забезпеченість 
підприємства власними оборотними коштами. 

Коефіцієнт маневреності власного капіталу визначає частку влас-
ного капіталу, вкладену в оборотні активи; характеризує рівень мобільнос-
ті власного капіталу, а саме ту частину власного капіталу, що перебуває в 
обігу і забезпечує необхідну гнучкість у використанні коштів для фінансу-
вання поточної діяльності. Позитивною є тенденція зростання цього пока-
зника. Чим вище його значення, тим підприємство має більше можливос-
тей фінансового забезпечення виробничої та інших видів діяльності, про-
ведення розрахунків з кредиторами. 

Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними оборотни-
ми коштами характеризує частку оборотних активів, які сформовані за ра-
хунок власних фінансових ресурсів. Наявність у достатньому обсязі влас-
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них оборотних коштів (не менше 10 % загальної величини оборотних ак-
тивів) означає здатність підприємства самостійно фінансувати поточну ді-
яльність. Коли цей показник стає меншим 0,1, структура балансу визнаєть-
ся незадовільною, а підприємство – неплатоспроможним. 

Коефіцієнт забезпеченості запасів власними оборотними коштами 
характеризує рівень достатності власних оборотних коштів для формуван-
ня запасів підприємства. Стійким вважається фінансовий стан підприємст-
ва за значення цього коефіцієнта більше 0,5. 

Коефіцієнт маневреності власних оборотних коштів відображає ча-
стку грошей та їх еквівалентів (як високоліквідних активів) у загальній ве-
личині власних оборотних коштів. 

Показники стану основного капіталу характеризують структурні 
зрушення у складі активів підприємства. 

 Коефіцієнт майна виробничого призначення характеризує частку ак-
тивів основної виробничо-господарської діяльності (основних засобів, ін-
вестиційної нерухомості, запасів, поточних біологічних активів) у загаль-
ній вартості активів підприємства. Збільшення цього показника свідчить 
про нарощування виробничого потенціалу підприємства.     

Схожий зміст має коефіцієнт реальної вартості основних засобів, 
який характеризує частку основних засобів (в оцінці за залишковою варті-
стю) у майні. Зміна цього показника свідчить про структурні зрушення в 
активах підприємства. 

Коефіцієнт нагромадження амортизації характеризує функціональ-
ний стан основних засобів і нематеріальних активів. В оцінюванні цього 
показника важливо враховувати технічний стан основних засобів, методи 
нарахування амортизації, достатність нагромадження амортизації для оно-
влення основних засобів тощо.  

Коефіцієнт співвідношення оборотних і необоротних активів пока-
зує, скільки припадає оборотних активів на 1 грн необоротних активів. Цей 
показник дає змогу оцінити рівень забезпеченості необоротних засобів 
оборотними коштами.  

Розглянуті коефіцієнти далеко не вичерпують усієї системи віднос-
них показників, які використовуються в аналізі фінансової стійкості підп-
риємства. Додатково застосовуються й інші коефіцієнти, що виражають 
деталізовані структурні зрушення активів і пасивів, взаємозв’язки грошо-
вих потоків тощо. 

Під час розрахунку коефіцієнтів оцінювання фінансової стійкості 
підприємства необхідно враховувати такі особливості: 

• точність розрахунку – до тисячних, але за високих значень коефі-
цієнта, коли чисельник значно перевищує знаменник, точність зменшуєть-
ся до десятих; 

• якщо немає значення чисельника, коефіцієнт дорівнює нулю; якщо 
немає значення знаменника, коефіцієнт не розраховується; 

• за від’ємного значення власного капіталу, не розраховуються пока-
зники 1.1, 1.3, 1.4, 1.9, 2.1, а можливо і 1.5 (табл. 3.1); 
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• під час розрахунку показників стану оборотних активів визнається 
величина власних оборотних коштів. Якщо вона є від’ємною, це свідчить 
про відсутність у підприємства власних оборотних активів на дату скла-
дання балансу (звіту про фінансовий стан). У цьому випадку коефіцієнти 
маневреності власного капіталу, забезпеченості оборотних активів власни-
ми оборотними коштами та забезпеченості запасів власними оборотними 
коштами вважаються такими, що дорівнюють нулю, а коефіцієнт маневре-
ності власних оборотних коштів не визначається. 

Відносні показники оцінювання фінансової стійкості підприємства, 
що досліджується, порівнюються: 

⇒ із загальноприйнятими нормативними значеннями для оцінюван-
ня фактичного рівня фінансової стійкості; 

⇒ показниками попередніх періодів для визначення тенденцій у фі-
нансовому стані підприємства; 

⇒ показниками інших суб’єктів господарювання, що дає змогу ви-
явити сильні та слабкі сторони підприємства і його фінансові можливості. 

Аналіз відносних показників оцінювання фінансової стійкості підп-
риємства проводиться за двома напрямами: 

 по-перше, порівняння фактичних значень коефіцієнтів, розрахо-
ваних на дату складання балансу (звіту про фінансовий стан), із норматив-
ними значеннями (табл. 3.1), що дасть змогу сформулювати висновок про 
фінансову стійкість, недостатню фінансову стійкість або фінансову нестій-
кість підприємства за відповідним показником (для показників 1.1-1.4, 2.1-
2.3). При цьому слід мати на увазі, що неістотне негативне відхилення фа-
ктичного рівня коефіцієнта від нормативного значення свідчить переважно 
про недостатню фінансову стійкість підприємства. Висновки на основі та-
ких порівнянь мають бути зваженими та враховувати особливості діяльно-
сті суб’єкта господарювання; 

 по-друге, порівняння фактичних значень коефіцієнтів у динаміці з 
метою визначення тенденцій у зміні фінансової стійкості підприємства. 
При цьому формулюється висновок про поліпшення (погіршення) фінан-
сового стану з погляду оцінювання фінансової стійкості підприємства за 
відповідним відносним показником. 
 За методикою, наведеною в табл. 3.1, проведемо розрахунок і дамо 
оцінку рівня та динаміки відносних показників (коефіцієнтів), які характе-
рризують фінансову стійкість підприємства (табл. 3.2). Під час формулю-
вання висновків візьмемо до уваги економічний зміст і нормативні значен-
ня (оптимальну динаміку) показників. Для розрахунків використано інфо-
рмацію форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий і звіт-
ний роки (додатки А, Б). 

Результати виконаних розрахунків (табл. 3.2) свідчать про високий 
рівень фінансової стійкості підприємства за показниками структури дже-
рел формування капіталу. Так, значення коефіцієнта фінансової автономії 
вказує на те, що на кінець звітного року частка власного капіталу у валюті 
балансу становить 96,4 %. Це на 3,0 в. п. більше порівняно з базовим ро- 
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Таблиця 3.2 
Відносні показники оцінювання фінансової стійкості  

підприємства (станом на кінець року) 

№ 
з/п 

 
Показник 

Базо-
вий  
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхилення  
(+,–)  

Показники структури джерел формування капіталу 
1.1 Коефіцієнт фінансової автономії 0,934 0,964 +0,030 

1.2 Коефіцієнт концентрації позикового 
капіталу 0,066 0,036 -0,030 

1.3 Коефіцієнт фінансового ризику 0,071 0,037 -0,034 
1.4 Коефіцієнт фінансової стабільності 14,1 27,0 +12,9 

1.5 Коефіцієнт довгострокового залучення  
позикових коштів 0,013 0,006 -0,007 

1.6 Коефіцієнт довгострокових зобов’язань і 
забезпечень 0,190 0,158 -0,032 

1.7 Коефіцієнт поточних зобов’язань і забез-
печень 0,810 0,842 +0,032 

1.8 Коефіцієнт страхування бізнесу 0,609 0,597 -0,012 
1.9 Коефіцієнт страхування власного капіталу 0,652 0,619 -0,033 
1.1
0 

Коефіцієнт страхування зареєстрованого   
(пайового) капіталу 5,265 4,716 -0,549 

Показники стану оборотних активів 
2.1 Коефіцієнт маневреності власного капіта-

лу 0,502 0,419 -0,083 

2.2 Коефіцієнт забезпеченості оборотних 
активів власними оборотними коштами 0,877 0,919 +0,042 

2.3 Коефіцієнт забезпеченості запасів  
власними оборотними коштами 1,250 1,075 -0,175 

2.4 Коефіцієнт маневреності власних  
оборотних коштів 0,012 0,073 +0,061 

Показники стану основного капіталу 
3.1 Коефіцієнт майна виробничого  

призначення 0,773 0,797 +0,024 

3.2 Коефіцієнт реальної вартості основних  
засобів  0,397 0,421 +0,024 

3.3 Коефіцієнт нагромадження амортизації 0,337 0,327 -0,010 

3.4 Коефіцієнт співвідношення оборотних і  
необоротних активів 1,152 0,785 -0,367 

 
ком. Коефіцієнт концентрації позикового капіталу відповідно зменшився з 
0,066 до 0,036 і свідчить про низький рівень фінансової залежності підпри-
ємства від кредиторів. 

За коефіцієнтом фінансового ризику в базовому році на 1 грн власно-
го капіталу припадало 7,1 коп. позикового капіталу, а в звітному – 3,7 коп. 
Відповідно значення коефіцієнта фінансової стабільності показує, що в ба-
зовому році власний капітал перевищував позиковий капітал у 14,1 раза, а 
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в звітному – в 27 разів. У цілому динаміка показників 1.1-1.4 табл. 3.2 свід-
чить про зростання рівня фінансової стійкості підприємства. 

Зниження коефіцієнта довгострокового залучення позикових коштів 
з 0,013 до 0,006 показує зменшення залежності підприємства від довго-
строкових зовнішніх джерел фінансування. Значення коефіцієнтів довго-
строкових та поточних зобов’язань і забезпечень характеризують структу-
ру позикового капіталу, в якій частка довгострокових зобов’язань і забез-
печень знизилася з 19,0 до 15,8 %, а поточних зобов’язань і забезпечень 
відповідно підвищилася з 81,0 до 84,2 %, що в цілому позитивно впливає 
на оцінювання фінансової стійкості підприємства. 

Привертає увагу високий рівень коефіцієнтів страхової стабільності. 
Так, на кінець звітного року в розрахунку на 1 грн відповідно валюти ба-
лансу, власного капіталу та зареєстрованого (пайового) капіталу припадає 
близько 0,60, 0,62 і 4,72 грн резервного капіталу.  

Коефіцієнт маневреності власного капіталу хоча і знизився з 0,502 у 
базовому році до 0,419 у звітному, але відповідає нормативному значенню 
(> 0,1). На кінець звітного року 41,9 % власного капіталу було вкладено в 
оборотні активи. Отже, знижується ступінь мобільності власного капіталу, 
підприємство має менші можливості для фінансування виробничої та ін-
ших видів діяльності. 

Про високий рівень забезпеченості підприємства власними оборот-
ними коштами свідчать значення коефіцієнтів забезпеченості оборотних 
активів власними оборотними коштами та забезпеченості запасів власними 
оборотними коштами. На кінець звітного року фактичний рівень першого з 
них перевищує нормативне значення у 9,2 раза, а другого – відповідно в 
2,2 раза. У структурі оборотних активів власні фінансові ресурси станов-
лять 91,9 %, а на 1 грн запасів і поточних біологічних активів припадає 
близько 1,08 грн власних оборотних коштів. 

Значення коефіцієнта маневреності власних оборотних коштів пока-
зує, що на кінець базового року серед власних оборотних активів грошові 
кошти становили лише 1,2 %. У звітному році цей рівень підвищився до 
7,3 %. Отже, зважаючи на позитивну динаміку, підприємство суттєво по-
ліпшило характеристику фінансової стійкості щодо забезпеченості високо-
ліквідними оборотними активами. 

Коефіцієнт майна виробничого призначення майже не змінився (збі-
льшився з 0,773 до 0,797), тому з погляду забезпеченості активами основ-
ної виробничо-господарської діяльності (основними засобами, запасами, 
поточними біологічними активами) підприємство зберігає фінансову стій-
кість. Коефіцієнт реальної вартості основних засобів збільшися з 0,397 до 
0,421, що показує позитивну динаміку зростання частки основних засобів у 
валюті балансу. Коефіцієнт нагромадження амортизації зменшився з 0,337 
до 0,327, отже, рівень зношеності основних засобів і нематеріальних акти-
вів залишається низьким і спостерігається певне поліпшення функціональ-
ного стану необоротних активів підприємства. 

За динамікою коефіцієнта співвідношення оборотних і необоротних 
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активів підприємство знизило рівень забезпеченості необоротних засобів 
оборотними коштами. Якщо в базовому році на 1 грн необоротних активів 
припадало 1,15 грн оборотних, то в звітному – 0,79 грн. 

Отже, за переважною більшістю відносних показників підприємство 
є фінансово стійким із позитивною динамікою. 

За допомогою аналізу коефіцієнтів можна виявити сильні та слабкі 
фінансові характеристики різних підприємств. Менеджери використову-
ють цю інформацію для контролю за діяльністю підприємства, щоб не до-
пустити його банкрутства. Кредитори також уважно стежать за динамікою 
відносних показників, щоб пересвідчитися, чи підприємство зможе сплати-
ти свої боргові зобов’язання. Банки великою мірою будують свою кредит-
ну політику на підставі значень відповідних коефіцієнтів. 

 
 
3.3. Методика визначення типу фінансової стійкості 
       підприємства 

 
Абсолютні значення і тенденції зміни відносних показників оціню-

вання фінансової стійкості мають, як правило, різнопланове тлумачення. 
Якщо за одними коефіцієнтами підприємство вважається фінансово стій-
ким, то за іншими – може бути протилежний висновок. Із метою визначен-
ня типу фінансової стійкості підприємства використовується методи-
ка, що базується на розрахунку системи абсолютних показників забезпече-
ності запасів джерелами їх формування. Вона передбачає проведення роз-
рахунків та оцінювання їх результатів у такій послідовності. 

Перший етап. Визначення за даними форми № 1 «Баланс (Звіт про 
фінансовий стан)» показників вихідної інформації (табл. 3.3). 

Таблиця 3.3 
Вихідна інформація для визначення типу  

фінансової стійкості підприємства 

Показник 
Умовне 
позна-
чення 

Порядок розрахунку за 
даними форми № 1 (рядки) 

Власні оборотні кошти ВОК 1495–1095 
Довгострокові кредити банків ДК 1510 
Короткострокові кредити банків КК 1600 
Запаси і поточні біологічні активи З 1100+1110 

 
Другий етап. Розрахунок показників, які характеризують наявність 

відповідних джерел формування запасів: 
1. Наявність власних оборотних коштів для формування запасів: 

                                                  ОКВ ВН = .                                                    (3.1) 
 2. Наявність власних оборотних коштів і довгострокових кредитів 
банків для формування запасів: дорівнює сумі попереднього показника та 
довгострокових кредитів: 
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                                      КОККВВД ДВДНН +=+= .                               (3.2) 
 3. Наявність загальної величини джерел формування запасів (власних 
оборотних коштів, довгострокових і короткострокових кредитів банків): 
дорівнює сумі попереднього показника та короткострокових кредитів: 
                          ККОККВДВДК КДВКНН ++=+= .                       (3.3) 

Третій етап. Розрахунок показників забезпеченості запасів відпові-
дними джерелами їх формування: 

1. Надлишок (+), нестача (–) власних оборотних коштів для форму-
вання запасів: 
                                       ЗВЗНЗ ОКВВ −=−= .                                         (3.4) 

 2. Надлишок (+), нестача (–) власних оборотних коштів і довгостро-
кових кредитів банків для формування запасів: 
                                   ЗДВЗНЗ КОКВДВД −+=−= )( .                            (3.5) 

 3. Надлишок (+), нестача (–) загальної величини джерел формування 
запасів: 
                             ЗКДВЗНЗ ККОКВДКВДК −++=−= )( .                     (3.6)  

 Розрахунок трьох показників забезпеченості запасів відповідними 
джерелами їх формування (ЗВ, ЗВД, ЗВДК) дає змогу класифікувати типи фі-
нансової стійкості підприємства. 
 Четвертий етап. Визначення типу фінансової стійкості підпри-
ємства.  
 1. Абсолютна фінансова стійкість – власні оборотні кошти повніс-
тю покривають запаси – задається умовами: 

0≥ВЗ ; 
                                                         0≥ВДЗ ;                                                 (3.7)              

 0≥ВДКЗ . 
 2. Нормально стійкий фінансовий стан – запаси покриваються влас-
ними оборотними коштами і довгостроковими кредитами банків – задаєть-
ся умовами: 

 ЗВ < 0 ; 
                                                         0≥ВДЗ ;                                                 (3.8)              

  0≥ВДКЗ . 
 3. Нестійкий фінансовий стан – запаси покриваються за рахунок 
власних оборотних коштів, довгострокових і короткострокових кредитів 
банків, тобто за рахунок усіх джерел формування запасів – задається умо-
вами: 

ЗВ < 0 ; 
                                                        ЗВД < 0 ;                                                (3.9)              

 0≥ÂÄÊÇ . 
4. Кризовий фінансовий стан – запаси не покриваються джерелами їх 

формування – задається умовами: 
ЗВ < 0 ; 

                                                        ЗВД < 0 ;                                              (3.10)            
   ЗВДК < 0 . 

П’ятий етап. Розрахунок показників, які характеризують динаміку 
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фінансової стійкості підприємства. 
1. Коефіцієнт забезпеченості запасів відповідними джерелами фор-

мування: визначається відношенням показника наявності відповідних дже-
рел формування (що залежить від типу фінансової стійкості) до величини 
запасів.         

Отже, в чисельнику: наявність власних оборотних коштів ( ВН ) – як-
що абсолютна фінансова стійкість; наявність власних оборотних коштів і 
довгострокових кредитів банків ( ВДН ) – якщо нормально стійкий фінансо-
вий стан; загальна величина джерел формування запасів ( ВДКН ) – якщо не-
стійкий або кризовий фінансовий стан. 

2. Надлишок (+), нестача (–) відповідних джерел формування на       
1 грн запасів, грн: визначається відношенням надлишку (+), нестачі (–) від-
повідних джерел формування (що залежить від типу фінансової стійкості) 
до величини запасів.   

Отже, у чисельнику: надлишок (+), нестача (–) власних оборотних 
коштів (ЗВ) – якщо абсолютна фінансова стійкість; надлишок (+), нестача 
(–) власних оборотних коштів і довгострокових кредитів банків ( ВДЗ ) – як-
що нормально стійкий фінансовий стан; надлишок (+), нестача (–) загаль-
ної величини джерел формування запасів ( ВДКЗ ) – якщо нестійкий або кри-
зовий фінансовий стан. 
 Розглянемо основні характеристики типів фінансової стійкості підп-
риємства.  

Абсолютна фінансова стійкість показує, що запаси повністю пок-
риваються власними оборотними коштами, а підприємство взагалі або 
майже не залежить від кредитів банків. Така ситуація не завжди розгляда-
ється як оптимальна, тому що підприємство не використовує зовнішні 
джерела фінансування у своїй господарській діяльності. 
 Нестійкий фінансовий стан характеризується порушеннями платіж-
ної дисципліни, збоями в надходженні грошових коштів, зниженням при-
бутковості діяльності підприємства. При цьому фінансова стійкість вважа-
ється допустимою, якщо виконуються такі умови: 

♦  вартість виробничих запасів і готової продукції дорівнює або пе-
ревищує суму короткострокових кредитів банків та інших позикових кош-
тів, які беруть участь у формуванні запасів; 

♦  вартість незавершеного виробництва і витрат майбутніх періодів 
дорівнює або є меншою за суму власного оборотного капіталу. 

За нестійкого фінансового стану зберігається можливість відновлен-
ня рівноваги платіжних засобів і платіжних зобов’язань за рахунок збіль-
шення власних оборотних коштів, а також додаткового залучення довго-
строкових кредитів банків. 

Кризовий фінансовий стан характеризується наявністю простроченої 
кредиторської та дебіторської заборгованості, нездатністю провести розра-
хунки у встановлені строки. За такої ситуації рівновага платіжного балансу 
забезпечується за рахунок прострочених платежів з оплати праці, кредитів 
банку, постачальникам, бюджету тощо. За систематичного повторення та-
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кого типу фінансової стійкості підприємству загрожує банкрутство. 
Під час формулювання висновків за результатами визначення типу 

фінансової стійкості слід ураховувати, що вони стосуються лише проблеми 
забезпеченості запасів підприємства відповідними джерелами їх форму-
вання і не можуть розповсюджуватися на інші характеристики фінансового 
стану. 

За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б) визначимо і проаналізуємо тип фі-
нансової стійкості підприємства (табл. 3.4).  

Таблиця 3.4 
Визначення та аналіз типу фінансової стійкості  
підприємства (станом на кінець року), тис. грн 

№ 
з/п 

 
Показник Базо-

вий рік 
Звітний 

рік 
Відхи-
лення  
(+,–) 

1. Власні оборотні кошти 27405 26469 -936 
2. Довгострокові кредити банків 735 370 -365 
3. Короткострокові кредити банків  990 500 -490 
4. Запаси і поточні біологічні активи 21928 24627 +2699 

5. 
Наявність власних оборотних коштів і 
довгострокових кредитів банків для фор-
мування запасів (п.1+п.2) 

28140 26839 -1301 

6. Загальна величина джерел формування  
запасів (п.1+п.2+п.3) 29130 27339 -1791 

7. 
Надлишок (+), нестача (–) власних оборо-
тних коштів для формування запасів  
(п.1–п.4) 

+5477 +1842 -3635 

8. 
Надлишок (+), нестача (–) власних оборо-
тних коштів і довгострокових кредитів 
банків для формування запасів (п.5–п.4) 

+6212 +2212 -4000 

9. 
Надлишок (+), нестача (–) загальної вели-
чини джерел формування запасів  
(п.6–п.4) 

+7202 +2712 -4490 

10. Тип фінансової стійкості 
абсолю-
тна фі-
нансова 
стійкість 

абсолю-
тна фі-
нансова 
стійкість 

 
× 
 

11. 
Коефіцієнт забезпеченості запасів відпо-
відними джерелами формування  
(п.1, або п.5, або п.6¹ ÷ п.4) 

1,250 
 

1,075 
 

-0,175 3 

12. 
Надлишок (+), нестача (–) відповідних 
джерел формування на 1 грн запасів, грн 
(п.7, або п.8, або п.9² ÷ п.4) 

+0,25 
 

+0,07 
 

 
-0,18 3 

 
__________________________ 
1. Показник 1 – якщо абсолютна фінансова стійкість; показник 5 – якщо норма-

льно стійкий фінансовий стан; показник 6 – якщо нестійкий або кризовий фінансовий 
стан. 
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2. Показник 7 – якщо абсолютна фінансова стійкість; показник 8 – якщо норма-
льно стійкий фінансовий стан; показник 9 – якщо нестійкий або кризовий фінансовий 
стан. 

3. Відхилення показників 11, 12 визначається за умови однакового типу фінан-
сової стійкості за два роки.  
  
 За результатами проведених розрахунків (табл. 3.4) із визначення ти-
пу фінансової стійкості за зростання у звітному році порівняно з базовим 
вартості запасів і поточних біологічних активів на 2699 тис. грн підприєм-
ство зменшило величину власних оборотних коштів на 936 тис. грн. У під-
сумку надлишок власних оборотних коштів для формування запасів скоро-
тився з 5477 до 1842 тис. грн, тобто на 3635 тис. грн. Отже, підприємство 
має ознаки абсолютної фінансової стійкості.  

Зниження коефіцієнта забезпеченості запасів власними оборотними 
коштами з 1,250 до 1,075, а також надлишку власних оборотних коштів на 
1 грн запасів з 0,25 до 0,07 грн свідчить про негативну динаміку фінансової 
стійкості підприємства за критерієм достатності власних оборотних коштів 
для формування запасів і поточних біологічних активів.    

Шляхами досягнення та підтримання фінансової стійкості підприєм-
ства є: 

• прискорення оборотності оборотних активів, у результаті чого від-
будеться відносне їх зменшення на 1 грн чистого доходу; 

• дотримання залишків запасів відповідно до визначених нормати-
вів, реалізації товарно-матеріальних цінностей, які не використовуються у 
виробництві; 

• збільшення власних оборотних коштів за рахунок прибуткової гос-
подарської діяльності; 

• додаткового залучення зовнішніх джерел формування запасів (дов-
гострокових і короткострокових кредитів), оптимізації їх структури. 

 
 
3.4. Методика розрахунку і факторний аналіз порогу                    
       рентабельності та запасу фінансової стійкості 

 
 Фінансово-економічні коефіцієнти та абсолютні показники типу фінан-
сової стійкості визначаються за інформацією балансу (звіту про фінансовий 
стан) та характеризують фінансову стабільність підприємства з погляду на-
самперед співвідношення між власними і позиковими фінансовими ресурсами.  

Водночас оцінювання фінансової стійкості передбачає аналіз факто-
рів формування показників, які характеризують стабільність функціону-
вання підприємства з позиції забезпечення прибутковості операційної дія-
льності. Серед цих показників чільне місце належить порогу рентабельно-
сті та запасу фінансової стійкості, які розраховуються за інформацією 
форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» 
(табл. 3.5). 
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Таблиця 3.5 
Вихідна інформація для розрахунку порогу  

рентабельності та запасу фінансової стійкості 

Показник Умовне     
позначення 

Порядок розрахунку за даними     
форми № 2 (рядки) 

Операційний дохід ОД 2000+2120 
Операційні витрати ОВ 2050+2130+2150+2180 
   у тому числі:  
   змінні витрати 

 
ЗВ 

 
2050×((2500+2505+2510)÷2550)+2180  

   постійні витрати ПВ 2050×((2515+2520)÷2550)+2130+2150  
Маржинальний дохід МД ОД – ЗВ  
Фінансовий результат 
від операційної діяльно-
сті: прибуток (збиток) 

П 2190 (2195) 

 
Операційний дохід (дохід від операційної діяльності) визначається як 

сума чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) (рядок 
2000) та інших операційних доходів (рядок 2120). 
 Операційні витрати – це витрати, пов’язані з операційною діяльніс-
тю підприємства, що включають собівартість реалізованої продукції (това-
рів, робіт, послуг) (рядок 2050), адміністративні витрати (рядок 2130), ви-
трати на збут (рядок 2150), інші операційні витрати (рядок 2180). 
 Важливим методичним питанням об’єктивності розрахунків є поділ 
операційних витрат на змінні та постійні. Змінні витрати – це витрати, ве-
личина яких змінюється пропорційно зміні обсягів виробництва (реаліза-
ції) продукції (наприклад, матеріальні витрати, частина витрат на оплату 
праці). Постійні витрати – це витрати, що не залежать прямо від резуль-
татів господарської діяльності (наприклад, адміністративні витрати, витра-
ти на збут, амортизація основних засобів). 
 Маржинальний дохід (МД) визначається як різниця операційного до-
ходу (ОД) та змінних витрат (ЗВ) або як сума фінансового результату від 
операційної діяльності (П) та постійних витрат (ПВ): 
                                      .ПВПЗВЧДМД +=−=                                      (3.11) 

Фінансовий результат від операційної діяльності: прибуток (зби-
ток) (рядок 2190 (2195)) – це сума валового прибутку (збитку) (рядок 2090 
(2095)) та інших операційних доходів (рядок 2120) за мінусом адміністра-
тивних витрат (рядок 2130), витрат на збут (рядок 2150), інших операцій-
них витрат (рядок 2180). 
  Показник порогу рентабельності визначається за формулою: 

                                                
КМД
ПВПР = ,                                            (3.12) 

 де   ПР – поріг рентабельності, тис. грн; 
                ПВ  – постійні витрати, тис. грн; 
                КМД  – частка (коефіцієнт) маржинального доходу в операційно-
му доході: 
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ОД
МДКМД = .                                                  (3.13) 

 Показник порогу рентабельності на рівні операційної діяльності під-
приємства має й інші назви: беззбитковий обсяг продажу, точка беззбитко-
вості, точка рівноваги, точка самоокупності. 

Поріг рентабельності – це вартісний показник, який характеризує 
суму операційного доходу, що забезпечує повне покриття операційних ви-
трат, тобто беззбитковість операційної діяльності підприємства.  

Чим менша величина порогу рентабельності, тим більш фінансово 
стійким є підприємство. Проте в умовах суттєвого зростання операційного 
доходу в більшості випадків одночасно зростають операційні витрати, а 
отже, і поріг рентабельності. Тому важливо забезпечити перевищення тем-
пу приросту операційного доходу над темпом приросту порогу рентабель-
ності, у результаті чого відбуватиметься зниження частки порогу рента-
бельності в операційному доході. Це означатиме, що більша частка опера-
ційного доходу забезпечуватиме не покриття операційних витрат, а одер-
жання прибутку від операційної діяльності. 

Показник запасу фінансової стійкості визначається за формулою: 

                                         100×
−

=
ОД

ПРОДЗФС ,                                        (3.14) 

де ЗФС – запас фінансової стійкості, %; 
               ОД – операційний дохід, тис. грн; 
               ПР – поріг рентабельності, тис. грн. 

Запас фінансової стійкості – це відносний показник, який характе-
ризує максимально допустимий відсоток зменшення фактичного операцій-
ного доходу доти, доки операційна діяльність залишатиметься беззбитко-
вою. Чим вище значення запасу фінансової стійкості, тим більш фінансово 
стійким є підприємство з погляду забезпечення прибутковості операційної 
діяльності, тим менший ризик настання збитковості. 

Різниця між операційним доходом і порогом рентабельності (чисе-
льник формули (3.14)) називається зоною фінансової стійкості (запасом 
міцності). Цей абсолютний показник характеризує величину, на яку фак-
тичний обсяг реалізації перевищує критичний обсяг продажу (у вартісному 
виразі). 
 Запас фінансової стійкості характеризує той рівень захищеності опе-
раційної діяльності, який є у підприємства на момент розрахунку та яким 
можна скористатися на випадок несприятливих обставин, наприклад, у разі 
зменшення обсягів виробництва (реалізації) продукції. Водночас рівень за-
пасу фінансової стійкості визначає захищеність кредиторів і постачальни-
ків від можливої несплати підприємством коштів за рахунками. 

За інформацією форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)» за базовий і звітний роки (додатки А, Б) проведемо роз-
рахунок і розкриємо економічний зміст показників порогу рентабельності 
та запасу фінансової стійкості підприємства (табл. 3.6).  
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Таблиця 3.6 
Показники порогу рентабельності та запасу  

фінансової стійкості підприємства 
№ 
з/
п 

 
Показник Базовий 

рік 
Звітний 

рік 
Відхилення (+,–) 
абсо- 
лютне 

віднос- 
не, % 

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. Операційний дохід, тис. грн 32611 42486 +9875 +30,3 
2. Операційні витрати, тис. грн 25411 31568 +6157 +24,2 
   у тому числі: 

  а) змінні витрати 
 

21236 
 

26679 
 

+5443 
 

+25,6 
   б) постійні витрати 4175 4889 +714 +17,1 

3. 
Фінансовий результат від опе-
раційної діяльності: прибуток 
(збиток), тис. грн (п.1–п.2) 

7200 10918 +3718 +51,6 

4. Маржинальний дохід, тис. грн 
(п.1–п.2а, або п.2б+п.3) 11375 15807 +4432 +39,0 

5. 
Частка (коефіцієнт) маржина-
льного доходу в операційному 
доході1 (п.4÷п.1)  

0,349 0,372 +0,023 +6,6 

6. Поріг рентабельності, тис. грн 
(п.2б÷п.5) 11963 13142 +1179 +9,9 

7. 
Частка порогу рентабельності в 
операційному доході, % 
(п.6÷п.1×100) 

36,7 30,9 -5,8 × 

8. Зона фінансової стійкості, 
тис. грн (п.1–п.6) 20648 29344 +8696 +42,1 

9. Запас фінансової стійкості, % 
(п.8÷п.1×100) 63,3 69,1 +5,8 × 

 
1. Цей та наступні показники розраховуються за умови, коли показник 4 > 0. 
 
За інформацією табл. 3.6 у звітному році порівняно з базовим за збі-

льшення операційного доходу на 9875 тис. грн (30,3 %) операційні витрати 
зросли на 6157 тис. грн (24,2 %). Підсумком такої динаміки стало збіль-
шення прибутку від операційної діяльності на 3718 тис. грн, що становить 
51,6 %. Серед операційних витрат змінні витрати зросли на 5443 тис. грн 
(25,6 %), а постійні – на 714 тис. грн (17,1 %). 
 Негативним із погляду динаміки фінансової стійкості підприємства є 
збільшення показника порогу рентабельності (на 1179 тис. грн, або 9,9 %), 
але його частка в операційному доході знизилася з 36,7 до 30,9 % (на       
5,8 в. п.). Тобто якщо в базовому році для покриття операційних витрат ви-
користовувалася сума операційного доходу, що становила 36,7 % від фак-
тичного доходу, то вже в звітному – відповідно 30,9 %. 
 Запас фінансової стійкості підвищився з 63,3 % у базовому році до 
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69,1 % у звітному році; рівень цього показника залишається високим і сві-
дчить про стабільність роботи підприємства за критерієм забезпечення 
прибутковості операційної діяльності. 
 Подальші дослідження мають бути спрямовані на з’ясування харак-
теру впливу факторів на зміну показників порогу рентабельності та запасу 
фінансової стійкості. 

Методика факторного аналізу показника порогу рентабельності. 
 За формулою (3.12) будується модель факторного аналізу показника 
порогу рентабельності:  

.
ЗВОД
ПВОД

МД
ОДПВ

ОД
МД
ПВ

КМД
ПВПР

−
×

=
×

===                      (3.15) 

Отже, на зміну показника порогу рентабельності впливають три фак-
тори: 

1) операційний дохід;        
 2) постійні витрати; 

3) змінні витрати. 
Для проведення факторного аналізу доцільно скористатися способом 

ланцюгових підстановок, який передбачає розрахунок умовних значень ре-
зультативного показника (за інформацією табл. 3.6). 
 1. Показник умовний 1: 
                 (3.16) 
                 
 де ОД1 – операційний дохід звітного року, тис. грн; 
               ПВ0 – постійні витрати базового року, тис. грн; 

     ЗВ0 – змінні витрати базового року, тис. грн. 

.8347
2123642486
417542486

1 =
−
×

=УМПР  

2. Показник умовний 2: 
                            (3.17) 
            
 де ОД1 – операційний дохід звітного року, тис. грн; 
               ПВ1 – постійні витрати звітного року, тис. грн; 

     ЗВ0 – змінні витрати базового року, тис. грн. 

.9775
2123642486
488942486

2 =
−
×

=УМПР  

Загальна зміна (+,–) показника порогу рентабельності в звітному році 
порівняно з базовим роком, тис. грн: 
                                         01 ПРПРПР −=∆ ,                                              (3.18)                                    

 ΔПР = 13142 – 11963 = +1179, 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) операційного доходу: 
                           (3.19) 
ΔПРОД = 8347 – 11963 = –3616;  

,
01

01
1 ЗВОД

ПВОДПРУМ −
×

=

,
01

11
2 ЗВОД

ПВОДПРУМ −
×

=

;01 ПРПРПР УМОД −=∆
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2) постійних витрат:                               
                            (3.20) 

ΔПРПВ = 9775 – 8347 = +1428; 
3) змінних витрат: 

                                                                                ;                                      (3.21) 
 ΔПРЗВ =13142 – 9775 = +3367. 

Перевірка розрахунку:              
                  (3.22)   

ΔПР = –3616 + 1428 + 3367 = +1179. 
Отже, збільшення порогу рентабельності в звітному році порівняно з 

базовим на 1179 тис. грн, або 9,9 %, відбулося під впливом таких факторів. 
Унаслідок збільшення постійних витрат на 714 тис. грн (17,1 %), а також 
змінних витрат на 5443 тис. грн (25,6 %) поріг рентабельності зріс відпо-
відно на 1428 і 3367 тис. грн. Лише за рахунок збільшення операційного 
доходу на 9875 тис. грн (30,3 %) поріг рентабельності зменшився на          
3616 тис. грн. Таким чином, головним фактором збільшення порогу рента-
бельності стало зростання змінних витрат. 

Методика факторного аналізу показника запасу фінансової стій-
кості.  

За формулами (3.14) і (3.15) будується модель факторного аналізу 
показника запасу фінансової стійкості:  
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1001100100
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  (3.23)  

Отже, на зміну показника запасу фінансової стійкості впливають три 
фактори: 

1) операційний дохід;        
 2) постійні витрати;  

3) змінні витрати. 
 За даними табл. 3.6 за допомогою способу ланцюгових підстановок 
розраховуються умовні значення показника запасу фінансової стійкості, %. 
 1. Показник умовний 1: 
 
                                     (3.24) 

де ОД1 – операційний дохід звітного року, тис. грн; 
               ПВ0 – постійні витрати базового року, тис. грн; 

     ЗВ0 – змінні витрати базового року, тис. грн. 

.4,80100
2123642486

21236417542486
1 =×

−
−−

=УМЗФС  

2. Показник умовний 2: 
 
                            (3.25) 

;12 УМУМПВ ПРПРПР −=∆

21 УМЗВ ПРПРПР −=∆

;ЗВПВОД ПРПРПРПР ∆+∆+∆=∆

,100
01

001
1 ×

−
−−
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ЗВОД

ЗВПВОДЗФСУМ

,100
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011
2 ×

−
−−
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ЗВОД

ЗВПВОДЗФСУМ
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де ОД1 – операційний дохід звітного року, тис. грн; 
               ПВ1 – постійні витрати звітного року, тис. грн; 

     ЗВ0 – змінні витрати базового року, тис. грн. 

.0,77100
2123642486

21236488942486
2 =×

−
−−

=УМЗФС  

 Загальна зміна (+,–) показника запасу фінансової стійкості в звітному 
році порівняно з базовим роком, відсоткових пунктів:     
        ,           (3.26) 

ΔЗФС = 69,1 – 63,3 = +5,8 ,  
у тому числі за рахунок факторів: 
1) операційного доходу: 

                                                                      ;                                              (3.27)                              
 ΔЗФСОД = 80,4 – 63,3 = +17,1;  

2) постійних витрат:                       
                   (3.28) 

ΔЗФСПВ = 77,0 – 80,4 = –3,4;  
3) змінних витрат: 
                           (3.29) 
ΔЗФСЗВ = 69,1 – 77,0 = –7,9. 
Перевірка розрахунку:           

                         (3.30) 
ΔЗФС = +17,1–3,4–7,9 = +5,8.  
Отже, запас фінансової стійкості підприємства підвищився з 63,3 % у 

базовому році до 69,1 % у звітному, тобто на 5,8 в. п. Унаслідок збільшен-
ня постійних витрат на 714 тис. грн (17,1 %), а також змінних витрат на        
5443 тис. грн (25,6 %) запас фінансової стійкості знизився відповідно на 
3,4 і 7,9 в. п. Фактором, який позитивно вплинув на зміну результативного 
показника, стало збільшення операційного доходу на 9875 тис. грн, що 
становить 30,3 %. Завдяки цьому запас фінансової стійкості підвищився на 
17,1 в. п. Таким чином, єдиним фактором позитивної динаміки запасу фі-
нансової стійкості стало збільшення операційного доходу. 

Результати розрахунку і факторного аналізу показників порогу рен-
табельності та запасу фінансової стійкості використовуються під час об-
ґрунтування шляхів забезпечення стабільності функціонування суб’єктів 
господарювання у ринковому економічному середовищі. 

 
 

Запитання для перевірки знань 
 

1. Що таке фінансова стійкість підприємства? Які її основні ознаки? 
2. Які фактори впливають на фінансову стійкість підприємства? 
3. За якими напрямами проводиться аналіз фінансової стійкості підп-

риємства? 
4. Що передбачає загальне оцінювання фінансової стійкості? 
5. На які групи поділяють відносні показники оцінювання фінансової 

01 ЗФСЗФСЗФС −=∆

01 ЗФСЗФСЗФС УМОД −=∆

;12 УМУМПВ ЗФСЗФСЗФС −=∆

;21 УМЗВ ЗФСЗФСЗФС −=∆

;ЗВПВОД ЗФСЗФСЗФСЗФС ∆+∆+∆=∆
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стійкості підприємств? 
6. Якими є економічний зміст, порядок розрахунку та нормативні зна-

чення (оптимальна динаміка) показників структури джерел форму-
вання капіталу? 

7. Якими є економічний зміст, порядок розрахунку та нормативні зна-
чення (оптимальна динаміка) показників стану оборотних активів? 

8. Якими є економічний зміст, порядок розрахунку та оптимальна ди-
наміка показників стану основного капіталу? 

9. Які особливості необхідно враховувати під час розрахунку коефіцієн-
тів оцінювання фінансової стійкості підприємства? 

10. За якими напрямами проводиться аналіз відносних показників оціню-
вання фінансової стійкості підприємства? 

11. Які етапи включає методика визначення типу фінансової стійкості 
підприємства? 

12. Які показники характеризують наявність відповідних джерел форму-
вання запасів? 

13. Як проводиться розрахунок показників забезпеченості запасів відпо-
відними джерелами їх формування? 

14. Якими є ознаки типів фінансової стійкості підприємства? 
15. Які показники вихідної інформації використовуються для розрахунку 

порогу рентабельності та запасу фінансової стійкості? 
16. Як проводиться розрахунок та яким є економічний зміст показника 

порогу рентабельності? 
17. Як проводиться розрахунок та яким є економічний зміст показника 

запасу фінансової стійкості? 
18. В якій послідовності аналізують фактори формування показника по-

рогу рентабельності? 
19. В якій послідовності проводиться аналіз факторів формування пока-

зника запасу фінансової стійкості? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 3.1. Здатність підприємства функціонувати і розвиватися, зберіга-
ти рівновагу активів і пасивів у мінливому економічному середовищі, що 
гарантує його платоспроможність та інвестиційну привабливість у дов-
гостроковій перспективі в межах допустимого рівня ризику, – це визна-
чення: 
 а) ділової активності підприємства; 
 б) ліквідності підприємства; 
 в) фінансової стійкості підприємства; 
 г) платоспроможності підприємства. 
 3.2. Який напрям аналізу фінансової стійкості дає змогу визначити 
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відповідний тип фінансової стійкості підприємства: 
 а) розрахунок за даними балансу (звіту про фінансовий стан) системи 
абсолютних показників, які характеризують забезпеченість запасів джере-
лами формування; 
 б) розрахунок за даними балансу (звіту про фінансовий стан) систе-
ми відносних показників (фінансово-економічних коефіцієнтів); 
 в) розрахунок за даними звіту про фінансові результати (звіту про 
сукупний дохід) показників порогу рентабельності та запасу фінансової 
стійкості? 
 3.3. На які групи поділяють відносні показники оцінювання фінансо-
вої стійкості підприємств: 
 а) показники структури джерел формування капіталу; 
 б) показники стану оборотних активів; 
 в) показники доходів, витрат і фінансових результатів; 
 г) показники стану основного капіталу; 
 д) правильні відповіді а), б) і в); 
 е) правильні відповіді а), б) і г)? 
 3.4. Відношення власного капіталу до валюти балансу характеризує 
коефіцієнт: 
 а) фінансової автономії; 
 б) концентрації позикового капіталу; 
 в) фінансового ризику; 
 г) маневреності власного капіталу. 
 3.5. Чим більше значення коефіцієнта фінансової автономії та мен-
ше значення коефіцієнта концентрації позикового капіталу, тим: 
 а) більш нестійкий фінансовий стан підприємства; 
 б) більш стійкий фінансовий стан підприємства; 
 в) більша ймовірність банкрутства підприємства; 
 г) нижчий рівень фінансової стійкості. 
 3.6. За якого значення коефіцієнта фінансової стабільності підпри-
ємство є фінансово стійким: 
 а) ≥ 0,5; 
 б) < 0,5; 
 в) ≥ 1; 
 г) < 1? 

3.7. Який коефіцієнт фінансової стійкості характеризує відношення 
позикового капіталу до власного капіталу: 
 а) фінансової автономії; 
 б) концентрації позикового капіталу; 
 в) фінансової стабільності; 
 г) фінансового ризику? 
 3.8. Який коефіцієнт фінансової стійкості визначається відношен-
ням власних оборотних коштів до власного капіталу: 
 а) фінансового ризику; 
 б) маневреності власного капіталу; 
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 в) маневреності власних оборотних коштів; 
 г) забезпеченості запасів власними оборотними коштами? 
 3.9. Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними оборо-
тними коштами характеризує частку: 
 а) власних оборотних коштів у власному капіталі; 
 б) власних оборотних коштів у запасах; 
 в) власних оборотних коштів в оборотних активах; 
 г) грошових коштів у власних оборотних коштах. 
 3.10. Яким є нормативне значення коефіцієнта забезпеченості обо-
ротних активів власними оборотними коштами:  
 а) ≥ 0,1; 
 б) ≥ 0,3; 
 в) ≥ 0,5; 
 г) < 0,5? 

3.11. Який показник фінансової стійкості характеризує рівень дос-
татності власних оборотних коштів для формування запасів:  
 а) коефіцієнт фінансової автономії; 
 б) коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними оборотни-
ми коштами; 
 в) коефіцієнт забезпеченості запасів власними оборотними коштами; 
 г) коефіцієнт майна виробничого призначення? 
 3.12. Фінансова стійкість підприємства зростає, якщо коефіцієнт 
маневреності власних оборотних коштів: 
 а) підвищується; 
 б) знижується; 
 в) не змінюється. 
 3.13. Який коефіцієнт фінансової стійкості характеризує частку 
активів основної виробничо-господарської діяльності у загальній вартості 
активів: 
 а) майна виробничого призначення; 
 б) реальної вартості основних засобів; 
 в) нагромадження амортизації; 
 г) співвідношення оборотних і необоротних активів? 
 3.14. Про поліпшення функціонального стану основних засобів і не-
матеріальних активів підприємства свідчить: 
 а) зниження коефіцієнта майна виробничого призначення; 
 б) зниження коефіцієнта реальної вартості основних засобів; 
 в) підвищення коефіцієнта нагромадження амортизації; 
 г) зниження коефіцієнта нагромадження амортизації. 
 3.15. Скільки припадає оборотних активів на 1 грн необоротних ак-
тивів характеризує коефіцієнт: 
 а) майна виробничого призначення; 
 б) маневреності власного капіталу; 
 в) співвідношення оборотних і необоротних активів; 
 г) забезпеченості оборотних активів власними оборотними коштами. 
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3.16. Якщо коефіцієнт фінансової автономії становить 0,825, то на 
дату складання балансу підприємство: 
 а) є фінансово нестійким; 
 б) є фінансово стійким; 
 в) підвищило фінансову стійкість; 
 г) знизило фінансову стійкість. 

3.17. Якщо коефіцієнт концентрації позикового капіталу на початок 
звітного періоду становив 0,214, а на кінець звітного періоду – 0,336, то 
підприємство: 
 а) є фінансово нестійким; 
 б) підвищило фінансову стійкість; 
 в) знизило фінансову стійкість; 
 г) не змінило рівень фінансової стійкості. 
 3.18. Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними обо-
ротними коштами на початок звітного періоду становив 0,063, а на кі-
нець звітного періоду – 0,184. При цьому підприємство: 
 а) на початок періоду є фінансово нестійким; 
 б) на початок періоду є фінансово стійким; 
 в) на кінець періоду є фінансово стійким; 
 г) на кінець періоду є фінансово нестійким; 
 д) правильні відповіді а) і в); 
 е) правильні відповіді б) і г). 
 3.19. Якщо власні оборотні кошти повністю покривають запаси під-
приємства, то це означає: 
 а) абсолютну фінансову стійкість; 
 б) нормально стійкий фінансовий стан; 
 в) нестійкий фінансовий стан; 
 г) кризовий фінансовий стан. 

3.20. Нормально стійкий фінансовий стан буде за умови, коли запаси 
покриваються: 
 а) власними оборотними коштами; 
 б) довгостроковими кредитами банків; 
 в) власними оборотними коштами і довгостроковими кредитами бан-
ків; 
 г) усіма джерелами їх формування. 
 3.21. Якщо на підприємстві запаси покриваються за рахунок власних 
оборотних коштів, довгострокових і короткострокових кредитів банків, 
то це означає: 
 а) абсолютну фінансову стійкість; 
 б) нормально стійкий фінансовий стан; 
 в) нестійкий фінансовий стан; 
 г) кризовий фінансовий стан. 
 3.22. Ознакою кризового фінансового стану підприємства є: 
 а) перевищення загальної величини джерел формування над величи-
ною запасів; 
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 б) перевищення величини запасів над загальною величиною джерел 
їх формування; 
 в) перевищення власних оборотних коштів над величиною запасів; 
 г) перевищення власних оборотних коштів і довгострокових кредитів 
банків над величиною запасів. 
 3.23. За умови абсолютної фінансової стійкості підприємства кое-
фіцієнт забезпеченості запасів відповідними джерелами формування ви-
значається як відношення: 
 а) власних оборотних коштів до величини запасів і поточних біологі-
чних активів; 
 б) величини запасів і поточних біологічних активів до власних обо-
ротних коштів; 
 в) власних оборотних коштів і довгострокових кредитів банків до ве-
личини запасів і поточних біологічних активів. 
 3.24. Показник нестачі загальної величини джерел формування на     
1 грн запасів означає: 
 а) абсолютну фінансову стійкість; 
 б) нормально стійкий фінансовий стан; 
 в) нестійкий фінансовий стан; 
 г) кризовий фінансовий стан. 

3.25. Як визначається операційний дохід за даними форми № 2 «Звіт 
про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)»: 
 а) різниця між доходом від реалізації і податком на додану вартість; 
 б) сума чистого доходу та інших операційних доходів; 
 в) різниця між доходом від реалізації та податком на додану вартість, 
акцизним збором, іншими вирахуваннями з доходу? 

3.26. Як визначається показник маржинального доходу:  
 а) різниця між операційним доходом і змінними витратами; 
 б) різниця між операційним доходом і постійними витратами; 
 в) різниця між операційним доходом та операційними витратами; 
 г) сума прибутку від операційної діяльності та постійних витрат; 
 д) правильні відповіді а) і г)? 
 3.27. Відношенням постійних витрат до коефіцієнта маржинально-
го доходу в операційному доході визначається: 
 а) поріг рентабельності; 
 б) зона фінансової стійкості; 
 в) запас фінансової стійкості. 
 3.28. Що характеризує поріг рентабельності: 
 а) суму операційного доходу, що забезпечує повне покриття опера-
ційних витрат, тобто беззбитковість операційної діяльності підприємства; 
 б) ефективність фінансової діяльності; 
 в) відносний рівень ефективності операційної діяльності? 

3.29. Фінансова стійкість підприємства зростає, якщо поріг рента-
бельності: 
 а) збільшується; 



 136 

 б) зростає повільніше, ніж операційний дохід; 
 в) не змінюється; 
 г) зростає швидше, ніж операційний дохід. 
 3.30. Фактором зменшення порогу рентабельності є: 
 а) збільшення постійних витрат; 
 б) зменшення змінних витрат; 
 в) збільшення змінних витрат; 
 г) зменшення операційного доходу. 
 3.31. Зона фінансової стійкості (запас міцності) – це різниця між: 
 а) порогом рентабельності та операційним доходом; 
 б) операційним доходом і змінними витратами; 
 в) операційним доходом і порогом рентабельності; 
 г) операційним доходом та операційними витратами. 

3.32. Показник запасу фінансової стійкості визначається як: 
 а) відношення операційного доходу до порогу рентабельності, вира-
жене у відсотках; 
 б) відношення зони фінансової стійкості до порогу рентабельності, 
виражене у відсотках; 
 в) різниця між операційним доходом і порогом рентабельності; 
 г) відношення зони фінансової стійкості до операційного доходу, ви-
ражене у відсотках. 
 3.33. Який показник характеризує максимально допустимий відсо-
ток зменшення фактичного операційного доходу доти, доки операційна 
діяльність залишатиметься беззбитковою: 
 а) маржинальний дохід; 
 б) поріг рентабельності; 
 в) запас фінансової стійкості; 
 г) зона фінансової стійкості? 

3.34. Для підвищення запасу фінансової стійкості необхідно забезпе-
чити: 
 а) випереджальне зростання зони фінансової стійкості порівняно зі 
зростанням операційного доходу; 
 б) зменшення зони фінансової стійкості; 
 в) збільшення порогу рентабельності. 
 3.35. Ознаками підвищення рівня фінансової стійкості є: 
 а) зменшення порогу рентабельності та зниження запасу фінансової 
стійкості; 
 б) збільшення порогу рентабельності та підвищення запасу фінансо-
вої стійкості; 
 в) зменшення порогу рентабельності та підвищення запасу фінансо-
вої стійкості. 
 3.36. Постійні витрати – 2000 тис. грн, частка маржинального до-
ходу в операційному доході – 50 %. Поріг рентабельності дорівнює: 
 а) 40 тис. грн; 
 б) 1000 тис. грн; 
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 в) 4000 тис. грн. 
 3.37. Коефіцієнт маржинального доходу в операційному  доході – 
0,8, поріг рентабельності – 5000 тис. грн. Постійні витрати дорівнюють: 
 а) 6250 тис. грн; 
 б) 4000 тис. грн; 
 в) 5000,8 тис. грн. 
 3.38. Операційний дохід – 500 тис. грн, поріг рентабельності –      
400 тис. грн. Запас фінансової стійкості дорівнює: 
 а) 20 %; 
 б) 100 тис. грн; 
 в) 25 %. 
 3.39. Операційний дохід – 1000 тис. грн, запас фінансової стійкос- 
ті – 20 %. Зона фінансової стійкості дорівнює: 
 а) 5000 тис. грн; 
 б) 200 тис. грн; 
 в) 2000 тис. грн. 
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ТЕМА 4 
АНАЛІЗ ЛІКВІДНОСТІ ТА ПЛАТОСПРОМОЖНОСТІ 

ПІДПРИЄМСТВА 
 
 4.1. Економічний зміст категорій «ліквідність» і  
                 «платоспроможність» 
 4.2. Аналіз ліквідності балансу 
 4.3. Система відносних показників оцінювання ліквідності та 
        платоспроможності підприємства 
 4.4. Оперативний аналіз платоспроможності 
  
 

4.1. Економічний зміст категорій «ліквідність» і  
       «платоспроможність»  

 
 Одними з ключових характеристик фінансового стану підприємства є 
ліквідність і платоспроможність. У Міжнародних стандартах фінансової 
звітності зазначається, що інформація стосовно ліквідності та платоспро-
можності використовується для прогнозування можливостей підприємства 
вчасно виконувати свої фінансові зобов’язання. При цьому ліквідність 
стосується наявності грошових коштів у найближчому майбутньому після 
виконання платіжних зобов’язань певного періоду, а платоспроможність 
пов’язана із забезпеченістю грошовими коштами упродовж більш тривало-
го періоду для вчасного виконання зобов’язань.  
 У Методичних рекомендаціях щодо виявлення ознак неплатоспро-
можності підприємства та ознак дій з приховування банкрутства, фіктив-
ного банкрутства чи доведення до банкрутства (затверджених наказом Мі-
ністерства економіки України від 19 січня 2006 р. № 14, у редакції наказу 
Міністерства економіки України від 26 жовтня 2010 р. № 1361) дається та-
ке визначення: платоспроможність (ліквідність) – один з основних які-
сних показників діяльності підприємства, що визначає спроможність підп-
риємства здійснювати платежі, розраховуватися з боргами в необхідному 
обсязі та в зазначений термін наявними у нього коштами або такими, які 
безперервно поповнюються за рахунок його діяльності [21]. Отже, в цьому 
визначенні дані поняття ототожнюються. 
 Проте більшість фінансових аналітиків вважають, що категорії лікві-
дності та платоспроможності близькі за змістом, але перша більш широка. 

У загальному розумінні ліквідність – це спроможність майна безпе-
решкодно перетворюватися у гроші. В економічній літературі розрізняють 
такі категорії: ліквідність активів, ліквідність балансу та ліквідність підп-
риємства, зв’язок між якими ілюструє рис. 4.1. 
 Під ліквідністю активу розуміють його здатність перетворюватися 
у гроші, а ступінь ліквідності визначається тривалістю періоду, протягом 
якого ця трансформація може бути здійснена. Чим менше потрібно часу 
для інкасації певного активу, тим вищим є рівень його ліквідності.  
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Рис. 4.1. Зв’язок між категоріями ліквідності 

 
При цьому слід розрізняти поняття ліквідності сукупних активів (як 

можливість їх швидкої реалізації в разі банкрутства і самоліквідації підп-
риємства) та поняття ліквідності оборотних активів, що забезпечує поточ-
ну платоспроможність підприємства.  

Ліквідність розглядається у двох аспектах: 
- як час, необхідний для продажу активу; 
- як сума, одержана від продажу активу. 
Ці аспекти тісно пов’язані, адже можна продати актив дуже швидко, 

але зі значною знижкою в ціні; натомість, програвши у часі, можна виграти 
в ціні. 
 Ліквідність балансу – це ступінь покриття зобов’язань підприємст-
ва його активами (платіжними засобами), строк перетворення яких у гроші 
відповідає строку погашення зобов’язань. 
 Ліквідність балансу відображає можливість суб’єкта господарювання 
до швидкого перетворення активів у гроші для своєчасного і повного ви-
конання зобов’язань. Якісна відмінність цього поняття від ліквідності ак-
тивів полягає у тому, що ліквідність балансу відображає узгодженість об-
сягів і рівня ліквідності активів з обсягами і строками погашення зобо-
в’язань, тоді як ліквідність активів оцінюється незалежно від інформації 
пасиву балансу. 
 Ліквідність підприємства – більш широке за змістом поняття, ніж 
ліквідність балансу. Ліквідність балансу характеризує якість управління 
активами, тобто передбачає пошук платіжних засобів тільки за рахунок 
внутрішніх джерел (реалізації майна). Але підприємство може залучати 
позикові кошти зі сторони за умови позитивного іміджу в діловому світі та 
високого рівня інвестиційної привабливості. Тому, оцінюючи ліквідність 
підприємства, потрібно враховувати його фінансову гнучкість, що перед-
бачає здатність позичати кошти з різних джерел, збільшувати акціонерний 
капітал, продавати активи, швидко реагувати на кон’юнктуру ринку і т. ін. 

Основна формальна ознака ліквідності підприємства – перевищення 
(у вартісній оцінці) оборотних активів над поточними зобов’язаннями і за-
безпеченнями. Чим більше це перевищення, тим сприятливішим є фінан-
совий стан підприємства з погляду ліквідності. 

Наслідками низького рівня ліквідності є неспроможність підприємс-
тва сплачувати свої поточні зобов’язання і забезпечення, що призводить, у 

Ліквідність активів 

Ліквідність балансу 

Ліквідність підприємства 
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свою чергу, до інтенсивного продажу необоротних активів, а в найгіршому 
випадку – неплатоспроможності та банкрутства. 

З категорією ліквідності тісно пов’язане поняття платоспроможно-
сті, яке характеризує здатність підприємства до вчасного і повного вико-
нання платіжних зобов’язань.   
 Платоспроможність – це наявність у підприємства грошей та їх ек-
вівалентів, достатніх для розрахунків за поточною кредиторською заборго-
ваністю, яка потребує негайного погашення.  

Платоспроможність означає можливості підприємства своєчасно та в 
повному обсязі задовольняти платіжні вимоги постачальників, сплачувати 
проценти і повертати кредити, виплачувати заробітну плату, вносити пла-
тежі до бюджету, тобто проводити розрахунки за короткостроковими зо-
бов’язаннями. Отже, платоспроможність розглядається як характеристика 
готовності підприємства розраховуватися за своїми зобов’язаннями, строк 
сплати яких настав.  

Явище платоспроможності різноманітне за зовнішніми виявами і на-
слідками для підприємства. У цьому зв’язку доцільно класифікувати види 
платоспроможності за окремими ознаками. 

1. За інформаційною базою дослідження: 
а) статична платоспроможність визначається на відповідну дату 

і характеризує здатність підприємства виконувати платіжні зобов’язання за 
рахунок наявних грошей. Інформаційною базою оцінювання статичної 
платоспроможності є баланс (звіт про фінансовий стан); 

б) динамічна платоспроможність – її оцінювання здійснюється на 
підставі аналізу грошового обороту підприємства, тобто визначення і порі-
вняння обсягів вхідного (надходження грошей) та вихідного (витрачання 
грошей) грошових потоків упродовж певного періоду часу.  

2. За періодом оцінювання: 
а) поточна платоспроможність означає наявність у достатньому 

обсязі грошей для розрахунків за поточною кредиторською заборгованіс-
тю, що потребує негайного погашення; 

б) перспективна платоспроможність встановлює потенційні мож-
ливості виконання платіжних зобов’язань, що забезпечується їх погодже-
ністю з платіжними засобами протягом прогнозного періоду. Вона визна-
чається на коротко-, середньо- та довгострокову перспективи. 

3. За обсягом платіжних засобів оцінюються платіжні можливості з 
виконання поточних зобов’язань і забезпечень: 

а) грошова платоспроможність – тільки за рахунок наявних гро-
шей; 

б) розрахункова платоспроможність – за рахунок наявних грошей 
і можливих джерел їх зростання (коштів у розрахунках);   

в) майнова платоспроможність – за рахунок усіх видів оборотних 
активів (у разі їх можливого продажу). 
 В аналізі ліквідності та платоспроможності важливим є питання що-
до співвідношення цих характеристик фінансового стану підприємства.  



 141 

По-перше, категорії «ліквідність» і «платоспроможність» є взає-
мопов’язаними. Оцінюючи ліквідність підприємства, мають на увазі наяв-
ність у нього оборотних активів, теоретично достатніх для погашення зо-
бов’язань. Ліквідність характеризує здатність суб’єкта господарювання ро-
зрахуватися за поточними зобов’язаннями і забезпеченнями шляхом пере-
творення активів у гроші. Платоспроможність означає можливість підпри-
ємства погашати наявними у нього грошовими коштами поточні зо-
бов’язання негайно, за першою вимогою кредиторів. 
 По-друге, ліквідність балансу, що базується на рівновазі активів і па-
сивів, є основою платоспроможності підприємства. Іншими словами, лік-
відність – це засіб підтримання платоспроможності. Одночасно, якщо 
підприємство має позитивний діловий імідж і постійно платоспроможне, 
йому легше підтримувати свою ліквідність.  

Таким чином, ліквідність – це необхідна, але ще недостатня умова 
платоспроможності. Коефіцієнти ліквідності можуть характеризувати фі-
нансовий стан як стабільний, однак це оцінювання виявиться помилковим, 
якщо в складі оборотних активів значну частку становлять неліквідні ма-
теріальні ресурси і прострочена дебіторська заборгованість. 

По-третє, ліквідність менш динамічна порівняно з платоспроможні-
стю. Це зумовлено тим, що в кожному підприємстві складається достатньо 
стабільна структура майна і джерел формування капіталу, в результаті чого 
значення коефіцієнтів ліквідності мають незначні коливання у динаміці. 
Натомість фінансовий стан підприємства з погляду його платоспроможно-
сті може характеризуватися суттєвими змінами, що залежить від забезпе-
ченості фінансовими ресурсами, виконання плану реалізації продукції, 
своєчасного надходження платежів від контрагентів тощо.  
 Отже, ліквідність балансу не тотожна платоспроможності підпри-
ємства. Разом із тим в економічній літературі є думка, що платоспромож-
ність має розглядатися у ширшому контексті характеристики фінансового 
стану, ніж ліквідність, оскільки передбачає не лише здатність перетво-
рення оборотних активів у засоби платежу, а й фінансову стійкість 
суб’єкта господарювання (Ф. Ф. Бутинець) [9, с. 248]. Підприємство може 
мати ліквідну структуру балансу і водночас бути фінансово нестійким, то-
му платоспроможність пропонується оцінювати, зважаючи на значення як 
коефіцієнтів ліквідності, так і фінансової стійкості. 
 

 
4.2. Аналіз ліквідності балансу 

 
Аналіз ліквідності балансу проводиться шляхом порівняння величин 

платіжних засобів (активів), які згруповані за рівнем ліквідності, з величи-
нами зобов’язань (пасивів), які згруповані за терміновістю сплати. 

Методична послідовність аналізу ліквідності балансу включає та-
кі етапи. 

І етап. Групування активів балансу за ознакою рівня ліквідності, 
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тобто швидкості перетворення у гроші (табл. 4.1). 
Таблиця 4.1 

Групування активів за рівнем ліквідності 

Гру- 
па Вид активів Економічний зміст 

(статті та розділи балансу) 

Порядок розраху-
нку за даними ак-
тиву форми № 1 

(рядки) 

А1 Високоліквідні Гроші та їх еквіваленти, по-
точні фінансові інвестиції 1160+1165 

А2 Середньоліквідні Поточна дебіторська заборго-
ваність за видами 

сума із 11201 по 
1155 (без 1136) 

А3 Низьколіквідні 
Запаси, поточні біологічні ак-
тиви, витрати майбутніх пе-
ріодів, інші оборотні активи 

1100+1110+1170+ 
+11801+1190 

А4 Важколіквідні 
Необоротні активи; необоро-
тні активи, утримувані для 
продажу, та групи вибуття 

1095+1200 

 
1. Додаткові статті (додаток В). 

 
 Отже, в аналізі ліквідності балансу активи поділяють на 4 групи. 

1. Високоліквідні, або найбільш ліквідні, активи (А1) – суми грошей 
та їх еквівалентів, які можуть бути негайно використані для здійснення ро-
зрахунків. До цієї групи включають також поточні фінансові інвестиції 
(короткострокові цінні папери). 

2. Середньоліквідні, або активи, що швидко реалізуються (А2), – ак-
тиви, для перетворення яких у гроші потрібен певний час: усі види поточ-
ної дебіторської заборгованості, платежі за якою очікуються протягом 12 
місяців після звітної дати. Ліквідність цих видів оборотних активів різна і 
залежить від низки суб’єктивних та об’єктивних факторів: вчасності відва-
нтаження продукції, швидкості оформлення банківських документів, форм 
розрахунків, попиту на продукцію, її конкурентоспроможності, взаємовід-
носин підприємства з покупцями та їх платоспроможності, кваліфікації фі-
нансових менеджерів тощо.  

3. Низьколіквідні, або активи, що повільно реалізуються (А3), – запа-
си, поточні біологічні активи, витрати майбутніх періодів, інші оборотні 
активи, для трансформування яких у гроші потрібно значно більше часу. 

4. Важколіквідні, або активи, що важко реалізуються (А4), – акти-
ви, призначені для використання у господарській діяльності протягом три-
валого періоду часу: необоротні активи; необоротні активи, утримувані для 
продажу, та групи вибуття. 

В активі балансу платіжні засоби розміщують переважно за принци-
пом зростання рівня ліквідності.  

ІІ етап. Групування пасивів балансу за ознакою терміновості 
сплати, тобто строків погашення зобов’язань і забезпечень (табл. 4.2). 
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Таблиця 4.2 
Групування пасивів за терміновістю сплати 

Гру- 
па Вид пасивів Економічний зміст 

(статті та розділи балансу) 

Порядок розраху-
нку за даними па-
сиву форми № 1  

(рядки) 

П1 
Найбільш 
термінові зо-
бов’язання   

Поточна кредиторська заборгова-
ність за видами 

сума із 1610 по 
16501 

П2 
Короткостро-
кові зобов’я-
зання і забез-
печення 

Короткострокові кредити банків, 
поточні забезпечення, доходи 
майбутніх періодів, інші поточні 
зобов’язання 

1600+16052+1660+ 
+1665+16702+1690 

П3 
Довгострокові 
зобов’язання і 
забезпечення 

Відстрочені податкові зобов’я-
зання, довгострокові кредити ба-
нків, інші довгострокові зобо-
в’язання, довгострокові забезпе-
чення, цільове фінансування 

1595 

П4 Постійні  
пасиви 

Власний капітал; зобов’язання, 
пов’язані з необоротними акти-
вами, утримуваними для прода-
жу, та групами вибуття 

1495+1700 

 
1. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 

1650 (додаток В). 
2. Додаткові статті (додаток В).  
 
Отже, в аналізі ліквідності балансу пасиви поділяють на 4 групи. 
1. Найбільш термінові зобов’язання (П1) – поточна кредиторська за-

боргованість за видами. 
2. Короткострокові зобов’язання і забезпечення (П2) – короткостро-

кові кредити банків, поточні забезпечення, доходи майбутніх періодів, інші 
поточні зобов’язання. 

3. Довгострокові зобов’язання і забезпечення (П3) – відстрочені по-
даткові зобов’язання, довгострокові кредити банків, інші довгострокові зо-
бов’язання, довгострокові забезпечення, цільове фінансування. 

4. Постійні пасиви (П4) – зобов’язання перед власниками підприємс-
тва в частині формування власного капіталу, тобто статті розділу І пасиву 
«Власний капітал» і розділ ІV пасиву «Зобов’язання, пов’язані з необорот-
ними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття». 

У пасиві балансу платіжні зобов’язання розміщуються переважно за 
принципом збільшення терміновості сплати. 

ІІІ етап. Побудова розрахункової таблиці (див. далі табл. 4.3), у якій 
шляхом порівняння величин відповідних груп активів і пасивів (А1–П1, 
А2–П2, А3–П3) визначаються надлишки (нестачі) платіжних засобів для 
покриття зобов’язань і забезпечень. 
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Сума перших трьох груп активів (А1+А2+А3) становить загальну ве-
личину оборотних активів (рядок 1195 балансу), а сума перших трьох груп 
пасивів (П1+П2+П3) – загальну величину довгострокових та поточних зо-
бов’язань і забезпечень (рядки 1595 і 1695 балансу). У зв’язку з цим у під-
сумковому рядку розрахункової таблиці визначається надлишок (нестача) 
оборотних активів для покриття зобов’язань і забезпечень. 

ІV етап. На підставі інформації розрахункової таблиці формулюван-
ня висновку щодо характеру ліквідності балансу підприємства: 

а) баланс є абсолютно ліквідним, якщо одночасно виконуються такі 
умови: 

                                                        

.44
;33
;22

;11

ПА
ПА
ПА
ПА

≤
≥
≥
≥

                                                 (4.1) 

Якщо виконуються перші три умови (А1 ≥ П1, А2 ≥ П2, А3 ≥ П3), то 
обов’язково виконується і четверта умова (А4 ≤ П4), що свідчить про ная-
вність у підприємства власних оборотних коштів. Отже, в оцінюванні лік-
відності балансу достатньо врахувати перші три умови: 
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                                                (4.2) 

б) ліквідність балансу меншою або більшою мірою відрізняється від 
абсолютної, якщо не виконується одна або дві умови (нерівності (4.2)); 

в) баланс є неліквідним, якщо не виконується жодна умова, тобто: 
                                               А1 < П1;                                                  
     А2 < П2;             (4.3) 
     А3 < П3. 
 Порівняння  високо- і середньоліквідних активів (А1+А2) із най-

більш терміновими та короткостроковими зобов’язаннями і забезпечення-
ми (П1+П2) дає змогу визначити поточну ліквідність балансу. Зіставлення 
низьколіквідних активів (А3) із довгостроковими зобов’язаннями і забез-
печеннями (П3) відображає перспективну ліквідність.  

Під час формулювання висновків необхідно враховувати, що у біль-
шості підприємств не виконується перша умова нерівностей (А1 < П1). Як 
правило, це зумовлено двома причинами:  

- по-перше, недоцільністю за високої інфляції утримувати в складі 
активів значну частку високоліквідних активів, тобто грошей і поточних 
фінансових інвестицій, оскільки вони знецінюються у першу чергу. Тому є 
сенс переводити їх в інші, більш захищені від впливу інфляції види активів 
(сировину, матеріали, паливо, устаткування, нерухомість тощо);  

- по-друге, в умовах інфляції підприємству невигідно своєчасно по-
гашати поточну кредиторську заборгованість, оскільки за рахунок неї ви-
никає непряме кредитування підприємства.  

При цьому, з одного боку, завжди є ризик недостатньої ліквідності, 
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коли не вистачає високоліквідних засобів для погашення найбільш термі-
нових зобов’язань, а з іншого – ризик зайвої ліквідності, коли у зв’язку з 
надлишком високоліквідних активів, що, як правило, є низькодохідними, 
підприємство недоодержує прибуток.   

V етап. Розрахунок загального показника ліквідності (ЗПЛ) для 
комплексного оцінювання динаміки ліквідності балансу: 

                               ,
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=                          (4.4) 

де А і П  – величини відповідних груп активів і пасивів, тис. грн; 
     АV  і ПV  – частки відповідних груп активів і пасивів у їх загаль-

ному підсумку, %: 
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Підвищення загального показника ліквідності свідчить про позитив-
ну динаміку ліквідності балансу, і навпаки. 
 За методикою, наведеною в табл. 4.1 і 4.2, проведемо групування 
оборотних активів за рівнем ліквідності та зобов’язань за терміновістю 
сплати, визначимо надлишок (нестачу) платіжних засобів для покриття зо-
бов’язань (табл. 4.3). Сформулюємо висновки щодо стану і динаміки лікві-
дності балансу підприємства. Для розрахунків використаємо інформацію 
форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий і звітний роки 
(додатки А, Б). 

Таблиця 4.3 
Аналіз ліквідності балансу підприємства 

(станом на кінець року), тис. грн 
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Надлишок (+) 
або нестача (–) 

платіжних      
засобів (А–П) 

базо-
вий 

звіт-
ний 

ба-
зо-
вий 

звіт-
ний 

базо-
вий 
рік 

звіт-
ний 
рік 

1 2 3 4 5 6 7 8 9=3–7 10=4–8 

А1 Високо-
ліквідні 433 2018 П1 Найбільш 

термінові 2115 1303 -1682 +715 

А2 
Серед-
ньолік-
відні 

8848 2046 П2 Коротко-
строкові 1009 669 +7839 +1377 

А3 Низько-
ліквідні 21983 24747 П3 Довго-

строкові 735 370 +21248 +24377 

 Усього 31264 28811  Усього 3859 2342 +27405 +26469 
 

За даними табл. 4.3 у базовому році нестача високоліквідних оборот-
них активів для покриття найбільш термінових зобов’язань становила     
1682 тис. грн, а в звітному році вже був надлишок у сумі 715 тис. грн. За 
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середньо- і низьколіквідними оборотними активами спостерігається надли- 
шок платіжних засобів: за середньоліквідними він зменшився з 7839 до           
1377 тис. грн, а за низьколіквідними – збільшився з 21248 до                 
24377 тис. грн. У цілому надлишок оборотних активів для покриття поточ-
них і довгострокових зобов’язань і забезпечень зменшився на 936 тис. грн, 
або 3,4 %. Таким чином, у базовому році баланс не був абсолютно ліквід-
ним у зв’язку з нестачею високоліквідних оборотних активів, а в звітному 
році спостерігався стан абсолютної ліквідності. 

За даними табл. 4.3 визначимо частку відповідних груп активів і пасивів 
у їх загальному підсумку, а потім за формулою (4.4) проведемо розрахунок 
значення загального показника ліквідності станом на кінець двох років. 

Базовий рік:  

.5,11
1,197351,2610098,542115
3,70219833,2888484,1433
=

⋅+⋅+⋅
⋅+⋅+⋅

=ЗПЛ  

Звітний рік: 

.1,22
8,153706,286696,551303
9,85247471,720460,72018
=

⋅+⋅+⋅
⋅+⋅+⋅

=ЗПЛ  

 Отже, підвищення загального показника ліквідності з 11,4 у базово-
му році до 21,8 у звітному вказує на позитивну динаміку рівня ліквідності 
балансу. 

 
 
4.3. Система відносних показників оцінювання  
       ліквідності та платоспроможності підприємства 
 
Для оцінювання ліквідності та статичної платоспроможності підпри-

ємства використовується система відносних показників, які мають назву 
коефіцієнтів ліквідності (платоспроможності). 

Економічний зміст, порядок розрахунку за даними форми № 1 «Ба-
ланс (Звіт про фінансовий стан)» та нормативні значення основних і допо-
міжних показників оцінювання ліквідності та платоспроможності підпри-
ємства наведено в табл. 4.4. Основні показники розраховують за принци-
пом: у чисельнику – відповідні групи платіжних засобів, у знаменнику – 
поточні зобов’язання і забезпечення.                                                                            

Залежно від того, якими видами платіжних засобів підприємство має 
можливість здійснити оплату поточних зобов’язань і забезпечень, визна-
чають три рівні платоспроможності: 

1) грошова характеризується коефіцієнтом абсолютної ліквідності: 
[А1]÷[П1+П2] (за даними табл. 4.1, 4.2); 

2) розрахункова характеризується коефіцієнтом швидкої ліквідності: 
[А1+А2]÷[П1+П2]; 

3) майнова (потенційна) характеризується коефіцієнтом загальної 
ліквідності: [А1+А2+А3]÷[П1+П2]. 
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Таблиця 4.4 
Відносні показники оцінювання ліквідності  

та платоспроможності підприємства 

Показник Економічний 
зміст 

Порядок розраху-
нку за даними 

форми № 1 (рядки) 

Норма-        
тивне 

значення 
Основні показники 

Коефіцієнт абсо-
лютної ліквіднос-
ті 

[Гроші та їх еквівален-
ти]+[Поточні фінансо-

ві інвестиції] 
Поточні зобов’язання і  

забезпечення 

1160+1165 
1695 ≥ 0,2 

Коефіцієнт 
швидкої 
ліквідності  

[Гроші та їх еквівален-
ти]+[Поточні фінансо-

ві  інвестиції]+ 
+[Поточна дебіторська 
заборгованість]+[Інші 

оборотні активи] 
Поточні зобов’язання і 

забезпечення 

сума із 
1125 по 11901 

1695 
≥ 0,7 

Коефіцієнт зага-
льної ліквідності  

Оборотні активи 
Поточні зобов’язання і 

забезпечення 
1195 
1695 ≥ 1,0 

Допоміжні показники 
Коефіцієнт пла-
тоспроможності 

Гроші та їх еквіваленти 
Поточні зобов’язання і 

забезпечення 
1165 
1695 ≥ 0,1 

Коефіцієнт кри-
тичної ліквіднос-
ті 

Оборотні активи 
Позиковий капітал 

1195 
1595+1695+1700 ≥ 1,0 

Коефіцієнт пок-
риття запасів 

«Нормальні»  
джерела покриття 
Запаси і поточні 
біологічні активи 

1495–|1425|–
|1430|+1595+1695

+ 
+1700–1095 
1100+1110 

≥ 1,0 

 
1. Включаючи додаткові статті: ряд. 1115, 1120, 1140, 1145, 1180 (додаток В). 
 
Коефіцієнт абсолютної ліквідності (інша назва – коефіцієнт негай-

ної ліквідності) характеризує миттєву платоспроможність і показує, яку 
частину поточних зобов’язань і забезпечень підприємство має можливість 
негайно погасити високоліквідними оборотними активами (грошима і по-
точними фінансовими інвестиціями). Цей коефіцієнт є найбільш жорстким 
критерієм оцінювання ліквідності та платоспроможності підприємства.  

Нормативне значення коефіцієнта абсолютної ліквідності (≥ 0,2) 
означає, що підприємство є грошово платоспроможним, якщо високолік-
відні оборотні активи не менш ніж на 20 % покривають поточні зо-
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бов’язання і забезпечення. Одночасно потрібно мати на увазі, що в умовах 
інфляції доцільно зменшувати частку грошових коштів в активах, оскільки 
вони знецінюються у першу чергу. У зв’язку з цим у літературі висловлю-
ється думка про те, що нормативне значення коефіцієнта абсолютної лікві-
дності (≥ 0,2) має сенс в умовах низькоінфляційної, збалансованої еконо-
міки     (Ф. Ф. Бутинець) [9, с. 244].  

Коефіцієнт абсолютної ліквідності реально може перебувати в межах 
нормативного обмеження для підприємств, які займаються переважно по-
середницькою, торговельно-закупівельною, біржевою діяльністю. У підп-
риємств виробничої сфери, навіть якщо вони є платоспроможними за кое-
фіцієнтом загальної ліквідності чи коефіцієнтом швидкої ліквідності, зна-
чення коефіцієнта абсолютної ліквідності може бути дуже низьким. 

Коефіцієнт швидкої ліквідності (інша назва – коефіцієнт проміжної 
ліквідності) характеризує потенційну платоспроможність з урахуванням 
майбутніх надходжень від дебіторів і показує, яку частину поточних зо-
бов’язань і забезпечень підприємство може погасити, використавши поряд 
із високоліквідними оборотними активами середньоліквідні активи (пото-
чну дебіторську заборгованість, інші оборотні активи). Цей коефіцієнт ви-
значає рівень платоспроможності підприємства на період, що дорівнює се-
редній тривалості одного обороту поточної дебіторської заборгованості за 
умови повного і своєчасного її погашення. Нормативне оцінювання коефі-
цієнта швидкої ліквідності перебуває у межах 0,6–0,8.  
 Проводячи аналіз за допомогою коефіцієнта швидкої ліквідності, 
слід звертати увагу не тільки на числове значення, а й на якість поточної 
дебіторської заборгованості. Зростання цього показника може бути пов’я-
зане зі збільшенням простроченої дебіторської заборгованості, що свідчить 
про серйозні фінансові проблеми підприємства. 

Коефіцієнт загальної ліквідності (інші назви – загальний коефіці-
єнт ліквідності, коефіцієнт покриття) – це найбільш комплексний показник 
оцінювання ліквідності та платоспроможності підприємства, який визнача-
ється відношенням усієї суми оборотних активів до величини поточних зо-
бов’язань і забезпечень. На відміну від попередніх показників коефіцієнт 
загальної ліквідності відображає платіжні можливості на відносно віддале-
ну перспективу – період, що дорівнює середній тривалості одного обороту 
оборотних активів, за умови своєчасних розрахунків з дебіторами, реаліза-
ції готової продукції, товарів, а за потреби і виробничих запасів.  

Коефіцієнт загальної ліквідності показує, скільки гривень оборотних 
активів припадає на кожну гривню поточних зобов’язань і забезпечень, 
тобто оцінює достатність ресурсів оборотних активів для погашення коро-
ткострокових зобов’язань. У закордонній фінансово-аналітичній практиці 
встановлено, що оборотні активи мають не менш як удвічі перевищувати 
короткострокові зобов’язання, оскільки лише в цьому випадку підприємст-
во зможе продовжувати функціонувати за повного погашення заборгова-
ності. Проте в економіці України більшість аналітиків дотримується міні-
мального нормативного значення коефіцієнта загальної ліквідності (≥ 1). 
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Якщо цей показник менше 1, баланс вважається неліквідним, а підприємс-
тво – неплатоспроможним.  

Разом із тим високе значення коефіцієнта загальної ліквідності не 
завжди є ознакою належного рівня платоспроможності, адже може бути 
пов’язане з надлишковими виробничими запасами, понаднормативними 
залишками готової продукції на складах, невиправданим зростанням пото-
чної дебіторської заборгованості, тобто з уповільненням оборотності капі-
талу, а отже, в цілому незадовільним управлінням активами. 
 Обґрунтувати єдиний норматив коефіцієнта загальної ліквідності для 
підприємств різних галузей економіки практично неможливо, тому що йо-
го рівень залежить від сфери діяльності, структури та якості активів, три-
валості операційного циклу, швидкості погашення поточної кредиторської 
заборгованості тощо. Тому з метою об’єктивності аналітичних оцінок до-
цільно в кожному підприємстві, зважаючи на конкретні умови господарю-
вання, визначати нормативне значення коефіцієнта загальної ліквідності 
за формулою: 

                                      ПКЗ
ПКЗДЗЗ

КЗЛ ДН
Н

++
= ,                                      (4.6) 

 де НКЗЛ – нормативне значення коефіцієнта загальної ліквідності; 
      ЗН – матеріальні запаси у межах нормативної потреби; 
      ДДЗ – довгострокова дебіторська заборгованість; 
      ПКЗ – поточна кредиторська заборгованість.  

Відносні показники оцінювання ліквідності та платоспроможності 
підприємства задовольняють інтереси певних користувачів аналітичної ін-
формації. Так, для постачальників товарно-матеріальних цінностей най-
більш важливим є коефіцієнт абсолютної ліквідності. Банки особливу ува-
гу звертають на коефіцієнт швидкої ліквідності. Акціонери та інвестори 
оцінюють фінансовий стан підприємств переважно за допомогою коефіці-
єнта загальної ліквідності. 
 Для того щоб висновки за результатами аналізу ліквідності та плато-
спроможності мали практичну значущість для підприємства, необхідно 
фактичні значення коефіцієнтів за звітний період порівняти: 

- з фактичними їх значеннями за попередній період, а також у дина-
міці за декілька періодів;  

- із нормативами, прийнятими на підприємстві;  
- із середньогалузевими показниками. 
За результатами оцінювання рівня і динаміки коефіцієнтів ліквіднос-

ті формулюються такі висновки: 
 за порівняння фактичних значень з нормативними (табл. 4.4) – 

про платоспроможність, недостатню платоспроможність або неплатоспро-
можність підприємства за відповідним показником; 

 за порівняння фактичних значень у динаміці – про підвищення 
(зниження) рівня платіжних можливостей (рівня платоспроможності) підп-
риємства за відповідним показником з урахуванням використання відпові-
дних груп платіжних засобів. 
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 За методикою, наведеною в табл. 4.4, проведемо розрахунок і дамо 
оцінку рівня та динаміки відносних показників (коефіцієнтів), які характе-
ризують ліквідність і платоспроможність підприємства (табл. 4.5). Під час 
формулювання висновків візьмемо до уваги економічний зміст і норматив-
ні значення показників. Для розрахунків використаємо інформацію форми 
№ 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за базовий і звітний роки (додат-
ки А, Б). 

Таблиця 4.5 
Показники оцінювання ліквідності та платоспроможності                     

підприємства (станом на кінець року) 

Показник Базовий 
рік 

Звітний 
рік 

Відхилення 
(+,–) 

Коефіцієнт абсолютної ліквідності 0,139 1,023 +0,884 
Коефіцієнт швидкої ліквідності 2,971 2,061 -0,910 
Коефіцієнт загальної ліквідності 10,0 14,6 +4,6 
Коефіцієнт платоспроможності 0,108 0,975 +0,867 
Коефіцієнт критичної ліквідності 8,1 12,3 +4,2 
Коефіцієнт покриття запасів 1,426 1,170 -0,256 
  

За даними табл. 4.5 значення коефіцієнта абсолютної ліквідності зро-
сло в 7,4 раза: з 0,139 до 1,023. Це означає, що рівень покриття поточних 
зобов’язань і забезпечень високоліквідними оборотними активами в базо-
вому році становив 13,9 %, а в звітному високоліквідні активи перевищили 
поточні зобов’язання і забезпечення на 2,3 %. Порівняння цього показника 
з нормативним значенням (≥ 0,2, або ≥ 20%) свідчить про недостатню гро-
шову платоспроможність підприємства в базовому році та високий рівень 
платоспроможності в звітному.  

Фактичне значення коефіцієнта швидкої ліквідності зменшилося на 
0,910, а коефіцієнта загальної ліквідності збільшилося на 4,6. Вони суттєво 
перевищують відповідні нормативні значення (≥ 0,7 і ≥ 1,0), що вказує на 
високий рівень розрахункової та майнової платоспроможності підприємст-
ва. Так, станом на кінець базового року оборотні активи перевищували по-
точні зобов’язання і забезпечення у 10 разів, а на кінець звітного року – в 
14,6 раза. 
 Фактичні значення допоміжних відносних показників оцінювання лі-
квідності та платоспроможності станом на кінець базового і звітного років 
відповідають нормативним значенням, що підтверджує попередні виснов-
ки відносно високого рівня платоспроможності підприємства. 
 Зростання у динаміці значень більшості основних і допоміжних кое-
фіцієнтів ліквідності вказує на підвищення рівня платіжних можливостей 
підприємства щодо виконання поточних зобов’язань і забезпечень з ураху-
ванням використання відповідних груп платіжних засобів.  

За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б) з використанням способу ланцюго-
вих підстановок визначимо вплив факторів на зміну коефіцієнта загальної 
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ліквідності. Спочатку будується таблиця вихідної інформації (табл. 4.6). 
Таблиця 4.6 

Вихідна інформація для факторного аналізу коефіцієнта  
загальної ліквідності (станом на кінець року) 

Показник 
Умовне 
позна-
чення 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхилення (+,–) 
абсо-
лютне 

відно-
сне, % 

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

Оборотні активи, тис. грн ОА 31264 28811 -2453 -7,8 
Поточні зобов’язання і  
забезпечення, тис. грн ПЗ 3124 1972 -1152 -36,9 

Коефіцієнт загальної  
ліквідності КЗЛ 10,0 14,6 +4,6 +46,0 

   
 Модель факторного аналізу коефіцієнта загальної ліквідності: 
                                    (4.7) 
 
 За даними табл. 4.6 розраховується умовне значення коефіцієнта за-
гальної ліквідності: 
 
                              (4.8) 

.2,9
3124
28811

==УМКЗЛ  

 Загальна зміна (+,–) коефіцієнта загальної ліквідності: 
                              (4.9) 

ΔКЗЛ = 14,6 – 10,0 = +4,6, 
 у тому числі за рахунок факторів: 
 1) оборотних активів: 
                            (4.10) 

ΔКЗЛОА = 9,2 – 10,0 = -0,8;  
 2) поточних зобов’язань і забезпечень: 
                            (4.11) 

ΔКЗЛПЗ = 14,6 – 9,2 = +5,4.  
 Перевірка розрахунку: 
                            (4.12) 

ΔКЗЛ = -0,8+5,4 = +4,6. 
 Зростання коефіцієнта загальної ліквідності з 10,0 у базовому році до 
14,6 у звітному, тобто на 4,6 (46,0 %), відбулося під впливом таких факто-
рів. У результаті зменшення оборотних активів на 2453 тис. грн (7,8 %) ко-
ефіцієнт загальної ліквідності знизився на 0,8. Водночас за рахунок змен-
шення поточних зобов’язань і забезпечень на 1152 тис. грн (36,9 %) коефі-
цієнт загальної ліквідності підвищився на 5,4. Отже, єдиним фактором зро-
стання коефіцієнта загальної ліквідності стало зменшення поточних зо-
бов’язань і забезпечень. 

;01 КЗЛКЗЛКЗЛ −=∆

;0КЗЛКЗЛКЗЛ УМОА −=∆

;1 УМПЗ КЗЛКЗЛКЗЛ −=∆

;ПЗОА КЗЛКЗЛКЗЛ ∆+∆=∆

;
0

1

ПЗ
ОАКЗЛУМ =

.
ПЗ
ОАКЗЛ =
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Водночас з аналізом коефіцієнтів ліквідності для оцінювання плато-
спроможності підприємства за даними балансу і звіту про фінансові ре-
зультати визначаються інші відносні показники, серед яких: 

− частка оборотних активів в активах; 
− частка запасів в оборотних активах; 
− відношення довгострокових зобов’язань і забезпечень до зареєст-

рованого (пайового) капіталу; 
− відношення поточних зобов’язань і забезпечень до зареєстрованого 

(пайового) капіталу; 
− відношення активів до довгострокових і поточних зобов’язань і за-

безпечень (нормативне значення ≥ 2,0); 
− відношення оборотних активів до довгострокових і поточних зо-

бов’язань і забезпечень; 
− відношення чистого доходу до довгострокових зобов’язань і забез-

печеннь; 
− відношення чистого доходу до поточної кредиторської заборгова-

ності; 
− відношення чистого прибутку до величини активів; 
− відношення поточної дебіторської заборгованості до поточної кре-

диторської заборгованості. 
Аналіз динаміки наведених показників дає змогу поглибити аналіти-

чні оцінки стану і тенденцій зміни ліквідності та платоспроможності підп-
риємства.  
 Розглянуті коефіцієнти ліквідності хоча й відіграють важливу роль в 
аналізі платоспроможності підприємства, вони мають і недоліки, а саме: 

⇒ статичність: показники розраховуються на підставі інформації ба-
лансу, яка характеризує майновий стан підприємства на певну дату; 

⇒ можливість завищення значень показників унаслідок включення 
до складу оборотних активів неліквідних їх видів, наприклад, неліквідних 
запасів товарно-матеріальних цінностей, простроченої дебіторської забор-
гованості. З цієї причини підприємство може мати високі значення коефі-
цієнтів ліквідності, а насправді бути неплатоспроможним; 

⇒ наявність потенційних зобов’язань, які не відображаються у бала-
нсі та не враховуються під час розрахунку коефіцієнтів ліквідності; 

⇒ недостатня інформативність для прогнозування майбутніх грошо-
вих надходжень і платежів, а саме це є одним із головних завдань аналізу 
платоспроможності. 
 
 

4.4. Оперативний аналіз платоспроможності 
 

Оцінювання статичної платоспроможності за даними балансу (звіту 
про фінансовий стан) із використанням коефіцієнтів ліквідності не дає 
змоги реально впливати на рівень платіжних можливостей. Тому важливим 
є оперативний аналіз платоспроможності, мета якого полягає у передба-
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ченні можливих негативних відхилень у рівні поточної платіжної спромо-
жності підприємства та запобіганні їм. 
 Поточна платоспроможність суб’єкта господарювання оцінюється 
під час проведення внутрішнього оперативного фінансового аналізу, коли 
порівнюються суми платіжних засобів зі строковими зобов’язаннями. 
 До платіжних засобів відносяться: 
 - гроші та їх еквіваленти; 
 - поточні фінансові інвестиції (короткострокові цінні папери, які мо-
жна швидко реалізувати); 
 - частина поточної дебіторської заборгованості, щодо якої є впевне-
ність надходження у визначений час. 
 До строкових зобов’язань належать поточні зобов’язання, строк по-
вернення яких настав: 
 - короткострокові кредити банків; 
 - поточна кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги; 

- поточна кредиторська заборгованість за розрахунками з бюджетом 
тощо. 
 Перевищення платіжних засобів над строковими зобов’язаннями сві-
дчить про поточну платоспроможність підприємства. За цими даними ви-
значається коефіцієнт оперативної платоспроможності як відношення 
суми платіжних засобів до суми строкових зобов’язань, строк повернення 
яких настав. 
 З метою оперативного аналізу динамічної платоспроможності під-
приємства, своєчасного контролю за надходженням коштів від реалізації 
продукції (товарів, робіт, послуг), у результаті погашення поточної дебі-
торської заборгованості та іншими надходженнями, а також контролю за 
виконанням строкових платіжних зобов’язань перед постачальниками та 
іншими кредиторами, складаються платіжні календарі. У цих документах, 
з одного боку, відображаються наявні грошові кошти та очікувані суми на-
дходження платіжних засобів, з іншого – строкові платіжні зобов’язан-ня 
на відповідний період. 

Платіжні календарі складають на тиждень, декаду, місяць, що зале-
жить від стану платоспроможності суб’єкта господарювання. Якщо підп-
риємство має стійку поточну платоспроможність, то платіжні календарі 
складають рідше; якщо є проблеми в розрахунково-платіжних відносинах, 
то подібні розрахунки роблять частіше.  
 Для складання платіжного календаря використовують: 

 матеріали про обсяги виробництва і реалізації продукції (товарів, 
робіт, послуг); 

 кошторис витрат на виробництво; 
 договори на постачання матеріальних ресурсів; 
 документи з виплати заробітної плати, премій; 
 встановлені податковою службою строки внесення платежів до 

державного і місцевого бюджетів; 
 кредитні угоди з банками (строки одержання та повернення креди-
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тів і сплати процентів за користування ними); 
 дані бухгалтерського обліку про стан поточної дебіторської та по-

точної кредиторської заборгованості; 
 виписки з банківських рахунків; 
 оперативні дані з відділів постачання, збуту, інших підрозділів про 

надходження коштів на підприємство у відповідні строки та потребу в ко-
штах, що виникає у певний період. 
 За даними платіжного календаря (табл. 4.7) проведемо оперативний 
аналіз платоспроможності підприємства за дві декади місяця. 

Таблиця 4.7 
Платіжний календар підприємства за  
першу-другу декади місяця, тис. грн 

Платіжні засоби Перша 
декада 

Друга 
декада 

Строкові                 
зобов’язання 

Перша 
декада 

Друга 
декада 

Залишок грошей 
на поточному ра-
хунку 

400 345 Оплата рахунків    
постачальників 460 485 

Залишок грошей у 
касі 10 15 

Погашення корот-
кострокових кре-
дитів банку 

80 55 

Рахунки покупців 150 230 
Оплата рахунків 
підрядної будіве-
льної організації 

110 80 

Надходження ко-
штів за реалізовані 
основні засоби 

70 80 Виплата заробітної 
плати 130 120 

Надходження де-
біторської забор-
гованості 

180 210 Сплата податків 85 50 

Усього 810 880 Усього 865 790 
Перевищення пла-
тіжних засобів 
(строкових 
зобов’язань) 

 90  55  

 
 Коефіцієнт оперативної платоспроможності визначається як відно-
шення суми платіжних засобів до суми строкових зобов’язань, виражене у 
відсотках. 

 Перша декада: %.6,93100
865
810

=×  

 Друга декада: %.4,111100
790
880

=×  

 У першій декаді місяця для виконання 865 тис. грн строкових зо-
бов’язань підприємство мало 810 тис. грн платіжних засобів. Отже, їх не-
стача становила 55 тис. грн, або 6,4 %.  

У другій декаді платіжні засоби (880 тис. грн) перевищували строко-
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ві зобов’язання (790 тис. грн) на 90 тис. грн, що становить 11,4 %. Таким 
чином, підприємство має позитивну динаміку коефіцієнта оперативної 
платоспроможності.  

Платіжні календарі дають змогу оперативно регулювати платежі, 
уточнювати фінансові завдання згідно з досягнутими виробничо-фінансо-
вими результатами, своєчасно запобігати утворенню розриву між витрата-
ми і ресурсами. Якщо буде виявлено, що надходження грошових коштів не 
покриває витрати, то вишукують додаткові джерела, наприклад: мобіліза-
ція внутрішніх ресурсів за рахунок прискорення відвантаження продукції, 
ліквідації недоліків у сфері фінансових розрахунків зі споживачами; кре-
дити банку; фінансова допомога. Водночас проводиться пошук можливос-
тей скорочення видатків. Контролюючи зміни в надходженні та витрачанні 
грошових коштів за окремими статтями, з’ясовують причини і вживають 
заходи, спрямовані на підвищення рівня поточної платоспроможності.  

Якщо дані оперативного фінансового планування показують, що в 
той чи інший період підприємство забезпечує стабільне перевищення кош-
тів над потребами в них, є сенс внести певну суму вільних грошей на бан-
ківський депозит, що принесе відповідний прибуток.  
 Оскільки платоспроможність – це здатність підприємства сплачувати 
кошти за зобов’язаннями, що настали і потребують термінового погашен-
ня, необхідно об’єктивно підходити до планування грошових потоків. 
Вважається, що у підприємства має бути залишок грошей, який дорівнює 
різниці між поточною кредиторською заборгованістю всіх видів, строки 
сплати якої настають протягом певного найближчого періоду (наприклад, 
тижня або декади), і поточною дебіторською заборгованістю на користь 
підприємства, платежі за якою очікуються у той самий період.    

Ефективність фінансового менеджменту на підприємстві виявляється 
у тому, щоб грошей було б не менше (але й не більше), ніж потрібно для 
виконання поточних платежів, а решта їх має бути вкладена в матеріальні 
та інші ліквідні активи. 
 Платіжний календар, забезпечуючи щоденний контроль за надхо-
дженням і витрачанням коштів, дає змогу синхронізувати позитивні та не-
гативні грошові потоки, визначити пріоритетність платежів за їхнім впли-
вом на фінансові результати. Таким чином, це важливий інструмент опера-
тивного управління поточною платоспроможністю підприємства. 

З метою своєчасного виявлення тенденцій формування незадовільної 
структури балансу в прибутково працюючих суб’єктів підприємницької ді-
яльності та вжиття попереджувальних заходів, спрямованих на запобігання 
банкрутству, проводиться оперативний (щоквартальний) експрес-аналіз 
фінансового стану (фінансовий моніторинг) за допомогою коефіцієнта Бі-
вера.    

В. Х. Бівер був одним із перших фінансових аналітиків, який вико-
ристав статистичні прийоми в поєднанні з фінансовими коефіцієнтами для 
прогнозування ймовірного банкрутства підприємства. Він вивчав пробле-
ми підприємств, які були неспроможні виконувати фінансові зобов’язання 
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або мали труднощі з погашенням заборгованості у встановлені строки. Бі-
вер створив базу даних, яку використовував у своїй моделі для статистич-
ного тестування надійності 30 фінансових коефіцієнтів. Середні значення 
цих показників у суб’єктів господарювання, які не мали фінансових про-
блем, порівнювалися з величиною показників на підприємствах, які пізні-
ше збанкрутували.    
 Коефіцієнт Бівера (КБ) визначається за формулою: 

                                             ПЗДЗ
АЧПКБ +

+
= ,                                               (4.13) 

 де ЧП – чистий фінансовий результат: прибуток (рядок 2350 форми 
№ 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)»); 

      А– амортизація (рядок 2515 форми № 2); 
      ДЗ – довгострокові зобов’язання і забезпечення (рядок 1595 фо-

рми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)»);   
      ПЗ – поточні зобов’язання і забезпечення (рядок 1695 форми     

№ 1). 
 Ознакою формування незадовільної структури балансу є фінансовий 
стан підприємства, коли протягом тривалого проміжку часу (1,5–2 роки, 6–
8 кварталів) значення коефіцієнта Бівера не перевищує 0,2. Це свідчить про 
тенденцію небажаного скорочення частки прибутку, яка спрямовується на 
розвиток виробництва, що в кінцевому підсумку призводить до незадовіль-
ної структури балансу. 
 

 
Запитання для перевірки знань 

 
1. У чому полягає сутність категорій ліквідності: ліквідності активів, 

ліквідності балансу, ліквідності підприємства? 
2. Що таке платоспроможність? Які основні ознаки платоспроможно-

сті підприємства? 
3. Як класифікують види платоспроможності за окремими ознаками? 
4. Як оцінюється статична і динамічна платоспроможність? 
5. Що визначає поточна і перспективна платоспроможність? 
6. Який спостерігається зв’язок між категоріями «ліквідність» і «пла-

тоспроможність»? 
7. Як здійснюється групування активів балансу за ознакою рівня ліквід-

ності? 
8. На які групи поділяють пасиви балансу за ознакою терміновості 

сплати? 
9. Які є варіанти висновків щодо характеру ліквідності балансу? 

10. Як визначити поточну і перспективну ліквідність балансу? 
11. Як розраховують та аналізують динаміку загального показника лікві-

дності? 
12. Який економічний зміст, порядок розрахунку та нормативні значення 

відносних показників оцінювання ліквідності та платоспроможності 
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підприємства? 
13. Які коефіцієнти характеризують три рівні платоспроможності? 
14. Що показують коефіцієнти абсолютної ліквідності, швидкої ліквід-

ності та загальної ліквідності? 
15. Інтереси яких користувачів аналітичної інформації задовольняють 

коефіцієнти ліквідності? 
16. Які висновки формулюються за результатами оцінювання рівня і ди-

наміки коефіцієнтів ліквідності? 
17. Які допоміжні відносні показники, поряд із коефіцієнтами ліквіднос-

ті, використовують для оцінювання платоспроможності підприємс-
тва? 

18. Які недоліки мають коефіцієнти ліквідності? 
19. Як оцінюється поточна платоспроможність підприємства? 
20. Які мета і принципи складання платіжних календарів? 
21. Як проводиться оперативний експрес-аналіз фінансового стану підп-

риємств за допомогою коефіцієнта Бівера? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 4.1. Чим визначається ступінь ліквідності активів: 
 а) належністю їх до необоротних чи оборотних активів; 
 б) тривалістю періоду, що необхідний для перетворення їх у гроші; 
 в) місцем розташування у балансі підприємства? 

4.2. Ступінь покриття зобов’язань підприємства його активами 
(платіжними засобами), строк перетворення яких у гроші відповідає 
строку погашення зобов’язань,– це визначення: 

а) ліквідності активів; 
 б) ліквідності балансу; 
 в) платоспроможності; 
 г) ліквідності підприємства. 
 4.3. Яка з наведених категорій є найбільш широкою за змістом:  

а) ліквідності активів; 
 б) ліквідності балансу; 
 в) ліквідності підприємства? 

4.4. Платоспроможність – це: 
 а) можливість матеріальних цінностей легко перетворюватися у гроші; 
 б) наявність у підприємства грошей та їх еквівалентів, достатніх для 
розрахунків за поточною кредиторською заборгованістю, яка потребує не-
гайного погашення; 
 в) наявність у підприємства оборотних активів у таких розмірах, які 
теоретично достатні для погашення поточних зобов’язань і забезпечень. 

4.5. За інформаційною базою дослідження платоспроможність по-
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діляється на: 
 а) поточну і перспективну; 
 б) грошову, розрахункову та майнову; 
 в) статичну і динамічну. 

4.6. Баланс (звіт про фінансовий стан) є інформаційною базою оці-
нювання платоспроможності: 
 а) статичної; 

б) динамічної; 
 в) перспективної. 
 4.7. Яка платоспроможність оцінюється шляхом визначення та по-
рівняння обсягів вхідного і вихідного грошових потоків упродовж певного 
періоду часу: 
 а) статична; 

б) динамічна; 
 в) поточна? 
 4.8. Який вид платоспроможності означає наявність у достатньо-
му обсязі грошей для розрахунків за поточною кредиторською заборгова-
ністю, що потребує негайного погашення: 
 а) статична; 

б) динамічна; 
в) поточна; 

 г) перспективна? 
 4.9. Платоспроможність поділяється на грошову, розрахункову та 
майнову за ознакою: 
 а) обсяг платіжних засобів; 
 б) період оцінювання; 
 в) інформаційна база дослідження. 
 4.10. Який вид платоспроможності визначає платіжні можливості 
з виконання поточних зобов’язань і забезпечень за рахунок усіх видів обо-
ротних активів: 
 а) грошова; 
 б) розрахункова; 
 в) майнова? 
 4.11. Найбільш ліквідні активи – це: 
 а) гроші та їх еквіваленти; 
 б) поточна дебіторська заборгованість; 
 в) запаси. 
 4.12. Поточна дебіторська заборгованість належить до активів: 
 а) високоліквідних; 
 б) середньоліквідних; 
 в) низьколіквідних; 
 г) важколіквідних. 
 4.13. Активи, що повільно реалізуються, – це: 
 а) необоротні активи; 
 б) поточні фінансові інвестиції; 
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 в) запаси; 
 г) поточні біологічні активи; 
 д) правильні відповіді в) і г). 
 4.14. Важколіквідні активи – це: 
 а) основні засоби; 
 б) нематеріальні активи; 
 в) інші оборотні активи; 
 г) правильні відповіді а) і б); 
 д) правильні відповіді б) і в). 

4.15. Який вид пасивів належить до найбільш термінових зобов’я-
зань: 
 а) короткострокові кредити банків; 
 б) довгострокові кредити банків; 
 в) поточна кредиторська заборгованість за видами? 
 4.16. До короткострокових зобов’язань і забезпечень не належать: 
 а) поточні забезпечення; 
 б) довгострокові забезпечення; 
 в) короткострокові кредити банків. 

4.17. Власний капітал; зобов’язання, пов’язані з необоротними ак-
тивами, утримуваними для продажу, та групами вибуття – це: 
 а) постійні пасиви; 
 б) найбільш термінові зобов’язання; 
 в) короткострокові зобов’язання і забезпечення; 
 г) довгострокові зобов’язання і забезпечення. 
 4.18. За виконання яких умов баланс є абсолютно ліквідним: 
 а) А1< П1, А2 ≥ П2, А3 ≥ П3; 
 б) А1< П1, А2 < П2, А3 ≥ П3; 
 в) А1< П1, А2 < П2, А3 < П3; 
 г) А1 ≥ П1, А2 ≥ П2, А3 ≥ П3? 
 4.19. Для визначення поточної ліквідності балансу необхідно порів-
няти: 
 а) високоліквідні активи з найбільш терміновими зобов’язаннями; 
 б) високоліквідні та середньоліквідні активи з найбільш терміновими 
та короткостроковими зобов’язаннями і забезпеченнями; 
 в) низьколіквідні активи з довгостроковими зобов’язаннями і забез-
печеннями; 
 г) важколіквідні активи з постійними пасивами. 
 4.20. Який коефіцієнт ліквідності визначається відношенням грошей 
та їх еквівалентів і поточних фінансових інвестицій до поточних зо-
бов’язань і забезпечень: 
 а) коефіцієнт швидкої ліквідності; 
 б) коефіцієнт абсолютної ліквідності; 
 в) коефіцієнт загальної ліквідності? 
 4.21. Коефіцієнт ліквідності, що показує, яку частину поточних зо-
бов’язань і забезпечень підприємство може погасити, використавши по-
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ряд із високоліквідними оборотними активами середньоліквідні активи: 
 а) коефіцієнт абсолютної ліквідності; 
 б) коефіцієнт загальної ліквідності; 
 в) коефіцієнт швидкої ліквідності. 
 4.22. За допомогою якого коефіцієнта ліквідності оцінюється до-
статність оборотних активів для покриття поточних зобов’язань і за-
безпечень: 
 а) коефіцієнта загальної ліквідності; 
 б) коефіцієнта абсолютної ліквідності; 
 в) коефіцієнта швидкої ліквідності? 
 4.23. Грошову платоспроможність підприємства характеризує: 
 а) коефіцієнт швидкої ліквідності; 
 б) коефіцієнт загальної ліквідності; 
 в) коефіцієнт абсолютної ліквідності. 
 4.24. Який рівень платоспроможності підприємства характеризу-
ється коефіцієнтом швидкої ліквідності: 
 а) грошова платоспроможність; 
 б) розрахункова платоспроможність; 
 в) майнова платоспроможність? 
 4.25. Коефіцієнт загальної ліквідності характеризує платоспромо-
жність: 
 а) майнову; 
 б) розрахункову; 
 в) грошову. 
 4.26. За якого значення коефіцієнта абсолютної ліквідності підпри-
ємство вважатиметься платоспроможним: 
 а) ≥ 0,1; 
 б) ≥ 0,2; 
 в) < 0,1; 
 г) < 0,2? 
 4.27. Якщо коефіцієнт загальної ліквідності більше 1, то це означає: 
 а) перевищення оборотних активів над поточними зобов’язаннями і 
забезпеченнями; 
 б) рівність оборотних активів і поточних зобов’язань і забезпечень; 
 в) перевищення поточних зобов’язань і забезпечень над оборотними 
активами. 
 4.28. За якого значення коефіцієнта швидкої ліквідності підприємс-
тво є неплатоспроможним: 
 а) 0,9; 
 б) 1,2; 
 в) 0,4; 
 г) 1,5? 
 4.29. Коефіцієнт абсолютної ліквідності становить 0,1. Як він змі-
ниться, якщо гроші та їх еквіваленти збільшаться у 3 рази, а поточні зо-
бов’язання і забезпечення зростуть у 2 рази: 
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 а) залишиться незмінним; 
 б) досягне 0,3; 
 в) становитиме 0,05; 
 г) дорівнюватиме 0,15? 
 4.30. Коефіцієнт швидкої ліквідності дорівнює 0,8. Як він зміниться, 
якщо платіжні засоби збільшаться на 20 %, а поточні зобов’язання і за-
безпечення зменшаться на 40 %: 
 а) досягне 1,6; 
 б) становитиме 1,2; 
 в) дорівнюватиме 0,6; 
 г) не зміниться? 
 4.31. Коефіцієнт загальної ліквідності становить 2,0. Яким буде йо-
го значення за умови збільшення оборотних активів на 10 % і незмінності 
поточних зобов’язань і забезпечень: 
 а) 2,1; 
 б) 2,2; 
 в) 2,5; 
 г) 1,9? 

4.32. Коефіцієнт оперативної платоспроможності визначається як: 
 а) відношення суми платіжних засобів до суми строкових зобо-
в’язань, строк повернення яких настав; 
 б) відношення залишку грошей до різниці між поточною кредитор-
ською і поточною дебіторською заборгованістю, виражене у відсотках; 
 в) різниця між поточною кредиторською і поточною дебіторською 
заборгованістю. 
 4.33. Платіжні календарі використовують для: 
 а) аналізу ліквідності балансу; 
 б) аналізу статичної платоспроможності; 
 в) оперативного аналізу динамічної платоспроможності; 
 г) аналізу майнової платоспроможності. 
 4.34. Коефіцієнт Бівера визначається як відношення: 
 а) чистого прибутку до поточних зобов’язань і забезпечень; 
 б) чистого прибутку до суми довгострокових і поточних зобов’язань 
і забезпечень; 
 в) суми чистого прибутку і амортизації до суми довгострокових та 
поточних зобов’язань і забезпечень; 
 г) різниці між чистим прибутком і амортизацією до поточних зо-
бов’язань і забезпечень. 
 4.35. Ознакою формування незадовільної структури балансу є фінан-
совий стан підприємства, коли протягом 1,5–2 років значення коефіцієнта 
Бівера не перевищує:  
 а) 0,1; 
 б) 0,2; 
 в) 0,5; 
 г) 1. 
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ТЕМА 5 
АНАЛІЗ ГРОШОВИХ ПОТОКІВ 

 
 5.1. Економічний зміст і класифікація грошових потоків 
 5.2. Аналіз руху грошових коштів у результаті операційної, 
        інвестиційної та фінансової діяльності 
 5.3. Напрями аналізу та система показників оцінювання грошових  
                 потоків 

 
 
5.1. Економічний зміст і класифікація грошових потоків 

 
 Основною причиною неплатоспроможності підприємств є низька за-
безпеченість високоліквідними активами, тобто грошовими коштами. 
Стійкий фінансовий стан суб’єктів господарювання можливий за умови 
ефективного контролю за рухом грошових коштів і поліпшення управління 
грошовими потоками. 

Грошові кошти обслуговують різноманітні аспекти операційної, ін-
вестиційної та фінансової діяльності підприємства. Кожна господарська 
операція супроводжується або надходженням, або витрачанням грошей. 
 Відповідно до НП(С)БО 1 рух грошових коштів – надходження і 
вибуття грошей та їхніх еквівалентів. Грошові кошти (гроші) – готівка, 
кошти на рахунках у банках та депозити до запитання. Еквіваленти грошо-
вих коштів (грошей) – короткострокові високоліквідні фінансові інвести-
ції, які вільно конвертуються у певні суми грошей і які характеризуються 
незначним ризиком зміни вартості. Такими еквівалентами є високоліквідні 
інвестиції в цінні папери на строк, що не перевищує двох місяців (казна-
чейські векселі, депозитні сертифікати).  
 Грошові кошти є багатоплановою економічною категорією, адже 
використовуються як засіб платежу і заощадження, є ресурсом і результа-
том діяльності підприємства, зумовлюють його поточний і майбутній фі-
нансовий стан. 
 У характеристиці грошових коштів використовують статичний і ди-
намічний підходи. Статичний підхід визначає їх як наявний залишок гро-
шей, що перебувають у розпорядженні підприємства на певну дату. Суттє-
вим недоліком статичного підходу є неврахування фактора часу, що не дає 
можливості аналітику об’єктивно оцінити платоспроможність підприємст-
ва. Це зумовило поширення динамічного підходу до характерисктики гро-
шових коштів, який ґрунтується на понятті грошових потоків. 
 Грошові потоки – це сукупність розподілених у часі надходжень і 
витрачань грошей, які генеруються господарською діяльністю підприємст-
ва. 
 Між статичним і динамічним підходами до характеристики грошо-
вих коштів є діалектична взаємозалежність (рис. 5.1). 

Для забезпечення ефективного управління грошовими потоками їх 
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Рис. 5.1. Взаємозв’язок статичного і динамічного 
   підходів до характеристики грошових коштів 

 
класифікують за різними ознаками. 

1. За напрямом руху грошових коштів: 
• додатний грошовий потік характеризує обсяг надходження гро-

шових коштів у цілому та за окремими джерелами їх утворення; 
• від’ємний грошовий потік характеризує обсяг витрачання грошо-

вих коштів у цілому та за окремими напрямами використання. 
2. За методом обчислення обсягу: 
• валовий грошовий потік – уся сума надходження або витрачання 

грошей у періоді, що аналізується; 
• чистий грошовий потік (ЧГП) – різниця між додатним (ДГП) і 

від’ємним (ВГП) потоками грошей у періоді, що аналізується: 
      ЧГП = ДГП – ВГП.                                         (5.1) 

ЧГП може бути як додатною, так і від’ємною величиною. 
3. За видами діяльності: 
• грошовий потік у результаті операційної діяльності відображає 

надходження коштів від покупців і виплати грошей постачальникам, заро-
бітної плати персоналу, податкових платежів і т. ін.; 

• грошовий потік у результаті інвестиційної діяльності – надхо-
дження і витрачання грошей, які пов’язані з процесами реального і фінан-
сового інвестування; 

• грошовий потік у результаті фінансової діяльності – надходжен-
ня і витрачання грошей, які пов’язані із залученням додаткового зареєст-
рованого (пайового) капіталу, одержанням довго- і короткострокових кре-
дитів, з виплатою дивідендів і т. ін. 

4. За рівнем достатності обсягу: 
• надлишковий грошовий потік, за якого надходження грошей знач-

но перевищує реальну потребу підприємства у фінансових ресурсах; 
• дефіцитний грошовий потік, за якого надходження грошей є знач-

Залишок грошових 
коштів на початок 

періоду 

Сальдо грошових 
потоків за період 

Залишок грошових 
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періоду 

Надходження 
грошових 

коштів 

Витрачання 
грошових 

коштів 
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но меншим за реальні потреби підприємства.  
5. За неперервністю формування: 
• регулярний грошовий потік, за якого надходження і витрачання 

грошей здійснюються систематично, з певною періодичністю; 
• дискретний (епізодичний) грошовий потік, що пов’язаний, як пра-

вило, з проведенням окремих господарських операцій; він виникає спон-
танно, не маючи сталого обсягу і періодичності.  

6. За стабільністю часових інтервалів формування: 
• регулярний грошовий потік з рівномірними часовими інтервалами, 

що називається ануїтетом; 
• регулярний грошовий потік з нерівномірними часовими інтервала-

ми. 
7. За періодом часу: 
• короткострокові грошові потоки (до одного року); 
• довгострокові грошові потоки (понад один рік). 
8. За черговістю здійснення платежів: 
• пріоритетний грошовий потік – обов’язкові грошові виплати, що 

має здійснити підприємство в першочерговому порядку для запобігання 
фінансовим ускладненням і продовження діяльності; 

• поточний грошовий потік характеризує обсяги і напрями викорис-
тання грошей для фінансування поточної господарської діяльності (крім 
пріоритетних платежів); 

• відстрочений грошовий потік характеризує витрачання грошей на 
цілі, що не пов’язані безпосередньо з поточною господарською діяльністю; 
такі виплати можна перенести на пізніші строки. 

9. Залежно від того, коли надходять гроші:  
• пренумерандо – грошовий потік, коли гроші надходять на початку 

періоду (передоплата); 
• постнумерандо – грошових потік, за якого надходження грошей 

здійснюється наприкінці періоду. 
10. За видами валют, що використовуються у розрахунках: 
• грошові потоки в національній валюті; 
• грошові потоки в іноземній валюті. 

 11. За масштабами обслуговування господарського процесу: 
• грошовий потік по підприємству в цілому; 
• грошові потоки за окремими видами господарської діяльності; 
• грошові потоки за окремими структурними підрозділами підпри-

ємства; 
• грошові потоки за окремими господарськими операціями. 
Розглянута класифікація дає можливість цілеспрямовано аналізувати 

і планувати різні види грошових потоків на підприємстві. 
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5.2. Аналіз руху грошових коштів у результаті  
       операційної, інвестиційної та фінансової діяльності 

 
 Рух грошових коштів підприємства відображається у формі № 3 
«Звіт про рух грошових коштів (за прямим методом)» або формі № 3-н 
«Звіт про рух грошових коштів (за непрямим методом)» (НП(С)БО 1). 
Метою його складання є надання користувачам фінансової звітності пов-
ної, правдивої та неупередженої інформації про зміни, що відбулися у 
грошових коштах підприємства та їх еквівалентах за звітний період.  

Під час складання фінансової звітності підприємства можуть обрати 
спосіб складання звіту про рух грошових коштів за прямим або непрямим 
методом із застосуванням відповідної форми звіту. У звіті про рух грошо-
вих коштів розгорнуто наводяться суми надходжень і витрачань грошових 
коштів підприємства, що виникають у результаті операційної, інвестицій-
ної та фінансової діяльності протягом звітного періоду. 

Негрошові операції (отримання активів шляхом фінансової оренди, 
бартерні операції, придбання активів шляхом емісії акцій тощо) не вклю-
чаються до звіту про рух грошових коштів.  
  За НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності» звіт про рух 
грошових коштів має вертикальну форму, складається з трьох розділів, мі-
стить інформацію за звітний період та аналогічний період попереднього 
року. Аналіз руху коштів передбачає розрахунок сум їх надходжень і ви-
трачань у розрізі окремих видів діяльності, визначення загального залишку 
коштів на підприємстві, порівняння даних звітного періоду з попереднім, 
встановлення причин зміни надходжень і витрачань.  
 Для забезпечення повного і достовірного обліку грошових потоків 
підприємства та формування необхідної інформації у звітності використо-
вуються два методи – прямий і непрямий. 

За прямого методу грошовий потік розраховується як різниця між 
надходженням грошових коштів і витратами, пов’язаними з їх витрачан-
ням. Отже, прямий метод спрямований на одержання даних, що характери-
зують як валовий, так і чистий потік грошей підприємства. Застосовуючи 
цей метод, використовують безпосередньо дані бухгалтерського обліку 
щодо всіх видів надходжень і витрачань грошових коштів. 

Перевагою прямого методу є те, що він дає змогу оцінити загальні 
суми надходження і витрачання грошових коштів підприємства, виявити 
статті, що формують найбільший рух грошей у розрізі видів діяльності. 
Інформація, отримана за умови застосування прямого методу, використо-
вується для прогнозування грошових потоків. Однак цей метод не розкри-
ває взаємозв’язку величини фінансового результату та величини зміни ко-
штів, зокрема не показує, чому виникає ситуація, коли прибуткове підпри-
ємство є неплатоспроможним. 
 Непрямий метод базується на основному положенні бухгалтер-
ського обліку, що активи мають дорівнювати сумі зобов’язань і власного 
капіталу (складовою якого є прибуток), і полягає у коригуванні фінансово-
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го результату на величини змін активів, зобов’язань та інших балансових 
рахунків. 
 Перевагою непрямого методу є те, що він дає можливість провести 
оцінювання грошових потоків на основі інформації звітності, практично не 
використовуючи дані аналітичного обліку, а з аналітичного погляду – 
пов’язати отриманий фінансовий результат і зміни грошових коштів.  
 Відповідно до НП(С)БО 1 у формі № 3 (3-н) «Звіт про рух грошових 
коштів» рух грошових коштів у результаті операційної діяльності визнача-
ється з використанням прямого або непрямого методів, а рух грошових 
коштів у результаті інвестиційної та фінансової діяльності – прямого мето-
ду. 
 Рух грошових коштів у результаті операційної діяльності. 
 Операційна діяльність (НП(С)БО 1) – основна діяльність підприєм-
ства, а також інші види діяльності, які не є інвестиційною чи фінансовою 
діяльністю. 

У звіті про рух грошових коштів, складеному за прямим методом, 
рух грошових коштів у результаті операційної діяльності (розділ І форми 
№ 3) визначається за сумою надходжень від операційної діяльності та су-
мою витрачання на операційну діяльність грошових коштів за даними за-
писів їх руху на рахунках бухгалтерського обліку. 

Алгоритм визначення руху грошових коштів у результаті операцій-
ної діяльності за прямим методом наведено в табл. 5.1. 

Таблиця 5.1 
Алгоритм визначення руху грошових коштів у результаті  

операційної діяльності за прямим методом 
№ 
з/п Стаття Рядок     

форми № 3 
А Б В 
+ Надходження від:  
1.   реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 3000 
2.   повернення податків і зборів 3005 
   у тому числі податку на додану вартість 3006 

3.   цільового фінансування 3010 
4.   покупців і замовників авансів1 3015 
5.   повернення авансів1 3020 
6.   відсотків за залишками коштів на поточних рахунках1 3025 
7.   боржників неустойки (штрафів, пені)1 3035 
8.   операційної оренди1 3040 
9.   отримання роялті, авторських винагород1 3045 

10.   страхових премій1 3050 

11. Надходження фінансових установ від повернення  
позик1 3055 

12. Інші надходження 3095 
– Витрачання на оплату:  

13.   товарів (робіт, послуг) 3100 
14.   праці 3105 
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Продовж. табл. 5.1 
А Б В 

15.   відрахувань на соціальні заходи 3110 
16.   зобов’язань з податків і зборів 3115 

   у тому числі: з податку на прибуток1 3116 
   з податку на додану вартість1 3117 
   з інших податків і зборів1 3118 

17.   авансів1 3135 
18.   повернення авансів1 3140 
19.    цільових внесків1 3145 
20.    зобов’язань за страховими контрактами1 3150 
21. Витрачання фінансових установ на надання позик1 3155 
22. Інші витрачання 3190 

=23. Чистий рух коштів від операційної діяльності 3195 
 
1. Додаткові статті (додаток В). 

  
Зміст наведених у табл. 5.1 статей розкривається у Методичних ре-

комендаціях щодо заповнення форм фінансової звітності, затверджених 
наказом Міністерства фінансів України від 28 березня 2013 р. № 433 [22].  

За результатами аналізу встановлюються фактори, що впливають на 
збільшення і зменшення чистого грошового потоку від операційної діяль-
ності (рис. 5.2). 

У звіті про рух грошових коштів, складеному за непрямим мето-
дом, рух грошових коштів у результаті операційної діяльності (розділ І 
форми № 3-н) визначається шляхом коригування прибутку (збитку) від 
звичайної діяльності до оподаткування. 

Алгоритм визначення руху грошових коштів у результаті операцій-
ної діяльності за непрямим методом наведено в табл. 5.2. Зміст наведених 
у табл. 5.2 статей розкривається у Методичних рекомендаціях щодо запов-
нення форм фінансової звітності, затверджених наказом Міністерства фі-
нансів України від 28 березня 2013 р. № 433 [22].  

Таблиця 5.2 
Алгоритм визначення руху грошових коштів у результаті  

операційної діяльності за непрямим методом 
№ 
з/п Стаття Рядок  

форми № 3-н 
А Б В 

1. Прибуток (збиток) від звичайної діяльності до                
оподаткування 3500 

+(–) Коригування на:  
2.   амортизацію необоротних активів 3505 
3.   збільшення (зменшення) забезпечень  3510 

4.   збиток (прибуток) від нереалізованих курсових  
  різниць  3515 
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Збільшення надходжень від: 
- реалізації продукції (товарів, 
  робіт, послуг); 
- повернення податків і зборів; 
- покупців і замовників  
  авансів; 
- повернення авансів; 
- відсотків за залишками 
  коштів на поточних 
  рахунках; 
- боржників неустойки  
  (штрафів, пені); 
- операційної оренди; 
- отримання роялті, 
  авторських винагород; 
- страхових премій; 
- повернення позик 
  фінансових установ; 
- інших надходжень 

Зменшення надходжень від: 
- реалізації продукції (товарів, 
  робіт, послуг); 
- повернення податків і зборів; 
- покупців і замовників  
  авансів; 
- повернення авансів; 
- відсотків за залишками 
  коштів на поточних 
  рахунках; 
- боржників неустойки  
  (штрафів, пені); 
- операційної оренди; 
- отримання роялті, 
  авторських винагород; 
- страхових премій; 
- повернення позик 
  фінансових установ; 
- інших надходжень 

Зменшення витрачань на 
оплату: 

- товарів (робіт, послуг); 
- праці; 
- відрахувань на соціальні 
  заходи; 
- зобов’язань з податків і 
  зборів; 
- авансів; 
- повернення авансів; 
- цільових внесків; 
- зобов’язань за страховими 
  контрактами; 
- фінансових установ на 
  надання позик; 
- інших витрачань 

Збільшення витрачань на 
оплату: 

- товарів (робіт, послуг); 
- праці; 
- відрахувань на соціальні 
  заходи; 
- зобов’язань з податків і 
  зборів; 
- авансів; 
- повернення авансів; 
- цільових внесків; 
- зобов’язань за страховими 
  контрактами; 
- фінансових установ на 
  надання позик; 
- інших витрачань 
 

Рис. 5.2. Фактори зміни чистого грошового потоку в результаті  
операційної діяльності, визначеного за прямим методом 
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Продовж. табл. 5.2 
А Б В 

5.   збиток (прибуток) від неопераційної діяльності та 
  інших негрошових операцій 3520 

–6. Фінансові витрати1 3540 
+(–)7. Зменшення (збільшення) оборотних активів 3550 
+(–)8. Збільшення (зменшення) поточних зобов’язань 3560 
=9. Грошові кошти від операційної діяльності 3570 
–10. Сплачений податок на прибуток 3580 
–11. Сплачені відсотки1 3585 
=12. Чистий рух коштів від операційної діяльності 3195 

 
1. Додаткові статті (додаток В). 
 

 Використовуючи алгоритм визначення відповідно до НП(С)БО 1 
(табл. 5.1), проаналізуємо рух грошових коштів у результаті операційної 
діяльності підприємства (табл. 5.3). Для розрахунків використаємо інфор-
мацію форми  № 3 «Звіт про рух грошових коштів (за прямим методом)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 5.3 
Аналіз руху грошових коштів у результаті операційної 

діяльності за прямим методом, тис. грн 

Показник Базовий 
рік 

Звітний 
рік 

Відхи-
лення 
(+,–) 

Надходження від:    
  реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 28429 38523 +10094 
  повернення податків і зборів - - - 
  у тому числі податку на додану вартість  - - - 
  цільового фінансування  3425 3456 +31 
  відсотків за залишками коштів на 
  поточних рахунках 14 61 +47 

Інші надходження 753 507 -246 
Разом надходжень 32621 42547 +9926 
Витрачання на оплату:    
  товарів (робіт, послуг) 16789 20529 +3740 
  праці 6736 7938 +1202 
  відрахувань на соціальні заходи 2003 3005 +1002 
  зобов’язань з податків і зборів 217 216 -1 
  у тому числі: з податку на додану вартість 116 134 +18 
  з інших податків і зборів 101 82 -19 
Інші витрачання - - - 
Разом витрачань 25745 31688 +5943 
Чистий рух коштів від операційної  
діяльності 6876 10859 +3983 
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 За даними табл. 5.3 надходження коштів у результаті операційної ді-
яльності  включає  такі  напрями:  від  реалізації  продукції  (товарів,  робіт, 
послуг) (у звітному році порівняно з базовим збільшення на                   
10094 тис. грн); цільового фінансування (збільшення на 31 тис. грн); відсо-
тків за залишками коштів на поточних рахунках (збільшення на                  
47 тис. грн); інші надходження (зменшення на 246 тис. грн). Загальна сума 
надходження грошових коштів зросла з 32621 тис. грн у базовому році до 
42547 тис. грн у звітному, тобто на 9926 тис. грн, що становить 30,4 %. У 
структурі надходження коштів найбільша частка припадає на надходження 
від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) – 90,5 % у звітному році. 
 Що стусується напрямів витрачання коштів у результаті операційної 
діяльності, то маємо таку динаміку: зросли витрачання на оплату товарів 
(робіт, послуг) (на 3740 тис. грн), оплату праці (на 1202 тис. грн), відраху-
вань на соціальні заходи (на 1002 тис. грн), зобов’язань з податку на дода-
ну вартість (на 18 тис. грн); скоротилися лише витрачання на оплату зо-
бов’язань з інших податків і зборів (на 19 тис. грн). Загальна сума витра-
чання грошових коштів збільшилася з 25745 тис. грн у базовому році до             
31688 тис. грн у звітному, тобто на 5943 тис. грн, що становить 23,1 %. У 
структурі витрачання коштів найбільша частка припадає на оплату товарів 
(робіт, послуг) – 64,8 % у звітному році. 
 Випереджаюче зростання надходження коштів (на 30,4 %) порівняно 
зі зростанням їх витрачання (на 23,1 %) забезпечило збільшення чистого 
руху коштів від операційної діяльності на 3983 тис. грн, або 57,9 %. Отже, 
рух грошових коштів у результаті операційної діяльності можна вважати 
ефективним із позитивною динамікою. 

Рух грошових коштів у результаті інвестиційної діяльності. 
Інвестиційна діяльність (НП(С)БО 1) – придбання та реалізація тих 

необоротних активів, а також тих фінансових інвестицій, які не є скла-
довою частиною еквівалентів грошових коштів.  

Рух коштів у результаті інвестиційної діяльності (розділ ІІ форми    
№ 3 (3-н)) визначається на основі аналізу змін у статтях розділу балансу 
«Необоротні активи» та статті «Поточні фінансові інвестиції». 

Алгоритм визначення руху грошових коштів у результаті інвести-
ційної діяльності наведено в табл. 5.4. 

Таблиця 5.4 
Алгоритм визначення руху грошових коштів  

у результаті інвестиційної діяльності 
№ 
з/п Стаття Рядок форми 

№ 3 (3-н) 
А Б В 
+ Надходження від реалізації:  
1.   фінансових інвестицій 3200 
2.   необоротних активів 3205 
+ Надходження від отриманих:  
3.   відсотків 3215 
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Продовж. табл. 5.4 
А Б В 
4.   дивідендів 3220 

+5. Надходження від деривативів  3225 
+6. Надходження від погашення позик1 3230 

+7. Надходження від вибуття дочірнього підприємства 
та іншої господарської одиниці1 3235 

+8. Інші надходження 3250 
– Витрачання на придбання:  
9.   фінансових інвестицій 3255 

10.   необоротних активів 3260 
–11. Виплати за деривативами 3270 
–12. Витрачання на надання позик1 3275 

–13. Витрачання на придбання дочірнього підприємства 
та іншої господарської одиниці1 3280 

–14. Інші платежі 3290 
=15. Чистий рух коштів від інвестиційної діяльності 3295 

 
1. Додаткові статті (додаток В). 
 
Зміст наведених у табл. 5.4 статей розкривається у Методичних ре-

комендаціях щодо заповнення форм фінансової звітності, затверджених 
наказом Міністерства фінансів України від 28 березня 2013 р. № 433 [22].  
 Фактори формування чистого грошового потоку в результаті інвес-
тиційної діяльності показано на рис. 5.3. 
 Використовуючи алгоритм визначення відповідно до НП(С)БО 1 
(табл. 5.4), проаналізуємо рух грошових коштів у результаті інвестиційної 
діяльності підприємства (табл. 5.5). Для розрахунків використаємо інфор-
мацію форми  № 3 «Звіт про рух грошових коштів (за прямим методом)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 5.5 
Аналіз руху грошових коштів у результаті  

інвестиційної діяльності, тис. грн 

Показник Базовий 
рік 

Звітний 
рік 

Відхилення 
(+,–) 

А 1 2 3 
Надходження від реалізації:     
   фінансових інвестицій - - - 
   необоротних активів - - - 
Надходження від отриманих:    
   відсотків - - - 
   дивідендів - - - 
Надходження від деривативів - - - 
Інші надходження - - - 
Разом надходжень - - - 
Витрачання на придбання:    



 172 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Збільшення  надходжень від ре-
алізації фінансових інвестицій 

Зменшення надходжень від ре-
алізації фінансових інвестицій 

Збільшення  надходжень від ре-
алізації необоротних активів 
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алізації необоротних активів 

Збільшення надходжень від 
отриманих відсотків, дивідендів 

Зменшення надходжень від 
отриманих відсотків, дивідендів 
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Рис. 5.3. Фактори зміни чистого грошового потоку  
в результаті інвестиційної діяльності 

 
Продовж. табл. 5.5 

А 1 2 3 
   фінансових інвестицій - 4738 +4738 
   необоротних активів 6610 3478 -3132 
Виплати за деривативами - - - 
Інші платежі 335 203 -132 
Разом витрачань 6945 8419 +1474 
Чистий рух коштів від інвестиційної  
діяльності (6945) (8419) -1474 

 
Рух коштів від інвестиційної діяльності підприємства (табл. 5.5) 

включає придбання необоротних активів та інші платежі (видаток зменши-
вся відповідно на 3132 і 132 тис. грн), а в звітному році і придбання фінан- 

Чистий грошовий потік від  
інвестиційної діяльності 

 
 

Фактори, що зумовлюють збіль-
шення чистого грошового потоку 

Фактори, що зумовлюють змен-
шення чистого грошового потоку 
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сових інвестицій на суму 4738 тис. грн. У цілому чисте витрачання коштів 
від інвестиційної діяльності збільшилося з 6945 тис. грн у базовому році до 
8419 тис. грн у звітному, що становить 1474 тис. грн (21,2 %).  

Рух грошових коштів у результаті фінансової діяльності. 
 Фінансова діяльність (НП(С)БО 1) – діяльність, яка призводить до 
змін розміру і складу власного та позикового капіталів підприємства.  

Рух коштів у результаті фінансової діяльності (розділ ІІІ форми № 3 
(3-н)) визначається на основі змін у статтях балансу за розділом  «Власний 
капітал» та статтях, пов’язаних із фінансовою діяльністю, у розділах бала-
нсу: «Довгострокові зобов’язання і забезпечення» та «Поточні зобов’язан-
ня і забезпечення».  
 Алгоритм визначення руху грошових коштів у результаті фінансової 
діяльності наведено в табл. 5.6. 

 Таблиця 5.6 
Алгоритм визначення руху грошових коштів  

у результаті фінансової діяльності 
№ 
з/п Стаття Рядок форми 

№ 3 (3-н) 
+ Надходження від:  
1.   власного капіталу 3300 
2.   отримання позик 3305 

+3. Надходження від продажу частки в дочірньому  
підприємстві1 3310 

+4. Інші надходження 3340 
– Витрачання на:  
5.   викуп власних акцій 3345 
6.   погашення позик 3350 
7.   сплату дивідендів 3355 
8.   сплату відсотків1 3360 
9.   сплату заборгованості з фінансової оренди1 3365 
10.   придбання частки в дочірньому підприємстві1 3370 

11.   виплати неконтрольованим часткам у дочірніх  
  підприємствах1 3375 

–12. Інші платежі 3390 
=13. Чистий рух коштів від фінансової діяльності 3395 

 
1. Додаткові статті (додаток В). 
 
Зміст наведених у табл. 5.6 статей розкривається у Методичних ре-

комендаціях щодо заповнення форм фінансової звітності, затверджених 
наказом Міністерства фінансів України від 28 березня 2013 р. № 433 [22].  
 Механізм формування факторів зміни чистого грошового потоку в 
результаті фінансової діяльності представлено на рис. 5.4. 
 Використовуючи алгоритм визначення відповідно до НП(С)БО 1 
(табл. 5.6), проаналізуємо рух грошових коштів у результаті фінансової ді-
яльності підприємства (табл. 5.7). Для розрахунків використаємо інформа- 
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Рис. 5.4. Фактори зміни чистого грошового потоку  

в результаті фінансової діяльності 
 

цію форми  № 3 «Звіт про рух грошових коштів (за прямим методом)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 5.7 
Аналіз руху грошових коштів у результаті  

фінансової діяльності, тис. грн 
 

Показник Базовий 
рік 

Звітний 
рік 

Відхи-
лення 
(+,–) 

А 1 2 3 
Надходження від:    
   власного капіталу - - - 
   отримання позик 450 2651 +2201 
Інші надходження - - - 
Разом надходжень 450 2651 +2201 
Витрачання на:    

Чистий грошовий потік від  
фінансової діяльності 

 
 

Фактори, що зумовлюють збіль-
шення чистого грошового потоку 

Фактори, що зумовлюють змен-
шення чистого грошового потоку 

 



 175 

Продовж. табл. 5.7 
А 1 2 3 

   викуп власних акцій - - - 
   погашення позик 365 3506 +3141 
   сплату дивідендів - - - 
Інші платежі - - - 
Разом витрачань 365 3506 +3141 
Чистий рух коштів від фінансової діяльності 85 (855) -940 

 
Рух коштів від фінансової діяльності підприємства (табл. 5.7) вклю-

чає надходження від отримання позик і витрачання на погашення позик. 
Сума отриманих позик зросла на 2201 тис. грн (у 5,9 раза), а погашених 
позик – на 3141 тис. грн (у 9,6 раза). У результаті чисте надходження кош-
тів від фінансової діяльності в базовому році становило 85 тис. грн, а чисте 
витрачання у звітному році – 855 тис. грн, тобто сума чистого руху коштів 
зменшилася на 940 тис. грн.  

Зміна величини грошових коштів за звітний період. 
 Визначивши чистий рух коштів у результаті операційної, інвестицій-
ної та фінансової діяльності, необхідно розрахувати зміну величини гро-
шових коштів за звітний період (табл. 5.8).  

Таблиця 5.8 
Алгоритм визначення руху грошових коштів на підприємстві 

№ 
з/п Стаття Рядок фор-

ми № 3 (3-н) 
1. Чистий рух коштів від операційної діяльності (+,–) 3195 
2. Чистий рух коштів від інвестиційної діяльності (+,–) 3295 
3. Чистий рух коштів від фінансової діяльності (+,–) 3395 

=4. Чистий рух коштів за звітний період 3400 
+5. Залишок коштів на початок року 3405 

+(–)6. Вплив зміни валютних курсів на залишок коштів 3410 
=7. Залишок коштів на кінець року 3415 

 
У статті «Чистий рух коштів за звітний період» (рядок 3400) відо-

бражається сума різниць між сумою грошових надходжень та видатків, ві-
дображених у статтях: «Чистий рух коштів від операційної діяльності», 
«Чистий рух коштів від інвестиційної діяльності» та «Чистий рух коштів 
від фінансової діяльності». 

У статті «Залишок коштів на початок року» (рядок 3405) відобража-
ється залишок грошових коштів на початок року, наведений у балансі. 

У статті «Вплив зміни валютних курсів на залишок коштів» (рядок 
3410) відображається сума збільшення або зменшення (наводиться у дуж-
ках) залишку грошових коштів у результаті перерахунку іноземної валюти 
при зміні валютних курсів протягом звітного періоду. 

У статті «Залишок коштів на кінець року» (рядок 3415) наводиться 
різниця між сумою грошових надходжень та видатків, відображених у 
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статтях «Залишок коштів на початок року», «Чистий рух коштів за звітний 
період» та «Вплив зміни валютних курсів на залишок коштів». Розрахова-
ний таким чином показник повинен дорівнювати наведеному в балансі за-
лишку грошей та їх еквівалентів на кінець звітного періоду. 
 Використовуючи алгоритм визначення відповідно до НП(С)БО 1 
(табл. 5.8), проведемо комплексний аналіз руху грошових коштів на підп-
риємстві (табл. 5.9). Для розрахунків використаємо інформацію форми   № 
3 «Звіт про рух грошових коштів (за прямим методом)» за базовий і звіт-
ний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 5.9 
Аналіз руху грошових коштів на підприємстві, тис. грн 

 
Показник Базо-

вий рік 
Звітний 

рік 
Відхи-
лення 
(+,–) 

Чистий рух коштів від операційної діяльності 6876 10859 +3983 
Чистий рух коштів від інвестиційної  
діяльності (6945) (8419) -1474 

Чистий рух коштів від фінансової діяльності 85 (855) -940 
Чистий рух коштів за звітний період 16 1585 +1569 
Залишок коштів на початок року 321 337 +16 
Вплив зміни валютних курсів на залишок  
коштів - - - 

Залишок коштів на кінець року 337 1922 +1585 
 
З урахуванням показників чистого руху коштів від операційної, інве-

стиційної та фінансової діяльності чисте надходження грошових коштів у 
базовому році становило 16 тис. грн, а в звітному році зросло до            
1585 тис. грн. Залишок коштів на кінець року збільшився з 337 до         
1922 тис. грн, або на 1585 тис. грн, що відповідає інформації балансів. 

Отже, спостерігається тенденція підвищення ефективності руху гро-
шових коштів на підприємстві за видами діяльності. 

У цілому якість управління рухом грошових коштів підприємства 
характеризується так [21]: 
 «добре» – якщо за звітний період чистий рух коштів від операційної 
діяльності має позитивне значення, а від інвестиційної та фінансової дія-
льності – від’ємне; 
 «норма» – якщо за звітний період чистий рух коштів від операційної 
та фінансової діяльності має позитивне значення, а від інвестиційної дія-
льності – від’ємне; 
 «криза» – якщо за звітний період чистий рух коштів від операційної 
діяльності має від’ємне значення, а від інвестиційної та фінансової діяль-
ності – позитивне. 
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5.3. Напрями аналізу та система показників оцінювання  
        грошових потоків 

 
Успішне функціонування підприємства в ринковій економіці можли-

ве лише у разі здійснення безперервного руху грошових коштів. Аналіз 
грошових потоків дає змогу вивчити їх динаміку, визначити суму переви-
щення надходжень над витрачаннями, виявити можливості внутрішнього 
самофінансування. Відсутність мінімального залишку грошових коштів 
свідчить про серйозні фінансові труднощі, а надлишкова їх величина – про 
те, що підприємство зазнає втрат, які пов’язані: 

- з інфляцією та знеціненням грошей; 
- утраченою можливістю їх вигідного розміщення та отримання до-

даткового доходу. 
Головна мета аналізу грошових потоків полягає в оцінюванні здат-

ності підприємства генерувати грошові кошти визначеного розміру та в 
установлені строки, що необхідні для здійснення запланованих витрат. До-
сягнення цієї мети передбачає вирішення таких завдань: 

• вивчення обсягів і структури грошових коштів за джерелами над-
ходження; 

• дослідження основних напрямів витрачання грошових коштів; 
• виявлення рівня достатності формування грошових потоків за ви-

дами діяльності, необхідних для нормального функціонування підприємст-
ва; 

• визначення ефективності використання грошових коштів у процесі 
операційної, інвестиційної та фінансової діяльності; 

• вивчення факторів і прогнозування збалансованості та синхроніза-
ції додатного і від’ємного грошових потоків за обсягом і часом для забез-
печення поточної та перспективної платоспроможності підприємства; 

• інформаційне забезпечення прийняття управлінських рішень з оп-
тимізації грошових потоків. 

Основними джерелами інформації для аналізу грошових потоків під-
приємства є дані фінансової звітності: форми № 1 «Баланс (Звіт про фінан-
совий стан)», форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукуп-
ний дохід)», форми № 3 «Звіт про рух грошових коштів (за прямим мето-
дом)», форми № 3-н «Звіт про рух грошових коштів (за непрямим мето-
дом)», форми № 5 «Примітки до річної фінансової звітності», а також дані 
синтетичного та аналітичного бухгалтерського обліку. 
 Проведення аналізу грошових потоків складається з таких послідов-
них етапів (рис. 5.5). 
 1 етап. Горизонтальний аналіз грошових потоків. Необхідно за 
інформацією звіту про рух грошових коштів визначити обсяги формування 
додатного (позитивного) грошового потоку, від’ємного (негативного) гро-
шового потоку та чистого грошового потоку, проаналізувати динаміку та 
тенденції зміни їх величин (за показниками абсолютного приросту, темпів 
зростання та приросту). Додатний грошовий потік визначається як сума 
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Рис. 5.5. Послідовність аналізу грошових потоків підприємства 
 

надходжень грошових коштів у результаті операційної, інвестиційної та 
фінансової діяльності, а від’ємний потік – як сума витрачань грошових 
коштів за відповідними видами діяльності. 

Горизонтальний аналіз дає змогу: 
 1) визначити джерела надходження грошових коштів для формуван-
ня додатного грошового потоку, кількісно оцінити обсяги надходження 
коштів з кожного джерела; 
 2) встановити напрями використання грошових коштів (складові 
від’ємного грошового потоку), дати оцінку розмірів витрачання коштів за 
кожним напрямом. 

При цьому темп зростання чистого грошового потоку (ТЧГП) необхід-
но зіставити з темпом зростання активів підприємства (ТА) і темпом зрос-
тання чистого доходу від реалізації продукції (ТЧД). Для нормального фун-
кціонування підприємства, підвищення його фінансової стабільності та рі-
вня платоспроможності потрібно, щоб темп зростання чистого доходу був 
вищим від темпу зростання активів, а темп зростання чистого грошового 
потоку випереджав темп зростання чистого доходу: 

    100 < ТА < ТЧД < ТЧГП .                                      (5.2) 
 2 етап. Вертикальний (структурний) аналіз додатного, від’ємного 
та чистого грошових потоків проводиться: 
 а) за видами господарської діяльності (операційною, інвестиційною, 
фінансовою), що дає змогу встановити частку кожного виду діяльності у 
формуванні додатного, від’ємного та чистого грошових потоків; 

1 етап. Горизонтальний аналіз грошових потоків 

2 етап. Вертикальний аналіз грошових потоків 

3 етап. Розрахунок абсолютних показників грошових потоків 

4 етап. Аналіз достатності грошових потоків 

5 етап. Оцінювання ритмічності та синхронності грошових потоків 

6 етап. Аналіз можливостей виконання термінових зобов’язань 

7 етап. Аналіз ефективності грошових потоків 
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 б) окремими внутрішніми підрозділами (центрами відповідальності), 
що покаже внесок кожного з них у формування грошових потоків підпри-
ємства;  
 в) окремими джерелами надходження і напрямами витрачання кош-
тів, що дає можливість встановити частку кожного з них у формуванні за-
гального грошового потоку. 

Вертикальний аналіз дає змогу: 
 1) оцінити структуру грошових потоків, тобто розрахувати частку 
окремих джерел надходження і напрямів витрачання коштів у загальному 
обсязі та проаналізувати зміни, що відбулися;  
 2) провести ранжирування джерел надходження і напрямів витра-
чання коштів за вагомістю та порівняти отримані результати. 
 Ранжирування джерел надходження грошових коштів дає можли-
вість визначити місце (вагомість) кожного з них для забезпечення життєді-
яльності підприємства, а отже, і ступінь зосередження уваги до його фор-
мування. Ранжирування напрямів витрачання грошових коштів дає змогу 
встановити, який вид діяльності є найбільш грошемістким. Це зумовлює 
черговість розроблення заходів щодо пошуку резервів зменшення витрат 
та здійснення контролю за доцільністю витрачання грошових коштів.  

Аналізуючи грошові потоки підприємства на базі інформації звіту 
про рух грошових коштів, структурованого в розрізі видів діяльності, не-
обхідно враховувати такі моменти. 

1. Позитивне сальдо, тобто чисте надходження, грошових коштів у 
результаті операційної діяльності забезпечує стабільність функціонування 
підприємства в довгостроковій перспективі. Негативний грошовий потік у 
результаті операційної діяльності покривається за рахунок скорочення ін-
вестиційних вкладень та/або джерел зовнішнього фінансування.  

Зростання негативного грошового потоку від операційної діяльності 
протягом тривалого часу, як правило, зумовлює зниження платоспромож-
ності підприємства, навіть якщо грошові потоки від інвестиційної та/або 
фінансової діяльності є позитивними. Подібна ситуація у довгостроковому 
періоді може призвести до того, що підприємство буде не в змозі погашати 
свої зобов’язання, оскільки основним стабільним джерелом для цього є на-
дходження грошових коштів саме від операційної діяльності. 

2. Дослідження динаміки грошового потоку в результаті операційної 
діяльності має здійснюватись одночасно з такими показниками, як темпи 
приросту (зменшення) чистого доходу від реалізації продукції (товарів, ро-
біт, послуг) і прибутку від операційної діяльності. Темпи приросту додат-
ного і чистого грошових потоків у результаті операційної діяльності харак-
теризують масштаби зростання фінансового потенціалу підприємства та 
рівень дохідності, досягнутий за минулі звітні періоди, що дає змогу зро-
бити висновки про тенденції подальшого розвитку підприємства. З іншого 
боку, грошовий потік від операційної діяльності є індикатором ділової ак-
тивності підприємства та його здатності погашати свої зобов’язання. 

3. Аналіз грошового потоку від інвестиційної діяльності дає змогу 
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зробити висновок щодо ефективності інвестиційної політики підприємства 
та виявити інвестиції, які в майбутньому зумовлять надходження або ви-
трачання грошових коштів. 

4. Дослідження грошових потоків від фінансової діяльності дає мож-
ливість не тільки проаналізувати фінансову політику та фінансові можли-
вості підприємства, а й спрогнозувати майбутні дивіденди власників капі-
талу. 
 У процесі аналітичних досліджень необхідно встановити вплив ок-
ремих факторів (зовнішніх і внутрішніх) на формування грошових потоків 
підприємства. 
 До зовнішніх факторів належать: 

- кон’юнктура товарного і фондового ринків; 
- система оподаткування підприємства; 
- сформована практика кредитування постачальників товарно-мате-

ріальних цінностей та покупців продукції; 
- система здійснення розрахункових операцій суб’єктів господарю-

вання; 
- доступність фінансового кредиту. 
Внутрішніми факторами є: 
- тривалість операційного циклу; 
- сезонність виробництва і реалізації продукції; 
- невідкладність інвестиційних програм; 
- амортизаційна політика підприємства; 
- компетенція власників і менеджерів підприємства. 
3 етап. Розрахунок абсолютних показників грошових потоків. Для 

оцінювання грошових потоків, дохідності та ліквідності підприємства в за-
кордонній практиці широко застосовується показник Cash-Flow. Термін 
«Cash-Flow» уперше був використаний на початку 50-х років ХХ ст. в анг-
ло-американській економічній літературі з метою аналізу фінансового ста-
ну підприємств і з’ясування привабливості цінних паперів. У різних краї-
нах були спроби перекласти цей термін з англійської мови, але зрештою у 
більшості з них відмовилися від власного трактування Cash-Flow і викори-
стовують у звітності та розрахунках саме англійський варіант.  
 Cash-Flow у дослівному перекладі означає «грошовий потік». Зва-
жаючи на те, що закордонна практика готівкою називає не лише касу 
(Cash), а всі грошові надходження і видатки, що проходять за касовими 
(готівковими) та банківськими (безготівковими) розрахунками підприємс-
тва, Cash-Flow слід розуміти як увесь грошовий потік.  
 Найпоширеніший спосіб розрахунку Cash-Flow полягає у тому, що до 
чистого прибутку додаються амортизаційні відрахування за відповідний 
період. Показник Cash-Flow можна розглядати у трьох аспектах: 

⇒ як фінансово-економічний показник (індикатор спроможності фі-
нансування за рахунок внутрішніх джерел); 

⇒ як показник результативності господарської діяльності (індикатор 
теперішньої та майбутньої дохідності підприємства); 
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⇒ як загальний індикатор фінансового стану підприємства. 
 Абсолютним показником грошових потоків, за допомогою якого ви-
значається фінансова стійкість підприємства, є ліквідний грошовий потік, 
що характеризує зміни в чистій кредитній позиції суб’єкта господарювання 
протягом певного періоду (місяця, кварталу). Чиста кредитна позиція – це 
різниця між сумою кредитів, отриманих підприємством, і величиною гро-
шових коштів. 
 Ліквідний грошовий потік (зміна в чистій кредитній позиції) є показ-
ником дефіцитного або надлишкового сальдо грошових потоків. Ліквідний 
грошовий потік (ЛГП) розраховується за формулою: 

                    ЛГП = (ДК1 + КК1 – Г1) – (ДК0 + КК0 – Г0),                   (5.3) 
 де ДК1 і ДК0 – довгострокові кредити банків відповідно на кінець і 
початок розрахункового періоду; 

     КК1 і КК0 – короткострокові кредити банків відповідно на кінець і 
початок розрахункового періоду; 

     Г1 і Г0 – гроші та їх еквіваленти відповідно на кінець і початок ро-
зрахункового періоду. 
 Ліквідний грошовий потік акумулює всі кредитні ресурси, а тому по-
казує вплив кредитів на ефективність діяльності з погляду генерування 
грошового потоку.  

4 етап. Аналіз достатності грошових потоків. Один із напрямів 
аналізу, що здійснюється на цьому етапі, передбачає визначення достатно-
сті чистого грошового потоку, який генерується підприємством, із позиції 
фінансування необхідних потреб. Для цього розраховується коефіцієнт 
достатності чистого грошового потоку: 

  ,
ДЗПП

ЧГПКДЧГП ++
=                                         (5.4) 

 де КДЧГП – коефіцієнт достатності чистого грошового потоку в пері-
оді, що аналізується;  
      ЧГП – сума чистого грошового потоку за відповідний період; 
      ПП – сума погашення позик; 
      З – приріст запасів у складі оборотних активів;  
               Д – сума сплачених дивідендів власникам (акціонерам) на вкладе-
ний капітал (акції, паї й т. ін.). 
 Також у процесі аналізу достатності грошових потоків обчислюється 
коефіцієнт достатності Cash-Flow (КCASH-FLOW), що становить відношення 
Cash-Flow до заборгованості (нетто): 
                     (5.5) 

    
   де Cash-Flow – грошовий потік (чистий фінансовий результат: при-
буток (збиток) + амортизація); 

       ПЗ – поточні зобов’язання і забезпечення; 
        Г – гроші та їх еквіваленти;  
        ПФІ – поточні фінансові інвестиції. 

,
ПФІГПЗ

FlowCashК FLOWCASH −−
−
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 Цей коефіцієнт характеризує здатність підприємства розрахуватися 
зі своїми боргами за результатами господарської діяльності. 
 Крім того, з метою визначення можливостей підприємства погашати 
свої борги Cash-Flow можна порівняти із сумою непогашених боргових зо-
бов’язань, визначивши коефіцієнт співвідношення Cash-Flow і поточної 
кредиторської заборгованості (КЗ): 
                      (5.6) 

              
 5 етап. Оцінювання ритмічності та синхронності грошових по-
токів. Аналіз складу грошових потоків з погляду регулярності здійснення 
є необхідним для оцінювання можливих обсягів окремих джерел надхо-
дження і напрямів витрачання грошових коштів, визначення прогнозного 
рівня платоспроможності підприємства на основі існуючих тенденцій. 

На цьому етапі аналізу досліджується синхронність формування до-
датного і від’ємного грошових потоків у розрізі окремих інтервалів звітно-
го періоду, розглядається динаміка залишків грошових активів. Так дося-
гається належний рівень синхронності та забезпечується абсолютна плато-
спроможність підприємства.  

Досліджуючи синхронність формування грошових потоків, розрахо-
вують коефіцієнт ліквідності грошового потоку підприємства в періоді, 
що аналізується (КЛГП):  

 ,
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 де ГПД – додатний грошовий потік (надходження грошових коштів); 
      ЗГК і ЗГП – залишок грошей та їх еквівалентів відповідно на кінець 
і початок періоду, що аналізується;    
      ГПВ – від’ємний грошовий потік (витрачання грошових коштів). 
 Коефіцієнт ліквідності грошового потоку використовується для оці-
нювання синхронності формування грошових коштів за окремими часови-
ми інтервалами (місяць, квартал) протягом періоду, що аналізується (рік). 
Для забезпечення необхідної ліквідності значення коефіцієнта ліквідності 
грошового потоку має бути не нижчим від 1. Перевищення одиниці сприя-
тиме зростанню залишків грошових коштів на кінець періоду. 
 Перспективний (прогнозний) аналіз грошових потоків проводиться, 
наприклад, банком під час оцінювання кредитоспроможності потенційного 
позичальника. Для комерційного банку оцінювання можливостей клієнта 
повернути кредит за рахунок поточних надходжень у результаті господар-
ської діяльності є вагомим аргументом на користь прийняття рішення про 
можливість кредитування. При цьому аналіз грошових потоків здійснюєть-
ся, як правило, за період не менший за той, на який передбачається видати 
кредит. Оцінювання тих тенденцій з грошовими потоками підприємства, 
які склалися у минулі періоди, та їх екстраполяція на перспективу може 
надати банку певне уявлення про майбутні можливості позичальника з ви-
користання кредитних ресурсів. 

.
КЗ

FlowCashК −
=
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 У світовій практиці складання прогнозних планів руху грошових 
коштів (платіжних календарів) є досить поширеним. Чим коротші відрізки 
часу для прогнозування, тим більш наочною буде картина майбутніх гро-
шових потоків, а отже, і реальнішим прогноз. На підприємствах зі стійки-
ми діловими зв’язками є можливість складати такі прогнози на найближ-
чий місяць або тиждень із щоденним Cash-Flow.  
 6 етап. Аналіз можливостей виконання термінових зобов’язань 
(пріоритетних платежів). Досліджується негайна і перспективна мож-
ливість виконання термінових боргових зобов’язань, до яких належать по-
вернення зовнішніх боргів і сплата процентів за ними. 

Термінові боргові зобов’язання (ТБЗ), які мають бути погашені в по-
точному місяці, визначаються за формулою: 
                                  (5.8) 
 де       – коротко- і довгострокові кредити, строк повернення яких 
припадає на поточний місяць; 
                    – коротко- і довгострокові прострочені кредити, не повер-
нуті в попередні періоди; 
                         – проценти з усіх видів кредитів, що підлягають сплаті про-
тягом поточного місяця;  
                            – прострочені проценти з усіх видів кредитів, що не були 
сплачені в попередні періоди;  
              – штрафні санкції за порушення строку сплати процентів за 
кредит; 
                       – штрафні санкції за порушення строку повернення кредитів.  

Можливість виконання термінових боргових зобов’язань на момент 
оцінювання визначається шляхом розрахунку коефіцієнта негайного вико-
нання боргових зобов’язань (КНВБЗ ): 
                     (5.9) 
  

де ЗГ – залишок грошей, що є у розпорядженні підприємства. 
 Значення коефіцієнта характеризує частку зобов’язань, які можуть 
бути погашені безпосередньо на час оцінювання за рахунок коштів, що є у 
розпорядженні (на рахунках) підприємства. 
 Можливість виконання термінових боргових зобов’язань упродовж 
наступного місяця оцінюється на підставі розрахунку коефіцієнта перспе-
ктивного виконання боргових зобов’язань (КПВБЗ ): 
 
                                                                                                                       (5.10) 
 де ГПОП, ГПІН і ГПФІН  – грошові потоки у результаті відповідно опе-
раційної, інвестиційної та фінансової діяльності, які очікується отримати 
впродовж наступного місяця. 
 Величина грошових потоків визначається відповідно до розроблено-
го плану руху грошових коштів і на підставі середньомісячних обсягів від-
повідних показників. Грошові потоки можуть прийматися до розрахунку 
як додатні потоки (ГПД), тобто очікувані надходження коштів, або як саль-

,КППРОСТРПОТПРОСТРПОТ ШШППККТБЗ +++++=
ПОТК

ПРОСТРК

ПОТП

ПРОСТРП

ПШ

КШ

,
ТБЗ
ЗГК НВБЗ =

,
ТБЗ

ГПГПГПЗГК ФІНІНОП
ПВБЗ

+++
=



 184 

дові (чисті) потоки (ГПЧ), що залишаться для покриття боргових зобов’я-
зань після продовження фінансування господарської діяльності.  

Варіанти оцінювання можливих ситуацій з виконання боргових зо-
бов’язань залежно від отриманого значення КПВБЗ наведено в табл. 5.10. 

Таблиця 5.10 
Діагностика значень коефіцієнта перспективного  

виконання боргових зобов’язань 
Значення 

коефіцієнта Характеристика ситуації Необхідні заходи 

1. КПВБЗ < 1 
за ГПД 

Підприємство неспроможне 
виконати в наступному місяці 
боргові зобов’язання навіть за 
умови повного витрачання 
грошових коштів на ці цілі; 
висока ймовірність виник-
нення ситуації банкрутства 

Ранжирування боргових зо-
бов’язань за часом виконан-
ня, проведення переговорів з 
кредиторами щодо перене-
сення строків платежів, по-
шук резервів збільшення 
грошових надходжень 

2. КПВБЗ > 1 
за ГПД, але 

КПВБЗ < 1 
за ГПЧ 

Підприємство може виконати 
в наступному місяці боргові 
зобов’язання, але тільки за 
умови скорочення витрачання 
грошових коштів на поточні 
потреби (часткового фінансу-
вання операційних витрат) 

Ранжирування поточних пот-
реб у грошових коштах за 
пріоритетністю, визначення 
можливостей перенесення 
строків поточних операцій-
них платежів і сплати борго-
вих зобов’язань, пошук резе-
рвів збільшення грошових 
надходжень і скорочення 
операційних витрат 

3. КПВБЗ > 1 
за ГПЧ 

Підприємство має можливість 
без ускладнення для фінансу-
вання поточної діяльності ви-
конати термінові боргові зо-
бов’язання 

Контроль за строками сплати, 
недопущення накладання са-
нкцій, у разі можливості – 
дострокове виконання борго-
вих зобов’язань поточного 
місяця і майбутніх періодів 

  
7 етап. Аналіз ефективності грошових потоків підприємства. 

Узагальнювальним показником оцінювання руху грошових коштів є кое-
фіцієнт ефективності грошових потоків підприємства (КЕГП), що розра-
ховується  як  відношення  додатного  грошового  потоку  (ГПД)  до від’єм-  
ного грошового потоку (ГПВ): 

.
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Д
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КЕ =                                             (5.11) 

 Фінансовий стан підприємства визнається стійким, якщо забезпечу-
ється збалансованість між надходженням і витрачанням грошових коштів, 
тобто коли значення коефіцієнта ефективності грошових потоків близьке 
до 1. Воно свідчить про те, що протягом відповідного періоду грошових 
коштів надходило стільки, скільки їх потрібно було для здійснення виплат. 
Значення показника більше за 1 свідчить про перевищення надходження 
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грошових коштів над їх витрачанням, а отже, про можливе неефективне 
використання цього виду активів, особливо, якщо це перевищення має три-
валий характер. 
 Якщо значення коефіцієнта ефективності грошових потоків менше за  
1, це також свідчить про незбалансованість грошових потоків підприємст-
ва. Однак таку ситуацію не можна оцінювати однозначно як негативну. За 
недостатності надходження грошових коштів виплати проводяться за ра-
хунок раніше накопиченого залишку, що може і не мати негативних нас-
лідків у короткостроковому періоді. Такий стан може погіршити результа-
ти діяльності підприємства в майбутньому, якщо перевищення видатків 
над надходженнями коштів буде зберігатися та призведе до їх дефіциту.  

За вихідною інформацією, наведеною в табл. 5.11, проведемо розра-
хунок і проаналізуємо динаміку абсолютних і відносних показників гро-
шових потоків (табл. 5.12).  

Таблиця 5.11 
Вихідна інформація для розрахунку абсолютних 

і відносних показників грошових потоків 

Показник Порядок розрахунку за даними  
форм № 1, 2, 3 (3-н) (рядки, графи) 

Чистий фінансовий результат: 
прибуток (збиток) Ф. № 2: 2350 (2355) 

Амортизація Ф. № 2: 2515 
Довгострокові кредити банків: 
   а) на початок року 

 
Ф. № 1: 1510, гр.3 

   б) на кінець року Ф. № 1: 1510, гр.4 
Короткострокові кредити банків: 
   а) на початок року 

 
Ф. № 1: 1600, гр.3 

   б) на кінець року Ф. № 1: 1600, гр.4 
Гроші та їх еквіваленти: 
   а) на початок року 

 
Ф. № 1: 1165, гр.3 

   б) на кінець року Ф. № 1: 1165, гр.4 
Чистий грошовий потік Ф. № 3 (3-н): 3400 
Погашення кредитів Ф. № 3 (3-н): 3350 
Приріст запасів Ф. № 1: (1100, гр.4–1100, гр.3) 
Сплата дивідендів Ф. № 3 (3-н): 3355 
Поточні зобов’язання і  
забезпечення Ф. № 1: 1695, гр.4 

Поточні фінансові інвестиції Ф. № 1: 1160, гр.4 
Поточна кредиторська  
заборгованість Ф. № 1: (сума із 1610 по 16501), гр.4 

Додатний грошовий потік Ф. № 3 (3-н): (3195+3295+3395), суми зі  
знаком «+» 

Від’ємний грошовий потік Ф. № 3 (3-н): (3195+3295+3395), суми зі  
знаком «–» 

 
1. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 

1650 (додаток В). 
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Таблиця 5.12 
Абсолютні та відносні показники грошових потоків  

 
№ 
з/п Показник 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхилення  
(+,–) 

абсо- 
лютне 

віднос- 
не, % 

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. Чистий фінансовий результат: 
прибуток (збиток), тис. грн 6325 10086 +3761 +59,5 

2. Амортизація, тис. грн 1652 1899 +247 +15,0 

3. Грошовий потік (Cash-Flow),  
тис. грн (п.1+п.2)1 7977 11985 +4008 +50,2 

4. Довгострокові кредити банків,  
тис. грн: а) на початок року 

 
1100 

 
735 

 
-365 

 
-33,2 

                б) на кінець року 735 370 -365 -49,7 

5. Короткострокові кредити банків,  
тис. грн: а) на початок року 

 
540 

 
990 

 
+450 

 
+83,3 

                б) на кінець року 990 500 -490 -49,5 

6. Гроші та їх еквіваленти, тис. грн:    
   а) на початок року 

 
321 

 
337 

 
+16 

 
+5,0 

    б) на кінець року 337 1922 +1585 у 5,7  
р. б. 

7. 
Ліквідний грошовий потік,  
тис. грн ((п.4б+п.5б–п.6б) – 
(п.4а+п.5а–п.6а)) 

69 -785 -854 × 

8. Чистий грошовий потік, тис. грн 16 1585 +1569 у 99,1 
р. б. 

9. Погашення позик, тис. грн2 365 3506 +3141 у 9,6  
р. б. 

10. Приріст запасів, тис. грн 264 2023 +1759 у 7,7  
р. б. 

11. Сплата дивідендів, тис. грн2 - - - - 

12. 
Коефіцієнт достатності чистого  
грошового потоку3  
(п.8÷(п.9+п.10+п.11))  

0,025 0,287 +0,263 у 11,5  
р. б. 

13. Поточні зобов’язання і забезпе-
чення, тис. грн 3124 1972 -1152 -36,9 

14. Поточні фінансові інвестиції,          
тис. грн 96 96 - - 

15. Заборгованість (нетто), тис. грн 
(п.13–п.6б–п.14) 2691 -46 -2737 × 

16. Коефіцієнт достатності Cash-Flow 
(п.3÷п.15) 2,964 × × × 

17. Поточна кредиторська заборгова-
ність, тис. грн 2115 1303 -812 -38,4 
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Продовж. табл. 5.12 
А Б 1 2 3 4 

18. 
Коефіцієнт співвідношення Cash-
Flow і поточної кредиторської за-
боргованості (п.3÷п.17) 

3,772 9,198 +5,426 у 2,4  
р. б. 

19. Додатний грошовий потік, тис. грн 6961 10859 +3898 +56,0 

20. Від’ємний грошовий потік,  
тис. грн2 6945 9274 +2329 +33,5 

21. Коефіцієнт ефективності грошових 
потоків (п.19÷п.20)  1,002 1,171 +0,169 +16,9 

 
1. Розрахунок показників 16, 18 проводиться за умови, коли Cash-Flow > 0.  
2. У таблиці відображається позитивне числове значення (без знака «–»). 
3. Розраховується за умови позитивного значення чистого грошового потоку  

(п.8 > 0). 
 
За даними табл. 5.12 у звітному році порівняно з базовим показник 

грошового потоку (Cash-Flow) збільшився на 4008 тис. грн (50,2 %), у тому 
числі за рахунок чистого прибутку – на 3761 тис. грн, амортизації – на    
247 тис. грн. Упродовж базового і звітного років довгострокові кредити 
банків зменшилися на 730 тис. грн (66,4 %), короткострокові кредити – на 
40 тис. грн (7,4 %), а гроші та їх еквіваленти збільшилися на 1601 тис. грн 
(у 6 разів). 

У звітному році порівняно з базовим чистий грошовий потік збіль-
шився на 1569 тис. грн (99,1 раза), завдяки чому коефіцієнт достатності 
чистого грошового потоку зріс відповідно з 0,025 до 0,287. Це свідчить про 
те, що у звітному році чистим грошовим потоком покривалося 28,7 % суми 
погашення позик і приросту запасів. 

Коефіцієнт достатності Cash-Flow, який визначається відношенням 
грошового потоку до заборгованості (нетто), у базовому році становив 
2,964, а в звітному році не визначався у зв’язку з перевищенням грошових 
коштів і поточних фінансових інвестицій над поточними зобов’язаннями і 
забезпеченнями (тобто, від’ємним значенням заборгованості (нетто)). 

Коефіцієнт співвідношення Cash-Flow і поточної кредиторської за-
боргованості збільшився з 3,772 у базовому році до 9,198 у звітному. Ця 
динаміка пояснюється тим, що за збільшення Cash-Flow на 50,2 % поточна 
кредиторська заборгованість зменшилася на 38,4 %. 

Коефіцієнт ефективності грошових потоків, який визначається від-
ношенням додатного грошового потоку до від’ємного грошового потоку та 
характеризує синхронність надходження і витрачання грошових коштів, 
має значення вище 1 (1,002 – у базовому році, 1,171 – у звітному році). Та-
кий рівень вказує на раціональні пропорції руху коштів на підприємстві. 
 Наведені показники оцінювання ефективності використання грошо-
вих коштів доповнюються показниками рентабельності, під час розрахун-
ку яких порівнюють отриманий фінансовий результат із грошовими по-
токами підприємства (табл. 5.13). 
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Таблиця 5.13 
Показники рентабельності грошових потоків 

Показник Формула розрахунку Економічний зміст 

Рентабельність за-
лишку грошових 
коштів, % 

РЗ=ФР /ЗГ×100, 
де ФР – фінансовий ре-
зультат діяльності  
підприємства1; 
ЗГ – середній залишок 
грошей та їх еквівален-
тів 

Сума прибутку (збитку), 
що припадає на 1 грн 
грошей та їх еквівалентів, 
які перебувають у розпо-
рядженні підприємства в 
середньому протягом пе-
ріоду дослідження 

Рентабельність 
отриманих грошо-
вих коштів, %  

 
РО=ФР /ГПД×100, 

де ГПД – додатний  
грошовий потік 

Сума прибутку (збитку), 
що припадає на 1 грн 
грошових коштів, які 
отримало підприємство за 
період дослідження  

Рентабельність ви-
трачених грошових 
коштів, % 

РВ=ФР /ГПВ×100, 
де ГПВ – від’ємний 
грошовий потік 

Сума прибутку (збитку), 
що припадає на 1 грн 
грошових коштів, які ви-
трачені підприємством за 
період дослідження  

Рентабельність чис-
того грошового по-
току, % 

РЧГП=ФР /ЧГП×100, 
де ЧГП– чистий грошо-
вий потік 

Сума прибутку (збитку), 
що припадає на 1 грн чис-
того грошового потоку 

Рентабельність на 
основі грошового 
потоку, % 

РГП=ЧГП/ЧД×100, 
де ЧД – чистий дохід 
від реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг) 

Сума чистого грошового 
потоку, що припадає на    
1 грн чистого доходу 

 

1. Залежно від мети аналізу в чисельнику показників рентабельності грошових 
потоків можуть бути різні показники фінансових результатів діяльності підприємства: 
чистий фінансовий результат (прибуток, збиток), валовий прибуток (збиток), фінансо-
вий результат від операційної діяльності, фінансовий результат до оподаткування. Тому 
рентабельність грошових потоків може відображатися декількома показниками: чиста 
рентабельність, валова рентабельність тощо.  

 
Показники рентабельності грошових потоків розраховують для кож-

ного виду діяльності (операційної, інвестиційної, фінансової) шляхом від-
ношення відповідного фінансового результату до аналогічного позитивно-
го грошового потоку. Ці показники доцільно аналізувати у динаміці що-
найменше за три роки. 
 Під час формулювання висновків необхідно враховувати, що підви-
щення показника рентабельності залишку грошових коштів в умовах їх 
зменшення не є однозначно позитивним результатом. Зростання рентабе-
льності грошових коштів таким шляхом може негативно позначитися на 
абсолютній ліквідності підприємства. У зв’язку з цим під час оцінювання 
ефективності грошових потоків на підставі показника рентабельності за-
лишку грошових коштів необхідно враховувати зміни в структурі активів 
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підприємства. Ефективним можна визнати використання грошових коштів, 
якщо частка високоліквідних активів підприємства відповідає поточним 
потребам у них. 
 Оцінюючи рентабельність отриманих і витрачених грошових коштів, 
слід брати до уваги особливість формування відповідних показників. На-
приклад, зниження рентабельності витрачених грошових коштів не слід 
розглядати як негативний результат поточної діяльності підприємства, як-
що така тенденція зумовлена збільшенням виплат, які забезпечать позити-
вну динаміку прибутку в майбутньому. Не є негативним також зниження 
рентабельності отриманих грошових коштів, якщо збільшилося надхо-
дження коштів від господарських операцій, фінансовий результат за якими 
буде виявлено в майбутніх періодах. 
 За вихідною інформацією, наведеною в табл. 5.14, проведемо розра-
хунок і проаналізуємо динаміку показників рентабельності грошових по-
токів (табл. 5.15).  

Таблиця 5.14 
Вихідна інформація для розрахунку показників  

рентабельності грошових потоків 

Показник Порядок розрахунку за даними  
форм № 1, 2, 3 (3-н) (рядки) 

Чистий фінансовий результат:  
прибуток (збиток) Ф. № 2: 2350 (2355) 

Чистий дохід від реалізації продук-
ції (товарів, робіт, послуг) Ф.№ 2: 2000 

Гроші та їх еквіваленти: 
   а) на початок року 

 
Ф. № 1: 1165, гр.3 

   б) на кінець року Ф. № 1: 1165, гр.4 

Додатний грошовий потік Ф. № 3 (3-н): (3195+3295+3395),  
суми зі знаком «+» 

Від’ємний грошовий потік Ф. № 3 (3-н): (3195+3295+3395),  
суми зі знаком «–» 

Чистий грошовий потік Ф. № 3 (3-н): 3400 
 

Таблиця 5.15 
Показники рентабельності грошових потоків 

№ 
з/п Показник 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхилення (+,–) 
абсо- 
лютне 

віднос- 
не, % 

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. Чистий фінансовий результат: 
прибуток (збиток), тис. грн 6325 10086 +3761 +59,5 

2. 
Чистий дохід від реалізації про-
дукції (товарів, робіт, послуг),  
тис. грн  

28429 38523 +10094 +35,5 
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Продовж. табл. 5.15 
А Б 1 2 3 4 

3. 
Гроші та їх еквіваленти,  
тис. грн: 
а) на початок року 

 
 

321 

 
 

337 

 
 

+16 

 
 

+5,0 

 б) на кінець року 337 1922 +1585 у 5,7  
р. б. 

4. 
Середній залишок грошей та їх 
еквівалентів, тис. грн  
((п.3а+п.3б)÷2) 

329 1130 +801 у 3,4  
р. б. 

5. Додатний грошовий потік,  
тис. грн  6961 10859 +3898 +56,0 

6. Від’ємний грошовий потік,  
тис. грн1  6945 9274 +2329 +33,5 

7. Чистий грошовий потік,  
тис. грн 16 1585 +1569 у 99,1 

р. б. 

8. Рентабельність залишку грошо-
вих коштів, % (п.1÷п.4×100) 1922,5 892,6 -1029,9 × 

9. Рентабельність отриманих гро- 
шових коштів, % (п.1÷п.5×100) 90,9 92,9 +2,0 × 

10. Рентабельність витрачених гро- 
шових коштів, % (п.1÷п.6×100) 91,1 108,8 +17,7 × 

11. Рентабельність чистого грошо-
вого потоку, % (п.1÷п.7×100)2 39531,3 636,3 -38895,0 × 

12. 
Рентабельність на основі гро-
шового потоку, % 
(п.7÷п.2×100)2 

0,06 4,1 +4,04 × 

 
1. У таблиці відображається позитивне числове значення (без знака «–»). 
2. Розраховується за умови позитивного значення чистого грошового потоку  

(п.7 > 0). 
 
Показники рентабельності грошових потоків (табл. 5.15) мають різ-

носпрямовану динаміку, а їх рівень залишається високим. Так, значення 
рентабельності залишку грошових коштів показує, що у базовому році в 
розрахунку на 1 грн середнього залишку грошей та їх еквівалентів було 
одержано 19,23 грн чистого прибутку, а в звітному році це співвідношення 
зменшилося до 8,93 грн. Таке зниження пояснюється тим, що за збільшен-
ня чистого прибутку на 59,5 % середній залишок грошей та їх еквівалентів 
зріс у 3,4 раза. 

Завдяки випереджальному зростанню чистого прибутку порівняно з 
додатним і від’ємним грошовими потоками рівень рентабельності отрима-
них і витрачених грошових коштів, як відсоткове відношення чистого при-
бутку до, відповідно, додатного і від’ємного грошових потоків, підвищив-
ся з 90,9 до 92,9 % (на 2,0 в. п.) і з 91,1 до 108,8 % (на 17,7 в. п.). 

У базовому році в розрахунку на 1 грн чистого грошового потоку 
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було одержано 395,31 грн чистого прибутку, а в звітному році – 6,36 грн 
(за збільшення чистого прибутку на 59,5 % чистий грошовий потік зріс у 
99,1 раза). Значення показника рентабельності на основі грошового потоку 
свідчить про те, що у базовому році в розрахунку на 1 грн чистого доходу 
від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) чистий грошовий потік 
становив 0,06 коп., а в звітному році – 4,1 коп. (за збільшення чистого до-
ходу від реалізації продукції на 35,5 % чистий грошовий потік зріс у      
99,1 раза). 

Отже, комплексне використання напрямів аналізу та системи показ-
ників оцінювання грошових потоків підприємства дає змогу визначити рі-
вень достатності формування коштів, ефективності їх використання та до-
сягнення збалансованості додатного і від’ємного грошових потоків, вста-
новити позитивні та негативні тенденції, наявні та потенційні проблеми, 
що пов’язані з формуванням і використанням грошових коштів, оцінити 
ефективність управління грошовими потоками для розроблення необхід-
них управлінських рішень. 

Оптимізація грошових потоків здійснюється шляхом вибору най-
кращих форм їх організації на підприємстві з урахуванням зовнішніх і вну-
трішніх факторів з метою досягнення їх збалансованості, синхронізації та 
зростання чистого грошового потоку. 

Враховуючи специфіку діяльності вітчизняних підприємств, доціль-
но виокремити основні напрями оптимізації грошових потоків:  

• удосконалення системи обліку з метою проведення достовірного 
ретроспективного аналізу; 

• подальше вдосконалення технології фінансових розрахунків для 
скорочення операційних потреб підприємства в необхідних коштах; 

• виявлення і реалізація резервів, які допомагають зменшити залеж-
ність підприємства від залучення зовнішніх джерел коштів; 

• забезпечення повної збалансованості додатних і від’ємних грошо-
вих потоків у часі та за центрами відповідальності; 

• забезпечення тісного взаємозв’язку грошових потоків за видами 
діяльності; 

• збільшення обсягу та поліпшення якості чистого грошового потоку; 
• підвищення об’єктивності прогнозування грошових потоків; 
• залучення альтернативних джерел ліквідності; 
• підвищення ефективності використання вільних коштів у фінансу-

ванні підприємства. 
Оцінювання результатів удосконалення системи управління грошо-

вими потоками підприємства має здійснюватися за такими напрямами: 
- наявність фактів неплатоспроможності підприємства в окремі дні 

або періоди, їх частота і тривалість; 
- рівень і динаміка коефіцієнта достатності чистого грошового потоку; 

 - обсяг і динаміка дефіциту грошових коштів; 
 - динаміка показників ритмічності та синхронності грошових потоків; 
 - узгодженість джерел надходження і напрямів витрачання грошових 



 192 

коштів за окремими видами діяльності підприємства; 
 - отримання додаткового доходу за рахунок інвестування тимчасово 
вільних грошових коштів; 
 - наявність, у зв’язку з неефективністю управління грошовими пото-
ками, додаткових витрат у вигляді штрафних санкцій за несвоєчасність ви-
конання розрахунків тощо. 

 
 

Запитання для перевірки знань 
 

1. У чому полягає сутність статичного і динамічного підходів до хара-
ктеристики грошових коштів? 

2. Що таке грошові потоки? Як поділяються грошові потоки за напря-
мом руху грошових коштів? 

3. Як визначається чистий грошовий потік? 
4. Як поділяються грошові потоки за видами діяльності? 
5. У чому полягає зміст надлишкового і дефіцитного грошових потоків? 
6. Що таке регулярні та дискретні грошові потоки? Як поділяються 

регулярні грошові потоки? 
7. Як поділяються грошові потоки за черговістю здійснення платежів? 
8. Які є види грошових потоків за масштабами обслуговування госпо-

дарського процесу? 
9. Як побудована форма № 3 (3-н) «Звіт про рух грошових коштів»? 

10. У чому полягає сутність прямого і непрямого методів визначення 
грошових потоків? Якими є їх переваги і недоліки? 

11. Що таке операційна діяльність? Якими є алгоритми визначення руху 
грошових коштів у результаті операційної діяльності за прямим і не-
прямим методами? 

12. Що таке інвестиційна діяльність? Яким є алгоритм визначення руху 
грошових коштів у результаті інвестиційної діяльності? 

13. Що таке фінансова діяльність? Яким є алгоритм визначення руху 
грошових коштів у результаті фінансової діяльності? 

14. Яким є алгоритм визначення зміни величини грошових коштів за зві-
тний період? 

15. У чому полягають головна мета і завдання аналізу грошових потоків? 
Які при цьому використовуються джерела інформації? 

16. В якій послідовності проводиться аналіз грошових потоків підприєм-
ства? 

17. У чому полягає зміст горизонтального аналізу грошових потоків? 
18. Як проводиться вертикальний аналіз грошових потоків? Що він дає 

можливість оцінити? 
19. Які зовнішні та внутрішні фактори впливають на формування гро-

шових потоків підприємства? 
20. У чому полягає зміст показника Cash-Flow? Як він визначається? 
21. Що таке ліквідний грошовий потік? Як він розраховується? 
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22. Які показники характеризують достатність грошових потоків? 
23. Як оцінюють ритмічність і синхронність грошових потоків? 
24. Які показники характеризують можливості підприємства до вико-

нання термінових зобов’язань? Як оцінюють їх значення? 
25. Які показники використовують в аналізі ефективності грошових по-

токів підприємства?  
26. Як розраховують та оцінюють показники рентабельності грошових 

потоків? 
27. Що таке оптимізація грошових потоків? Які є напрями оптимізації 

грошових потоків? 
28. За якими напрямами здійснюється оцінювання результатів удоскона-

лення системи управління грошовими потоками підприємства?  
 

 
Тести 

 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 5.1. Відповідно до НП(С)БО 1 грошові кошти – це: 
 а) кошти в касі та на поточному рахунку в банку; 
 б) готівка, кошти на рахунках у банках та депозити до запитання; 
 в) еквіваленти грошових коштів; 
 г) грошові потоки. 
 5.2. Сукупність розподілених у часі надходжень і витрачань грошей, 
які генеруються господарською діяльністю підприємства, – це визначення: 
 а) грошових коштів; 
 б) грошових ресурсів; 
 в) грошових потоків. 
 5.3. Як поділяються грошові потоки за напрямом руху грошових ко-
штів: 
 а) на валовий і чистий грошові потоки; 
 б) на надлишковий і дефіцитний грошові потоки; 
 в) на регулярний і дискретний грошові потоки; 
 г) на додатний і від’ємний грошові потоки? 
 5.4. Різницю між додатним і від’ємним потоками грошей у періоді, 
що аналізується, характеризує грошовий потік: 
 а) валовий; 
 б) чистий; 
 в) надлишковий; 
 г) дефіцитний. 
 5.5. Який грошовий потік відображає надходження коштів від поку-
пців і виплати грошей постачальникам: 
 а) від фінансової діяльності; 
 б) від інвестиційної діяльності; 
 в) від операційної діяльності? 
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 5.6. Відповідно до НП(С)БО 1 рух грошових коштів у результаті 
операційної діяльності визначається з використанням: 
 а) прямого методу; 
 б) непрямого методу; 
 в) прямого або непрямого методів. 
 5.7. Надходження грошових коштів від реалізації продукції відо-
бражається у складі: 
 а) операційної діяльності; 
 б) інвестиційної діяльності; 
 в) фінансової діяльності. 
 5.8. Згідно з прямим методом рух коштів у результаті операційної 
діяльності визначається: 
 а) за сумою надходжень від операційної діяльності та сумою витра-
чання на операційну діяльність грошових коштів за даними записів їх руху 
на рахунках бухгалтерського обліку; 
 б) шляхом коригування залишків за статтями балансу; 
 в) шляхом коригування прибутку (збитку) від звичайної діяльності 
до оподаткування. 
 5.9. До видів надходжень грошових коштів у розділі І форми № 3 
«Звіт про рух грошових коштів» відноситься: 
 а) реалізація продукції (товарів, робіт, послуг); 
 б) збільшення оборотних активів; 
 в) збільшення поточних зобов’язань; 
 г) витрати на відрядження.  
 5.10. Який з наведених факторів зумовлює збільшення чистого гро-
шового потоку від операційної діяльності: 
 а) зменшення суми амортизації необоротних активів; 
 б) збільшення запасів; 
 в) зростання надходжень від реалізації продукції (товарів, робіт, пос-
луг); 
 г) збільшення дебіторської заборгованості? 
 5.11. Грошові кошти від інвестиційної діяльності – це: 
 а) зменшення (збільшення) оборотних активів; 
 б) прибуток від операційної діяльності; 
 в) отримані відсотки;  
 г) отримані позики. 
 5.12. До видів надходжень грошових коштів у розділі ІІ форми № 3 
«Звіт про рух грошових коштів» відноситься: 
 а) реалізація необоротних активів; 
 б) отримані відсотки; 
 в) придбання фінансових інвестицій; 
 г) придбання необоротних активів; 
 д) правильні відповіді а) і в); 
 е) правильні відповіді а) і б). 

5.13. До видів витрачань грошових коштів у розділі ІІІ форми № 3 
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«Звіт про рух грошових коштів» відноситься: 
 а) надходження від власного капіталу; 
 б) погашення позик; 
 в) сплата дивідендів;  
 г) придбання необоротних активів; 
 д) правильні відповіді б) і в); 
 е) правильні відповіді а) і г). 
 5.14. Підприємство одержало позику 100 тис. грн під 20 % річних на 
6 місяців. На кінець року воно розрахувалося за процентами, але не повер-
нуло основну суму позики. Як ці операції вплинули на рух грошових коштів: 
 а) чисте надходження грошових коштів у результаті операційної дія-
льності становило 90 тис. грн; 
 б) чисте надходження грошових коштів у результаті фінансової дія-
льності становило 100 тис. грн, витрачання грошових коштів у результаті 
операційної діяльності – 10 тис. грн;  
 в) чисте надходження грошових коштів у результаті фінансової дія-
льності становило 100 тис. грн, витрачання грошових коштів у результаті 
інвестиційної діяльності – 10 тис. грн?  
 5.15. Залишок коштів на початок року – 50 тис. грн, чисте надхо-
дження коштів у результаті операційної діяльності – 500 тис. грн, чисте 
витрачання коштів у результаті інвестиційної діяльності – 450 тис. грн, 
чисте надходження коштів у результаті фінансової діяльності –              
30 тис. грн. Чому дорівнює залишок коштів на кінець року:  
 а) 550 тис. грн; 
 б) 100 тис. грн; 
 в) 70 тис. грн; 
 г) 130 тис. грн? 
 5.16. Який вид аналізу грошових потоків дає змогу розрахувати час-
тку окремих джерел надходження і напрямів витрачання коштів у загаль-
ному їх обсязі: 
 а) вертикальний аналіз; 
 б) горизонтальний аналіз; 
 в) перспективний аналіз? 
 5.17. Який з наведених факторів не належить до внутрішніх факто-
рів, що впливають на формування грошових потоків підприємства: 
 а) тривалість операційного циклу; 
 б) кон’юнктура товарного ринку; 
 в) сезонність виробництва і реалізації продукції; 
 г) амортизаційна політика підприємства? 
 5.18. Як визначається показник Cash-Flow: 
 а) сума грошових коштів і поточних фінансових інвестицій; 
 б) сума чистого прибутку та амортизаційних відрахувань; 
 в) сума чистого прибутку і грошових коштів? 
 5.19. Відношенням чистого грошового потоку до суми погашення по-
зик, приросту запасів і сплачених дивідендів визначається: 
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 а) коефіцієнт ліквідності грошового потоку; 
 б) коефіцієнт ефективності грошових потоків; 
 в) коефіцієнт достатності чистого грошового потоку. 
 5.20. Який показник визначається відношенням Cash-Flow до поточ-
ної кредиторської заборгованості: 
 а) рентабельність на основі грошового потоку; 
 б) коефіцієнт негайного виконання боргових зобов’язань; 
 в) коефіцієнт співвідношення Cash-Flow і поточної кредиторської за-
боргованості? 
 5.21. Який показник характеризує синхронність формування грошо-
вих потоків: 
 а) коефіцієнт ліквідності грошового потоку; 
 б) коефіцієнт достатності чистого грошового потоку; 
 в) коефіцієнт ефективності грошових потоків? 
 5.22. Коефіцієнт негайного виконання боргових зобов’язань визнача-
ється відношенням: 
 а) термінових боргових зобов’язань до залишку грошей; 
 б) залишку грошей до термінових боргових зобов’язань; 
 в) грошового потоку до термінових боргових зобов’язань. 
 5.23. За якою формулою визначається коефіцієнт перспективного 
виконання боргових зобов’язань: 
 а) відношення залишку грошей до термінових боргових зобов’язань; 
 б) відношення грошового потоку до термінових боргових зобов’я-
зань; 
 в) у чисельнику – залишок грошей плюс грошові потоки від опера-
ційної, інвестиційної та фінансової діяльності, які очікується отримати 
впродовж наступного місяця; у знаменнику – термінові боргові зобов’я-
зання? 
 5.24. Якщо коефіцієнт перспективного виконання боргових зобов’я-
зань більше 1 за умови чистого грошового потоку, це означає: 
 а) що підприємство має можливість без ускладнення для фінансу-
вання поточної діяльності виконати термінові боргові зобов’язання; 
 б) підприємство може виконати в наступному місяці боргові зобов’я-
зання, але тільки за умови скорочення витрачання грошових коштів на по-
точні потреби; 
 в) підприємство неспроможне виконати в наступному місяці боргові 
зобов’язання навіть за умови повного витрачання грошових коштів на ці 
цілі. 
 5.25. Коефіцієнт ефективності грошових потоків підприємства ро-
зраховується як відношення: 
 а) чистого грошового потоку до додатного грошового потоку; 
 б) чистого грошового потоку до від’ємного грошового потоку; 
 в) додатного грошового потоку до від’ємного грошового потоку. 
 5.26. За якого значення коефіцієнта ефективності грошових потоків 
фінансовий стан підприємства є стійким: 
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 а) істотно менше 1; 
 б) істотно більше 1; 
 в) близьке до 1? 
 5.27. Відношення фінансового результату до середнього залишку 
грошей та їх еквівалентів, виражене у відсотках, – це показник рентабе-
льності: 
 а) отриманих грошових коштів; 
 б) витрачених грошових коштів; 
 в) залишку грошових коштів. 
 5.28. Показник рентабельності отриманих грошових коштів визна-
чається як відношення: 
 а) фінансового результату до середнього залишку грошей та їх екві-
валентів, виражене у відсотках; 
 б) фінансового результату до додатного грошового потоку, виражене 
у відсотках; 
 в) фінансового результату до від’ємного грошового потоку, вираже-
не у відсотках. 
 5.29. Який показник характеризує суму прибутку (збитку), що при-
падає на 1 грн грошових коштів, які витрачені підприємством за період 
дослідження: 
 а) рентабельність отриманих грошових коштів; 
 б) рентабельність витрачених грошових коштів; 
 в) рентабельність чистого грошового потоку? 
 5.30. Рентабельність на основі грошового потоку визначається як 
відношення: 
 а) грошового потоку до кредиторської заборгованості; 
 б) чистого грошового потоку до чистого доходу від реалізації проду-
кції (товарів, робіт, послуг), виражене у відсотках; 
 в) грошового потоку до суми інвестицій. 
 5.31. Який чинник буде свідчити про ефективність удосконалення 
системи управління грошовими потоками: 
 а) наявність фактів неплатоспроможності підприємства в окремі дні 
або періоди; 
 б) зниження коефіцієнта достатності чистого грошового потоку; 
 в) узгодженість джерел надходження і напрямів витрачання грошо-
вих коштів за окремими видами діяльності підприємства; 
 г) відсутність додаткового доходу за рахунок інвестування тимчасо-
во вільних грошових коштів? 
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ТЕМА 6 
АНАЛІЗ ЕФЕКТИВНОСТІ ВИКОРИСТАННЯ КАПІТАЛУ 

 
 6.1. Завдання та інформаційне забезпечення аналізу ефективності  
        використання капіталу 
 6.2. Аналіз формування доходів, витрат і фінансових результатів 
        за інформацією форми № 2 «Звіт про фінансові результати  
                 (Звіт про сукупний дохід)»  
 6.3. Факторний аналіз показників фінансових результатів 
 6.4. Аналіз оборотності оборотних активів 
 6.5. Аналіз рентабельності діяльності підприємства за системою  
                 показників 
 6.6. Факторний аналіз показників рентабельності 

 
 
6.1. Завдання та інформаційне забезпечення аналізу  
       ефективності використання капіталу 
 
Функціонування підприємства, незалежно від галузевої належності 

та форми власності, в умовах ринкової економіки визначається його здат-
ністю забезпечувати достатній рівень ефективності використання капіталу. 

Визначальними в оцінюванні ефективності функціонування суб’єкта 
господарювання є показники фінансових результатів і рентабельності. У 
величині фінансових результатів відображаються всі аспекти діяльності 
підприємства: технологія та організація виробництва, система операційно-
го та фінансового менеджменту, обсяги виробництва та реалізації продук-
ції (товарів, робіт, послуг), їх якість та асортимент, конкурентоспромож-
ність на внутрішньому і зовнішньому ринках, ефективність використання 
виробничих і фінансових ресурсів, продуктивність праці, результати діло-
вого партнерства. 

Прибутковість діяльності підприємства характеризуються системою 
абсолютних і відносних показників. Прибуток – це абсолютний показник, 
що відображає позитивний фінансовий результат у вигляді перевищення 
суми доходів над сумою витрат, здійснених для отримання цих доходів. 
Відносні критерії оцінювання ефективності – це насамперед система пока-
зників рентабельності, що характеризують рівень прибутковості вкладено-
го капіталу в цілому та його видів, здійснених витрат або отриманого до-
ходу.  

В умовах ринкової економіки прибуток є найважливішим чинником 
стимулювання підприємницької діяльності, основним джерелом економіч-
ного і соціального розвитку підприємства та держави. Важливе значення 
прибутку зумовлене його функціями: 

⇒ оцінювальною: прибуток – критерій ефективності діяльності; 
⇒ стимулюючою: прибуток – мета, що визначає поведінку суб’єктів 

господарювання в економічному середовищі; 
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⇒ фондоутворювальною: 1) на макрорівні прибуток є базою еконо-
мічного розвитку держави, оскільки через систему оподаткування мобілі-
зуються необхідні кошти до державного бюджету; 2) на мікрорівні прибу-
ток є джерелом зростання ринкової вартості підприємства; 

⇒ соціальною: на основі розподілу і використання прибутку задово-
льняються різноманітні соціальні потреби працівників підприємства та су-
спільства в цілому. 

Комплексною метою аналізу ефективності використання капіталу є 
визначення повноти та якості отримання прибутку, оцінювання динаміки 
абсолютних і відносних показників, з’ясування спрямованості, рівня та ча-
стки впливу окремих факторів на зміну фінансових результатів і рентабе-
льності, виявлення й оцінювання можливих резервів їх зростання. 

Основні завдання аналізу ефективності використання капіталу: 
• загальне оцінювання обсягів, динаміки, структури та якості фінан-

сових результатів діяльності підприємства; 
• виявлення факторів і кількісне вимірювання їх впливу на зміну фі-

нансових результатів (порівняно з планом і попередніми періодами); 
• аналіз показників оборотності оборотних активів; 
• оцінювання рентабельності роботи підприємства за системою по-

казників, визначення впливу факторів на їх зміну; 
• встановлення можливостей одержання прибутку з урахуванням ре-

сурсного потенціалу підприємства та кон’юнктури ринку, оцінювання об-
ґрунтованості плану (прогнозу) фінансових результатів; 

• визначення резервів збільшення суми прибутку та підвищення по-
казників ефективності використання капіталу, розроблення рекомендацій 
стосовно їх практичного впровадження з метою зростання рівня прибутко-
вості бізнесу. 

Джерелами інформації для проведення аналізу ефективності вико-
ристання капіталу є такі. 

1. Фінансова звітність: форма № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий 
стан)», форма № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний до-
хід», форма № 3 (3-н) «Звіт про рух грошових коштів», форма № 4 «Звіт про 
власний капітал», форма № 5 «Примітки до річної фінансової звітності». 

2. Статистична звітність: форма № 1-підприємництво «Звіт про 
основні показники діяльності підприємства», для сільськогосподарських 
підприємств: форма № 50-сг «Звіт про основні економічні показники робо-
ти сільськогосподарських підприємств» та інші. 

3. Податкова звітність: декларація про податок на прибуток підп-
риємства. 

4. Дані рахунків бухгалтерського обліку (44 «Нерозподілені прибут-
ки (непокриті збитки)», рахунки класів 7 «Доходи і результати діяльності», 
8 «Витрати за елементами», 9 «Витрати діяльності»), первинні документи 
(розрахунки, довідки, накладні, рахунки тощо), облікові регістри. 

5. Інші джерела: бізнес-план підприємства, фінансовий план (розра-
хунковий баланс доходів і витрат), матеріали маркетингових досліджень, 
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висновки аудиторських перевірок, результати попередніх аналітичних дос-
ліджень тощо.   

 
 
6.2. Аналіз формування доходів, витрат і фінансових  
       результатів за інформацією форми № 2 «Звіт про  
       фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» 
 
Аналіз доходів, витрат і фінансових результатів є одним із найваж-

ливіших напрямів оцінювання ефективності господарської діяльності під-
приємств. Методологічні засади формування у бухгалтерському обліку ін-
формації про доходи, витрати та фінансові результати, а також порядок 
подання її у фінансовій звітності визначаються НП(С)БО 1 «Загальні вимо-
ги до фінансової звітності», П(С)БО 15 «Дохід», П(С)БО 16 «Витрати». 
 Форма № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний до-
хід)» відображає доходи, витрати, фінансові результати та сукупний дохід 
підприємства. 
 Доходи – збільшення економічних вигод у вигляді збільшення акти-
вів або зменшення зобов’язань, яке призводить до зростання власного ка-
піталу (за винятком зростання капіталу за рахунок внесків власників). Це 
визначення відповідає змісту основного балансового рівняння: 

Власний капітал = Активи – Зобов’язання. 
 Витрати – зменшення економічних вигод у вигляді зменшення акти-
вів або збільшення зобов’язань, що призводить до зменшення власного ка-
піталу (за винятком зменшення капіталу за рахунок його вилучення або ро-
зподілення власниками). 
 Фінансовим результатом діяльності підприємства може бути прибу-
ток або збиток:  

Фінансовий результат = Доходи – Витрати. 
Прибуток – сума, на яку доходи перевищують пов’язані з ними ви-

трати. Збиток – перевищення суми витрат над сумою доходу, для отри-
мання якого були здійснені ці витрати. 

Сукупний дохід – зміни у власному капіталі протягом звітного пері-
оду внаслідок господарських операцій та інших подій (за винятком змін 
капіталу за рахунок операцій з власниками). Інший сукупний дохід – до-
ходи і витрати, які не включені до фінансових результатів підприємства. 

Для визначення фінансових результатів у бухгалтерському обліку 
передбачається послідовне зіставлення доходів і витрат від усіх видів дія-
льності (основної, іншої операційної, фінансової, інвестиційної). 

Вид діяльності – це сукупність подібних за економічним змістом го-
сподарських операцій. Класифікацію видів звичайної діяльності відповідно 
до НП(С)БО 1 наведено на рис. 6.1. 

Звичайна діяльність – будь-яка основна діяльність підприємства, а 
також операції, що її забезпечують або виникають внаслідок її проведення. 
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Рис. 6.1. Класифікація видів звичайної діяльності підприємства 
 
Операційна діяльність – основна діяльність підприємства, а також 

інші види діяльності, які не є інвестиційною чи фінансовою діяльністю. 
Основна діяльність – операції, пов’язані з виробництвом або реалі-

зацією продукції (товарів, робіт, послуг), що є головною метою створення 
підприємства і забезпечують основну частку його доходу. 

Інша операційна діяльність – види діяльності, передбачені статутом 
підприємства та зумовлені необхідністю раціонального використання ви-
робничих ресурсів чи капіталу. 

Фінансова діяльність – діяльність, яка призводить до змін розміру і 
складу власного та позикового капіталів підприємства.  

Інвестиційна діяльність – придбання та реалізація тих необоротних 
активів, а також тих фінансових інвестицій, які не є складовою частиною 
еквівалентів грошових коштів. 

Розглянемо класифікацію та послідовність формування доходів і ви-
трат підприємства. 

Дохід визнається під час збільшення активу або зменшення зобов’я-
зання, що зумовлює зростання власного капіталу (за винятком зростання 
капіталу за рахунок внесків учасників підприємства), за умови, що оцінку 
доходу можна достовірно визначити. Визнані доходи класифікуються за 
такими видами (НП(СБО 1): 

а) чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); 
б) інші операційні доходи; 
в) дохід від участі в капіталі; 
г) інші фінансові доходи; 
д) інші доходи; 
е) дохід з податку на прибуток; 
ж) інші види доходів. 

 Класифікацію видів доходів підприємства наведено на рис. 6.2. 
 У статті «Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, по-
слуг)» (рядок 2000 форми № 2) відображається дохід, що визначається 
шляхом вирахування з доходу від реалізації продукції, товарів, робіт, пос-
луг (у тому числі платежів від оренди об’єктів інвестиційної нерухомості) 
наданих знижок, вартості повернутих раніше проданих товарів, доходів, 

Звичайна діяльність підприємства 

Операційна  Фінансова Інвестиційна 

Основна  Інша операційна  
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Рис. 6.2. Класифікація доходів підприємства 
 
що за договорами належать комітентам (принципалам тощо), та податків і 
зборів. 

У статті «Інші операційні доходи» (рядок 2120) відображаються суми 
інших доходів від операційної діяльності підприємства, крім чистого дохо-
ду від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг): дохід від операційної 
оренди активів; дохід від операційних курсових різниць; відшкодування 
раніше списаних активів; дохід від роялті, відсотків, отриманих на залиш-
ки коштів на поточних рахунках в банках, дохід від реалізації оборотних 
активів (крім фінансових інвестицій), необоротних активів, утримуваних 
для продажу, та групи вибуття, дохід від списання кредиторської заборго-
ваності, одержані штрафи, пені, неустойки тощо. 

У статті «Дохід від участі в капіталі» (рядок 2200) відображається 
дохід, отриманий від інвестицій в асоційовані, дочірні або спільні підпри-
ємства, облік яких ведеться методом участі в капіталі. 

У статті «Інші фінансові доходи» (рядок 2200) відображаються диві-
денди, відсотки та інші доходи, отримані від фінансових інвестицій (крім 
доходів, які обліковуються за методом участі в капіталі). 

У статті «Інші доходи» (рядок 2240) відображається дохід від реалі-
зації фінансових інвестицій; дохід від неопераційних курсових різниць та 
інші доходи, які виникають у процесі господарської діяльності, але не по-
в’язані з операційною діяльністю підприємства. 

У статті «Витрати (дохід) з податку на прибуток» (рядок 2300) ві-
дображається сума витрат (доходу) з податку на прибуток, визначена згід-

Дохід від звичайної діяльності Інші види доходів 
 

Дохід від 
операційної  
діяльності 

Дохід від фінансо-
вої діяльності (до-
хід від участі в ка-
піталі, інші фінан-

сові доходи) 

Дохід від  
інвестиційної  

діяльності  
(інші доходи) 

 

Чистий дохід від основ-
ної операційної діяль-

ності (реалізації проду-
кції (товарів, робіт,  

послуг)) 
 

Дохід від іншої  
операційної діяльності  

(інші операційні  
доходи) 

 
 
 

Дохід від господарської діяльності 
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но з П(С)БО 17 «Податок на прибуток». 
 Інші види доходів відображаються у додаткових статтях форми № 2 і 
включають: 
 - чисті зароблені страхові премії; 
 - дохід від зміни у резервах довгострокових зобов’язань; 
 - дохід від зміни інших страхових резервів. 
 За інформацією форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)» базового і звітного років (додатки А, Б) проаналізуємо 
склад, структуру та динаміку доходів підприємства (табл. 6.1). 

Таблиця 6.1 
Аналіз складу, структури та динаміки доходів підприємства 

 
 

Вид 
доходів 

Рядок 
форми 

№ 2 

Базовий рік Звітний рік Відхилення (+,–
)  

сума, 
тис. 
грн 

 
част-
ка,% 

сума, 
тис. 
грн 

 
част-
ка,% 

абсо-
лютне, 

тис. 
грн  

віднос-
не, % 

А Б 1 2 3 4 5=3–1 6=5÷1 
×100 

Чистий дохід від 
основної опера-
ційної діяльності 
(реалізації проду-
кції, товарів, ро-
біт, послуг) 

2000 28429 86,7 38523 90,4 +10094 +35,5 

Дохід від іншої 
операційної дія-
льності (інші 
операційні дохо-
ди) 

2120 4182 12,8 3963 9,3 -219 -5,2 

Дохід від фінан-
сової діяльності 
(дохід від участі в 
капіталі, інші фі-
нансові доходи) 

2200+ 
+2220 14 0,0 61 0,1 +47 у 4,4  

р. б. 

Дохід від інвес-
тиційної діяльно-
сті (інші доходи)  

2240 147 0,5 76 0,2 -71 -48,3 

Дохід з податку 
на прибуток 2300 - - - - - - 

 
Інші види дохо-
дів 

20101+ 
+21051+ 
+21101 

- - - - - - 

Усього доходів  32772 100,0 42623 100,0 +9851 +30,1 
 

1. Додаткові статті (додаток В). 
За даними табл. 6.1 підприємство формує доходи переважно в про-
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цесі основної операційної діяльності. Так, у звітному році в загальній ве-
личині доходів 90,4 % припадає на чистий дохід від реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг), 9,3 % – інші операційні доходи. У звітному році 
порівняно з базовим чистий дохід від основної операційної діяльності збі-
льшився на 10094 тис. грн (35,5 %), а дохід від іншої операційної діяльнос-
ті зменшився на 219 тис. грн (5,2 %).  

Також підприємство одержує невеликі суми доходів від фінансової 
діяльності (збільшилися на 47 тис. грн, або в 4,4 раза) та інвестиційної дія-
льності (зменшилися на 71 тис. грн, або 48,3 %). У цілому доходи підпри-
ємства збільшилися на 9851 тис. грн, що становить 30,1 %. 

За допомогою способу ланцюгових підстановок визначимо вплив 
факторів (середньорічної вартості майна і ресурсовіддачі) на зміну чистого 
доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг). Вихідною інфор-
мацією є форма № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і форма № 2 
«Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і зві-
тний роки (додатки А, Б). 
 За методикою, наведеною в табл. 6.2, заповнюється табл. 6.3. 

Таблиця 6.2 
Показники вихідної інформації 

Показник Порядок розрахунку за даними форм 
№ 1, 2 (рядки, графи) 

Середньорічна вартість майна Ф. № 1: (1300, гр. 3+1300, гр. 4)÷2 
Чистий дохід від реалізації про-
дукції (товарів, робіт, послуг) Ф. № 2: 2000 

 
Таблиця 6.3 

Вихідна інформація для факторного аналізу чистого доходу      
від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 

№ 
з/п Показник 

Умов-
не по-
зна-

чення 

Базо-
вий рік 

Звітний 
рік 

Відхилення (+,–) 
абсо-
лютне 

відно-
сне, % 

А Б В 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. Середньорічна вар-
тість майна, тис. грн М 55496 61973 +6477 +11,7 

2. 
Чистий дохід від реа-
лізації продукції (то-
варів, робіт, послуг), 
тис. грн 

ЧД 28429 38523 +10094 +35,5 

3. Ресурсовіддача, 
грн/грн (п.2÷п.1) РВ 0,51 0,62 +0,11 +21,6 

 
 Модель факторного аналізу чистого доходу від реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг): 
                                                РВМЧД ×= .                                                (6.1) 



 205 

 За даними табл. 6.3 розраховується умовне значення результативного  
показника, тис. грн: 
                                               01 РВМЧДУМ ×= .                                           (6.2) 

ЧДУМ = 61973 × 0,51 = 31606. 
Тоді загальна зміна (+,–) чистого доходу від реалізації продукції (то-

варів, робіт, послуг), тис. грн: 
                                          01 ЧДЧДЧД −=∆ ,                                           (6.3) 
 ΔЧД = 38523 – 28429 = +10094, 

у тому числі за рахунок факторів: 
1) середньорічної вартості майна (екстенсивний чинник): 

                                           0ЧДЧДЧД УММ −=∆ ;                                      (6.4) 
 ΔЧДМ = 31606 – 28429 = +3177; 

2) ресурсовіддачі (інтенсивний чинник): 
                                           УМРВ ЧДЧДЧД −=∆ 1 ;                                          (6.5) 

 ΔЧДРВ = 38523 – 31606 = +6917. 
 Перевірка розрахунку: 
                                         РВМ ЧДЧДЧД ∆+∆=∆ ;                                     (6.6) 

 ΔЧД = +3177 + 6917 = +10094. 
У звітному році порівняно з базовим чистий дохід від реалізації про-

дукції (товарів, робіт, послуг) збільшився на 10094 тис. грн, або 35,5 %. Ця 
зміна відбулася під впливом таких факторів. У результаті зростання серед-
ньорічної вартості майна на 6477 тис. грн, що становить 11,7 %, чистий до-
хід збільшився на 3177 тис. грн. Водночас за рахунок підвищення ресурсо-
віддачі на 0,11 грн/грн (21,6 %) чистий дохід зріс на 6977 тис. грн. Таким 
чином, головним фактором збільшення чистого доходу від реалізації про-
дукції (товарів, робіт, послуг) стало підвищення ресурсовіддачі. Частка 
впливу екстенсивного чинника в загальній зміні результативного показни-
ка становить 31,5 %, а інтенсивного (підвищення ефективності викорис-
тання майна) – 68,5 %. 

Витратами звітного періоду визнаються або зменшення активів, 
або збільшення зобов’язань, що призводить до зменшення власного капі-
талу підприємства (за винятком зменшення капіталу внаслідок його вилу-
чення або розподілу власниками), за умови, що ці витрати можна достові-
рно оцінити. 

Витрати визнаються витратами певного періоду одночасно з визнан-
ням доходу, для отримання якого вони здійснені. Витрати, які неможливо 
прямо пов’язати з доходом певного періоду, відображаються у складі ви-
трат того звітного періоду, в якому були здійснені.  

Класифікацію видів витрат підприємства наведено на рис. 6.3. 
У статті «Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, пос-

луг)» (рядок 2050) відображається виробнича собівартість реалізованої 
продукції (робіт, послуг) та/або собівартість реалізованих товарів. Собіва-
ртість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) визначається згідно з 
П(С)БО 9 «Запаси», П(С)БО 16 «Витрати», П(С)БО 30 «Біологічні активи». 
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Рис. 6.3. Класифікація витрат підприємства 
 

У статті «Адміністративні витрати» (рядок 2130) відображаються 
загальногосподарські витрати, пов’язані з управлінням та обслуговуванням 
підприємства. 

У статті «Витрати на збут» (рядок 2150) відображаються витрати 
підприємства, пов’язані з реалізацією продукції (товарів), – витрати на ут-
римання підрозділів, що займаються збутом продукції (товарів), рекламу, 
доставку продукції споживачам тощо. 

У статті «Інші операційні витрати» (рядок 2180) відображаються 
собівартість реалізованих виробничих запасів, необоротних активів, утри-
муваних для продажу, та групи вибуття; відрахування на створення резер-
ву сумнівних боргів і суми списаної безнадійної дебіторської заборговано-
сті відповідно до Положення (стандарту) 10; втрати від знецінення запасів; 
втрати від операційних курсових різниць; визнані економічні (фінансові) 
санкції; відрахування для забезпечення наступних операційних витрат, а 
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також усі інші витрати, що виникають в процесі операційної діяльності 
підприємства (крім витрат, що включаються до собівартості продукції (то-
варів, робіт, послуг). 

У статті «Фінансові витрати» (рядок 2250) відображаються витрати 
на проценти та інші витрати підприємства, пов’язані із запозиченнями 
(крім фінансових витрат, які включаються до собівартості кваліфікаційних 
активів відповідно до П(С)БО 31 «Фінансові витрати»). 

У статті «Втрати від участі в капіталі» (рядок 2255) відображаєть-
ся збиток від інвестицій в асоційовані, дочірні або спільні підприємства, 
облік яких ведеться методом участі в капіталі. 

У статті «Інші витрати» (рядок 2270) відображаються собівартість 
реалізації фінансових інвестицій; втрати від неопераційних курсових різ-
ниць; втрати від уцінки фінансових інвестицій та необоротних активів; ін-
ші витрати, які виникають у процесі господарської діяльності (крім фінан-
сових витрат), але не пов’язані з операційною діяльністю підприємства. 

У статті «Витрати (дохід) з податку на прибуток» (рядок 2300) ві-
дображається сума витрат (доходу) з податку на прибуток, визначена згід-
но з П(С)БО 17 «Податок на прибуток». 
 Інші види витрат відображаються у додаткових статтях форми № 2 і 
включають: 
 - чисті понесені збитки за страховими виплатами; 
 - витрати від зміни у резервах довгострокових зобов’язань; 
 - витрати від зміни інших страхових резервів. 
 За інформацією форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)» базового і звітного років (додатки А, Б) проаналізуємо 
склад, структуру та динаміку витрат підприємства (табл. 6.4). 

Таблиця 6.4 
Аналіз складу, структури та динаміки витрат підприємства 

Вид витрат 
Рядок 
форми 

№ 2 

Базовий рік Звітний рік Відхилення  
(+,–)  

сума, 
тис. 
грн 

 
част-
ка, % 

сума, 
тис. 
грн 

 
част-
ка, % 

абсо-
лютне, 

тис. 
грн  

віднос-
не, % 

А Б 1 2 3 4 5=3–1 6=5÷1 
×100 

Собівартість ре-
алізованої про-
дукції (товарів, 
робіт, послуг) 

2050 22708 85,9 28380 87,2 +5672 +25,0 

Адміністративні 
витрати 2130 1238 4,7 1469 4,5 +231 +18,7 

Витрати на збут 2150 677 2,5 1042 3,2 +365 +53,9 
Інші операційні 
витрати 2180 788 3,0 677 2,1 -111 -14,1 
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Продовж. табл. 6.4 
А Б 1 2 3 4 5 6 

Витрати від  
фінансової  
діяльності 

2250+ 
+2255 589 2,2 332 1,0 -257 -43,6 

Витрати від ін-
вестиційної дія-
льності 

2270 447 1,7 637 2,0 +190 +42,5 

Витрати з подат-
ку на прибуток 2300 - - - - - - 

 
Інші види витрат 

20701+ 
+21051+ 
+21101 

- - - - - - 

Усього витрат  26447 100,0 32537 100,0 +6090 +23,0 
 

1. Додаткові статті (додаток В). 
 
За даними табл. 6.4 у структурі витрат підприємства переважає собі-

вартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) – 87,2 % у звітному 
році, далі адміністративні витрати – відповідно 4,5 %, витрати на збут –  
3,2 % і т. д. Порівняно з базовим роком збільшилися величини усіх видів 
витрат, окрім інших операційних витрат і витрат від фінансової діяльності. 
Найбільше зросли витрати на збут (53,9 %), витрати від інвестиційної дія-
льності (42,5 %), собівартість реалізованої продукції (25,0 %).  

Загалом структура витрат відображає спеціалізацію підприємства на 
відповідних видах діяльності. У цілому витрати в звітному році порівняно 
з базовим збільшилися на 6090 тис. грн, або 23,0 %. 

У розділі ІІІ форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про су-
купний дохід)» наводяться відповідні елементи операційних витрат (на ви-
робництво і збут, управління та інші операційні витрати), яких зазнало 
підприємство в процесі своєї діяльності протягом звітного періоду, за ви-
рахуванням внутрішнього обороту, тобто за вирахуванням тих витрат, які 
становлять собівартість продукції (робіт, послуг), що вироблена і спожита 
самим підприємством. Собівартість реалізованих товарів, запасів у цьому 
розділі не наводиться. 

Витрати операційної діяльності групуються за такими економічними 
елементами: 

• матеріальні затрати (рядок 2500); 
• витрати на оплату праці (рядок 2505); 
• відрахування на соціальні заходи (рядок 2510); 
• амортизація (рядок 2515); 
• інші операційні витрати (рядок 2520). 

 За інформацією форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)» базового і звітного років (додатки А, Б) проаналізуємо 
склад, структуру та динаміку операційних витрат за елементами (табл. 6.5). 
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Таблиця 6.5 
Аналіз складу, структури та динаміки операційних  

витрат за елементами 

Елемент 
операційних  

витрат 

Ря-
док 

форми 
№ 2 

Базовий рік Звітний рік Відхилення  
(+,–)  

сума, 
тис. 
грн 

 
част-
ка, % 

сума, 
тис. 
грн 

 
част-
ка, % 

абсо-
лютне, 

тис. 
грн  

від-
носне, 

% 

А Б 1 2 3 4 5=3–1 6=5÷1 
×100 

Матеріальні  
затрати 2500 22046 64,5 26819 65,1 +4773 +21,7 

Витрати на опла-
ту праці 2505 6732 19,7 7994 19,4 +1262 +18,7 

Відрахування на 
соціальні заходи 2510 2003 5,9 2909 7,1 +906 +45,2 

Амортизація 2515 1652 4,8 1899 4,6 +247 +15,0 
Інші операційні 
витрати 2520 1750 5,1 1551 3,8 -199 -11,4 

Усього  34183 100,0 41172 100,0 +6989 +20,4 
 
У структурі операційних витрат за елементами (табл. 6.5) найбільшу 

частку мають матеріальні затрати – 65,1 % за даними звітного року, далі 
витрати на оплату праці – 19,4, відрахування на соціальні заходи, аморти-
зація, інші операційні витрати – відповідно 7,1, 4,6 і 3,8 %. Суттєвих змін у 
структурі операційних витрат порівняно з базовим роком не відбулося. 

Серед елементів операційних витрат найбільший темп приросту ма-
ли відрахування на соціальні заходи (45,2 %) і матеріальні затрати         
(21,7 %), а найменший темп приросту – амортизація (15,0 %). Натомість 
інші операційні витрати зменшилися на 11,4 %. Загальна величина опера-
ційних витрат збільшилася на 6989 тис. грн, або 20,4 %. 

Поглиблений аналіз складу доходів і витрат підприємства передбачає 
використання інформації форми № 5 «Примітки до річної фінансової світ-
ності», де за рядками 440-630 відображається розподіл за видами: інших 
операційних доходів і витрат, доходів і втрат від участі в капіталі, інших 
фінансових доходів і витрат, інших доходів і витрат. 

У процесі аналізу вивчаються склад, структура та динаміка доходів і 
витрат із метою визначення пріоритетних видів діяльності, що мають най-
більший вплив на формування доходів, витрат і фінансових результатів. 

Призначення форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)» полягає передусім у визначенні чистого фінансового ре-
зультату (прибутку, збитку) звітного періоду (рис. 6.4).  

На рис. 6.4 показники 1-3 характеризують основну операційну діяль-
ність, 4-5 – іншу операційну діяльність, 1-6 – операційну діяльність, 7-8 – 
фінансову та інвестиційну діяльність, 1-9 – господарську діяльність до 
оподаткування, 1-12 – господарську діяльність після оподаткування. 
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Рис. 6.4. Послідовність формування фінансових результатів  
за основними статтями форми № 2 «Звіт про фінансові результати 

(Звіт про скупний дохід)» 

1. Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)  
(2000) 

2. Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) (2050) 

3. Валовий: прибуток (2090), збиток (2095) 

4. Інші операційні доходи (2120) 

5. Адміністративні витрати (2130), витрати на збут (2150),  
інші операційні витрати (2180) 

6. Фінансовий результат від операційної діяльності:  
прибуток (2190), збиток (2195) 

7. Дохід від участі в капіталі (2200), інші фінансові доходи (2220),  
інші доходи (2240) 

8. Фінансові витрати (2250), втрати від участі в капіталі (2255),  
інші витрати (2270) 

9. Фінансовий результат до оподаткування: 
прибуток (2290), збиток (2295) 

 

10. Витрати (дохід) з податку на прибуток (2300) 

11. Прибуток (збиток) від припиненої діяльності після оподаткування 
(2305)  

12. Чистий фінансовий результат: прибуток (2350), збиток (2355) 
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Отже, алгоритм розрахунку чистого фінансового результату (прибу-
тку, збитку) звітного періоду включає таку послідовність: 

1) визначення валового прибутку (збитку); 
2) розрахунок фінансового результату (прибутку або збитку) від опе-

раційної діяльності; 
3) визначення фінансового результату (прибутку або збитку) до опо-

даткування; 
4) розрахунок чистого фінансового результату (прибутку або збитку). 

 Форма № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний до-
хід)» дає змогу визначити чотири види фінансових результатів діяльності 
підприємства (табл. 6.6). 

Таблиця 6.6 
Види фінансових результатів діяльності підприємства 

Вид фінансових результатів Порядок розрахунку за даними  
форми № 2 (рядки) 

Валовий: прибуток (збиток) 2090 (2095)=2000+20101–2050–20701 

Фінансовий результат від опера-
ційної діяльності: прибуток  
(збиток) 

2190 (2195)=2090 (2095)+(–)21051+(–) 
+(–)21101+2120–2130–2150–2180 

Фінансовий результат до оподат-
кування: прибуток (збиток) 

2290 (2295)=2190 (2195)+2200+2220+ 
+2240–2250–2255–2270+(–)22751 

Чистий фінансовий результат:  
прибуток (збиток) 

2350 (2355)=2290 (2295)–(+)2300+(–) 
+(–)2305 

 
1. Додаткові статті (додаток В). 

 
Валовий прибуток (збиток) розраховується як різниця між чистим 

доходом від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) і собівартістю ре-
алізованої продукції (товарів, робіт, послуг) з урахуванням сум, які наве-
дені у додаткових статтях. 

Прибуток (збиток) від операційної діяльності визначається як алге-
браїчна сума валового прибутку (збитку), іншого операційного доходу, ад-
міністративних витрат, витрат на збут та інших операційних витрат з ура-
хуванням сум, які наведені у додаткових статтях. 

Прибуток (збиток) до оподаткування визначається як алгебраїчна 
сума прибутку (збитку) від операційної діяльності, фінансових та інших 
доходів (прибутків), фінансових та інших витрат (збитків) з урахуванням 
сум, які наведені у додаткових статтях. 

У статті «Прибуток (збиток) від припиненої діяльності після опода-
ткування» (рядок 2305) відображаються відповідно прибуток або збиток 
від припиненої діяльності після оподаткування та/або прибуток або збиток 
від переоцінки необоротних активів та груп вибуття, що утворюють при-
пинену діяльність і оцінюються за чистою вартістю реалізації. 

Чистий прибуток (збиток) розраховується як алгебраїчна сума при-
бутку (збитку) до оподаткування, витрат (доходу) з податку на прибуток та 
прибутку (збитку) від припиненої діяльності після оподаткування. 
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 Чистий прибуток – це підсумковий результат діяльності підприємст-
ва, показник абсолютного ефекту його роботи. Постійне збільшення чисто-
го прибутку – це стале джерело фінансування розвитку виробництва (реін-
вестування прибутку), виплати дивідендів, створення резервних фондів, 
задоволення матеріальних і соціальних потреб працівників підприємства.  
 За методикою, наведеною на рис. 6.4 і в табл. 6.6, проаналізуємо фо-
рмування, структуру та динаміку фінансових результатів діяльності підп-
риємства (табл. 6.7). Для розрахунків використаємо інформацію форми  № 
2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і 
звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 6.7 
Аналіз формування, структури та динаміки фінансових                

результатів діяльності підприємства 

№ 
з/п 

 
 

Показник 

Базовий рік Звітний рік Звітний 
рік у % 
до базо-
вого ро-

ку4  

сума, 
тис. 
грн 

част-
ка, 
% 

сума, 
тис. 
грн 

част-
ка, 
% 

А Б 1 2 3 4 5=3÷1 
×100 

1. 
Чистий дохід від реалізації 
продукції (товарів, робіт,  
послуг) 

28429 × 38523 × 135,5 

2. Операційні витрати 25411 100,0 31568 100,0 124,2 
   у тому числі:      

 
  а) собівартість реалізованої 
  продукції (товарів, робіт,  
  послуг) 

22708 89,4 28380 89,9 125,0 

   б) адміністративні витрати 1238 4,9 1469 4,7 118,7 
   в) витрати на збут 677 2,6 1042 3,3 153,9 
   г) інші операційні витрати 788 3,1 677 2,1 85,9 

3. Валовий: прибуток (збиток)  5721 × 10143 × 177,3 

4. 
У % до чистого доходу від ре-
алізації продукції (товарів, 
робіт, послуг)¹ (п.3÷п.1×100) 

× 20,1 × 26,3 × 

5. Інші операційні доходи 4182 × 3963 × 94,8 

6. 
Фінансовий результат від 
операційної діяльності: при-
буток (збиток) 

7200 × 10918 × 151,6 

7. Фінансові та інвестиційні  
доходи 161 × 137 × 85,1 

8. Фінансові та інвестиційні  
витрати 1036 × 969 × 93,5 

9. Фінансовий результат до опо-
даткування: прибуток (збиток) 6325 × 10086 × 159,5 
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Продовж. табл. 6.7 
А Б 1 2 3 4 5 

10. Витрати (дохід) з податку на 
прибуток - × - × - 

11. Чистий фінансовий результат: 
прибуток (збиток) 6325 × 10086 × 159,5 

12. 
У % до чистого доходу від ре-
алізації продукції (товарів, ро-
біт, послуг) (п.11÷п.1×100)2 

× 22,2 × 26,2 × 

13. У % до валового прибутку   
(п.11÷п.3×100)3 × 110,6 × 99,4 × 

 
Розрахунки проводяться за умови одержання: 
1. Валового прибутку. 
2. Чистого прибутку. 
3. Чистого прибутку і валового прибутку. 
4.  Темп зростання показників 3, 6, 9, 11 визначається за умови однакового виду фі-

нансових результатів (прибуток або збиток) за два роки. 
 

За даними табл. 6.7 у звітному році порівняно з базовим чистий дохід 
від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) збільшився на 35,5 %. Ви-
переджальне зростання чистого доходу порівняно зі зростанням собіварто-
сті реалізованої продукції (на 25,0 %) зумовило збільшення валового при-
бутку на 77,3 %. Частка валового прибутку в чистому доході підвищилася з 
20,1 до 26,3 %. 

У структурі операційних витрат частка собівартості реалізованої 
продукції (товарів, робіт, послуг) збільшилася з 89,4 до 89,9 %, витрат на 
збут – із 2,6 до 3,3 %. За іншими їх видами спостерігається зниження част-
ки, що пояснюється скороченням інших операційних витрат (на 14,1 %) і 
незначним зростанням адміністративних витрат (на 18,7 %). 

Прибуток від операційної діяльності збільшився на 51,6 %, а прибу-
ток до оподаткування – на 59,5 %. Це пов’язано з відповідною динамікою 
фінансових та інвестиційних доходів і витрат: перші зменшилися на       
14,9 %, а другі – на 6,5 %. Збиток від фінансової та інвестиційної діяльнос-
ті зменшився з 875 до 832 тис. грн, тобто на 43 тис. грн, або 4,9 %. У 
зв’язку з тим, що підприємсто не сплачує податок на прибуток, чистий 
прибуток збігається з прибутком до оподаткування. 

У базовому році частка чистого прибутку в чистому доході від реалі-
зації продукції становила 22,2 % і чистий прибуток перевищив валовий 
прибуток на 10,6%. У звітному році чистий прибуток менший за валовий 
прибуток на 0,6 %. Таким чином, у цілому спостерігається позитивна ди-
наміка показників фінансових результатів діяльності підприємства. 

У сільськогосподарських підприємствах поглиблений аналіз складу, 
структури та динаміки доходів, виробничої та повної собівартості, прибут-
ків (збитків) від реалізації продукції проводиться з використанням інфор-
мації форми № 50-сг «Основні економічні показники роботи сільськогос-



 214 

подарських підприємств». Аналіз структури прибутків і збитків дає змогу 
визначити галузі та види продукції, які мають найбільш суттєвий вплив на 
формування фінансових результатів. Відповідно саме ці напрями діяльнос-
ті підприємства потребують першочергової уваги під час розроблення сис-
теми заходів, спрямованих на забезпечення прибутковості виробництва 
продукції, виконання робіт, надання послуг. 

У процесі аналізу оцінюються рівень і динаміка фінансових резуль-
татів; порівнюються темпи зростання прибутку в розрізі окремих складо-
вих, встановлюється їхній вплив на загальну зміну прибутку (горизонталь-
ний аналіз); досліджується структура прибутку (вертикальний аналіз). 

В аналізі структури фінансових результатів розраховують такі по-
казники – частка (у відсотках): 

• валового прибутку в чистому доході від реалізації продукції (това-
рів, робіт, послуг); 

• валового прибутку в прибутку від операційної діяльності; 
• валового прибутку в прибутку до оподаткування; 
• прибутку від операційної діяльності в прибутку до оподаткування; 
• чистого прибутку в чистому доході від реалізації продукції (това-

рів, робіт, послуг); 
• чистого прибутку в прибутку до оподаткування; 
• чистого прибутку у валовому прибутку та ін. 
Одним із напрямів аналізу абсолютних показників фінансових ре-

зультатів є оцінювання якості прибутку з метою прогнозування можливос-
тей суб’єкта господарювання отримувати прибуток, зберігати та нарощу-
вати темпи його зростання. 

Якість прибутку вивчають за багатьма критеріями, головними з яких 
є достовірність звітності, частота зміни облікової політики та її вплив на 
формування фінансових результатів, стабільність основних складових 
прибутку, діловий імідж підприємства тощо. 

Достовірність даних про фінансові результати є одним з основних 
критеріїв високої якості прибутку. Якщо суб’єкт господарювання щорічно 
змінює облікову політику, то це знижує якість показників прибутку. 

Для оцінювання якості прибутку використовують результати аналізу 
його динаміки і структури. Якщо протягом тривалого часу спостерігаються 
стійкі темпи його зростання, а в складі прибутку до оподаткування пере-
важна частка належить результату основної операційної діяльності (вало-
вому прибутку), то якість прибутку є досить високою. 

Низька якість прибутку визначається дією негативних факторів його 
формування, порушеннями в нормативно-правовому регулюванні утворен-
ня і розподілу прибутку. Одним із показників низької якості прибутку є не-
гативний діловий імідж підприємства, що формується на підставі виконан-
ня взаємних зобов’язань, партнерських відносин, особистих контактів, пу-
блікацій у пресі, неофіційних джерел тощо. 

Оцінювання якості прибутку зовнішніми суб’єктами аналізу (банка-
ми, інвесторами, діловими партнерами) сприяє зниженню фінансового ри-
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зику, об’єктивному прогнозуванню перспективної платоспроможності. 
Відповідно до Н(П)СБО 1 у розділі ІІ форми № 2 «Звіт про фінансові 

результати (Звіт про сукупний дохід)» наводиться інформація про інший 
сукупний дохід і розраховується сукупний дохід підприємства, отриманий 
у звітному періоді. 

У статті «Дооцінка (уцінка) необоротних активів» (рядок 2400) на-
водиться сума дооцінки об’єктів основних засобів та нематеріальних акти-
вів, зменшена на суму уцінки таких об’єктів протягом звітного періоду в 
межах сум раніше проведених дооцінок, віднесення сум дооцінки до не-
розподіленого прибутку (непокритого збитку). 

У статті «Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів» (рядок 2405) 
наводиться сума зміни балансової вартості об’єктів хеджування у порядку, 
визначеному П(С)БО 13 «Фінансові інструменти». 

У статті «Накопичені курсові різниці» (рядок 2410) наводиться сума 
курсових різниць, які відповідно до П(С)БО 21 «Вплив змін валютних кур-
сів» відображаються у складі власного капіталу та визнаються в іншому 
сукупному доході. 

У статті «Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних 
підприємств» (рядок 2415) наводиться частка іншого сукупного доходу 
асоційованих, дочірніх або спільних підприємств, облік фінансових інвес-
тицій в які ведеться за методом участі в капіталі. 

У статті «Інший сукупний дохід» (рядок 2445) наводиться сума іншо-
го сукупного доходу, для відображення якого за ознаками суттєвості не-
можна було виділити окрему статтю, або який не може бути включений до 
інших статей, наведених у цьому розділі. 

Інший сукупний дохід до оподаткування (рядок 2450) визначається як 
алгебраїчна сума дооцінки (уцінки) необоротних активів, дооцінки (уцін-
ки) фінансових інструментів, накопичених курсових різниць, частки іншо-
го сукупного доходу асоційованих і спільних підприємств та іншого суку-
пного доходу. 

У статті «Податок на прибуток, пов’язаний з іншим сукупним дохо-
дом» (рядок 2455) наводиться сума податку на прибуток, що пов’язаний з 
іншим сукупним доходом. 

У статті «Інший сукупний дохід після оподаткування» (рядок 2460) 
наводиться сума іншого сукупного доходу після вирахування податку на 
прибуток. 

Сукупний дохід (рядок 2465) розраховується як алгебраїчна сума чис-
того фінансового результату за звітний період (рядок 2350 (2355)) та іншо-
го сукупного доходу після оподаткування (рядок 2460). 
 За інформацією форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)» базового і звітного років (додатки А, Б) проаналізуємо 
формування і динаміку сукупного доходу підприємства (табл. 6.8). 

У звітному році порівняно з базовим чистий прибуток підприємства 
збільшився на 3761 тис. грн, або 59,5 %. Інший сукупний дохід включає 
уцінку необоротних активів, сума якої збільшилася на 139 тис. грн, або в 
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 Таблиця 6.8 
Аналіз формування і динаміки сукупного доходу  

підприємства, тис. грн 

№ 
з/п Показник 

Рядок 
форми 

№ 2 
Базовий  

рік 
Звітний 

рік 

Відхилення  
(+,–) 

абсо- 
лютне 

віднос- 
не, % 

1. Чистий фінансовий ре-
зультат: прибуток (збиток) 

2350 
(2355) 6325 10086 +3761 +59,5 

2. Інший сукупний дохід до 
оподаткування 2450 (85) (224) -139 у 2,6  

р. б. 
 у тому числі:      

 дооцінка (уцінка) необо-
ротних активів 2400 (85) (224) -139 у 2,6  

р. б. 

 дооцінка (уцінка) фінансо-
вих інструментів 2405 - - - - 

 накопичені курсові різниці 2410 - - - - 

 
частка іншого сукупного 
доходу асоційованих та 
спільних підприємств 

2415 - - - - 

 інший сукупний дохід 2445 - - - - 

3. 
Податок на прибуток, 
пов’язаний з іншим суку-
пним доходом 

2455 - - - - 

4. Інший сукупний дохід піс-
ля оподаткування (п.2–п.3) 2460 (85) (224) -139 у 2,6  

р. б. 
5. Сукупний дохід (п.1+п.4) 2465 6240 9862 +3622 +58,0 

 
2,6 раза. Отже, сукупний дохід (як сума чистого прибутку й уцінки необо-
ротних активів) збільшився з 6240 тис. грн у базовому році до                
9862 тис. грн у звітному році, тобто на 3622 тис. грн, що становить 58,0 %.  
  
 
 6.3. Факторний аналіз показників фінансових 
                результатів 
 

Факторний аналіз фінансових результатів проводиться за видами ді-
яльності підприємства. 

Факторний аналіз фінансового результату від основної операцій-
ної діяльності. 

Особливу увагу в процесі факторного аналізу фінансових результатів 
необхідно звернути на найбільш суттєву складову їх формування – валовий 
прибуток (збиток), або прибуток (збиток) від реалізації продукції (товарів, 
робіт, послуг), – результат основної операційної діяльності. 
 Схема факторного аналізу валового прибутку (збитку) за даними фо-
рми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» має та-
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кий вигляд (рис. 6.5). 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 6.5. Схема факторного аналізу валового прибутку (збитку) 
  

Отже, адитивна модель факторного аналізу валового прибутку 
(збитку): 

                                   (6.7) 
 Факторами збільшення валового прибутку (зменшення валового зби-
тку) є: 

 зростання чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, 
послуг) (прямий вплив); 

 зменшення собівартості реалізованої продукції (товарів, робіт, 
послуг) (зворотний вплив). 

Абсолютна зміна факторних показників (ΔЧД, ΔС) одночасно є ре-
зультатом їх впливу на зміну результативного показника (ΔВПЧД, ΔВПС) з 
урахуванням характеру впливу відповідного фактора. Наприклад, якщо со-
бівартість реалізованої продукції збільшилася (ΔС зі знаком «+»), то вало-
вий прибуток зменшився (ΔВПС  зі знаком «–»).  

У межах внутрішнього фінансового аналізу за умови наявності необ-
хідних аналітичних даних бухгалтерського обліку загальна величина вало-
вого прибутку (збитку) підприємства розглядається як сума прибутків 
(збитків) від реалізації окремих видів продукції (товарів, робіт, послуг). 
Прибутки (збитки) від реалізації за видами продукції є факторами загаль-
ного валового прибутку (збитку). 

На зміну фінансового результату (прибутку, збитку) від реалізації 
окремого виду продукції (ФР) впливають три фактори: 

1) обсяг реалізації продукції (q); 
2) середня ціна реалізації (p);  
3) повна собівартість одиниці реалізованої продукції (z). 

 Модель факторного аналізу фінансового результату від реалізації 
окремого виду продукції: 
                              )( zpqzqpqСЧДФР −×=×−×=−= .                             (6.8)    
 Розглянемо методику факторного аналізу фінансового результату за 
допомогою способу абсолютних різниць. 

Загальна зміна (+,–) фінансового результату (прибутку, збитку) від 
реалізації окремого виду продукції, грн: 
                                        ΔФР = ФР1 – ФР0,                                                 (6.9) 
 у тому числі за рахунок факторів: 

1) обсягу реалізації продукції: 

Валовий прибуток (збиток) (ВП) 

Чистий дохід від реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг) (ЧД) 

Собівартість реалізованої проду-
кції (товарів, робіт, послуг) (С) 

 

.СЧДВП −=
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                                  ΔФРq = (q1 – q0) × (p0 – z0);                                       (6.10) 
2) середньої ціни реалізації: 

                                  ΔФРр = (p1 – p0) × q1;                                                 (6.11) 
3) повної собівартості одиниці реалізованої продукції: 

                                 ΔФРz = –(z1 – zі) × q1.                                                  (6.12) 
 Обсяг реалізації продукції може впливати на фінансовий результат як 
позитивно, так і негативно. Збільшення обсягу продажу рентабельної про-
дукції приводить до зростання суми прибутку. Якщо продукція є збитко-
вою, то за збільшення обсягу реалізації зростає сума збитку. 
 Зміна середньореалізаційної ціни і величина прибутку перебувають у 
прямій залежності: за підвищення рівня ціни сума прибутку зростає, і на-
впаки. Повна собівартість одиниці реалізованої продукції обернено впли-
ває на прибуток: зниження собівартості забезпечує зростання суми прибу-
тку, і навпаки. 
 За результатами факторного аналізу оцінюється якість прибутку. 
Якість прибутку від основної операційної діяльності вважається високою, 
якщо його збільшення зумовлене зростанням обсягу продажу, зниженням 
повної собівартості одиниці продукції. Низька якість прибутку пов’язана з 
підвищенням цін на продукцію без збільшення фізичного обсягу продажу 
та зниження витрат на одиницю реалізованої продукції. 

Факторний аналіз валового прибутку (збитку) дає змогу оцінити 
прибутковість різних видів продукції та зробити відповідні висновки щодо 
коригування ринкової стратегії підприємства. Отримані результати аналі-
тичних розрахунків становлять необхідну інформаційну базу для розроб-
лення товарної політики та пошуку резервів зниження собівартості проду-
кції. 

Факторний аналіз фінансового результату від операційної діяль-
ності. 

Фінансовий результат від операційної діяльності складається з фі-
нансового результату від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) і фі-
нансового результату від іншої операційної діяльності. 
 Розглянемо два варіанти факторного аналізу фінансового результату 
(прибутку, збитку) від операційної діяльності за даними форми № 2 «Звіт 
про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)». 
 Перший варіант (із факторами першого рівня впливу). Схему факто-
рного аналізу наведено на рис. 6.6. 

Отже, адитивна модель факторного аналізу фінансового результату 
(прибутку, збитку) від операційної діяльності: 

                             (6.13) 
 Факторами збільшення прибутку (зменшення збитку) від операційної 
діяльності є: 

 зростання валового прибутку (зменшення валового збитку), збі-
льшення інших операційних доходів (прямий вплив); 

 зменшення адміністративних витрат, витрат на збут, інших опе-
раційних витрат (зворотний вплив). 

.ІОВВЗАВІОДВПФРОД −−−+=
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Абсолютна зміна факторних показників (ΔВП, ΔІОД, ΔАВ, ΔВЗ, 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 6.6. Схема факторного аналізу фінансового результату  
від операційної діяльності (перший варіант) 

 
ΔІОВ) одночасно є результатом їх впливу на зміну результативного показ-
ника (ΔФРОДВП, ΔФРОДІОД, ΔФРОДАВ, ΔФРОДВЗ, ΔФРОДІОВ) з урахуван-
ням характеру впливу відповідного фактора. Наприклад, якщо адміністра-
тивні витрати збільшилися (ΔАВ зі знаком «+»), то фінансовий результат 
від операційної діяльності зменшився (ΔФРОДАВ  зі знаком «–»).  
 Другий варіант (із факторами першого і другого рівнів впливу). 
Схему факторного аналізу наведено на рис. 6.7.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

Рис. 6.7. Схема факторного аналізу фінансового результату  
від операційної діяльності (другий варіант) 

 
Отже, адитивна модель факторного аналізу фінансового результату 

(прибутку, збитку) від операційної діяльності: 

Фінансовий результат (прибуток, збиток) від  
операційної діяльності (ФРОД) 
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Фінансовий результат (прибуток, збиток) від  
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(С) 
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                  (6.14) 
 Факторами збільшення прибутку (зменшення збитку) від операційної 
діяльності є: 

 зростання чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, 
послуг), збільшення інших операційних доходів (прямий вплив); 

 зменшення собівартості реалізованої продукції (товарів, робіт, 
послуг), адміністративних витрат, витрат на збут, інших операційних ви-
трат (зворотний вплив). 

Абсолютна зміна факторних показників (ΔЧД, ΔІОД, ΔС, ΔАВ, ΔВЗ, 
ΔІОВ) одночасно є результатом їх впливу на зміну результативного показ- 
ника (ΔФРОДЧД, ΔФРОДІОД, ΔФРОДС, ΔФРОДАВ, ΔФРОДВЗ, ΔФРОДІОВ) з 
урахуванням характеру впливу відповідного фактора. Наприклад, якщо со-  
бівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) збільшилася (ΔС 
зі знаком «+»), то фінансовий результат від операційної діяльності змен-
шився (ΔФРОДС  зі знаком «–»).  

Факторний аналіз фінансового результату до оподаткування. 
Фінансовий результат до оподаткування складається з фінансових 

результатів від операційної, фінансової та інвестиційної діяльності. У про-
цесі аналізу фінансових результатів від фінансової та інвестиційної діяль-
ності вивчають їх склад, динаміку, структуру та рівень впливу факторів. 
 Методику факторного аналізу фінансового результату (прибутку, 
збитку) до оподаткування за даними форми № 2 «Звіт про фінансові ре-
зультати (Звіт про сукупний дохід)» наведено на рис. 6.8.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Рис. 6.8. Схема факторного аналізу фінансового  

результату до оподаткування 
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.ІОВВЗАВСІОДЧДОВОДФРОД −−−−+=−=
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Отже, адитивна модель факторного аналізу фінансового результату 
(прибутку, збитку) до оподаткування: 
 

      (6.15)                   
 
Факторами збільшення прибутку (зменшення збитку) до оподатку-

вання є: 
 зростання доходів від операційної, фінансової та інвестиційної ді-

яльності (прямий вплив); 
 зменшення витрат від операційної, фінансової та інвестиційної ді-

яльності (зворотний вплив). 
Абсолютна зміна факторних показників (ΔОД, ΔОВ, ΔДФД, ΔВФД, 

ΔДІД, ΔВІД) одночасно є результатом їх впливу на зміну результативного 
показника (ΔФРДООД, ΔФРДООВ, ΔФРДОДФД, ΔФРДОВФД, ΔФРДОДІД, ΔФР-
ДОВІД) з урахуванням характеру впливу відповідного фактора. Наприклад, 
якщо витрати від фінансової діяльності зменшилися (ΔВФД зі знаком «–»), 
то фінансовий результат до оподаткування збільшився (ΔФРДОВФД  зі зна-
ком «+»).  

Факторний аналіз чистого фінансового результату: прибутку 
(збитку). 
 Розглянемо два варіанти факторного аналізу чистого фінансового ре-
зультату за даними форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)». 
 Перший варіант (із факторами першого рівня впливу). Схему факто-
рного аналізу наведено на рис. 6.9.  
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Рис. 6.9. Схема факторного аналізу чистого фінансового  

результату: прибутку (збитку) (перший варіант) 
  

Отже, адитивна модель факторного аналізу чистого фінансового 
результату: прибутку (збитку):       
                                                                                           (6.16) 

Факторами збільшення чистого прибутку (зменшення чистого збитку) є: 
 зростання прибутку (зменшення збитку) до оподаткування, збі-

льшення доходу з податку на прибуток, зростання прибутку (зменшення 
збитку) від припиненої діяльності (прямий вплив); 

 зменшення витрат з податку на прибуток (зворотний вплив). 
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Абсолютна зміна факторних показників (ΔФРДО, ΔПП, ΔППД) од-
ночасно є результатом їх впливу на зміну результативного показника 
(ΔЧФРФРДО, ΔЧФРПП, ΔЧФРППД) з урахуванням характеру впливу відповід-
ного фактора. Наприклад, якщо витрати з податку на прибуток зменшили-
ся (ΔПП зі знаком «–»), то чистий прибуток збільшився, а чистий збиток 
зменшився (ΔЧФРПП  зі знаком «+»). 
 Другий варіант (із факторами першого і другого рівнів впливу). 
Схему факторного аналізу наведено на рис. 6.10.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Рис. 6.10. Схема факторного аналізу чистого фінансового  

результату: прибутку (збитку) (другий варіант) 
 
Отже, адитивна модель факторного аналізу чистого фінансового 

результату: прибутку (збитку): 
  
 
                                                 (6.17) 
Факторами збільшення чистого прибутку (зменшення чистого збитку) є: 
 зростання доходів від операційної, фінансової та інвестиційної ді-

яльності, а також збільшення доходу з податку на прибуток і збільшення 
прибутку (зменшення збитку) від припиненої діяльності (прямий вплив); 

 зменшення витрат від операційної, фінансової та інвестиційної ді-
яльності, а також витрат з податку на прибуток (зворотний вплив). 

Абсолютна зміна факторних показників (ΔОД, ΔОВ, ΔДФД, ΔВФД, 
ΔДІД, ΔВІД, ΔПП, ΔППД) одночасно є результатом їх впливу на зміну ре-
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зультативного показника (ΔЧФРОД, ΔЧФРОВ, ΔЧФРДФД, ΔЧФРВФД, ΔЧФР-
ДІД, ΔЧФРВІД, ΔЧФРПП, ΔЧФРППД) з урахуванням характеру впливу відпові-
дного фактора. Наприклад, якщо операційні витрати зменшилися (ΔОВ зі 
знаком «–»), то чистий прибуток збільшився, а чистий збиток зменшився 
(ΔЧФРОВ  зі знаком «+»).  
 З використанням адитивних моделей за даними табл. 6.9 проаналізу-
ємо фактори формування показників фінансових результатів за видами ді-
яльності підприємства. Для розрахунків використаємо інформацію форми 
№ 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і 
звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 6.9 
Вихідна інформація для аналізу факторів формування  

показників фінансових результатів, тис. грн 

№ 
з/п Показник 

Рядок 
форми 

№ 2 

Умо-
вне 
поз-
на-

чення 

Базо-
вий рік 

Звіт-
ний рік 

Відхи-
лення 
(+,–) 

А Б В Г 1 2 3=2–1 

1. 
Чистий дохід від реаліза-
ції продукції (товарів, ро-
біт, послуг) 

2000 ЧД 28429 38523 +10094 

2. 
Собівартість реалізованої 
продукції (товарів, робіт, 
послуг) 

2050 С 22708 28380 +5672 

3. Валовий: прибуток  
(збиток) 

2090 
(2095) ВП 5721 10143 +4422 

4. Інші операційні доходи 2120 ІОД 4182 3963 -219 
5. Адміністративні витрати 2130 АВ 1238 1469 +231 
6. Витрати на збут 2150 ВЗ 677 1042 +365 
7. Інші операційні витрати 2180 ІОВ 788 677 -111 

8. Операційний дохід п.1+ 
+п.4 ОД 32611 42486 +9875 

9. Операційні витрати 
п.2+ 

+п.5+ 
+п.6+ 
+п.7 

ОВ 25411 31568 +6157 

10. 
Фінансовий результат від 
операційної діяльності: 
прибуток (збиток) 

2190 
(2195) ФРОД 7200 10918 +3718 

11. Дохід від фінансової      
діяльності 

2200+ 
+2220 ДФД 14 61 +47 

12. Дохід від інвестиційної   
діяльності 2240 ДІД 147 76 -71 

13. Витрати від фінансової     
діяльності 

2250+  
+2255 ВФД 589 332 -257 
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Продовж. табл. 6.9 
А Б В Г 1 2 3 

14. Витрати від інвестиційної 
діяльності 2270 ВІД 447 637 +190 

15. 
Фінансовий результат від 
фінансової діяльності: 
прибуток (збиток) 

п.11– 
–п.13 ФРФД -575 -271 +304 

16. 
Фінансовий результат від 
інвестиційної діяльності: 
прибуток (збиток) 

п.12– 
–п.14 ФРІД -300 -561 -261 

17. 
Фінансовий результат до 
оподаткування: прибуток 
(збиток) 

2290 
(2295) ФРДО 6325 10086 +3761 

18. Витрати (дохід) з податку 
на прибуток 2300 ПП - - - 

19. Прибуток (збиток) від 
припиненої діяльності  2305 ППД - - - 

20. Чистий фінансовий резу- 
льтат: прибуток (збиток) 

2350 
(2355) ЧФР 6325 10086 +3761 

 
 Фактори формування показників фінансових результатів аналізують 
за інформацією графи «Відхилення (+,–)» табл. 6.9 із використанням ади-
тивних факторних моделей. 
 1. Модель факторного аналізу валового прибутку (збитку): 
                            (6.18) 

Загальна зміна (+,–) валового прибутку (збитку), тис. грн: 
 ΔВП = +4422,                         (6.19) 
 у тому числі за рахунок факторів: 
 1) чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг): 
 ΔВПЧД = +10094;                                     (6.20) 

2) собівартості реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг): 
 ΔВПС = -5672.                         (6.21) 
 Перевірка розрахунку: 
                                 ΔВП = ΔВПЧД + ΔВПС ;                    (6.22) 

ΔВП = +10094-5672 = +4422.                        (6.23) 
Валовий прибуток збільшився на 4422 тис. грн під впливом таких 

факторів. Унаслідок збільшення собівартості реалізованої продукції (това-
рів, робіт, послуг) валовий прибуток зменшився на 5672 тис. грн. Разом із 
тим завдяки збільшенню чистого доходу від реалізації продукції (товарів, 
робіт, послуг) валовий прибуток зріс на 10094 тис. грн. 

2. Моделі факторного аналізу фінансового результату (прибутку, 
збитку) від операційної діяльності. 

І. Перший варіант: 
                            (6.24) 

Загальна зміна (+,–) фінансового результату (прибутку, збитку) від 
операційної діяльності, тис. грн: 

.СЧДВП −=

.ІОВВЗАВІОДВПФРОД −−−+=
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ΔФРОД = +3718,                         (6.25) 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) валового прибутку (збитку): 
ΔФРОДВП = +4422;                        (6.26) 
2) інших операційних доходів: 
ΔФРОДІОД = -219;                        (6.27) 
3) адміністративних витрат: 
ΔФРОДАВ = -231;                           (6.28) 
4) витрат на збут: 
ΔФРОДВЗ =  -365;                           (6.29) 
5) інших операційних витрат: 

         ΔФРОДІОВ = +111.                        (6.30) 
Перевірка розрахунку: 
ΔФРОД = ΔФРОДВП + ΔФРОДІОД + ΔФРОДАВ + ΔФРОДВЗ + 
                 + ΔФРОДІОВ ;              (6.31) 
ΔФРОД = +4422-219-231-365+111= +3718.                          (6.32) 
Прибуток від операційної діяльності збільшився на 3718 тис. грн. 

При цьому за рахунок збільшення валового прибутку і зменшення інших 
операційних витрат прибуток від операційної діяльності зріс відповідно на 
4422 і 111 тис. грн. Водночас унаслідок зменшення інших операційних до-
ходів та збільшення адміністративних витрат і витрат на збут прибуток від 
операційної діяльності зменшився відповідно на 219, 231 і 365 тис. грн. 
Отже, головним фактором позитивної динаміки фінансового результату від 
операційної діяльності є збільшення валового прибутку. 

ІІ. Другий варіант: 
                  (6.33) 
Загальна зміна (+,–) фінансового результату (прибутку, збитку) від 

операційної діяльності, тис. грн: 
ΔФРОД = +3718,                         (6.34) 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) операційного доходу: 
ΔФРОДОД = +9875,                        (6.35) 
з нього: 

 1.1) чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг): 
ΔФРОДЧД = +10094;                        (6.36) 
1.2) інших операційних доходів: 
ΔФРОДІОД = -219;                        (6.37) 
2) операційних витрат: 
ΔФРОДОВ = -6157,                        (6.38) 
з нього: 

 2.1) собівартості реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг): 
ΔФРОДС = -5672;                                           (6.39) 
2.2) адміністративних витрат: 
ΔФРОДАВ = -231;                         (6.40) 
2.3) витрат на збут: 

.ІОВВЗАВСІОДЧДОВОДФРОД −−−−+=−=
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ΔФРОДВЗ = -365;                                            (6.41) 
2.4) інших операційних витрат: 
ΔФРОДІОВ = +111.                        (6.42) 
Перевірка розрахунку: 
ΔФРОД = ΔФРОДОД + ΔФРОДОВ = ΔФРОДЧД + ΔФРОДІОД + 
+ ΔФРОДС + ΔФРОДАВ+ ΔФРОДВЗ + ΔФРОДІОВ ;                         (6.43) 
ΔФРОД = +9875-6157 = +10094-219-5672-231-365+111= 

                  = +3718.                                                                                      (6.44) 
 Збільшення прибутку від операційної діяльності на 3718 тис. грн 
пов’язане з впливом таких факторів. За рахунок збільшення операційного 
доходу прибуток від операційної діяльності зріс на 9875 тис. грн, у тому 
числі чистого доходу – 10094 тис. грн. Разом із тим унаслідок збільшення 
операційних витрат прибуток від операційної діяльності зменшився на      
6157 тис. грн, у тому числі собівартості реалізованої продукції (товарів, 
робіт, послуг), адміністративних витрат і витрат на збут – відповідно на 
5672, 231 і 365 тис. грн. Лише за рахунок зменшення інших операційних 
витрат прибуток від операційної діяльності збільшився на 111 тис. грн. 
Отже, головним фактором збільшення фінансового результату від опера-
ційної діяльності є збільшення чистого доходу від реалізації продукції (то-
варів, робіт, послуг).  

3. Модель факторного аналізу фінансового результату (прибутку, 
збитку) до оподаткування: 

         
                       (6.45)    
       

Загальна зміна (+,–) фінансового результату (прибутку, збитку) до 
оподаткування, тис. грн: 

ΔФРДО = +3761,                            (6.46) 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) фінансового результату від операційної діяльності: 
ΔФРДОФРОД = +3718,                        (6.47) 
з нього: 
1.1) операційного доходу: 
ΔФРДООД = +9875;                                 (6.48) 
1.2) операційних витрат: 
ΔФРДООВ = -6157;                        (6.49) 
2) фінансового результату від фінансової діяльності: 
ΔФРДОФРФД = +304,                                 (6.50) 
з нього: 
2.1) доходу від фінансової діяльності: 
ΔФРДОДФД = +47;                                 (6.51) 
2.2) витрат від фінансової діяльності: 
ΔФРДОВФД = +257;                                 (6.52) 
3) фінансового результату від інвестиційної діяльності: 
ΔФРДОФРІД = -261,                                 (6.53) 

).(
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з нього: 
3.1) доходу від інвестиційної діяльності: 
ΔФРДОДІД = -71;                                  (6.54) 
3.2) витрат від інвестиційної діяльності: 
ΔФРДОВІД = -190.                                 (6.55) 
Перевірка розрахунку: 
ΔФРДО = ΔФРДОФРОД + ΔФРДОФРФД + ΔФРДОФРІД = ΔФРДООД + 
+ ΔФРДООВ + ΔФРДОДФД + ΔФРДОВФД + ΔФРДОДІД +  
+ ΔФРДОВІД ;                                                                                      (6.56)    
ΔФРДО = +3718+304-261 = +9875-6157+47+257-71- 
                -190 = +3761.                                                                      (6.57) 
Прибуток до оподаткування збільшився на 3761 тис. грн. Позитивно 

на це вплинуло зростання прибутку від операційної діяльності на          
3718 тис. грн і зменшення збитку від фінансової діяльності на 304 тис. грн.  
При цьому завдяки збільшенню операційного доходу прибуток до оподат-
кування зріс на 9875 тис. грн, а внаслідок збільшення операційних витрат 
відповідний прибуток зменшився на 6157 тис. грн. Що стосується інших 
видів діяльності, то позитивний вплив на зміну результативного показника 
мало збільшення доходу від фінансової діяльності (на 47 тис. грн) і змен-
шення витрат від фінансової діяльності (на 257 тис. грн). Прибуток до опо-
даткування зменшився на 261 тис. грн унаслідок збільшення збитку від ін-
вестиційної діяльності, в тому числі зменшення доходу (на 71 тис. грн) і 
збільшення витрат (на 190 тис. грн) від інвестиційної діяльності. Отже, ос-
новним чинником збільшення фінансового результату до оподаткування є 
зростання операційного доходу.  

4. Моделі факторного аналізу чистого фінансового результату: 
прибутку (збитку). 

І. Перший варіант: 
                           (6.58) 
Загальна зміна (+,–) чистого фінансового результату: прибутку (зби-

тку), тис. грн: 
ΔЧФР = +3761;                            (6.59) 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) фінансового результату до оподаткування: 
ΔЧФРФРДО = +3761;                                              (6.60) 
2) витрат (доходу) з податку на прибуток: 
ΔЧФРПП = 0;                                  (6.61) 
3) прибутку (збитку) від припиненої діяльності після оподаткування: 
ΔЧФРППД = 0.                                  (6.62) 
Перевірка розрахунку: 
                  ΔЧФР = ΔЧФРФРДО +ΔЧФРПП +ΔЧФРППД ;                 (6.63) 
ΔЧФР = +3761+0+0 = +3761.                                                           (6.64) 
Чистий прибуток збільшився на 3761 тис. грн, у тому числі за раху-

нок зростання фінансового результату до оподаткування – на 3761 тис. грн. 
Інші фактори не мали впливу на зміну результативного показника. 
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ІІ. Другий варіант: 
 
                                 

(6.65) 
Загальна зміна (+,–) чистого фінансового результату прибутку (збит-

ку), тис. грн: 
ΔЧФР = +3761,                            (6.66) 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) фінансового результату від операційної діяльності: 
ΔЧФРФРОД = +3718,                                          (6.67) 
з нього: 
1.1) операційного доходу: 
ΔЧФРОД = +9875;                                    (6.68) 
1.2) операційних витрат: 
ΔЧФРОВ = -6157;                                  (6.69) 
2) фінансового результату від фінансової діяльності: 
ΔЧФРФРФД = +304,                                                    (6.70) 
з нього: 
2.1) доходу від фінансової діяльності: 
ΔЧФРДФД = +47;                                  (6.71) 
2.2) витрат від фінансової діяльності: 
ΔЧФРВФД = +257;                                    (6.72) 
3) фінансового результату від інвестиційної діяльності: 
ΔЧФРФРІД = -261,                                              (6.73) 
з нього: 
3.1) доходу від інвестиційної діяльності: 
ΔЧФРДІД = -71;                                  (6.74) 
3.2) витрат від інвестиційної діяльності:  
ΔЧФРВІД = -190;                                  (6.75) 
4) витрат (доходу) з податку на прибуток: 
ΔЧФРПП = 0;                                      (6.76) 
5) прибутку (збитку) від припиненої діяльності після оподаткування: 
ΔЧФРППД = 0.                                           (6.77) 
Перевірка розрахунку: 
ΔЧФР = ΔЧФРФРОД + ΔЧФРФРФД + ΔЧФРФРІД + ΔЧФРПП + ΔЧФРППД  = 
= ΔЧФРОД  + ΔЧФРОВ + ΔЧФРДФД  + ΔЧФРВФД  + ΔЧФРДІД +  
+ ΔЧФРВІД  + ΔЧФРПП  + ΔЧФРППД  ;                     (6.78) 
ΔЧФР = +3718+304-261+0+0 = +9875-6157+47+257- 
           -71-190+0+0 = +3761.                                                             (6.79) 
Чистий прибуток збільшився на 3761 тис. грн під впливом таких фа-

кторів:  
 - збільшення прибутку від операційної діяльності зумовило зростан-
ня чистого прибутку на 3718 тис. грн. За рахунок збільшення операційного 
доходу чистий прибуток зріс на 9875 тис. грн, а внаслідок збільшення опе-
раційних витрат чистий прибуток зменшився на 6157 тис. грн;                                                              
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- завдяки зменшенню збитку від фінансової діяльності чистий прибу-
ток збільшився на 304 тис. грн, у тому числі за рахунок збільшення фінан-
сових доходів – на 47 тис. грн, а також зменшення фінансових витрат – на 
257 тис. грн; 

- збільшення збитку від інвестиційної діяльності зумовило зменшен-
ня чистого прибутку на 261 тис. грн. Унаслідок зменшення доходу і збіль-
шення витрат від інвестиційної діяльності чистий прибуток скоротився 
відповідно на 71 і 190 тис. грн; 

- фактори витрат (доходу) з податок на прибуток і прибутку (збитку) 
від припиненої діяльності після оподаткування не вплинули на зміну чис-
того прибутку. 

Результати факторного аналізу фінансових результатів використову-
ються під час розрахунку резервів зростання прибутку та підвищення рен-
табельності. 

Резервами зростання прибутку є кількісно виміряні можливості його 
збільшення за рахунок зміни факторів, які впливають на нього. Найважли-
вішими умовами зростання прибутку від реалізації продукції є: збільшення 
обсягів виробництва та реалізації продукції, зниження її собівартості, по-
ліпшення якості та підвищення конкурентоспроможності, оптимізація за-
пасів готової продукції на складах, коригування цінової політики з метою 
підвищення ефективності маркетингової діяльності, своєчасна оплата по-
купцями замовленої ними продукції, застосування прогресивних форм ро-
зрахунків за продукцію. 
 

 
6.4. Аналіз оборотності оборотних активів 

 
Швидкість обороту оборотних активів – це комплексний критерій 

організаційно-технічного рівня виробничо-господарської діяльності. Збіль-
шення кількості оборотів досягається за рахунок скорочення часу вироб-
ництва та часу обігу. Чим швидше оборотні активи проходять усі стадії 
кругообігу (постачання, виробництво, реалізація), тим більшим може бути 
обсяг виробництва продукції за рахунок ефективнішого використання обо-
ротних засобів. 
 Основними факторами, які впливають на швидкість обороту обо-
ротних активів підприємства, є: 

 характер діяльності, тобто галузева належність (промисловість, 
сільське господарство, будівництво, торгівля і т. д.); 

 тривалість операційного циклу; 
 масштаб діяльності (малий, середній або великий бізнес); 
 територіальний розподіл споживачів продукції та постачальників 

ресурсів; 
 кількість і різноманітність ресурсів, які використовуються; 
 система розрахунків за товари, роботи, послуги; 
 рівень платоспроможності ділових партнерів; 



 230 

 відповідність фактичного рівня інфляції визначеним макроеконо-
мічним параметрам на бюджетний рік; 

 кваліфікація фінансових менеджерів підприємства. 
Прискорення обертання оборотних активів має велике значення для 

забезпечення стабільності фінансового стану підприємства, що пояснюєть-
ся такими факторами. 

По-перше, прискорення оборотності оборотних активів зменшує по-
требу в них, дає змогу підприємству вивільняти частину оборотних коштів 
або для їх використання в економіці (абсолютне вивільнення), або для до-
даткового виробництва продукції (відносне вивільнення). Підприємство, 
що має меншу величину оборотних активів, але ефективніше їх використо-
вує, здатне забезпечити такі самі результати діяльності, як і підприємство з 
більшою величиною коштів, але з повільнішим їх обертанням. 
 По-друге, за рахунок прискорення оборотності вивільняються май-
нові елементи оборотних засобів, зменшується відносна потреба в запасах 
сировини, матеріалів, палива, незавершеного виробництва тощо, а отже, 
вивільняються і грошові активи, раніше вкладені в ці запаси. Вивільнені 
гроші дають можливість підвищити платоспроможність підприємства.  

По-третє, прискорення оборотності на тій чи іншій стадії кругообі-
гу коштів (наприклад, скорочення часу перебування матеріалів на складах) 
створює передумови для прискорення обороту на інших стадіях. 

Вихідною інформацією для аналізу оборотності оборотних активів є 
показники фінансової звітності:  
 1. Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)  
(ЧД) – форма № 2: ряд. 2000. 
 2. Середньорічна вартість оборотних активів (    ) – форма № 1: 
ряд. 1195: 
 а) за інформацією річного балансу (формула середньої арифметич-
ної): 
 
                                                                                                                       (6.80) 
 де ОАП і ОАК – вартість оборотних активів відповідно на початок і 
кінець року; 
 б) за інформацією квартальних балансів (формула середньої хроно-
логічної): 
                                                                                                                       (6.81) 
 де ОАІ, ОАІІ, ОАІІІ  – вартість оборотних активів на кінець відповідно    
першого, другого та третього кварталів. 
 Розглянемо економічний зміст та порядок розрахунку показників 
оборотності оборотних активів. 
 1. Коефіцієнт обертання (Коб) характеризує кількість оборотів, яку 
здійснюють оборотні активи за період, що аналізується; визначається як 
відношення чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 
до середньорічної вартості оборотних активів: 
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                         (6.82) 
  

Цей коефіцієнт показує величину чистого доходу, одержаного в роз-
рахунку на 1 грн середньорічної вартості оборотних активів.  
 2. Коефіцієнт завантаження (Кз) показує величину оборотних ко-
штів, авансованих у розрахунку на 1 грн чистого доходу; визначається як 
відношення середньорічної вартості оборотних активів до чистого доходу 
від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг): 

            
                 (6.83) 

 Коефіцієнт завантаження є величиною, оберненою до коефіцієнта 
обертання: 
                                                                                                                       (6.84) 
  

3. Тривалість одного обороту, днів (Т) характеризує середню кіль-
кість днів, необхідних для здійснення одного обороту оборотних активів; 
визначається як відношення тривалості періоду, що аналізується, до коефі-
цієнта обертання: 
 
                                                                                                                       (6.85)    

де Д – тривалість періоду, що аналізується, днів: 90 – квартал, 180 – 
півроку, 270 – три квартали, 360 – рік. 
 Швидкість обороту оборотних коштів залежить від тривалості їх пе-
ребування у сфері виробництва і сфері обігу. Оскільки тривалість опера-
ційного циклу в різних галузях економіки суттєво відрізняється, то й обо-
ротність оборотних активів зазвичай має широкий діапазон коливань. 
 Показники оцінювання оборотності є взаємопов’язаними, тобто якщо 
за результатами розрахунку й аналізу динаміки одного з них формулюєть-
ся висновок про прискорення (або уповільнення) оборотності оборотних 
активів, то такий самий висновок буде і за іншими показниками. Підви-
щення коефіцієнта обертання (і, відповідно, зниження коефіцієнта заван-
таження та скорочення тривалості одного обороту) свідчить про приско-
рення оборотності оборотних активів. Протилежна динаміка показників 
вказує на уповільнення оборотності оборотних активів. 

Під час проведення аналізу показники оборотності вивчаються у ди-
наміці як у цілому за оборотними активами, так і в розрізі окремих їх ви-
дів. Більш детально це питання розглядається у темі 9. 
 За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і 
форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б) проведемо розрахунок та проаналізу-
ємо динаміку показників оборотності оборотних активів (табл. 6.10). 

За результатами розрахунку показників оборотності оборотних акти-
вів (табл. 6.10) коефіцієнт обертання збільшився з 0,939 у базовому році до 
1,282 у звітному, відповідно коефіцієнт завантаження зменшився з 1,065 до 
0,780, а тривалість одного обороту оборотних активів скоротилася з 383 до  
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Таблиця 6.10 
Показники оборотності оборотних активів підприємства 

№ 
з/п 

 
Показник Базовий 

рік 
Звітний 

рік 
Відхилення (+,–) 
абсо-
лютне 

віднос-
не, % 

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. 
Чистий дохід  від реалізації 
продукції (товарів, робіт, пос-
луг),  тис. грн 

28429 38523 +10094 +35,5 

2. Середньорічна вартість оборот-
них активів, тис. грн 30278 30038 -240 -0,8 

3. Коефіцієнт обертання оборот-
них активів (п.1÷п.2) 0,939 1,282 +0,343 +36,5 

4. Коефіцієнт завантаження оборо-
тних активів (п.2÷п.1) 1,065 0,780 -0,285 -26,8 

5. Тривалість одного обороту обо-
ротних активів, днів (360÷п.3) 383 281 -102 -26,6 

 
281 днів і становить близько трьох кварталів. Наведені зміни показників 
свідчать про суттєве прискорення оборотності оборотних активів підпри-
ємства, що пояснюється збільшенням чистого доходу від реалізації проду-
кції (товарів, робіт, послуг) (на 35,5 %) з одночасним зменшенням серед-
ньорічної вартості оборотних активів (на 0,9 %). 

Одним із завдань аналізу оборотності оборотних активів є визначен-
ня величини коштів, вивільнених із господарської діяльності за рахунок 
прискорення оборотності або додатково залучених до господарської діяль-
ності внаслідок уповільнення оборотності оборотних активів. 

Величина відносного вивільнення з господарської діяльності (–) або 
додаткового залучення до господарської діяльності (+) оборотних активів 
визначається як добуток одноденної величини чистого доходу в звітному 
періоді на різницю тривалості одного обороту в звітному і базовому періо-
дах: 

                                           )(
360 01

1 ТТЧДОА −×=∆ ,                                      (6.86) 

 де          – вивільнення (–) або додаткове залучення (+) оборотних ак-
тивів як результат прискорення (уповільнення) їх оборотності, тис. грн; 
               ЧД1 – чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 
у звітному періоді, тис. грн; 
                Т1 і Т0 – тривалість одного обороту оборотних активів відповідно 
у звітному і базовому періодах, днів. 
 За інформацією табл. 6.10: 
  
 

Отже, за рахунок прискорення оборотності в звітному році підпри-
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ємство вивільнило з господарської діяльності 10915 тис. грн оборотних ак-
тивів, що становить 36,3 % від їх фактичної середньорічної вартості. Якби 
оборотність оборотних активів у звітному році залишилася на рівні базово-
го року, то для отримання 38523 тис. грн. чистого доходу необхідно було б 
40953 тис. грн середньорічної вартості оборотних активів (30038+10915). 

Зміна оборотності оборотних активів є одним із факторів впливу на 
динаміку чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг). 
Щоб визначити вплив факторів на зміну чистого доходу, використовується 
мультиплікативна факторна модель: 

.обКАОЧД ×=                                         (6.87) 
Отже, на зміну величини чистого доходу впливають два фактори: 
1) середньорічна вартість оборотних активів (    ); 
2) коефіцієнт обертання оборотних активів (Коб). 
Для визначення впливу факторів на зміну чистого доходу застосову-

ється, наприклад, спосіб ланцюгових підстановок, який передбачає розра-
хунок умовного значення результативного показника (ЧДУМ): 
                                               ,01 обУМ КАОЧД ×=                                         (6.88) 
 де       – середньорічна вартість оборотних активів у звітному періоді; 
     Коб0 – коефіцієнт обертання оборотних активів у базовому періоді. 
 За інформацією табл. 6.10: 
 ЧДУМ = 30038 × 0,939 = 28206. 

Тоді загальна зміна (+,–) чистого доходу від реалізації продукції (то-
варів, робіт, послуг), тис. грн: 
                                           01 ЧДЧДЧД −=∆ ,                                       (6.89) 

 ΔЧД = 38523 – 28429 = +10094, 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) середньорічної вартості оборотних активів: 

                                           0ЧДЧДЧД УМОА −=∆ ;                                   (6.90) 
 ΔЧДОА = 28206 – 28429 = -223; 

2) коефіцієнта обертання оборотних активів: 
                                            УМКоб ЧДЧДЧД −=∆ 1 ;                                     (6.91) 

 ΔЧДКоб = 38523 – 28206 = +10317.  
 Перевірка розрахунку: 
                                           КобОА ЧДЧДЧД ∆+∆=∆ ;                                   (6.92) 

 ΔЧД = -223+10317 = +10094. 
Збільшення чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, 

послуг) у звітному році порівняно з базовим на 10094 тис. грн, або 35,5 %, 
відбулося під впливом таких факторів. Унаслідок зменшення середньоріч-
ної вартості оборотних активів на 240 тис. грн (0,9 %) чистий дохід скоро-
тився на 223 тис. грн. Одночасно за рахунок підвищення коефіцієнта обер-
тання оборотних активів на 0,343 (36,5 %) чистий дохід збільшився на 
10317 тис. грн. Таким чином, єдиним фактором збільшення чистого доходу 
стало прискорення оборотності оборотних активів, тоді як зменшення їх 
середньорічної вартості негативно вплинуло на динаміку результативного 
показника.  

ОА

1ОА



 234 

Загальна додаткова потреба (вивільнення) оборотних активів за 
умови прогнозованого збільшення чистого доходу визначається за форму-
лою: 
                                           
                                                                                       (6.93) 
 де ∆ОАЗАГ – загальна додаткова потреба (+) або вивільнення (–)             
оборотних активів, тис. грн; 
          – фактична середньорічна вартість оборотних активів, тис. грн; 
     ∆З – резерв вивільнення понаднормативних запасів оборотних ко-
штів, тис. грн; 
     ∆ЧД – резерв збільшення чистого доходу, тис. грн; 
     ЧД – фактичний чистий дохід, тис. грн. 
 Сума додаткового (недоодержаного) прибутку в результаті зміни 
оборотності оборотних активів визначається за формулою: 
  
                            (6.94) 
 де ∆ЧП – додатковий (недоодержаний) чистий прибуток у результаті 
зміни оборотності оборотних активів, тис. грн; 
      ЧП0 – чистий прибуток у базовому періоді, тис. грн; 
      ЧД1 і ЧД0 – чистий дохід відповідно у звітному і базовому періо-
дах, тис. грн;   
             і        – середньорічна вартість оборотних активів відповідно у 
базовому і звітному періодах, тис. грн. 
 Основними шляхами прискорення оборотності оборотних активів є: 

• скорочення тривалості операційного циклу за рахунок інтенсифі-
кації виробництва; 

• покращення організації матеріально-технічного постачання з ме-
тою безперервного забезпечення виробництва необхідними матеріальними 
ресурсами та скорочення часу перебування коштів у запасах; 

• підвищення рівня маркетингових досліджень, спрямованих на 
більш швидкий рух товарів від виробника до споживача; 

• прискорення процесу відвантаження продукції та оформлення роз-
рахункових документів; 

• скорочення часу перебування коштів у дебіторській заборгованос-
ті. 
 Прискорення оборотності оборотних активів сприяє вирішенню фі-
нансових проблем за рахунок використання насамперед внутрішніх резер-
вів підприємства. 
 
 

6.5. Аналіз рентабельності діяльності підприємства за  
       системою показників 

 
Сума прибутку характеризує абсолютний ефект господарської дія-

льності підприємства, а щоб зробити висновок про рівень відносної ефек-
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тивності, отриманий прибуток необхідно зіставити з вкладеним капіта-
лом, використаними ресурсами або здійсненими витратами. Для цього об-
числюють відносні показники ефективності: рентабельність та окупність. 

Рентабельність (від нім. rentabel – дохідний) – це відносний рівень 
прибутковості бізнесу, що характеризує відношення отриманого ефекту 
(прибутку) до наявних або використаних ресурсів: 
 
                                                                                                                       (6.95) 
 де РЕН – рентабельність, %;  
      П – прибуток; 
      В (К, Р) – витрати (капітал, ресурси). 
 Рентабельність показує, скільки копійок прибутку одержало підп-
риємство на 1 грн здійснених витрат (вкладеного капіталу, використаних 
ресурсів). 

Рентабельність вимірюється за допомогою системи відносних показ-
ників, які характеризують ефективність роботи підприємства в цілому, йо-
го структурних підрозділів, прибутковість різних видів діяльності (опера-
ційної, фінансової, інвестиційної), вигідність виробництва окремих видів 
продукції. Показники рентабельності використовуються як інструмент в 
інвестиційній політиці та ціноутворенні, під час вибору варіантів форму-
вання асортименту і структури продукції тощо. 
 Залежно від мети аналізу показники рентабельності доцільно об’єд-
нати у такі групи: 
 1) показники, що базуються на витратному підході: 

- рентабельність продукції; 
- загальна і чиста рентабельність окремих видів діяльності; 
- рентабельність інвестиційних проектів; 
- коефіцієнти окупності здійснених витрат. 

 2) показники, що базуються на дохідному підході, тобто характери-
зують прибутковість продажу:  

- загальна і чиста рентабельність продажу продукції; 
- рентабельність доходу від операційної діяльності. 

 3) показники, в основі яких ресурсний підхід:  
- загальна і чиста рентабельність сукупного капіталу; 
- загальна і чиста рентабельність власного капіталу; 
- загальна і чиста рентабельність основних засобів і запасів; 
- коефіцієнти окупності сукупного капіталу і власного капіталу; 
- періоди окупності сукупного капіталу і власного капіталу. 

Показники рентабельності, що базуються на витратному підході, 
характеризують прибутковість здійснених витрат (виробничих, операцій-
них, інвестиційних тощо) в процесі діяльності підприємства. Для їх розра-
хунку використовуються показники прибутку (збитку) від реалізації окре-
мих видів продукції, валового прибутку (збитку), прибутку (збитку) від 
окремих видів діяльності, а також чистого прибутку (збитку), що співвід-
носяться з повною собівартістю одиниці продукції, собівартістю реалізо-
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ваної продукції, витратами за видами діяльності тощо. 
Загальна формула витратних показників рентабельності: 

                                          %,100×=
В

ФРРЕН В                                           (6.96) 

де РЕНВ – витратний показник рентабельності; 
     ФР – фінансовий результат (прибуток, збиток); 
     В – витрати. 
Витратні показники рентабельності визначають, скільки підприємст-

во отримує прибутку (збитку) з кожної гривні, витраченої на здійснення 
певного виду діяльності. Ці показники використовують під час обгрунту-
вання пріоритетів у формуванні виробничої програми підприємства. 

Важливими показниками, що співвідносять чистий дохід з витрата-
ми, є коефіцієнти окупності витрат. Коефіцієнт окупності характеризує 
величину, на яку чистий дохід покриває здійснені витрати. Розраховується 
як відношення чистого доходу до витрат: 

                                                  ,
В

ЧДКОКУП =                                               (6.97) 

де КОКУП – коефіцієнт окупності; 
    ЧД – чистий дохід. 
Показники рентабельності, що базуються на дохідному підході, ро-

зраховують як відношення прибутку (збитку) від реалізації продукції (то-
варів, робіт, послуг) до чистого доходу: 

                                         %,100×=
ЧД
ФРРЕН Д                                            (6.98) 

де РЕНД – дохідний показник рентабельності. 
Ці показники характеризують ефективність комерційної діяльності 

підприємства та відображають суму прибутку (збитку), яку отримує підп-
риємство з кожної гривні продажу. Рентабельність реалізації розраховуєть-
ся за окремими видами продукції, видами діяльності та в цілому по підп-
риємству. 

Показники рентабельності, в основі яких ресурсний підхід, дають 
можливість визначити прибутковість використаних ресурсів або капіталу 
підприємства (власного, основного, оборотного тощо). Вони визначаються 
як відношення прибутку (збитку) до оподаткування і чистого прибутку 
(збитку) до вартості капіталу (активів) або їх складових: 

                                         %,100
)()( ×=

АК
ФРРЕН АК                                       (6.99) 

де РЕНК(А) – ресурсний показник рентабельності; 
     К (А) – вартість капіталу (активів). 
Результати розрахунку показують ефективність використання підп-

риємством капіталу (активів) та їх видів. Коефіцієнти окупності капіталу 
подібні до витратних показників окупності, але замість величини витрат у 
знаменнику наводиться вартість сукупного капіталу (власного капіталу). 

Ресурсні показники рентабельності використовуються у сфері управ-
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ління капіталом і цікавлять різних суб’єктів аналізу, зокрема адміністрацію 
підприємства – прибутковість сукупного капіталу, потенційних інвесторів і 
кредиторів – віддача на вкладений капітал, власників і засновників – при-
бутковість власного капіталу. 
 Системне дослідження показників рентабельності дає змогу компле-
ксно оцінити ефективність господарської діяльності підприємства. У табл. 
6.11 наведено три групи показників рентабельності та окупності, розраху-
нок яких проводиться за інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінан-
совий стан)» і форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукуп-
ний дохід)». 

Таблиця 6.11 
Система показників рентабельності та окупності 

Показник 
 

Економічний зміст 
Порядок розрахунку за  

даними форм       
№ 1, 2 (рядки, графи) 

А Б В 
Показники рентабельності та окупності витрат (витратні показники) 

Рентабельність 
(збитковість) виро-
бничих витрат, % 

Валовий: прибуток (збиток) 
Собівартість реалізованої 

продукції 

Ф. № 2: 2090 
(2095)×100 

Ф. № 2: 2050 

Рентабельність 
(збитковість) опе-
раційних витрат, % 

Фінансовий результат від 
операційної діяльності: 

прибуток (збиток) 
Операційні витрати 

Ф. № 2: 2190 
(2195)×100 

Ф. № 2: 
2050+2130+2150+2180 

Загальна рентабе-
льність (збитко-
вість) витрат гос-
подарської діяльно-
сті, % 

Фінансовий результат  
до оподаткування:  
прибуток (збиток) 

Витрати господарської 
діяльності 

Ф. № 2: 2290 
(2295)×100 

Ф. № 2: 
2050+2130+2150+2180+ 

+2250+2255+2270 

Чиста рентабель-
ність (збитковість) 
витрат господарсь-
кої діяльності, % 

Чистий фінансовий резуль-
тат: прибуток (збиток) 
Витрати господарської 

діяльності 

Ф. № 2: 2350 
(2355)×100 

Ф. № 2: 2050+2130+ 
+2150+2180+2250+2255 
+2270+2300 (витрати)  

Коефіцієнт окупно-
сті виробничих  
витрат 

Чистий дохід від 
реалізації продукції 

Собівартість реалізованої 
продукції 

Ф. № 2: 2000 
Ф. № 2: 2050 

Коефіцієнт окупно-
сті операційних  
витрат 

Операційний дохід 
Операційні витрати 

Ф. № 2: 2000+2120 
Ф. № 2: 

2050+2130+2150+2180  
Коефіцієнт окупно-
сті адміністратив-
них витрат 

Чистий дохід від 
реалізації продукції 

Адміністративні витрати 
Ф. № 2: 2000 
Ф. № 2: 2130 

Коефіцієнт окупно-
сті витрат на збут 

Чистий дохід від 
реалізації продукції 

Витрати на збут 
Ф. № 2: 2000 
Ф. № 2: 2150 
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Продовж. табл. 6.11 
А Б В 

Показники рентабельності реалізованої продукції (дохідні показники)  
Рентабельність 
(збитковість)  
продажу, % 

Валовий: прибуток (збиток) 
Чистий дохід від  

реалізації продукції 

Ф. № 2: 2090 
(2095)×100 

Ф. № 2: 2000 
Рентабельність 
(збитковість) дохо-
ду від операційної 
діяльності, % 

Фінансовий результат від 
операційної діяльності: 

прибуток (збиток) 
Операційний дохід 

Ф. № 2: 2190 
(2195)×100 

Ф. № 2: 2000+2120 

 Показники рентабельності та окупності капіталу (активів) 
 (ресурсні показники) 

Загальна рентабе-
льність (збитко-
вість) сукупного 
капіталу, % 

Фінансовий результат  
до оподаткування:  
прибуток (збиток) 

Середньорічна вартість 
капіталу 

Ф. № 2: 2290 
(2295)×100 

Ф. № 1: (1900, гр.3+ 
+1900, гр.4)÷2 

Чиста рентабель-
ність (збитковість) 
сукупного капіталу, 
%  

Чистий фінансовий резуль-
тат: прибуток (збиток) 
Середньорічна вартість 

капіталу 

Ф. № 2: 2350 
(2355)×100 

Ф. № 1: (1900, гр.3+ 
+1900, гр.4)÷2 

Загальна рентабе-
льність (збитко-
вість) власного  
капіталу, % 

Фінансовий результат  
до оподаткування:  
прибуток (збиток) 

Середньорічна вартість 
власного капіталу 

Ф. № 2: 2290 
(2295)×100 

Ф. № 1: (1495, гр.3+ 
+1495, гр.4)÷2 

Чиста рентабель-
ність (збитковість) 
власного капіталу, 
% 

Чистий фінансовий резуль-
тат: прибуток (збиток) 
Середньорічна вартість 

власного капіталу 

Ф. № 2: 2350 
(2355)×100 

Ф. № 1: (1495, гр.3+ 
+1495, гр.4)÷2 

Загальна рентабе-
льність (збитко-
вість) основних за-
собів і запасів, % 

Фінансовий результат  
до оподаткування:  
прибуток (збиток) 

Середньорічна вартість 
основних засобів і запасів 

Ф. № 2: 2290 
(2295)×100 

Ф. № 1: 
((1010+1100+1110), 

гр.3+(1010+1100+1110), 
гр.4)÷2 

Чиста рентабель-
ність (збитковість) 
основних засобів і 
запасів, % 

Чистий фінансовий резуль-
тат: прибуток (збиток) 
Середньорічна вартість 

основних засобів і запасів 

Ф. № 2: 2350 
(2355)×100 

Ф. № 1: 
((1010+1100+1110), 

гр.3+(1010+1100+1110), 
гр.4)÷2 

Коефіцієнт окупно-
сті сукупного капі-
талу 

Чистий дохід від 
реалізації продукції 

Середньорічна вартість 
капіталу 

Ф. № 2: 2000 
Ф. № 1: (1900, гр.3+ 

+1900, гр.4)÷2 

Коефіцієнт окупно-
сті власного капіта-
лу 

Чистий дохід від 
реалізації продукції 

Середньорічна вартість 
власного капіталу 

Ф. № 2: 2000 
Ф. № 1: (1495, гр.3+ 

+1495, гр.4)÷2 
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Продовж. табл. 6.11 
А Б В 

Період окупності 
сукупного капіталу, 
років 

Середньорічна вартість 
капіталу 

Чистий прибуток 

Ф. № 1: (1900, гр.3+ 
+1900, гр.4)÷2 
Ф. № 2: 2350 

Період окупності 
власного капіталу, 
років 

Середньорічна вартість 
власного капіталу 
Чистий прибуток 

Ф. № 1: (1495, гр.3+ 
+1495, гр.4)÷2 
Ф. № 2: 2350 

 
Співвідношення між валовим прибутком (збитком) і собівартістю 

реалізованої продукції характеризує рентабельність (збитковість) вироб-
ничих витрат. Цей показник свідчить, яку суму валового прибутку (збит-
ку) підприємство одержало в розрахунку на 1 грн витрат, вкладених у фо-
рмування собівартості.  

Для характеристики ефективності операційної діяльності використо-
вується показник рентабельності (збитковості) операційних витрат. Він 
визначається відношенням фінансового результату (прибутку, збитку) від 
операційної діяльності до операційних витрат і показує, скільки отримано 
прибутку (збитку) від операційної діяльності з 1 грн операційних витрат. 
 Ефективність господарської діяльності підприємства характеризують 
показники загальної і чистої рентабельності (збитковості) витрат гос-
подарської діяльності. Вони визначаються як відношення відповідно фі-
нансового результату (прибутку, збитку) до оподаткування і чистого фі-
нансового результату (прибутку, збитку) до витрат господарської діяльно-
сті. 
 Важливими показниками, що співвідносять доходи і витрати підпри-
ємства, є коефіцієнти окупності. Зокрема, коефіцієнти окупності виробни-
чих витрат, адміністративних витрат і витрат на збут визначаються як 
відношення чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 
до відповідно витрат, які формують собівартість реалізованої продукції, 
адміністративних витрат і витрат на збут. Коефіцієнт окупності операцій-
них витрат характеризує співвідношення між операційним доходом та 
операційними витратами. 

Рентабельність (збитковість) продажу показує, скільки валового 
прибутку (збитку) надходить підприємству з кожної гривні чистого доходу 
від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг). Рентабельність (збитко-
вість) доходу від операційної діяльності визначається відношенням фінан-
сового результату (прибутку, збитку) від операційної діяльності до опера-
ційного доходу. 

Показники рентабельності капіталу (активів) відображають ефектив-
ність використання капіталу підприємства. Так, показники загальної рен-
табельності (збитковості) сукупного капіталу і власного капіталу харак-
теризують ефективність використання відповідно всього капіталу підпри-
ємства та окремо власного капіталу з погляду одержання на одиницю їх 
середньорічної вартості фінансового результату (прибутку, збитку) до 
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оподаткування. Показники чистої рентабельності (збитковості) сукупно-
го капіталу і власного капіталу визначаються за чистим фінансовим ре-
зультатом (прибутком, збитком) підприємства.     

Загальна рентабельність (збитковість) основних засобів і запасів 
показує, скільки одержано фінансового результату (прибутку, збитку) до 
оподаткування на 1 грн середньорічної вартості основних засобів і запасів. 
Аналогічний зміст має показник чистої рентабельності (збитковості) ос-
новних засобів і запасів, який визначається за чистим фінансовим результа-
том (прибутком, збитком). 
 Коефіцієнти окупності сукупного капіталу і власного капіталу пока-
зують, скільки підприємство одержало чистого доходу від реалізації про-
дукції (товарів, робіт, послуг) у розрахунку на 1 грн середньорічної варто-
сті відповідно капіталу і власного капіталу. За умови одержання підприєм-
ством чистого прибутку визначаються показники періоду окупності сукуп-
ного капіталу і власного капіталу (в роках) як відношення середньорічної 
вартості відповідно капіталу і власного капіталу до чистого прибутку. 

У процесі аналізу рентабельності оцінюється рівень виконання 
прийнятих параметрів (плану, прогнозу тощо), вивчається динаміка показ-
ників, здійснюється факторний аналіз зміни їх рівня, визначаються резерви 
підвищення рентабельності. 

За методикою, наведеною в табл. 6.11, проведемо розрахунок і про-
аналізуємо динаміку показників рентабельності та окупності (табл. 6.12). 
Для розрахунків використаємо інформацію форми № 1 «Баланс (Звіт про 
фінансовий стан)» і форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про 
сукупний дохід)» за базовий і звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 6.12 
Показники рентабельності та окупності 

 
Показник 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхи-
лення 
(+,–) 

А 1 2 3 
Показники рентабельності та окупності витрат (витратні показники) 

Рентабельність (збитковість) виробничих витрат, 
% 25,2 35,7 +10,5 

Рентабельність (збитковість) операційних витрат, 
% 28,3 34,6 +6,3 

Загальна рентабельність (збитковість) витрат  
господарської діяльності, % 23,9 31,0 +7,1 

Чиста рентабельність (збитковість) витрат  
господарської діяльності, % 23,9 31,0 +7,1 

Коефіцієнт окупності виробничих витрат 1,252 1,357 +0,105 
Коефіцієнт окупності операційних витрат 1,283 1,346 +0,063 
Коефіцієнт окупності адміністративних витрат 23,0 26,2 +3,2 
Коефіцієнт окупності витрат на збут 42,0 37,0 -5,0 

Показники рентабельності реалізованої продукції (дохідні показники) 
Рентабельність (збитковість) продажу, % 20,1 26,3 +6,2 
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Продовж. табл. 6.12 
А 1 2 3 

Рентабельність (збитковість) доходу від  
операційної діяльності, % 22,1 25,7 +3,6 

Показники рентабельності та окупності капіталу (активів) 
Загальна рентабельність (збитковість) сукупного          
капіталу, %            11,4 16,3 +4,9 

Чиста рентабельність (збитковість) сукупного  
капіталу, %  11,4 16,3 +4,9 

Загальна рентабельність (збитковість) власного            
капіталу, % 12,2 17,1 +4,9 

Чиста рентабельність (збитковість) власного  
капіталу, % 12,2 17,1 +4,9 

Загальна рентабельність (збитковість) основних 
засобів і запасів, % 14,9 20,7 +5,8 

Чиста рентабельність (збитковість) основних  
засобів і запасів, % 14,9 20,7 +5,8 

Коефіцієнт окупності сукупного капіталу 0,512 0,622 +0,110 
Коефіцієнт окупності власного капіталу 0,547 0,654 +0,107 
Період окупності сукупного капіталу, років 8,8 6,1 -2,7 
Період окупності власного капіталу, років 8,2 5,8 -2,4 

 
За даними табл. 6.12 підприємство має позитивну динаміку всіх по-

казників рентабельності витрат. Так, спостерігається підвищення показни-
ків, які характеризують прибутковість основної, операційної та в цілому 
господарської діяльності підприємства. Якщо в базовому році на 1 грн 
операційних витрат і витрат господарської діяльності було одержано 28,3 і 
23,9 коп. відповідного прибутку, то в звітному році ці показники збільши-
лися до 34,6 і 31,0 коп. Такі зміни пояснюються випереджальним зростан-
ням фінансових результатів порівняно зі зростанням витрат. 

Позитивною є також динаміка більшості показників окупності ви-
трат, серед яких зменшився лише коефіцієнт окупності витрат на збут із 
42,0 до 37,0. Збільшення значень інших коефіцієнтів окупності витрат сві-
дчить про зростання рівня окупності виробничих, операційних та адмініст-
ративних витрат.  

Спостерігається також збільшення показників рентабельності реалі-
зованої продукції та рентабельності капіталу (активів). Наприклад, рента-
бельність продажу підвищилася на 6,2 в. п. (із 20,1 до 26,3 %), загальна і 
чиста рентабельність сукупного капіталу – на 4,9 в. п. (із 11,4 до 16,3 %). 
Значення показників загальної і чистої рентабельності збігаються у зв’язку 
з відсутністю витрат з податку на прибуток. 

Період окупності сукупного капіталу зменшився з 8,8 до 6,1 року, а 
власного капіталу – з 8,2 до 7,4 року. 

Умовою позитивної динаміки значень показників рентабельності та 
окупності є випереджальне зростання результативних показників доходів і 
фінансових результатів порівняно зі зростанням витрат і капіталу (активів).  
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6.6. Факторний аналіз показників рентабельності 
 

У процесі аналізу відносних показників ефективності діяльності під-
приємства важливим завданням є дослідження впливу факторів на зміну їх 
рівня. Результати факторного аналізу показників рентабельності дають 
можливість оптимізувати виробництво різних видів продукції та витрати, 
узгоджуючи це з кон’юнктурою ринку. 

На рівень і динаміку показників рентабельності впливає сукупність 
виробничо-господарських факторів: рівень організації виробництва та уп-
равління; структура майна і джерел формування капіталу; ефективність 
використання ресурсів; обсяги, якість та структура продукції; фінансові 
результати за видами діяльності. Результати факторного аналізу показни-
ків рентабельності мають бути покладені в основу обґрунтування управ-
лінських рішень щодо підвищення ефективності діяльності підприємства. 

Розглянемо основні методики факторного аналізу показників рента-
бельності.  

Факторний аналіз рентабельності (збитковості) продукції. 
Модель факторного аналізу рентабельності (збитковості) виду 

продукції: 

                          ,100100)(100 ×
−

=×
×
−×

=×=
z

zp
zq

zpq
С

ФРР                      (6.100) 

де Р – рентабельність (збитковість) продукції, %; 
    ФР – фінансовий результат (прибуток, збиток) від реалізації про-

дукції; 
     С – повна собівартість реалізованої продукції; 
      q – обсяг реалізації продукції; 
      р – середня ціна реалізації; 
      z – повна собівартість одиниці реалізованої продукції. 
Отже, на зміну рентабельності (збитковості) виду продукції вплива-

ють два фактори: 
1) середня ціна реалізації (р); 
2) повна собівартість одиниці реалізованої продукції (z). 
Розрахунки з факторного аналізу проводяться за допомогою способу 

ланцюгових підстановок. 
1. Показник базового періоду: 
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2. Показник умовний: 
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3. Показник звітного періоду: 
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 Тоді загальна зміна (+,–) рентабельності (збитковості) виду продук-
ції, відсоткових пунктів: 
                                           ,01 PPP −=∆                                                     (6.104) 
 у тому числі за рахунок факторів: 
 1) середньої ціни реалізації: 
                                          ;0PPP УМР −=∆                                                  (6.105) 
 2) повної собівартості одиниці реалізованої продукції: 
                                          .1 УМZ PPP −=∆                                                   (6.106) 

За результатами факторного аналізу рентабельності продукцію підп-
риємства групують за такими ознаками: 

1) за рівнем рентабельності: 
 нерентабельні (збиткові) види продукції; 
 продукція з низькою рентабельністю; 
 продукція з близькою до середньої рентабельністю в галузі; 
 продукція високорентабельна; 
2) за динамікою рентабельності. Визначається кількість видів проду-

кції (частка), за якою рентабельність: 
 помітно зросла; 
 суттєво не змінилася; 
 знизилася. 
Факторний аналіз рентабельності (збитковості) продажу. 
Модель факторного аналізу рентабельності (збитковості) продажу 

виду продукції: 

                         ,100100)(100 ×
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де РП – рентабельність (збитковість) продажу, %; 
     ФР – фінансовий результат (прибуток, збиток) від реалізації про-

дукції; 
     ЧД – чистий дохід (виручка) від реалізації продукції; 
      q – обсяг реалізації продукції; 
      р – середня ціна реалізації; 
      z – повна собівартість одиниці реалізованої продукції. 
Отже, на зміну рентабельності (збитковості) продажу виду продукції 

впливають два фактори: 
1) середня ціна реалізації (р); 
2) повна собівартість одиниці реалізованої продукції (z). 
Розрахунки з факторного аналізу проводять за допомогою способу 

ланцюгових підстановок. 
1. Показник базового періоду: 
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2. Показник умовний: 
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3. Показник звітного періоду: 
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 Тоді загальна зміна (+,–) рентабельності (збитковості) продажу виду 
продукції, відсоткових пунктів: 
                                           ,01 PПPПPП −=∆                                           (6.111) 
 у тому числі за рахунок факторів: 
 1) середньої ціни реалізації: 
                                          ;0PПPПPП УМР −=∆                                        (6.112) 
 2) повної собівартості одиниці реалізованої продукції: 
                                           .1 УМZ PПPПPП −=∆                                        (6.113) 

Факторний аналіз загальної рентабельності (збитковості) суку-
пного капіталу. 

Модель факторного аналізу показника загальної рентабельності 
(збитковості) сукупного капіталу: 

 
                     

(6.114)                                                  
де РК – загальна рентабельність (збитковість) сукупного капіталу, %; 
     ФР – фінансовий результат до оподаткування: прибуток (збиток); 
      К – середньорічна вартість капіталу; 
     ЧД – чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); 
      РР – рентабельність (збитковість) реалізації, %; 
      КОК – коефіцієнт обертання (окупності) капіталу. 
Отже, на зміну загальної рентабельності (збитковості) сукупного ка-

піталу впливають два фактори: 
1) рентабельність (збитковість) реалізації (РР); 
2) коефіцієнт обертання капіталу (КОК). 
Формула (6.114) характеризує вплив показників рентабельності реа-

лізації (РР) та ділової активності підприємства (КОК) на ефективність ви-
користання капіталу (РК). Модель факторного аналізу показує, що прибут-
ковість використання сукупного капіталу зумовлена як політикою ціноут-
ворення та рівнем собівартості реалізованої продукції (вони комплексно 
відображаються у показникові рентабельності реалізації), так і діловою ак-
тивністю підприємства, яка вимірюється коефіцієнтом обертання капіталу. 
Звідси можна окреслити шляхи підвищення загальної рентабельності суку-
пного капіталу: за низької прибутковості реалізації продукції необхідно 
намагатися прискорити оборотність капіталу і, навпаки, низьку ділову ак-
тивність підприємства можна компенсувати зниженням собівартості про-
дукції або підвищенням цін, тобто зростанням рентабельності реалізації. 
 За допомогою способу ланцюгових підстановок визначимо вплив 
факторів на зміну показника загальної рентабельності (збитковості) сукуп-
ного капіталу (табл. 6.13). Для розрахунків використаємо інформацію фо-
рми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і форми № 2 «Звіт про фінан-
сові результати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і звітний роки (дода-

,100100100 КОКРР
К
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ЧД
ФР

ЧДК
ЧДФР

К
ФРРК ×=××=×

×
×

=×=
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тки А, Б). Порядок визначення показників 1-3 табл. 6.13 наведено в табл. 
6.11.  

Таблиця 6.13 
Вихідна інформація для факторного аналізу загальної 

рентабельності (збитковості) сукупного капіталу підприємства 
№ 
з/п 

 
Показник 

Умовне 
позна-
чення 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхилення (+,–) 
абсо-
лютне 

відносне, 
% 

А Б В 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. 
Фінансовий результат 
до оподаткування: 
прибуток (збиток),  
тис. грн 

ФР 6325 10086 +3761 +59,5 

2. 
Чистий дохід від реа-
лізації продукції (то-
варів, робіт, послуг),  
тис. грн 

ЧД 28429 38523 +10094 +35,5 

3. 
Середньорічна вар-
тість       капіталу, тис. 
грн 

К 55496 61973 +6477 +11,7 

4. 
Загальна рентабель-
ність (збитковість) су-
купного капіталу, %  
(п.1÷п.3×100) 

РК 11,4 16,3 +4,9 × 

5. 
Рентабельність (збит-
ковість) реалізації, %  
(п.1÷п.2×100) 

РР 22,2 26,2 +4,0 × 

6. Коефіцієнт обертання          
капіталу (п.2÷п.3) КОК 0,512 0,622 +0,110 +21,5 

 
За даними табл. 6.13 розраховують умовний показник загальної рен-

табельності (збитковості) сукупного капіталу, %: 
                                                  (6.115) 
РКУМ = 26,2×0,512 = 13,4, 
Тоді загальна зміна (+,–) загальної рентабельності (збитковості) су-

купного капіталу, в. п.: 
                         (6.116) 
ΔРК = 16,3 – 11,4 = +4,9, 

 у тому числі за рахунок факторів: 
1) рентабельності (збитковості) реалізації: 

                (6.117) 
ΔРКРР = 13,4 – 11,4 = +2,0; 
2) коефіцієнта обертання капіталу:  

      (6.118) 
ΔРККОК = 16,3 – 13,4 = +2,9. 

;01 КОКРРРКУМ ×=

,01 РКРКРК −=∆

;0РКРКРК УМРP −=∆

;1 УМКОК РКРКРК −=∆
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 Перевірка розрахунку: 
                          (6.119) 

ΔРК = +2,0+2,9 = +4,9. 
Підвищення загальної рентабельності сукупного капіталу з 11,4 % у 

базовому році до 16,3 % у звітному, тобто на 4,9 в. п., пояснюється впли-
вом таких факторів. За рахунок збільшення показника рентабельності реа-
лізації на 4,0 в. п. загальна рентабельність сукупного капіталу зросла на  
2,0 в. п. Збільшення коефіцієнта обертання капіталу на 0,110 (21,5 %) за-
безпечило підвищення загальної рентабельності сукупного капіталу на    
2,9 в п. Таким чином, підвищення прибутковості реалізації продукції та 
прискорення обертання капіталу мали позитивний вплив на ефективність 
використання сукупного капіталу. 

Факторний аналіз загальної рентабельності (збитковості) влас-
ного капіталу. 

 Модель факторного аналізу показника загальної рентабельності 
(збитковості) власного капіталу: 

 
          
           

                     (6.120) 
           

  
 
де РВК – загальна рентабельність (збитковість) власного капіталу,   

% – відношення фінансового результату до оподаткування: прибутку (зби-
тку) (ФР) до середньорічної вартості власного капіталу (ВК), виражене у 
відсотках; 

      РК – загальна рентабельність (збитковість) сукупного капіталу,  
% – відношення фінансового результату до оподаткування: прибутку (зби-
тку) (ФР) до середньорічної вартості капіталу (К), виражене у відсотках; 

      КФЗ – коефіцієнт фінансової залежності – відношення середньо-
річної вартості капіталу (К) до середньорічної вартості власного капіталу 
(ВК); 

      РР – рентабельність (збитковість) реалізації, % – відношення фі-
нансового результату до оподаткування: прибутку (збитку) (ФР) до чисто-
го доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) (ЧД), виражене у 
відсотках; 

       КОК – коефіцієнт обертання капіталу – відношення чистого до-
ходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) (ЧД) до середньоріч-
ної вартості капіталу (К);  

       КОА – коефіцієнт обертання оборотних активів – відношення 
чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) (ЧД) до се-
редньорічної вартості оборотних активів (ОА); 

      ЧОА – частка (коефіцієнт) оборотних активів у капіталі – відно-
шення середньорічної вартості оборотних активів (ОА) до середньорічної 

,
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вартості капіталу (К); 
       КЗЛ – коефіцієнт загальної ліквідності – відношення середньорі-

чної вартості оборотних активів (ОА) до середньорічної величини поточ-
них зобов’язань і забезпечень (ПЗ); 

       ЧЗ – частка (коефіцієнт) поточних зобов’язань і забезпечень у 
капіталі – відношення середньорічної величини поточних зобов’язань і за-
безпечень (ПЗ) до середньорічної вартості капіталу (К). 

На рис. 6.11 наведено схему впливу факторів на зміну показника за-
гальної рентабельності (збитковості) власного капіталу. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Рис. 6.11. Схема факторного аналізу загальної рентабельності  

(збитковості) власного капіталу 
 
Отже, на зміну показника загальної рентабельності (збитковості) 

власного капіталу (РВК) впливають такі фактори: 
1) рентабельність (збитковість) реалізації (РР); 
2) коефіцієнт обертання оборотних активів (КОА); 
3) коефіцієнт загальної ліквідності (КЗЛ); 
4) частка поточних зобов’язань і забезпечень у капіталі (ЧЗ); 
5) коефіцієнт фінансової залежності (КФЗ). 

 За допомогою способу ланцюгових підстановок визначимо вплив фак-
торів на зміну показника загальної рентабельності (збитковості) власного ка-
піталу (табл. 6.14). Для розрахунків використаємо інформацію форми № 1 
«Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і форми № 2 «Звіт про фінансові резуль-
тати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і звітний роки (додатки А, Б). По-
рядок визначення показників 1-4 табл. 6.14 наведено в табл. 6.11.  

Середньорічна вартість оборотних активів (ОА) – форма № 1: (ряд. 
1195, гр.3+ряд. 1195, гр.4)÷2. 

Середньорічна величина поточних зобов’язань і забезпечень (ПЗ) – 
форма № 1: (ряд. 1695, гр.3+ряд. 1695, гр.4)÷2. 

За даними табл. 6.14 розраховують умовні показники загальної рен-
табельності (збитковості) власного капіталу, %: 

                (6.121) 

РВК 

РК КФЗ 

РР КОК 

КОА ЧОА 

 

КЗЛ ЧЗ 

;000011 КФЗЧКЗЛКОАРРРВК З
УМ ××××=
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Таблиця 6.14 
Вихідна інформація для факторного аналізу загальної                  

рентабельності (збитковості) власного капіталу підприємства 

№ 
з/п 

 
Показник 

Умовне 
позна-
чення 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхилення (+,–) 
абсо-
лютне 

віднос-
не, % 

А Б В 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. 
Фінансовий результат 
до оподаткування: при-
буток (збиток), тис. грн 

ФР 6325 10086 +3761 +59,5 

2. 
Чистий дохід від реалі-
зації продукції (товарів, 
робіт, послуг), тис. грн 

ЧД 28429 38523 +10094 +35,5 

3. Середньорічна вартість      
капіталу, тис. грн К 55496 61973 +6477 +11,7 

4. 
Середньорічна вартість       
власного капіталу,  
тис. грн 

ВК 51998 58873 +6875 +13,2 

5. 
Середньорічна вартість      
оборотних активів,  
тис. грн 

ОА 30278 30038 -240 -0,8 

6. 
Середньорічна величи-
на поточних зобов’я-
зань і забезпечень,  
тис. грн 

ПЗ 2581 2548 -33 -1,3 

7. 
Загальна рентабель-
ність (збитковість)  
власного капіталу, %  
(п.1÷п.4×100) 

РВК 12,2 17,1 +4,9 × 

8. 
Рентабельність (збит-
ковість) реалізації, %  
(п.1÷п.2×100) 

РР 22,2 26,2 +4,0 × 

9. 
Коефіцієнт обертання 
оборотних активів  
(п.2÷п.5) 

КОА 0,939 1,282 +0,343 +36,5 

10. Коефіцієнт загальної  
ліквідності (п.5÷п.6) КЗЛ 11,731 11,789 +0,058 +0,5 

11. 
Частка (коефіцієнт) по-
точних зобов’язань і 
забезпечень у капіталі  
(п.6÷п.3) 

ЧЗ 0,047 0,041 -0,006 -12,8 

12. Коефіцієнт фінансової        
залежності (п.3÷п.4) КФЗ 1,067 1,053 -0,014 -1,3 

  
РВКУМ1 = 26,2×0,939×11,731×0,047×1,067 = 14,5; 

      (6.122) ;000112 КФЗЧКЗЛКОАРРРВК З
УМ ××××=
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РВКУМ2 = 26,2×1,282×11,731×0,047×1,067 = 19,8; 
                           (6.123) 
РВКУМ3 = 26,2×1,282×11,789×0,047×1,067 = 19,9; 
                         (6.124)  
РВКУМ4 = 26,2×1,282×11,789×0,041×1,067 = 17,3. 
Тоді загальна зміна (+,–) загальної рентабельності (збитковості) вла-

сного капіталу, в. п.: 
                                                                                                          (6.125) 
ΔРВК = 17,1 – 12,2 = +4,9, 
у тому числі за рахунок факторів: 
1) рентабельності (збитковості) реалізації: 
                                                              (6.126) 
ΔРВКРР = 14,5 – 12,2 = +2,3; 
2) коефіцієнта обертання оборотних активів: 
                                                                                                           (6.127) 
ΔРВККОА = 19,8 – 14,5 = +5,3; 
3) коефіцієнта загальної ліквідності:  
                         (6.128) 
ΔРВККЗЛ = 19,9 – 19,8 = +0,1; 
4) частки (коефіцієнта) поточних зобов’язань і забезпечень у капіта-

лі: 
                            (6.129)                                                                                               
ΔРВКЧ

З = 17,3 – 19,9 = -2,6; 
5) коефіцієнта фінансової залежності: 
                         (6.130) 
ΔРВККФЗ = 17,1 – 17,3 = -0,2. 
Перевірка розрахунку: 

      (6.131)  
ΔРВК = +2,3+5,3+0,1-2,6-0,2 = +4,9. 
Загальна рентабельність власного капіталу підвищилася з 12,2 % у 

базовому році до 17,1 % у звітному, тобто на 4,9 в. п. Позитивно вплинули 
на зміну результативного показника три фактори. За рахунок підвищення 
рентабельності реалізації на 4,0 в. п. та зростання коефіцієнтів обертання 
оборотних активів і загальної ліквідності на 0,343 (36,5 %) і 0,058 (0,5 %) 
загальна рентабельність власного капіталу збільшилася відповідно на 2,3, 
5,3 і 0,1 в. п.  

Зменшення частки поточних зобов’язань і забезпечень у капіталі на 
0,6 в. п. і коефіцієнта фінансової залежності на 0,014 (1,3 %) зумовило 
зниження загальної рентабельності власного капіталу відповідно на 2,6 і        
0,2 в. п. Таким чином, негативний вплив на зменшення показника загальної 
рентабельності власного капіталу мало скорочення частки поточних зо-
бов’язань і забезпечень у капіталі (основний фактор) і зниження коефіцієн-
та фінансової залежності.  

Факторний аналіз загальної рентабельності (збитковості) осно-
вних засобів і запасів.  

;01 РВКРВКРВК −=∆

;12 УМУМКОА РВКРВКРВК −=∆

;34 УМУМ
З

Ч РВКРВКРВК −=∆

;41 УМКФЗ РВКРВКРВК −=∆

;КФЗЧКЗЛКОАРР РВКРВКРВКРВКРВКРВК З ∆+∆+∆+∆+∆=∆

;01 РВКРВКРВК УМРР −=∆

;23 УМУМКЗЛ РВКРВКРВК −=∆

;001113 КФЗЧКЗЛКОАРРРВК З
УМ ××××=

;011114 КФЗЧКЗЛКОАРРРВК З
УМ ××××=
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 Модель факторного аналізу загальної рентабельності (збитковості) 
основних засобів і запасів: 

                 
(6.132)  

де РОЗЗ – загальна рентабельність (збитковість) основних засобів і 
запасів, % – відношення фінансового результату до оподаткування: прибу-
тку (збитку) (ФР) до середньорічної вартості основних засобів (ОЗ) і запа-
сів (З), виражене у відсотках;  

     РР – рентабельність (збитковість) реалізації, % – відношення фі-
нансового результату до оподаткування: прибутку (збитку) (ФР) до чисто-
го доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) (ЧД), виражене у 
відсотках; 

      КФ – коефіцієнт фондомісткості продукції – відношення серед-
ньорічної вартості основних засобів (ОЗ) до чистого доходу від реалізації 
продукції (товарів, робіт, послуг) (ЧД); 

       КЗ – коефіцієнт завантаженості запасів – відношення середньо-
річної вартості запасів (З) до чистого доходу від реалізації продукції (това-
рів, робіт, послуг) (ЧД). 

Отже, на зміну показника загальної рентабельності (збитковості) ос-
новних засобів і запасів (РОЗЗ) впливають три фактори: 

1) рентабельність (збитковість) реалізації (РР); 
2) коефіцієнт фондомісткості продукції (КФ); 
3) коефіцієнт завантаженості запасів (КЗ). 

 За допомогою способу ланцюгових підстановок визначимо вплив 
факторів на зміну показника загальної рентабельності (збитковості) основ-
них засобів і запасів (табл. 6.15). Для розрахунків використаємо інформа-
цію форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і форми № 2 «Звіт про 
фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і звітний роки 
(додатки А, Б). Порядок визначення показників 1-2 табл. 6.15 наведено в 
табл. 6.11.  

Середньорічна вартість основних засобів (ОЗ) – форма № 1: (ряд. 
1010, гр.3+ряд. 1010, гр.4)÷2. 

Середньорічна вартість запасів (З) – форма № 1: (ряд. 1100+1110, 
гр.3+ряд. 1100+1110, гр.4)÷2. 
 За даними табл. 6.15 розраховують умовні показники загальної рен-
табельності (збитковості) основних засобів і запасів, %: 
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Таблиця 6.15 
Вихідна інформація для факторного аналізу загальної                   

рентабельності (збитковості) основних засобів і запасів підприємства 

№ 
з/п 

 
Показник 

 

Умовне 
позна- 
чення 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхилення (+,–) 
абсо- 
лютне 

віднос- 
не,% 

А Б В 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. 
Фінансовий результат до 
оподаткування: прибуток 
(збиток), тис. грн 

ФР 6325 10086 +3761 +59,5 

2. 
Чистий дохід від реалі-
зації продукції (товарів, 
робіт, послуг), тис. грн. 

ЧД 28429 38523 +10094 +35,5 

3. 
Середньорічна вартість    
основних засобів,  
тис. грн 

ОЗ 21005 25403 +4398 +20,9 

4. Середньорічна вартість 
запасів, тис. грн З 21331 23278 +1947 +9,1 

5. 
Загальна рентабельність 
(збитковість) основних 
засобів і запасів, % 
(п.1÷(п.3+п.4)×100) 

РОЗЗ 14,9 20,7 +5,8 × 

6. 
Рентабельність (збитко-
вість) реалізації, % 
(п.1÷п.2×100) 

РР 22,2 26,2 +4,0 × 

7. Коефіцієнт фондомістко-
сті продукції (п.3÷п.2) КФ 0,739 0,659 -0,080 -10,8 

8. Коефіцієнт завантажено-
сті запасів (п.4÷п.2) КЗ 0,750 0,604 -0,146 -19,5 

  
 Тоді загальна зміна (+,–) загальної рентабельності (збитковості) ос-
новних засобів і запасів, в. п.: 
                                                                                       ;                             (6.135) 
 ΔРОЗЗ = 20,7 – 14,9 = +5,8,   
 у тому числі за рахунок факторів: 

1) рентабельності (збитковості) реалізації: 
                                                                                           ;                         (6.136) 
 ΔРОЗЗРР = 17,6 – 14,9 = +2,7;  
 2) коефіцієнта фондомісткості продукції: 
                                                                                           ;                         (6.137) 
 ΔРОЗЗКФ = 18,6 – 17,6 = +1,0;   

3) коефіцієнта завантаженості запасів: 
                                                                                           ;                         (6.138) 
 ΔРОЗЗКЗ = 20,7 – 18,6 = +2,1. 
 Перевірка розрахунку: 

01 РОЗЗРОЗЗРОЗЗ −=∆

01 РОЗЗРОЗЗРОЗЗ УМРР −=∆

12 УМУМКФ РОЗЗРОЗЗРОЗЗ −=∆

21 УМКЗ РОЗЗРОЗЗРОЗЗ −=∆
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                                       ;                       (6.139) 
 ΔРОЗЗ = +2,7+1,0+2,1 = +5,8.    
 Загальна рентабельність основних засобів і запасів підвищилася з 
14,9 % у базовому році до 20,7 % у звітному, тобто на 5,8 в. п. Позитивний 
вплив на динаміку результативного показника мали всі фактори. За раху-
нок підвищення рентабельності реалізації на 4,0 в. п., зниження коефіцієн-
та фондомісткості продукції на 0,080 (10,8 %) і коефіцієнта завантаженості 
запасів на 0,146 (19,5 %) загальна рентабельність основних засобів і запасів 
зросла відповідно на 2,7, 1,0 і 2,1 в. п. Отже, основним фактором підви-
щення ефективності використання основних засобів і запасів стало збіль-
шення рентабельності реалізації продукції. 

За результатами факторного аналізу показників рентабельності підп-
риємства розробляють заходи, за допомогою яких можна уникнути негати-
вних тенденцій у їх динаміці (табл. 6.16).  

Таблиця 6.16 
Заходи щодо уникнення негативних тенденцій у  

динаміці показників рентабельності 
Негативна 
тенденція Фактор Заходи 

Зниження рен-
табельності 
продукції 
(продажу) 

Зниження се-
редньої ціни 

реалізації 

 перегляд принципів ціноутворення; 
 розроблення ефективних заходів мар-

кетингової політики; 
 вдосконалення асортименту продукції; 
 поліпшення якості продукції 

Підвищення 
собівартості 

 

 аналіз собівартості видів продукції та 
можливостей удосконалення номенк-
латури; 
 встановлення найбільш вагомих статей 

у структурі собівартості та визначення 
їх впливу на зміну загального показни-
ка; 
 розрахунок точки беззбитковості на 

основі поділу витрат на змінні та пос-
тійні 

Зниження за-
гальної  рен-
табельності 

сукупного ка-
піталу 

Зниження рен-
табельності 
реалізації 

 наведені заходи, спрямовані на недо-
пущення зниження рентабельності 
продажу продукції  

Уповільнення  
оборотності 

капіталу 

 продаж або списання непотрібних ос-
новних виробничих засобів; 

 зменшення дебіторської заборгованос-
ті; 

 зменшення понаднормативних запасів 
сировини, матеріалів, палива тощо 

 
Аналогічні заходи розробляють для подолання негативних тенденцій 

у динаміці й інших показників рентабельності. 

КЗКФРР РОЗЗРОЗЗРОЗЗРОЗЗ ∆+∆+∆=∆
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Запитання для перевірки знань 
 

1. У чому полягає значення аналізу ефективності використання капіта-
лу? Які функції виконує прибуток? 

2. Які основні завдання вирішує аналіз ефективності використання ка-
піталу? 

3. Які джерела інформації використовують для проведення аналізу ефе-
ктивності використання капіталу? 

4. Як визначаються категорії «доходи», «витрати», «прибуток», «зби-
ток», «сукупний дохід» відповідно до НП(С)БО 1? 

5. Як класифікують види діяльності підприємства? Що таке звичайна, 
операційна, основна, фінансова, інвестиційна діяльність? 

6. На які види поділяються доходи підприємства? Як вони визначають-
ся? 

7. На які види поділяються витрати підприємства? 
8. За якими економічними елементами групують витрати операційної 

діяльності? 
9. В якій послідовності формуються фінансові результати за даними 

форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний до-
хід)»? 

10. Як розраховують фінансові результати за видами діяльності підпри-
ємства? 

11. Які показники використовують в аналізі структури фінансових ре-
зультатів? 

12. За якими критеріями оцінюється якість прибутку? 
13. За якою схемою та з використанням якої адитивної моделі прово-

диться факторний аналіз валового прибутку (збитку)? 
14. Як визначається вплив трьох факторів на зміну фінансового резуль-

тату від реалізації окремого виду продукції? 
15. За якими схемами та з використанням яких адитивних моделей про-

водиться факторний аналіз фінансового результату (прибутку, зби-
тку) від операційної діяльності? 

16. За якими схемами та з використанням якої адитивної моделі прово-
диться факторний аналіз фінансового результату (прибутку, збитку) 
до оподаткування? 

17. За якими схемами та з використанням яких адитивних моделей про-
водиться факторний аналіз чистого фінансового результату: прибу-
тку (збитку)? 

18. Які економічний зміст та порядок розрахунку показників оборотності 
оборотних активів? 

19. Які варіанти висновків можливі за результатами розрахунку й аналізу 
динаміки показників оборотності оборотних активів? 

20. Як розраховують величину відносного вивільнення з господарської дія-
льності (додаткового залучення до господарської діяльності) оборот-
них активів у результаті зміни їх оборотності? 
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21. В якій послідовності розраховують вплив середньорічної вартості 
оборотних активів і коефіцієнта обертання оборотних активів на 
зміну чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)? 

22. Як проводиться розрахунок загальної додаткової потреби (вивільнен-
ня) оборотних активів за умови прогнозованого збільшення чистого 
доходу? 

23. Як визначається сума додаткового (недоодержаного) прибутку в ре-
зультаті зміни оборотності оборотних активів? 

24. Що таке рентабельність? Як поділяються показники рентабельнос-
ті? 

25. Якими є економічний зміст і порядок розрахунку показників рентабе-
льності та окупності витрат (витратних показників)? 

26. Охарактеризуйте економічний зміст і порядок розрахунку показників 
рентабельності реалізованої продукції (дохідних показників). 

27. Дайте характеристику економічного змісту і порядку розрахунку по-
казників рентабельності та окупності капіталу (активів) (ресурсних 
показників). 

28. За якою методикою проводиться факторний аналіз рентабельності 
(збитковості) одного виду продукції? 

29. За якою методикою проводиться факторний аналіз рентабельності 
(збитковості) продажу одного виду продукції? 

30. За якою моделлю та в якій послідовності проводиться факторний 
аналіз показника загальної рентабельності (збитковості) сукупного 
капіталу? 

31. За якою моделлю та в якій послідовності проводиться факторний 
аналіз показника загальної рентабельності (збитковості) власного 
капіталу? 

32. За якою моделлю та в якій послідовності проводиться факторний 
аналіз показника загальної рентабельності (збитковості) основних 
засобів і запасів? 

 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 6.1. Яка функція характеризує прибуток як критерій ефективності 
діяльності: 
 а) стимулююча; 
 б) фондоутворювальна; 
 в) оцінювальна; 
 г) соціальна? 
 6.2. Прибуток як джерело зростання ринкової вартості підприємс-
тва – це функція прибутку: 
 а) стимулююча; 
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 б) фондоутворювальна; 
 в) соціальна; 
 г) оцінювальна. 
 6.3. Збільшення економічних вигод у вигляді збільшення активів або 
зменшення зобов’язань, яке призводить до зростання власного капіталу, – 
це: 
 а) витрати; 
 б) доходи; 
 в) збиток; 
 г) прибуток. 
 6.4. Відповідно до НП(С)БО 1 прибуток – це: 
 а) перевищення суми витрат над сумою доходу; 
 б) збільшення економічних вигод у вигляді надходження активів або 
зменшення зобов’язань, які призводять до зростання власного капіталу; 
 в) сума, на яку доходи перевищують пов’язані з ними витрати. 
 6.5. Будь-яка основна діяльність підприємства, а також операції, 
що її забезпечують або виникають внаслідок її проведення, – це діяль-
ність: 
 а) звичайна; 
 б) інвестиційна; 
 в) фінансова; 
 г) операційна. 
 6.6. Операції, пов’язані з виробництвом або реалізацією продукції 
(товарів, робіт, послуг), належать до діяльності: 
 а) фінансової; 
 б) інвестиційної; 
 в) іншої операційної; 
 г) основної. 
 6.7. Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) ві-
дноситься до діяльності: 
 а) основної операційної;  
 б) іншої операційної; 
 в) фінансової;    
 г) інвестиційної. 
 6.8. Дохід, отриманий від інвестицій у дочірні підприємства, нале-
жить до: 
 а) доходу від операційної діяльності; 
 б) доходу від участі в капіталі; 
 в) інших фінансових доходів;  
 г) інших доходів. 
 6.9. Чому дорівнюють витрати операційної діяльності, якщо собі-
вартість реалізованої продукції – 200 тис. грн, адміністративні витрати 
– 40 тис. грн, витрати на збут – 30 тис. грн, фінансові витрати –           
20 тис. грн:  
 а) 240 тис. грн; 
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 б) 290 тис. грн; 
 в) 270 тис. грн; 
 г) 260 тис. грн? 
 6.10. Валовий прибуток (збиток) – це: 
 а) виручка від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); 
 б) чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); 
 в) фінансовий результат від реалізації продукції (товарів, робіт, пос-
луг); 
 г) фінансовий результат від операційної діяльності. 
 6.11. Валовий прибуток (збиток) визначається як: 
 а) різниця між доходом від реалізації продукції (товарів, робіт, пос-
луг) і собівартістю реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг); 
 б) сума чистого доходу і собівартості реалізованої продукції; 
 в) різниця між чистим доходом від реалізації продукції (товарів, ро-
біт, послуг) і собівартістю реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг). 
 6.12. Яким буде фінансовий результат від операційної діяльності 
відповідно до такої інформації, тис. грн: валовий прибуток – 150; інші 
операційні доходи – 5; адміністративні витрати – 45; витрати на збут – 
20; інші операційні витрати – 2: 
 а) 88 тис. грн; 
 б) 83 тис. грн; 
 в) 92 тис. грн; 
 г) 132 тис. грн? 
 6.13. Чому дорівнює прибуток до оподаткування за такої інформа-
ції, тис. грн: прибуток від операційної діяльності – 200; дохід від участі в 
капіталі – 20; фінансові витрати – 30: 
 а) 200 тис. грн; 
 б) 220 тис. грн; 
 в) 170 тис. грн; 
 г) 190 тис. грн? 
 6.14. Прибуток від операційної діяльності – 80 тис. грн, прибуток до 
оподаткування – 100 тис. грн, ставка податку на прибуток – 17 %. Чому 
дорівнює чистий прибуток: 
 а) 20 тис. грн; 
 б) 25 тис. грн; 
 в) 60 тис. грн; 
 г) 83 тис. грн? 
 6.15. Чистий прибуток (збиток) визначається як: 
 а) різниця фінансового результату від звичайної діяльності та над-
звичайних витрат; 
 б) різниця фінансового результату до оподаткування та податку на 
прибуток; 
 в) алгебраїчна сума прибутку (збитку) до оподаткування, податку на 
прибуток та прибутку (збитку) від припиненої діяльності після оподатку-
вання. 
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 6.16. Який з наведених показників не належить до показників струк-
тури фінансових результатів: 
 а) частка валового прибутку в чистому доході від реалізації продук-
ції (товарів, робіт, послуг); 
 б) частка адміністративних витрат в операційних витратах; 
 в) частка чистого прибутку в чистому доході від реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг)? 
 6.17. Який з наведених факторів не впливає на зміну валового прибу-
тку (збитку): 
 а) чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); 
 б) адміністративні витрати; 
 г) собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)? 
 6.18. Яка зміна факторного показника забезпечить збільшення при-
бутку від операційної діяльності: 
 а) зменшення валового прибутку; 
 б) збільшення інших операційних доходів; 
 в) збільшення адміністративних витрат; 
 г) збільшення витрат на збут? 
 6.19. Яка зміна факторного показника забезпечить збільшення при-
бутку до оподаткування: 
 а) зменшення витрат від операційної діяльності; 
 б) зменшення доходу від операційної діяльності; 
 в) збільшення витрат від фінансової діяльності; 
 г) збільшення витрат від інвестиційної діяльності? 
 6.20. За якої зміни факторного показника збільшиться чистий при-
буток: 
 а) збільшення витрат від операційної діяльності; 
 б) зменшення доходу від операційної діяльності; 
 в) зменшення доходу від фінансової діяльності; 
 г) зменшення витрат від інвестиційної діяльності? 

6.21. Коефіцієнт обертання оборотних активів визначається як ві-
дношення: 
 а) чистого доходу до тривалості періоду, що аналізується; 
 б) середньорічної вартості оборотних активів до чистого доходу; 
 в) чистого доходу до середньорічної вартості оборотних активів; 
 г) собівартості реалізованої продукції до середньорічної вартості 
оборотних активів. 
 6.22. Кількість оборотів, яку здійснюють оборотні активи за пері-
од, що аналізується, характеризує: 
 а) коефіцієнт обертання; 
 б) коефіцієнт завантаження; 
 в) тривалість одного обороту. 

6.23. Величину оборотних активів, авансованих у розрахунку на         
1 грн чистого доходу, показує: 
 а) коефіцієнт обертання; 
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 б) коефіцієнт завантаження; 
 в) тривалість одного обороту. 
 6.24. За рік оборотні активи здійснюють 4 обороти. Чому дорівнює 
коефіцієнт завантаження оборотних активів: 
 а) 4; 
 б) 0,5; 
 в) 0,25; 
 г) 1? 
 6.25. Тривалість одного обороту оборотних активів у днях – це: 
 а) відношення чистого доходу до середньорічної вартості оборотних 
активів; 
 б) відношення тривалості періоду, що аналізується, до коефіцієнта 
обертання; 
 в) добуток коефіцієнтів обертання і завантаження оборотних активів. 
 6.26. Коефіцієнт обертання оборотних активів за календарний рік 
становить 3. Чому дорівнює тривалість одного обороту: 
 а) 120 днів; 
 б) 90 днів; 
 в) 180 днів; 
 г) 60 днів? 
 6.27. Про прискорення оборотності оборотних активів свідчить: 
 а) збільшення коефіцієнта обертання; 
 б) збільшення коефіцієнта завантаження; 
 в) зменшення тривалості одного обороту; 
 г) правильні відповіді а) і в). 
 6.28. Якщо тривалість одного обороту оборотних активів зростає, 
то формулюється висновок про: 
 а) прискорення оборотності оборотних активів; 
 б) уповільнення оборотності оборотних активів; 
 в) збільшення оборотності оборотних активів. 

6.29. Величина відносного вивільнення з господарської діяльності 
(або додаткового залучення до господарської діяльності) оборотних ак-
тивів у результаті зміни їх оборотності визначається як: 
 а) відношення одноденної величини чистого доходу в звітному пері-
оді до різниці тривалості одного обороту в звітному і базовому періодах; 
 б) добуток одноденної величини чистого доходу в звітному періоді 
на різницю тривалості одного обороту в звітному і базовому періодах; 
 в) добуток одноденної величини чистого доходу в базовому періоді 
на різницю тривалості одного обороту в звітному і базовому періодах. 
 6.30. Середньорічна вартість оборотних активів – 500 тис. грн, ко-
ефіцієнт обертання оборотних активів – 4. Чому дорівнюватиме величи-
на чистого доходу: 
 а) 125 тис. грн; 
 б) 2000 тис. грн; 
 в) 1 млн. грн? 
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 6.31. Рентабельність – це: 
 а) одержаний підприємством прибуток; 
 б) абсолютний показник ефективності роботи підприємства; 
 в) відносний рівень прибутковості, що характеризує відношення 
ефекту (прибутку) до наявних або використаних ресурсів. 
 6.32. Яка група показників рентабельності характеризує прибутко-
вість здійснених витрат у процесі діяльності підприємства: 
 а) ресурсні показники; 
 б) витратні показники; 
 в) дохідні показники? 
 6.33. Відношенням прибутку (збитку) до оподаткування і чистого 
прибутку (збитку) до вартості капіталу (активів) або їх складових визна-
чаються показники рентабельності: 
 а) що базуються на витратному підході; 
 б) що базуються на дохідному підході; 
 в) в основі яких ресурсний підхід. 
 6.34. Рентабельність виробничих витрат визначається як відно-
шення: 
 а) валового прибутку до чистого доходу від реалізації продукції; 
 б) валового прибутку до собівартості реалізованої продукції; 
 в) прибутку від операційної діяльності до операційних витрат; 
 г) прибутку від операційної діяльності до операційного доходу. 

6.35. Відношенням прибутку (збитку) від операційної діяльності до 
операційних витрат визначається рентабельність (збитковість): 
 а) продажу; 
 б) операційних витрат; 
 в) доходу від операційної діяльності; 
 г) виробничих витрат. 
 6.36. Загальна рентабельність (збитковість) витрат господарської 
діяльності – це відношення: 
 а) прибутку (збитку) до оподаткування до витрат господарської дія-
льності; 
 б) прибутку (збитку) від операційної діяльності до витрат господар-
ської діяльності; 
 в) чистого прибутку (збитку) до витрат господарської діяльності. 
 6.37. Відношення чистого доходу від реалізації продукції до собівар-
тості реалізованої продукції – це: 
 а) рентабельність операційних витрат; 
 б) коефіцієнт окупності сукупного капіталу; 
 в) коефіцієнт окупності виробничих витрат. 
 6.38. Рентабельність (збитковість) продажу – це показник: 
 а) рентабельності витрат; 
 б) рентабельності капіталу (активів); 
 в) окупності витрат; 
 г) рентабельності реалізованої продукції. 
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 6.39. Відношенням чистого прибутку до середньорічної вартості 
капіталу визначається: 
 а) загальна рентабельність сукупного капіталу; 
 б) чиста рентабельність сукупного капіталу; 
 в) чиста рентабельність власного капіталу. 
 6.40. Загальна рентабельність (збитковість) власного капіталу роз-
раховується як відношення: 
 а) прибутку (збитку) до оподаткування до середньорічної вартості 
власного капіталу; 
 б) прибутку (збитку) до оподаткування до середньорічної вартості 
капіталу; 
 в) чистого прибутку (збитку) до середньорічної вартості власного 
капіталу. 
 6.41. Прибуток до оподаткування, одержаний підприємством у роз-
рахунку на 1 грн середньорічної вартості основних засобів і запасів, хара-
ктеризує:  
 а) рентабельність виробничих витрат; 
 б) коефіцієнт окупності виробничих витрат; 
 в) загальна рентабельність основних засобів і запасів; 
 г) чиста рентабельність основних засобів і запасів. 
 6.42. Середньорічна вартість капіталу підприємства – 10 млн. грн. 
Яка сума чистого прибутку забезпечить період окупності сукупного капі-
талу 5 років: 
 а) 1 млн. грн; 
 б) 2 млн. грн; 
 в) 10 млн. грн? 
 6.43. Чистий прибуток підприємства – 1,5 млн. грн, середньорічна 
вартість власного капіталу – 9 млн. грн. Яким є період окупності власного 
капіталу: 
 а) 5 років; 
 б) 6 років; 
 в) 0,17 року? 
 6.44. Які фактори впливають на зміну загальної рентабельності су-
купного капіталу: 
 а) рентабельність реалізації та коефіцієнт обертання капіталу; 
 б) рентабельність реалізації та коефіцієнт фінансової залежності; 
 в) рентабельність виробничих витрат і коефіцієнт обертання капіта-
лу? 
 6.45. Модель факторного аналізу показника загальної рентабельно-
сті власного капіталу є добутком рентабельності реалізації, коефіцієнта 
обертання оборотних активів, коефіцієнта загальної ліквідності, частки 
поточних зобов’язань і забезпечень у капіталі та: 
 а) загальної рентабельності сукупного капіталу; 
 б) коефіцієнта обертання капіталу; 
 в) коефіцієнта фінансової залежності. 
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ТЕМА 7 
АНАЛІЗ КРЕДИТОСПРОМОЖНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА 

 
 7.1. Сутність кредитоспроможності та нормативно-методичне 
                 забезпечення її оцінювання 
 7.2. Вимоги до внутрішньобанківських положень та  
                 кредитної документації (справи) боржника 

7.3. Порядок оцінювання фінансового стану боржника – юридичної  
       особи 
7.4. Загальні підходи та принципи визначення кредитного ризику за 
       активами  

 
 

7.1. Сутність кредитоспроможності та нормативно- 
       методичне забезпечення її оцінювання 

 
В умовах об’єктивної необхідності нарощування обсягів кредитних 

вкладень в економіку особливої актуальності набувають питання об’єк-
тивного визначення кредитоспроможності підприємств-позичальників, ро-
зроблення оптимальних методик оцінювання їх фінансового стану. 
 Фінансовий аналіз є важливим елементом оцінювання кредитоспро-
можності позичальника фінансовими менеджерами банку і підприємства. 
Кредитоспроможність – це одна з умов виникнення і здійснення кредит-
них відносин, які виникають між банком (кредитором) і суб’єктом підпри-
ємницької діяльності (боржником) із приводу надання кредиту позичаль-
нику в грошовій формі на умовах повернення у певний строк зі сплатою 
процентів.  

Результатом неправильного оцінювання кредитоспроможності пози-
чальників може бути погіршення якості кредитного портфеля банку, яке до 
того ж зумовлює ще й необхідність зайвого резервування. У кращому ви-
падку це призведе до зниження ефективності кредитної діяльності та погі-
ршення фінансового стану банку, в гіршому – до припинення функціону-
вання внаслідок банкрутства. Для позичальника оцінювання кредитоспро-
можності також важливе, оскільки від його результату залежить, на яких 
умовах буде наданий кредит і чи взагалі буде укладена кредитна угода. 

Способом вирішенням проблеми є розроблення і використання таких 
методик, які дають комерційним банкам можливість реально оцінювати 
кредитоспроможність позичальників з урахуванням змісту цієї категорії.  
 У «Положенні про порядок формування та використання банками 
України резервів для відшкодування можливих втрат за активними банків-
ськими операціями» (затвердженого постановою Правління Національного 
банку України від 25 січня 2012 р. № 23), яке втратило чинність з 30 черв-
ня 2016 р., наводилося таке визначення: «кредитоспроможність – наяв-
ність у боржника (контрагента банку) передумов для проведення кредит-
них операцій і його спроможність повернути борг у повному обсязі та в 
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обумовлені договором строки». 
 Це визначення містить такі терміни: 
 - боржник – сторона у зобов’язанні (юридична або фізична особа), 
яка повинна сплатити борг/виконати вимогу банку згідно з умовами укла-
деного договору; 
 - контрагент банку – будь-яка юридична чи фізична особа, яка має 
з банком відносини фінансового характеру. Контрагент може одночасно 
мати з банком відносини іншого характеру, зокрема трудові; 

-  кредитна операція – вид активних банківських операцій, пов’яза-
них із розміщенням залучених банком коштів таким шляхом: надання їх у 
тимчасове користування або прийняттям зобов’язань про надання певної 
суми коштів; надання гарантій, порук, акредитивів, акцептів, авалів; роз-
міщення депозитів; проведення факторингових операцій та операцій фі-
нансового лізингу; видача кредитів у формі врахування векселів, у формі 
операцій зворотного репо; будь-якого продовження строку погашення бор-
гу, яке надано в обмін на зобов’язання боржника щодо повернення забор-
гованої суми, а також на зобов’язання щодо сплати процентів та інших 
зборів за такою сумою (відстрочення платежу); розстрочення платежу за 
продані банком активи. 

Наведемо інші варіанти тлумачення поняття кредитоспроможності: 
 - кредитоспроможність клієнта – сукупність елементів та ознак, 
наявність яких у клієнта дозволяє йому одержувати банківські позички і 
засвідчує його спроможність повністю і своєчасно розрахуватися за своїми 
борговими зобов’язаннями перед банком (Енциклопедія банківської спра-
ви України); 

- кредитоспроможність – це такий фінансовий стан підприємства, 
який дає змогу отримати кредит і своєчасно його повернути (Л. А. Лахтіо-
нова); 

- кредитоспроможність суб’єкта господарювання розуміємо як ная-
вність у нього передумов для отримання кредиту та вчасного повернення у 
строк, передбачений угодою (П. Я. Попович); 

- під кредитоспроможністю суб’єкта господарювання розуміють 
наявність у нього можливості отримання кредиту та його повернення, що 
характеризується його дисциплінованістю під час розрахунків за раніше 
отримані кредити, поточним фінансовим станом і можливістю за потреби 
мобілізувати грошові засоби з різноманітних джерел (П. Ю. Буряк та ін.);  
 - кредитоспроможність – синтетичний показник, що відображає рі-
вень ділової надійності підприємства та його спроможності виконувати до-
говірні зобов’язання, зокрема погасити кредит (О. В. Павловська та ін.); 

- кредитоспроможність – це здатність позичальника повністю та у 
визначений строк розрахуватися за своїми борговими зобов’язаннями      
(О. В. Васюренко). 
 Як відомо, зобов’язання підприємства можуть погашатися різними 
видами активів: грошима, готовою продукцією, товарами та ін. Спромож-
ність підприємства виконувати зобов’язання характеризується його плато-
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спроможністю.  
 У новому нормативному документі, а саме «Положенні про визна-
чення банками України розміру кредитного ризику за активними банківсь-
кими операціями» (затвердженого постановою Правління Національного 
банку України від 30 червня 2016 р. № 351), немає визначення терміну 
«кредитоспроможність», натомість наводиться визначення терміну «пла-
тоспроможність» як здатності боржника (контрагента) банку здійснюва-
ти розрахунки за всіма видами своїх зобов’язань відповідно до умов дого-
ворів [27]. 
 Виникає питання: чим кредитоспроможність підприємства відрізня-
ється від його платоспроможності? На нашу думку, між кредитоспромож-
ністю і платоспроможністю є істотна відмінність, адже кредитні зобов’я-
зання позичальника перед банком, на відміну від інших зобов’язань, мають 
бути погашені виключно грошима. Тому для банка, який надає кредит, не-
достатньо, щоб боржник був платоспроможним, він повинен бути креди-
тоспроможним. У зв’язку з цим виникає необхідність використання кате-
горії кредитоспроможності для характеристики спроможності боржника 
погашати свої зобов’язання перед банком саме грошовими коштами. 
 Ця важлива особливість зумовлює необхідність використання для 
оцінювання кредитоспроможності боржника терміна «грошовий потік». 
Але чи всі грошові потоки підприємства можуть розцінюватися банком як 
потенційне джерело погашення кредитної заборгованості? Очевидно, в 
цьому випадку доцільно розглядати ті потоки грошових коштів, що, як пе-
редбачається, будуть мати в майбутньому регулярний, а не випадковий ха-
рактер. Це означає, що як потенційне джерело погашення кредитної забор-
гованості доцільно розглядати грошові потоки від основної діяльності. 
 З урахуванням викладеного доцільно вдосконалити визначення кате-
горії кредитоспроможності, що міститься у літературних джерелах, і наве-
сти його у такій редакції: кредитоспроможність – це спроможність за 
конкретних умов кредитування у повному обсязі та у визначений кредит-
ним договором строк розрахуватися за своїми борговими зобов’язаннями 
виключно грошима, що генеруються боржником у процесі основної діяль-
ності. 
 У міжнародній практиці використовують різні системи оцінювання 
кредитоспроможності боржника: «правило п’яти Сі», CAMPARI, 
PARTS, система 6С, PARSER, MEMO RISK, система 4FC та ін. Ці системи 
відрізняються кількістю показників, що застосовуються як складові зага-
льного рейтингу боржника, а також різними методиками визначення хара-
ктеристик і встановлення їх пріоритетності. Наприклад, у практиці банків 
США застосовується «правило п’яти Сі»: 

• сharacter (репутація боржника); 
• сapital (капітал, майно); 
• сapacity (фінансові можливості); 
• сollateral (забезпечення); 
• сonditions (загальні економічні умови). 
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 Європейські та американські банки використовують методи аналізу 
кредитоспроможності позичальника CAMPARI і PARTS, що ґрунтуються 
на послідовному розгляді зафіксованих у кредитній заявці та фінансових 
документах найсуттєвіших факторів, які характеризують клієнта, з метою 
виявлення потенційного ризику надання конкретної позики. 
 Назва CAMPARI утворюється з початкових літер слів: 

• С – character – характеристика боржника (особисті якості); 
• A – ability – спроможність до повернення позики; 
• M – margin – маржа (дохідність); 
• P – purpose – мета, на реалізацію якої будуть витрачені гроші; 
• A – amount – розмір позики; 
• R – return – умови погашення позики; 
• I – insurance – страхування ризику непогашення позики. 

 Назва PARTS утворюється з початкових літер слів: 
• P – purpose – мета; 
• A – amount – розмір кредиту; 
• R – repayment – умови погашення основного боргу і процентів; 
• T – terms – строк кредиту; 
• S – security – забезпечення. 
Світовий банк, розглядаючи кредитну заявку, керується правилом 

«5», що передбачає визначення: 
1) бажання позичальника погасити позику; 
2) здатності боржника погасити позику (на основі аналізу грошових 

потоків з урахуванням усіх джерел надходження та всієї заборгованості 
клієнта); 

3) платоспроможності боржника – достатності капіталу, ліквідності 
коштів; 

4) наявності гарантій, застави (з укладанням переліку активів, які ві-
льні від іншої застави); 

5) економічних умов діяльності клієнта. 
 Іноземні кредитні установи під час визначення кредитоспроможності 
боржників керуються кредитними рейтингами, що складаються міжна-
родними і національними агентствами, такими як: Standard&Poor’s, 
Moody’s Investors Service, Fitch IBCA, Duff and Phelps та ін. Кредитні рей-
тинги є важливим джерелом інформації для прийняття інвестиційних рі-
шень. 

З урахуванням особливостей кредитування в Україні, доцільно за-
стосовувати таку схему оцінювання банком кредитоспроможності борж-
ника – юридичної особи: загальна характеристика боржника → оцінювання 
фінансового стану боржника шляхом розрахунку інтегрального показника 
→ аналіз ефективності проекту, що кредитується, та оцінювання ризиків, 
пов’язаних із ним → прийняття рішення про кредитування. 

Оцінювання кредитоспроможності – це творчий процес, який вима-
гає від працівників банків глибоких економічних знань, аналітичного мис-
лення, уміння визначати й оцінювати тенденції у господарській діяльності 
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та фінансовому стані боржника, можливості дотримання ним принципів 
кредитування. Підхід до оцінювання кредитоспроможності потенційних 
клієнтів має бути системним і комплексним, зважаючи на їх загальну хара-
ктеристику, результати аналізу фінансового стану та ефективності заходів 
(проектів), що кредитуються. 
 З метою забезпечення надійності та стабільності банківської систе-
ми, захисту інтересів вкладників і кредиторів банків Правлінням Націона-
льного банку України постановою № 351 від 30.06.2016 р. затверджено 
«Положення про визначення банками України розміру кредитного ризику 
за активними банківськими операціями» [27]. Це Положення розроблено 
відповідно до Законів України «Про банки і банківську діяльність», «Про 
Національний банк України». Підходи, визначені цим Положенням, ґрун-
туються на принципах і рекомендаціях Базельського комітету з банківсь-
кого нагляду, включаючи застосування компонентів кредитного ризику 
(EAD – експозиція під ризиком, PD – імовірність дефолту боржни-
ка/контрагента, LGD – втрати в разі дефолту). 
 Положення № 351 визначає порядок оцінки банками України розміру 
кредитного ризику за активними банківськими операціями, встановлює мі-
німальні вимоги до банків щодо визначення розміру очікуваних втрат 
(збитків) за активними банківськими операціями внаслідок реалізації кре-
дитного ризику. 
 Банк з метою визначення значення коефіцієнта ймовірності дефолту 
боржника – юридичної особи, крім банку та бюджетної установи, здійснює 
оцінювання фінансового стану: 
 1) боржників – юридичних осіб, які відповідно до вимог законодав-
ства України складають квартальну та річну фінансову звітність, – не рід-
ше ніж один раз на три місяці (боржників – юридичних осіб, які є сільсько-
господарськими товаровиробниками, – на підставі даних річної фінансової 
звітності, не рідше ніж один раз на 12 місяців); 
 2) боржників – юридичних осіб, які відповідно до вимог законодав-
ства України складають тільки річну фінансову звітність, – не рідше ніж 
один раз на 12 місяців; 

3) групи юридичних осіб під спільним контролем, учасником якої є 
боржик/контрагент, – не рідше одного разу на 12 місяців; 
 Банк здійснює оцінювання фінансового стану боржника – юридичної 
особи з установленою періодичністю, але не пізніше ніж протягом трьох 
наступних календарних місяців після подання боржником – юридичною 
особою фінансової звітності відповідно до вимог законодавства України. 
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7.2. Вимоги до внутрішньобанківських положень та  
       кредитної документації (справи) боржника 
 
Внутрішньобанківські положення щодо визначення розміру кре-

дитного ризику за активними банківськими операціями розробляються 
банком з урахуванням законодавства України, у тому числі нормативно-
правових актів Національного банку України, особливостей, видів, обсягів 
та складності здійснюваних операцій.  

Методики та процедури, визначені в додатку 1 до Положення № 351, 
є обов’язковими і мінімально необхідними для визначення банком у внут-
рішньобанківських положеннях. Внутрішньобанківські положення щодо 
визначення розміру кредитного ризику за активними банківськими опера-
ціями мають передбачати, зокрема: 
 1) порядок проведення активних банківських операцій, у тому числі 
порядок прийняття рішення та проведення реструктуризації кредитів; 
 2) порядок включення/виключення фінансових активів до/з групи 
фінансових активів; 
 3) порядок накопичення, документування та систематичного онов-
лення інформації про своєчасність сплати боргу боржником/контрагентом;  
 4) окремі методики оцінювання фінансового стану та визначення 
класу (у тому числі опис переліку основних джерел інформації та даних, 
що використовуються) боржника/контрагента для: 
 - юридичних осіб; 
 - фізичних осіб (у тому числі суб’єктів господарювання); 
 - банків (у тому числі нерезидентів); 
 - бюджетних установ; 
 - боржників – емітентів цінних паперів;  
 5) окремі порядки формування, статистичного підтвердження та до-
кументування власного досвіду банку щодо: 
 - коефіцієнтів PD (імовірність дефолту боржника/контрагента) та 
LGD (втрати в разі дефолту) за групами фінансових активів; 

- дефолтів боржників/контрагентів та втрат за активами;  
- ризиків, на які наражається боржник/контрагент унаслідок участі в 

групі юридичних осіб під спільним контролем/групі пов’язаних контрагентів; 
6) методику визначення значень коефіцієнтів PD та LGD в межах 

встановлених діапазонів значень згідно з вимогами Положення № 351;  
7) порядок визнання/припинення визнання банком дефолту боржни-

ка/контрагента;  
8) окремі порядки розрахунку розміру кредитного ризику за:  
- активом/наданим фінансовим зобов’язанням за видами активів/на-

даних фінансових зобов’язань (на індивідуальній та груповій основі);  
- цінним папером, що містить у тому числі докладні перелік та опис 

критеріїв, що враховуються банком під час оцінки кредитного ризику за 
цінними паперами;  

- наявного додаткового забезпечення та/або рейтингових оцінок;  
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- дебіторською заборгованістю;  
9) порядки та процедури щодо роботи банку із заставою, зокрема:  
- порядок здійснення правового аналізу документів під час укладення 

договору застави за кредитом з метою юридичного обґрунтування своїх 
прав як заставодержателя;  

- процедуру страхування предмета застави;  
- порядок визначення ринкової вартості предметів застави та здійс-

нення її переоцінки (для оцінки, що здійснюється оцінювачем майна – 
працівником банку, який має кваліфікаційне свідоцтво оцінювача, визна-
чаються процедури проведення ним оцінки (переоцінки, перегляду вар-
тості), застосовувані методики оцінки, зміст і форма внутрішнього доку-
мента про оцінку майна);  

- процедури і методи перевірки наявності та якості предметів заста-
ви, оформлення результатів перевірки залежно від їх виду;  

- процедури реалізації забезпечення;  
10) порядок здійснення контролю за правильністю розрахунку роз-міру 

кредитного ризику за активами/наданими фінансовими зобов’язання-ми;  
11) порядок формування та ведення кредитної документації. 
Відповідність внутрішньобанківських положень щодо оцінки активів 

та розрахунку розміру кредитного ризику вимогам Положення № 351 є 
предметом оцінки Національним банком. Банк подає внутрішньобанківські 
положення щодо оцінки активів та розрахунку розміру кредитного ризику 
Національному банку на його запит, а також уповноваженим працівникам 
Національного банку під час здійснення інспекційної перевірки.  

Банк за кожним кредитом боржника формує кредитну документа-
цію (справу) боржника відповідно до вимог, визначених Положенням     
№ 351. Кредитна документація (справа) боржника має містити дані, які є 
обов’язковими та мінімально необхідними для належної оцінки кредитного 
ризику. Перелік документів, які мають міститись у кредитній документації 
(справі), наведено в додатку 2 до Положення № 351.  

Кредитна документація (справа) формується банком на паперових 
носіях і повинна містити такі дані, згруповані хронологічно за визначени-
ми нижче розділами.  

І. Установчі та реєстраційні документи боржника, у тому числі:  
1) установчі та реєстраційні документи (для юридичних осіб);  
2) копії відповідних сторінок паспорта та довідки про присвоєння ре-

єстраційного номера облікової картки платника податків (для фізичних 
осіб) або серії та номера паспорта для фізичних осіб, які через свої релі-
гійні переконання відмовляються від прийняття реєстраційного номера 
облікової картки платника податків та повідомили про це відповідний ор-
ган державної податкової служби і мають відмітку в паспорті;  

3) інформація щодо юридичної структури боржника/групи (для юри-
дичних осіб) із зазначенням часток володіння (зазначаються компанії, які 
не пов’язані юридично, але входять до групи, пов’язані по бізнес-моделі 
та/або контролюються кінцевим бенефіціаром; зазначаються роль кожного 
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учасника групи, схема товарно-грошових потоків; зазначається реальний 
власник(и); роль боржника в групі і в схемі товарно-грошових потоків);  

4) інформація про менеджмент боржника (для юридичних осіб).  
ІІ. Документація про прийняття рішення щодо надання кредиту:  
1) письмове клопотання (заява) боржника про надання кредиту;  
2) бізнес-план, техніко-економічне обґрунтування потреби в кредиті 

на відповідні цілі, наявність впливу фактору сезонності або циклічності 
(для юридичних осіб);  

3) інформація, надана боржником та документально підтверджена ін-
шими банками, про:  

- борг боржника з визначенням основних умов договору про надання 
кредиту (сума за договором, строк, залишок боргу, вид забезпечення за 
кредитом тощо); 

- наявність простроченої заборгованості;  
4) інформація про стан виконання зобов’язань боржника перед бан-

ком за попередніми договорами, кредитну історію (за наявності);  
5) аудиторський висновок про фінансовий стан боржника (за наяв-

ності);  
6) висновок уповноважених фахівців банку щодо оцінки кредитос-

проможності боржника;  
7) рішення колегіального органу/визначеної особи банку про мож-

ливість надання кредиту; рішення колегіального органу щодо надання пов-
новажень визначеній особі банку приймати рішення про можливість 
надання кредитів, унесення змін до діючих умов договору про надання 
кредиту;  

8) договір про надання кредиту і додаткові договори до нього;  
9) документи, що підтверджують повноваження особи підписувати 

договір про надання кредиту та додаткові договори до нього від імені бор-
жника/контрагента банку.  

ІІІ. Документи щодо застави (у тому числі її моніторингу):  
1) договори застави (іпотеки) та додаткові договори до них, гаран-

тійні листи;  
2) документи, що підтверджують повноваження особи підписувати 

договори застави (іпотеки) та додаткові договори до них від імені боржни-
ка/контрагента банку;  

3) юридична документація заставодавця/поручителя;  
4) копії правовстановлюючих документів на майно (майнові права), 

що передається у забезпечення;  
5) документи, що підтверджують ринкову вартість заставленого майна;  
6) документи, що свідчать про наявність та якість збереження застав-

леного майна (акти, довідки, матеріали перевірок);  
7) документи, що свідчать про обтяження майна та його державну 

реєстрацію відповідно до вимог законодавства України;  
8) договори страхування заставленого майна та документи, що 

підтверджують сплату страхового платежу (за наявності). 
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ІV. Документація щодо моніторингу, супроводження кредиту:  
1) інформація про перевірку спрямування кредитних коштів;  
2) контракти та/або договори про купівлю-продаж (за наявності);  
3) фінансова звітність та розшифрування даних форм № 2 (2-м, 2-мс) 

«Звіт про фінансові результати» (графа 2000) річної фінансової звітності 
боржника за останній звітний рік щодо структури доходів (для юридичних 
осіб); інформація про доходи (для фізичних осіб, клас яких визначається на 
підставі оцінки фінансового стану) боржника; фінансова та бюджетна звіт-
ність (для бюджетної установи);  

4) інформація щодо руху коштів на поточних рахунках у банку та в інших 
банках щонайменше за останні шість повних місяців (надається за запитом);  

5) підтвердні документи (виписки за балансовими та позабалансови-
ми рахунками, платіжні доручення тощо), що свідчать про надання та по-
гашення кредиту, наявні фінансові зобов’язання, оприбуткування застав-
леного майна тощо (надаються за запитом);  

6) інформація щодо визначення та коригування класу боржника;  
7) інформація про вжиті банком заходи для погашення боргу (доку-

менти, що засвідчують процедуру повернення або стягнення боргу), веден-
ня претензійно-позовної роботи;  

8) узагальнена інформація про кредит з дати його надання.  
V. Інші документи.  
Банк може розширити перелік даних про боржника, попередньо 

визначивши їх у внутрішньобанківському положенні. Банк накопичує та 
зберігає ці дані в хронологічному порядку.  

Узагальнена інформація про кредитну операцію формується з часу 
укладення договору та оновлюється впродовж його дії в частині, що зазна-
ла змін, протягом п’яти робочих днів із дня отримання банком інформації, 
яка є підставою для внесення таких змін (зміни умов здійснення кредитної 
операції, установчих та реєстраційних даних боржника, його фінансового 
стану тощо). 

Банк із метою визначення розміру кредитного ризику за активом ура-
ховує наявну в нього інформацію щодо кредитної історії боржника/ конт-
рагента згідно з вимогами Положення № 351. 

Кредитна історія боржника/контрагента – сукупність інформації щодо 
дисципліни виконання боржником/контрагентом своїх зобов’язань, уключа-
ючи інформацію, отриману з Кредитного реєстру Національного банку. 
 
 
 
 7.3. Порядок оцінювання фінансового стану боржника – 
                юридичної особи 
 
 Одним із найважливіших елементів аналізу кредитоспроможності є 
оцінювання комерційним банком фінансового стану боржника, на підставі 
результатів якого визначається значення коефіцієнта ймовірності дефолту. 
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 Відповідно до «Положення про визначення банками України розміру 
кредитного ризику за активними банківськими операціями» банк здійснює 
оцінювання фінансового стану боржника – юридичної особи шляхом роз-
рахунку інтегрального показника фінансового стану боржника.  

Банк розраховує інтегральний показник із застосуванням логістичної 
моделі за такою формулою: 

       
                                     (7.1) 
де Z – інтегральний показник; 
     хі – показники, що визначаються на підставі фінансових коефіціє-

нтів, розрахованих за даними фінансової звітності боржника – юридичної 
особи, з урахуванням установлених Національним банком України діапа-
зонів для кожного фінансового показника (табл. 7.1, 7.2); 

     ßі – коефіцієнти логістичної моделі, що визначаються з урахуван-
ням вагомості показників; 

     ß0 – вільний член логістичної моделі, значення якого актуалізуєть-
ся Національним банком України.  

Величини хі, ß0, ßі щороку актуалізуються Національним банком Ук-
раїни на підставі даних фінансової звітності боржників – юридичних осіб. 
Банк для актуалізації логістичної моделі подає до Національного банку 
України дані про класифікацію боржників – юридичних осіб, а також дані 
їх фінансової звітності, за формою та в строки, установлені Національним 
банком України. 

Банк розраховує інтегральний показник з урахуванням пояснень що-
до визначення моделі розрахунку інтегрального показника фінансового 
стану боржника – юридичної особи, наведених у додатку 7 до Положення 
№ 351, виходячи з належності підприємства відповідно до законодавства 
України до великого, середнього або малого та виду його економічної дія-
льності (табл. 7.1, 7.2). 

Банк визначає вид економічної діяльності боржника – юридичної 
особи згідно з Класифікацією видів економічної діяльності ДК 009:2010, 
затвердженою наказом Держспоживстандарту України від 11 жовтня    
2010 р. № 457, на підставі даних річної фінансової звітності боржника – 
юридичної особи виходячи з максимального значення частки доходу від 
певного виду діяльності (у процентах) у загальному обсязі операційного 
доходу [чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) та 
інших операційних доходів] з урахуванням вимог, визначених у додатку 7 
до Положення № 351. 

У разі однакового значення частки доходу за двома (або більше) ви-
дами діяльності модель розрахунку інтегрального показника боржника – 
юридичної особи обирається банком самостійно на підставі одного з таких 
видів діяльності. Якщо дані граф 2000, 2010 та 2120 форми № 2 (2-м, 2-мс) 
«Звіт про фінансові результати» є нульовими, то банк визначає модель ро-
зрахунку інтегрального показника боржника – юридичної особи, що відпо-
відає виду діяльності, визначеному боржником як основний. 
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Таблиця 7.1 
Моделі розрахунку інтегрального показника фінансового стану борж-

ника – юридичної особи для великого або середнього підприємства 

№ 
з/п 

Групи видів 
економічної 
діяльності 

Моделі 

Фінан-
сові 

показ-
ники 
(Кі) 

Діапа- 
зони 

фінан-
сових 
показ-
ників 

Міні-
мальне 
значен- 
ня діа-
пазону 

(Кі min ≥) 

Макси-
мальне 
значен-

ня діапа-
зону 

(Кі max <) 

Показники 
(Хі) 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 
1 Сільське гос-

подарство, 
лісове госпо-
дарство та 
рибне госпо-
дарство: сек-
ція А 

Z = 2,599+ 
+0,451·Х2+ 
+0,637·Х5+ 
+0,529·Х8+ 
+0,362·Х9+ 
+0,756·Х11  

К2 1 Менше ніж 50,75 % Х2 -1,6424 
2 50,75 % 80,81 % -0,5326 
3 80,81 % 111,94 % -0,1756 
4 111,94 % 150,66 % 0,2772 
5 150,66 % 256,96 % 0,8184 
6 256,96 % 352,91 % 0,8619 
7 352,91 % 940,17 % 1,0484 

8 Дорівнює або біль-
ше ніж 940,17 % 1,0498 

К5 1 Менше ніж 11144,6 % Х5 -0,505 
2 11144,6 % 18833,8 % -0,050 
3 18833,8 % 25755,1 % 0,327 
4 25755,1 % 35514,9 % 0,702 

5 Дорівнює або більше 
ніж 35514,9 % -0,125 

К8 1 Менше ніж 415,4 % Х8 0,739 
2 415,4 % 1827,2 % 0,563 
3 1827,2 % 4172,6 % 0,327 
4 4172,6 % 8878,9 % 0,070 

5 Дорівнює або біль-
ше ніж 8878,9 % -0,911 

К9 1 Менше ніж 0,7 % Х9 -1,452 
2 0,7 % 5,5 % 0,089 
3 5,5 % 23,1 % 0,252 
4 Дорівнює або біль-

ше ніж 23,1 % 0,515 
К11 1 Менше ніж -0,62 % Х11 1,3689 

2 -0,62 % 7,12 % 1,1048 
3 7,12 % 11,22 % 0,9221 
4 11,22 % 17,03 % 0,6443 
5 17,03 % 26,33 % 0,5033 
6 26,33 % 42,68 % -0,0554 
7 42,68 % 96,29 % -0,7215 

8 Дорівнює або біль-
ше ніж 96,29 % -1,9058 
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Продовж. табл. 7.1 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
2 Добувна 

промис- 
ловість і 
розроб- 
лення ка- 
р’єрів, пе- 
реробна 
промис- 
ловість,  
будівниц- 
тво: секції 
В, С, F 
 

Z = 1,815+ 
+0,237·Х1+ 
+0,408·Х10+ 
+0,301·Х11+ 
+0,405·Х13+ 
+0,494·Х14+ 
+0,303·Х15+ 
+0,234·Х17 

К1 1 Менше ніж -18,7 % Х1 -1,749 
2 -18,7 % 3,4 %  -0,543 
3 3,4 % 24,5 % 0,054 
4 24,5 % 33,1 % 0,307 
5 33,1 % 42,0 % 0,365 
6 42,0 % 52,0 % 0,723 
7 52,0 % 63,1 % 0,935 
8 63,1 % 75,6 % 1,040 

9 Дорівнює або бі-
льше ніж 75,6 % 1,379 

К10 1 Менше ніж 58,4 % Х10 -1,282 
2 58,4 % 84,6 %  -0,543 
3 84,6 % 101,1 % -0,025 
4 101,1 % 133,2 % 0,307 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 133,2 % 0,572 

К11 1 Менше ніж -0,6 % Х11 1,369 
2 -0,6 % 7,1 %  1,105 
3 7,1 % 11,2 % 0,922 
4 11,2 % 17,0 % 0,644 
5 17,0 % 26,3 % 0,503 
6 26,3 % 42,7 % -0,055 
7 42,7 % 96,3 % -0,722 

8 Дорівнює або бі-
льше ніж 96,3 % -1,906 

К13 1 Менше ніж 0,3 % Х13 0,617 
2 0,3 % 0,9 %  0,543 
3 0,9 % 5,1 % 0,248 
4 5,1 % 7,6 % 0,247 
5 7,6 % 11,2 % 0,087 
6 11,2 % 16,9 % 0,054 
7 16,9 % 29,8 % -0,240 

8 Дорівнює або бі-
льше ніж 29,8 % -1,190 

К14 1 Менше ніж 9915,7 % Х14 0,952 
2 9915,7 % 14664,1 %  0,682 
3 14664,1 %  21070,8 % 0,669 
4 21070,8 % 35301,3 % 0,087 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 35301,3 % -1,241 

К15 1 Менше ніж -61,4 % Х15 -1,460 
2 -61,4 % 109,9 %  -1,190 
3 109,9 % 182,7 % -0,368 
4 182,7 % 269,3 % 0,325 
5 269,3 % 762,7 % 0,830 
6 762,7 % 1158,7 % 0,902 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 1158,7 % 1,261 



 273 

Продовж. табл. 7.1 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
   К17 1 Менше ніж 79,9 % Х17 -1,773 

2 79,9 % 239,9 %  -0,990 
3 239,9 % 388,0 % -0,199 
4 388,0 % 579,1 % 0,386 
5 579,1 % 831,1 % 0,498 
6 831,1 % 1745,3 % 0,809 
7 1745,3 % 2521,0 % 1,196 

8 Дорівнює або бі-
льше ніж 2521,0 % 1,307 

3 Оптова та 
роздрібна 
торгівля;  
ремонт 
автотран- 
спортних 
засобів і 
мотоцик- 
лів: секція 
G 

Z = 2,094+ 
+0,389·Х2+ 
+0,466·Х5+ 
+0,523·Х6+ 
+0,265·Х7+ 
+0,576·Х8+ 
+0,279·Х13+ 
+0,237·Х17 

К2 1 Менше ніж 37,6 % Х2 -1,744 
2 37,5 % 58,3 %  -0,460 
3 58,3 % 74,3 % 0,259 
4 74,3 % 99,1 % 0,351 
5 99,1 % 112,4 % 0,675 
6 112,4 % 128,4 % 0,837 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 128,4 % 0,857 

К5 1 Менше ніж 2449,0 % Х5 -0,451 
2 2449,0 % 4309,5 %  0,224 
3 4309,5 % 6775,3 % 0,702 
4 6775,3 % 11774,4 % 0,469 

5 Дорівнює або більше 
ніж 11774,4 % -0,481 

К6 1 Менше ніж 12,3 % Х6 -1,843 
2 12,3 % 36,7 %  -0,788 
3 36,7 % 63,6 % -0,071 

      4 63,6 % 98,3 % 0,367 
5 98,3 % 150,0 % 0,645 
6 150,0 % 231,6 % 1,071 
7 231,6 % 351,2 % 1,133 
8 351,2 % 742,8 % 1,165 

9 Дорівнює або бі-
льше ніж 742,8 % 1,198 

К7 1 Менше ніж 0,001 % Х7 1,258 
2 0,001 % 4,9 % 0,839 
3 4,9 % 9,0 % 0,726 

      4 9,0 % 36,1 % 0,360 
5 36,1 % 47,3 % -0,152 
6 47,3 % 69,4 % -0,440 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 69,4 % -1,449 

К8 1 Менше ніж 1272,5 % Х8 0,243 
2 1272,5 % 3389,3 % 0,512 
3 3389,3 % 6001,2 % 0,535 

      4 6001,2 % 11416,1 % 0,294 

5 Дорівнює або більше 
ніж 11416,1 % -0,927 
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Продовж. табл. 7.1 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
   К13 1 Менше ніж 3,5 % Х13 0,545 

2 3,5 % 5,6 % 0,451 
3 5,6 % 8,4 % 0,294 

      4 8,4 % 13,2 % 0,259 
5 13,2 % 22,3 % -0,101 
6 22,3 % 38,8 % -0,291 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 38,8 % -1,331 

К17 1 Менше ніж 248,6 % Х17 -1,786 
2 248,6 % 457,1 % -0,357 
3 457,1 % 699,6 % -0,271 
4 699,6 % 990,7 % 0,127 
5 990,7 % 1411,6 % 0,536 
6 1411,6 % 1915,6 % 1,027 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 1915,6 % 1,081 

4 Фінансова та 
страхова діяль-
ність, операції з 
нерухо-мим 
май-ном, про-
фесійна, науко-
ва та технічна 
діяльність, дія-
льність у сфері 
адміністра-
тивного та до-
поміж-ного об-
слуговування: 
секції K, L, M, 
N 

Z = 1,098+ 
+0,324·Х1+ 
+0,532·Х4+ 
+0,596·Х6+ 
+0,610·Х8+ 
+0,349·Х16 

К1 1 Менше ніж -109,7 % Х1 -1,0251 
2 -109,7 % -40,5 % -1,0055 
3 -40,5 % -8,1 % -0,5511 
4 -8,1 % 1,0 % -0,2110 
5 1,0 % 20,5 % 0,3237 
6 20,5 % 72,4 % 0,834 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 72,4 % 0,927 

К4 1 Менше ніж 2,0 % Х4 -1,162 
2 2,0 % 25,9 % -0,059 
3 25,9 % 85,8 % 0,119 
4 85,8 % 274,1 % 0,290 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 274,1 % 0,927 

К6 1 Менше ніж 0,001 % Х6 -1,142 
2 0,001 % 1,6 % -0,986 
3 1,6 % 5,1 % -0,551 
4 5,1 % 11,1 % -0,281 
5 11,1 % 40,5 % 0,065 
6 40,5 % 80,6 % 0,881 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 80,6 % 1,308 

К8 1 Менше ніж 557,8 % Х8 0,504 
2 557,8 % 4032,3 % 0,648 
3 4032,3 % 13034,6 % 0,420 
4 13034,6 % 33402,1 % -0,473 

5 Дорівнює або біль-
ше ніж 33402,1 % -0,718 

К16 1 Менше ніж -513,2 % Х16 -1,201 
2 -513,2 % -110,8 % -0,828 
3 -110,8 % -34,7 % -0,635 
4 -34,7 % -8,5 % -0,281 
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Продовж. табл. 7.1 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
    5 -8,5 % 0,4 %  0,092 

6 0,4 % 2,0 % 0,751 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 2,0 % 0,891 

5 Інші: сек- 
ції D, E, H, 
I, J, O, P, Q, 
R, S, T, U  

Z = 1,833+ 
+0,562·Х1+ 
+0,605·Х2+ 
+0,833·Х5+ 
+0,523·Х6+ 
+0,534·Х8 

К1 1 Менше ніж -59,2 % Х1 -1,185 
2 -59,2 % -9,7 %  -0,710 
3 -9,7 % 2,1 % -0,451 
4 2,1 % 31,1 % 0,514 
5 31,1 % 74,5 % 0,539 

6 Дорівнює або бі-
льше ніж 74,5 % 0,739 

К2 1 Менше ніж 10,1 % Х2 -1,036 
2 10,1 % 22,1 % -0,353 
3 22,1 % 33,5 % -0,195 
4 33,5 % 48,6 % -0,077 
5 48,6 % 82,5 % 0,084 
6 82,5 % 102,3 % 0,447 
7 102,3 % 129,9 % 0,665 

8 Дорівнює або бі-
льше ніж 129,9 % 0,699 

К5 1 Менше ніж 387,2 % Х5 -0,055 
2 387,2 % 1266,4 %  0,137 
3 1266,4 % 3231,9 % 0,384 
4 3231,9 % 8885,4 % 0,188 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 8885,4 % -0,491 

К6 1 Менше ніж 7,7 % Х6 -0,782 
2 7,7 % 19,6 %  -0,382 
3 19,6 % 36,2 % -0,161 
4 36,2 % 98,7 % 0,159 
5 98,7 % 166,7 % 0,739 

6 Дорівнює або бі-
льше ніж 166,7 % 0,798 

К8 1 Менше ніж 663,0 % Х8 0,134 
2 663,0 % 2341,2 % 0,624 
3 2341,2 % 5413,6 % 0,354 
4 5413,6 % 14174,3 % 0,112 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 14174,3 % -0,796 

 



 276 

Таблиця 7.2 
Моделі розрахунку інтегрального показника фінансового стану         

боржника – юридичної особи для малого підприємства 

№ 
з/п 

Групи видів 
економічної 
діяльності 

Моделі 

Фінан-
сові 

показ-
ники 
(МКі) 

Діапа- 
зони 

фінан-
сових 
показ-
ників 

Міні-
мальне 
значен- 
ня діа-
пазону 

(Кі min ≥) 

Макси-
мальне 
значен-

ня діапа-
зону 

(Кі max <) 

Показники 
(Хі) 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 
1 Сільське гос-

подарство, лі-
сове госпо-
дарство та 
рибне госпо-
дарство: сек-
ція А 

Z = 2,866+ 
+0,551·Х1+ 
+0,461·Х3+ 
+0,364·Х7+ 
+0,706·Х13  

МК1 1 Менше ніж 26,1 % Х1 -1,441 
2 26,1 % 47,2 % -0,641 
3 47,2 % 66,0 % -0,167 
4 66,0 % 72,3 % 0,550 
5 72,3 % 94,0 % 0,843 

6 Дорівнює або біль-
ше ніж 94,0 % 0,915 

МК3 1 Менше ніж 0,9855 % Х3 -1,284 
2 0,9855 % 8,5 % -0,159 
3 8,5 % 20,5 % 0,333 
4 20,5 % 63,0 % 0,798 
5 63,0 % 106,6 % 0,966 

6 Дорівнює або біль-
ше ніж 106,6 % 1,118 

МК7 1 Менше ніж 0,001 % Х7 0,807 
2 0,001 % 3,2 % 0,601 
3 3,2 % 6,7 % 0,550 
4 6,7 % 10,2 % 0,452 
5 10,2 % 13,9 % 0,362 
6 13,9 % 22,6 % 0,319 
7 22,6 % 28,9 % 0,203 
8 28,9 % 38,4 % -0,451 

9 Дорівнює або біль-
ше ніж 38,4 % -1,281 

МК13 1 Менше ніж 0,001 % Х13 0,339 
2 0,001 % 6,2 % -0,174 
3 Дорівнює або біль-

ше ніж 6,2 % -0,673 
2 Добувна 

промис- 
ловість і 
розроб- 
лення ка- 
р’єрів, пе- 
реробна 
промис- 
ловість,  
будівниц- 
тво: секції В, 
С, F 

Z = 1,775+ 
+0,472·Х2+ 
+0,408·Х11+ 
+0,392·Х12+ 
+0,357·Х13+ 
+0,347·Х14 

МК2 1 Менше ніж 29,8 % Х2 -1,423 
2 29,8 % 82,1 % -0,369 
3 82,1 % 109,8 % 0,420 

4 Дорівнює або біль-
ше ніж 109,8 % 0,541 

МК11 1 Менше ніж 3,4 % Х11 1,063 
2 3,4 % 6,2 % 1,032 
3 6,2 % 10,1 % 0,845 
4 10,1 % 15,6 % 0,652 
5 15,6 % 23,7 % 0,622 
6 23,7 % 39,4 % 0,218 
7 39,4 % 108,2 % -0,503 



 277 

Продовж. табл. 7.2 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
    8 Дорівнює або біль-

ше ніж 109,8 % 
 -2,042 

МК12 1 Менше ніж -15,0 % Х12 -1,179 
2 -15,0 % 0,2 % -0,952 
3 0,2 % 1,4 % 0,128 
4 1,4 % 3,0 % 0,705 
5 3,0 % 7,8 % 0,848 
6 7,8 % 12,3 % 1,136 

7 Дорівнює або біль-
ше ніж 12,3 % 1,172 

МК13 1 Менше ніж 1,3 % Х13 0,267 
2 1,3 % 2,9 % 0,021 
3 2,9 % 5,3 % -0,087 
4 5,3 % 11,5 % -0,226 

5 Дорівнює або біль-
ше ніж 11,5 % -0,874 

МК14 1 Менше ніж 7892,0 % Х14 0,822 
2 7892,0 % 13070,6 % 0,928 
3 13070,6 % 20467,5 % 0,595 
4 20467,5 % 43276,8 % -0,170 

5 Дорівнює або більше 
ніж 43276,8 % -1,129 

3 Оптова та 
роздрібна 
торгівля;  
ремонт 
автотран- 
спортних 
засобів і 
мотоцик- 
лів: секція 
G 

Z = 1,936+ 
+0,359·Х7+ 
+0,299·Х8+ 
+0,616·Х11+ 
+1,137·Х13+ 
+0,183·Х14+ 
+0,266·Х17 

МК7 1 Менше ніж 0,01 % Х7 1,611 
2 0,01 % 20,1 % 0,721 
3 20,1 % 35,0 % 0,300 
4 35,0 % 47,3 % 0,120 
5 47,3 % 74,0 % -0,485 

6 Дорівнює або біль-
ше ніж 74,0 % -1,789 

МК8 1 Менше ніж 1084,81 % Х8 0,240 
2 1084,81 % 3307,31 % 0,605 
3 3307,31 % 7071,95 % 0,588 
4 7071,95 % 15955,68 % 0,058 

5 Дорівнює або більше 
ніж 15955,68 % -0,889 

МК11 1 Менше ніж 3,41 % Х11 1,0628 
2 3,41 % 6,23 % 1,0322 
3 6,23 % 10,05 % 0,8455 
4 10,05 % 15,59 % 0,6524 
5 15,59 % 23,72 % 0,6217 
6 23,72 % 39,42 % 0,2177 
7 39,42 % 108,21 % -0,5035 

8 Дорівнює або біль-
ше ніж 108,21 % -2,0424 

МК13 1 Менше ніж 0,001 % Х13 -0,237 
2 0,001 % 0,1 % 0,061 

3 Дорівнює або біль-
ше ніж 0,1 % 0,105 
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Продовж. табл. 7.2 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
   МК14 1 Менше ніж 6659,85 % Х14 0,869 

2 6659,85 % 11153,31 % 0,757 
3 11153,31 % 17423,55 % 0,703 
4 17423,55 % 31566,09 % 0,099 

5 Дорівнює або біль-
ше ніж 31566,09 % -1,201 

МК17 1 Менше ніж 122,3 % Х17 -1,748 
2 122,3 % 341,78 % -0,312 
3 341,78 % 611,73 % 0,351 
4 611,73 % 1725,96 % 0,456 

5 Дорівнює або більше 
ніж 1725,96 % 0,613 

4 Фінансова та 
страхова діяль-
ність, операції з 
нерухо-мим 
май-ном, про-
фесійна, науко-
ва та технічна 
діяльність, дія-
льність у сфері 
адміністра-
тивного та до-
поміж-ного об-
слуговування: 
секції K, L, M, 
N 

Z = 1,098+ 
+0,324·Х1+ 
+0,532·Х4+ 
+0,596·Х6+ 
+0,610·Х8+ 
+0,349·Х16 

МК1 1 Менше ніж -109,7 % Х1 -1,0251 
2 -109,7 % -40,5 % -1,0055 
3 -40,5 % -8,1 % -0,5511 
4 -8,1 % 1,0 % -0,2110 
5 1,0 % 20,5 % 0,3237 
6 20,5 % 72,4 % 0,834 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 72,4 % 0,927 

МК4 1 Менше ніж 2,0 % Х4 -1,162 
2 2,0 % 25,9 % -0,059 
3 25,9 % 85,8 % 0,119 
4 85,8 % 274,1 % 0,290 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 274,1 % 0,927 

МК6 1 Менше ніж 0,001 % Х6 -1,142 
2 0,001 % 1,6 % -0,986 
3 1,6 % 5,1 % -0,551 
4 5,1 % 11,1 % -0,281 
5 11,1 % 40,5 % 0,065 
6 40,5 % 80,6 % 0,881 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 80,6 % 1,308 

МК8 1 Менше ніж 557,8 % Х8 0,504 
2 557,8 % 4032,3 % 0,648 
3 4032,3 % 13034,6 % 0,420 
4 13034,6 % 33402,1 % -0,473 

5 Дорівнює або біль-
ше ніж 33402,1 % -0,718 

МК16 1 Менше ніж -513,2 % Х16 -1,201 
2 -513,2 % -110,8 % -0,828 
3 -110,8 % -34,7 % -0,635 
4 -34,7 % -8,5 % -0,281 
5 -8,5 % 0,4 % 0,092 
6 0,4 % 2,0 % 0,751 

7 Дорівнює або бі-
льше ніж 2,0 % 0,891 
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Продовж. табл. 7.2 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
5 Інші: сек- 

ції D, E, H, 
I, J, O, P, Q, 
R, S, T, U  

Z = 1,833+ 
+0,562·Х1+ 
+0,605·Х2+ 
+0,833·Х5+ 
+0,523·Х6+ 
+0,534·Х8 

МК1 1 Менше ніж -59,2 % Х1 -1,185 
2 -59,2 % -9,7 %  -0,710 
3 -9,7 % 2,1 % -0,451 
4 2,1 % 31,1 % 0,514 
5 31,1 % 74,5 % 0,539 

6 Дорівнює або бі-
льше ніж 74,5 % 0,739 

МК2 1 Менше ніж 10,1 % Х2 -1,036 
2 10,1 % 22,1 % -0,353 
3 22,1 % 33,5 % -0,195 
4 33,5 % 48,6 % -0,077 
5 48,6 % 82,5 % 0,084 
6 82,5 % 102,3 % 0,447 
7 102,3 % 129,9 % 0,665 

8 Дорівнює або бі-
льше ніж 129,9 % 0,699 

МК5 1 Менше ніж 387,2 % Х5 -0,055 
2 387,2 % 1266,4 %  0,137 
3 1266,4 % 3231,9 % 0,384 
4 3231,9 % 8885,4 % 0,188 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 8885,4 % -0,491 

МК6 1 Менше ніж 7,7 % Х6 -0,782 
2 7,7 % 19,6 %  -0,382 
3 19,6 % 36,2 % -0,161 
4 36,2 % 98,7 % 0,159 
5 98,7 % 166,7 % 0,739 

6 Дорівнює або бі-
льше ніж 166,7 % 0,798 

МК8 1 Менше ніж 663,0 % Х8 0,134 
2 663,0 % 2341,2 % 0,624 
3 2341,2 % 5413,6 % 0,354 
4 5413,6 % 14174,3 % 0,112 

5 Дорівнює або бі-
льше ніж 14174,3 % -0,796 

 
Далі визначаються фінансові показники (табл. 7.3) на підставі даних 

фінансової звітності: 
- для боржника – великого або середнього підприємства: за формою 

№ 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)», формою № 2 «Звіт про фінансові 
результати (Звіт про сукупний дохід)»; 

- для боржника – малого підприємства: за формою № 1-м або № 1-мс 
«Баланс», формою № 2-м або № 2-мс «Звіт про фінансові результати». 

Для цілей розрахунку фінансових показників усі показники звітності 
враховуються зі знаком (+), як це передбачено відповідними положеннями 
(стандартами) бухгалтерського обліку, крім показників власного капіталу 
(форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» та № 1-м (1-мс) «Баланс», 
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Таблиця 7.3 
Фінансові показники для розрахунку інтегрального показника         

фінансового стану боржника – юридичної особи 

Фінансовий 
показник Характеристика Формула  

розрахунку 

Алгоритм 
розрахунку  

для великого 
або середнього 
підприємства 

(рядки) 

Алгоритм 
розрахунку для 
малого підпри-
ємства (рядки) 

А Б В Г Д 
1. К1, МК1 – 
показники      
капіталу 

Частка капіталу в     
балансі підприємства 

Власний капітал 
Валюта балансу 

(актив) 

Ф. № 1:  
1495, гр.4 
1300, гр.4 

Ф. № 1-м:  
1495, гр. 4 
1300, гр.4 

2. К2, МК2 – 
показники за-
гальної ліквід-
ності 

Спроможність підп-
риємства покривати 
короткострокові зо-
бов’язання за рахунок 
оборотних активів 

Оборотні активи 
Поточні            

зобов’язання і 
забезпечення 

Ф. № 1:  
(1125+1100+  
+1110+1165), 

гр.4 
1695, гр.4 

Ф. № 1-м:  
(1125+1155+  
+1100+1110+ 
+1165), гр.4 
1695, гр.4 

3. МК3 – пока-
зник покриття 
боргу прибут-
ком до оподат-
кування 

Спроможність обслу-
говування боргу при-
бутком до оподатку-
вання 

Фінансовий     
результат до 

оподаткування 
Чисті коротко-
строкові та дов-
гострокові зо-

бов’язання 

– 

Ф. № 2-м: 
2290, гр.3 
Ф. № 1-м: 

(1595+1600+ 
+1610–1165), 

гр.4 

4. К4, МК4 – 
показники 
швидкої лікві-
дності 

Спроможність підп-
риємства покривати 
короткострокові зо-
бов’язання за рахунок 
високоліквідних ак-
тивів 

Високоліквідні 
активи 

Поточні            
зобов’язання і 
забезпечення 

Ф. № 1: 
(1125+1165), 

гр.4 
1695, гр.4 

Ф. № 1-м: 
(1125+1155+  
+1165), гр.4 
1695, гр.4 

5. К5, МК5 – 
показники обо-
ротності запа-
сів 

Період повного обо-
роту запасів 

Запаси 
Собівартість  
реалізованої 

продукції 

Ф. № 1: 
(1100+1110), 

гр.4 ∙ 365 
Ф. № 2: 2050, 

гр.3 

Ф. № 1-м: 
(1100+1110), 

гр.4 ∙ 365 
Ф. № 2-м: 
2050, гр.3 

6. К6, МК6 – 
показники по-
криття боргу 
валовим при-
бутком 

Спроможність обслу-
говування боргу ва-
ловим прибутком 

Валовий        
прибуток  

Чисті коротко-
строкові та дов-
гострокові зо-

бов’язання 

Ф. № 2: 
(2090–2095), 

гр.3 
Ф. № 1: 

(1510+1515+  
+1600+1610–  
–1165), гр.4 

Ф. № 2-м: 
(2000–2050), 

гр.3 
Ф. № 1-м: 

(1595+1600+ 
+1610–1165), 

гр.4 

7. К7, МК7 – 
показники за-
боргованості 

Частка боргу підпри-
ємства до активів 

Короткострокові 
та довгострокові 

зобов’язання 
Валюта балансу 

(актив) 

Ф. № 1: 
(1510+1515+  
+1600+1610), 

гр.4 
1300, гр.4 

Ф. № 1-м: 
(1595+1600+ 
+1610), гр.4 
1300, гр.4 
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Продовж. табл. 7.3 
А Б В Г Д 

8. К8, МК8 – 
показники обо-
ротності кре-
диторської за-
боргованості  

Період повного обо-
роту кредиторської 
заборгованості 

Поточна креди-
торська заборго-
ваність за това-

ри, роботи,     
послуги 

Собівартість ре-
алізованої про-

дукції 

Ф. № 1: 
1615, гр.4 · 365 

Ф. № 2: 
2050, гр.3 

Ф. № 1-м: 
1615, гр.4 · 365 

Ф. № 2-м: 
2050, гр.3 

9. К9 – показ-
ник рентабе-
льності опера-
ційної діяль-
ності  

Ефективність опера-
ційної діяльності під-
приємства 

Фінансовий ре-
зультат від 
операційної 
діяльності 

Чистий дохід від 
реалізованої 

продукції (заро-
блених страхо-

вих премій) 

Ф. № 2: 
(2190–2195), 

гр.3 
(2000+2010), 

гр.3 

– 

10. К10 – пока-
зник поточної 
ліквідності 

Спроможність підп-
риємства покривати 
короткострокові зо-
бов’язання за рахунок 
поточних активів 

Поточні активи 
Поточні            

зобов’язання і 
забезпечення 

Ф. № 1:  
1195, гр.4 
1695, гр.4 

– 

11. К11, МК11 – 
показники пок-
риття боргу 
чистим дохо-
дом  

Спроможність обслу-
говування боргу до-
ходами від основного 
виду діяльності 

Чисті коротко-
строкові та дов-
гострокові зо-

бов’язання 
Чистий дохід від 

реалізованої 
продукції (заро-
блених страхо-

вих премій) 

Ф. № 1: 
(1510+1515+  
+1600+1610–  
–1165), гр.4 

Ф. № 2: 
(2000+2010), 

гр.3 

Ф. № 1-м: 
(1595+1600+ 
+1610–1165), 

гр.4 
Ф. № 2-м: 
2000, гр.3 

12. МК12 – по-
казник покрит-
тя активів при-
бутком до опо-
даткування 

Ефективність викори-
стання активів підп-
риємства 

Фінансовий 
результат до  

оподаткування 
Валюта балансу 

(актив) 

– 

Ф. № 2-м: 
2290, гр.3 
Ф. № 1-м: 
1300, гр.4 

13. К13, МК13 – 
показники час-
тки неопера-
ційних елемен-
тів балансу 

Частка активів, яка не 
має прямого відно-
шення до операційної 
діяльності підприємс-
тва 

Неопераційні 
активи 

Валюта балансу 
(актив) 

Ф. № 1: 
(1000+1030+ 
+1035+1040+ 
+1045 +1050+ 
+1090+1155+ 
+1160+1190), 

гр.4 
1300, гр.4 

Ф. № 1-м: 
(1030+1090+ 
+1160+1190), 

гр.4 
1300, гр.4 

14. К14, МК14 – 
показники обо-
ротності пото-
чних   активів 

Період повного обо-
роту поточних акти-
вів 

Поточні активи 
Чистий дохід від 

реалізованої 
продукції (заро-
блених страхо-

вих премій) 

Ф. № 1: 
1195, гр.4 · 365 

Ф. № 2: 
(2000+2010), 

гр.3 

Ф. № 1-м: 
1195, гр.4 · 365 

Ф. № 2-м: 
2000, гр.3 
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Продовж. табл. 7.3 
А Б В Г Д 

15. К15 – показ-
ник покриття 
фінансових ви-
трат прибутком 
до оподатку-
вання та амор-
тизації 

Спроможність фінан-
сування неоперацій-
них витрат операцій-
ним прибутком до 
вирахування аморти-
зації 

Фінансовий ре-
зультат від опе-
раційної діяль-

ності до  
вирахування 
амортизації 

Чисті фінансові 
витрати 

Ф. № 2: 
(2190–2195+ 
+2515), гр.3 
(2250–2220), 

гр.3 

– 

16. К16, МК16 – 
показники рен-
табельності до 
оподаткування  

Ефективність діяль-
ності підприємства до 
оподаткування 

Фінансовий      
результат до      

оподаткування 
Чистий дохід від 

реалізованої 
продукції (заро-
блених страхо-

вих премій) 

Ф. № 2: 
(2190–2195+ 
+2220–2250), 

гр.3 
(2000+2010), 

гр.3 

Ф. № 2-м: 
2290, гр.3 
2200, гр.3 

17. К17, МК17 – 
показники пок-
риття фінансо-
вих витрат ва-
ловим прибут-
ком 

Спроможність фінан-
сування фінансових 
витрат валовим при-
бутком 

Валовий прибу-
ток (збиток) 

Чисті фінансові 
витрати 

Ф. № 2: 
(2090–2095), 

гр.3 
(2250–2220), 

гр.3 

Ф. № 2-м: 
(2000–2050), 

гр.3 
2270, гр.3 

 
рядок 1495); витрат (доходу) з податку на прибуток та прибутку (збитку) 
від припиненої діяльності після оподаткування (форма № 2 «Звіт про фі-
нансові результати (Звіт про сукупний дохід)», рядки 2300 та 2305); фінан-
сового результату до оподаткування, податку на прибуток та чистого при-
бутку (збитку) (форми № 2-м (2-мс) «Звіт про фінансові результати», рядки 
2290, 2300 та 2350), які ураховуються зі знаком (–), якщо вони мають 
від’ємне значення.  

Якщо під час розрахунку фінансових показників К1, К4, К9, К10, К16, 
МК1, МК4, МК12, МК16 знаменник формули дорівнює нулю, то для розра-
хунку інтегрального показника береться значення показника Х, що відпо-
відає діапазону, який містить найменше зі значень, установлених для від-
повідного фінансового показника. 

Якщо під час розрахунку фінансових показників К2, К5, К7, К8, К11, 
К13, К14, МК2, МК5, МК7, МК8, МК11, МК13, МК14 знаменник формули дорі-
внює нулю, то для розрахунку інтегрального показника береться значення 
показника Х, що відповідає діапазону, який містить найбільше зі значень, 
установлених для відповідного фінансового показника. 

Якщо під час розрахунку фінансових показників К6, К15, К17, МК3, 
МК6, МК17 знаменник формули дорівнює нулю або є від’ємним, то під час 
розрахунку інтегрального показника фінансовий показник не враховується 
(значенню відповідного показника Хі присвоюється 0). 

Клас боржника – юридичної особи визначається залежно від зна-
чення інтегрального показника з урахуванням величини підприємства (ве-
лике, середнє або мале) (табл. 7.4, 7.5). Найвищий клас боржника – 1, най-
нижчий – 9. 
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Таблиця 7.4 
Визначення класу боржника – юридичної особи для великого  

або середнього підприємства за інтегральним показником 
№ 
з/п Вид економічної діяльності 

Діапазони значень інтегрального             
показника за класами 

значення клас 1 клас 2 клас 3 клас 4 

1. 
Сільське господарство, лісове госпо-
дарство та рибне господарство: сек-
ція А 

Більше 
або дорі-

внює 
+4,46 +3,79 +3,12 +2,45 

Менше 
ніж - +4,46 +3,79 +3,12 

2. 
Добувна промисловість і розроб- 
лення кар’єрів, переробна промисло-
вість, будівництво: секції В, С, F 

Більше 
або дорі-

внює 
+3,55 +2,90 +2,55 +1,60 

Менше 
ніж - +3,55 +2,90 +2,55 

3 
Оптова та роздрібна торгівля; ремонт 
автотранспортних засобів і 
мотоциклів: секція G 

Більше 
або дорі-

внює 
+3,77 +3,12 +2,46 +1,80 

Менше 
ніж - +3,77 +3,12 +2,46 

4. 

Фінансова та страхова діяльність, 
операції з нерухомим майном, про-
фесійна, наукова та технічна діяль-
ність, діяльність у сфері адміністра-
тивного та допоміжного обслугову-
вання: секції K, L, M, N 

Більше 
або дорі-

внює 
+2,85 +2,32 +1,79 +1,26 

Менше 
ніж - +2,85 +2,32 +1,79 

5. Інші: секції D, E, H, I, J, K, L, M, N, 
O, P, Q, R, S, T, U  

Більше 
або дорі-

внює 
+3,25 +2,75 +2,26 +1,77 

Менше 
ніж - +3,25 +2,75 +2,26 

 
Продовж. табл. 7.4 

№ 
з/п Вид економічної діяльності 

Діапазони значень інтегрального             
показника за класами 

клас 5 клас 6 клас 7 клас 8 клас 9 

1. 
Сільське господарство, лісове госпо-
дарство та рибне господарство: секція 
А 

+1,77 +1,10 +0,43 -0,24 - 

+2,45 +1,77 +1,10 +0,43 -0,24 

2. 
Добувна промисловість і розроб- 
лення кар’єрів, переробна промисло-
вість, будівництво: секції В, С, F 

+0,95 +0,31 -0,34 -0,99 - 

+1,60 +0,95 +0,31 -0,34 -0,99 

3 
Оптова та роздрібна торгівля; ремонт 
автотранспортних засобів і 
мотоциклів: секція G 

+1,14 +0,49 -0,17 -0,83 - 

+1,80 +1,14 +0,49 -0,17 -0,83 

4. 

Фінансова та страхова діяльність, 
операції з нерухомим майном, про-
фесійна, наукова та технічна діяль-
ність, діяльність у сфері адміністра-
тивного та допоміжного обслугову-
вання: секції K, L, M, N 

+0,73 +0,20 -0,33 -0,86 - 

+1,26 +0,73 +0,20 -0,33 -0,86 

5. Інші: секції D, E, H, I, J, K, L, M, N, O, 
P, Q, R, S, T, U  

+1,27 +0,78 +0,28 -0,21 - 
+1,77 +1,27 +0,78 +0,28 -0,21 
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Таблиця 7.5 
Визначення класу боржника – юридичної особи для малого                 

підприємства за інтегральним показником 
№ 
з/п Вид економічної діяльності 

Діапазони значень інтегрального             
показника за класами 

значення клас 1 клас 2 клас 3 клас 4 

1. 
Сільське господарство, лісове госпо-
дарство та рибне господарство: сек-
ція А 

Більше 
або дорі-

внює 
+3,99 +3,56 +3,13 +2,69 

Менше 
ніж - +3,99 +3,56 +3,13 

2. 
Добувна промисловість і розроб- 
лення кар’єрів, переробна промисло-
вість, будівництво: секції В, С, F 

Більше 
або дорі-

внює 
+2,87 +2,40 +1,93 +1,46 

Менше 
ніж - +2,87 +2,40 +1,93 

3 
Оптова та роздрібна торгівля; ремонт 
автотранспортних засобів і 
мотоциклів: секція G 

Більше 
або дорі-

внює 
+3,24 +2,69 +2,13 +1,58 

Менше 
ніж - +3,24 +2,69 +2,13 

4. 

Фінансова та страхова діяльність, 
операції з нерухомим майном, про-
фесійна, наукова та технічна діяль-
ність, діяльність у сфері адміністра-
тивного та допоміжного обслугову-
вання: секції K, L, M, N 

Більше 
або дорі-

внює 
+2,85 +2,32 +1,79 +1,26 

Менше 
ніж - +2,85 +2,32 +1,79 

5. Інші: секції D, E, H, I, J, K, L, M, N, 
O, P, Q, R, S, T, U  

Більше 
або дорі-

внює 
+3,25 +2,75 +2,26 +1,77 

Менше 
ніж - +3,25 +2,75 +2,26 

 
Продовж. табл. 7.5 

№ 
з/п Вид економічної діяльності 

Діапазони значень інтегрального             
показника за класами 

клас 5 клас 6 клас 7 клас 8 клас 9 

1. 
Сільське господарство, лісове госпо-
дарство та рибне господарство: секція 
А 

+2,26 +1,83 +1,40 +0,97 - 

+2,69 +2,26 +1,83 +1,40 +0,97 

2. 
Добувна промисловість і розроб- 
лення кар’єрів, переробна промисло-
вість, будівництво: секції В, С, F 

+0,99 +0,52 +0,05 -0,43 - 

+1,46 +0,99 +0,52 +0,05 -0,43 

3 
Оптова та роздрібна торгівля; ремонт 
автотранспортних засобів і 
мотоциклів: секція G 

+1,03 +0,47 -0,08 -0,63 - 

+1,58 +1,03 +0,47 -0,08 -0,63 

4. 

Фінансова та страхова діяльність, 
операції з нерухомим майном, про-
фесійна, наукова та технічна діяль-
ність, діяльність у сфері адміністра-
тивного та допоміжного обслугову-
вання: секції K, L, M, N 

+0,73 +0,20 -0,33 -0,86 - 

+1,26 +0,73 +0,20 -0,33 -0,86 

5. Інші: секції D, E, H, I, J, K, L, M, N, O, 
P, Q, R, S, T, U  

+1,27 +0,78 +0,28 -0,21 - 
+1,77 +1,27 +0,78 +0,28 -0,21 
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Банк коригує визначений на підставі розрахунку інтегрального по-
казника фінансового стану клас боржника – юридичної особи, застосовую-
чи коригуючі фактори, а саме щодо: 

1) своєчасності сплати боргу боржником – юридичною особою з до-
триманням таких вимог: 

у разі наявності факту прострочення боргу від 31 до 60 днів – банк 
визначає клас не вище 5; від 61 до 90 днів – не вище 8; 91 та більше днів – 
не вище 10; 

2) належності боржника до групи юридичних осіб під спільним кон-
тролем/групи пов’язаних контрагентів; 

3) ознак, що свідчать про високий кредитний ризик боржни-
ка/контрагента; 

4) вимог щодо визнання/припинення визнання банком дефолту бор-
жника/контрагента; 

5) інформації з Кредитного реєстру про нижчий (гірший) від визна-
ченого банком клас боржника: 

якщо клас боржника 9 – банк понижує визначений ним клас цього 
боржника на два класи, але не нижче 9; 

якщо клас боржника 10 – банк понижує визначений ним клас цього 
боржника на три класи. 
 З позиції комерційного банку проведемо оцінювання фінансового 
стану боржника – юридичної особи, визначивши його клас залежно від 
значення інтегрального показника (табл. 7.6). Вихідною інформацією є фо-
рма № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і форма № 2 «Звіт про фінан-
сові результати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і звітний роки (дода-
тки А, Б). 

Алгоритм оцінювання фінансового стану боржника – юридичної осо-
би включає взаємопов’язані етапи. 

Перший етап. Виходячи з належності підприємства відповідно до 
законодавства України до великого, середнього або малого та виду його 
економічної діяльності, обирається модель розрахунку інтегрального пока-
зника фінансового стану боржника – юридичної особи (табл. 7.2). 

Підприємство є великим і має вид економічної діяльності – сільське 
господарство. 

Другий етап. За даними фінансової звітності підприємства розрахо-
вуються фінансові показники (табл. 7.3), які використовуються для визна-
чення  відповідних їм показників та інтегрального показника фінансового 
стану боржника – юридичної особи (табл. 7.1). Значення фінансових пока-
зників (Кі)  та відповідних їм показників (Хі) відображаються у табл. 7.6. 

Третій етап. Проводиться розрахунок інтегрального показника фі-
нансового стану боржника – юридичної особи (за моделлю табл. 7.1).  

Базовий рік: 
Z =2,599+0,451×Х2+0,637×Х5+0,529×Х8+0,362×Х9+0,756×Х11=2,599+0,451× 
×1,0498+0,637×0,702+0,529×0,327+0,362×0,515+0,756×1,1048=+4,714. 

Звітний рік: 
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Z =2,599+0,451×Х2+0,637×Х5+0,529×Х8+0,362×Х9+0,756×Х11=2,599+0,451× 
×1,0498+0,637×0,702+0,529×0,563+0,362×0,515+0,756×1,3689=+5,039. 

Значення інтегрального показника заносяться у табл. 7.6. 
Четвертий етап. Визначається клас боржника – юридичної особи 

залежно від значення інтегрального показника з урахуванням величини 
підприємства (велике, середнє або мале) (табл. 7.4, 7.5). 

Клас боржника – юридичної особи відображається у табл. 7.6. 
Таблиця 7.6 

Фінансові показники (Кі), відповідні їм показники (Хі) і клас                
боржника – юридичної особи 

Назва фінансового показника 
Базовий рік Звітний рік 

Значення 
Кі, % 

Значення 
Хі 

Значення 
Кі, % 

Значення 
Хі 

Показник загальної ліквідності 
(К2) 989,1 1,0498 1449,2 1,0498 

Показник оборотності запасів 
(К5) 35246,2 0,702 31673,2 0,702 

Показник оборотності креди-
торської заборгованості (К8) 2729,3 0,327 1131,8 0,563 

Показник рентабельності      
операційної діяльності (К9) 25,3 0,515 28,3 0,515 

Показник покриття боргу       
чистим доходом (К11) 4,9 1,1048 -2,7 1,3689 

Інтегральний показник фінан-
сового стану боржника – юри-
дичної особи 

× +4,714 × +5,039 

Клас боржника – юридичної 
особи × 1 × 1 

 
Отже, з п’яти фінансових показників у базовому році для трьох із 

них встановлені максимальні значення показників Хі (показників загальної 
ліквідності (К2), оборотності запасів (К5) і рентабельності операційної дія-
льності (К9)), а в звітному році – для чотирьох (додався показник покриття 
боргу чистим доходом (К11)). Поліпшилося оцінювання показника оборот-
ності кредиторської заборгованості з діапазону 3 (0,327) до діапазону 2 
(0,563). 
 Розраховане значення інтегрального показника фінансового стану 
боржника – юридичної особи (+4,714 у базовому році та +5,039 у звітному 
році)) відповідно до табл. 7.4 більше ніж +4,46, що вказує на найвищий 
клас кредитоспроможності – 1. Таким чином, результати визначення класу 
боржника – юридичної особи за системою фінансових показників дають 
змогу зробити висновок про стійкий фінансовий стан та високий рівень 
кредитоспроможності підприємства з позитивною динамікою.  
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7.4. Загальні підходи та принципи визначення  
       кредитного ризику за активами 

 
Відповідно до вимог «Положенні про визначення банками України 

розміру кредитного ризику за активними банківськими операціями» банк із 
метою визначення можливих втрат (збитків) невиконання боржником/кон-
трагентом зобов’язань здійснює оцінювання кредитного ризику за всіма 
активними банківськими операціями. 

Активна банківська операція (актив) – операція, що обліковується 
банком за активними балансовими або позабалансовими рахунками Плану 
рахунків бухгалтерського обліку банків України, затвердженого постано-
вою Правління Національного банку України від 11 вересня 2017 р. № 89 
(зі змінами). До таких операцій належать усі види кредитних операцій, 
операції з розміщення коштів на кореспондентських рахунках в інших бан-
ках, операції з придбання цінних паперів, дебіторська заборгованість, у 
тому числі дебіторська заборгованість за господарською діяльністю, інші 
активні банківські операції, уключаючи нараховані за всіма цими операці-
ями доходи. 

Кредитний ризик (CR) – розмір очікуваних втрат (збитків) (EL) за 
активом унаслідок дефолту боржника/контрагента. 

Дефолт боржника/контрагента – стан у відносинах між банком і 
боржником/контрагентом, що характеризується ознаками, визначеними в 
розділі XVII Положення № 351.  

Компонентами кредитного ризику є: 
а) імовірність дефолту (PD) – компонент (коефіцієнт) розрахунку 

розміру кредитного ризику, що відображає ймовірність припинення вико-
нання боржником/контрагентом своїх зобов’язань; 

б) втрати в разі дефолту (LGD) – компонент (коефіцієнт) розрахун-
ку розміру кредитного ризику, що відображає рівень втрат (збитків) уна-
слідок дефолту боржника/контрагента; 

в) експозиція під ризиком (EAD) – компонент розрахунку розміру 
кредитного ризику, що відповідає боргу за активом, який перебуває під ри-
зиком дефолту боржника/контрагента.  

Банк визначає кредитний ризик за активами з дотриманням таких 
принципів:  

1) переваги сутності здійснюваних банком активних операцій над їх 
формою, який, зокрема, передбачає, що банк: 

- забезпечує повну та адекватну оцінку кредитного ризику під час 
здійснення розрахунку розміру кредитного ризику за активом як на інди-
відуальній, так і на груповій основі; 

- установлює для боржника/контрагента економічно обґрунтовані 
періодичність та розмір сплати ним боргу; 

2) своєчасності та повноти виявлення кредитного ризику, який, зо-
крема, передбачає, що під час оцінки кредитного ризику за активом банк 
ураховує: 
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- наявну інформацію про боржника/контрагента, у тому числі пуб-
лічну; інформацію щодо зловживань і шахрайства; репутацію боржни-
ка/контрагента; якість менеджменту; відносини боржника/контрагента з ін-
шими банками-кредиторами/контрагентами, у тому числі його кредитну 
історію; 

- мету проведення боржником кредитної операції та її відповідність 
профілю його господарської діяльності; 

- ступінь взаємозв’язку банку з боржником/контрагентом, включаю-
чи наявність розрахункового рахунку в банку, разові відносини тощо; 

- макро- та мікроекономічні фактори, що впливають на фінансовий 
стан та/або бізнес-діяльність боржника/контрагента, поточний стан еконо-
міки, стан галузі, до якої належить боржник/контрагент, включаючи його 
спроможність виконувати свої зобов’язання перед банком, іншими банка-
ми-кредиторами/контрагентами, залежність діяльності боржника/контр-
агента від (специфічних) ринків постачання/збуту продукції/послуг, фак-
тори ризику, пов’язані з об’єктом кредитування тощо; 

- усю наявну інформацію, необхідну для здійснення банком адек-
ватної оцінки кредитного ризику, у тому числі достовірну фінансову звіт-
ність боржника/контрагента; 

- схильність боржника/контрагента до діяльності в нових, високори-
зикових сферах діяльності тощо; 

- ступінь впливу групи юридичних осіб під спільним контролем або 
групи пов’язаних контрагентів на фінансовий стан боржника – юридичної 
особи; 

- прогноз макро- та мікроекономічних факторів, ринкових умов, що 
впливають на майбутні умови діяльності боржника/контрагента та можуть 
погіршити його здатність виконувати свої зобов’язання перед банком, зо-
крема, очікувані: підвищення процентних ставок, збільшення рівня безро-
біття, зміни в правовому, економічному або технологічному середовищі 
функціонування боржника/контрагента, зниження попиту на товари/пос-
луги боржника/контрагента; 

3) адекватності оцінки розміру кредитного ризику, яка, зокрема, пе-
редбачає, що банк під час оцінки кредитного ризику за активом ураховує: 

- надійність та стабільність платоспроможності боржника/контр-
агента, що, зокрема, підтверджується результатами аналізу його плато-
спроможності за останні кілька років, надійності та стабільності бізнесу; 

- зіставлення розміру боргу боржника/контрагента, валюти та строків 
погашення боргу з обсягами його діяльності, очікуваними грошовими по-
токами, що ґенеруватимуться такою діяльністю, що, зокрема, підтвер-
джується фінансовою звітністю/доходами боржника/контрагента, відповід-
ними статистичними даними. Якщо валюта боргу відрізняється від валюти 
очікуваних грошових потоків для погашення боргу банк ураховує ризик 
перерахунку однієї валюти в іншу; 

- позитивний досвід щодо фактичного стану виконання укладених 
боржником/контрагентом контрактів/угод, спроможність контрагентів бор-
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жника/контрагента забезпечувати виконання зобов’язань перед ним тощо; 
- спрямування боржником отриманих кредитних коштів на цілі, що 

відповідають виду, обсягу та складності здійснюваної ним господарської 
діяльності; 

- готовність акціонерів/власників боржника/контрагента брати на се-
бе відповідальність за виконання боржником/контрагентом зобов’язань 
перед банком, що, зокрема, підтверджується наявністю достатнього обсягу 
власного (акціонерного) капіталу боржника/контрагента, наданими акціо-
нерами/власниками боржника/контрагента гарантіями щодо погашення 
боргу (за потреби) тощо; 

4) застосування банком способів (методів) зниження кредитного 
ризику, що об’єктивно, з дотриманням принципу обережності, забезпечу-
ють його мінімізацію. Зокрема, щодо отриманого банком забезпечення є 
об’єктивні докази існування (наявності); доступності; оцінки ринкової вар-
тості; страхування; контролю банком за належністю стану, схорон-ністю, 
вибуттям/заміною забезпечення; можливістю відчуження забезпечення на 
користь банку; 

5) урахування власного досвіду банку під час оцінки кредитного ризи-
ку шляхом застосування судження управлінського персоналу/колегіаль-
ного органу банку в частині: 

- розширення за потреби переліку факторів, передбаченого Поло-
женням № 351, що впливають на клас боржника/контрагента та спричиня-
ють його коригування в бік пониження (погіршення); 

- визначення значень компонентів кредитного ризику (PD та LGD) за 
активом у межах діапазонів, передбачених Положенням № 351, а також 
складової компонента LGD – обсягу інших надходжень від боржника, крім 
вартості наданого заставодавцем забезпечення (RC); 

- оцінки впливу на фінансовий стан боржника – юридичної особи ри-
зиків унаслідок його участі в групі юридичних осіб під спільним контро-
лем та/або групі пов’язаних контрагентів; 

- доведення відсутності впливу однієї або більше ознак дефолту, 
визначених Положенням № 351, на дефолт боржника/контрагента; 

- формування висновків про спроможність боржника/контрагента 
попри наявні фінансові труднощі обслуговувати борг; 

- розширення за потреби переліку подій та/або ознак дефолту борж-
ника/контрагента, передбачених Положенням №м 351; 

6) достатності та адекватності розроблених банком внутрішніх 
положень (правил, процедур, контролів), застосування яких забезпечує на-
лежну оцінку кредитного ризику за активними банківськими операціями і 
унеможливлює її викривлення. 

Банк із метою розрахунку розміру кредитного ризику за активом від-
повідно до вимог Положення № 351 та внутрішньобанківського положення 
визначає значення кожного з компонентів кредитного ризику (PD, LGD та 
EAD) залежно від виду боржника/контрагента [юридична особа (крім бан-
ку та бюджетної установи), фізична особа, бюджетна установа, банк, бор-
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жник – емітент цінних паперів], виду активу, виду забезпечення, валюти 
боргу (національна або іноземна), способу оцінки активу (на індивідуаль-
ній або груповій основі). 

Зокрема, банк визначає значення коефіцієнта ймовірності дефолту 
боржника – юридичної особи згідно з додатком 9 до Положення № 351 ви-
ходячи зі скоригованого класу боржника (табл. 7.7). 

Таблиця 7.7 
Діапазони значень коефіцієнта ймовірності дефолту (PD) боржника – 

юридичної особи 

Клас бор-
жника – 

юридичної 
особи  

Діапазони значень коефіцієнтів PD 
сільське гос-
подарство, 

лісове госпо-
дарство та 

рибне госпо-
дарство: 
секція А 

добувна про-
мисловість і 
розроблення 

кар'єрів, пере-
робна промис-

ловість, 
будівництво: 
секції B, C, F 

оптова та 
роздрібна 

торгівля; ремонт 
автотранспортних 

засобів і мото-
циклів: секція G 

фінансова та 
страхова діяль-
ність, операції з 
нерухомим май-
ном, професійна, 
наукова та техніч-

на діяльність, 
діяльність у сфері 
адміністративного 

та допоміжного 
обслуговування: 
секції K, L, M, N 

інші: 
секції 
D, E, 
H, I, 
J, O, 
P, Q, 
R, S, 
T, U 

1 0,005-0,013 0,005-0,022 0,005-0,018 0,005-0,030 0,005- 
0,024 

2 0,014-0,023 0,023-0,044 0,019-0,03 0,031-0,051 0,025- 
0,041 

3 0,024-0,048 0,045-0,086 0,031-0,06 0,052-0,069 0,042- 
0,059 

4 0,049-0,09 0,087-0,11 0,061-0,09 0,07-0,09 0,06- 
0,10 

5 0,10-0,14 0,12-0,17 0,10-0,14 0,10-0,12 0,11- 
0,14 

6 0,15-0,18 0,18-0,20 0,15-0,21 0,13-0,16 0,15- 
0,19 

7 0,19-0,25 0,21-0,29 0,22-0,27 0,17-0,21 0,20- 
0,24 

8 0,26-0,32 0,30-0,38 0,28-0,38 0,22-0,29 0,25- 
0,32 

9 0,33-0,99 0,39-0,99 0,39-0,99 0,30-0,99 0,33- 
0,99 

10 1,0 1,0 1,0 1,0 1,0 
 
За інформацією табл. 7.6 підприємство має клас боржника – юридич-

ної особи 1, а тому ймовірність його дефолту знаходиться в інтервалі від 
0,5 до 1,3 %.   

Банк під час визначення значення коефіцієнта ймовірності дефолту 
боржника – юридичної особи в межах установленого діапазону також ура-
ховує: 

- динаміку фактичних значень інтегрального показника;  
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- якість менеджменту боржника – юридичної особи;  
- наявність та активність ринків збуту продукції;  
- наявність та стан виконання бізнес-плану;  
- інші події та обставини, що можуть впливати на припинення вико-

нання боржником своїх зобов’язань.  
Порядок урахування впливу такої інформації в межах передбаченого 

Положенням № 351 для боржника – юридичної особи діапазону банк 
визначає у внутрішньобанківському положенні. 

 
 

Запитання для перевірки знань 
 

1. Які є варіанти тлумачення поняття «кредитоспроможність»? 
2. Які системи оцінювання кредитоспроможності боржника застосо-

вують у міжнародній практиці? 
3. Які елементи включає схема оцінювання банком кредитоспроможно-

сті боржника – юридичної особи? 
4. Які основні вимоги до оцінювання фінансового стану боржника – 

юридичної особи містяться у «Положенні про визначення банками 
України розміру кредитного ризику за активними банківськими опе-
раціями»? 

5. Які методики та процедури повинні передбачати внутрішньобанків-
ські положення щодо визначення розміру кредитного ризику за акти-
вними банківськими операціями? 

6. Які дані повинна містити кредитна документація (справа) боржни-
ка? 

7. Із застосуванням якої логістичної моделі банк розраховує інтеграль-
ний показник фінансового стану божника – юридичної особи? 

8. Від чого залежить розрахунок інтегрального показника фінансового 
стану божника – юридичної особи? 

9. Як визначаються фінансові показники для розрахунку інтегрального 
показника фінансового стану божника – юридичної особи? 

10. Як встановлюється клас боржника – юридичної особи? 
11. Що таке активна банківська операція (актив), кредитний ризик, де-

фолт боржника/контрагента? 
12. Що є компонентами кредитного ризику? 
13. Із дотриманням яких принципів банк визначає кредитний ризик за 

активами? 
14. Як визначається значення коефіцієнта ймовірності дефолту борж-

ника – юридичної особи? 
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Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 7.1. Сторона у зобов’язанні (юридична або фізична особа), яка по-
винна сплатити борг/виконати вимогу банку згідно з умовами укладеного 
договору – це визначення: 
 а) боржника; 
 б) контрагента банку; 
 в) кредитної операції. 
 7.2. Здатність боржника (контрагента) банку здійснювати розра-
хунки за всіма видами своїх зобов’язань відповідно до умов договорів – це 
визначення: 
 а) платоспроможності; 
 б) ліквідності; 
 в) фінансової стійкості; 
 г) кредитоспроможності. 

7.3. Спроможність за конкретних умов кредитування у повному об-
сязі та у визначений кредитним договором строк розрахуватися за своїми 
борговими зобов’язаннями виключно грошима, що генеруються боржни-
ком у процесі основної діяльності, – це визначення: 
 а) платоспроможності; 
 б) ліквідності; 
 в) фінансової стійкості; 
 г) кредитоспроможності. 
 7.4. Яка міжнародна система оцінювання кредитоспроможності 
вивчає репутацію боржника, капітал, фінансові можливості, забезпечен-
ня, загальні економічні умови: 
 а) «правило п’яти Сі»; 
 б) CAMPARI; 
 в) PARTS? 
 7.5. Порядок оцінки банками України розміру кредитного ризику за 
активними банківськими операціями визначає: 
 а) Положення № 23; 
 б) Закон України «Про банки і банківську діяльність»; 
 в) Положення № 351. 
 7.6. Банк здійснює оцінювання фінансового стану боржників – юри-
дичних осіб, які складають квартальну та річну фінансову звітність, не 
рідше ніж один раз на: 
 а) 12 місяців; 
 б) 6 місяців; 
 в) 3 місяці. 
 7.7. Де наведено перелік документів, які мають міститись у креди-
тній документації (справі) боржника: 
 а) додатку 1 до Положення № 351; 
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  б) додатку 2 до Положення № 351; 
 в) додатку 4 до Положення № 351. 

7.8. Сукупність інформації щодо дисципліни виконання боржни-
ком/контрагентом своїх зобов’язань, уключаючи інформацію, отриману з 
Кредитного реєстру Національного банку – це визначення: 
 а) кредитної операції; 
 б) боргу боржника; 
 в) кредитної історії. 
 7.9. Банк здійснює оцінювання фінансового стану боржника – юри-
дичної особи шляхом розрахунку: 
 а) комплексного показника кредитоспроможності; 
 б) показника бального (рейтингового) оцінювання фінансового ста-
ну; 
 в) інтегрального показника фінансового стану. 
 7.10. Банк розраховує інтегральний показник фінансового стану бо-
ржника із застосуванням: 
 а) багатофакторної адитивної моделі; 
 б) багатофакторної мультиплікативної моделі; 
 в) логістичної моделі. 
 7.11. Що впливає на визначення моделі розрахунку інтегрального по-
казника фінансового стану боржника – юридичної особи: 
 а) вид економічної діяльності підприємства; 
 б) належність підприємства відповідно до законодавства України до 
великого, середнього або малого; 
 в) організаційно-правова форма діяльності підприємства; 
 г) правильні відповіді а) і б)? 
 7.12. У формулі розрахунку інтегрального показника фінансового 
стану боржника – юридичної особи показники хі – це: 
 а) фінансові коефіцієнти, що визначаються на підставі даних фінан-
сової звітності боржника – юридичної особи; 
 б) показники, що визначаються на підставі фінансових коефіцієнтів, 
розрахованих за даними фінансової звітності боржника – юридичної особи, 
з урахуванням установлених Національним банком України діапазонів для 
кожного фінансового показника; 
 в) коефіцієнти логістичної моделі, що визначаються з урахуванням 
вагомості показників. 
 7.13. За скількома групами видів економічної діяльності поділяються 
моделі розрахунку інтегрального показника фінансового стану боржника 
– юридичної особи: 
 а) дев’ятьма; 
 б) п’ятьма; 
 в) чотирма?   

7.14. Який фінансовий показник визначається відношенням оборот-
них активів до поточних зобов’язань і забезпечень: 
 а) показник капіталу; 
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 б) показник загальної ліквідності; 
 в) показник швидкої ліквідності? 
 7.15. Відношенням чистого фінансового результату від операційного 
результату до чистого доходу від реалізованої продукції визначається: 
 а) показник покриття боргу прибутком до оподаткування; 
 б) показник рентабельності операційної діяльності; 
 в) показник покриття боргу чистим доходом. 
 7.16. Який фінансовий показник характеризує частку капіталу в ба-
лансі підприємства: 
 а) показник капіталу; 
 б) показник покриття боргу прибутком до оподаткування; 
 в) показник заборгованості? 
 7.17. За яким показником визначається спроможність підприємства 
покривати короткострокові зобов’язання за рахунок високоліквідних ак-
тивів: 
 а) показником загальної ліквідності; 
 б) показником швидкої ліквідності; 
 в) показником оборотності запасів? 
 7.18. Відношенням запасів до собівартості реалізованої продукції ви-
значається показник: 
 а) оборотності кредиторської заборгованості; 
 б) оборотності поточних активів; 
 в) оборотності запасів. 
 7.19. Який фінансовий показник визначається відношенням поточних 
активів активів до чистого доходу від реалізованої продукції: 
 а) швидкої ліквідності; 
 б) загальної ліквідності; 
 в) оборотності поточних активів? 
 7.20. Який фінансовий показник характеризує ефективність діяльно-
сті підприємства до оподаткування: 
 а) рентабельності операційної діяльності; 
 б) покриття фінансових витрат валовим прибутком; 
 в) рентабельності до оподаткування? 
 7.21. Для цілей розрахунку фінансовий показників зі знаком (–) урахо-
вується показник: 
 а) необоротних активів; 
 б) власного капіталу; 
 в) поточних зобов’язань і забезпечень. 
 7.22. Клас боржника – юридичної особи визначається залежно від: 
 а) значення інтегрального показника; 
 б) величини підприємства (велике, середнє або мале); 
 в) виду економічної діяльності; 
 г) усіх наведених факторів. 
 7.23. У разі наявності факту прострочення боргу від 31 до 60 днів 
банк визначає клас боржника – юридичної особи не вище: 
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 а) 5; 
 б) 8; 
 в) 10. 
 7.24. Операція, що обліковується банком за активними балансовими 
або позабалансовими рахнками – це: 
 а) фінансове зобов’язання; 
 б) активна банківська операція (актив); 
 в) кредитний ризик. 
 7.25. Розмір очікуваних втрат (збитків) за активом унаслідок де-
фолту боржника/контрагента – це визначення: 
 а) активної банківської операції; 
 б) стану обслуговування боргу; 
 в) кредитного ризику. 
 7.26. Компонент (коефіцієнт) розрахунку розміру кредитного ризи-
ку, що відображає ймовірність припинення виконання боржником/контр-
агентом своїх зобов’язань – це: 
 а) експозиція під ризиком; 
 б) втрати в разі дефолту; 
 в) імовірність дефолту. 
 7.27. Який компонент розрахунку розміру кредитного ризику відо-
бражає рівень втрат (збитків) унаслідок дефолту боржника/контраген-
та: 
 а) експозиція під ризиком; 
 б) втрати в разі дефолту; 
 в) імовірність дефолту? 
 7.28. Який принцип визначення кредитного ризику за активами пе-
редбача, що банк установлює для боржника/контрагента економічно об-
грунтовані періодичність та розмір сплати ним боргу: 
 а) своєчасності та повноти виявлення кредитного ризику; 
 б) адекватності оцінки розміру кредитного ризику; 
 в) переваги сутності здійснюваних банком активних операцій над їх 
формою? 
 7.29. Принцип своєчасності та повноти виявлення кредитного ризи-
ку передбачає, що банк ураховує: 
 а) усю наявну інформацію, необхідну для здійснення банком адек-
ватної оцінки кредитного ризику, у тому числі достовірну фінансову звіт-
ність боржника/контрагента; 
 б) надійність та стабільність платоспроможності боржника/контр-
агента; 
 в) спрямування боржником отриманих кредитних коштів на цілі, що 
відповідають виду, обсягу та складності здійснюваної ним господарської 
діяльності. 

7.30. Те, що банк під час оцінки кредитного ризику за активом ура-
ховує надійність та стабільність платоспроможності боржни-
ка/контрагента, забезпечує принцип: 
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 а) застосування банком способів (методів) зниження кредитного ри-
зику; 
 б) урахування власного довіду банку під час оцінки кредитного ри-
зику; 
 в) адекватності оцінки розміру кредитного ризику. 
 7.31. Банк із метою розрахунку розміру кредитного ризику за акти-
вом відповідно до вимог Положення № 351 та внутрішньобанківського по-
ложення визначає значення кожного з компонентів кредитного ризику 
(PD, LGD та EAD) залежно від:  

а) виду боржника/контрагента; 
б) виду активу;  
в) виду забезпечення;  
г) валюти боргу (національна або іноземна);  
д) способу оцінки активу (на індивідуальній або груповій основі); 

 е) усіх наведених факторів. 
 7.32. Для класу боржника – юридичної особи (вид економічної діяль-
ності – сільське господарство) 3 діапазон значень коефіцієнта ймовірно-
сті дефолту: 
 а) 0,024-0,048; 
 б) 0,10-0,14; 
 в) 0,19-0,25. 
 7.33. Якщо діапазон значень коефіцієнта ймовірності дефолту     
0,39-0,99, то клас боржника – юридичної особи (вид економічної діяльнос-
ті – оптова та роздрібна торгівля): 
 а) 5; 
 б) 9; 
 в) 10. 
 7.34. Для класу боржника – юридичної особи 10 ймовірність дефол-
ту становить: 
 а) 26-32 %; 
 б) 100 %; 
 в) 33-99 %. 
 7.35. Що ураховує банк під час визначення значення коефіцієнта 
ймовірності дефолту боржника – юридичної особи в межах установлено-
го діапазону: 
 а) модель розрахунку інтегрального показника; 
 б) динаміку фактичних значень інтегрального показника; 
 в) наявність та активність ринків збуту продукції; 

г) правильні відповіді б) і в)? 
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ТЕМА 8 
ОЦІНЮВАННЯ ВИРОБНИЧО-ФІНАНСОВОГО  

ЛЕВЕРИДЖУ 
 

 8.1. Оцінювання виробничого левериджу 
 8.2. Оцінювання фінансового левериджу 
 8.3. Економічний зміст і факторний аналіз ефекту фінансового 
                важеля 

 
 
8.1. Оцінювання виробничого левериджу 
 
Фінансова стійкість підприємства визначається насамперед оптима-

льною структурою майна (активів) і джерел формування капіталу (паси-
вів). У фінансовому аналізі процес оптимізації структури активів і пасивів 
підприємства з метою збільшення прибутку називається левериджем (lev-
erage). Леверидж перекладається з англійської як важіль і в буквальному 
розумінні означає дію невеликої сили, за допомогою якої можна перемі-
щувати досить важкі предмети. Стосовно економіки леверидж розгляда-
ється як певний фактор, незначна зміна якого може привести до суттєвої 
зміни результативного показника.  

Отже, леверидж – це важіль, незначною зміною якого можна суттєво 
змінити результати виробничо-фінансової діяльності підприємства, важіль 
впливу на зміну структури активів і пасивів балансу з метою отримання 
приросту прибутку. Розрізняють три види левериджу: 

- виробничий (операційний); 
- фінансовий; 
- виробничо-фінансовий (операційно-фінансовий). 
Фінансова стійкість підприємства багато в чому залежить від того, 

наскільки оптимально поєднуються окремі види активів балансу (зокрема, 
основний та оборотний капітал) і, відповідно, постійні та змінні витрати. 
Взаємозв’язок між обсягом виробництва, постійними та змінними витра-
тами відображає показник виробничого (операційного) левериджу, від рів-
ня якого залежить величина прибутку та фінансова стійкість підприємства. 

Виробничий леверидж – це потенційна можливість впливати на 
прибуток від реалізації продукції шляхом зміни структури собівартості та 
обсягу продажу. Чутливість зміни прибутку залежно від зміни обсягу про-
дажу пов’язана з тим, що в структурі собівартості є постійні витрати, які не 
змінюються залежно від зміни обсягу продукції. Тому чим більший обсяг 
продукції, тим менше постійних витрат припадає на кожну її одиницю. 

Рівень виробничого левериджу визначається відношенням темпу 
приросту валового прибутку до темпу приросту обсягу реалізації продукції 
в натуральних одиницях або темпу приросту виручки: 

                                             ,
%

%
. ОРП

ВПК ЛВ ∆
∆

=                                               (8.1) 
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де КВ.Л  – коефіцієнт виробничого левериджу; 
     ΔВП% – темп приросту валового прибутку (прибутку від реаліза-

ції продукції), %; 
     ΔОРП% – темп приросту обсягу реалізації продукції в натураль-

них одиницях (виручки від реалізації продукції), %. 
Економічний зміст цього відношення полягає у тому, що воно пока-

зує ступінь чутливості валового прибутку до зміни обсягу продажу. За ви-
сокого значення коефіцієнта виробничого левериджу навіть незначне збі-
льшення або зменшення обсягу виробництва продукції призводить до сут-
тєвої зміни прибутку.  

Вищий рівень виробничого левериджу зазвичай мають підприємства 
з ліпшим рівнем технічної оснащеності виробництва. У разі підвищення 
такого рівня збільшується частка постійних витрат і рівень виробничого 
левериджу. Одночасно для підприємств, які мають вищий рівень виробни-
чого левериджу, зростає ризик недоотримання валового прибутку і вируч-
ки, необхідної для покриття постійних витрат. 

До більшого виробничого ризику схильне підприємство, в якого ви-
щий коефіцієнт виробничого левериджу, що слід ураховувати під час оці-
нювання його фінансової стійкості.  

Розглянемо приклад розрахунку коефіцієнта виробничого левериджу 
для підприємств із різним співвідношенням постійних і змінних витрат 
(табл. 8.1). 

Таблиця 8.1 
Розрахунок коефіцієнта виробничого левериджу для 

підприємств із різною структурою операційних витрат 

Показник Підприємство 
А Б В 

А 1 2 3 
Ціна одиниці продукції, грн 1000 1000 1000 
Повна собівартість одиниці продукції, грн 800 800 800 
Змінні витрати на одиницю продукції, грн  600 400 200 
Постійні витрати, тис. грн  1000 1800 2800 
Частка постійних витрат у собівартості  
одиниці продукції, %  25 50 75 

Беззбитковий обсяг реалізації, шт. 2500 3000 3500 
Обсяг реалізації продукції, шт.:     
   варіант 1 4000 4000 4000 
   варіант 2 4800 4800 4800 
Темп приросту обсягу реалізації продукції, % 20 20 20 
Виручка від реалізації продукції, тис. грн:    
   варіант 1 4000 4000 4000 
   варіант 2 4800 4800 4800 
Собівартість реалізованої продукції, тис. грн:    
   варіант 1 3400 3400 3600 
   варіант 2 3880 3720 3760 
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Продовж. табл. 8.1 
А 1 2 3 

Валовий прибуток, тис. грн:    
   варіант 1 600 600 400 
   варіант 2 920 1080 1040 
Темп приросту валового прибутку, % 53,3 80 160 
Коефіцієнт виробничого левериджу 2,665 4 8 

 
За даними табл. 8.1 підприємства відрізняються структурою опера-

ційних витрат: частка постійних витрат у собівартості одиниці продукції 
підприємства А становить 25 %, підприємства Б – 50, підприємства В –    
75 %. Значення коефіцієнта виробничого левериджу показує, що кожний 
відсоток приросту обсягу реалізації продукції забезпечує приріст валового 
прибутку в підприємстві А на 2,665 %, підприємстві Б – на 4, підприємстві 
В – на 8 %. Отже, найбільше значення коефіцієнта виробничого левериджу 
має підприємство з найвищим співвідношенням постійних і змінних ви-
трат. Відповідно за умови скорочення обсягу реалізації продукції валовий 
прибуток у підприємстві В буде зменшуватися у 3 рази швидше, ніж у під-
приємстві А, і в 2 рази швидше порівняно з підприємством Б. Це означає, 
що підприємство В має найвищий виробничий ризик недоодержання вало-
вого прибутку в умовах зменшення обсягу реалізації продукції. 

Отже, щодо сутності та значення виробничого левериджу можна 
сформулювати такі висновки: 

а) для підприємств із високим рівнем виробничого левериджу навіть 
незначна зміна обсягу реалізації продукції може суттєво позначитися на 
величині валового прибутку; 

б) підвищення рівня технічного оснащення супроводжується зрос-
танням частки постійних витрат і, відповідно, виробничого левериджу;  

в) високий рівень виробничого левериджу свідчить одночасно про 
високий рівень операційного ризику; 

г) зміст операційного ризику полягає у тому, що постійні витрати ви-
значаються вибором відповідної матеріально-технічної бази як джерела 
поточних доходів, а отже, мають покриватися цими доходами; якщо вибір 
був помилковим, доходів може бути недостатньо для покриття витрат; 

д) у разі зростання обсягу продажу за умов, що підприємство вже 
минуло точку беззбитковості, сила впливу виробничого левериджу змен-
шується; за невеликого відхилення від точки беззбитковості коефіцієнт ви-
робничого левериджу максимальний, а далі зменшується. 

 
 
8.2. Оцінювання фінансового левериджу 
 
Під час оцінювання виробничого левериджу враховуються лише ви-

робничі витрати. Однак на зміну чистого прибутку впливають і фінансові 
витрати, пов’язані зі сплатою процентів за кредитами. 
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Вплив фінансових витрат на чистий прибуток відображає категорія 
фінансового левериджу. Це пов’язано з дією плеча фінансового важеля 
(співвідношення позикового і власного капіталу). Отже, фінансовий леве-
ридж характеризує взаємозв’язок між чистим прибутком та співвідношен-
ням позикового і власного капіталу. 

Фінансовий леверидж – це потенційна можливість впливати на чис-
тий прибуток і рентабельність власного капіталу шляхом зміни структури 
власного і позикового капіталу.  

Рівень фінансового левериджу визначається відношенням темпу 
приросту чистого прибутку до темпу приросту валового прибутку: 

                                              ,
%
%

. ВП
ЧПК ЛФ ∆

∆
=                                                (8.2) 

де КФ.Л  – коефіцієнт фінансового левериджу; 
     ΔЧП% – темп приросту чистого прибутку, %. 
Економічний зміст цього коефіцієнта полягає у тому, що він показує, 

у скільки разів темп приросту чистого прибутку перевищує темп приросту 
валового прибутку. Іншими словами, рівень фінансового левериджу свід-
чить про еластичність чистого прибутку до прибутку від реалізації, що до-
сягається за допомогою плеча фінансового важеля (співвідношення пози-
кового і власного капіталу). Змінюючи плече фінансового важеля, можна 
впливати на величину чистого прибутку та рівень прибутковості власного 
капіталу. Плече фінансового важеля є складовим елементом ефекту фінан-
сового важеля, зміст якого розглядається у питання 8.3. 

Фінансовий леверидж, як і виробничий, також пов’язаний з ризиком, 
але не з виробничим, а фінансовим. Фінансовий ризик – це ризик, який ви-
значається неможливістю сплати процентів за кредитами.  

Чим більший обсяг залучених коштів і більша сума сплачених про-
центів, тим вищий рівень фінансового левериджу. Зміна структури джерел 
формування капіталу у бік збільшення частки позикового капіталу зумов-
лює зростання фінансового ризику, хоча при цьому і досягається більший 
чистий прибуток. 

Приклад розрахунку коефіцієнта фінансового левериджу для підпри-
ємств із різним співвідношенням позикового і власного капіталу наведено 
в табл. 8.2. 

Як видно з розрахунків, у підприємстві А, що фінансує свою діяль-
ність тільки за рахунок власних коштів, коефіцієнт фінансового левериджу 
дорівнює 1. У такому випадку зміна валового прибутку на 1 % призводить 
до такого самого збільшення або зменшення чистого прибутку. У підпри-
ємства Б із часткою позикового капіталу 50 % коефіцієнт фінансового ле-
вериджу дорівнює 1,43. Якщо ж частка позикового капіталу зростає до     
75 % (підприємство В), коефіцієнт фінансового левериджу досягає 1,82. 
Таким чином, рівень фінансового левериджу зростає зі збільшенням частки 
позикового капіталу, що свідчить про підвищення ступеня фінансового ри-
зику інвестування за умови зростання плеча фінансового важеля, тобто 
співвідношення позикового і власного капіталу.  
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Таблиця 8.2 
Розрахунок коефіцієнта фінансового левериджу для підприємств 

із різною структурою джерел формування капіталу 
 

Показник 
Підприємство 

А Б В 
-10% 100 +10% -10% 100 +10% -10% 100 +10% 

Джерела фор-
мування капіта-
лу, тис. грн 

× 1000 × × 1000 × × 1000 × 

Позиковий ка-
пітал, тис. грн  × - × × 500 × × 750 × 

Частка позико-
вого капіталу, 
% 

× 0 × × 50 × × 75 × 

Співвідношення 
позикового і 
власного капі-
талу 

× 0 × × 1 × × 3 × 

Валовий прибу-
ток, тис. грн  225 250 275 225 250 275 225 250 275 

Темп приросту 
валового при-
бутку, % 

-10 - +10 -10 - +10 -10 - +10 

Сплачені про-
центи, тис. грн 
(15 %) 

- - - 75 75 75 112,5 112,5 112,5 

Податок на 
прибуток,  
тис. грн (17 %) 

38,3 42,5 46,8 25,5 29,8 34 19,1 23,4 27,6 

Чистий прибу-
ток, тис. грн 186,7 207,5 228,2 124,5 145,2 166 93,4 114,1 134,9 

Темп приросту 
чистого прибу-
тку, % 

-10 - +10 -14,3 - +14,3 -18,2 - +18,2 

Коефіцієнт  
фінансового  
левериджу 

× 1,0 × × 1,43 × × 1,82 × 

 
Отже, щодо сутності та значення фінансового левериджу можна 

сформулювати такі висновки: 
а) для підприємств із високим рівнем фінансового левериджу навіть 

незначна зміна валового прибутку може вплинути на суттєву зміну чистого 
прибутку; 

б) фінансовий леверидж свідчить про наявність і рівень фінансової 
залежності підприємства від позичальників; 

в) висока частка позикового капіталу в загальній сумі джерел фінан-
сування характеризує як високий рівень фінансового левериджу, так і ви-
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сокий рівень фінансового ризику; 
г) сутність фінансового ризику полягає у тому, що постійні платежі є 

обов’язковими, тому у випадку недостатності прибутку може виникнути 
необхідність ліквідації частини активів. 

Виробничі та фінансові ризики об’єднуються загальним ризиком, 
який пов’язаний з можливою нестачею коштів для покриття поточних ви-
трат і витрат з обслуговування зовнішніх джерел фінансування. Синтетич-
ним показником левериджу є виробничо-фінансовий леверидж, який ста-
новить добуток виробничого і фінансового левериджу: 
                                           ,ФЛВЛВФЛ ККК ×=                                            (8.3)  

де КВФЛ  – коефіцієнт виробничо-фінансового левериджу.  
Наприклад, за умови, що темп приросту обсягу реалізації продукції 

становить 10 %, темп приросту валового прибутку – 30, темп приросту чи-
стого прибутку – 40 %: 

;3
10
30

==ВЛК                                                                                        (8.4)  

;333,1
30
40

==ФЛК                                                                                  (8.5)  

.4333,13 =×=ВФЛК                                                                              (8.6) 
На підставі цих даних можна зробити висновок, що за наявної струк-

тури витрат на підприємстві та структури джерел формування капіталу 
збільшення обсягу реалізації продукції на 1 % забезпечить приріст валово-
го прибутку на 3 %, а чистого прибутку – на 4 %. Кожен відсоток просту 
валового прибутку приведе до збільшення чистого прибутку на 1,333 %. У 
такій самій пропорції будуть змінюватися дані показники у разі зменшення 
обсягу реалізації продукції. 

Використовуючи показники левериджу, можна прогнозувати ступінь 
виробничого і фінансового ризиків. Категорії левериджу – виробничий, 
фінансовий і виробничо-фінансовий – довгострокові характеристики дія-
льності підприємства, тому управлінські рішення щодо суттєвої зміни зна-
чень левериджу розглядаються як рішення стратегічного характеру. 

 
 
8.3. Економічний зміст і факторний аналіз ефекту 

                фінансового важеля 
 

 Практично кожне підприємство використовує позиковий капітал. 
Ефект від його залучення у господарську діяльність виникає, коли рента-
бельність сукупного капіталу підприємства вища процента за кредит (фі-
нансових витрат з обслуговування зобов’язань). Наприклад, рентабельність 
сукупного капіталу становить 15 %, тоді як процентна ставка за кредит – 
10 %. У такому випадку зниження у структурі джерел формування капіта-
лу частки власного капіталу і, відповідно, зростання частки позикового ка-
піталу дає змогу підвищити рентабельність власного капіталу. 
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Одним із показників, що застосовуються для оцінювання ефективно-
сті використання позикового капіталу, є ефект фінансового важеля. Як ві-
домо, зростання плеча фінансового важеля (відношення позикового і влас-
ного капіталу) може спричинити як збільшення, так і зменшення чистого 
прибутку. Ефект фінансового важеля відображає рівень додаткового чис-
того прибутку на власний капітал за різних варіантів структури джерел 
формування капіталу і показує, на скільки відсотків підвищиться рентабе-
льність власного капіталу в результаті залучення позикових коштів у дія-
льність підприємства. Він виникає, коли рентабельність сукупного капіта-
лу вища від процента за кредит. 
 Розглянемо методичну послідовність розрахунку і факторного ана-
лізу ефекту фінансового важеля. 
 Плече фінансового важеля (ПФВ) визначається як відношення пози-
кового капіталу (ПК) до власного капіталу (ВК): 
                              (8.7) 
 
 Рентабельність сукупного капіталу (РК) визначається за формулою: 

                                          100×
+

=
ПКВК

ПРК ,                                         (8.8) 

 де П – прибуток від господарської діяльності, тис. грн. 
Звідси, з одного боку: 
                                )( ПКВКРП К +×= .                                       (8.9) 

 З іншого – прибуток від господарської діяльності можна визначити 
як суму величини прибутку після сплати процентів за кредит і величини 
процентів: 
                                        ПКПВКРП СВК ×+×= ,                                 (8.10) 
 де РВК – рентабельність власного капіталу, %; 
      ПС – процентна ставка за кредит, %. 
 Отже, 
                        ПКПВКРПКВКР СВКК ×+×=+× )( .                         (8.11) 
 Звідси можна вивести формулу розрахунку рентабельності власного 
капіталу: 
                   ПКПВКРПКРВКР СВККК ×+×=×+× ;                    (8.12) 
                  ПКППКРВКРВКР СККВК ×−×+×=× ;                   (8.13) 

                                  ВК
ПКППКРРР СК

КВК
×−×

+= ;                                   (8.14) 

             
      (8.15) 

 де ЕФВ – ефект фінансового важеля: 
                    (8.16) 
  
 Отже, підвищення рентабельності власного капіталу в результаті за-
лучення позикового капіталу, якщо рентабельність сукупного капіталу пе-
ревищує процентну ставку за кредит, називається ефектом фінансового 

.
ВК
ПКПФВ =

,)()( ЕФВРПФВПРР
ВК
ПКПРРР КСККСККВК +=×−+=×−+=

.)(
ВК
ПКПРЕФВ СК ×−=
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важеля (ЕФВ). Він вимірює ефект фінансування діяльності та підвищення 
рентабельності власного капіталу за рахунок збільшення співвідношення 
позикового і власного капіталу. 

Ефект фінансового важеля може бути як позитивним, так і негатив-
ним, що залежить від величин РК і ПС. Різниця (РК – ПС) у формулі (8.16) 
становить диференціал фінансового важеля (ДФВ). Позитивний ЕФВ ви-
никає, якщо рентабельність сукупного капіталу вища від середньозваженої 
ціни позикових ресурсів, тобто якщо РК > ПС (ДФВ > 0). За таких умов ви-
гідно збільшувати плече фінансового важеля, тобто частку позикового ка-
піталу.  

Якщо РК < ПС (ДФВ < 0), виникає негативний ЕФВ (ефект «кийка»). 
У такому разі рентабельність власного капіталу зменшується тим швидше, 
чим більше значення ПФВ, тобто вища частка позикового капіталу в стру-
ктурі пасивів. При цьому відбувається «проїдання» власного капіталу, що 
може стати причиною банкрутства підприємства. Отже, позикові кошти 
можуть як сприяти підвищенню, так і зумовлювати зниження ефективності 
діяльності підприємства.  

Ефект фінансового важеля складається з двох компонентів: 
а) диференціала фінансового важеля, тобто різниці між рентабельні-

стю сукупного капіталу і середньою ціною позикового капіталу; 
б) плеча фінансового важеля, за допомогою якого збільшується по-

зитивний або негативний ефект у результаті впливу диференціала. 
 В аналізі ефекту фінансового важеля визначається також рівень фі-
нансового важеля (РФВ): 

                                            %П
РРФВ ВК

∆
∆

=  ,                                                 (8.17) 

 де ∆РВК – зміна рентабельності власного капіталу, відсоткових пунк-
тів; 
               ∆П% – темп приросту прибутку від господарської діяльності, %. 

Рівень фінансового важеля показує зміну рентабельності власного 
капіталу у разі зміни прибутку від господарської діяльності на 1 %. 

Розглянемо приклад розрахунку ефекту фінансового важеля для під-
приємств із різною структурою джерел формування капіталу (табл. 8.3). 
 Інформація, наведена в табл. 8.3, свідчить про відмінність підпри-
ємств за структурою джерел формування капіталу. У підприємства А част-
ка позикового капіталу становить 30 %, підприємства Б – 50, а підприємст-
ва В – 80 %. Значення плеча фінансового важеля показує, що в підприємс-
тві А на 1 грн власного капіталу припадає 0,43 грн позикового капіталу, в 
підприємствах Б і В – відповідно 1 і 4 грн. 

За результатами розрахунків, ефект фінансового важеля, тобто при-
ріст рентабельності власного капіталу в звітному році порівняно з базовим, 
у підприємстві А становить 4,3 відсоткового пункту, підприємстві  Б – 6,0 і 
підприємстві В – 15,0 відсоткового пункту. Рівень фінансового важеля по-
казує, що в підприємстві А на 1 % приросту прибутку від господарської ді-
яльності припадає 0,215 відсоткового пункту приросту рентабельності вла- 
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Таблиця 8.3 
Розрахунок ефекту фінансового важеля для підприємств  

із різною структурою джерел формування капіталу 
№ 
з/п Показник Підприємство 

А Б В 

1. Джерела формування капіталу – всього,  
тис. грн 10000 10000 10000 

2. Власний капітал, тис. грн 7000 5000 2000 
3. Позиковий капітал, тис. грн 3000 5000 8000 

4. Частка позикового капіталу в джерелах  
формування капіталу, % (п.3÷п.1×100) 30,0 50,0 80,0 

5. Плече фінансового важеля (п.3÷п.2) 0,429 1 4 
6. Прибуток від господарської діяльності,  

тис. грн: 
  а) базовий рік 

 
 

1500  

 
 

1500 

 
 

1500 
   б) звітний рік 1800 1800 1800 

7. Темп приросту прибутку від господарської       
діяльності, % ((п.6б–п.6а)÷п.6а×100) 20,0 20,0 20,0 

8. Процентна ставка за кредит, % 15 15 15 
9. Проценти за кредит, тис. грн (п.3×п.8÷100) 450 750 1200 
10. Прибуток після сплати процентів за кредит,      

тис. грн (п.6–п.9): 
  а) базовий рік 

 
 

1050 

 
 

750 

 
 

300 
   б) звітний рік 1350 1050 600 

11. Рентабельність сукупного капіталу, % 
(п.6÷п.1×100): 
  а) базовий рік 

 
 

15,0 

 
 

15,0 

 
 

15,0 
   б) звітний рік 18,0 18,0 18,0 

12. Рентабельність власного капіталу, % 
(п.10÷п.2×100) або (п.11+(п.11–п.8)×п.5): 
  а) базовий рік  

 
 

15,0 

 
 

15,0 

 
 

15,0 
   б) звітний рік 19,3 21,0 30,0 

13. Ефект фінансового важеля, відсоткових  
пунктів (п.12б–п.12а) 4,3 6,0 15,0 

14. Рівень фінансового важеля (п.13÷п.7) 0,215 0,3 0,75 
 

сного капіталу, в підприємствах Б і В – відповідно 0,3 і 0,75 відсоткового 
пункту. 
 Отже, за умови збільшення прибутку від господарської діяльності 
найкращі можливості щодо підвищення ефективності використання влас-
ного капіталу має підприємство В, де в структурі пасивів переважає пози-
ковий капітал. Одночасно це підприємство характеризується найвищим 
ризиком зниження рентабельності власного капіталу за умови негативної 
динаміки прибутку від господарської діяльності. Так, у разі зменшення 
прибутку на 1 % у підприємстві А рентабельність власного капіталу зни-
зиться на 0,215 відсоткового пункту, підприємстві Б – 0,3, а в підприємстві 
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В – 0,75 відсоткового пункту. 
 За формулою (8.16) факторний аналіз ефекту фінансового важеля 
проводиться з використанням детермінованої моделі: 
                              (8.18) 
 Отже, зміна ефекту фінансового важеля визначається впливом трьох 
факторів: 

1) рентабельності сукупного капіталу (РК); 
2) процентної ставки за кредит (ПС); 
3) плеча фінансового важеля (ПФВ). 
Розрахунок виконується за допомогою способу ланцюгових підста-

новок і передбачає визначення двох умовних показників: 
                            (8.19) 

 
                            (8.20) 
 Тоді загальна зміна (+,–) ефекту фінансового важеля у звітному пері-
оді порівняно з базовим періодом, відсоткових пунктів: 
                            (8.21) 
 у тому числі за рахунок факторів: 
 1) рентабельності сукупного капіталу: 
                            (8.22) 

2) процентної ставки за кредит: 
                             (8.23) 
 3) плеча фінансового важеля: 
                            (8.24) 
 Отже, чинниками зростання ефекту фінансового важеля можна вва-
жати підвищення рентабельності сукупного капіталу, зниження процентної 
ставки за кредит та збільшення плеча фінансового важеля. 
 Аналіз факторів формування показника ефекту фінансового важеля 
можна проводити і за іншою детермінованою факторною моделлю: 
                                    ЕФВ=(РК – ПС)×(1 – КО)×ПФВ,                            (8.25) 
 де РК – загальна рентабельність сукупного капіталу, % (визначається 
за прибутком до оподаткування); 

     ПС – процентна ставка за кредит, %; 
     КО – коефіцієнт оподаткування; 
     ПФВ – плече фінансового важеля. 
Отже, у цьому випадку на зміну ЕФВ впливають такі фактори: 
- загальна рентабельність сукупного капіталу; 
- процентна ставка за кредит (середньозважена ціна позикового ка-

піталу); 
- коефіцієнт оподаткування (рівень податкового вилучення прибутку); 
- плече фінансового важеля (співвідношення позикового і власного 

капіталу).  
Таким чином, залучаючи позикові ресурси, підприємство може під-

вищити ефективність використання власного капіталу, якщо загальна рен-

.)( ПФВПРЕФВ СК ×−=

;)( 0011 ПФВПРЕФВ СКУМ ×−=

.)( 0112 ПФВПРЕФВ СКУМ ×−=

,01 ЕФВЕФВЕФВ −=∆

;01 ЕФВЕФВЕФВ УМРК −=∆

;12 УМУМПС ЕФВЕФВЕФВ −=∆

.21 УМПФВ ЕФВЕФВЕФВ −=∆
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табельність сукупного капіталу виявиться вищою за ціну залучених кош-
тів. Ефект фінансового важеля залежить також від рівня оподаткування та 
співвідношення позикового і власного капіталу. 

За показником ефекту фінансового важеля можна визначити основні 
правила користування кредитами для підвищення рентабельності сукупно-
го капіталу: 

• якщо новий кредит сприяє підвищенню ефекту фінансового важе-
ля, то він є вигідним, хоча одночасно і призводить до зростання фінансово-
го ризику; 

• ризик кредитора вимірюється величиною диференціала фінансово-
го важеля: чим більший диференціал – тим менший ризик, чим менший 
диференціал – тим більший ризик; 

• якщо зростає процентна ставка за кредит, то для того, щоб не змі-
нився ефект фінансового важеля, потрібно збільшити плече фінансового 
важеля, тобто скористатися додатковим кредитом; 

• якщо ефект фінансового важеля – від’ємна величина, то це знижує 
прибутковість використання капіталу. 
 
 

Запитання для перевірки знань 
 

1. Що таке леверидж? Які є види левериджу? 
2. Охарактеризуйте економічний зміст виробничого левериджу. Як ви-

значається рівень виробничого левериджу? 
3. Яким є економічний зміст фінансового левериджу? Як визначається 

рівень фінансового левериджу? 
4. Як визначається коефіцієнт виробничо-фінансового левериджу? 
5. В яких випадках виникає ефект фінансового важеля? 
6. Як проводиться розрахунок ефекту фінансового важеля? З яких ком-

понентів він складається? 
7. Що таке позитивний і негативний ефект фінансового важеля?  
8. Які фактори впливають на ефект фінансового важеля? 
9. В якій послідовності проводиться факторний аналіз ефекту фінансо-

вого важеля? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
  
 8.1. Потенційна можливість впливати на прибуток від реалізації 
продукції шляхом зміни структури собівартості та обсягу продажу – це: 
 а) виробничий леверидж; 
 б) фінансовий леверидж; 
 в) виробничо-фінансовий леверидж. 
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 8.2. Рівень виробничого левериджу визначається як відношення: 
 а) темпу приросту валового прибутку до темпу приросту чистого 
прибутку; 
 б) темпу приросту обсягу реалізації продукції до темпу приросту ва-
лового прибутку; 
 в) темпу приросту валового прибутку до темпу приросту обсягу реа-
лізації продукції в натуральних одиницях. 
 8.3. Темп приросту обсягу реалізації продукції – 5 %, темп приросту 
валового прибутку – 10 %. Чому дорівнює коефіцієнт виробничого левери-
джу: 
 а) 15 %; 
 б) 5 %; 
 в) 2? 

8.4. Потенційна можливість впливати на чистий прибуток і рента-
бельність шляхом зміни структури власного і позикового капіталу – це: 
 а) виробничий леверидж; 
 б) фінансовий леверидж; 
 в) виробничо-фінансовий леверидж. 

8.5. Рівень фінансового левериджу визначається як відношення: 
 а) темпу приросту валового прибутку до темпу приросту чистого 
прибутку; 
 б) темпу приросту чистого прибутку до темпу приросту валового 
прибутку; 
 в) темпу приросту чистого прибутку до темпу приросту обсягу реалі-
зації продукції. 
 8.6. Темп приросту валового прибутку – 10 %, темп приросту чис-
того прибутку – 15 %. Чому дорівнює коефіцієнт фінансового левериджу: 
 а) 1,5; 
 б) 5 %; 
 в) 25 %? 

8.7. Коефіцієнт виробничого левериджу – 3,0, коефіцієнт фінансово-
го левериджу – 1,2. Коефіцієнт виробничо-фінансового левериджу дорів-
нює: 
 а) 4,2; 
 б) 1,8; 
 в) 3,6. 
 8.8. Відношення позикового капіталу до власного капіталу – це: 
 а) плече фінансового важеля; 
 б) ефект фінансового важеля; 
 в) диференціал фінансового важеля; 
 г) рівень фінансового важеля. 
 8.9. Диференціал фінансового важеля – це: 
 а) відношення позикового капіталу до власного капіталу; 
 б) різниця між рентабельністю сукупного капіталу і рентабельністю 
власного капіталу; 
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 в) різниця між рентабельністю сукупного капіталу і процентною ста-
вкою за кредит; 
 г) відношення рентабельності сукупного капіталу до процентної ста-
вки за кредит. 
 8.10. Чому дорівнює ефект фінансового важеля, якщо диференціал фі-
нансового важеля – 5 відсоткових пунктів, плече фінансового важеля – 0,5: 
 а) 10 відсотковим пунктам; 
 б) 2,5 відсоткового пункту; 
 в) 4,5 відсоткового пункту; 
 г) 5,5 відсоткового пункту? 

8.11. Якщо рентабельність сукупного капіталу вища від середньоз-
важеної ціни позикових ресурсів, виникає: 

а) негативний ефект фінансового важеля; 
б) нульовий ефект фінансового важеля; 
в) позитивний ефект фінансового важеля. 
8.12. Приріст рентабельності власного капіталу – 10 відсоткових 

пунктів, темп приросту прибутку від господарської діяльності – 20 %. Рі-
вень фінансового важеля дорівнює: 
 а) 0,5; 
 б) 10; 
 в) 2. 
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ТЕМА 9 
АНАЛІЗ ДІЛОВОЇ АКТИВНОСТІ ТА ІНВЕСТИЦІЙНОЇ 

ПРИВАБЛИВОСТІ ПІДПРИЄМСТВА 
 

 9.1. Сутність і напрями аналізу ділової активності підприємства 
 9.2. Комплексне оцінювання ділової активності підприємства 
        за системою показників оборотності 
 9.3. Аналіз стійкості економічного зростання 
 9.4. Аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості 
 9.5. Аналіз ринкової активності підприємства 
 9.6. Аналіз інвестиційної привабливості підприємства 
 
 

9.1. Сутність і напрями аналізу ділової активності 
                підприємства 

 
З метою уникнення кризових явищ у виробничо-фінансовій діяльно-

сті та для забезпечення стійкого економічного зростання необхідно підви-
щувати ділову активність підприємства, що мінімізує ризики в умовах еко-
номічно нестабільного ринкового середовища.  

Ділова активність – це комплексна характеристика, що охоплює різ-
ні аспекти діяльності підприємства. У широкому розумінні ділова актив-
ність означає зусилля, спрямовані на просування підприємства на ринках 
продукції, праці, капіталу. Ділова активність виявляється у динамічності 
розвитку підприємства, швидкості обороту його засобів. Критеріями діло-
вої активності є рівень ефективності виробничо-фінансової діяльності, 
стійкість економічного зростання, розширення ринків збуту продукції, 
ступінь виконання планів за основними показниками, забезпечення зада-
них темпів їх зростання. 

Ділову активність підприємства аналізують у декілька етапів, які 
здійснюються у певній послідовності: 

1. Загальне оцінювання ділової активності за кількісними та якісними 
параметрами. 

2. Комплексне оцінювання ділової активності підприємства за систе-
мою показників оборотності активів і пасивів (питання 9.2). 

3. Оцінювання й аналіз факторів зміни стійкості економічного зрос-
тання (питання 9.3). 

4. Аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості (питання 9.4). 
5. Аналіз ринкової активності підприємства (питання 9.5). 

 Виокремлюють ділову активність підприємства щодо мобілізації 
внутрішніх ресурсів економічного зростання та активність у зовнішньому 
ринковому середовищі. Внутрішня активність виражається у зростанні 
економічного потенціалу підприємства та підвищенні ефективності його 
використання. 
 Оцінювання внутрішньої ділової активності здійснюють у кількіс-
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ному та якісному вимірах. Кількісні параметри ділової активності виража-
ються динамікою показників ефективності виробничо-фінансової діяльно-
сті підприємства. Наприклад, система показників кількісного вимірювання 
ділової активності може включати такі складові: 
 1) динаміка: валюти балансу, власного капіталу, основних засобів, 
запасів, чисельності працівників, обсягів виробництва продукції (робіт, по-
слуг), обсягів реалізації продукції (товарів, робіт, послуг), чистого доходу, 
чистого фінансового результату, реальних інвестицій тощо; 
 2) ефективність використання ресурсів: фондовіддача основних за-
собів, матеріаломісткість продукції, продуктивність праці, середня заробі-
тна плата працівників, рентабельність продукції, рентабельність сукупного 
капіталу, рентабельність власного капіталу, рентабельність реальних інве-
стицій тощо. 

Позитивна динаміка цих показників сприяє зміцненню фінансового 
стану підприємства. 

У процесі дослідження проводиться зіставлення темпів зростання 
чистого фінансового результату (прибутку), чистого доходу та величини 
активів. Про підвищення ділової активності свідчить таке співвідношення 
показників динаміки: 
                                       ТЧП > ТЧД > ТА > 100 %,                                         (9.1) 

 де ТЧП – темп зростання (зниження) чистого фінансового результату: 
прибутку; 
      ТЧД – темп зростання (зниження) чистого доходу від реалізації    
продукції (товарів, робіт, послуг);  
       ТА – темп зростання (зниження) величини активів. 
 Це співвідношення у світовій практиці отримало назву «золотого 
правила економіки підприємства» та означає такий причинно-наслідко-
вий зв’язок: 

1) ТА > 100 % – зростає економічний потенціал підприємства, тобто 
розширюються можливості його діяльності; 

2) ТЧД > ТА – зростання чистого доходу випереджає зростання вели-
чини активів (вкладеного капіталу), що свідчить про підвищення ефектив-
ності використання майнових ресурсів підприємства; 

3) ТЧП > ТЧД – чистий фінансовий результат (прибуток) зростає випе-
реджальними темпами порівняно з чистим доходом, що може бути резуль-
татом зменшення собівартості продукції або підвищення рівня її рентабе-
льності. 

Якщо ТЧП > ТА, але ТЧП < ТЧД, то ефективність використання активів 
зростає за рахунок підвищення цін на продукцію. 

За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і 
форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б) визначимо темпи зростання величи-
ни активів, чистого доходу та чистого фінансового результату (прибутку) 
для перевірки дотримання «золотого правила економіки підприємства» 
(табл. 9.1). 
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 Порядок визначення показників вихідної інформації: 
 1. Середньорічна вартість активів – форма № 1: (рядок 1300, гр.3 + 
рядок 1300, гр.4)÷2. 
 2. Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) – 
форма № 2: рядок 2000.  
 3. Чистий фінансовий результат: прибуток – форма № 2: рядок 2350. 

Таблиця 9.1 
Аналіз показників динаміки для перевірки дотримання  

«золотого правила економіки підприємства» 
 

Показник 
Базовий 

рік 
Звітний 

рік 
Темп зро-
стання, % 

Середньорічна вартість активів, тис. грн 55496 61973 111,7 
Чистий дохід від реалізації продукції (то-
варів, робіт, послуг), тис. грн  28429 38523 135,5 

Чистий фінансовий результат: прибуток, 
тис. грн 6325 10086 159,5 

 
 Отже, за формулою (9.1): 159,5 > 135,5 > 111,7 > 100 %. 

За результатами розрахунку темпів зростання показників балансу і 
звіту про фінансові результати (табл. 9.1) у звітному році порівняно з базо-
вим середньорічна вартість активів збільшилася на 11,7 %, чистий дохід 
від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) – на 35,5, а чистий фінансо-
вий результат (прибуток) – на 59,5 %. Отже, виконуються усі умови «золо-
того правила економіки підприємства»: темп зростання середньорічної ва-
ртості активів більше 100 %, темп зростання чистого доходу перевищує 
темп зростання середньорічної вартості активів, а темп зростання чистого 
фінансового результату (прибутку) більший за темп зростання чистого до-
ходу, що вказує на підвищення ефективності використання ресурсів підп-
риємства, випереджаюче зростання доходів порівняно з витратами. 

Слід зазначити, що можливі відхилення від «золотого правила еко-
номіки підприємства» не завжди розглядаються як негативні. Наприклад, 
освоєння нових технологій, технічне переоснащення, реконструкція та мо-
дернізація діючих виробничих потужностей можуть супроводжуватися 
значними капітальними вкладеннями, що зазвичай не дають швидкої виго-
ди, але в перспективі можуть повністю окупитися. Проте це не свідчить 
про спад ділової активності підприємства. 
 Активність підприємства в зовнішньому економічному середовищі 
оцінюється за кількісними параметрами: 
 а) часткою підприємства на ринках продукції (товарів, робіт, послуг); 
 б) масштабами партнерських відносин на внутрішньому і зовніш-
ньому ринках, тобто географією ділових стосунків, їхньою стійкістю; 
 в) обсягами зовнішньоекономічного обороту; 

 г) наявністю унікальної продукції, техніко-економічні параметри 
якої відповідають світовим аналогам; 
 д) приростом кількості робочих місць; 
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 е) динамікою фондової активності, що виражається у збільшенні об-
сягів реалізації акцій, підвищенні коефіцієнта котирування, зростанні при-
бутковості та рівня дивідендного доходу акцій; 
 ж) активністю інноваційно-інвестиційної діяльності. 
 Якісними параметрами ділової активності підприємства в зовніш-
ньому економічному середовищі є: 
 а) імідж, ділова репутація підприємства, від яких залежать його по-
пулярність, стабільність, престиж. Ділова репутація (гудвіл) є нематеріаль-
ним активом підприємства, що передбачає комплекс заходів, спрямованих 
на збільшення активних операцій, враховуючи використання ділового пар-
тнерства, здібностей керівників, домінуючі позиції на ринку тощо; 
 б) соціальна активність підприємства, що виражається у його участі 
в розв’язанні важливих завдань подолання безробіття, соціального захисту 
населення, формування соціальної інфраструктури, фінансування соціаль-
них програм, доброчинній діяльності тощо; 
 в) природоохоронна активність підприємства, що реалізується у 
створенні екологічно чистих виробництв, фінансуванні рекреаційних про-
грам, боротьбі зі шкідливими викидами та забрудненням навколишнього 
природного середовища. 
 Ділова активність підприємства формується під впливом зовнішніх і 
внутрішніх факторів. Ринкове середовище, в якому функціонує підприєм-
ство, називається зовнішнім, оскільки його формують зовнішні відносно 
підприємства суб’єкти економічної діяльності. Передусім це ділові партне-
ри, з якими підприємство пов’язане через бізнес-інтереси, клієнти, поста-
чальники, контрагенти і т. ін. Помітний вплив на діяльність підприємства 
справляють конкуренти, також ділова активність залежить від втручання 
державних органів управління.  

Вплив зовнішнього середовища виявляється через дію певних факто-
рів, які поділяються на дві групи: 

⇒ макроекономічні (циклічність економічного розвитку, стан і ди-
наміка національної економіки, податкова політика, антимонопольне регу-
лювання, ставлення держави до підприємництва та ін.); 

⇒ мікроекономічні (конкурентоспроможність, якість продукції, рі-
вень її собівартості та ін.). 

Внутрішнє середовище – це сукупність агентів, які діють усередині 
підприємства, та їх відносин, що виникають у процесі фінансово-госпо-
дарської діяльності. Внутрішнє середовище підприємства характеризується 
відповідними внутрішніми факторами, що формуються самим підприємст-
вом у процесі його діяльності, впливають на її результати та перспективи 
розвитку. До основних внутрішніх факторів належать: 

• конкурентна позиція підприємства (мета і завдання діяльності, фо-
рма власності, традиції, репутація, характер ділового партнерства, кваліфі-
кація працівників тощо); 

• принципи діяльності (адаптивність, концентрація, диверсифікація 
виробництва, ефективність інноваційної діяльності, дієвість механізмів 



 314 

стимулювання і мотивації); 
• ресурси та їх використання (тривалість виробничого циклу, стан 

виробничих запасів, оборотність оборотних активів);  
• маркетингова стратегія і тактика бізнесу (товарна, цінова, збутова, 

комунікаційна політика); 
• якість фінансового менеджменту (майновий стан, платоспромож-

ність, ліквідність, фінансова стійкість, рівень прибутковості, інвестиційна 
привабливість). 

 
 
9.2. Комплексне оцінювання ділової активності  
       підприємства за системою показників оборотності 

 
 Ділова активність підприємства у фінансовому аспекті виявляється 
насамперед у швидкості обертання його активів і пасивів. Економічне 
значення оборотності полягає у тому, що від неї залежить величина необ-
хідних підприємству ресурсів для здійснення процесу виробництва і реалі-
зації продукції (товарів, робіт, послуг).  
 Швидкість обороту активів і пасивів підприємства є однією з якісних 
характеристик його фінансової політики. Чим більша швидкість обороту, 
тим ефективніше працює підприємство. Зростання активів і пасивів може 
свідчити не тільки про розширення виробництва або дію факторів інфляції, 
але й про уповільнення їх обороту, що зумовлює збільшення їх величини. 
 Залежно від швидкості обертання для забезпечення нормального пе-
ребігу господарської діяльності необхідна і різна величина окремих видів 
активів і пасивів. Тому аналіз оборотності та ефективності їх використання 
має важливе значення для оцінювання фінансового стану підприємства. 
 На швидкість обороту окремих видів майна і джерел формування ка-
піталу впливають такі фактори: 

 галузь економіки; 
 обсяги діяльності підприємства; 
 тривалість виробничого циклу; 
 кількість видів та обсяги ресурсів, які використовуються; 
 територіальне розташування постачальників та інших ділових 

партнерів; 
 система розрахунків за продукцію (товари, роботи, послуги); 
 платоспроможність клієнтів; 
 якість банківського обслуговування; 
 облікова політика підприємства; 
 кваліфікація працівників апарату управління; 
 рівень інфляції тощо. 
Основні показники ділової активності – це різноманітні показники 

оборотності активів і пасивів, які за змістом поділяються на декілька 
груп: 
 1) коефіцієнти обертання – кількість оборотів, які здійснюють окре-
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мі види активів і пасивів протягом періоду, що аналізується;  
 2) тривалість одного обороту (в днях) – середній період, протягом 
якого кошти, вкладені в діяльність підприємства, проходять усі стадії од-
ного кругообігу; 
 3) коефіцієнти завантаження є оберненими показниками до коефі-
цієнтів обертання; характеризують величину відповідних видів активів, що 
припадає на 1 грн чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, 
послуг); 
 4) величина вивільнених (додатково залучених) активів є розрахунко-
вим абсолютним показником, який пов’язаний з прискоренням або упові-
льненням оборотності активів; характеризує економічний ефект за рахунок 
прискорення оборотності; 
 5) операційний цикл – це час між придбанням матеріалів, їх викорис-
танням у виробництві, реалізацією готової продукції та отриманням гро-
шових коштів; 
 6) фінансовий цикл – це час, протягом якого грошові кошти вилучені 
з обороту. 

Методику розрахунку коефіцієнтів обертання активів і пасивів, які 
характеризують ділову активність підприємства, наведено в табл. 9.2. 

Таблиця 9.2 
Показники ділової активності підприємства 

(коефіцієнти обертання активів і пасивів) 

Показник Порядок розрахунку за даними 
форм № 1, 2 (рядки) 

Коефіцієнт обертання активів Ф. № 2: 2000 
Ф. № 1: (1300, гр.3+1300, гр.4)÷2 

Коефіцієнт обертання  
оборотних активів 

Ф. № 2: 2000 
Ф. № 1: (1195, гр.3+1195, гр.4)÷2 

Коефіцієнт обертання запасів 
Ф. № 2: 2050 

Ф. № 1: ((1100+1110), гр.3+  
+(1100+1110), гр.4)÷2 

Коефіцієнт обертання поточної 
дебіторської заборгованості 

Ф. № 2: 2000 
Ф. № 1: (сума із 1125 по 1155 (без 1136), 

гр.3+ сума із 1125 по 1155 (без 1136), 
гр.4)÷2 

Коефіцієнт обертання власного 
капіталу 

Ф. № 2: 2000 
Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, гр.4)÷2 

Коефіцієнт обертання поточної 
кредиторської заборгованості 

Ф. № 2: 2050 
Ф. № 1: (сума із 1610 по 16501, гр.3+           

+сума із 1610 по 16501, гр.4)÷2 
 

1. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 
1650 (додаток В). 
 
 Коефіцієнт обертання активів – узагальнювальний показник оборо-
тності активів, який характеризує швидкість обороту всього майна підпри-



 316 

ємства. Показує, скільки разів протягом звітного періоду обертається капі-
тал, який вкладений в активи. Коефіцієнт обертання активів прямо зале-
жить від чистого доходу та обернено залежить від середньорічної вартості 
активів. Зростання коефіцієнта обертання активів означає прискорення 
кругообігу засобів підприємства. 
 Коефіцієнт обертання оборотних активів – характеризує швидкість 
обороту (кількість оборотів за період, який аналізується) усіх оборотних 
активів підприємства (як у матеріальній формі, так і в розрахунках і гро-
шовій формі). Це дає змогу проаналізувати можливість вивільнення мобі-
льних засобів з господарської діяльності та визначити напрями більш ефе-
ктивного їх використання. 
 Прискорення оборотності оборотних активів можливе як за рахунок 
скорочення часу виробництва (наприклад, у результаті вдосконалення тех-
нології), так і завдяки скороченню часу обертання коштів (удосконалення 
процесів постачання і збуту, пришвидшення розрахунків). 
 Після визначення оборотності оборотних активів у цілому оцінюєть-
ся оборотність окремих їх видів (наприклад, запасів, поточної дебіторської 
заборгованості). 
 Коефіцієнт обертання запасів є показником інтенсивності викорис-
тання матеріальних оборотних активів. Якщо цей показник вищий за сере-
дньогалузевий рівень, то підприємство не має надлишків низьколіквідних 
запасів, які потребують додаткового фінансування. Зниження коефіцієнта 
обертання запасів свідчить про відносне збільшення виробничих запасів, 
незавершеного виробництва або про зниження попиту на готову продук-
цію і товари. 
 Коефіцієнт обертання поточної дебіторської заборгованості ви-
значається відношенням чистого доходу від реалізації продукції (товарів, 
робіт, послуг) до середньорічної величини поточної дебіторської заборго-
ваності. Якщо цей показник збільшується, можна зробити висновок про 
прискорення сплати заборгованості підприємству, скорочення комерційно-
го кредиту, що надається підприємством своїм контрагентам.  
 Коефіцієнт обертання власного капіталу характеризує швидкість 
обороту власного капіталу; його збільшення свідчить про підвищення обо-
ротності, зростання ділової активності підприємства. Якщо цей показник 
надто високий, це означає істотне перевищення рівня продажу (чистого 
доходу) над власним капіталом і призводить до залучення кредитних ресу-
рсів, що, у свою чергу, може підірвати позиції власників підприємства та 
надати кредиторам можливість більшою мірою брати участь у формуванні 
фінансової політики підприємства. 
 Якщо рівень показника оборотності власного капіталу не забезпечує 
його окупність (має значення менше 1), то це свідчить про нераціональ-
ність структури власних коштів і ставить під сумнів доцільність їх викори-
стання на підприємстві. За зниження рентабельності власного капіталу не-
обхідне адекватне прискорення його оборотності. 
 Коефіцієнт обертання поточної кредиторської заборгованості ха-
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рактеризує збільшення або зменшення комерційного кредиту, що надаєть-
ся підприємству контрагентами. Зростання цього показника вказує на під-
вищення швидкості сплати заборгованості підприємства, а зниження – зро-
стання купівлі продукції в кредит. 
 Іншим узагальнювальним показником оборотності активів і пасивів є 
тривалість одного обороту, яка визначається відношенням тривалості пе-
ріоду, що аналізується (360 днів – рік, 90 днів – квартал), до коефіцієнта 
обертання відповідних видів активів і пасивів: 360 / коефіцієнт обертання. 
 Для підприємств зі швидким обертанням засобів доцільним є щоква-
ртальний (оперативний) аналіз оборотності активів і пасивів. 
 Тривалість обороту активів залежить від періодів обороту їх складо-
вих: виробничих запасів, готової продукції, поточної дебіторської заборго-
ваності та ін. Якщо тривалість обороту активів на підприємстві перевищує 
середньогалузевий рівень, то причинами цього можуть бути: 

♦ значна частка запасів сировини у складі матеріальних оборотних 
активів; 

♦ тривалий строк реалізації готової продукції і товарів; 
♦ повільний оборот поточної дебіторської заборгованості; 
♦ нестача грошових коштів для здійснення діяльності. 
Показники тривалості одного обороту запасів, поточної дебіторської 

та поточної кредиторської заборгованості використовуються для розрахун-
ку тривалості операційного і фінансового циклів підприємства: 

 тривалість операційного циклу (днів) – це сума тривалості одного 
обороту запасів і тривалості одного обороту поточної дебіторської забор-
гованості; 

 тривалість фінансового циклу (днів) – це різниця тривалості опе-
раційного циклу і тривалості одного обороту поточної кредиторської забо-
ргованості. 
 Тривалість операційного циклу показує, скільки днів у середньому 
проходить з моменту вкладення коштів у поточну виробничу діяльність до 
моменту повернення їх у вигляді виручки від реалізації продукції (товарів, 
робіт, послуг). Цей показник відображає швидкість виконання підприємст-
вом операційного циклу на стадіях виробництва і продажу продукції (то-
варів, робіт, послуг) та значною мірою залежить від характеру виробничої 
діяльності; його зниження – одне з основних внутрішньогосподарських за-
вдань підприємства.  
 За вихідною інформацією, наведеною в табл. 9.3 і додатках А, Б, 
проведемо розрахунок та проаналізуємо динаміку показників оборотності 
активів і пасивів, які характеризують ділову активність підприємства за ба-
зовий і звітний роки (табл. 9.4). 

Результати розрахунку й аналізу динаміки показників ділової актив-
ності підприємства (табл. 9.4) свідчать про наявність виключно позитивних 
тенденцій щодо оцінювання оборотності активів і пасивів. Так, тривалість 
одного обороту активів зменшилася на 124 дні, що становить 17,6 %, 
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Таблиця 9.3 
Вихідна інформація для розрахунку показників  

ділової активності підприємства 

Показник Порядок розрахунку за даними 
форм № 1, 2 (рядки) 

Чистий дохід від реалізації проду-
кції (товарів, робіт, послуг) Ф. № 2: 2000 

Собівартість реалізованої продук-
ції (товарів, робіт, послуг) Ф. № 2: 2050 

Середньорічна вартість активів Ф. № 1: (1300, гр.3+1300, гр.4)÷2 
Середньорічна вартість 
оборотних активів Ф. № 1: (1195, гр.3+1195, гр.4)÷2 

Середньорічна вартість запасів Ф. № 1: ((1100+1110), 
гр.3+(1100+1110), гр.4)÷2 

Середньорічна величина поточної 
дебіторської заборгованості 

Ф. № 1: (сума із 1125 по 1155 (без 
1136)), гр.3+ (сума із 1125 по 1155 

(без 1136)), гр.4 )÷2  
Середньорічна вартість 
власного капіталу Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, гр.4)÷2 

Середньорічна величина поточної 
кредиторської заборгованості 

Ф. № 1: ((сума із 1610 по 16501), гр.3+  
+(сума із 1610 по 16501), гр.4)÷2 
 

1. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 
1650 (додаток В). 

 
Таблиця 9.4 

Аналіз ділової активності підприємства за  
показниками оборотності активів і пасивів 

№ 
з/п Показник 

Базо-
вий 
рік 

Звіт- 
ний 
рік 

Відхилення  
(+,–) 

абсо- 
лютне 

віднос- 
не, % 

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

Вихідна інформація, тис. грн 

1. Чистий дохід від реалізації про-
дукції (товарів, робіт, послуг) 28429 38523 +10094 +35,5 

2. Собівартість реалізованої проду-
кції (товарів, робіт, послуг) 22708 28380 +5672 +25,0 

3. Середньорічна вартість активів 55496 61973 +6477 +11,7 

4. Середньорічна вартість  
оборотних активів 30278 30038 -240 -0,8 

5. Середньорічна вартість запасів 21331 23278 +1947 +9,1 

6. Середньорічна величина поточ-
ної дебіторської заборгованості 8466 5447 -3019 -35,7 

7. Середньорічна вартість власного    
капіталу 51998 58873 +6875 +13,2 
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Продовж. табл. 9.4 
А Б 1 2 3 4 

8. Середньорічна величина поточ-
ної кредиторської заборгованості 1777 1709 -68 -3,8 

Показники ділової активності (оборотності активів і пасивів) 
9. Коефіцієнт обертання активів 

(п.1÷п.3) 0,512 0,622 +0,110 +21,5 

10. Тривалість одного обороту  
активів, днів (360÷п.9) 703 579 -124 -17,6 

11. Коефіцієнт обертання оборотних  
активів (п.1÷п.4) 0,939 1,282 +0,343 +36,5 

12. Тривалість одного обороту обо-
ротних активів, днів (360÷п.11) 383 281 -102 -26,6 

13. Коефіцієнт обертання запасів 
(п.2÷п.5) 1,065 1,219 +0,154 +14,5 

14. Тривалість одного обороту запа-
сів, днів (360÷п.13) 338 295 -43 -12,7 

15. 
Коефіцієнт обертання поточної  
дебіторської заборгованості  
(п.1÷п.6) 

3,358 7,072 +3,714 у 2,1 
р. б. 

16. 
Тривалість одного обороту пото-
чної дебіторської заборгованості, 
днів (360÷п.15) 

107 51 -56 -52,3 

17. Коефіцієнт обертання власного      
капіталу (п.1÷п.7) 0,547 0,654 +0,107 +19,6 

18. Тривалість одного обороту влас-
ного капіталу, днів (360÷п.17) 658 550 -108 -16,4 

19. 
Коефіцієнт обертання поточної 
кредиторської заборгованості 
(п.2÷п.8)  

12,779 16,606 +3,827 +29,9 

20. 
Тривалість одного обороту пото-
чної кредиторської заборговано-
сті, днів (360÷п.19) 

28 22 -6 -21,4 

21. Тривалість операційного циклу, 
днів (п.14+п.16) 445 346 -99 -22,2 

22. Тривалість фінансового циклу, 
днів (п.21–п.20) 417 324 -93 -22,3 

 
оборотних активів – 102 дні (26,6 %), запасів – 43 дні (12,7 %), поточної 
дебіторської заборгованості – 56 днів (52,3 %), власного капіталу –          
108 днів (16,4 %), поточної кредиторської заборгованості – на 6 днів     
(21,4 %). Ці зміни пояснюються випереджальним зростанням показників 
чистого доходу і собівартості реалізованої продукції порівняно зі зростан-
ням середньорічної вартості відповідних активів і пасивів.  

У результаті зменшення тривалості одного обороту запасів на 43 дні 
та тривалості одного обороту поточної дебіторської заборгованості на        
56 днів тривалість операційного циклу скоротилася на 99 днів (22,2 %). В 
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умовах зменшення тривалості одного обороту поточної кредиторської за-
боргованості на 6 днів тривалість фінансового циклу скоротилася на 93 дні 
(22,3 %), що також позитивно характеризує динаміку ділової активності 
підприємства.  
 
 
 9.3. Аналіз стійкості економічного зростання 
 
 Рівень ділової активності оцінюється не лише за досягнутими еконо-
мічними показниками в короткостроковому періоді. Пріоритетною є ділова 
активність стратегічного виміру, що характеризується стійкістю еконо-
мічного зростання. Основні показники стійкого економічного зростання 
підприємства такі. 
 1. Стабільні або зростаючі темпи приросту активів. При цьому важ-
ливо врахувати вплив інфляції на зміну вартості майна підприємства. 
 2. Приріст обсягів довгострокового фінансування (довгострокові ін-
вестиції та довгострокове залучення капіталу) за параметрами реальної 
прибутковості та оптимістичного ризику. 
 3. Збільшення величини власного капіталу (абсолютний приріст і 
стійкі темпи зростання) насамперед за рахунок акціонерної діяльності та 
фінансових результатів. 
 4. Прискорення оборотності активів, що зумовлює їх вивільнення для 
розширення підприємницької діяльності. 

Співвідношення динаміки показників обсягів виробництва продукції 
та величини ресурсів (витрат) визначає характер економічного зростання. 
Економічне зростання може бути досягнуте екстенсивним або інтенсивним 
шляхом. Перевищення темпів зростання обсягів виробництва продукції 
над темпами зростання витрат або ресурсів свідчить про інтенсивний тип 
економічного зростання. 
 Підприємство може формувати свої активи за рахунок внутрішніх і 
зовнішніх джерел. До внутрішніх перш за все належать реінвестований 
прибуток і нарахована амортизація. Зовнішніми джерелами фінансових ре-
сурсів є банківські кредити, позики, кошти кредиторів.  

Оскільки пріоритетним джерелом забезпечення стійкості економіч-
ного зростання є чистий прибуток, можливості підприємства щодо розши-
рення основної діяльності за рахунок реінвестування власних коштів ви-
значаються за допомогою коефіцієнта стійкості економічного зростан-
ня (коефіцієнта реінвестування прибутку) (КСЕЗ), який розраховується за 
формулою: 

                     (9.2) 
                      

 де ЧП – чистий фінансовий результат: прибуток (форма № 2 «Звіт 
про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)», рядок 2350); 
        Д – дивіденди (виплати власникам) (форма № 4 «Звіт про влас-
ний капітал», рядок 4200, гр. 10); 

,100100 ×=×
−
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       ВК – середньорічна вартість власного капіталу (форма № 1 «Ба-
ланс (Звіт про фінансовий стан)», рядок 1495, (гр. 3+гр. 4)÷2); 
       ПР – реінвестований прибуток (прибуток, спрямований на розви-
ток виробництва). 
 Коефіцієнт стійкості економічного зростання зазвичай використову-
ється для характеристики ділової активності акціонерних компаній і пока-
зує, скільки прибутку реінвестує підприємство на формування власних ак-
тивів у розрахунку на 1 грн власного капіталу. 
 Власний капітал акціонерної компанії може збільшуватись або в ре-
зультаті додаткового випуску акцій, або за рахунок реінвестування отри-
маного чистого прибутку. Таким чином, коефіцієнт стійкості економічного 
зростання відображає, як збільшується власний капітал за рахунок резуль-
татів господарської діяльності, а не завдяки залученню додаткового акціо-
нерного капіталу. Коефіцієнт стійкості економічного зростання показує, 
якими у середньому темпами може розвиватися підприємство надалі, не 
змінюючи сформованого співвідношення між різними джерелами фінансу-
вання, фондовіддачею, рентабельністю, дивідендною політикою і т. ін.  
 Вплив факторів, які визначають ці темпи, аналізується з використан-
ням такої детермінованої факторної моделі: 
 
                              (9.3) 

де ПР – реінвестований прибуток; 
     ЧП – чистий фінансовий результат: прибуток; 
     ЧД – чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); 

     А – середньорічна вартість активів (сукупного капіталу); 
    ВК – середньорічна вартість власного капіталу. 
Економічна інтерпретація факторів (коефіцієнтів) моделі: 
 перший (ПР ÷ ЧП) – частка реінвестованого прибутку – характе-

ризує дивідендну політику підприємства, що полягає у виборі економічно 
доцільного співвідношення між дивідендами і часткою чистого прибутку, 
що реінвестується у виробництво; 

  другий (ЧП ÷ ЧД × 100) – рентабельність продажу – характери-
зує прибутковість чистого доходу; 

 третій (ЧД ÷ А) – ресурсовіддача (коефіцієнт обертання акти-
вів) – характеризує величину чистого доходу в розрахунку 1 грн середньо-
річної вартості активів; 

 четвертий (А ÷ ВК) – коефіцієнт фінансової залежності – хара-
ктеризує співвідношення між сукупним і власним капіталом. 

Отже, на зміну коефіцієнта стійкості економічного зростання впли-
вають такі фактори: 

1) дивідендна політика; 
2) зміна рентабельності продажу; 
3) зміна ресурсовіддачі (оборотності активів); 
4) зміна коефіцієнта фінансової залежності.  

 За вихідною інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий 
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А

А
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стан)», форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний до-
хід)» та форми № 4 «Звіт про власний капітал» за базовий і звітний роки 
(додатки А, Б) проведемо розрахунок коефіцієнта стійкості економічного 
зростання (табл. 9.5) та за допомогою способу ланцюгових підстановок ви-
значимо вплив факторів на його зміну. 

Таблиця 9.5 
Розрахунок коефіцієнта стійкості економічного  

зростання підприємства 

№ 
з/п 

 
Показник 

Умовне 
позначення 

Базо-
вий 
рік 

Звіт- 
ний 
рік 

Відхилення (+,–
) 

абсо- 
лютне 

віднос- 
не, % 

А Б В 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

1. 
Середньорічна вар-
тість  
активів, тис. грн  

А 55496 61973 +6477 +11,7 

2. 
Середньорічна вар-
тість власного капіта-
лу, тис. грн  

ВК 51998 58873 +6875 +13,2 

3. 
Чистий фінансовий 
результат: прибуток,  
тис. грн  

ЧП 6325 10086 +3761 +59,5 

4. 
Чистий дохід від реа-
лізації продукції (то-
варів, робіт, послуг), 
тис. грн 

ЧД 28429 38523 +10094 +35,5 

5. Дивіденди, тис. грн Д - - - - 

6. 
Реінвестований при-
буток, тис. грн (п.3–
п.5)1 

ПР 6325 10086 +3761 +59,5 

7. 
Коефіцієнт стійкості 
економічного зрос-
тання, % 
(п.6÷п.2×100)2 

КСЕЗ 12,2 17,1 +4,9 × 

8. Частка реінвестовано-
го прибутку (п.6÷п.3)2 ЧРП 1 1 - - 

9. Рентабельність про-
дажу, % (п.3÷п.4×100) РП 22,2 26,2 +4,0 × 

10. Ресурсовіддача, 
грн/грн (п.4÷п.1) РВ 0,51 0,62 +0,11 +21,6 

11. Коефіцієнт фінансової  
залежності (п.1÷п.2) КФЗ 1,067 1,053 -0,014 -1,3 

 
1. Розраховується за умови одержання чистого прибутку (п.3 > 0). 
2. Розраховується за умови позитивного значення реінвестованого прибутку   

(п.6 > 0). 
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 Аналіз впливу факторів на зміну коефіцієнта стійкості економічного 
зростання (КСЕЗ) здійснюється з використанням чотирифакторної мультип-
лікативної моделі (формула 9.3): 
 
                              (9.4) 
 

або                        .КФЗРВРПЧРПКСЕЗ ×××=              (9.5) 
 За даними табл. 9.5 розраховують умовні значення результативного 
показника, %: 
 1. Показник умовний 1: 
                                      ;00011 КФЗРВРПЧРПК УМСЕЗ ×××=                        (9.6) 
 КСЕЗУМ1 =1×22,2×0,51×1,067=12,2. 
 2. Показник умовний 2: 
                                     ;00112 КФЗРВРПЧРПК УМСЕЗ ×××=                      (9.7) 
 КСЕЗУМ2 =1×26,2×0,51×1,067=14,3. 
 3. Показник умовний 3: 
                                        ;01113 КФЗРВРПЧРПК УМСЕЗ ×××=                      (9.8) 
 КСЕЗУМ3 =1×26,2×0,62×1,067=17,3. 
 Загальна зміна (+,–) коефіцієнта стійкості економічного зростання,  в. п.:  
                                            ΔКСЕЗ = КСЕЗ1 – КСЕЗ0 ,                              (9.9) 
 ΔКСЕЗ =17,1 – 12,2=+4,9, 
 у тому числі за рахунок факторів: 
 1) частки реінвестованого прибутку: 
                                      ΔКСЕЗЧРП = КСЕЗУМ1 – КСЕЗ0 ;                            (9.10) 

ΔКСЕЗЧРП =12,2 – 12,2=0; 
 2) рентабельності продажу: 
                                      ΔКСЕЗРП = КСЕЗУМ2 – КСЕЗУМ1 ;                            (9.11) 

ΔКСЕЗРП =14,3 – 12,2=+2,1; 
 3) ресурсовіддачі: 
                                      ΔКСЕЗРВ = КСЕЗУМ3 – КСЕЗУМ2 ;                            (9.12) 

ΔКСЕЗРВ =17,3 – 14,3=+3,0; 
 4) коефіцієнта фінансової залежності: 
                                       ΔКСЕЗКФЗ = КСЕЗ1 – КСЕЗУМ3 ;                            (9.13) 

ΔКСЕЗКФЗ =17,1 – 17,3=-0,2. 
 Перевірка розрахунку: 

ΔКСЕЗ = ΔКСЕЗЧРП + ΔКСЕЗРП + ΔКСЕЗРВ + ΔКСЕЗКФЗ ;             (9.14) 
ΔКСЕЗ =0+2,1+3,0-0,2=+4,9. 

 За даними табл. 9.5 коефіцієнт стійкості економічного зростання під-
вищився на 4,9 в. п.: із 12,2 % у базовому році до 17,1 % у звітному. Це 
означає, що в розрахунку на 1 грн середньорічної вартості власного капіта-
лу підприємство реінвестувало в базовому році 12,2 коп. чистого прибутку, 
а в звітному – відповідно 17,1 коп. 
 Оскільки підприємство реінвестує увесь чистий прибуток, фактор 
частки реінвестованого прибутку не вплинув на зміну коефіцієнта стійкос-
ті економічного зростання. За рахунок підвищення рентабельності прода-
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А
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жу на 4,0 в. п. коефіцієнт стійкості економічного зростання зріс на 2,1 в. п. 
Підвищення ресурсовіддачі на 0,11 грн/грн, або 21,6 %, зумовило збіль-
шення коефіцієнта стійкості економічного зростання на 3,0 в. п. Зниження 
коефіцієнта фінансової залежності на 0,014 (1,3 %) призвело до зменшення 
коефіцієнта стійкості економічного зростання на 0,2 в. п. Отже, факторами 
позитивної динаміки коефіцієнта стійкості економічного зростання стали 
підвищення рентабельності продажу та зростання ресурсовіддачі. 

Підвищити коефіцієнт стійкості економічного зростання можна за 
рахунок: 

− зниження частки виплачених дивідендів; 
− підвищення рентабельності продажу; 
− зростання ресурсовіддачі (прискорення оборотності активів); 
− підвищення частки позикового капіталу в джерелах формування 

капіталу (при цьому зростання позикових коштів обмежується вимогою 
забезпечення фінансової стійкості підприємства). 
 Розширену модель факторного аналізу коефіцієнта стійкості еконо-
мічного зростання (за сімома факторами) можна представити так: 
                   (9.15) 
 
 де ОАВ – середньорічна вартість власних оборотних коштів; 
      ОА – середньорічна вартість оборотних активів; 
      ПЗ – середньорічна величина поточних зобов’язань і забезпечень; 
      ЧД ÷ ОАВ – коефіцієнт обертання власних оборотних коштів; 
      ОАВ ÷ ОА – коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власни-
ми оборотними коштами; 
      ОА ÷ ПЗ – коефіцієнт загальної ліквідності; 
      ПЗ ÷ А – частка поточних зобов’язань і забезпечень у сукупному 
капіталі підприємства. 
 Використання багатофакторних моделей коефіцієнта стійкості еко-
номічного зростання дає змогу спрогнозувати темпи розвитку підприємст-
ва й оцінити вплив кожного факторного показника на загальну стійкість 
економічного зростання. Створення умов для стійкого економічного зрос-
тання мінімізує ризики фінансової кризи та втрати конкурентоспроможно-
сті суб’єкта господарювання. 
 
 
 9.4. Аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості 
 
 Рівень ділової активності підприємства у сфері розрахунково-пла-
тіжних відносин характеризується дебіторською і кредиторською заборго-
ваністю, їх величиною та якістю, що має суттєвий вплив на фінансовий 
стан підприємства. 
 Дебіторська і кредиторська заборгованість виникають у результаті 
розрахунків підприємства з покупцями та замовниками, постачальниками 
та підрядниками, податковою та фінансовою службами, органами соціаль-
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ного страхування, працівниками, підзвітними особами тощо. 
Методологічні засади формування у бухгалтерському обліку інфор-

мації про дебіторську заборгованість та її розкриття у фінансовій звітності 
визначені П(С)БО 10 «Дебіторська заборгованість». Дебіторська заборго-
ваність – сума заборгованості дебіторів підприємству на певну дату. Де-
бітори – юридичні та фізичні особи, які внаслідок минулих подій заборгу-
вали підприємству певні суми грошових коштів, їх еквівалентів або інших 
активів. Дебіторська заборгованість визнається активом, якщо є ймовір-
ність отримання підприємством майбутніх економічних вигод і може бути 
достовірно визначена її сума. 

Отже, дебіторська заборгованість розглядається як вилучені на пев-
ний період із господарської діяльності підприємства оборотні кошти. Тому 
чим швидше підприємство одержить гроші від покупців і замовників за ре-
алізовану продукцію (товари), виконані роботи та надані послуги, тим 
кращим буде його фінансовий стан.  

Виокремлюють поточну дебіторську заборгованість (яка виникає в 
ході нормального операційного циклу або буде погашена протягом двана-
дцяти місяців з дати балансу) та довгострокову дебіторську заборгова-
ність (яка не виникає в ході нормального операційного циклу і буде пога-
шена після дванадцяти місяців з дати балансу). На відміну від поточної де-
біторської заборгованості (розділ ІІ активу балансу) довгострокова забор-
гованість відображається у розділі І активу, що зумовлено меншим рівнем 
її ліквідності. 

Сумнівний борг – поточна дебіторська заборгованість, щодо якої є 
невпевненість її погашення боржником. Безнадійна дебіторська заборго-
ваність – поточна дебіторська заборгованість, щодо якої є впевненість про 
її неповернення боржником або за якою минув строк позовної давності. 

У формі № 5 «Примітки до річної фінансової звітності» (розділ ІХ) 
наводиться така інформація щодо дебіторської заборгованості: 

- суми дебіторської заборгованості за товари, роботи, послуги та ін-
шої поточної дебіторської заборгованості всього на кінець року і в розрізі 
її класифікації за строками непогашення (до 12 місяців, від 12 до 18 міся-
ців, від 18 до 36 місяців); 

- списано у звітному році безнадійної дебіторської заборгованості. 
Послідовність аналізу дебіторської заборгованості включає такі етапи: 

 1) оцінювання величини, структури та динаміки дебіторської забор-
гованості за видами з використанням прийомів горизонтального і вертика-
льного аналізу; 
 2) дослідження структури дебіторської заборгованості за строка-
ми непогашення з метою з’ясування стану розрахункової дисципліни;  

3) комплексне оцінювання дебіторської заборгованості за системою 
відносних показників; 

4) порівняльний аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості; 
5) обґрунтування заходів, спрямованих на вдосконалення системи 

управління дебіторською заборгованістю. 
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Розглянемо зміст наведених етапів аналізу. 
Суттєвий вплив на оборотність оборотних активів, а отже, і на фі-

нансовий стан підприємства, справляє збільшення або зменшення дебітор-
ської заборгованості. Її величина залежить від обсягів реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг), умов розрахунків з покупцями (передоплати, на-
ступної оплати), періоду відстрочки платежів, платіжної дисципліни поку-
пців, організації контролю за станом розрахунків з дебіторами, претензій-
ної роботи на підприємстві тощо.  

Різке збільшення дебіторської заборгованості та підвищення її част-
ки в оборотних активах може свідчити або про збільшення обсягів реаліза-
ції, або про неефективну кредитну політику підприємства стосовно покуп-
ців, про їх неплатоспроможність. Скорочення дебіторської заборгованості 
оцінюється позитивно, якщо це є результатом зменшення періоду її пога-
шення. Якщо дебіторська заборгованість скорочується у зв’язку зі змен-
шенням обсягів реалізації продукції, то це свідчить про зниження рівня ді-
лової активності підприємства. Отже, збільшення дебіторської заборгова-
ності не завжди оцінюється негативно, а зменшення – позитивно. 

У разі збільшення загальної суми дебіторської заборгованості протя-
гом періоду, що аналізується, оцінюються заходи, ужиті керівництвом під-
приємства щодо стягнення дебіторської заборгованості (повнота і своєчас-
ність претензійної роботи). У разі зменшення – з’ясовується, яким чином 
погашена ця заборгованість: грошима, за рахунок взаємозаліку чи списан-
ня (при цьому вказуються причини списання). 
 За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 
базовий і звітний роки (додатки А, Б) проведемо горизонтальний і верти-
кальний аналіз дебіторської заборгованості підприємства (табл. 9.6). 

Таблиця 9.6 
Горизонтальний і вертикальний аналіз дебіторської                          
заборгованості підприємства (станом на кінець року) 

Вид 
дебіторської 

заборгованості 

Рядок 
фор-
ми 

№ 1 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 
сума, 
тис.       
грн 

у % до 
під- 

сумку 

сума, 
тис.       
грн 

у % до 
під- 

сумку 

суми, 
тис.     
грн 

част-
ки,  
в. п. 

 
у % 

А Б 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Довгострокова 
дебіторська      
заборгованість 

1040 - - - - - - - 

Дебіторська 
заборгованість 
за продукцію, 
товари, робо-
ти, послуги 

1125 8633 97,6 2030 99,2 -6603 +1,6 -76,5 

Дебіторська 
заборгованість 
за розрахун-
ками: 
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Продовж. табл. 9.6 
А Б 1 2 3 4 5 6 7 

за виданими 
авансами 1130 - - - - - - - 

з бюджетом 1135 168 1,9 - - -168 -1,9 -100,0 
у тому числі з 
податку на 
прибуток 

1136 - - - - - - - 

з нарахованих 
доходів1 1140 - - - - - - - 

із внутрішніх 
розрахунків1 1145 - - - - - - - 

Інша поточна 
дебіторська 
заборгованість 

1155 47 0,5 16 0,8 -31 +0,3 -66,0 

Усього  8848 100,0 2046 100,0 -6802 – -76,9 
 
1. Додаткові статті (додаток В). 
 
За результатами горизонтального і вертикального аналізу дебіторсь-

кої заборгованості (табл. 9.6) підприємство має в звітному році суми за 
двома видами поточної дебіторської заборгованості. У звітному році порі-
вняно з базовим відбулося зменшення дебіторської заборгованості за про-
дукцію, товари, роботи, послуги на 6603 тис. грн, що становить 76,5 %. Її 
частка в структурі дебіторської заборгованості зросла з 97,6 до 99,2 %. Од-
ночасно скоротилася інша поточна дебіторська заборгованість (на             
31 тис. грн, або 66,0 %), а дебіторська заборгованість за розрахунками з 
бюджетом у звітному році відсутня.  

Загальна сума дебіторської заборгованості підприємства зменшилася 
у звітному році порівняно з базовим на 6802 тис. грн, що складає 76,9 %. 

За строками погашення дебіторська заборгованість поділяється: 
- на заборгованість, за якою строк оплати не настав; 
- заборгованість, не оплачена у визначений строк; 
- заборгованість, за якою минув строк позовної давності. 
За даними форми № 5 «Примітки до річної фінансової звітності» ви-

вчаються склад, структура та динаміка дебіторської заборгованості за то-
вари, роботи, послуги та іншої поточної дебіторської заборгованості за 
строками непогашення: до 12 місяців, від 12 до 18 місяців, від 18 до 36 мі-
сяців. Показники порівнюються у динаміці та з’ясовуються причини збі-
льшення тривалості періоду перебування коштів у дебіторській заборгова-
ності (наприклад, неефективна система розрахунків, неплатоспроможність 
покупців тощо).  
 За інформацією форми № 5 «Примітки до річної фінансової звітнос-
ті» за базовий і звітний роки (додатки А, Б) проаналізуємо структуру і ди-
наміку поточної дебіторської заборгованості за строками непогашення 
(табл. 9.7). 
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Таблиця 9.7 
Аналіз поточної дебіторської заборгованості  

за строками непогашення (станом на кінець року) 
 
 

Показник 

 
 

Усього 

в тому числі за строками 
непогашення 

до 12 
міс. 

від 12 
до 18 
міс. 

від 18 
до 36 
міс. 

                 Базовий рік 
Дебіторська заборгованість за товари,  
роботи, послуги: сума, тис. грн 

 
8633 

 
6174 

 
4 

 
2455 

                              частка, % 100,0 71,5 0,0 28,5 
Інша поточна дебіторська  
заборгованість: сума, тис. грн 

 
47 

 
47 

 
- 

 
- 

                            частка, % 100,0 100,0 - - 
Разом: сума, тис. грн 8680 6221 4 2455 
            частка, % 100,0 71,7 0,0 28,3 
                Звітний рік 
Дебіторська заборгованість за товари,  
роботи, послуги: сума, тис. грн 

 
2030 

 
1992 

 
38 

 
- 

                              частка, % 100,0 98,1 1,9 - 
Інша поточна дебіторська  
заборгованість: сума, тис. грн 

 
16 

 
16 

 
- 

 
- 

                            частка, % 100,0 100,0 - - 
Разом: сума, тис. грн 2046 2008 38 - 
            частка, % 100,0 98,1 1,9 - 
Звітний рік у % до базового року1 23,6 32,3 у 9,5 р. б. - 

 
         1. Розрахунок проводиться за рядком «Разом: сума, тис. грн». 

 
Отже, в структурі дебіторської заборгованості (табл. 9.7) найбільшу 

частку має заборгованість за строками непогашення до 12 місяців – 98,1 % 
на кінець звітного року. Порівняно з базовим роком заборгованість до 12 
місяців зменшилася на 67,7 %, від 12 до 18 місяців – збільшилася у 9,5 ра-
за, а від 18 до 36 місяців – повністю погашена. У структурі дебіторської 
заборгованості за строками непогашення продовжує переважати заборго-
ваність за товари, роботи, послуги. 

У ході аналізу простроченої дебіторської заборгованості визнача-
ються етапи, на яких виникла найбільша величина цієї заборгованості; 
з’ясовується, яка з видів заборгованості є найбільш простроченою; виділя-
ється безнадійна заборгованість (відсутні первинні документи, підприємс-
тва-дебітори ліквідовані та виключені з ЄДРПОУ тощо) і та, що належить 
списанню у зв’язку зі спливом строків позовної давності. 

Наявність простроченої, особливо безнадійної заборгованості, відне-
сеної до резерву сумнівних боргів, як і необґрунтоване зростання дебітор-
ської заборгованості в цілому негативно впливають на фінансовий стан 
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підприємства, призводять до дефіциту фінансових ресурсів. Безнадійні бо-
рги погашаються шляхом їх списання на збитки підприємства як дебітор-
ська заборгованість, за якою закінчився строк позовної давності. 

Важливим є комплексне оцінювання дебіторської заборгованості за 
системою відносних показників (табл. 9.8).  

Таблиця 9.8 
Показники комплексного оцінювання дебіторської заборгованості 

Показник Порядок розрахунку за даними 
форм № 1, 2 (рядки, графи) 

Коефіцієнт обертання дебітор-
ської заборгованості 

Ф. № 2: 2000 
Ф. № 1: (1040, сума із 1125 по 11551, гр.3+ 

+ 1040, сума із 1125 по 11551, гр.4)÷2 
Тривалість одного обороту 
(середній період повернення) 
дебіторської заборгованості, 
днів 

360 ÷ коефіцієнт обертання дебіторської 
заборгованості 

Частка дебіторської заборго-
ваності в майні, % 

Ф. № 1: (1040, сума із 1125 по 11551)×100 
Ф. № 1: 1300 

Частка поточної дебіторської  
заборгованості в оборотних 
активах, % 

Ф. № 1: (сума із 1125 по 11551)×100 
Ф. № 1: 1195 

Коефіцієнт співвідношення 
поточної дебіторської та пото-
чної кредиторської заборгова-
ності 

Ф. № 1: сума із 1125 по 11551 
Ф. № 1: сума із 1610 по 16502 

Відношення дебіторської за-
боргованості до чистого дохо-
ду від реалізації продукції (то-
варів, робіт, послуг), % 

Ф. № 1: ((1040, сума із 1125 по 11551,  
гр.3 + 1040, сума із 1125 по 11551,  

гр.4)÷2)×100 
Ф. № 2: 2000 

 
1. Без урахування ряд. 1136.  
2. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 

1650 (додаток В). 
 

Комплексним критерієм ліквідності та якості дебіторської заборго-
ваності є її оборотність, яку можна виміряти кількістю оборотів і швид-
кістю обороту в днях. Коефіцієнт обертання дебіторської заборгованості 
показує кількість її оборотів за календарний рік. Тривалість одного оборо-
ту дебіторської заборгованості характеризує середню кількість днів, які 
необхідні для повернення дебіторської заборгованості підприємству.  

Показники частки дебіторської заборгованості в майні та поточної 
дебіторської заборгованості в оборотних активах свідчать про те, наскі-
льки відповідно майно та оборотні активи сформовані за рахунок боргів 
підприємству.  

Про поліпшення стану розрахунково-платіжних відносин свідчить 
наближення до 1 значення коефіцієнта співвідношення поточної дебітор-
ської та поточної кредиторської заборгованості. Також важливою озна-
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кою поліпшення фінансового стану підприємства є зниження у динаміці 
показника, який характеризує відношення дебіторської заборгованості до 
чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг). 
 За методикою, наведеною в табл. 9.8, проведемо розрахунок і про-
аналізуємо динаміку показників комплексного оцінювання дебіторської 
заборгованості (табл. 9.9). Вихідна інформація міститься у формі № 1 «Ба-
ланс (Звіт про фінансовий стан)» і формі № 2 «Звіт про фінансові результа-
ти (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і звітний роки (додатки А, Б). 

Таблиця 9.9 
Комплексне оцінювання дебіторської заборгованості  

за системою відносних показників 

№ 
з/п 

 
 

Показник 
Базовий 

рік 
Звітний 

рік 

Відхилення  
(+,–)  

абсо-
лютне 

відно-
сне,%  

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

Вихідна інформація, тис. грн 
1. Чистий дохід від реалізації про-

дукції (товарів, робіт, послуг) 28429 38523 +10094 +35,5 

2. Середньорічна величина дебі-
торської заборгованості 8466 5447 -3019 -35,7 

3. Середньорічна величина поточ-
ної дебіторської заборгованості 8466 5447 -3019 -35,7 

4. Середньорічна величина поточ-
ної кредиторської заборгованості 1777 1709 -68 -3,8 

5. Середньорічна вартість майна  55496 61973 +6477 +11,7 
6. Середньорічна вартість  

оборотних активів 30278 30038 -240 -0,8 
Показники комплексного оцінювання дебіторської заборгованості 

7. Коефіцієнт обертання дебітор-
ської заборгованості (п.1÷п.2) 3,358 7,072 +3,714 у 2,1 

р. б. 

8. 
Тривалість одного обороту (се-
редній період повернення) дебі-
торської заборгованості, днів 
(360÷п.7) 

107 51 -56 -52,3 

9. Частка дебіторської заборговано-
сті в майні, % (п.2÷п.5×100) 15,3 8,8 -6,5 × 

10. 
Частка поточної дебіторської за-
боргованості в оборотних акти-
вах, % (п.3÷п.6×100) 

28,0 18,1 -9,9 × 

11. 
Коефіцієнт співвідношення по-
точної дебіторської та поточної 
кредиторської заборгованості 
(п.3÷п.4) 

4,764 3,187 -1,577 -33,1 

12. 
Відношення дебіторської забор-
гованості до чистого доходу від 
реалізації продукції (товарів, ро-
біт, послуг), % (п.2÷п.1×100) 

29,8 14,1 -15,7 × 
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Показники комплексного оцінювання дебіторської заборгованості 
(табл. 9.9) мають позитивну динаміку. Так, коефіцієнт обертання дебітор-
ської заборгованості збільшився з 3,358 у базовому році до 7,072 у звітно- 
му (в 2,1 раза), а тривалість одного обороту заборгованості дебіторів зме-
ншилася на 56 днів (52,3 %). Така динаміка пояснюється скороченням се-
редньорічної величини дебіторської заборгованості (на 35,7%) в умовах 
зростання чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 
(на 35,5 %). 

Частка дебіторської заборгованості в майні знизилася з 15,3 до 8,8 %, 
а частка поточної дебіторської заборгованості в оборотних активах – із 
28,0 до 18,1 %. Показник, який характеризує відношення дебіторської за-
боргованості до чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, по-
слуг), зменшився з 29,8 до 14,1 %, що є ознакою поліпшення стану розра-
хунків з дебіторами. 

У результаті випереджального скорочення середньорічної величини 
поточної дебіторської заборгованості (на 35,7 %) порівняно зі скороченням 
середньорічної величини поточної кредиторської заборгованості (на 3,8 %) 
коефіцієнт співвідношення поточної дебіторської та поточної кредиторсь-
кої заборгованості зменшився з 4,764 до 3,187 (за оптимального рівня бли-
зько 1). Якщо в базовому році на 1 грн поточної кредиторської заборгова-
ності припадало 4,76 грн поточної дебіторської заборгованості, то в звіт-
ному – 3,19 грн, або менше на 33,1 %. Отже, для підприємства і в подаль-
шому залишаються актуальними питання поліпшення стану розрахунково-
платіжних відносин.  
 Система управління дебіторською заборгованістю потребує постій-
ного контролю за низкою параметрів, до яких належать: період обороту 
заборгованості; структура дебіторів за різними ознаками; схеми розрахун-
ків з контрагентами і можливість їх уніфікації; система контролю за вико-
нанням дебіторами своїх зобов’язань перед підприємством; принципи ре-
зервування сумнівних боргів; система заходів, яка стосується несумлінних 
покупців, тощо. 

Для ефективного управління дебіторською заборгованістю необхід-
но: 

  контролювати стан розрахунків з клієнтами за відстроченою (про-
строченою) заборгованістю; 

  розширювати кількість клієнтів з метою зменшення ризику непла-
тежів; 

  контролювати співвідношення дебіторської та кредиторської за-
боргованості. 

Прискорити погашення дебіторської заборгованості можна шля-
хом: 

-  ознайомлення з фінансовим станом покупців і набуття впевненості 
щодо їх подальшої платоспроможності; 

-  своєчасного оформлення розрахункових документів; 
-  надання знижок покупцям за скорочення строків оплати рахунків; 
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-  введення штрафних санкцій за прострочення платежів; 
-  відпуску товарів покупцям на умовах передоплати та ін. 
Одним із видів санаційних заходів, спрямованих на відновлення пла-

тоспроможності підприємства, є рефінансування дебіторської заборгова-
ності, тобто переведення її в інші, більш ліквідні види оборотних активів: 
грошові кошти, поточні фінансові інвестиції тощо. Продаж дебіторської 
заборгованості на користь факторингової компанії або банку називається 
факторингом. На підставі договору про проведення розрахункових опера-
цій за допомогою факторингу, банк, наприклад, може придбати у підпри-
ємства-продавця право вимоги за поставлені товари та надані послуги, 
строки сплати за які минули (прострочена дебіторська заборгованість), або 
за поточними розрахунками. Підприємство поступається правом на одер-
жання грошей згідно з платіжними документами на поставлену продукцію 
в обмін на негайне одержання основної суми дебіторської заборгованості 
(за вирахуванням комісійної винагороди, розмір якої залежить від ризико-
ваності операції, чинної процентної ставки та строків настання платежу). 

Значна частка в джерелах формування капіталу підприємства припа-
дає на позикові кошти, в тому числі кредиторську заборгованість. Тому 
необхідно поряд із дебіторською заборгованістю аналізувати і поточну 
кредиторську заборгованість, її склад, структуру, динаміку, а потім прове-
сти порівняльний аналіз із поточною дебіторською заборгованістю. 

Кредиторська заборгованість – сума заборгованості підприємства 
кредиторам на певну дату. Кредитори – юридичні та фізичні особи, яким 
унаслідок минулих подій підприємство заборгувало певні суми грошових 
коштів, їх еквівалентів або інших активів. Отже, кредиторська заборгова-
ність розглядається як залучені на певний період у господарську діяльність 
підприємства оборотні кошти.  

Послідовність аналізу поточної кредиторської заборгованості 
включає такі етапи:  
 1) оцінювання величини, структури та динаміки поточної кредитор-
ської заборгованості за видами з використанням прийомів горизонтального 
і вертикального аналізу; 

2) дослідження структури кредиторської заборгованості за стро-
ками утворення з метою з’ясування стану платіжної дисципліни;  

3) комплексне оцінювання поточної кредиторської заборгованості за 
системою відносних показників; 

4) порівняльний аналіз поточної дебіторської та поточної кредитор-
ської заборгованості. 

Охарактеризуємо наведені етапи аналізу поточної кредиторської за-
боргованості. 

За даними форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» розрахо-
вується частка кожного виду поточної кредиторської заборгованості в за-
гальній її величині, визначаються відхилення у структурі поточної креди-
торської заборгованості, встановлюються причини змін її окремих видів і 
розробляються заходи для регулювання заборгованості, особливо тих її 
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складових, які негативно впливають на діяльність підприємства. 
 За інформацією форми № 1 (додатки А, Б) проведемо горизонталь-
ний і вертикальний аналіз поточної кредиторської заборгованості підпри-
ємства (табл. 9.10). 

Таблиця 9.10 
Горизонтальний і вертикальний аналіз поточної кредиторської                          

заборгованості підприємства (станом на кінець року) 

Вид поточної 
кредиторської 
заборгованості 

Ря-
док 
фор-
ми 

№ 1 

Базовий рік Звітний рік Зміни (+,–) 
 

сума, 
тис.       
грн 

у % 
до 

під- 
сум-
ку 

 
сума, 
тис.       
грн 

у % 
до 

під- 
сум-
ку 

 
суми, 
тис.     
грн 

част-
ки, 
в. п. 

 
 

у % 

А Б 1 2 3 4 5=3–1 6=4–2 7=5÷1 
×100 

Поточна кре-
диторська за-
боргованість 
за: 

        

 довгостроко- 
 вими зобов’я- 
 заннями 

1610 - - - - - - - 

 товари, робо- 
 ти, послуги 1615 1698 80,3 880 67,5 -818 -12,8 -48,2 

 розрахунками 
 з бюджетом 1620 103 4,9 144 11,1 +41 +6,2 +39,8 

 у тому числі з 
 податку на 
 прибуток 

1621 - - - - - - - 

розрахунками 
 зі страхування 1625 139 6,6 43 3,3 -96 -3,3 -69,1 

 розрахунками 
 з оплати праці 1630 175 8,2 236 18,1 +61 +9,9 +34,9 

 за одержаними 
 авансами1 1635 - - - - - - - 

 розрахунками 
 з учасниками1 1640 - - - - - - - 

 із внутрішніх 
 розрахунків1 1645 - - - - - - - 

 страховою  
 діяльністю1 1650 - - - - - - - 

Усього  2115 100,0 1303 100,0 -812 – -38,4 
 
1. Додаткові статті (додаток В). 
 
Горизонтальний і вертикальний аналіз поточної кредиторської забор-

гованості підприємства (табл. 9.10) показав, що у звітному році порівняно з 
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базовим збільшилися суми за двома видами кредиторської заборгованості 
за розрахунками: з бюджетом – на 41 тис. грн (39,8 %), з оплати праці – на 
61 тис. грн (34,9 %). Водночас поточна кредиторська заборгованість за то-
вари, роботи, послуги зменшилася на 818 тис. грн (48,2 %), а за розрахун-
ками зі страхування – на 96 тис. грн (69,1 %). 

Як і в базовому році, на кінець звітного року найбільшу частку серед 
видів поточної кредиторської заборгованості має заборгованість за товари, 
роботи, послуги – 67,5 %. Зросла частка заборгованості за розрахунками з 
бюджетом (із 4,9 до 11,1 %) та з оплати праці (з 8,2 до 18,1 %). 

У цілому поточна кредиторська заборгованість зменшилася на       
812 тис. грн (38,4 %), що свідчить про поліпшення стану розрахунків підп-
риємства з кредиторами.   

Під час аналітичних досліджень слід виявити кредиторську заборго-
ваність припустиму (нормальну), що виникає у результаті виконання умов 
договорів, і неприпустиму (невиправдану), що утворюється внаслідок по-
рушення договірних умов і платіжної дисципліни. 

До невиправданої кредиторської заборгованості належить простро-
чена заборгованість та заборгованість за невідфактурованими поставками. 
Для відстеження її величини і динаміки доцільно за даними відомості об-
ліку розрахунків з постачальниками розглянути залишок зобов’язань за 
строками утворення невиправданої заборгованості: строк сплати не настав; 
не сплачені в строк: від 1 до 30 днів, від 31 до 90 днів, від 91 до 180 днів і 
більш ніж півроку. 

Особливу увагу необхідно звертати на наявність і зростання прост-
роченої заборгованості перед бюджетом, зі страхування, з оплати праці та 
перед іншими кредиторами, існування якої призводить до застосування ві-
дповідних фінансових санкцій до підприємства. 

Важливим напрямом аналізу поточної кредиторської заборгованості 
є оцінювання її якості за системою відносних показників (табл. 9.11). 

Таблиця 9.11 
Показники комплексного оцінювання поточної кредиторської  

заборгованості 

Показник Порядок розрахунку за даними 
форм № 1, 2 (рядки, графи) 

А Б 

Коефіцієнт обертання поточної    
кредиторської заборгованості 

Ф. № 2: 2050 
Ф. № 1: (сума із 1610 по 16501, гр.3+          

+сума із 1610 по 16501, гр.4)÷2 
Тривалість одного обороту (серед-
ній період погашення) поточної   
кредиторської заборгованості, днів 

360 ÷ коефіцієнт обертання поточної    
кредиторської заборгованості 

Частка поточної кредиторської        
заборгованості в капіталі, % 

(Ф. № 1: сума із 1610 по 16501)×100 
Ф. № 1: 1900 

Частка поточної кредиторської за-
боргованості в зобов’язаннях і за-
безпеченнях, % 

(Ф. № 1: сума із 1610 по 16501)×100 
Ф. № 1: 1595+1695+1700 
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Продовж. табл. 9.11 
А Б 

Частка поточної кредиторської  
заборгованості в поточних   
зобов’язаннях і забезпеченнях, % 

(Ф. № 1: сума із 1610 по 16501)×100 
Ф. № 1: 1695 

Відношення поточної кредиторсь-
кої заборгованості до оборотних 
активів, % 

(Ф. № 1: сума із 1610 по 16501)×100 
Ф. № 1: 1195 

Припадає поточної кредиторської 
заборгованості на 1 грн поточної 
дебіторської заборгованості, грн 

Ф. № 1: сума із 1610 по 16501 

Ф. № 1: сума із 1125 по 11552 

Відношення поточної кредиторсь-
кої заборгованості до чистого до-
ходу від реалізації продукції (то-
варів, робіт, послуг), % 

(Ф. № 1: сума із 1610 по 16501)×100 
Ф. № 2: 2000 

Коефіцієнт співвідношення періо-
дів погашення поточної дебіторсь-
кої та поточної кредиторської за-
боргованості 

тривалість одного обороту поточної 
дебіторської заборгованості 

тривалість одного обороту поточної 
кредиторської заборгованості 

 
1. Без урахування ряд. 1621. Включаючи додаткові статті: ряд. 1635, 1640, 1645, 

1650 (додаток В). 
2. Без урахування ряд. 1136 (додаток В).  
 
Коефіцієнт обертання поточної кредиторської заборгованості по-

казує кількість її оборотів за календарний рік. Тривалість одного обороту 
поточної кредиторської заборгованості характеризує середню кількість 
днів, необхідних для здійснення платежів кредиторам.  

Частка поточної кредиторської заборгованості в капіталі, зобо-
в’язаннях і забезпеченнях, поточних зобов’язаннях і забезпеченнях відо-
бражає рівень фінансової залежності підприємства від кредиторських запо-
зичень. 

Про поліпшення стану платіжно-розрахункових відносин підприємс-
тва свідчить зниження показників, які визначаються відношенням поточної 
кредиторської заборгованості до оборотних активів і чистого доходу. 
Також важливою ознакою ефективності розрахунків є наближення до 1 
значень показників, які характеризують, скільки припадає поточної кре-
диторської заборгованості на 1 грн поточної дебіторської заборгованості 
та співвідношення періодів погашення поточної дебіторської та поточної 
кредиторської заборгованості. 
 За методикою, наведеною в табл. 9.11, проведемо розрахунок і про-
аналізуємо динаміку показників комплексного оцінювання поточної кре-
диторської заборгованості підприємства (табл. 9.12). Вихідна інформація 
міститься у формі № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і формі № 2 
«Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за базовий і зві-
тний роки (додатки А, Б). 
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Таблиця 9.12 
Комплексне оцінювання поточної кредиторської  
заборгованості за системою відносних показників 

№ 
з/п Показник Базовий 

рік 
Звітний 

рік 

Відхилення (+,–)  
абсо-
лютне 

відносне, 
% 

А Б 1 2 3=2–1 4=3÷1 
×100 

Вихідна інформація, тис. грн 

1. Чистий дохід від реалізації проду-
кції (товарів, робіт, послуг) 28429 38523 +10094 +35,5 

2. Собівартість реалізованої продук-
ції (товарів, робіт, послуг) 22708 28380 +5672 +25,0 

3. Середньорічна величина поточної 
кредиторської заборгованості 1777 1709 -68 -3,8 

4. Середньорічна величина поточної 
дебіторської заборгованості 8466 5447 -3019 -35,7 

5. Середньорічна вартість капіталу  55496 61973 +6477 +11,7 

6. Середньорічна величина  
зобов’язань і забезпечень 3498 3101 -397 -11,3 

7. Середньорічна величина поточ- 
них зобов’язань і забезпечень 2581 2548 -33 -1,3 

8. Середньорічна вартість  
оборотних активів 30278 30038 -240 -0,8 

Показники комплексного оцінювання поточної  
кредиторської заборгованості 

9. 
Коефіцієнт обертання поточної 
кредиторської заборгованості 
(п.2÷п.3) 

12,779 16,606 +3,827 +29,9 

10. 

Тривалість одного обороту (серед-
ній період погашення) поточної 
кредиторської заборгованості, днів 
(360÷п.9) 

28 22 -6 -21,4 

11. 
Частка поточної кредиторської  
заборгованості в капіталі, %  
(п.3÷п.5×100) 

3,2 2,8 -0,4 × 

12. 
Частка поточної кредиторської за-
боргованості в зобов’язаннях і за-
безпеченнях, % (п.3÷п.6×100) 

50,8 55,1 +4,3 × 

13. 

Частка поточної кредиторської за-
боргованості в поточних зо-
бов’язаннях і забезпеченнях, % 
(п.3÷п.7×100) 

68,8 67,1 -1,7 × 

14. 
Відношення поточної кредиторсь-
кої заборгованості до оборотних 
активів, % (п.3÷п.8×100) 

5,9 5,7 -0,2 × 
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Продовж. табл. 9.12 
А Б 1 2 3 4 

15. 
Припадає поточної кредиторсь-
кої заборгованості на 1 грн по-
точної дебіторської заборгова-
ності, грн (п.3÷п.4) 

0,21 0,31 +0,10 +47,6 

16. 

Відношення поточної кредитор-
ської заборгованості до чистого 
доходу від реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг), %       
(п.3÷п.1×100) 

6,3 4,4 -1,9 × 

17. 

Коефіцієнт співвідношення пе-
ріодів погашення поточної дебі-
торської та поточної кредитор-
ської заборгованості  
(п.8 табл. 9.9 ÷ п.10) 

3,821 2,318 -1,503 -39,3 

 
Показники комплексного оцінювання поточної кредиторської забор-

гованості (табл. 9.12) мають переважно позитивну динаміку. Зокрема, кое-
фіцієнт обертання поточної кредиторської заборгованості збільшився з 
12,779 у базовому році до 16,606 у звітному, а тривалість одного обороту 
поточної кредиторської заборгованості відповідно зменшилася з 28 до 22 
днів. Така динаміка пояснюється тим, що за збільшення собівартості реалі-
зованої продукції (товарів, робіт, послуг) на 25,0 % середньорічна величи-
на поточної кредиторської заборгованості зменшилася на 3,8 %. 

Частка поточної кредиторської заборгованості в капіталі підприємст-
ва знизилася з 3,2 до 2,8 %, а в зобов’язаннях і забезпеченнях зросла з 50,8 
до 55,1 %. Показник, який характеризує відношення поточної кредиторсь-
кої заборгованості до оборотних активів, зменшився з 5,9 до 5,7 %, його 
рівень залишається низьким і свідчить про здатність підприємства своєча-
сно виконувати зобов’язання перед кредиторами. Це ж стосується відно-
шення поточної кредиторської заборгованості до чистого доходу від реалі-
зації продукції (товарів, робіт, послуг), яке знизилося з 6,3 до 4,4 %. 

У результаті випереджального скорочення середньорічної величини 
поточної дебіторської заборгованості (на 35,7 %) порівняно зі скороченням 
середньорічної величини поточної кредиторської заборгованості (на 3,8 %) 
показник, який характеризує скільки припадає поточної кредиторської за-
боргованості на 1 грн поточної дебіторської заборгованості, збільшився з 
0,21 до 0,31 грн, або на 47,6 % (за оптимального рівня близько 1 грн). Як-
що у базовому році коефіцієнт співвідношення періодів погашення поточ-
ної дебіторської та поточної кредиторської заборгованості становив 3,821, 
то у звітному році він зменшився до 2,318. 

Важливим є дослідження дебіторської та кредиторської заборговано-
сті у взаємозв’язку. Для проведення порівняльного аналізу складається ро-
зрахунковий баланс, в якому порівнюються за видами та в цілому суми по-
точної дебіторської (розміщення активів) та поточної кредиторської (дже-
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рела формування капіталу) заборгованості. 
Результатом порівняльного аналізу дебіторської та кредиторської за-

боргованості має бути виявлення одного з видів сальдо: 
- дебетового (активного) сальдо, тобто перевищення загальної суми 

поточної дебіторської заборгованості над сумою поточної кредиторської 
заборгованості – свідчить про те, що частина оборотних активів вилучена з 
господарської діяльності підприємства і перебуває в обороті дебіторів; 

- кредитового (пасивного) сальдо, тобто перевищення загальної суми 
поточної кредиторської заборгованості над сумою поточної дебіторської 
заборгованості – характеризує залучення підприємством у господарську 
діяльність коштів юридичних і фізичних осіб.  

Значне перевищення поточної дебіторської заборгованості, особливо 
за товари, роботи, послуги, свідчить про безпроцентне кредитування інших 
підприємств, що стає причиною фінансових труднощів самого підприємст-
ва. Суттєве перевищення поточної кредиторської заборгованості також не-
гативно характеризує діяльність підприємства та свідчить про напруже-
ність його фінансового стану і платіжних зобов’язань. 
 За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 
звітний рік (додаток Б), а також табл. 9.6 і 9.10 проведемо порівняльний 
аналіз поточної дебіторської та поточної кредиторської заборгованості 
шляхом складання розрахункового балансу, визначимо дебетове (кредито-
ве) сальдо (табл. 9.13).  

Таблиця 9.13 
Порівняльний аналіз поточної дебіторської та поточної кредиторської                        

заборгованості (станом на кінець звітного року), тис. грн 

Вид заборгованості 

Поточна 
дебітор- 

ська 
заборго- 
ваність 

Поточна 
кредиторська 

заборго- 
ваність 

Перевищення 
заборгованості 

дебітор- 
ської    

(активне 
сальдо) 

кредитор- 
ської 

(пасивне 
сальдо) 

За продукцію, товари, ро-
боти, послуги 2030 880 1150 - 

За розрахунками з бюдже-
том - 144 - 144 

За розрахунками зі страху-
вання - 43 - 43 

За виданими (одержаними) 
авансами - - - - 

Із внутрішніх розрахунків - - - - 
Інша заборгованість 16 236 - 220 

Усього 2046 1303 743 - 
 

За даними табл. 9.13 станом на кінець звітного року за заборгованіс-
тю за продукцію, товари, роботи, послуги має місце дебетове сальдо –  
1150 тис. грн. За заборгованістю за розрахунками з бюджетом, зі страху-
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вання та іншими видами заборгованості поточна кредиторська перевищує 
поточну дебіторську на 144, 43 і 220 тис. грн відповідно. У цілому поточна 
дебіторська заборгованість перевищує поточну кредиторську заборгова-
ність на 743 тис. грн (57,0 %), що свідчить про активне сальдо, тобто вилу-
чення оборотних коштів з господарської діяльності підприємства на ко-
ристь дебіторів. 
 Для ефективного управління кредиторською заборгованістю необ-
хідно: 

⇒ стежити за співвідношенням сум дебіторської та кредиторської 
заборгованості; 

⇒ контролювати стан розрахунків за простроченою заборгованістю, 
своєчасно виявляти неприпустимі види кредиторської заборгованості, до 
яких насамперед належить прострочена заборгованість постачальникам, за 
платежами до бюджету тощо. 

 
 

9.5. Аналіз ринкової активності підприємства 
 

 Зростання ринкової активності є важливим завданням кожного 
суб’єкта підприємницької діяльності та його власників. Головне, у чому 
зацікавлені власники, – це прибуток на вкладений ними капітал для забез-
печення ефективної діяльності підприємства, а також те, яка частка прибу-
тку спрямовується на виплату дивідендів, а яка – на реінвестування в акти-
ви. Сукупна ринкова активність підприємства для власників – це сума ди-
відендів та зміна вартості його власного капіталу за звітний період. 
 Залежно від поставленої мети та визначених завдань аналізу може 
використовуватися різна вихідна інформація для розрахунку відповідних 
показників оцінювання ринкової активності підприємств (табл. 9.14). 

Таблиця 9.14 
Показники оцінювання ринкової активності підприємств 

Показник Порядок розрахунку за даними 
форм № 1, 2, 4 (рядки) 

А Б 
Зареєстрований (пайовий) капітал,  
тис. грн Ф. № 1: (1400, гр.3+1400, гр.4)÷2 

Додатковий капітал, тис. грн Ф. № 1: (1410, гр.3+1410, гр.4)÷2 
Резервний капітал, тис. грн Ф. № 1: (1415, гр.3+1415, гр.4)÷2 
Нерозподілений прибуток, тис. грн Ф. № 1: (1420, гр.3+1420, гр.4)÷2 
Рентабельність зареєстрованого  
(пайового) капіталу, % 

(Ф. № 2: 2350 (2355))×100 
Ф. № 1: (1400, гр.3+1400, гр.4)÷2 

Вартість коштів зареєстрованого (па-
йового) капіталу (балансової вартості 
акцій), грн 

Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, гр.4)÷2 
Ф. № 1: (1400, гр.3+1400, гр.4)÷2 

Дивіденди, тис. грн Ф. № 4: 4200, гр.10 
Рентабельність капіталу власників 
підприємства, % 

(Ф. № 4: 4200, гр.10)×100 
Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, гр.4)÷2 
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Продовж. табл. 9.14 
А Б 

Рентабельність внесків власників, % (Ф. № 4: 4200, гр.10)×100 
Ф. № 1: (1400, гр.3+1400, гр.4)÷2 

Реінвестований прибуток, тис. грн Ф. № 2: 2350 – Ф. № 4: 4200, гр.10 

Коефіцієнт реінвестування прибутку Ф. № 2: 2350 – Ф. № 4: 4200, гр.10 
Ф. № 2: 2350 

Рентабельність власного капіталу, % (Ф. № 2: 2350 (2355))×100 
Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, гр.4)÷2 

Коефіцієнт виплати дивідендів Ф. № 4: 4200, гр.10 
Ф. № 4: 4100, гр.10 

Коефіцієнт податкових інвестицій Ф. № 2: 2300  
Ф. № 2: 2350 (2355)+2300 

Коефіцієнт оподаткування зареєстро-
ваного (пайового) капіталу 

Ф. № 2: 2300  
Ф. № 1: (1400, гр.3+1400, гр.4)÷2 

Коефіцієнт оподаткування власного  
капіталу 

Ф. № 2: 2300  
Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, гр.4)÷2 

Коефіцієнт оподаткування активів  
підприємства 

Ф. № 2: 2300  
Ф. № 1: (1300, гр.3+1300, гр.4)÷2 

Коефіцієнт формування резервного  
капіталу 

Ф. № 4: 4210, гр.6 
Ф. № 4: 4100, гр.10 

Коефіцієнт формування зареєстрова-
ного (пайового) капіталу 

Ф. № 4: 4205, гр.3 
Ф. № 4: 4100, гр.10 

Номінальна вартість однієї акції, грн Ф. № 1: (1400, гр.3+1400, гр.4)÷2  
Ф. № 2: 2600 

Балансова вартість однієї акції, грн Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, гр. 4)÷2  
Ф. № 2: 2600 

Чистий фінансовий результат, який 
припадає на одну акцію, грн 

Ф. № 2: 2350 (2355)  
Ф. № 2: 2600 

Дивіденди на одну акцію, грн Ф. № 4: 4200, гр.10  
Ф. № 2: 2600 

 
Усі учасники економічної діяльності стежать за ринковою активніс-

тю підприємств на підставі абсолютних і відносних показників наявності 
та ефективності використання власного капіталу (розділ І пасиву балан-
су). Насамперед досліджуються показники величини і структури власного 
капіталу за видами: зареєстрований (пайовий) капітал, капітал у дооцінках, 
додатковий капітал, резервний капітал і нерозподілений прибуток.  

Зареєстрований (пайовий) капітал характеризує суму активів, яку 
власники фіксують в установчих документах під час здійснення внесків, 
реінвестуванні прибутку та інших змін майна підприємства. Наявність до-
даткового капіталу в акціонерних товариствах показує, що ціна реалізації 
випущених акцій перевищує їх номінальну вартість, а в інших підприємст-
вах – що власники додатково внесли власні кошти понад зареєстрований 
(пайовий) капітал, зафіксований в установчих документах, для розвитку 
підприємницької діяльності. Резервний капітал і нерозподілений прибуток 
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показують, що у підприємства є вільні активи для забезпечення стабільно-
сті його діяльності. 
 Рентабельність зареєстрованого (пайового) капіталу характеризує 
прибутковість активів, вкладених власниками для забезпечення підприєм-
ницької діяльності. Цей показник відображає величину чистого прибутку, 
що створюється підприємством у розрахунку на 1 грн середньорічної вар-
тості зареєстрованого (пайового) капіталу. 
 Вартість власних активів засновників і учасників підприємства змі-
нюється у процесі господарської діяльності. Реальна вартість активів влас-
ників підприємства в розрахунку на 1 грн корпоративних прав (балансової 
вартості акцій) визначається шляхом ділення величини власного капіталу 
на величину внесків учасників. Корпоративні права – це право власності 
учасників на частку (пай) у зареєстрованому (пайовому) капіталі юридич-
ної особи, включаючи права на управління, отримання відповідної частки 
прибутку такої юридичної особи, а також частки активів у разі її ліквідації. 
 Для власників (акціонерів) важливе значення має дивідендна політи-
ка як критерій спроможності підприємства приносити дохід. У свою чергу, 
підприємство має зберігати баланс між сплатою достатніх дивідендів влас-
никам (щоб підтримувати їх прихильність) і реінвестуванням прибутку 
(щоб розвиватися надалі та максимізувати власний капітал). 
 Дивіденди – платіж, який провадиться юридичною особою на ко-
ристь власників корпоративних прав, емітованих такою юридичною осо-
бою, у зв’язку з розподілом частини її прибутку. Для власників дивіден-  
ди – це дохід, який можна порівняти з іншими можливими доходами від 
використання майна. Дивідендна політика – це сукупність принципів, ме-
тодів та процедур, які використовуються власниками підприємства для на-
рахування і виплати собі доходу за рахунок чистого прибутку. Метою ди-
відендної політики є оптимізація пропорцій щодо розподілу чистого при-
бутку між поточними виплатами дивідендів (споживанням прибутку влас-
никами) та реінвестуванням його в господарську діяльність (виробничим 
споживанням прибутку з метою збільшення активів, зростання балансової 
та ринкової вартості акцій). 
 Дохід акціонерів (Да) складається з дивідендів (Д), приросту фактич-
ної вартості акцій (Ап) і збільшення курсової вартості акцій (Ак): 
                   (9.16) 
 Рентабельність активів учасників може розраховуватись як відно-
шення суми дивідендів: 
 а) до загальної вартості власного капіталу; 
 б) внесків учасників у зареєстрований (пайовий) капітал. 
 Ефективність дивідендної політики оцінюють на підставі аналізу ко-
ефіцієнта реінвестування прибутку, тобто співвідношення між величина-
ми реінвестованого і чистого прибутку. Якщо враховувати, що всі підпри-
ємства намагаються досягти оптимальної структури капіталу за найнижчої 
його вартості, то їх дивідендна політика повинна базуватися на таких 
принципах: дивіденди мають бути сплачені лише після того, як використа-

.кпа ААДД ++=
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но всі можливості прибуткового реінвестування власного капіталу; будь-
які кошти, що залишилися, можна використати для виплати дивідендів.  
 Рентабельність власного капіталу характеризує величину одержа-
ного чистого прибутку в розрахунку на 1 грн середньорічної вартості влас-
ного капіталу. Рівень прибутковості капіталу власників має бути не ниж-
чим, ніж дохідність можливих альтернативних вкладень з відповідним 
ступенем ризику.  
 Коефіцієнт виплати дивідендів – це один із найважливіших показни-
ків дивідендної політики підприємства, який залежить від величини части-
ни чистого прибутку, що виплачується власникам у вигляді дивідендів. 
Нормативів для цього показника немає. Підприємства, що передбачають 
нарощування обсягів підприємницької діяльності, виплачують власникам 
невелику частку чистого прибутку, а решту інвестують в активи. Стабільні 
за обсягами господарської діяльності та доходами підприємства можуть 
виплачувати високий відсоток дивідендів. Зміна коефіцієнта виплати диві-
дендів приводить до підвищення або зниження цін на акції. Дивіденди, що 
постійно зростають, підвищують довіру власників, зменшують невпевне-
ність та допомагають підтримувати ціну акцій підприємства. 
 Коефіцієнт податкових інвестицій показує величину витрат із пода-
тку на прибуток у розрахунку на 1 грн загальної величини чистого прибут-
ку та витрат із податку на прибуток. Про зростання ділової активності під-
приємства свідчить зниження цього показника в динаміці. 
 Коефіцієнти оподаткування зареєстрованого (пайового) капіталу, 
власного капіталу та активів підприємства характеризують величину ви-
трат із податку на прибуток у розрахунку на 1 грн середньорічної вартості 
відповідних видів капіталу. Для зниження цих показників необхідно, щоб 
темпи приросту зареєстрованого (пайового) капіталу, власного капіталу та 
активів перевищували темп приросту витрат із податку на прибутку. 
 Коефіцієнти формування резервного капіталу і зареєстрованого 
(пайового) капіталу показують, скільки протягом звітного періоду було 
спрямовано прибутку відповідно до резервного і зареєстрованого (пайово-
го) капіталу в розрахунку на 1 грн чистого прибутку. 
 Показники ринкової активності характеризують також становище 
підприємства на фондовому ринку. Цей аналіз актуальний насамперед для 
акціонерних компаній, які зареєстровані на фондових біржах і реалізують 
там свої акції. Підприємство, що має тимчасово вільні грошові кошти і ба-
жає вкласти їх у цінні папери, також орієнтується на показники цієї групи. 
 Номінальна вартість однієї акції визначається відношенням зареєс-
трованого (пайового) капіталу до середньорічної кількості простих акцій. 
Балансова вартість однієї акції розраховується шляхом ділення власного 
капіталу на середньорічну кількість простих акцій. Показник балансової 
вартості акцій використовується як база для визначення ринкової вартості 
акцій. Разом із тим балансова вартість не тотожна ринковій вартості, тому 
що вона не відображає майновий стан підприємства та його гудвіл. 
 Ефективність діяльності акціонерного товариства характеризує пока-
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зник чистого прибутку, що припадає на одну акцію. Про дивідендну полі-
тику підприємства свідчить показник суми сплачених дивідендів на одну 
акцію. 
 Отже, важливість показників оцінювання ринкової активності підп-
риємства визначається тим, що вони сигналізують усім учасникам еконо-
мічної діяльності про спроможність підприємства одержувати чистий при-
буток, збільшувати доходи працівників, дивіденди власників, сплачені по-
датки, а також величину своїх активів. Найвища ринкова активність – та, 
що приваблює інвесторів і максимізує вартість активів підприємства. 

 
 

9.6. Аналіз інвестиційної привабливості підприємства 
 

 Проблеми здійснення інвестиційної діяльності, пошуку і мобілізації 
джерел інвестування та реалізації інвестиційних проектів є одними з най-
актуальніших у всіх галузях економіки.  

За НП(С)БО 1 інвестиційна діяльність – придбання та реалізація 
тих необоротних активів, а також тих фінансових інвестицій, які не є скла-
довою частиною еквівалентів грошових коштів. Інвестиційною називається 
діяльність, пов’язана з управлінням інвестиціями.  

Будучи суб’єктом інвестиційної діяльності, кожне підприємство са-
мостійно визначає напрями, види та обсяги інвестицій, а також приймає 
рішення про вкладення власних і залучених фінансових, майнових та інте-
лектуальних ресурсів в об’єкти інвестування. Невід’ємною складовою ін-
вестиційної діяльності є оцінювання інвестиційної привабливості суб’єкта 
господарювання. 
 Інвестиційна привабливість підприємства – це доцільність вкла-
дення у його діяльність вільних грошових коштів. Інвестиційна привабли-
вість досліджується як у зовнішньому, так і внутрішньому фінансовому 
аналізі. Зовнішні суб’єкти (наприклад, потенційні інвестори) оцінюють ін-
вестиційну привабливість суб’єктів господарювання з метою вибору най-
кращого варіанта вкладення вільних коштів. Проте й підприємство має ви-
являти власні можливості для залучення зовнішніх інвестицій. Оцінювання 
інвестиційної привабливості має базуватися на комплексному підході до 
підприємства як об’єкта дослідження, що функціонує у конкретному еко-
номічному середовищі. 

Для аналізу інвестиційної привабливості підприємства використову-
ється система показників. При цьому розглядаються рівень і динаміка ко-
жного показника за декілька періодів. 
 Рекомендована система показників для аналізу інвестиційної при-
вабливості підприємства включає: 
 1) структуру активів: частка необоротних активів, оборотних акти-
вів, запасів, дебіторської заборгованості, грошей та їх еквівалентів і поточ-
них фінансових інвестицій; 
 2) структуру джерел формування капіталу: частка власного капіталу, 
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зобов’язань і забезпечень, довгострокових зобов’язань і забезпечень, поточ-
них зобов’язань і забезпечень, поточної кредиторської заборгованості; 
 3) ліквідність і платоспроможність: коефіцієнти абсолютної, швид-
кої та загальної ліквідності, коефіцієнт співвідношення поточної кредитор-
ської та поточної дебіторської заборгованості; 
 4) фінансову стійкість: коефіцієнти фінансової автономії, фінансо-
вого ризику, маневреності власного капіталу, забезпеченості запасів влас-
ними оборотними коштами, реальної вартості основних засобів, нагрома-
дження амортизації; 

5) прибутковість (рентабельність): рентабельність продажу, чиста 
рентабельність сукупного капіталу і власного капіталу; 
 6) якість прибутку: частка валового прибутку в прибутку до оподат-
кування, темп зростання прибутку до оподаткування, частка чистого при-
бутку в прибутку до оподаткування;  
 7) ефективність використання виробничих ресурсів: продуктивність 
праці, фондовіддача і фондомісткість, матеріаловіддача і матеріаломісткість;   
 8) ділову активність (оборотність капіталу): коефіцієнти обертання 
капіталу, власного капіталу, оборотних активів, запасів, поточної дебітор-
ської заборгованості, поточної кредиторської заборгованості.   
 9) діловий імідж керівництва підприємства. 
 За системою показників проаналізуємо інвестиційну привабливість 
підприємства (табл. 9.15). Вихідна інформація міститься у практичних роз-
рахунках тем 2, 3, 4, 6, 9. 

Таблиця 9.15 
Показники інвестиційної привабливості підприємства 

 
Показник 

Базовий  
рік 

Звітний 
рік 

Відхилення 
(+,–) 

А 1 2 3 
Структура активів    

Частка в майні, %:    
   необоротних активів 46,5 56,0 +9,5 
   оборотних активів 53,5 44,0 -9,5 
   запасів 26,8 27,0 +0,2 
   поточної дебіторської заборгованості 15,2 3,1 -12,1 
   грошей і поточних фінансових інвести-
цій 0,7 3,1 +2,4 

Структура джерел формування капіталу    
Частка в джерелах формування капіталу, 
%:    

   власного капіталу 93,4 96,4 +3,0 
   зобов’язань і забезпечень 6,6 3,6 -3,0 
   довгострокових зобов’язань і забезпе-
чень 1,3 0,6 -0,7 

   поточних зобов’язань і забезпечень 5,3 2,8 -2,5 
   поточної кредиторської заборгованості 3,6 2,0 -1,6 

Ліквідність і платоспроможність    
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Продовж. табл. 9.15 
А 1 2 3 

Коефіцієнт абсолютної ліквідності 0,139 1,023 +0,884 
Коефіцієнт швидкої ліквідності 2,971 2,061 -0,910 
Коефіцієнт загальної ліквідності 10,0 14,6 +4,6 
Коефіцієнт співвідношення поточної кредитор-
ської та поточної дебіторської заборгованості 0,210 0,314 +0,104 

Фінансова стійкість    
Коефіцієнт фінансової автономії 0,934 0,964 +0,030 
Коефіцієнт фінансового ризику 0,071 0,037 -0,034 
Коефіцієнт маневреності власного капіталу 0,502 0,419 -0,083 
Коефіцієнт забезпечення запасів власними 
оборотними коштами 1,250 1,075 -0,175 

Коефіцієнт реальної вартості основних засобів 0,397 0,421 +0,024 
Коефіцієнт нагромадження амортизації 0,337 0,327 -0,010 

Прибутковість (рентабельність)    
Рентабельність продажу, % 20,1 26,3 +6,2 
Загальна рентабельність сукупного капіталу, % 11,4 16,3 +4,9 
Загальна рентабельність власного капіталу, % 12,2 17,1 +4,9 

Якість прибутку    
Частка, %:    
   валового прибутку в прибутку до  
   оподаткування 90,5 100,6 +10,1 

   чистого прибутку в прибутку до  
   оподаткування 100,0 100,0 - 

Темп зростання прибутку до оподаткування, % 61,2 159,5 +98,3 
Ділова активність (оборотність капіталу)    

Коефіцієнт обертання капіталу 0,512 0,622 +0,110 
Коефіцієнт обертання власного капіталу 0,547 0,654 +0,107 
Коефіцієнт обертання оборотних активів 0,939 1,282 +0,343 
Коефіцієнт обертання запасів 1,065 1,219 +0,154 
Коефіцієнт обертання поточної дебіторської  
заборгованості 3,358 7,072 +3,714 

Коефіцієнт обертання поточної кредиторської  
заборгованості 12,779 16,606 +3,827 

  
Аналіз інвестиційної привабливості підприємства за системою пока-

зників (табл. 9.15) дає змогу сформулювати такі висновки: 
 - більшість показників структури активів мають позитивну динаміку, 
наприклад, частка поточної дебіторської заборгованості в майні знизилася 
з 15,2 до 3,1 %; 
 - аналогічна ситуація і за показниками структури джерел формування 
капіталу, серед яких, наприклад, частка поточної кредиторської заборгова-
ності в пасивах знизилася з 3,6 до 2,0 %; 
 - за динамікою показників ліквідності та платоспроможності підпри-
ємство підвищило рівень інвестиційної привабливості; 
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 - за критерієм фінансової стійкості інвестиційна привабливість зрос-
тає, негативним є лише зниженння коефіцієнтів маневреності власного ка-
піталу і забезпеченості запасів власними оборотними коштами; 
 - підвищення показників прибутковості (рентабельності) має позити-
вний вплив на оцінювання інвестиційної привабливості підприємства; 
 - рівень показників якості прибутку є високим для позитивного ви-
сновку щодо інвестиційної привабливості підприємства; 
 - підвищення значень усіх показників ділової активності свідчить 
про прискорення оборотності активів і пасивів. 
 Різнопланова за змістом динаміка показників підтверджує необхід-
ність розроблення інтегрованих методик оцінювання інвестиційної при-
вабливості суб’єктів господарювання. 
 Під час аналізу інвестиційної привабливості акціонерних товариств 
додатково визначаються показники ринкової активності: прибуток на ак-
цію, цінність акції, дивідендна дохідність акції, коефіцієнт котирування 
акцій та ін. (табл. 9.16). 

Таблиця 9.16 
Показники оцінювання інвестиційної привабливості  

акціонерного товариства 

Показник Порядок розрахунку за 
даними форм № 2, 4 Економічний зміст 

А Б В 

Дивіденди Ф. № 4: ряд. 4200, гр.7 

Характеризує дивідендну полі-
тику підприємства, яке має збе-
рігати рівновагу між сплатою 
достатньої суми дивідендів вла-
сникам і реінвестованим прибу-
тком 

Реінвестова-
ний прибуток 

Ф. № 2: ряд. 2350 – 
– Ф. № 4: ряд. 4200, гр.7 

Визначається як різниця між чи-
стим прибутком і дивідендами 

Коефіцієнт 
реінвестова-
ного прибут-
ку 

Ф. № 2: ряд. 2350 – 
– Ф. № 4: ряд. 4200, гр.7 

Ф. №. 2: ряд. 2350 

Розраховується як відношення 
реінвестованого прибутку до 
чистого прибутку 

Прибуток на  
акцію Ф. № 2: ряд. 2615 

Скоригований чистий прибуток, 
який припадає на одну просту 
акцію, – відношення різниці чи-
стого прибутку і дивідендів за 
привілейованими акціями до за-
гальної кількості простих акцій  

Цінність  
акції 

Дані бухгалтерського 
обліку і ринку цінних 

паперів 

Визначається як відношення ри-
нкової ціни акції до доходу на 
акцію 

Рентабель-
ність акції 

Дані бухгалтерського 
обліку та ринку цінних 

паперів 

Визначається як відношення ди-
відендів на одну акцію до рин-
кової ціни акції 
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Продовж. табл. 9.16 
А Б В 

Дивідендна 
дохідність  
акції 

Ф. № 2: ряд. 2650 
Ф. № 2: ряд. 2615 

Визначається як відношення ди-
відендів на одну просту акцію 
до скоригованого чистого при-
бутку на одну просту акцію 

Коефіцієнт  
котирування 
акції 

Дані бухгалтерського 
обліку та ринку цінних 

паперів 

Розраховується як відношення 
ринкової ціни акції до облікової 
ціни акції 

Коефіцієнт 
дивідендних 
виплат 

Ф. № 4: ряд. 4200, гр.7 
Ф. № 2: ряд. 2350 

Розраховується як відношення 
частини прибутку, що спрямо-
вується на виплату дивідендів, 
до чистого прибутку; характери-
зує частку чистого прибутку, що 
надходить у розпорядження ак-
ціонерів 

 
 Під час оцінювання інвестиційної привабливості підприємства реко-
мендується також вивчати його можливості щодо продовження своєї дія-
льності в майбутньому (оцінювання перспектив неплатоспроможності та 
ймовірності банкрутства). 
 

 
Запитання для перевірки знань 

 
1. У чому полягає сутність ділової активності як комплексної характе-

ристики діяльності підприємств? 
2. В якій послідовності проводиться аналіз ділової активності підпри-

ємства? 
3. Які показники використовуються для кількісного вимірювання внут-

рішньої ділової активності? 
4. Що таке «золоте правило економіки підприємства»? Які співвідно-

шення показників динаміки його характеризують? 
5. Які кількісні та якісні параметри характеризують ділову активність 

підприємства у зовнішньому економічному середовищі? 
6. Які зовнішні та внутрішні фактори впливають на ділову активність 

підприємства? 
7. На які групи поділяються показники оборотності активів і пасивів? 
8. Які фактори впливають на швидкість обороту окремих видів майна і 

джерел формування капіталу? 
9. Який порядок розрахунку коефіцієнтів обертання активів і пасивів? 

Охарактеризуйте їх економічний зміст. 
10. Як визначається тривалість операційного і фінансового циклів? 
11. Які основні показники характеризують стійкість економічного зрос-

тання підприємства? 
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12. Як розраховують коефіцієнт стійкості економічного зростання? 
Який його економічний зміст? 

13. Які фактори впливають на зміну коефіцієнта стійкості економічно-
го зростання? 

14. Який економічний зміст факторів, що впливають на зміну коефіціє-
нта стійкості економічного зростання? 

15. Що таке дебіторська заборгованість? Хто такі дебітори? У чому 
полягає відмінність поточної та довгострокової дебіторської забор-
гованості? 

16. З яких послідовних етапів складається аналіз дебіторської заборго-
ваності? 

17. Як оцінюється збільшення і зменшення дебіторської заборгованості? 
18. У чому полягає значення аналізу дебіторської заборгованості за 

стро-ками непогашення? 
19. Як проводиться розрахунок показників комплексного оцінювання де-

біторської заборгованості? Яким є їх економічний зміст? 
20. Які є шляхи прискорення погашення дебіторської заборгованості? 
21. Що таке кредиторська заборгованість? Хто такі кредитори? 
22. З яких етапів складається послідовність аналізу поточної кредитор-

ської заборгованості? 
23. Як проводиться розрахунок показників комплексного оцінювання по-

точної кредиторської заборгованості? Яким є їх економічний зміст? 
24. Як проводиться порівняльний аналіз поточної дебіторської та пото-

чної кредиторської заборгованості? Що таке дебетове (активне) і 
кредитове (пасивне) сальдо? 

25. Яка система показників використовується для оцінювання ринкової 
активності підприємства? 

26. Що таке дивідендна політика? Які показники її характеризують? 
27. Які показники ринкової активності характеризують становище під-

приємства на фондовому ринку? 
28. Яка система показників використовується в аналізі інвестиційної 

привабливості підприємства? 
29. За допомогою яких показників оцінюється інвестиційна привабли-

вість акціонерного товариства? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 9.1. Зусилля, спрямовані на просування підприємства на ринках про-
дукції, праці, капіталу, характеризує поняття: 
 а) платоспроможності; 
 б) кредитоспроможності; 
 в) ділової активності; 
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 г) фінансової стійкості. 
 9.2. Динаміка валюти балансу належить до показників оцінювання: 
 а) внутрішньої ділової активності; 
 б) зовнішньої ділової активності; 
 в) ефективності використання ресурсів. 
 9.3. Відповідно до «золотого правила економіки підприємства»: 
 а) темп зростання чистого доходу перевищує темп зростання чистого 
фінансового результату (прибутку), а темп зростання вартості активів пе-
ревищує темп зростання чистого доходу; 
 б) темп зростання чистого доходу перевищує темп зростання вартос-
ті активів, а темп зростання чистого фінансового результату (прибутку) 
перевищує темп зростання чистого доходу; 
 в) темп зростання чистого фінансового результату (прибутку) пере-
вищує темп зростання вартості активів, а темп зростання чистого доходу 
перевищує темп зростання чистого фінансового результату (прибутку). 
 9.4. Про підвищення ефективності використання майнових ресурсів 
підприємства свідчить: 
 а) зростання чистого доходу випереджає зростання величини активів; 
 б) зростання величини активів випереджає зростання чистого дохо-
ду; 
 в) зростання величини активів випереджає зростання чистого фінан-
сового результату (прибутку). 
 9.5. Темп зростання величини активів – 106 %, чистого доходу – 109, 
чистого фінансового результату (прибутку) – 114 %. Чи дотримується 
«золоте правило економіки підприємства»: 
 а) дотримується повністю; 
 б) дотримується частково; 
 в) не дотримується? 
 9.6. Темп зростання величини активів – 108 %, чистого доходу – 111 
%. За якого темпу зростання чистого фінансового результату (прибутку) 
дотримуватиметься «золоте правило економіки підприємства»: 
 а) менше 111 %; 
 б) більше 108 %; 
 в) менше 108 %; 
 г) більше 111 %? 
 9.7. Зовнішнім фактором, який впливає на ділову активність підпри-
ємства, є: 
 а) якість фінансового менеджменту на підприємстві; 
 б) податкова політика; 
 в) оборотність оборотних активів; 
 г) тривалість виробничого циклу. 
 9.8. До внутрішніх факторів, які впливають на ділову активність 
підприємства, належить: 
 а) стан і динаміка національної економіки; 
 б) антимонопольне регулювання; 
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 в) ставлення держави до підприємництва; 
 г) якість фінансового менеджменту. 
 9.9. Кількість оборотів, які здійснюють окремі види активів і паси-
вів протягом періоду, що аналізується, – це визначення: 
 а) тривалості одного обороту;  
 б) коефіцієнтів обертання; 
 в) коефіцієнтів завантаження. 
 9.10. Які показники характеризують величину відповідних видів ак-
тивів, що припадає на 1 грн чистого доходу: 
 а) тривалість одного обороту активів; 
 б) коефіцієнти обертання активів; 
 в) коефіцієнти завантаження активів? 
 9.11. Відношенням чистого доходу до середньорічної вартості ак-
тивів визначається коефіцієнт обертання: 
 а) оборотних активів; 
 б) запасів; 
 в) активів. 
 9.12. Коефіцієнт обертання оборотних активів визначається як ві-
дношення: 
 а) собівартості реалізованої продукції до середньорічної вартості 
оборотних активів; 
 б) чистого доходу до середньорічної вартості оборотних активів; 
 в) чистого прибутку до середньорічної вартості оборотних активів. 
 9.13. Про скорочення комерційного кредиту, який надає підприємст-
во контрагентам, свідчить: 
 а) зменшення коефіцієнта обертання поточної дебіторської заборго-
ваності; 
 б) зменшення коефіцієнта обертання поточної кредиторської забор-
гованості; 
 в) збільшення коефіцієнта обертання поточної кредиторської забор-
гованості; 
 г) збільшення коефіцієнта обертання поточної дебіторської заборго-
ваності. 
 9.14. Відношенням тривалості періоду, що аналізується, до коефіці-
єнта обертання відповідних видів активів і пасивів визначається: 
 а) тривалість одного обороту активів і пасивів; 
 б) тривалість операційного циклу; 
 в) тривалість фінансового циклу. 
 9.15. Якщо коефіцієнт обертання запасів за рік становить 10, то 
тривалість одного обороту запасів: 
 а) 350 днів; 
 б) 10 днів; 
 в) 36 днів. 
 9.16. Тривалість операційного циклу – це: 
 а) сума тривалості одного обороту запасів і тривалості одного оборо-
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ту поточної дебіторської заборгованості; 
 б) сума тривалості одного обороту запасів і тривалості одного оборо-
ту поточної кредиторської заборгованості; 
 в) різниця тривалості одного обороту поточної дебіторської заборго-
ваності та тривалості одного обороту поточної кредиторської заборговано-
сті. 
 9.17. Тривалість одного обороту запасів – 60 днів, поточної дебі-
торської заборгованості – 45, поточної кредиторської заборгованості – 
35 днів. Чому дорівнює тривалість операційного циклу: 
 а) 15 днів; 
 б) 105 днів; 
 в) 70 днів; 
 г) 140 днів? 
 9.18.  Тривалість фінансового циклу – це: 
 а) сума тривалості операційного циклу і тривалості одного обороту 
поточної кредиторської заборгованості; 
 б) різниця тривалості одного обороту запасів і тривалості одного 
обороту поточної кредиторської заборгованості; 
 в) різниця тривалості операційного циклу і тривалості одного оборо-
ту поточної кредиторської заборгованості. 
 9.19. Тривалість одного обороту запасів – 70 днів, поточної дебі-
торської заборгованості – 35, поточної кредиторської заборгованості – 
30 днів. Тривалість фінансового циклу дорівнює: 
 а) 105 днів; 
 б) 135 днів; 
 в) 5 днів; 
 г) 75 днів. 
 9.20. Відношенням різниці між чистим фінансовим результатом 
(прибутком) і дивідендами до середньорічної вартості власного капіталу 
визначається коефіцієнт: 
 а) обертання активів; 
 б) обертання власного капіталу; 
 в) стійкості економічного зростання; 
 г) автономії. 
 9.21. Чистий фінансовий результат (прибуток) підприємства –  500 
тис. грн, сума виплачених дивідендів власникам – 50 тис. грн, середньоріч-
на вартість власного капіталу – 1800 тис. грн. Коефіцієнт стійкості 
економічного зростання дорівнює: 
 а) 25 %; 
 б) 30 %; 
 в) 4; 
 г) 2350 тис. грн. 
 9.22. Чистий фінансовий результат (прибуток) підприємства – 1000 
тис. грн, середньорічна вартість власного капіталу – 4500 тис. грн. За 
якої суми виплачених дивідендів коефіцієнт стійкості економічного зрос-
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тання становитиме 20 %: 
 а) 200 тис. грн; 
 б) 50 тис. грн; 
 в) 100 тис. грн? 
 9.23. На зміну коефіцієнта стійкості економічного зростання поряд 
із дивідендною політикою, зміною ресурсовіддачі та зміною коефіцієнта 
фінансової залежності впливає зміна: 
 а) рентабельності продажу; 
 б) коефіцієнта оборотності активів; 
 в) коефіцієнта абсолютної ліквідності; 
 г) тривалості одного обороту активів. 
 9.24. Що таке реінвестований прибуток: 
 а) сума чистого фінансового результату (прибутку) і дивідендів; 
 б) чистий фінансовий результат (прибуток); 
 в) різниця чистого фінансового результату (прибутку) і дивідендів? 
 9.25. Коефіцієнт стійкості економічного зростання можна підви-
щити за рахунок зниження: 
 а) частки виплачених дивідендів; 
 б) рентабельності продажу; 
 в) ресурсовіддачі; 
 г) частки позикового капіталу в джерелах формування капіталу. 
 9.26. Юридичні та фізичні особи, які внаслідок минулих подій забор-
гували підприємству певні суми грошових коштів, їх еквівалентів або ін-
ших активів, – це: 
 а) кредитори; 
 б) інвестори; 
 в) дебітори; 
 г) власники. 
 9.27. Як вилучені на певний період із господарської діяльності підп-
риємства оборотні кошти розглядається: 
 а) дебіторська заборгованість; 
 б) кредиторська заборгованість; 
 в) незавершене виробництво. 
 9.28. Поточна дебіторська заборгованість, щодо якої є невпевне-
ність її погашення боржником, – це: 
 а) безнадійна дебіторська заборгованість; 
 б) довгострокова дебіторська заборгованість; 
 в) поточна дебіторська заборгованість; 
 г) сумнівний борг. 
 9.29. За якими строками непогашення наводиться інформація щодо 
дебіторської заборгованості у формі № 5: 
 а) до 1 місяця, від 1 до 3 місяців, від 3 до 6 місяців, від 6 до 10 місяців; 
 б) до 12 місяців, від 12 до 18 місяців, від 18 до 36 місяців; 
 в) до 3 місяців, від 3 до 6 місяців, від 6 до 9 місяців, від 9 до 12 міся-
ців? 
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 9.30. Коефіцієнт обертання дебіторської заборгованості визнача-
ється як відношення: 
 а) середньої величини дебіторської заборгованості до чистого доходу; 
 б) чистого прибутку до середньої величини дебіторської заборгова-
ності; 
 в) чистого доходу до середньої величини дебіторської заборгованості. 
 9.31. Про поліпшення стану платіжно-розрахункових відносин підп-
риємства свідчить: 
 а) зменшення коефіцієнта обертання дебіторської заборгованості; 
 б) збільшення тривалості одного обороту дебіторської заборгованості; 
 в) зростання відношення дебіторської заборгованості до чистого доходу; 
 г) зниження частки дебіторської заборгованості в майні. 
 9.32. Яка динаміка показника є ознакою погіршення стану платіж-
но-розрахункових відносин підприємства: 
 а) збільшення коефіцієнта обертання дебіторської заборгованості; 
 б) зниження частки дебіторської заборгованості в майні; 
 в) значне перевищення 1 значення коефіцієнта співвідношення пото-
чної дебіторської та поточної кредиторської заборгованості; 
 г) зниження частки поточної дебіторської заборгованості в оборот-
них активах? 

9.33. Сума заборгованості підприємства кредиторам на певну да- 
ту – це визначення: 

а) дебіторської заборгованості; 
б) поточних зобов’язань і забезпечень; 
в) довгострокових зобов’язань і забезпечень; 
г) кредиторської заборгованості. 

 9.34. Відношенням собівартості реалізованої продукції до середньо-
річної величини поточної кредиторської заборгованості визначається: 
 а) коефіцієнт обертання дебіторської заборгованості; 
 б) тривалість одного обороту поточної кредиторської заборгованості; 
 в) коефіцієнт обертання поточної кредиторської заборгованості; 
 г) частка поточної кредиторської заборгованості в капіталі. 
 9.35. Тривалість одного обороту поточної кредиторської заборгова-
ності – 20 днів. Скільки оборотів здійснює поточна кредиторська забор-
гованість за календарний рік: 
 а) 20;  
 б) 36; 
 в) 18? 
 9.36. Який з наведених показників має найвище значення: 
 а) частка поточної кредиторської заборгованості в капіталі; 
 б) частка поточної кредиторської заборгованості в поточних зобо-
в’язаннях і забезпеченнях; 
 в) частка поточної кредиторської заборгованості в зобов’язаннях і 
забезпеченнях? 
 9.37. У розрахунку на 1 грн поточної дебіторської заборгованості 
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припадає 1,05 грн поточної кредиторської заборгованості, що означає: 
 а) суттєве перевищення поточної кредиторської заборгованості над 
поточною дебіторською; 
 б) суттєве перевищення поточної дебіторської заборгованості над 
поточною кредиторською; 
 в) приблизну рівновагу між поточною дебіторською та поточною 
кредиторською заборгованістю. 
 9.38. Коефіцієнт обертання поточної кредиторської заборгованості 
становить 9. Чому дорівнює середній період погашення поточної креди-
торської заборгованості: 
 а) 60 днів; 
 б) 180 днів; 
 в) 40 днів? 
 9.39. Дебетове (активне) сальдо: 
 а) є перевищенням загальної суми поточної дебіторської заборгова-
ності над сумою поточної кредиторської заборгованості; 
 б) є перевищенням загальної суми поточної кредиторської заборго-
ваності над сумою поточної дебіторської заборгованості; 
 в) характеризує залучення підприємством у господарську діяльність 
коштів юридичних і фізичних осіб. 
 9.40. Економічний зміст кредитового сальдо: 
 а) характеризує залучення підприємством у господарську діяльність 
коштів юридичних і фізичних осіб; 
 б) свідчить про те, що частина оборотних активів вилучена з госпо-
дарської діяльності підприємства; 
 в) є перевищенням загальної суми поточної дебіторської заборгова-
ності над сумою поточної кредиторської заборгованості. 
 9.41. Сума дивідендів і зміна вартості власного капіталу є критері-
ями оцінювання для власників підприємства: 
 а) фінансової стійкості; 
 б) платоспроможності; 
 в) сукупної ринкової активності. 
 9.42. Рентабельність капіталу власників підприємства визначаєть-
ся як відношення: 
 а) дивідендів до середньорічної вартості власного капіталу, виражене 
у відсотках; 
 б) чистого прибутку до середньорічної вартості власного капіталу, 
виражене у відсотках; 
 в) реінвестованого прибутку до середньорічної вартості власного ка-
піталу, виражене у відсотках. 
 9.43. Відношенням реінвестованого прибутку до чистого прибутку 
визначається коефіцієнт: 
 а) реінвестування прибутку; 
 б) виплати дивідендів; 
 в) оподаткування активів. 
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 9.44. Середньорічна вартість активів – 5000 тис. грн. За якої суми 
витрат із податку на прибуток коефіцієнт оподаткування активів підп-
риємства не перевищить 0,05: 
 а) до 50 тис. грн; 
 б) понад 50 тис. грн; 
 в) до 250 тис. грн; 
 г) понад 250 тис. грн? 
 9.45. Чистий прибуток підприємства за звітний період становить 
1000 тис. грн. За якої величини дивідендів коефіцієнт реінвестування при-
бутку становитиме 0,9: 
 а) 100 тис. грн; 
 б) 900 тис. грн; 
 в) 90 тис. грн? 
 9.46. Показники номінальної і балансової вартості однієї акції хара-
ктеризують: 
 а) платоспроможність підприємства; 
 б) ринкову активність підприємства на фондовому ринку; 
 в) оборотність активів. 
 9.47. Що необхідно вивчити для оцінювання інвестиційної привабли-
вості підприємства: 
 а) структуру активів і джерел формування капіталу; 
 б) фінансову стійкість, ліквідність та платоспроможність; 
 в) прибутковість і ділову активність; 
 г) усі відповіді правильні? 
 9.48. Показники прибутку на акцію і рентабельності акції характе-
ризують: 
 а) платоспроможність підприємства; 
 б) інвестиційну привабливість акціонерного товариства; 
 в) оборотність активів; 
 г) структуру пасивів. 
 9.49. Що свідчить про високий рівень інвестиційної привабливості 
підприємства: 
 а) високий рівень матеріаломісткості продукції; 
 б) зростання кредиторської заборгованості; 
 в) переважання у структурі пасивів власного капіталу? 
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ТЕМА 10 
КОРОТКОСТРОКОВИЙ ПРОГНОЗ ФІНАНСОВОГО  

СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА 
 

 10.1. Сутність, етапи та методи прогнозування фінансового стану 
                   підприємства 
 10.2. Формування прогнозної фінансової звітності 
 10.3. Багатофакторні моделі діагностики ймовірності 
                   банкрутства 
 
 10.1. Сутність, етапи та методи прогнозування  
                  фінансового стану підприємства 
 
 Одним із методів досягнення гармонійної взаємодії у відносин між 
суб’єктами господарювання та передбачення майбутніх подій в економіці є 
економічне прогнозування, складовою частиною якого є фінансове прогно-
зування. Саме за допомогою нього керівництво підприємства має змогу 
оцінити не лише поточний фінансовий стан, а й спрогнозувати майбутній, 
що є передумовою прийняття ефективних управлінських рішень. 

Прогноз – це науково обґрунтоване судження про можливий стан 
об’єкта в майбутньому, про альтернативні шляхи його розвитку та терміни 
їх реалізації. Прогноз означає можливе майбутнє значення певного показ-
ника, що характеризує соціально-економічне явище або процес, який 
пов’язується з умовами, що мають найбільшу імовірність.  

Прогноз у системі управління є передплановим розробленням різно-
манітних моделей розвитку об’єкта дослідження. Терміни, обсяги робіт, 
числові характеристики об’єкта та інші показники у прогнозі мають імові-
рнісний характер і передбачають можливість внесення коригувань. 

Процес розробки прогнозів називається прогнозуванням. Прогнозу-
вання – це наукове виявлення імовірних шляхів та результатів розвитку 
соціально-економічних явищ та процесів на підставі аналізу тенденцій роз-
витку [23, с. 322].  

Прогнозування можна визначити як систему розрахунків і проекту-
вань для визначення шляхів подальшого розвитку та майбутнього стану 
підприємства на основі тенденцій та рекомендацій минулого й обліку пе-
редбачуваних змін науково-технічних та соціально-економічних чинників 
у майбутньому. Прогнозування як наукове економічне дослідження має 
прикладний характер і завершується отриманням кількісних і якісних оці-
нок перспектив розвитку підприємства в умовах постійної зміни чинників 
зовнішнього і внутрішнього середовища [33, с. 390-391]. 

У процесі прогнозування виділяють такі види економічних прогнозів: 
1. За масштабом прогнозування – мікро- і макроекономічні прогнози. 
2. За часом упередження (прогнозованим періодом): 
- оперативні – період прогнозування до одного місяця; ґрунтуються на 

припущенні, що в прогнозованому періоді не відбудеться суттєвих як кількі-
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сних, так і якісних змін в об’єкті дослідження; оцінка подій – кількісна; 
- короткострокові – від одного місяця до року; припускають тільки 

кількісні зміни показників; 
- середньострокові – від одного до п’яти років; формуються виходя-

чи з кількісних і якісних змін об’єкта прогнозування, причому кількісні 
зміни переважають над якісними; 

- довгострокові – не менше п’яти років; формуються виходячи з які-
сно-кількісних змін об’єкта прогнозування, причому якісні зміни перева-
жають над кількісними. 

3. За функціональним призначенням (напрямами прогнозування): 
- пошукові – прогнозування того, як розвиватиметься об’єкт дослі-

дження при збереженні існуючих тенденцій розвитку. Ці прогнози грун-
туються на умовному продовженні в майбутньому тенденцій розвитку 
об’єкта в минулому і сьогоденні, та відволікається від умов (факторів), 
здатних змінити ці тенденції; 

- нормативні – визначення шляхів і термінів досягнення можливого 
стану об’єкта прогнозування в майбутньому, прийнятого як мета. Ці про-
нози, на відміну від пошукових, розробляються у зворотному порядку: від 
заданого стану в майбутньому до існуючих тенденцій і змін у світлі поста-
леної мети. 

Фінансове прогнозування – це передбачення імовірного фінансового 
стану держави, галузі, підприємства. Фінансове прогнозування передує 
стадії складання фінансових планів, розробляє концепцію фінансової полі-
тики на певний період. Метою фінансового прогнозування є визначення 
реально можливого обсягу фінансових ресурсів, джерел їх формування, 
напрямків їх використання на період, що прогнозується [23, с. 271].  
 Фінансове прогнозування дає змогу знайти відповіді на такі питання 
[32, с. 157]: 
 - які грошові кошти може мати підприємство у своєму розпорядженні; 
 - які джерела їх надходження; 
 - чи достатньо фінансових ресурсів для виконання фінансових за-
вдань; 
 - яка частина коштів має бути перерахована в бюджет, банкам та ін-
шим кредиторам; 
 - як повинен здійснюватися розподіл прибутку та його використання 
на підприємстві? 

Короткостроковий прогноз фінансового стану підприємства дає мо-
жливість визначити на поточний період усі джерела фінансування розвит-
ку, сформувати структуру доходів і витрат, забезпечити постійну плато-
спроможність, а також визначити структуру активів і джерел формування 
капіталу на кінець планового періоду [17, с. 235]. 
 Методика фінансового прогнозування складається з трьох етапів 
[32, с. 156]:  
 1) підготовчий етап, на якому здійснюється збір та первинна обробка 
інформації про фінансовий стан підприємства; 
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 2) аналіз фінансового стану підприємства, який дозволяє виявити ос-
новні фактори, що впливають на його зміну; 
 3) прогнозування фінансового стану та його моделювання в залежно-
сті від цілей прогнозування. 
 На основі прогнозів складають фінансові плани. На відміну від пла-
нів, прогнози по своїй суті мають імовірнісний, альтернативний, варіант-
ний характер. Отже, прогнозування є базою розроблення фінансових пла-
нів.  
 Прогнозування фінансового стану підприємства – це передбачення 
обсягу та розміщення фінансових ресурсів на певний термін у майбутньо-
му, шляхом вивчення динаміки розвитку підприємства як суб’єкта госпо-
дарської діяльності. 

Розрахунок прогнозних показників та визначення рівня фінансового 
стану в майбутньому здійснюється у декілька етапів (рис. 10.1). 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 10.1. Етапи фінансового прогнозування [23, с. 272] 
 
На першому етапі на підставі аналізу показників попередніх періодів 

складається аналітичний баланс і визначаються вхідні дані для розрахунку 
необхідних показників, які розміщуються за рангом в залежності від сту-
пеня їх вагомості. Другий етап полягає у виділенні факторів, які мають 
першочерговий вплив на відібрані показники, визначаються допустимі 
межі впливу цих факторів. Третій етап – вивчаються можливості виходу 
на розрахункові величини факторів. 
 Більш детальну послідовність прогнозування наводять Н. М. Гарку-
ша та ін. (рис. 10.2). 
 Процес прогнозування має дві різні площини конкретизації: перед-
бачення та вказування [32, с. 155]. Передбачення має на увазі опис можли-
вих чи бажаних перспектив, станів, рішень проблем майбутнього. Вказу-
вання – це є власне вирішення цих проблем, використання інформації про 
майбутнє в управлінській діяльності. Тобто прогноз фінансового стану 
підприємства повинен передбачити не лише можливі перспективи або ри-
зики у майбутньому для суб’єкта господарювання, а й заходи, які повинні 
бути вжиті керівництвом для максимально ефективного використання цих 
можливостей або для мінімізації ризиків чи їх уникнення.  
 
 

Етапи фінансового прогнозування 

1-й етап 
Складання аналітичного 

балансу 
2-й етап 

Виділення впливових 
факторів 

3-й етап 
Вихід на розрахункові 

величини факторів 



 359 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 10.2. Основні етапи прогнозування [7, с. 515] 
 
 Важливість прогнозування фінансового стану пов’язана з тим, що без 
передбачення основних його показників підприємство не має змоги плану-
вати розвиток своєї матеріально-технічної бази, ефективно будувати свої 
господарські відносини з покупцями й постачальниками, банками та інши-
ми діловими партнерами. 
 Таким чином, актуальність і важливість прогнозування фінансового 
стану підприємства полягає в тому, що на його основі визначаються альте-
рнативні шляхи розвитку підприємства, обирається найкращий з них і пе-
редбачаються головні дії керівництва, спрямовані на максимально раціо-
нальне та ефективне використання потенційних можливостей підприємст-
ва. Прогноз є базою для планування фінансового стану підприємства, роз-
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лення зв’язків у прогнозованому періоді 
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роблення майбутньої стратегії його розвитку.  
У процесі складання фінансових прогнозів розрізняють три основних 

джерела прогнозної інформації [23, с. 393]: 
1) накопичений досвід, що ґрунтується на знанні закономірностей 

перебігу і розвитку явищ, процесів, подій; 
2) екстраполяція існуючої тенденції, закон розвитку якої в минулому 

і на сьогодні досить відомий; 
3) побудова моделей прогнозованих об’єктів щодо очікуваних або 

намічених умов. 
Ці джерела інформації пов’язані з такими способами прогнозування: 
- експертний спосіб – оцінка незалежних експертів щодо поставле-

ного завдання прогнозу, а також попередній збір інформації за допомогою 
анкетування, тестування, усних і письмових опитувань з подальшою обро-
бкою отриманих даних; 

- екстраполяція – вивчення попереднього розвитку об’єкта і перене-
сення закономірностей цього розвитку в минулому і теперішньому на май-
бутнє; 

- моделювання – дослідження пошукових і нормативних моделей 
прогнозованого об’єкта з метою визначення потенційних або очікуваних 
змін у його стані. 

У теорії та на практиці існують різні методи діагностики і прогнозу-
вання фінансового стану підприємства, які можна класифікувати наступ-
ним чином [23, с. 401-408]: 

1. За ступенем формалізованості методичного підходу: 
- кількісні методи – передбачають використання нормативно-законо-

давчих актів і, як правило, побудовані на основі стохастичного факторно-
го, параметричного, порівняльного та детермінованого факторного аналізу; 

- якісні методи – ґрунтуються на системі якісних характеристик, що 
виступають основою експертних оцінок; 

- комбіновані методи – передбачають розрахунок комплексних пока-
зників із застосуванням експертних оцінок.  

2. За набором прогнозованих показників: 
- методи, в яких прогнозується один або кілька окремих показників, 

що становлять найбільший інтерес і значущість для аналітика, наприклад, 
чистий дохід від реалізації продукції, нерозподілений прибуток (непокри-
тий збиток) і т. д.; 

- методи побудови прогнозних форм звітності, коли на основі аналі-
зу даних минулих періодів прогнозується кожна стаття (укрупнена стаття) 
балансу і звіту про фінансові результати. Перевага методів цієї групи поля-
гає в тому, що отримана звітність дозволяє всебічно проаналізувати фінан-
совий стан підприємства і отримувати інформацію, необхідну для прий-
няття управлінських рішень. 

3. За характером залежності результативної і факторних ознак: 
- детерміновані методи – припускають наявність функціональних 

жорстко детермінованих зв’язків, коли кожному значенню факторної озна-
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ки відповідає цілком визначене невипадкове значення результативної 
ознаки. Як приклад можна привести залежності, реалізовані в рамках мо-
делі факторного аналізу фірми Дюпон. Використовуючи цю модель і підс-
тавляючи в неї прогнозні значення різних факторів, наприклад, виручки 
від реалізації, оборотності активів, ступеня фінансової залежності та ін., 
можна розрахувати прогнозне значення одного з основних показників ефе-
ктивності – рентабельності власного капіталу; 

- стохастичні методи – припускають імовірнісний характер як про-
гнозу, так і самого зв’язку між показниками, що досліджуються. Ймовір-
ність отримання точного прогнозу зростає із збільшенням числа емпірич-
них даних. Наприклад, дослідження тенденцій зміни обсягу продажу за 
допомогою аналізу темпів зростання показників реалізації; 

- методи експертних оцінок – передбачають багатоступінчасте опи-
тування експертів за спеціальними схемами і обробку отриманих результа-
тів за допомогою інструментарію економічної статистики. Застосування 
цих методів на практиці полягає у використання досвіду і знань провідних 
економістів та керівників структурних підрозділів, які відповідають за фо-
рмування і прийняття управлінських рішень.  

4. За складом критеріїв: 
 - однокритеріальні методи – застосовуються при побудові моделей 

комплексного однокритеріального оцінювання фінансового стану підпри-
ємства, де в якості критерія виступає ймовірність настання банкрутства; 

- багатокритеріальні методи – спрямовані на отримання, обробку та 
подання інформації про властивості об’єктів і переваги особи, яка приймає 
рішення, у великому признаковому просторі. Ці методи зазвичай описують 
кількома властивостями – локальними критеріями. 

5. За характером прогнозної інформації: 
- пророковані (предикативні) методи, що використовуються при по-

будові предикативних моделей з метою прогнозування доходів і майбут-
нього фінансового стану підприємства. Найпростішим методом прогнозу-
вання фінансового стану є трендовий аналіз, який складається з наступних 
етапів: будується графік розвитку, визначається середньорічний темп при-
росту та розраховується прогнозне значення показника. Розрахунковими 
періодами є місяць або квартал; 

- описові (дескриптивні) методи, що застосовуються у дескриптив-
них моделях, які будуються на основі даних фінансової звітності підпри-
ємства і передбачають проведення вертикального і горизонтального аналі-
зу показників, розрахунок аналітичних коефіцієнтів (ліквідності, фінансо-
вої стійкості, рентабельності та ін.). 

Надаючи перевагу тому чи іншому методу прогнозування фінансово-
го стану підприємства, необхідно враховувати досвід їх практичного вико-
ристання, що дає змогу проаналізувати слабкі та сильні сторони кожного з 
них.  
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10.2. Формування прогнозної фінансової звітності 
 
Щодо процесу здійснення фінансово-господарської діяльності роз-

різняють історичну і прогнозну фінансову звітність підприємства. Істо-
рична звітність фіксує результати господарювання за визначений період. 
Прогнозна фінансова звітність формується до початку господарської дія-
льності відповідно до обраної стратегії підприємства. 

Прогнозна фінансова звітність являє собою узагальнювальну фінан-
сову модель, побудовану на основі окремих моделей різних господарських 
задач. Наприклад, можуть бути розроблені моделі, які показують придбан-
ня матеріальних ресурсів, виплату заробітної плати, фінансові операції з 
утворення стартового капіталу, фінансові операції з оновлення основних 
засобів, їх оренди та ін. [19, с. 308]. 

Мета складання прогнозної фінансової звітності – показати майбут-
ній фінансовий стан підприємства через визначений проміжок часу. Окре-
мі моделі прогнозної фінансової звітності можуть різнитися складом акти-
вів і зобов’язань залежно від поставленої мети. Модель прогнозної фінан-
сової звітності концентрує розрахункову інформацію бухгалтерського ба-
лансу, прибутків і збитків, потоку грошових коштів, структури капіталу, 
аналізу критичного обсягу продажу та ін.  

На межі 70-80-х років доктрина «економіки пропозиції» витіснилася 
концепцією «економіки попиту». Якщо раніше менеджер із виробництва 
диктував умови менеджеру зі збуту, то тепер вони помінялися ролями. Ме-
неджер із виробництва такою ж мірою залежить від фінансової служби. 
Фактично виробництво, збут і фінансова служба настільки залежать одне 
від одного, що діяльність одного з них неможлива без двох інших. Уся дія-
льність тепер базується на прогнозі збуту, в основі якого лежать маркетин-
гові дослідження ринків збуту та попиту споживачів: обсяг збуту в попере-
дньому періоді, кон’юнктура ринку, характер конкуренції тощо. Потім 
шляхом аналізу виробничих завдань визначається потреба в робочій силі, 
матеріалах, устаткуванні, фінансових ресурсах. Уся прогнозна інформація 
щодо майбутньої фінансово-господарської діяльності підприємства інтег-
рується в його прогнозну фінансову звітність. 

Для того, щоб спланувати прибуток, потік коштів, підприємство на-
самперед повинно скласти точний прогноз своїх доходів і витрат. Для цього 
воно має бути впевненим у тому, що йому вдасться реалізувати певну кіль-
кість своєї продукції за визначеною ціною. Підприємство повинно точно 
знати витрати виробництва та збуту кожного виду продукції. Відсутність та-
кого роду інформації означає, що підприємство йде на ризик, не знаючи 
своїх шансів на успіх. 

Використовуючи прогнози збуту та попиту споживачів, менеджер із 
виробництва планує обсяг і структуру виробництва продукції, витрати ви-
робництва; менеджер зі збуту розробляє плани щодо забезпечення вироб-
ництва чинниками виробництва, розраховує витрати на збут; менеджер із 
фінансів формує систему фінансових показників і прогнозну фінансову зві-
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тність. Кожна істотна зміна ситуації збуту потребує коригування прогнозу 
збуту та системи планових показників підприємства. 

За результатами короткострокового фінансового прогнозування роз-
робляються три основні документи [17, с. 228-235]: 

- прогноз руху грошових коштів; 
- прогноз звіту про фінансові результати; 
- прогноз бухгалтерського балансу. 
Головною метою розроблення цих документів є оцінювання фінан-

сового стану підприємства на кінець прогнозного періоду. Дані, що вклю-
чаються у короткострокові фінансові прогнози, характеризують такі пара-
метри: 

- фінансову стратегію підприємства; 
- результати фінансового аналізу за попередній період; 
- планові обсяги виробництва і реалізації продукції, а також інші 

економічні показники операційної діяльності підприємства; 
- систему розроблених на підприємстві норм і нормативів витрат ок-

ремих видів ресурсів; 
- чинну систему оподаткування; 
- чинну систему норм амортизаційних відрахувань; 
- середні ставки кредитного і депозитного відсотків на фінансовому 

ринку тощо. 
 У процесі здійснення короткострокового фінансового прогнозування 

для складання фінансових документів важливо правильно визначити обсяг 
реалізованої продукції. Це необхідно для організації виробничого процесу, 
ефективного розподілу коштів. Річний прогноз розбивається на квартали і 
місяці, при цьому чим коротший період прогнозу, тим точніше інформація, 
що міститься у ньому. Прогноз обсягу реалізації допомагає визначити 
вплив обсягу виробництва, ціни продукції, що реалізується, на фінансові 
потоки підприємства. 

Використовуючи дані обсягу у прогнозі обсягу реалізації продукції, 
розраховують необхідну кількість матеріальних і трудових ресурсів, ви-
значають складові витрат на виробництво. На підставі отриманих даних 
розробляється прогнозний звіт про фінансові результати, за допомогою 
якого визначається величина прибутку в плановому періоді. 

Під час складання прогнозного звіту про фінансові результати особ-
лива увага приділяється визначенню виручки від реалізації продукції. За 
основу, як правило, беруться показники виручки від реалізації за поперед-
ній рік. Потім ця величина розраховується у поточному році з урахування 
змін собівартості продукції, цін на продукції, що реалізується підприємст-
вом, цін на куповані матеріальні ресурси, оцінки основних засобів і капіта-
ловкладень, оплати праці працівників підприємства. 

Прогноз руху грошових коштів розробляється з урахуванням їх над-
ходження, витрачання та розрахунку чистого грошового потоку (надлишок 
або дефіцит). Фактично він відображає грошові потоки за операційною, ін-
вестиційною та фінансовою діяльністю. 
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Прогноз руху грошових коштів дозволяє перевірити реальність дже-
рел надходження коштів і обґрунтованість витрат, синхронність їх виник-
нення, своєчасно визначити можливу величину потреби підприємства в по-
зикових коштах. 

Метою розроблення прогнозного балансу є визначення необхідного 
приросту окремих видів активів із забезпеченням їх внутрішньої збалансо-
ваності, а також формування оптимальної структури капіталу, яка забезпе-
чувала б достатню фінансову стійкість підприємства в майбутньому. 

Під структурою капіталу підприємства мають на увазі співвідно-
шення власних і позикових джерел фінансування. 

Основною метою прогнозного аналізу структури капіталу є форму-
вання такого співвідношення між власним і позиковим капіталом, яке дає 
змогу отримати вищий ступінь фінансової стійкості та ефективності вико-
ристання капіталу. 

На структуру джерел формування капіталу впливають такі фактори: 
- галузеві особливості підприємства; 

  - тривалість операційного циклу; 
  - стадія життєвого циклу підприємства; 
  - ступінь конкурентоспроможності продукції; 
  - кон’юнктура товарних і фінансових ринків; 
  - рівень прибутковості діяльності підприємства. 

Якщо підприємство має високий рівень прибутковості, це забезпечує 
капіталізацію прибутку, а тому можна менше використовувати залучені 
кошти. 

У процесі оцінювання та прогнозування структури джерел форму-
вання капіталу приймають до уваги такі показники: 

1) середні темпи зростання фінансових ресурсів, які формуються з вла-
сних джерел; 

2) мінімальна частка власного капіталу в загальному обсязі джерел 
формування капіталу; 

3) рентабельність власного капіталу; 
4) співвідношення оборотних і необоротних активів підприємства; 
5) мінімальний рівень ліквідних активів, які забезпечують поточну 

платоспроможність підприємства. 
Усі активи підприємства поділяють на три групи: 
1)  необоротні; 
2)  постійна частина оборотних активів; 
3)  змінна частина оборотних активів. 
У зв’язку із залученням різних джерел фінансування до формування 

активів і співвідношення між ними, розрізняють три види політики з фор-
мування активів: консервативну, агресивну та компромісну. 

Консервативна політика передбачає використання власного капіталу 
та довгострокових зобов’язань для формування необоротних активів, пос-
тійної частини оборотних активів і ½ змінної частини оборотних активів. 
За рахунок поточних зобов’язань фінансується тільки половина змінної ча-
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стини оборотних активів, якщо в цьому виникає потреба.  
Перевагою цієї політики є мінімізація ризику нестачі коштів, ос-

кільки поточні зобов’язання використовують у незначних обсягах для 
формування змінної частини оборотних активів. Суттєвими недоліками за-
стосування такого підходу у фінансуванні є дорожнеча та нераціональне 
використання ресурсів, пов’язані з неповним використанням довгостроко-
вого залученого капіталу та сплатою відсотків за кредитом у періоди, коли 
потреба у фінансуванні падає.  

Сутність агресивної політики полягає у тому, що власний капітал і 
довгострокові зобов’язання, які разом становлять постійні пасиви підпри-
ємства, використовуються тільки для формування необоротних активів. За 
рахунок же поточних зобов’язань фінансуються усі оборотні активи. Пере-
вагою цієї політики є найнижча вартість використання капіталу підприємс-
тва, недоліком – високий ризик втрат і недостатності постійного капіталу. 

Компромісна політика – дозволяє досягти компромісу між вартістю 
капіталу та ризиком недостатності фінансових ресурсів. Ця політика пе-
редбачає фінансування необоротних активів і постійної частини оборотних 
активів за рахунок довгострокових власних і залучених джерел коштів, а 
змінної частини оборотних активів – за рахунок поточних зобов’язань. 

 
 
10.3. Багатофакторні моделі діагностики ймовірності  
         банкрутства 
 
Специфіка управління процесом оцінювання ймовірності оголошен-

ня підприємства банкрутом на основі формалізованих методів свідчить, що 
багатофакторні моделі є прикладами комплексного аналізу та прогнозу-
вання фінансового стану суб’єктів господарювання. 

 Найбільш поширені в сучасній фінансовій літературі багатофакторні 
моделі прогнозування банкрутства Альтмана, Спрінгейта та інших еконо-
містів, які становлять способи оброблення вихідної інформації з розрахун-
ком інтегрального показника оцінювання фінансового стану підприєм- 
ства – об’єкта дослідження.    

Модель Альтмана (використовують також назви: п’ятифакторна 
модель Альтмана, індекс Z, розрахунок Z-показника, індекс кредитоспро-
можності, індекс Альтмана). Цю методику запропоновав у 1968 р. відомий 
західний економіст, професор Нью-Йоркського університету Едвард Альт-
ман. Модель Альтмана є результатом дослідження автором 66 підприємств 
(з яких 50 % були визнані банкрутами, а решта продовжили функціонува-
ти) з використанням 22 фінансових показників. Серед них було відібрано 
п’ять найважливіших коефіцієнтів для прогнозування банкрутства підпри-
ємств, які найбільше характеризують прибутковість капіталу та його стру-
ктуру.  
 Загалом модель Альтмана є функцією від певних показників, які ха-
рактеризують економічний потенціал підприємства та результати його ро-
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боти за відповідний період: 
                                Z = 1,2К1+1,4К2+3,3К3+0,6К4+1,0К5,                       (10.1) 
 де К1, К2, К3, К4, К5 – коефіцієнти: 
      К1 = середньорічна величина власних оборотних коштів / серед-
ньорічна вартість активів;            

     К2 = чистий фінансовий результат: прибуток (збиток) / середньо-
річна вартість активів;       

     К3 = фінансовий результат до оподаткування: прибуток (збиток) / 
середньорічна вартість активів;          

     К4 = ринкова вартість власного капіталу / середньорічна величина 
зобов’язань і забезпечень;             

     К5 = чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) / 
середньорічна вартість активів. 
 У моделі Альтмана перший фактор (К1) характеризує фінансову 
стійкість і платоспроможність підприємства, другий і третій (К2 і К3) – ре-
нтабельність активів, четвертий (К4) – структуру джерел формування капі-
талу, п’ятий (К5) – оборотність активів.       

Індекс кредитоспроможності, побудований за допомогою апарату 
мультиплікативного дискримінантного аналізу, дає змогу в першому на-
ближенні поділити суб’єкти господарювання на потенційних банкрутів і  
небанкрутів. Залежно від фактичного значення Z-показника ступінь мож-
ливості банкрутства підприємства визначається за шкалою:  

Значення 
Z-показника Z ≤ 1,80 1,81 ≤  Z ≤ 2,70 2,71 ≤  Z ≤ 2,99 Z ≥ 3,0 

Ймовірність 
банкрутства Дуже висока Висока Можлива Дуже низька 

  
 Досвід використання моделі Альтмана (в США, Канаді, Бразилії, Ав-
стрії, Японії та інших країнах) показав, що спрогнозувати ймовірність бан-
крутства за її допомогою на один рік можна з точністю до 95 %, два роки – 
70, три роки – 48, на чотири-п’ять років – 30 %. 
 Недолік першого варіанта моделі Альтмана (формула (10.1)) полягає 
у тому, що її доцільно використовувати лише щодо великих компаній-
емітентів, акції яких вільно котируються на фондових біржах.   

Отже, практичне застосування моделі обмежується вимогою мати 
оцінку ринкової вартості власного капіталу (показник К4). Оскільки в Ук-
раїні фондовий ринок недостатню розвинений, використання переважною 
більшістю українських підприємств моделі Альтмана у вигляді формули 
(10.1) є некоректним. Підприємства України можуть застосовувати індекс, 
запропонований Альтманом у 1983 р. як модифікований варіант своєї фор-
мули для компаній, акції яких не котируються на біржі: 
                     Z = 0,717К1+0,847К2+3,107К3+0,42К4+0,995К5,                (10.2) 
 де К4 = середньорічна вартість власного капіталу / середньорічна ве-
личина зобов’язань і забезпечень. 
 Якщо Z < 1,23, то це є ознакою високої ймовірності банкрутства, тоді 
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як значення Z ≥ 1,23 свідчить про невелику його імовірність. 
 Порівнюючи результати розрахунку Z-показника із середньогалузе-
вими значеннями, можна сформулювати висновок про рівень фінансової 
стійкості підприємства.   
 За формулами (10.1) і (10.2) підприємства з рентабельністю, вищою 
від певного рівня, є «занадто фінансово стійкими». В умовах економіки 
України рентабельність окремого підприємства значною мірою залежить 
від низки зовнішніх факторів. Тому модель Альтмана для вітчизняних під-
приємств повинна мати менші параметри за різних показників рентабель-
ності. 
 Модель Спрінгейта побудована Гордоном Л. В. Спрінгейтом у    
1978 р. за допомогою покрокового дискримінантного аналізу. Під час 
створення моделі Спрінгейт використовував дані 40 підприємств і досяг 
92,5 % точності прогнозування неплатоспроможності на рік уперед, проте 
з часом цей показник зменшується. 
 Модель Спрінгейта передбачає розрахунок інтегрального показника 
для оцінювання ймовірності банкрутства підприємства за формулою: 
                                Z = 1,03К1+3,07К2+0,66К3+0,4К4,                            (10.3) 

 де К1, К2, К3, К4 – коефіцієнти: 
      К1 = середньорічна величина власних оборотних коштів / серед-
ньорічна вартість активів;            
               К2 = фінансовий результат до оподаткування: прибуток (збиток) / 
середньорічна вартість активів;          
               К3 = фінансовий результат до оподаткування: прибуток (збиток) / 
середньорічна величина поточних зобов’язаньі забезпечень; 
      К4 = чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) / 
середньорічна вартість активів. 
 Якщо Z < 0,862, то фінансовий стан підприємства нестабільний і йо-
го з достовірністю до 92 % можна віднести до категорії потенційних банк-
рутів; якщо Z ≥ 0,862, підприємство має стабільний фінансовий стан і за-
гроза банкрутства є мінімальною. 
 Тести на ймовірність банкрутства Лису (ZЛ) і Таффлера (ZТ). 
                             ZЛ = 0,063Х1+0,092Х2+0,057Х3+0,001Х4,                     (10.4) 
 де Х1, Х2, Х3, Х4 – коефіцієнти: 
      Х1 = середньорічна вартість оборотних активів / середньорічна ва-
ртість активів;            
               Х2 = валовий: прибуток (збиток) / середньорічна вартість активів;
      Х3 = нерозподілений прибуток (непокритий збиток) / середньоріч-
на вартість активів;            
               Х4 = середньорічна вартість власного капіталу / середньорічна ве-
личина зобов’язань і забезпечень. 
 Оціночне граничне значення: ZЛ = 0,037. 
 Модель Таффлера запропонував британський вчений Таффлер у  
1977 р.: 
                               ZТ = 0,03Х1+0,13Х2+0,18Х3+0,16Х4,                           (10.5) 
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 де Х1, Х2, Х3, Х4 – коефіцієнти: 
      Х1 = валовий: прибуток (збиток) / середньорічна величина поточ-
них зобов’язань і забезпечень;            
      Х2 = середньорічна вартість оборотних активів / середньорічна ве-
личина зобов’язань і забезпечень;                 
               Х3 = середньорічна величина поточних зобов’язань і забезпечень /   
середньорічна вартість активів;            

     Х4 = чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) / 
середньорічна вартість активів. 
 Якщо ZТ > 0,3, то підприємство має гарну довгострокову перспективу 
діяльності; за ZТ < 0,2 є ймовірність банкрутства. 
 Показник діагностики платоспроможності Конана і Гольдера ро-
зраховується за формулою: 
                          ZКГ = 0,16Х1 – 0,22Х2+0,87Х3+0,10Х4 – 0,24Х5,               (10.6) 
 де Х1, Х2, Х3, Х4, Х5 – коефіцієнти: 
      Х1 = середньорічна величина поточної дебіторської заборгованос-
ті, грошей та їх еквівалентів / середньорічна вартість активів;       

      Х2 = середньорічна вартість необоротних активів / середньорічна 
вартість активів;                  

      Х3 = фінансові витрати / чистий дохід від реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг);  
      Х4 = витрати на оплату праці та відрахування на соціальні заходи / 
чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг);    

     Х5 = валовий: прибуток (збиток) / середньорічна величина зобо-
в’язань і забезпечень. 
 Наведене рівняння було отримано за допомогою кореляційного ана-
лізу статистичної вибірки показників 95 малих і середніх промислових 
підприємств. Ймовірність затримки платежів для різних значень ZКГ визна-
чається за шкалою: 
Значення 
ZКГ 

+0,210 +0,480 +0,002 -
0,026 -0,068 -0,087 -0,107 -0,133 -0,164 

Вірогідність 
затримки 
платежів, % 

100 90 80 70 50 40 30 20 10 

  
Універсальну дискримінантну функцію побудовано відповідно до 

кількох методик прогнозування банкрутства: 
                             Z = 1,5К1+0,08К2+10К3+5К4+0,3К5+0,1К6,                (10.7) 
 де К1, К2, К3, К4, К5, К6 – коефіцієнти: 

    К1 = cash-flow (чистий прибуток + амортизація) / середньорічна 
величина зобов’язань і забезпечень;      

    К2 = середньорічна вартість активів / середньорічна величина зо-
бов’язань і забезпечень;         

    К3 = чистий фінансовий результат: прибуток (збиток) / середньо-
річна вартість активів;  

    К4 = чистий фінансовий результат: прибуток (збиток) / чистий до-
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хід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг);      
              К5 = середньорічна величина запасів / чистий дохід від реалізації 
продукції (товарів, робіт, послуг);           

    К6 = чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) / 
середньорічна вартість активів. 
 Варіанти оцінювання значень Ζ-показника:     

Ζ > 2 – підприємство вважається фінансово стійким, йому не загро-
жує банкрутство;          

1 < Z ≤ 2 – фінансова рівновага на підприємстві порушена, але за 
умови переходу до антикризового управління банкрутство йому не загро-
жуватиме;  

0 < Z ≤ 1 – підприємству загрожуватиме банкрутство, якщо воно не 
здійснить санаційних заходів;       
 Z ≤ 0 – підприємство є напівбанкрутом. 

 В Україні використання зарубіжних багатофакторних моделей діаг-
ностики ймовірності банкрутства ускладнюється з таких причин. 

1. Моделі побудовані за даними іноземних компаній, а економіка 
будь-якої країни має свою специфіку. 

 2. Моделі розроблялися переважно в 60-70-х роках ХХ ст. За цей час 
змінилася макро- і мікроекономічна ситуація в усьому світі. Тому моделі, 
розраховані на основі статистичних даних того часу, не завжди можуть 
правильно охарактеризувати і спрогнозувати ситуацію сьогодні. 

 3. Не може бути універсальних моделей, ідеально придатних для всіх 
галузей економіки, оскільки внаслідок галузевих особливостей значущість 
окремих індикаторів істотно відрізняється. Так, є суттєві відмінності за 
співвідношенням власного і позикового капіталу, швидкістю обороту ак-
тивів, рівнем доходу на вкладений капітал тощо. 

 4. Недоліком моделей є нечіткі межі для зарахування підприємств до 
класу банкрутів або небанкрутів. Якщо підприємство за моделлю набирає 
значення Z-показника, що близьке чи дорівнює константі дискримінації, то 
його важко кваліфікувати стосовно ймовірності банкрутства. 

За вихідною інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий 
стан)» і форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний до-
хід)» за базовий і звітний роки (додатки А, Б) спрогнозуємо фінансовий 
стан підприємства за допомогою багатофакторних моделей діагностики 
ймовірності банкрутства (табл. 10.2). 
 Побудова багатофакторних моделей діагностики ймовірності банк-
рутства здійснюється з використанням показників (табл. 10.1), які адапто-
вані до інформації фінансової звітності підприємств України. 

Модель Альтмана.         
 Для підприємств, акції яких не котируються на біржі: 
                     Z = 0,717К1+0,847К2+3,107К3+0,42К4+0,995К5.                (10.8) 
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Таблиця 10.1 
Вихідна інформація для побудови багатофакторних моделей  
діагностики ймовірності банкрутства підприємства, тис. грн 

Показник 
Порядок розрахунку за  

даними форм № 1, 2  
(рядки, графи) 

Базовий 
рік 

Звітний 
рік 

Середньорічна вартість 
активів 

Ф. № 1: (1300, гр.3+1300, 
гр.4)÷2 55496 61973 

Середньорічна вартість 
необоротних активів 

Ф. № 1: (1995, гр.3+1095, 
гр.4)÷2 25218 31936 

Середньорічна вартість 
оборотних активів 

Ф. № 1: (1195, гр.3+1195, 
гр.4)÷2 30278 30038 

Середньорічна величина 
власних оборотних кош-
тів 

Ф. № 1: ((1495–1095, гр.3+ 
+(1495–1095), гр.4)÷2 26780 26937 

Середньорічна величина 
запасів 

Ф. № 1: ((1100+1110), 
гр.3+(1100+1110), гр.4)÷2 21331 23278 

Середньорічна величина 
поточної дебіторської 
заборгованості, грошей 
та їх еквівалентів 

Ф. № 1: ((сума із 1125 по 
1165 (без 1136)), гр.3+(сума 
із 1125 по 1165 (без 1136)), 

гр.4)÷2 
8891 6673 

Середньорічна вартість 
власного капіталу 

Ф. № 1: (1495, гр.3+1495, 
гр.4)÷2 51998 58873 

Середньорічна величина 
зобов’язань і забезпе-
чень 

Ф. № 1: ((1595+1695+1700, 
гр.3+(1595+1695+1700), 

гр.4)÷2 
3498 3101 

Середньорічна величина 
поточних зобов’язань і 
забезпечень 

Ф. № 1: (1695, гр.3+1695, 
гр.4)÷2 2581 2548 

Нерозподілений прибу-
ток (непокритий збиток) Ф. № 1: 1420, гр.4 6325 10086 
Чистий дохід від реалі-
зації продукції (товарів, 
робіт, послуг) 

Ф. № 2: 2000 28429 38523 

Валовий: прибуток  
(збиток) Ф. № 2: 2090 (2095) 5721 10143 
Фінансові витрати Ф. № 2: 2250 589 332 
Фінансовий результат до 
оподаткування: прибу-
ток (збиток) 

Ф. № 2: 2290 (2295) 6325 10086 

Чистий фінансовий ре-
зультат: прибуток (зби-
ток) 

Ф. № 2: 2350 (2355) 6325 10086 

Витрати на оплату праці 
та відрахування на соці-
альні заходи 

Ф. № 2: 2505+2510 8735 10903 

Амортизація Ф. № 2: 2515 1652 1899 
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Базовий рік:    Звітний рік: 
К1 = 0,483;     К1 = 0,435; 
К2 = 0,114;     К2 = 0,163; 
К3 = 0,115;     К3 = 0,169; 
К4 = 14,865;    К4 = 18,985; 
К5 = 0,512;     К5 = 0,622; 

 Z = 7,550.     Z = 9,549. 
Модель Спрінгейта: 

                                 Z = 1,03К1+3,07К2+0,66К3+0,4К4.                           (10.9) 
Базовий рік:    Звітний рік: 
К1 = 0,483;     К1 = 0,435; 
К2 = 0,114;     К2 = 0,163; 
К3 = 2,451;     К3 = 3,958; 
К4 = 0,512;     К4 = 0,622; 

 Z = 2,670.     Z = 3,809. 
 Тести на ймовірність банкрутства Лису (ZЛ) і Таффлера (ZТ). 
                             ZЛ = 0,063Х1+0,092Х2+0,057Х3+0,001Х4.                   (10.10) 

Базовий рік :    Звітний рік: 
Х1 = 0,546;     Х1 = 0,485; 
Х2 = 0,103;     Х2 = 0,164; 
Х3 = 0,114;     Х3 = 0,163; 
Х4 = 14,865;    Х4 = 18,985; 

 ZЛ  = 0,065.     ZЛ = 0,075. 
                               ZТ = 0,03Х1+0,13Х2+0,18Х3+0,16Х4.                         (10.11) 

Базовий рік :    Звітний рік: 
Х1 = 2,217;     Х1 = 3,981; 
Х2 = 8,656;     Х2 = 9,687; 
Х3 = 0,047;     Х3 = 0,041; 
Х4 = 0,512;     Х4 = 0,622; 

 ZТ  = 1,283.     ZТ = 1,485. 
 Показник діагностики платоспроможності Конана і Гольдера: 
                          ZКГ = 0,16Х1 – 0,22Х2+0,87Х3+0,10Х4 – 0,24Х5.            (10.12) 

Базовий рік :             Звітний рік: 
Х1 = 0,160;     Х1 = 0,108; 
Х2 = 0,454;     Х2 = 0,515; 
Х3 = 0,021;     Х3 = 0,009; 
Х4 = 0,273;     Х4 = 0,242; 
Х5 = 1,636;     Х5 = 3,271; 

 ZКГ  = -0,421.    ZКГ = -0,849. 
 Універсальна дискримінантна функція: 
                            Z = 1,5К1+0,08К2+10К3+5К4+0,3К5+0,1К6.               (10.13) 

Базовий рік :    Звітний рік: 
К1 = 2,280;     К1 = 3,865; 
К2 = 15,865;    К2 = 19,985; 
К3 = 0,114;     К3 = 0,163; 
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К4 = 0,222;     К4 = 0,262; 
К5 = 0,750;     К5 = 0,604; 
К6 = 0,512;     К6 = 0,622; 

 Z = 7,215.     Z = 10,580. 
Результати побудови та оцінювання багатофакторних моделей діаг-

ностики ймовірності банкрутства підприємства узагальнюються у табл. 
10.2. 

                Таблиця 10.2   
Результати побудови багатофакторних моделей діагностики  

ймовірності банкрутства підприємства 
 

Модель  
Значення Z-показника Характеристика фінансово-

го стану та ймовірності  
банкрутства 

базовий 
рік 

звітний 
рік 

Модель Альтмана 7,550 9,549 Невелика ймовірність бан-
крутства 

Модель  
Спрінгейта 

 
2,670 

 
3,809 

Стабільний фінансовий 
стан, загроза банкрутства 
мінімальна 

Модель Лису 0,065 0,075 Стабільний фінансовий 
стан 

Модель  
Таффлера 1,283 1,485 Гарна довгострокова перс-

пектива діяльності 
Модель Конана і 
Гольдера -0,421 -0,849 Ймовірність затримки пла-

тежів менше 10 % 
Універсальна 
дискримінантна 
функція 

 
7,155 

 
10,580 

Підприємство є фінансово 
стійким, йому не загрожує 
банкрутство 

 
Фактичні значення Z-показників за результатами побудови всіх бага-

тофакторних моделей у базовому і звітному роках (табл. 10.2) дають змогу 
сформулювати висновок про стабільність фінансового стану і мінімальну 
загрозу банкрутства підприємства. Поліпшення у динаміці значень Z-по-
казників свідчить про позитивні зміни характеристик фінансового стану. 

Незважаючи на наявні проблеми, наведені моделі можна використо-
вувати як додаткові індикатори прогнозування банкрутства. За проведени-
ми дослідженнями українським підприємствам для прогнозування фінан-
сового стану найбільш доцільно використовувати модель Таффлера. Пока-
зники за цією моделлю мають більш сталий і плавний характер, а порогове 
число не завищене для вітчизняної кон’юнктури ринку. Також об’єктивні 
результати отримано за моделлю Спрінгейта та універсальною дискримі-
нантною функцією [48, с. 100-101]. У цілому мають бути розроблені вітчи-
зняні моделі прогнозування банкрутства підприємств з урахуванням галу-
зевих особливостей.  
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Запитання для перевірки знань 
 

1. Що таке прогноз і прогнозування? 
2. Як класифікуються економічні прогнози? 
3. Що таке фінансове прогнозування? З яких етапів воно складається? 
4. Яким є зміст способів прогнозування? 
5. Що таке кількісні, якісні та комбіновані методи прогнозування фінан-

сового стану підприємства? 
6. Як поділяються методи прогнозування фінансового стану за набором 

прогнозованих показників? 
7. Яким є зміст детермінованих методів, стохастичних методів і мето-

дів експертних оцінок у прогнозуванні фінансового стану підприємст-
ва? 

8. Як поділяються методи прогнозування фінансового стану за характе-
ром прогнозної інформації? 

9. Що таке історична і прогнозна фінансова звітність? 
10. Які документи розробляються за результатами короткострокового 

фінансового прогнозування?  
11. Яким є механізм розроблення прогнозного звіту про фінансові резуль-

тати і прогнозу руху грошових коштів? 
12. Як складається прогнозний баланс? 
13. Який порядок побудови моделі Альтмана для діагностики ймовірності 

банкрутства? 
14. Який порядок побудови моделі Спрінгейта для діагностики ймовірно-

сті банкрутства підприємства? 
15. Який порядок побудови тестів на ймовірність банкрутства Лису і    

Таффлера? 
16. Який порядок розрахунку показника діагностики платоспроможності 

Конана і Гольдера? 
17. Який порядок побудови універсальної дискримінантної функції для діа-

гностики ймовірності банкрутства підприємства? 
18. Які причини ускладнюють використання в Україні зарубіжних бага-

тофакторних моделей діагностики ймовірності банкрутства? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 
 
 10.1. Науково обгрунтоване судження про можливий стан об’єкта в 
майбутньому, про альтернативні шляхи його розвитку та терміни їх реа-
лізації – це визначення: 
 а) прогнозування; 
 б) прогнозу; 
 в) діагностики. 
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 10.2. За масштабом прогнозування економічні прогнози поділяються: 
 а) на мікро- і макроекономічні; 
 б) оперативні, короткострокові, середньострокові, довгострокові; 
 в) пошукові та нормативні. 
 10.3. Прогнози на період від одного місяця до року, які припускають 
тільки кількісні зміни показників, – це: 
 а) оперативні прогнози; 
 б) короткострокові прогнози; 
 в) середньострокові прогнози; 
 г) довгострокові прогнози. 
 10.4. Прогнози поділяються на пошукові та нормативні за ознакою: 
 а) масштаб прогнозування; 
 б) прогнозний період; 
 в) функціональне призначення. 
 10.5. Передбачення імовірного фінансового стану держави, галузі, 
підприємства – це: 
 а) короткостроковий прогноз; 
 б) економічне прогнозування; 
 в) фінансове прогнозування. 
 10.6. Який етап фінансового прогнозування передбачає складання 
аналітичного балансу на підставі аналізу показників попередніх періодів: 
 а) перший; 
 б) другий; 
 в) третій? 
 10.7. Який спосіб прогнозування передбачає вивчення попереднього 
розвитку об’єкта і перенесення закономірностей цього розвитку в мину-
лому і теперішньому на майбутнє: 
 а) експертний; 
 б) екстраполяція; 
 в) моделювання? 
 10.8. За ступенем формалізованості методичного підходу методи 
прогнозування фінансового стану поділяються: 
 а) на кількісні, якісні та комбіновані; 
 б) детерміновані та стохастичні; 
 в) предикативні та дескриптивні. 
 10.9. Які методи прогнозування фінансового стану припускають на-
явність функціональних зв’язків між результативною та факторними 
ознаками: 
 а) стохастичні; 
 б) експертних оцінок; 
 в) детерміновані? 
 10.10. Методи, що використовуються при побудові предикативних 
моделей з метою прогнозування доходів і майбутнього фінансового стану 
підприємства, – це: 
 а) однокритеріальні методи; 



 375 

 б) багатокритеріальні методи; 
 в) пророковані методи; 
 г) описові методи. 
 10.11. Яка фінансова звітність формується до початку господар-
ської діяльності відповідно обраної стратегії підприємства: 
 а) історична; 
 б) прогнозна? 
 10.12. За результатами короткострокового фінансового прогно-
зування розробляються такі основні документи: 
 а) прогноз руху грошових коштів; 
 б) прогноз звіту про фінансові результати; 
 в) прогноз бухгалтерського балансу; 
 г) усі відповіді правильні. 
 10.13. Яка політика формування активів передбачає використання 
власного капіталу та довгострокових зобов’язань для формування необо-
ротних активів, постійної частини оборотних активів і ½ змінної части-
ни оборотних активів: 
 а) компромісна; 
 б) агресивна; 
 в) консервативна? 
 10.14. За моделлю Альтмана підприємство, акції якого котируються 
на біржі, має значення Z-показника 2,25. Яким буде висновок про ймовір-
ність банкрутства підприємства: 
 а) дуже висока; 
 б) висока; 
 в) можлива; 
 г) дуже низька? 
 10.15. Для підприємства, акції якого котируються на біржі, за мо-
деллю Альтмана значення Z-показника становило в минулому  році – 2,82, 
звітному – 3,57. Яким буде висновок щодо ймовірності банкрутства підп-
риємства: 
 а) у минулому році – висока, у звітному році – можлива; 
 б) у минулому році – висока, у звітному році – дуже низька; 
 в) у минулому році – можлива, у звітному році – дуже низька; 
 г) у минулому і звітному роках – дуже низька? 
 10.16. За моделлю Альтмана підприємство, акції якого не котиру-
ються на біржі, має значення Z-показника 1,79. Яким буде висновок про 
ймовірність банкрутства підприємства: 
 а) висока; 
 б) невелика? 
 10.17. Для підприємства за моделлю Спрінгейта значення Z-показ-
ника становило в минулому році – 0,982, звітному – 1,157. Яким буде ви-
сновок щодо ймовірності банкрутства підприємства: 
 а) у минулому і звітному роках підприємство має стабільний фінан-
совий стан і загроза банкрутства мінімальна; 
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 б) у минулому і звітному роках підприємство з достовірністю 92 % 
може бути віднесене до категорії потенційних банкрутів; 
 в) у минулому році підприємство з достовірністю 92 % може бути 
віднесене до категорії потенційних банкрутів, у звітному – підприємство 
має стабільний фінансовий стан і загроза банкрутства мінімальна? 

10.18. За тестом на ймовірність банкрутства Лису підприємство 
має значення Z-показника 0,125. Яким буде висновок про ймовірність бан-
крутства підприємства: 
 а) висока; 
 б) низька? 
 10.19. За моделлю Таффлера підприємство має значення Z-показника 
0,134. Яким буде висновок щодо ймовірності банкрутства підприємства: 
 а) підприємство має гарну довгострокову перспективу діяльності; 
 б) ймовірність банкрутства дорівнює 0; 
 в) є ймовірність банкрутства? 
 10.20. За допомогою показника діагностики платоспроможності 
Конана і Гольдера визначається: 
 а) рівень фінансової стійкості підприємства; 
 б) майнова платоспроможність підприємства; 
 в) вірогідність затримки платежів.  
 10.21. Для підприємства була побудована універсальна дискримінан-
тна функція, за якою значення Z-показника становить 0,65. Яким буде ви-
сновок щодо ймовірності банкрутства: 
 а) підприємству не загрожує банкрутство; 
 б) підприємству загрожує банкрутство, якщо воно не здійснить сана-
ційних заходів; 
 в) підприємство є напівбанкрутом? 
 10.22. Для підприємства за універсальною дискримінантною функці-
єю значення Z-показника становило в минулому році – 1,72, звітному – 
2,48. Яким буде висновок щодо ймовірності банкрутства підприємства: 
 а) у минулому і звітному роках підприємство є фінансово стійким і 
йому не загрожує банкрутство; 
 б) у минулому і звітному роках фінансова рівновага на підприємстві 
порушена, але за умови переходу до антикризового управління банкрутст-
во йому не загрожуватиме; 
 в) у минулому році підприємство є фінансово стійким і йому не за-
грожує банкрутство, у звітному – фінансова рівновага на підприємстві по-
рушена, але за умови переходу на антикризове управління банкрутство 
йому не загрожуватиме; 
 г) у минулому році фінансова рівновага на підприємстві порушена, 
але за умови переходу до антикризового управління банкрутство йому не 
загрожуватиме, у звітному – підприємство є фінансово стійким і йому не 
загрожує банкрутство? 
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ТЕМА 11 
АНАЛІЗ ФІНАНСОВОГО СТАНУ НЕПЛАТОСПРОМОЖ-

НИХ ПІДПРИЄМСТВ ТА ЗАПОБІГАННЯ ЇХ  
БАНКРУТСТВУ  

 
 11.1. Визначення ознак поточної, критичної та надкритичної 
          неплатоспроможності підприємства  
 11.2. Оцінювання задовільності (незадовільності) структури  
                   балансу та перспектив втрати (відновлення)  
                   платоспроможності підприємства  
 
 
 11.1. Визначення ознак поточної, критичної та 
          надкритичної неплатоспроможності підприємства 
 
 Відповідно до Кодексу України з процедур банкрутства неплато-
спроможність – неспроможність боржника виконати після настання вста-
новленого строку грошові зобов’язання перед кредиторами не інакше, як 
через застосування процедур, передбачених цим Кодексом [13]. 
 Причинами неплатоспроможності підприємства можуть бути: 

• помилки в розрахунках планових обсягів виробництва та реалізації 
продукції, її собівартості; 

• невиконання планових показників виробництва та реалізації про-
дукції, порушення її структури й асортименту, погіршення якості; 

• порушення договорів поставки, в умовах конкуренції втрата ринків 
збуту продукції, постійних покупців і замовників; 

• збільшення витрат за всіма видами господарської діяльності, під-
вищення собівартості продукції; 

• невиконання плану прибутку і, як наслідок, нестача власних дже-
рел фінансування підприємства; 

• уповільнення оборотності оборотних активів унаслідок формуван-
ня понаднормативних запасів сировини, матеріалів, готової продукції та 
значне відволікання коштів у дебіторську заборгованість; 

• зниження платоспроможності, банкрутство клієнтів та партнерів; 
• інфляційні процеси, збільшення податкового навантаження, висо-

кий рівень штрафних санкцій за невчасну чи неповну сплату податків; 
• інші причини (збитки від стихійного лиха, зростання конкуренції з 

боку закордонних виробників, зміна митних процедур тощо). 
 Низький рівень платоспроможності, що виражається у нестачі гро-
шових коштів та наявності прострочених платежів, може бути випадковим 
(тимчасовим) і хронічним (тривалим).  

Методичними рекомендаціями щодо виявлення ознак неплатоспро-
можності підприємства та ознак дій з приховування банкрутства, фіктив-
ного банкрутства чи доведення до банкрутства (затверджених наказом Мі-
ністерства економіки України від 19 січня 2006 р. № 14, у редакції наказу 
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Міністерства економіки України від 26 жовтня 2010 р. № 1361) визначено 
ознаки поточної, критичної та надкритичної неплатоспроможності [21]. 

Діагностичний аналіз видів неплатоспроможності підприємства до-
цільно проводити:  

 на підготовчому етапі: 
- по-перше, з метою з’ясування фактичного фінансового стану; при 

цьому кількість звітних періодів визначається підприємством самостійно; 
- по-друге, перед поданням заяви до суду; рівень платоспроможності 

розраховується не менше ніж за 6 місяців до порушення справи про банк-
рутство, тобто за два останні звітні квартали; 

 на етапі розпорядження майном – на дату порушення справи про 
банкрутство та на дату проведення зборів комітету кредиторів, на яких ви-
значатиметься можливість санації; 

 на етапі санації – на дату початку виконання плану санації і потім 
щоквартально на кожну звітну дату аж до закінчення справи про банкрутс-
тво, тобто останній раз – на дату складання звіту керуючого санацією. 

Після визначення строків проведення діагностичного аналізу необхі-
дно розрахувати рівень неплатоспроможності. 
 Поточна неплатоспроможність – це фінансовий стан підприємства, 
коли на конкретний момент у зв’язку з випадковим збігом обставин тимча-
сово суми наявних у нього коштів і високоліквідних активів недостатньо 
для погашення поточного боргу, що відповідно до законодавчого визна-
чення розглядається як неспроможність суб’єкта підприємницької діяльно-
сті виконати після настання встановленого строку їх сплати грошові зо-
бов’язання перед кредиторами, у тому числі із заробітної плати, а також 
виконати зобов’язання щодо сплати страхових внесків на загальнообо-
в’язкове державне пенсійне страхування, податків і зборів (обов’язкових 
платежів) не інакше як через відновлення платоспроможності.   
 Економічним показником ознак поточної неплатоспроможності 
(ПНП) є різниця між сумою наявних у підприємства грошей та їх еквівален-
тів, довгострокових і поточних фінансових інвестицій та сумою його дов-
гострокових та поточних зобов’язань і забезпечень, що визначається за да-
ними форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)»: 
                            (11.1) 
 де ПНП – показник поточної неплатоспроможності, тис. грн; 
      ДФІ – довгострокові фінансові інвестиції (рядки 1030, 1035); 
      ПФІ – поточні фінансові інвестиції (рядок 1160); 
      Г – гроші та їх еквіваленти (рядок 1165); 
      ПК – позиковий капітал: довгострокові та поточні зобов’язання і 
забезпечення (рядки 1595, 1695). 
 Якщо підприємство на початок і кінець періоду, що аналізується, має 
позитивне значення ПНП, то воно не є боржником і вважається платоспро-
можним. Від’ємний результат розрахунку ПНП свідчить про поточну не-
платоспроможність суб’єкта господарювання. 
 Фінансовий стан підприємства, у якого на початку і наприкінці звіт-
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ного періоду спостерігаються ознаки поточної неплатоспроможності, від-
повідає законодавчому визначенню боржника, який неспроможний вико-
нати свої грошові зобов’язання перед кредиторами, у тому числі зобов’я-
зання щодо сплати податків і зборів (обов’язкових платежів), протягом 
трьох місяців після настання встановленого строку їх сплати. 
 Проте це не є причиною для негайного розроблення плану санації. 
По-перше, крім грошових коштів та фінансових інвестицій у підприємства 
є запаси, поточна дебіторська заборгованість, частина з яких може бути 
більш ліквідною, особливо порівняно з довгостроковими фінансовими ін-
вестиціями. По-друге, непогашення заборгованості протягом трьох місяців 
може бути пов’язане з наявністю відстрочених платежів за договорами, за 
виданими векселями тощо. До того ж на практиці господарські суди вима-
гають надання більш серйозних доказів неплатоспроможності. 
 Критична неплатоспроможність – це такий фінансовий стан підп-
риємства, коли присутні ознаки поточної неплатоспроможності, коефіцієнт 
покриття (коефіцієнт загальної ліквідності) менший за 1, а коефіцієнт за-
безпечення власними засобами (коефіцієнт забезпеченості оборотних ак-
тивів власними оборотними коштами) менший за 0,1. Ознаки критичної 
неплатоспроможності відповідають фінансовому стану потенційного банк-
рутства. 
 Коефіцієнт покриття (КП) характеризує достатність оборотних ак-
тивів підприємства для погашення своїх боргів і визначається як відно-
шення суми оборотних коштів (рядок 1195 форми № 1) до суми поточних 
зобов’язань і забезпечень (рядок 1695 форми № 1).   

Коефіцієнт забезпечення власними засобами (КЗ) характеризує наяв-
ність власних оборотних активів у підприємства, необхідних для його фі-
нансової стабільності, і визначається як відношення різниці між власним 
капіталом (рядок 1495 форми № 1) і необоротними активами (рядок 1095 
форми № 1) до суми оборотних активів (рядок 1195 форми № 1).   

Якщо наприкінці звітного періоду хоча б один із зазначених коефіці-
єнтів (КП або КЗ) перевищує його нормативне значення або протягом звіт-
ного періоду спостерігається їх зростання, перевага надається позасудовим 
заходам відновлення платоспроможності боржника або його санації в про-
цесі провадження справи про банкрутство.     

Якщо протягом строку, встановленого планом санації боржника, за-
безпечується позитивний показник поточної неплатоспроможності і пере-
вищення нормативного значення коефіцієнта покриття (КП > 1,0) за наяв-
ності тенденції зростання рентабельності, платоспроможність боржника 
вважається відновленою (відсутні ознаки потенційного банкрутства). 

 Надкритична неплатоспроможність – це фінансовий стан, коли за 
підсумками року коефіцієнт покриття менший за 1 і підприємство не 
отримало прибутку. У такому разі задоволення визнаних судом вимог кре-
диторів можливе шляхом застосування ліквідаційної процедури.  

За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» і 
форми № 2 «Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)» за 
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базовий і звітний роки (додатки А, Б) визначимо наявність (відсутність) 
ознак поточної, критичної та надкритичної неплатоспроможності підпри-
ємства (табл. 11.1). 

Таблиця 11.1 
Визначення ознак поточної, критичної та надкритичної              

неплатоспроможності підприємства (станом на кінець року) 
№ 
з/
п 

 
Показник 

Базо-
вий 
рік 

Звіт-
ний 
рік 

Відхи-
лення 
(+,–) 

1. Довгострокові фінансові інвестиції, тис. грн 155 4893 +4738 
2. Поточні фінансові інвестиції, тис. грн 96 96 - 
3. Гроші та їх еквіваленти, тис. грн 337 1922 +1585 

4. Довгострокові зобов’язання і забезпечення, 
тис. грн  735 370 -365 

5. Поточні зобов’язання і забезпечення,  
тис. грн 3124 1972 -1152 

6. Показник поточної неплатоспроможності,   
тис. грн (п.1+п.2+п.3–п.4–п.5) -3271 4569 +7840 

7. Коефіцієнт покриття 10,0 14,6 +5,7 
8. Коефіцієнт забезпечення власними засобами 0,877 0,919 +0,042 

9. Чистий фінансовий результат: прибуток 
(збиток), тис. грн 6325 10086 +3761 

 
За інформацією табл. 11.1 у базовому році показник поточної непла-

тоспроможності становив -3271 тис. грн, а в звітному його значення було 
позитивним – 4569 тис. грн. Отже, підприємство у базовому році мало 
ознаки поточної неплатоспроможності, а в звітному вони були відсутні, що 
пояснюється збільшенням довгострокових фінансових інвестицій (на   
4738 тис. грн) і грошей та їх еквівалентів (на 1585 тис. грн) та зменшенням 
довгострокових (на 365 тис. грн) та поточних (на 1152 тис. грн) зобо-
в’язань і забезпечень. 

У базовому і звітному роках значення коефіцієнта покриття більше 
1,0, коефіцієнта забезпечення власними засобами більше 0,1 і підприємст-
во одержало чистий прибуток. Це є свідченням відсутності ознак критич-
ної та надкритичної неплатоспроможності. Збільшення у динаміці коефіці-
єнта покриття (на 4,6), коефіцієнта забезпечення власними засобами (на 
0,042) і чистого прибутку (на 3761 тис. грн) вказує на підвищення рівня 
платоспроможності підприємства.  

 
 

 11.2. Оцінювання задовільності (незадовільності)  
                  структури балансу та перспектив втрати 
          (відновлення) платоспроможності підприємства 
 
 У ринковій економіці функціонують не тільки економічно стабільні 
суб’єкти підприємницької діяльності. Підприємства, які не витримують 
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конкуренції у боротьбі за споживача, зазвичай стають банкрутами. Банк-
рутство і ліквідація підприємства означають не лише збитки для його акці-
онерів, кредиторів, виробничих партнерів, споживачів продукції, а й зме-
ншення податкових надходжень до бюджету, зростання безробіття, що 
зрештою є одним із чинників макроекономічної нестабільності.  

Серед підприємств, справи про банкрутство яких перебувають на ро-
згляді в судах, значний відсоток становлять ті, що тимчасово потрапили в 
скрутне становище. За умови проведення санації (фінансового оздоровлен-
ня) чи реструктуризації ці підприємства можуть розрахуватися з боргами 
та продовжити діяльність. Проте у зв’язку з недосконалим законодавством, 
неналежним методичним забезпеченням санації, дефіцитом кваліфіковано-
го фінансового менеджменту, недостатністю державної підтримки вироб-
ничих структур та з інших об’єктивних і суб’єктивних причин багато з по-
тенційно життєздатних підприємств, у тому числі тих, що належать до 
пріоритетних галузей економіки України, стають банкрутами. 
 Необхідно розрізняти категорії «неплатоспроможність» і «банкрутс-
тво», зміст яких розкривається у Кодексі України з процедур банкрутства 
[13]. 
 Неплатоспроможність є одним із перших сигналів банкрутства і з 
фінансового погляду означає, що підприємство: 
 - поглинає ресурси або засоби кредиторів (постачальників, банків, 
власних працівників, акціонерів); 
 - збільшує заборгованість з податків, зборів та інших платежів. 
 Банкрутство – визнана господарським судом неспроможність борж-
ника відновити свою платоспроможність за допомогою процедури санації 
та реструктуризації і погасити встановлені у порядку, визначеному Кодек-
сом України з процедур банкрутства, грошові вимоги кредиторів інакше, 
ніж через застосування ліквідаційної процедури [13]. 
 Банкрутство є наслідком розвитку кризового фінансового стану, коли 
підприємство проходить шлях від випадкової до стійкої неплатоспромож-
ності. Передумовою банкрутства є тривалий нестабільний стан фінансових 
ресурсів, неефективне їх використання. 
 Банкрутство підприємства – це наслідок глибокої фінансової кризи, 
система заходів щодо управління якою не дала позитивних результатів. 
Під фінансовою кризою розуміють фазу розбалансованої діяльності підп-
риємства та обмежених можливостей впливу його керівництва на фінансо-
ві відносини. Розрізняють три види фінансової кризи: 

- криза стратегії (коли на підприємстві зруйновано виробничий по-
тенціал та відсутні довгострокові фактори успіху); 

- криза прибутковості (перманентні збитки вихолощують власний 
капітал, що призводить до незадовільної структури балансу); 

- криза ліквідності (підприємство є неплатоспроможним або є реаль-
на загроза втрати платоспроможності). 
 Основні фактори, що зумовлюють названі види кризи, відображено в 
табл. 11.2.  
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Таблиця 11.2 
Фактори, що зумовлюють види фінансової кризи 

Криза стратегії Криза прибутковості Криза ліквідності 
- неправильний вибір 

місця розташування 
підприємства; 

- неефективна асорти-
ментна політика; 

- недосконале плану-
вання і прогнозуван-
ня; 

- помилкова політика 
диверсифікації; 

- неефективний апарат 
управління; 

- відсутність виробни-
чої програми; 

- відсутність або нее-
фективність системи 
контролінгу; 

- форс-мажорні обста-
вини   

- несприятливе співвід- 
   ношення цін і собі-

вартості; 
- невиправдане зави-

щення цін; 
- підвищення собівар-

тості за стабільних 
цін; 

- зменшення чистого 
доходу від реалізації 
продукції; 

- збитковість окремих 
структурних підроз-
ділів; 

- значні запаси готової 
продукції на складі; 

- неефективна марке-
тингова політика; 

- форс-мажорні обста-
вини 

- незадовільна структу-
ра капіталу; 

- відсутність або незна-
чний рівень страхових 
(резервних) фондів; 

- незадовільна робота з 
дебіторами; 

- великий обсяг капіта-
ловкладень з трива-
лим строком окупнос-
ті; 

- значні суми низько-
ліквідних оборотних 
активів; 

- високий рівень пото-
чної кредиторської 
заборгованості; 

- форс-мажорні обста-
вини  

 
Між видами кризи спостерігаються тісні причинно-наслідкові зв’яз-

ки: криза стратегії зумовлює кризу прибутковості, яка, у свою чергу, приз-
водить до втрати підприємством ліквідності. 
 Важлива передумова застосування дієвих антикризових заходів – 
ідентифікація глибини фінансової кризи. Є три фази фінансової кризи:  
 а) фаза кризи, яка безпосередньо не загрожує функціонуванню підп-
риємства (за умови переведення його на режим антикризового управління); 

б) фаза, яка загрожує подальшому існуванню підприємства та потре-
бує негайного проведення фінансової санації; 
 в) кризовий стан, який не сумісний з подальшим існуванням підпри-
ємства та призводить до його ліквідації.                                                 
 Встановлення фази фінансової кризи є необхідною передумовою 
правильного і своєчасного реагування на неї. 
 Для прогнозування можливого банкрутства підприємства передбаче-
но систему критеріїв оцінювання структури балансу (табл. 11.3). 

Критерії оцінювання структури балансу визначаються за даними ба-
лансу станом на початок і кінець відповідного періоду та дають змогу сфо-
рмулювати один із двох висновків: 

- структура балансу визнається задовільною, а підприємство пла-
тоспроможним у разі виконання таких умов (станом на кінець звітного 
періоду): 
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Таблиця 11.3 
Критерії оцінювання структури балансу 

Показник Економічний 
зміст 

Порядок роз-
рахунку за 

даними фор-
ми  

№ 1 (рядки) 

Нормативне 
значен-ня 

Коефіцієнт загальної 
ліквідності (К1) 

Оборотні активи 
Поточні зобов’язання  

і забезпечення 
1195 
1695 ≥ 1,0 

Коефіцієнт забезпе-
че-ності оборотних 
ак-тивів власними 
оборотними коштами 
(К2) 

Власні оборотні кош-
ти 

Оборотні активи 
1495–1095 

1195 ≥ 0,1 

 
К1 ≥ 1,0 і К2 ≥ 0,1; 

- структура балансу визнається незадовільною, а підприємство не-
платоспроможним за виконання таких умов (станом на кінець звітного 
періоду): 

К1 < 1,0, або К2 < 0,1, або одночасно К1 < 1,0 і К2 < 0,1. 
 Незадовільна структура балансу – це стан господарських засобів і 
зобов’язань боржника, коли за рахунок власного майна він неспроможний 
забезпечити своєчасне виконання зобов’язань перед кредиторами у зв’язку 
з недостатнім рівнем ліквідності майна.  

Визнання структури балансу незадовільною, а підприємства непла-
тоспроможним не означає його негайної ліквідації. Це тільки попередня 
фіксація проблем, що склалися, а відповідно – необхідності забезпечення 
оперативного контролю за фінансовим станом підприємства та своєчасно-
го вжиття заходів для виведення його з кризи. 

Крім розглянутих коефіцієнтів оцінювання структури балансу, є й 
інші різноманітні критерії, що дають можливість прогнозувати ймовірність 
потенційного банкрутства підприємства, серед яких виокремлюють основ-
ні та допоміжні.        

До основних належать показники з несприятливим рівнем або дина-
мікою, які свідчать про можливі фінансові ускладнення, що в найближчій 
перспективі може призвести до банкрутства, зокрема:   

- перевищення граничного рівня простроченої кредиторської забор-
гованості за кредитами банків і позиками;      

- невиконання зобов’язань перед інвесторами, кредиторами, акціоне-
рами;            
 - висока частка простроченої дебіторської заборгованості;   

- тенденція зниження показника частки власного капіталу у валюті 
балансу та досягнення його критичного рівня (5 %); 

- низькі значення коефіцієнтів ліквідності та платоспроможності;  
- дефіцит власних оборотних коштів;      
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 - низький рівень прибутковості або збитковість діяльності тощо.  
До допоміжних критеріїв належать показники, несприятливий рівень 

або динаміка яких не є підставою для розгляду поточного фінансового ста-
ну як критичного, але вони сигналізують про можливість різкого його по-
гіршення, якщо не вжити термінових запобіжних заходів. Цими критеріями 
можуть бути:       

- порушення ритмічності та тривалі зупинки виробництва;   
- недостатня увага до технічного і технологічного оновлення; 
- недостатня диверсифікація діяльності;     
- неефективна інвестиційна політика;      

 - участь у судових справах сумнівного характеру;     
- втрата ключових ділових партнерів;      

 - звільнення за власним бажанням провідних фахівців апарату управ-
ління. 

Наступний етап аналізу – оцінювання перспектив втрати (можливо-
стей відновлення) платоспроможності підприємства. 

За умови задовільної структури балансу, коли підприємство визна-
ється платоспроможним, розраховують коефіцієнт втрати платоспро-
можності (КВТП) на найближчі три місяці: 
 
                            (11.2) 

де КК і КП – коефіцієнт загальної ліквідності відповідно на кінець і 
початок звітного періоду.      

Якщо КВТП ≥ 1, це свідчить про реальну можливість підприємства не 
втратити платоспроможність протягом найближчих трьох місяців. Значен-
ня КВТП < 1 свідчить про те, що підприємство в найближчі три місяці може 
втратити платоспроможність.    
 Якщо за результатами розрахунку коефіцієнта загальної ліквідності 
та коефіцієнта забезпеченості оборотних активів власними оборотними 
коштами структура балансу визнається незадовільною, а підприємство не-
платоспроможним, розраховують коефіцієнт відновлення платоспро-
можності (КВП) за встановлений період (6 місяців):    
          
                            (11.3) 

де КК і КП – коефіцієнт загальної ліквідності відповідно на кінець і 
початок звітного періоду.      

Якщо КВП ≥ 1, це свідчить про реальну можливість підприємства від-
новити свою платоспроможність. Значення КВП < 1 свідчить про те, що у 
підприємства в найближчі шість місяців немає реальної можливості відно-
вити платоспроможність.      

За інформацією форми № 1 «Баланс (Звіт про фінансовий стан)» за 
звітний рік (додаток Б) визначимо критерії оцінювання структури балансу 
(табл. 11.4) та сформулюємо висновки щодо платоспроможності (неплато-
спроможності) підприємства та перспективи її втрати (відновлення). 

За даними табл. 11.4 станом на кінець звітного року значення коефі-
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цієнта загальної ліквідності (14,6) більше 1,0, коефіцієнта забезпеченості 
Таблиця 11.4 

Оцінювання структури балансу та перспектив втрати  
(відновлення) платоспроможності підприємства за звітний рік 

 
Показник 

На     
початок 

року 

На  
кінець 
року 

Відхилення 
(+,–) 

Коефіцієнт загальної ліквідності 10,0 14,6 +4,6 
Коефіцієнт забезпеченості оборотних акти-
вів власними оборотними коштами 0,877 0,919 +0,042 

Коефіцієнт втрати платоспроможності × 7,9 × 
 

оборотних активів власними оборотними коштами (0,919) більше 0,1, тому 
за наведеними умовами структура балансу визнається задовільною, а підп-
риємство платоспроможним.  

У цьому випадку розраховувався коефіцієнт втрати платоспромож-
ності. Його рівень (7,9) значно більший одиниці, що свідчить про відсут-
ність передумов до втрати підприємством платоспроможності впродовж 
найближчих трьох місяців. Зростання у динаміці значень критеріїв оціню-
вання структури балансу вказує на підвищення рівня платоспроможності 
підприємства.     

На наступних етапах аналізу необхідно визначити можливості по-
ліпшення структури балансу і підвищення рівня платоспроможності підп-
риємства.  

Для застосування процедури санації необхідно, щоб один із коефіці-
єнтів (коефіцієнт загальної ліквідності або коефіцієнт забезпеченості обо-
ротних активів власними оборотними коштами) на кінець звітного періоду 
перевищував нормативне значення (відповідно 1,0 і 0,1) або протягом звіт-
ного періоду спостерігалося їх зростання.       

Розглянемо варіанти зміни структури балансу, які дають можли-
вість підвищити коефіцієнт загальної ліквідності: 

  випереджальне зростання оборотних активів порівняно зі зростан-
ням поточних зобов’язань і забезпечень; 

  збільшення оборотних активів за зменшення (або незмінності) по-
точних зобов’язань і забезпечень; 

  зменшення поточних зобов’язань і забезпечень за незмінності 
оборотних активів; 

  випереджальне зменшення поточних зобов’язань і забезпечень 
порівняно зі зменшенням оборотних активів; 

  зміна структури активу балансу: збільшення оборотних активів з 
одночасним зменшенням на цю саму величину необоротних активів (на-
приклад, переведення довгострокової дебіторської заборгованості до скла-
ду поточної); максимальне обмеження вкладень капіталу у важколіквідні 
та недопущення вкладень у неліквідні оборотні активи; 

  зміна структури пасиву балансу: зменшення поточних зобов’язань 
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і забезпечень з одночасним збільшенням на цю саму величину довгостро-
кових зобов’язань і забезпечень та/або власного капіталу. 

Підвищення коефіцієнта забезпеченості оборотних активів власни-
ми оборотними коштами може бути досягнуто за рахунок (за інших рів-
них умов): 

  збільшення величини власного капіталу, тобто підсумку розділу І 
пасиву балансу, завдяки зростанню нерозподіленого прибутку, зареєстро-
ваного (пайового) капіталу тощо; 

  зменшення величини необоротних активів, тобто підсумку розділу 
І активу балансу, особливо шляхом переведення частини необоротних ак-
тивів в оборотні, оскільки в цьому випадку зростатиме також коефіцієнт 
загальної ліквідності. Наприклад, амортизація основних засобів зменшує 
вартість необоротних активів і одночасно включається в оборотні активи у 
вигляді собівартості готової продукції або незавершеного виробництва. 

У процесі санації платоспроможність боржника вважається від-
новленою, якщо: 

  забезпечено позитивне значення показника поточної неплато-
спроможності (ПНП  > 0); 

  коефіцієнт загальної ліквідності перевищує нормативне значення 
(К1 > 1,0) за наявності тенденції до підвищення рентабельності діяльності 
підприємства. 

Поліпшення фінансового стану неплатоспроможних підприємств 
можна досягти шляхом раціонального використання наявних ресурсів та 
вдосконалення системи фінансового управління.   

Оскільки неплатоспроможність пов’язана, як правило, з нестачею 
грошей, а не оборотних активів узагалі, необхідні цілеспрямовані дії щодо 
поліпшення структури оборотних активів. Для цього слід зменшити за-
лишки непотрібних запасів товарно-матеріальних цінностей шляхом їх ре-
алізації та обмеження обсягів придбання. Скорочення понаднормативних 
залишків незавершеного виробництва і готової продукції на складах пот-
ребує вжиття інших за змістом заходів, серед яких прискорення виконання 
замовлень покупців, удосконалення оперативного планування виробництва 
і реалізації продукції, перегляд системи ціноутворення та маркетингової 
політики. 
 Якщо підприємство має значні суми дебіторської заборгованості, 
особливо простроченої, то слід запровадити комплекс заходів, починаючи 
з можливого вибіркового припинення відвантаження продукції замовни-
кам-боржникам до рішучих вимог повернення коштів у судовому порядку.  
 Вагомим джерелом надходження коштів може бути здавання в орен-
ду вільних виробничих і складських приміщень, технологічних потужнос-
тей тощо. Тимчасовим заходом стабілізації фінансового стану є одержання 
банківських кредитів. Однак у більшості випадків позикові кошти не вирі-
шують фінансових проблем, а лише відтягують у часі їх розв’язання. До 
того ж підприємства, що перебувають у фінансовій кризі, зазвичай унаслі-
док низького рівня кредитоспроможності не можуть отримати кредит. 
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 Перелічені заходи переважно мають одномоментний характер, тому 
для вирішення стратегічних завдань слід зосередити увагу на можливостях 
докорінного підвищення ефективності фінансово-господарської діяльності 
підприємства за рахунок упровадження новітніх техніки і технології, вдос-
коналення організації виробництва та управління тощо.   
 
 

Запитання для перевірки знань 
 

1. Що таке неплатоспроможність підприємства? Які її причини? 
2. Як визначають ознаки поточної, критичної та надкритичної непла-

тоспроможності? 
3. Що таке банкрутство? У чому полягає сутність фінансової кризи на 

підприємстві? 
4. Якими можуть бути види фінансової кризи? Які фактори їх зумов-

люють? 
5. Які критерії оцінювання структури балансу використовуються для 

прогнозування можливого банкрутства підприємств? 
6. За виконання яких умов структура балансу визнається задовільною 

(незадовільною), а підприємство платоспроможним (неплатоспро-
можним)? 

7. Які основні та допоміжні критерії використовують для прогнозуван-
ня ймовірності потенційного банкрутства? 

8. За допомогою яких показників проводиться оцінювання перспектив   
втрати (можливостей відновлення) платоспроможності підприємс-
тва? 

9. Які варіанти зміни структури балансу дають можливість підвищи-
ти коефіцієнт загальної ліквідності? 

10. Як можна досягти підвищення коефіцієнта забезпеченості оборот-
них активів власними оборотними коштами? 

11. За яких умов у процесі санації платоспроможність боржника вважа-
ється відновленою? 

12. Проведення яких заходів дає змогу поліпшити структуру оборотних 
активів? 
 
 

Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 

 
 11.1. Неспроможність боржника виконати після настання встанов-
леного строку грошові зобов’язання перед кредиторами не інакше, як че-
рез застосування процедур, передбачених Кодексом України з процедур 
банкрутства – це визначення: 
 а) банкрутства; 
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 б) неплатоспроможності; 
 в) боржника. 
 11.2. Фінансовий стан підприємства, коли на конкретний момент у 
зв’язку з випадковим збігом обставин тимчасово суми наявних у нього ко-
штів і високоліквідних активів недостатньо для погашення поточного бо-
ргу, – це: 
 а) надкритична неплатоспроможність; 
 б) критична неплатоспроможність; 
 в) поточна неплатоспроможність. 
 11.3. Показник поточної неплатоспроможності визначається як: 
 а) різниця грошових коштів та поточних зобов’язань і забезпечень; 
 б) сума довгострокових, поточних фінансових інвестицій, грошей та 
їх еквівалентів за мінусом позикового капіталу; 
 в) відношення грошових коштів до поточних зобов’язань. 
 11.4. Коефіцієнт покриття становить 0,715. За якого значення ко-
ефіцієнта забезпечення власними засобами спостерігаються ознаки кри-
тичної неплатоспроможності: 
 а) менший за 0,5; 
 б) більший за 0,5; 
 в) менший за 0,1; 
 г) більший за 0,1? 
 11.5. Фінансовий стан, коли за підсумками року коефіцієнт покрит-
тя менший за 1 і підприємство не отримало прибутку, – це: 
 а) поточна неплатоспроможність; 
 б) критична неплатоспроможність; 
 в) надкритична неплатоспроможність. 
 11.6. Банкрутство – це: 
 а) визнана господарським судом неспроможність боржника віднови-
ти свою платоспроможність за допомогою процедури санації та реструкту-
ризації і погасити встановлені у порядку, визначеному Кодексом України з 
процедур банкрутства, грошові вимоги кредиторів інакше, ніж через засто-
сування ліквідаційної процедури; 
 б) неспроможність суб’єкта підприємницької діяльності виконати пі-
сля настання встановленого строку їх сплати грошові зобов’язання перед 
кредиторами; 
 в) неспроможність виконати зобов’язання щодо сплати податків і 
зборів не інакше як через відновлення платоспроможності. 
 11.7. Для визнання структури балансу задовільною, а підприємства 
платоспроможним необхідним є виконання таких умов: 
 а) коефіцієнт загальної ліквідності більший 1,0; 
 б) коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними оборотни-
ми коштами більший 0,1; 
 в) коефіцієнт загальної ліквідності більший 1,0 і коефіцієнт забезпе-
ченості оборотних активів власними оборотними коштами більший 0,1. 
 11.8. Коефіцієнт загальної ліквідності – 2,425, коефіцієнт забезпе-
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ченості оборотних активів власними оборотними коштами – 0,365. Яким 
буде висновок: 
 а) структура балансу незадовільна, а підприємство неплатоспромож-
не; 
 б) структура балансу задовільна, а підприємство платоспроможне? 
 11.9. Для визнання структури балансу незадовільною, а підприємст-
ва неплатоспроможним необхідне виконання таких умов: 
 а) коефіцієнт загальної ліквідності менший 1,0; 
 б) коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними оборотни-
ми коштами менший 0,1; 
 в) коефіцієнт загальної ліквідності менший 1,0 і коефіцієнт забезпе-
ченості оборотних активів власними оборотними коштами менший 0,1; 
 г) усі відповіді правильні. 
 11.10. Коефіцієнт загальної ліквідності – 0,925, коефіцієнт забезпе-
ченості оборотних активів власними оборотними коштами – 0,025. Яким 
буде висновок: 
 а) структура балансу незадовільна, а підприємство неплатоспроможне; 
 б) структура балансу задовільна, а підприємство платоспроможне? 
 11.11. Якщо структура балансу визнана задовільною, а підприємст-
во платоспроможним, розраховується коефіцієнт: 
 а) втрати платоспроможності; 
 б) загальної ліквідності; 
 в) забезпеченості оборотних активів власними оборотними коштами; 
 г) відновлення платоспроможності. 
 11.12. Коефіцієнт відновлення платоспроможності становить 
1,784, що свідчить про: 
 а) реальну можливість підприємства відновити свою платоспромож-
ність; 
 б) відсутність можливостей з відновлення платоспроможності. 
 11.13. Для підвищення коефіцієнта загальної ліквідності необхідно 
забезпечити: 
 а) зменшення оборотних активів; 
 б) збільшення поточних зобов’язань і забезпечень; 
 в) випереджальне зростання поточних зобов’язань і забезпечень по-
рівняно зі зростанням оборотних активів; 
 г) випереджальне зростання оборотних активів порівняно зі зростан-
ням поточних зобов’язань і забезпечень. 
 11.14. У процесі санації платоспроможність боржника вважається 
відновленою, якщо: 
 а) забезпечене позитивне значення показника поточної платоспро-
можності; 
 б) коефіцієнт загальної ліквідності перевищує нормативне значення; 
 в) спостерігається тенденція до підвищення рентабельності діяльнос-
ті підприємства; 
 г) одночасно виконуються всі наведені умови.  
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ТЕМА 12 
СТРАТЕГІЧНИЙ АНАЛІЗ ФІНАНСОВОГО РИЗИКУ ТА 

НАПРЯМИ ЙОГО ЗМЕНШЕННЯ 
  

12.1. Сутність і класифікація фінансових ризиків підприємства 
12.2. Методи стратегічного аналізу фінансових ризиків 

 12.3. Напрями зменшення фінансового ризику 
 
 

12.1. Сутність і класифікація фінансових ризиків 
         підприємства 
 
В умовах ринкової економіки об’єктивно посилюються фактори ри-

зику, який впливає на діяльність підприємства. Ризик є невід’ємною скла-
довою будь-якої підприємницької діяльності. 

У широкому розумінні ризик – це небезпечність, можливість збитку 
або втрати. Для суб’єкта господарювання під ризиком слід розуміти ймові-
рність (загрозу) втрати ним частини своїх ресурсів, недоотримання доходів 
або появи додаткових витрат у результаті певної діяльності [19, с. 326]. 
 Ризик розглядають як подію, яка може відбутися або не відбутися, 
внаслідок чого можливий негативний, нульовий або позитивний результат. 
Ризик є наслідком невизначеності господарської ситуації, яка виникає під 
випливом багатьох факторів і випадковостей, неповноти інформації, а та-
кож людського фактору, тобто ризик має об’єктивне і суб’єктивне похо-
дження. Ризик також характеризують як втрати, понесені в результаті 
прийняття помилкових управлінських рішень або настання неочікуваних 
надзвичайних подій (стихійне лихо, техногенні аварії тощо). 
  Ризик притаманний як діяльності, так і бездіяльності, оскільки від-
мова від ризикових операцій породжує ризик втрачених можливостей що-
до отримання додаткових доходів. Найбільший прибуток, як правило, при-
носять операції з високим ризиком. Але ризикувати з такою метою доціль-
но лише за умови ґрунтовного вивчення ситуації, аналізу і розрахунків 
можливих наслідків за багатоваріантним підходом [10, с. 179]. 
 Ризики і невизначеність є важливими факторами розвитку економі-
ки, оскільки суттєво впливають на результати підприємницької діяльності 
та фінансовий стан суб’єктів господарювання. Наявність ризику та його рі-
вень залежать від таких факторів [10, с. 181]: 
 - нестабільність економічного законодавства, в т. ч. податкового; 
 - зовнішньоекономічні зв’язки (обмеження на торгівлю, ембарго, ві-
дмова від виконання договірних зобов’язань та ін.); 
 - невизначеність політичної ситуації в країні; 
 - коливання ринкової кон’юнктури, цін, валютних курсів; 
 - непедбачуваність природно-кліматичних явищ; 
 - невизначеність, пов’язана з виробничо-технологічними процесами 
(техногенні аварії, брак продукції, поломки обладнання); 
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 - неповнота і неточність інформації про фінансовий стан підприємст-
ва та ділову репутацію партнерів по бізнесу (порушення умов договірних 
відносин, банкрутство окремих учасників, несвоєчасність платежів, відмо-
ва від погашення зобов’язань). 
 Ризики притаманні всім сферам суспільної діяльності, у зв’язку з чим 
існують різноманітні види ризиків. Наприклад, економічні ризики поділя-
ються на макроекономічні та мікроекономічні. Крім економічних, розріз-
няють ризики політичні (зміна уряду, помилкова економічна політика), со-
ціальні (соціальна нестабільність), екологічні (ймовірність несприятливих 
для життєдіяльності суспільства наслідків антропогенних явищ і подій).  
 У структурі сукупного ризику виділяють наступні основні його види 
(групи) [32, с. 181]: 
 - операційний ризик – формується як наслідок прийняття управлінсь-
ких рішень, пов’язаних із здійсненням операційної діяльності, у тому числі 
господарських операцій у виробничій сфері, постачанні сировини та збуті 
готової продукції; 
 - інвестиційний ризик – формується при здійсненні системоутворю-
ючої сукупності господарських операцій з придбання та продажу довго-
строкових (необоротних) активів, а також короткострокових (поточних) 
фінансових інвестицій, які не є еквівалентами грошових коштів; 
 - фінансовий ризик – пов’язаний із управлінськими рішеннями щодо 
покриття потреби у капіталі для фінансування операційної та інвестиційної 
діяльності, тобто фінансовий ризик пов’язаний із формуванням структури 
капіталу підприємства. 
 Сукупний ризик суб’єкта господарювання відповідає сумарній вели-
чині ризиків по кожному центру (напряму) їх формування – операційного, 
інвестиційного та фінансового ризиків. 

Отже, ризики, що супроводжують фінансову діяльність підприємст-
ва, виділяються в особливу групу ризиків, котрі мають назву фінансових 
ризиків. Саме вони першочергово досліджуються у фінансовому аналізі. 
Під фінансовим ризиком підприємства розуміють ймовірність виникнення 
несприятливих фінансових наслідків у формі втрачання доходів або капі-
талу в ситуації невизначеності умов проведення його фінансової діяльнос-
ті. Фінансовий ризик супроводжує практично всі види фінансових опера-
цій та всі напрями фінансової діяльності [19, с. 326]. 
 За І. А. Бланком, фінансовий ризик підприємства являє собою ре-
зультат вибору його власниками або менеджерами альтернативного фінан-
сового рішення, спрямованого на досягнення бажаного цільового результа-
ту фінансової діяльності за ймовірності понесення економічного збитку 
(фінансових втрат) у зв’язку з невизначеністю умов його реалізації.  

Фінансові ризики мають об’єктивну основу через невизначеність зо-
внішнього середовища діяльності підприємства. Зовнішнє середовище – це 
об’єктивні економічні, соціальні та політичні умови, в рамках яких підпри-
ємство здійснює свою діяльність. Невизначеність зовнішнього середовища 
зумовлюється його залежністю від багатьох змінних, поведінку яких не 
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завжди можна спрогнозувати (ринкова пропозиція, фактори виробництва, 
багатоваріантність сфер застосування капіталу, різноманітність критеріїв 
найкращого інвестування коштів, обмеженість інформації тощо). 

Економічні рішення в умовах невизначеності приймаються у межах 
так званої теорії прийняття рішень – аналітичного підходу до вибору як-
найкращої дії (альтернативи) або послідовності дій. Залежно від рівня ви-
значеності можливих результатів або наслідків різних дій, з якими стика-
ється підприємство, в теорії прийняття рішень розглядаються три типи мо-
делей [17, с. 308]: 

- вибір рішень в умовах визначеності, коли кожна дія незмінно приз-
водить до конкретного результату; 

- вибір рішення за наявності ризику, коли кожна дія призводить до 
одного з багатьох можливих результатів, причому кожен із них має відпо-
відну ймовірність появи; 

- вибір рішень за умови невизначеності, коли та чи інша дія або декі-
лька дій спричиняють різноманітні результати, але їх ймовірність абсолю-
тно не відома. 

Розглянемо класифікацію фінансових ризиків (табл. 12.1). 
Таблиця 12.1 

Класифікація фінансових ризиків [19, с. 327; 10, с. 182-183] 
Класицікаціна ознака Вид фінансового ризику 

А Б 

За видами 

- ризик зниження фінансової стійкості 
- ризик неплатоспроможності 
- інвестиційний ризик 
- інноваційний ризик 
- інфляційний ризик 
- процентний ризик 
- депозитний ризик 
- кредитний ризик 
- податковий ризик 
- валютний ризик 
- ціновий ризик 
- структурний ризик 
- криміногенний ризик 
- інші види фінансових ризиків 

За об’єктами 
- ризик окремої фінансової операції 
- ризик різних видів фінансової діяльності 
- ризик фінансової діяльності в цілому 

За сукупністю істру-
ментів дослідження 

- індивідуальний ризик 
- портфельний ризик 

За комплексністю  
виникнення 

- простий ризик 
- складний ризик 

За джерелами виник-
нення 

- зовнішній (систематичний) ризик 
- внутрішній (несистематичний) ризик 
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Продовж. табл. 12.1 
А Б 

За фінансовими  
наслідками 

- ризик, що призводить тільки до економічних 
  втрат 
- ризик, що призводить до втрат доходів 
- ризик, що призводить до економічних втрат і 
  втрачання додаткових доходів 

За характером прояву 
в часі 

- постійний ризик 
- непостійний (тимчасовий) ризик 

За рівнем ймовірності 
реалізації 

- низький ризик; 
- середній ризик; 
- високий ризик 

За можливістю  
передбачення 

- ризик, що прогнозується 
- ризик, що не прогнозується 

За рівнем фінансових 
втрат 

- допустимий ризик 
- критичний ризик 
- катастрофічний ризик 

За можливістю стра-
хування 

- ризик, що підлягає страхуванню 
- ризик, що не підлягає страхуванню 

 
 Ризик зниження фінансової стійкості зумовлюється недосконалістю 
структури капіталу (велика частка позикових коштів), породжує незбалан-
сованість позитивного і негативного грошових потоків підприємства. У 
складі фінансових ризиків за ступенем небезпечності (загроза банкрутства) 
він відіграє провідну роль. 
 Ризик неплатоспроможності характеризується зниженням рівня лі-
квідності оборотних активів і за своїми фінансовими наслідками є найне-
безпечнішим. 
 Інвестиційний ризик пов’язаний з можливістю виникнення фінансо-
вих втрат у процесі інвестиційної діяльності. Він піділяється на ризик реа-
льного і ризик фінансового інвестування. Інвестиційний ризик може вини-
кнути внаслідок несвоєчасного розроблення інвестиційного проекту, за-
тримки відкриття його фінансування, несвоєчасного завершення будівель-
но-монтажних робіт і т. ін.  
 Інноваційний ризик пов’язаний з впровадженням нових фінансових 
технологій, використанням фінансових інструментів, недостатнім забезпе-
ченням інноваційного проекту фінансуванням, ризиком збуту інноваційної 
продукції, помилковим вибором інноваційного проекту, виникненням не-
передбачених витрат і зниженням доходів та ін.  
 Інфляційний ризик характеризується можливістю знецінення реальної 
вартості капіталу (у формі фінансових активів підприємства), а також очі-
куваних доходів від здійснення фінансових операцій в умовах інфляції. 
 Процентний ризик може виникнути внаслідок непередбачуваної змі-
ни депозитної чи кредитної процентної ставки. Негативні фінансові нас-
лідки цього ризику проявляються в емісійній діяльності підприємства (при 
емісії акцій, облігацій), у дивідендній політиці, в короткотермінових інвес-
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тиціях та ін. 
 Депозитний ризик може виникнути у зв’язку з неповерненням депо-
зитних вкладів комерційним банком унаслідок його банкрутства. 
 Кредитний ризик підприємства пов’язаний з наданням товарного або 
споживчого кредиту покупцям, які затримують платежі або не повертають 
кошти за реалізовану підприємством продукцію (товари). 
 Податковий ризик виникає у зв’язку з введенням нових податків і 
зборів, підвищенням податкових ставок, зміни строків платежів, відміною 
пільг на сплату окремих податків. Цей ризик є непередбачуваним і суттєво 
впливає на фінансовий стан підприємства. 
 Валютний ризик притаманний підприємствам, які займаються зовні-
шньоекономічною діяльністю. Він проявляється у недоотриманні доходів 
унаслідок зміни обмінного курсу іноземної валюти. 
 Ціновий ризик – це можливість понесення фінансових втрат через не-
сприятливі зміни цін на активи фінансового ринку: акції, цінні папери, зо-
лото та ін.  
 Структурний ризик зумовлюється неефективним фінансуванням по-
точних витрат підприємства, що призводить до високої частки постійних 
витрат у загальній їх сумі. Високе значення коефіцієнта операційного ле-
вериджу за умови несприятливих змін кон’юнктури товарного ринку та 
зменшення обсягу позитивного грошового потоку в результаті операційної 
діяльності генерує значно вищі темпи зменшення чистого грошового пото-
ку за цим видом діяльності. 
 Криміногенний ризик на підприємстві виявляється у формі оголо-
шення його партнерами фіктивного банкрутства, підробки документів, що 
забезпечують протизаконне присвоєння сторонніми особами грошових та 
інших активів. 
 До інших видів ризику відносяться ризики стихійного лиха, пожеж, 
повені, посух, епідемій, техногенних аварій. Вони можуть призвести до 
суттєвих втрат майна і продукції. Особливо відчутними ризики стихійного 
лиха характерні для сільського господарства. 
 Зовнішній (систематичний) ризик – це ризик, який не залежить від 
діяльності підприємства. До цієї групи належать інфляційний, процентний, 
валютний, податковий ризики. Внутрішній (несистематичний) ризик – фі-
нансовий ризик, який залежить від діяльності конкретного підприємства. 
Він виникає у результаті некваліфікованого фінансового менеджменту, не-
ефективної структури активів і пасивів тощо. 
 Постійний фінансовий ризик характерний для всього періоду здійс-
нення фінансової операції і пов’язаний з дією постійних факторів, напри-
клад, валютний ризик. Непостійний фінансовий ризик виникає лише на ок-
ремих етапах здійснення фінансової операції, наприклад, ризик неплато-
спроможності ефективно функціонуючого підприємства. 
 Прогнозований фінансовий ризик характеризує ті види ризиків, які 
пов’язані з циклічним розвитком економіки, передбаченим розвитком кон-
куренії тощо. Прикладом прогнозованих фінансових ризиків є інфляційний 
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і процентний ризики. До непрогнозованих фінансових ризиків належать ті 
ризики, які відзначаються повним непередбаченням їхнього прояву, на-
приклад, ризики форс-мажорної групи, податковий та ін.  

В умовах ринкової економіки можна виділити такі основні сфери ри-
зику діяльності підприємства [17, с. 310]: 

1. Безризикова сфера – під час здійснення фінансових операцій підп-
риємство нічим не ризикує, відсутні будь-які втрати, підприємство отри-
мує, як мінімум, розрахунковий прибуток. 

2. Сфера мінімального ризику – у результаті діяльності підприємство 
ризикує частиною або всією величиною чистого прибутку. 

3. Сфера підвищеного ризику – підприємство ризикує тим, що у гір-
шому випадку відбудеться покриття всіх витрат, а в кращому – отримає 
прибуток набагато менший від розрахункового. При такому варіанті мож-
лива виробнича діяльність за рахунок короткострокових кредитів. 

4. Сфера критичного ризику – підприємство ризикує не тільки втра-
тити прибуток, але й відшкодувати витрати за свій рахунок через недоот-
римання очікуваної виручки. 

5. Сфера неприпустимого (катастрофічного) ризику – діяльність під-
приємства призводить до банкрутства, втрати інвестицій. 

Фінансовий ризик є об’єктивним явищем, він супроводжує практив-
но всі види фінансових операцій та всі напрями фінансової діяльності. На-
слідком ризику є фінансові втрати – прямий збиток, пов’язаний з неперба-
ченими платежами, штрафами, сплатою додаткових податків, втратою 
грошових коштів і цінних паперів. До специфічних втрат призводять не-
компетентність персоналу, який займається фінансовими операціями, не-
порядність і неплатоспроможність партнерів по бізнесу та ін.  
 Наслідки фінансових ризиків можуть бути негативними і позитивни-
ми [10, с. 196]. До негативних наслідків відносять втрати від пошкодження 
майна, продукції, виробничих запасів; недоотримання доходів; переплата 
коштів за виконані роботи, придбані товари з причини завищення тарифів, 
цін, обсягу робіт і послуг, сплата штрафів, пені. 
 Позитивними наслідками ризиків можуть бути отримання додатко-
вих доходів, надходження коштів у формі компенсації збитків іншими під-
приємствами і організаціями, страхові відшкодування, скорочення витрат 
на проведені заходи тощо. 

Таким чином, фінансові ризики – це, по-перше, небезпека потенцій-
но можливої, ймовірної втрати ресурсів або недоотримання коштів порів-
няно з варіантом, який розрахований на раціональне використання ресур-
сів у даній сфері діяльності; по-друге, ймовірність отримання додаткових 
обсягів доходу і прибутку, пов’язаних із ризиком. Виходячи з цього, фі-
нансові ризики можна зарахувати до групи спекулятивних ризиків, які в 
результаті виникнення можуть спричинити і втрати, і виграші [17, с. 309]. 
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12.2. Методи стратегічного аналізу фінансових ризиків 
 

Призначення стратегічного аналізу ризику полягає в отриманні не-
обхідних даних для прийняття рішень про доцільність участі у фінансовій 
операції та оцінці її наслідків. Послідовність проведення аналізу фінансо-
вого ризику наведено на рис. 12.1. 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
Рис. 12.1. Послідовність аналізу фінансового ризику [17, с. 310] 
 
У процесі аналізу фінансових ризиків важливо правильно визначити 

розмір можливих фінансових втрат, які можуть з’явитися під час реалізації 
ризикової події за окремими фінансовими ризиками. Розмір можливих фі-
нансових втрат, як правило, визначається характером фінансових операцій 
і обсягом залучених для їх реалізації активів підприємства. 

Втрати, пов’язані з ризиком, стосуються таких цінностей [10, с. 181]: 
майно, виробничі запаси, продукція, товари, кошти; нематеріальні активи; 
дохід і прибуток; структура капіталу (співвідношення власних і залучених 
коштів); фінансова стабільність; висококваліфікований персонал; репута-
ція, імідж; економічна безпека, інформаційна безпека; корпоративність 
(взаємодопомога співробітників, баланс інтересів); ринкова позиція, рей-
тинг підприємства. 

Виявлення всіх потенційних ризиків, пов’язаних із фінансовою 
діяльністю підприємства 

Виявлення факторів, що впливають на рівень фінансових ризиків 

Аналіз виявлених ризиків 

Розроблення заходів для зниження ризику 

Оцінювання результатів і коригування обраних методів 

Аналіз і ранжування потенційних ризиків 

Вибір методів визначення шляхів нейтралізації фінансових ризиків 

Практичне застосування обраних методів 
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При побудові обліково-аналітичного забезпечення управління ризи-
ками враховують фактори, які впливають на фінансові ризики. Усі факто-
ри, що впливають на загальний рівень фінансових ризиків, поділяються на 
внутрішні та зовнішні (рис. 12.2). 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рис. 12.2. Фактори, що впливають на рівень фінансових ризиків [17, с. 313]  
 

 Наведені на рис. 12.2 фактори фінансових ризиків впливають на ве-
личину прибутку. Перед менеджерами підприємства завжди постає про-
блема вибору між великим прибутком від ризикових операцій (з небезпе-
кою втратити не тільки прибуток, а й вкладений капітал) і малим прибут-
ком від операцій з низьким рівнем ризику. 

В економіці розроблено широку систему методів оцінювання ймові-
рності виникнення фінансових ризиків, однак найчастіше використовують-
ся експертний, статистичний, розрахунково-аналітичний і аналоговий ме-
тоди [17, с. 314-315]. 

Метод експертних оцінок застосовується у випадку, якщо на підпри-
ємстві відсутня необхідна інформація для проведення розрахунків або по-
рівнянь. Вказаний метод грунтується на опитуванні кваліфікованих фахів-
ців у галузі фінансів і страхування з подальшою математичною обробкою в 
результаті проведеного опитування. Експертні методи оцінювання широко 
використовуються під час визначення рівня ймовірності виникнення ін-
фляційного, інвестиційного, валютного та деяких інших видів ризиків. 

Статистичні методи оцінювання та прогнозування ризику вклю-
чають дисперсійний, регресійний і факторний аналіз. 

Фактори, які впливають на рівень фінансових ризиків 

Зовнішні Внутрішні 

- рівень економічного розвитку 
країни; 
- державне регулювання фінансо-
вої діяльності підприємства; 
- темпи інфляції в країні; 
- кон’юнктура попиту і пропозиції 
на фінансовому ринку; 
- рівень конкуренції в окремих се-
гментах фінансового ринку; 
- економічне становище в галузі 
діяльності; 
- рівень криміногенної обстанов-
ки в регіоні діяльності 

- основні напрями фінансової 
стратегії; 
- наявність фінансових ресурсів 
у підприємства; 
- розмір власного капіталу під-
приємства; 
- склад активів підприємства; 
- раціональність фінансових ре-
сурсів підприємства; 
- види фінансових інструментів; 
- рівень кваліфікації фінансових 
менеджерів підприємства 
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Розрахунково-аналітичні методи застосовуються найчастіше. Їхня 
перевага полягає в тому, що вони досить добре опрацьовані, прості для ро-
зуміння та оперують нескладними поняттями. До них належать: метод ди-
сконтування, аналіз окупності витрат, аналіз беззбитковості виробництва, 
аналіз стійкості зростання тощо. 

Аналогові методи передбачають пошук і використання схожості, по-
дібності явищ, предметів, систем, тобто нові ідеї та пропозиції виникають 
на основі зіставлення з іншими, більш чи менш аналогічними об’єктами. 
При цьому передбачається, що економічна система, в рамках якої реалізу-
ється проект, поводить себе аналогічним чином. 
 
 

12.3. Напрями зменшення фінансового ризику 
  
У процесі здійснення фінансово-господарської діяльності підприємс-

тво повинно враховувати фактори, які впливають на рівень ризику, оціню-
вати ризики, виявляти пов’язані з ними можливі втрати. З цією метою роз-
робляють найбільш прийнятні шляхи нейтралізації фінансових ризиків. 
 Основним завданням управління ризиками є обґрунтування способів 
зниження ризику, можливостей його попередження і мінімізації. 
 Система управліня фінансовими ризиками є сукупністю взаємопо-
в’язаних принципів і організаційно-економічних засобів та елементів ресу-
рсного забезпечення, спрямованих на виявлення, аналіз і регулювання сту-
пеня ризиків. Важливими складовими системи є [10, с. 185]: 
 - виявлення можливих ризиків; 
 - оцінювання ризику; 
 - уникнення чи прийняття ризику; 
 - зниження рівня ризику. 
 Основними факторами створення та функціонування системи управ-
ління фінансовими ризиками на підприємствах виступають: 
 - визначення чітких цілей управління фінансовими ризиками; 
 - встановлення етапів процесу управління фінансовими ризиками та 
детальна характеристика процедур на кожному з них; 
 - розроблення методики оцінювання рівня фінансових ризиків; 
 - раціональний вибір інструментів управління фінансовими ризиками; 
 - інформаційне забезпечення процесів управління фінансовими ризи-
ками; 
 - формування системи мотивації зниження рівня фінансових ризиків; 
 - урахування витрат, пов’язаних з управлінням фінансовими ризиками; 
 - організаційна самостійність процесу управління фінансовими ризи-
ками. 
 Ефективність моделі управління ризиками передбачає чітке усвідом-
лення основних функціонально-організаційних питань, пов’язаних із прак-
тичним використанням такої моделі. Її впровадження потребує [32, с. 180]: 
 - групування та локалізацію господарських операцій за центрами фо-
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рмування ризиків з метою наступного їх аналізу; 
 - виявлення та ідентифікація ризиків підприємства за видами його ді-
яльності, а також відповідно до основних критеріїв, визначених стратегією 
підприємства; 
 - структурування сукупного ризику суб’єкта господарювання, а та-
кож виділення основних його видів (відповідно до специфіки та реалій фі-
нансово-господарської діяльності підприємства); 
 - обґрунтування використання фінансово-математичних моделей та 
методів кількісного оцінювання рівня ризику та підтримки управлінських 
фінансових рішень; 
 - визначення доцільності використання окремих фінансових показ-
ників та коефіцієнтів для аналізу конкретного виду ризику; 
 - визначення та зведення основних критеріїв прийняття управлінсь-
ких фінансових рішень в умовах невизначеності. 

Оцінювання ризиків визначається розміром збитків, яких може за-
знати підприємство, та ймовірністю настання цих збитків. Результати оці-
нювання ризиків є основою для вибору відповідних заходів щодо їх зни-
ження і нейтралізації.  

Розглянемо зміст основних інструментів (напрямів) зменшення 
фінансового ризику. 

1. Ухилення від ризику. Цей спосіб дозволяє повністю уникнути поте-
нційних втрат, пов’язаних із фінансовими ризиками, однак, з іншого боку, 
не дозволяє отримати додатковий прибуток, пов’язаний з ризикованою ді-
яльністю. Як правило, даний спосіб застосовується лише до дуже серйоз-
них і великих ризиків. 

2. Формування резервів. Основним завданням підприємства є пошук 
джерел необхідним ресурсів для покриття можливих втрат. Заходи само-
страхування ризиків включають формування резервного капіталу, ство-
рення резерву сумнівних боргів за дебіторською заборгованістю, резерву-
вання коштів для забезпечення майбутніх витрат на проведення гарантій-
них ремонтів продукції; резервування коштів на виплату відпусток, додат-
кових пенсій та ін.  

3. Розподіл ризику. Цей спосіб реалізується під час розроблення фі-
нансового плану інвестиційного проекту. Розподіл ризику поділяють на: 
 - кількісний (між замовником і виконавцем); 
 - якісний (учасники проекту приймають низку рішень, які розширю-
ють або звужують діапазом потенційних інвесторів). 
 4. Передача ризиків – здійснюється за певними напрямами: передача 
підприємствами права на отримання боргу комерційним банкам (факто-
ринг); передача векселів; кредитування під заставу дебіторської заборгова-
ності; передача ризику шляхом укладання договору поручительства; пере-
дача ризику постачальникам сировини і матеріалів та ін.  

5. Об’єднання ризику. З метою мінімізації або нейтралізації фінансо-
вих ризиків підприємство може зменшити рівень власного ризику, залуча-
ючи до вирішення спільних проблем у ролі партнерів інші підприємства. 
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6. Диверсифікація ризиків – один із найважливіших шляхів нейтралі-
зації ризиків, який дозволяє знижувати окремі види фінансових ризиків: 
кредитний, депозитний, інвестиційний, валютний. 

Формами диверсифікації є [16, с. 316]: 
- диверсифікація фінансової діяльності підприємства, яка передбачає 

використання альтернативних можливостей одержання доходу від різно-
манітних фінансових операцій, безпосередньо не пов’язаних одна з одною. 
Якщо в результаті непередбачуваних подій одна з фінансових операцій ви-
явиться збитковою, інші операції будуть приносити прибуток; 

- диверсифікація портфеля цінних паперів, яка дозволяє знижувати 
інвестиційні ризики, не зменшуючи при цьому рівень доходності інвести-
ційного портфеля; 

- диверсифікація програми реального інвестування. У частині фор-
мування реального інвестиційного портфеля підприємствам рекомендуєть-
ся віддавати перевагу програмам реалізації декількох проектів відносно 
невеликої капіталомісткості перед програмами, які складаються з єдиного 
великого інвестиційного проекту; 

- диверсифікація покупців продукції (робіт, послуг) підприємства, 
яка спрямована на зниження кредитного ризику, що виникає при комер-
ційному кредитуванні; 

- диверсифікація депозитних вкладів підприємства, яка передбачає 
розміщення великих сум тимчасово вільних грошей з метою отримання 
прибутку в декількох банках, що знижує рівень депозитного ризику; 

- диверсифікація валютної корзини підприємства, яка передбачає ви-
бір кількох видів валют у процесі здійснення підприємством зовнішньо-
економічних операцій, що дає можливість мінімізувати валютні ризики; 

- диверсифікація фінансового ринку, яка передбачає організацію ро-
боти одночасно у декількох сегментах фінансового ринку. Невдача в од-
ному з них може бути компенсована успіхами на інших. 

7. Страхування фінансових ризиків страховими компаніями. Цей 
спосіб передбачає обов’язки страховика зі страхових виплат у розмірі пов-
ної або часткової компенсації втрат доходів особи, на користь якої укладе-
но договір страхування, викликаних такими подіями: зупинка виробництва 
або скорочення обсягів виробництва в результаті зазначених у договорі 
подій; банкрутство; непередбачувані витрати; невиконання договірних зо-
бов’язань контрагентом застрахованої особи, що є кредитором операції; за-
знані застрахованою особою судові витрати; інші події. 

8. Хеджування – у загальному вигляді визначається як страхування 
ціни товару від ризику (для продавця небажане падіння ціни, або невигід-
ного для покупця – її збільшення) шляхом оформлення зустрічних валют-
них, комерційних, кредитних та інших вимог і зобов’язань. Залежно від 
виду цінних паперів виділяють такі види хеджування фінансових ризиків: 

- хеджування з використанням опціонів; 
- хеджування з використанням ф’ючерсних контрактів; 
- хеджування з використанням операцій «своп». 
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Мінімізувати фінансові ризики підприємство може також шляхом 
встановлення і використання внутрішніх фінансових нормативів у процесі 
розроблення програми здійснення певних фінансових операцій або фінан-
сової діяльності підприємства в цілому. 
 Управління фінансовими ризиками потребує відповідної організації. 
Зокрема, доцільно розробити політику управління ризиками та відобразити 
її в спеціальному документі, наприклад, у Положенні про політику управ-
ління ризиками підприємства [10, с. 185]. У ньому зазначають: мету та 
складові управління ризиками; види ризиків, їх перелік і характеристику; 
визначення ймовірності настання події; методику виявлення величини ри-
зику та аналізу зовнішнього середовища; методи управління ризиком та 
можливості його зниження і попередження; механізм фінансування ризи-
ку; страхування ризиків; інформаційне забезпечення управління ризиками.    

 
 

Запитання для перевірки знань 
 

1. Що таке ризик? Які фактори впливають на наявність і рівень ризи-
ку? 

2. Які види виділяють у структурі сукупного ризику? 
3. Що таке фінансовий ризик? За якими ознаками класифікуються фі-

нансові ризики? 
4. Яким є зміст ризику зниження фінансової стійкості та ризику не-

платоспроможності? 
5. Як визначається зміст фінансових ризиків: інвестиційного, іннова-

ційного, інфляційного, процентного, депозитного, кредитного, по-
даткового, валютного, цінового, структурного, криміногенного? 

6. Чим характеризуються зовнішній і внутрішній, постійний і непо-
стійний, прогнозовані та непрогнозовані фінансові ризики? 

7. Якими є основні сфери ризику діяльності підприємства? 
8. Що є позитивними і негативними наслідками ризиків? 
9. Яка послідовність аналізу фінансового ризику? 

10. Які зовнішні та внутрішні фактори впливають на рівень фінансових 
ризиків? 

11. Які методи використовуються під час оцінювання ймовірності ви-
никнення фінансових ризиків? 

12. Що таке система управління фінансовими ризиками? Які її складо-
ві? Які фактори створення та функціонування такої системи? 

13. Що необхідно для формування ефективної моделі управління фінан-
совими ризиками? 

14. Яким є зміст основних інструментів (напрямів) зменшення фінансо-
вого ризику? 

15. Які існують форми диверсифікації ризиків? 
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Тести 
 Серед наведених відповідей на тестові питання знайдіть повну пра-
вильну відповідь. 

 
 12.1. Ймовірність (загроза) втрати підприємством частини своїх 
ресурсів, недоотримання доходів або появи додаткових витрат у резуль-
таті певної діяльності – це визначення: 
 а) невизначеності; 
 б) ризику; 
 в) неплатоспроможності. 
 12.2. Ризик, пов’язаний із здійсненням господарських операцій у ви-
робничій сфері, постачанні сировини та збуті готової продукції – це ри-
зик: 
 а) фінансовий; 
 б) інвестиційний; 
 в) операційний. 
 12.3. Ймовірність виникнення несприятливих фінансових наслідків у 
формі втрачання доходів або капіталу в ситуації невизначеності умов 
проведення фінансової діяльності підприємства – це ризик: 
 а) фінансовий; 
 б) сукупний; 
 в) операційний. 
 12.4. Ризик окремої фінансової операції, ризик різних видів фінансо-
вої діяльності, ризик фінансової діяльності в цілому – це види фінансового 
ризику: 
 а) за видами; 
 б) за об’єктами; 
 в) за комплексністю виникнення; 
 г) за джерелами виникнення. 
 12.5. Як поділяються фінансові ризики за сукупністю інструментів 
дослідження: 
 а) на індивідуальний і портфельний ризики; 
 б) на простий і складний ризики; 
 в) на зовнішній і внутрішній ризики? 
 12.6. Зовнішній ризик – це фінансовий ризик: 
 а) за об’єктами; 
 б) за комплексністю виникнення; 
 в) за джерелами виникнення. 
 12.7. За якою ознакою здійснюється поділ фінансових ризиків на ни-
зикий, середній, високий: 
 а) фінансові наслідки; 
 б) характер прояву в часі; 
 в) рівень ймовірності реалізації? 
 12.8. Допустимий ризик, критичний ризик, катастрофічний ризик – 
це види фінансового ризику за ознакою: 
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 а) рівень ймовірності реалізації; 
 б) можливість передбачення; 
 в) рівень фінансових втрат; 
 г) можливість страхування. 
 12.9. Зниженням рівня ліквідності оборотних активів характеризу-
ється ризик: 
 а) інфляційний; 
 б) інноваційний; 
 в) неплатоспроможності; 
 г) зниження фінансової стійкості. 
 12.10. Який ризик характеризується можливістю знецінення очіку-
ваних доходів від здійснення фінансових операцій: 
 а) інфляційний; 
 б) інвестиційний; 
 в) процентний? 
 12.11. Унаслідок непередбачуваної зміни депозитної чи кредитної 
процентної ставки виникає: 
 а) податковий ризик; 
 б) інвестиційний ризик; 
 в) процентний ризик. 
 12.12. Який ризик проявляється у недоотриманні доходів унаслідок 
зміни обмінного курсу іноземної валюти: 
 а) податковий; 
 б) структурний; 
 в) валютний? 
 12.13. Ризик, який не залежить від діяльності підприємства – це: 
 а) зовнішній (систематичний) ризик; 
 б) внутрішній (несистематичний) ризик. 
 12.14. Інфляційний і процентний ризики відносяться до: 
 а) зовнішніх, прогнозованих фінансових ризиків; 
 б) внутрішніх фінансових ризиків; 
 в) непрогнозованих фінансових ризиків. 
 12.15. У результаті діяльності підприємство ризикує частиною або 
всією величиною чистого прибутку – це сфера: 
 а) критичного ризику; 
 б) мінімального ризику; 
 в) підвищеного ризику. 
 12.16. Сфера критичного ризику розташовується за сферою: 
 а) катастрофічного ризику; 
 б) мінімального ризику; 
 в) підвищеного ризику. 
 12.17. Негативним наслідком фінансових ризиків є: 
 а) тримання додаткових доходів; 
 б) втрати від пошкодження майна; 
 в) страхові відшкодування. 
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 12.18. Що не відноситься до негативних наслідків фінансових ризи-
ків: 
 а) недоотримання доходів; 
 б) втрати від пошкодження виробничих запасів; 
 в) страхові відшкодування? 
 12.19. Який фактор не відноситься до зовнішніх факторів впливу на 
рівень фінансових ризиків: 
 а) темпи інфляції в країні; 
 б) економічне становище в галузі діяльності; 
 в) розмір власного капіталу підприємства? 
 12.20. Який фактор не відноситься до внутрішніх факторів впливу 
на рівень фінансових ризиків: 
 а) наявність фінансових ресурсів у підприємства; 
 б) рівень економічного розвитку країни; 
 в) рівень кваліфікації фінансових менеджерів підприємства? 
 12.21. Дисперсійний, регресійний і факторний аналіз відносяться до 
методів оцінювання ймовірності виникнення фінансових ризиків: 
 а) експертних оцінок; 
 б) статистичних; 
 в) аналогових. 
 12.22. Сукупність взаємопов’язаних принципів і організаційно-еконо-
мічних засобів та елементів ресурсного забезпечення, спрямованих на ви-
явлення, аналіз і регулювання ступеня ризиків – це: 
 а) напрям зменшення фінансових ризиків; 
 б) завдання управління фінансовими ризиками; 
 в) система управління фінансовими ризиками. 
 12.23. Формування резервного капіталу відноситься до заходів: 
 а) ухилення від ризику; 
 б) самострахування ризиків; 
 в) розподілу ризику. 
 12.24. До яких інструментів зменшення фінансового ризику відно-
ситься факторинг: 
 а) формування резервів; 
 б) об’єднання ризику; 
 в) передача ризику? 
 12.25. Яка форма диверсифікації передбачає використання альтер-
нативних можливостей одержання доходу від різноманітних фінансових 
операцій, безпосередньо не пов’язаних одно з одною: 
 а) диверсифікація портфеля цінних паперів; 
 б) диверсифікація депозитних вкладів; 
 в) диверсифікація фінансової діяльності підприємства? 
 12.26. Страхування ціни товару від ризику називається: 
 а) хеджуванням; 
 б) диверсифікацією покупців продукції; 
 в) факторингом. 
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Додаток А 
ФІНАНСОВА ЗВІТНІСТЬ ПІДПРИЄМСТВА 

ЗА БАЗОВИЙ РІК 
 

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
                      на ________________ 20__ р. (базового)      тис. грн 

Форма № 1 
 

Актив Код 
рядка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 
І. Необоротні активи    

Нематеріальні активи 1000 177 177 
   первісна вартість 1001 182 182 
   накопичена амортизація 1002 (5) (5) 
Незавершені капітальні інвестиції 1005 1507 421 
Основні засоби 1010 18804 23205 
   первісна вартість 1011 29283 35102 
   знос 1012 (10479) (11897) 
Інвестиційна нерухомість 1015 - - 
Довгострокові біологічні активи 1020 2646 3191 
Первісна вартість довгострокових біологіч-
них активів1 1021 2646 3191 

Довгострокові фінансові інвестиції:  
   які обліковуються за методом участі в  
   капіталі інших підприємств 

 
 

1030 

 
 
- 

 
 

- 
   інші фінансові інвестиції 1035 152 155 
Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 - - 
Відстрочені податкові активи 1045 - - 
Інші необоротні активи 1090 - - 
Усього за розділом І 1095 23286 27149 

ІІ. Оборотні активи    
Запаси 1100 15400 15664 
Виробничі запаси 1101 3838 4695 
Незавершене виробництво 1102 3731 4091 
Готова продукція 1103 6711 5713 
Товари 1104 1120 1165 
Поточні біологічні активи 1110 5334 6264 
Дебіторська заборгованість за продукцію,  
товари, роботи, послуги: 1125 6990 8633 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
   за виданими авансами 

 
1130 

 
- 

 
- 

   з бюджетом 1135 1017 168 
   у тому числі з податку на прибуток 1136 - - 
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 77 47 
Поточні фінансові інвестиції 1160 96 96 
Гроші та їх еквіваленти 1165 321 337 
Готівка 1166 10 13 
Витрати майбутніх періодів 1170 57 55 
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Продовж. форми № 1 
1 2 3 4 

Інші оборотні активи 1190 - - 
Усього за розділом ІІ 1195 29292 31264 

ІІІ. Необоротні активи, утримувані для 
продажу, та групи вибуття 1200 - - 

Баланс 1300 52578 58413 
 

 
Пасив 

Код 
ряд-
ка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 
І. Власний капітал    

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 5194 6755 
Капітал у дооцінках 1405 - - 
Додатковий капітал 1410 5994 5909 
Резервний капітал 1415 27916 35565 
Нерозподілений прибуток (непокритий 
збиток) 1420 10337 6325 

Неоплачений капітал 1425  -   -   
Вилучений капітал 1430 -  -   
Усього за розділом І 1495 49441 54554 

ІІ. Довгострокові зобов’язання і  
забезпечення 

   

Відстрочені податкові зобов’язання 1500 - - 
Довгострокові кредити банків 1510 1100 735 
Інші довгострокові зобов’язання 1515 - - 
Довгострокові забезпечення 1520 - - 
Цільове фінансування 1525 - - 
Усього за розділом ІІ 1595 1100 735 

ІІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення    
Короткострокові кредити банків 1600 540 990 
Поточна кредиторська заборгованість за:  
   довгостроковими зобов’язаннями 

 
1610 

 
- 

 
- 

   товари, роботи, послуги 1615 1061 1698 
   розрахунками з бюджетом 1620 56 103 
   у тому числі з податку на прибуток 1621 - - 
   розрахунками зі страхування 1625 90 139 
   розрахунками з оплати праці 1630 232 175 
Поточні забезпечення 1660 - - 
Доходи майбутніх періодів 1665 - - 
Інші поточні зобов’язання 1690 58 19 
Усього за розділом ІІІ 1695 2037 3124 
ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними 
активами, утримуваними для продажу, та 

групами вибуття 

 
1700 - - 

Баланс 1900 52578 58413 
 

1. Тут і далі курсивом виділені додаткові статті фінансової звітності (додаток 3 
до НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності»). 
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Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)  
                      за 20__ р. (базовий)      тис. грн  

Форма № 2 
 

І. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
 

Стаття Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Чистий дохід (виручка) від реалізації  
продукції (товарів, робіт, послуг) 2000 28429 29836 

Собівартість реалізованої продукції  
(товарів, робіт, послуг) 2050 (22708) (20125) 

Валовий: 
   прибуток 

 
2090 

 
5721 

 
9711 

   збиток 2095 - - 
Інші операційні доходи 2120 4182 4853 
Адміністративні витрати 2130 (1238) (1057) 
Витрати на збут 2150 (677) (1074) 
Інші операційні витрати 2180 (788) (1346) 
Фінансовий результат від операційної  
діяльності: 
   прибуток 

 
 

2190 

 
 

7200 

 
 

11087 
   збиток 2195 - - 
Дохід від участі в капіталі 2200 - - 
Інші фінансові доходи 2220 14 19 
Інші доходи 2240 147 299 
Фінансові витрати 2250 (589) (228) 
Втрати від участі в капіталі 2255 - - 
Інші витрати 2270 (447) (840) 
Фінансовий результат до оподатку-
вання: 
   прибуток 

 
 

2290 

 
 

6325 

 
 

10337 
   збиток 2295 - - 
Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 - - 
Прибуток (збиток) від припиненої діяль-
ності після оподаткування 2305 - - 

Чистий фінансовий результат: 
   прибуток 

 
2350 

 
6325 

 
10337 

   збиток 2355 - - 
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ІІ. СУКУПНИЙ ДОХІД 
 

Стаття Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 (85) - 
Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 - - 
Накопичені курсові різниці 2410 - - 
Частка іншого сукупного доходу асоційо-
ваних та спільних підприємств 2415 - - 

Інший сукупний дохід 2445 - - 
Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 (85) - 
Податок на прибуток, пов’язаний з іншим 
сукупним доходом 2455 - - 

Інший сукупний дохід після оподатку-
вання 2460 (85) - 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 
та 2460) 2465 6240 10337 

 
ІІІ. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

 

Назва статті Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Матеріальні затрати 2500 22046 20648 
Витрати на оплату праці 2505 6732 6241 
Відрахування на соціальні заходи 2510 2003 1431 
Амортизація 2515 1652 1440 
Інші операційні витрати 2520 1750 1475 
Разом 2550 34183 31235 

 
ІV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

 

Назва статті Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Середньорічна кількість простих акцій 2600 - - 
Скоригована середньорічна кількість  
простих акцій 2605 - - 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту 
акцію 2610 - - 

Скоригований чистий прибуток (збиток) 
на одну просту акцію 2615 - - 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 - - 
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Звіт про рух грошових коштів (за прямим методом) 
                     за 20__ р. (базовий)       тис. грн  

Форма № 3 

Стаття Код 
 

За звітний 
період 

 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
І. Рух коштів у результаті операційної  

діяльності 
Надходження від: 
Реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 

 
 
 

3000 

 
 
 

28429 

 

Повернення податків і зборів 3005 -  
у тому числі податку на додану вартість 3006 -  
Цільового фінансування 3010 3425  
Надходження від відсотків за залишками 
коштів на поточних рахунках 3025 14  

Інші надходження 3095 753  
Витрачання на оплату: 
Товарів (робіт, послуг) 

 
3100 

 
(16789)  

Праці 3105 (6736)  
Відрахувань на соціальні заходи 3110 (2003)  
Зобов’язань з податків і зборів 3115 (217)  
Витрачання на оплату зобов’язань з пода-
тку на додану вартість 3117 (116)  

Витрачання на оплату зобов’язань з інших 
податків і зборів 3118 (101)  

Інші витрачання 3190 -  
Чистий рух коштів від операційної 
діяльності 3195 6876  

ІІ. Рух коштів у результаті інвестиційної 
діяльності 

Надходження від реалізації: 
   фінансових інвестицій 

 
 
 

3200 

 
 
 

- 

 

   необоротних активів 3205 -  
Надходження від отриманих: 
   відсотків 

 
3215 

 
-  

   дивідендів 3220 -  
Надходження від деривативів 3225 -  
Інші надходження 3250 -  
Витрачання на придбання: 
   фінансових інвестицій 

 
3255 

 
- 

 

   необоротних активів 3260 (6610)  
Виплати за деривативами 3270 -  
Інші платежі 3290 (335)  
Чистий рух коштів від інвестиційної  
діяльності 3295 (6945)  
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Продовж. форми № 3 
1 2 3 4 

ІІІ. Рух коштів у результаті фінансової 
діяльності 

Надходження від:  
Власного капіталу 

 
 
 

3300 

 
 
 

- 

 

Отримання позик 3305 450  
Інші надходження 3340 -  
Витрачання на: 
Викуп власних акцій 

 
3345 

 
-  

Погашення позик 3350 (365)  
Сплату дивідендів 3355 -  
Інші платежі 3390 -  
Чистий рух коштів від фінансової  
діяльності 3395 85  

Чистий рух грошових коштів за звітний 
період 3400 16  

Залишок коштів на початок року 3405 321  
Вплив зміни валютних курсів на залишок 
коштів 3410 -  

Залишок коштів на кінець року 3415 337  
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Додаток Б 
ФІНАНСОВА ЗВІТНІСТЬ ПІДПРИЄМСТВА 

ЗА ЗВІТНИЙ РІК 
 

Баланс (Звіт про фінансовий стан) 
                      на ________________ 20__ р. (звітного)      тис. грн 

Форма № 1 
 

Актив Код 
рядка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 
І. Необоротні активи    

Нематеріальні активи 1000 177 177 
   первісна вартість 1001 182 182 
   накопичена амортизація 1002 (5) (5) 
Незавершені капітальні інвестиції 1005 421 277 
Основні засоби 1010 23205 27601 
   первісна вартість 1011 35102 41065 
   знос 1012 (11897) (13464) 
Інвестиційна нерухомість 1015 - - 
Довгострокові біологічні активи 1020 3191 3774 
Первісна вартість довгострокових біологіч-
них активів1 1021 3191 3774 

Довгострокові фінансові інвестиції:  
   які обліковуються за методом участі в  
   капіталі інших підприємств 

 
 

1030 

 
 

- 

 
 
- 

   інші фінансові інвестиції 1035 155 4893 
Довгострокова дебіторська заборгованість 1040 - - 
Відстрочені податкові активи 1045 - - 
Інші необоротні активи 1090 - - 
Усього за розділом І 1095 27149 36722 

ІІ. Оборотні активи    
Запаси 1100 15664 17687 
Виробничі запаси 1101 4695 5052 
Незавершене виробництво 1102 4091 3722 
Готова продукція 1103 5713 7258 
Товари 1104 1165 1655 
Поточні біологічні активи 1110 6264 6940 
Дебіторська заборгованість за продукцію,  
товари, роботи, послуги: 1125 8633 2030 

Дебіторська заборгованість за розрахунками: 
   за виданими авансами 

 
1130 

 
- 

 
- 

   з бюджетом 1135 168 - 
   у тому числі з податку на прибуток 1136 - - 
Інша поточна дебіторська заборгованість 1155 47 16 
Поточні фінансові інвестиції 1160 96 96 
Гроші та їх еквіваленти 1165 337 1922 
Готівка 1166 13 12 
Витрати майбутніх періодів 1170 55 120 
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Продовж. форми № 1 
1 2 3 4 

Інші оборотні активи 1190 - - 
Усього за розділом ІІ 1195 31264 28811 

ІІІ. Необоротні активи, утримувані для 
продажу, та групи вибуття 1200 - - 

Баланс 1300 58413 65533 
 

 
Пасив 

Код 
ряд-
ка 

На початок 
звітного 
періоду 

На кінець 
звітного 
періоду 

1 2 3 4 
І. Власний капітал    

Зареєстрований (пайовий) капітал 1400 6755 8296 
Капітал у дооцінках 1405 - - 
Додатковий капітал 1410 5909 5685 
Резервний капітал 1415 35565 39124 
Нерозподілений прибуток (непокритий 
збиток) 1420 6325 10086 

Неоплачений капітал 1425 -   - 
Вилучений капітал 1430 -   - 
Усього за розділом І 1495 54554 63191 

ІІ. Довгострокові зобов’язання і  
забезпечення 

   

Відстрочені податкові зобов’язання 1500 - - 
Довгострокові кредити банків 1510 735 370 
Інші довгострокові зобов’язання 1515 - - 
Довгострокові забезпечення 1520 - - 
Цільове фінансування 1525 - - 
Усього за розділом ІІ 1595 735 370 

ІІІ. Поточні зобов’язання і забезпечення    
Короткострокові кредити банків 1600 990 500 
Поточна кредиторська заборгованість за:  
   довгостроковими зобов’язаннями 

 
1610 

 
- 

 
- 

   товари, роботи, послуги 1615 1698 880 
   розрахунками з бюджетом 1620 103 144 
   у тому числі з податку на прибуток 1621 - - 
   розрахунками зі страхування 1625 139 43 
   розрахунками з оплати праці 1630 175 236 
Поточні забезпечення 1660 - 140 
Доходи майбутніх періодів 1665 - - 
Інші поточні зобов’язання 1690 19 29 
Усього за розділом ІІІ 1695 3124 1972 
ІV. Зобов’язання, пов’язані з необоротними 
активами, утримуваними для продажу, та 

групами вибуття 

 
1700 - - 

Баланс 1900 58413 65533 
 

1. Тут і далі курсивом виділені додаткові статті фінансової звітності (додаток 3 
до НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності»). 
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Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)  
                      за 20__ р. (звітний)      тис. грн  

Форма № 2 
 

І. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ 
 

Стаття Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Чистий дохід (виручка) від реалізації  
продукції (товарів, робіт, послуг) 2000 38523 28429 

Собівартість реалізованої продукції  
(товарів, робіт, послуг) 2050 (28380) (22708) 

Валовий: 
   прибуток 

 
2090 

 
10143 

 
5721 

   збиток 2095 - - 
Інші операційні доходи 2120 3963 4182 
Адміністративні витрати 2130 (1469) (1238) 
Витрати на збут 2150 (1042) (677) 
Інші операційні витрати 2180 (677) (788) 
Фінансовий результат від операційної  
діяльності: 
   прибуток 

 
 

2190 

 
 

10918 

 
 

7200 
   збиток 2195 - - 
Дохід від участі в капіталі 2200 - - 
Інші фінансові доходи 2220 61 14 
Інші доходи 2240 76 147 
Фінансові витрати 2250 (332) (589) 
Втрати від участі в капіталі 2255 - - 
Інші витрати 2270 (637) (447) 
Фінансовий результат до оподатку-
вання: 
   прибуток 

 
 

2290 

 
 

10086 

 
 

6325 
   збиток 2295 - - 
Витрати (дохід) з податку на прибуток 2300 - - 
Прибуток (збиток) від припиненої діяль-
ності після оподаткування 2305 - - 

Чистий фінансовий результат: 
   прибуток 

 
2350 

 
10086 

 
6325 

   збиток 2355 - - 
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ІІ. СУКУПНИЙ ДОХІД 
 

Стаття Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Дооцінка (уцінка) необоротних активів 2400 (224) (85) 
Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів 2405 - - 
Накопичені курсові різниці 2410 - - 
Частка іншого сукупного доходу асоційо-
ваних та спільних підприємств 2415 - - 

Інший сукупний дохід 2445 - - 
Інший сукупний дохід до оподаткування 2450 (224) (85) 
Податок на прибуток, пов’язаний з іншим 
сукупним доходом 2455 - - 

Інший сукупний дохід після оподатку-
вання 2460 (224) (85) 

Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 
та 2460) 2465 9862 6240 

 
ІІІ. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ 

 

Назва статті Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Матеріальні затрати 2500 26819 22046 
Витрати на оплату праці 2505 7994 6732 
Відрахування на соціальні заходи 2510 2909 2003 
Амортизація 2515 1899 1652 
Інші операційні витрати 2520 1551 1750 
Разом 2550 41172 34183 

 
ІV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ 

 

Назва статті Код 
рядка 

За звітний 
період 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
Середньорічна кількість простих акцій 2600 - - 
Скоригована середньорічна кількість  
простих акцій 2605 - - 

Чистий прибуток (збиток) на одну просту 
акцію 2610 - - 

Скоригований чистий прибуток (збиток) 
на одну просту акцію 2615 - - 

Дивіденди на одну просту акцію 2650 - - 
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Звіт про рух грошових коштів (за прямим методом) 
                     за 20__ р. (звітний)       тис. грн  

Форма № 3 

Стаття Код 
 

За звітний 
період 

 

За аналогіч-
ний період 

попереднього 
року 

1 2 3 4 
І. Рух коштів у результаті операційної  

діяльності 
Надходження від: 
Реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 

 
 
 

3000 

 
 
 

38523 

 
 
 

28429 
Повернення податків і зборів 3005 - - 
у тому числі податку на додану вартість 3006 - - 
Цільового фінансування 3010 3456 3425 
Надходження від відсотків за залишками 
коштів на поточних рахунках 3025 61 14 

Інші надходження 3095 507 753 
Витрачання на оплату: 
Товарів (робіт, послуг) 

 
3100 

 
(20529) 

 
(16789) 

Праці 3105 (7938) (6736) 
Відрахувань на соціальні заходи 3110 (3005) (2003) 
Зобов’язань з податків і зборів 3115 (216) (217) 
Витрачання на оплату зобов’язань з пода-
тку на додану вартість 3117 (134) (116) 

Витрачання на оплату зобов’язань з інших 
податків і зборів 3118 (82) (101) 

Інші витрачання 3190 - - 
Чистий рух коштів від операційної 
діяльності 3195 10859 6876 

ІІ. Рух коштів у результаті інвестиційної 
діяльності 

Надходження від реалізації: 
   фінансових інвестицій 

 
 
 

3200 

 
 
 
- 

 
 
 

- 
   необоротних активів 3205 - - 
Надходження від отриманих: 
   відсотків 

 
3215 

 
- 

 
- 

   дивідендів 3220 - - 
Надходження від деривативів 3225 - - 
Інші надходження 3250 - - 
Витрачання на придбання: 
   фінансових інвестицій 

 
3255 

 
(4738) 

 
- 

   необоротних активів 3260 (3478) (6610) 
Виплати за деривативами 3270 - - 
Інші платежі 3290 (203) (335) 
Чистий рух коштів від інвестиційної  
діяльності 3295 (8419) (6945) 
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Продовж. форми № 3 
1 2 3 4 

ІІІ. Рух коштів у результаті фінансової 
діяльності 

Надходження від:  
Власного капіталу 

 
 
 

3300 

 
 
 
- 

 
 
 

- 
Отримання позик 3305 2651 450 
Інші надходження 3340 - - 
Витрачання на: 
Викуп власних акцій 

 
3345 

 
- 

 
- 

Погашення позик 3350 (3506) (365) 
Сплату дивідендів 3355 - - 
Інші платежі 3390 - - 
Чистий рух коштів від фінансової  
діяльності 3395 (855) 85 

Чистий рух грошових коштів за звітний 
період 3400 1585 16 

Залишок коштів на початок року 3405 337 321 
Вплив зміни валютних курсів на залишок 
коштів 3410 - - 

Залишок коштів на кінець року 3415 1922 337 
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Додаток В 
                                               Додаток 3 до Національного положення 
                                               (стандарту) бухгалтерського обліку 1 
                                               «Загальні вимоги до фінансової звітності» 

 
Перелік додаткових статей фінансової звітності 

 
 

 

Стаття Код рядка 
Первісна вартість інвестиційної нерухомості 1016 
Знос інвестиційної нерухомості 1017 
Первісна вартість довгострокових біологічних активів 1021 
Накопичена амортизація довгострокових біологічних активів 1022 
Гудвіл 1050 
Відстрочені аквізиційні витрати 1060 
Залишок коштів у централізованих страхових резервних фондах 1065 
Виробничі запаси 1101 
Незавершене виробництво  1102 
Готова продукція 1103 
Товари  1104 
Депозити перестрахування 1115 
Векселі одержані 1120 
Дебіторська заборгованість за розрахунками з нарахованих доходів 1140 
Дебіторська заборгованість за розрахунками із внутрішніх розрахунків 1145 
Готівка 1166 
Рахунки в банках 1167 
Частка перестраховика у страхових резервах 1180 
у тому числі в: 
резервах довгострокових зобов’язань 

 
1181 

резервах збитків або резервах належних виплат  1182 
резервах незароблених премій 1183 
інших страхових резервах 1184 
Внески до незареєстрованого статутного капіталу 1401 
Емісійний дохід  1411 
Накопичені курсові різниці 1412 
Інші резерви 1435 
Пенсійні зобов’язання 1505 
Довгострокові забезпечення витрат персоналу  1521 
Благодійна допомога 1526 
Страхові резерви  1530 
у тому числі: 
резерв довгострокових зобов’язань  

 
1531 

резерв збитків або резерв належних виплат  1532 
резерв незароблених премій  1533 
інші страхові резерви  1534 
Інвестиційні контракти 1535 
Призовий фонд 1540 
Резерв на виплату джек-поту 1545 
Векселі видані 1605 
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Стаття Код рядка 
Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами 1635 
Поточна кредиторська заборгованість за розрахунками з учасниками 1640 
Поточна кредиторська заборгованість із внутрішніх розрахунків 1645 
Поточна кредиторська заборгованість за страховою діяльністю  1650 
Відстрочені комісійні доходи від перестраховиків 1670 
V. Чиста вартість активів недержавного пенсійного фонду 1800 
Чисті зароблені страхові премії 2010 
Премії підписані, валова сума 2011 
Премії, передані у перестрахування  2012 
Зміна резерву незароблених премій, валова сума 2013 
Зміна частки перестраховиків у резерві незароблених премій 2014 
Чисті понесені збитки за страховими виплатами 2070 
Дохід (витрати) від зміни у резервах довгострокових зобов’язань  2105 
Дохід (витрати) від зміни інших страхових резервів 2110 
Зміна інших страхових резервів, валова сума 2111 
Зміна частки перестраховиків в інших страхових резервах 2112 
Дохід від зміни вартості активів, які оцінюються за справедливою вартістю 2121 
Дохід від первісного визнання біологічних активів і сільськогосподарської 
продукції 2122 

Дохід від використання коштів, вивільнених від оподаткування 2123 
Витрат від зміни вартості активів, які оцінюються за справедливою вартіс-
тю 2181 

Витрат від первісного визнання біологічних активів і сільськогосподарської 
продукції 2182 

Дохід від  благодійної допомоги 2241 
Прибуток (збиток) від впливу інфляції на монетарні статті 2275 
Надходження від отримання субсидій, дотацій 3011 
Надходження авансів від покупців і замовників 3015 
Надходження від повернення авансів 3020 
Надходження від відсотків за залишками коштів на поточних рахунках 3025 
Надходження від боржників неустойки (штрафів, пені) 3035 
Надходження від операційної оренди 3040 
Надходження від отримання роялті, авторських винагород  3045 
Надходження від страхових премій 3050 
Надходження фінансових установ від повернення позик 3055 
Витрачання на оплату зобов’язань з податку на прибуток 3116 
Витрачання на оплату зобов’язань з податку на додану вартість 3117 
Витрачання на оплату зобов’язань з інших податків і зборів 3118 
Витрачання на оплату авансів 3135 
Витрачання на оплату повернення авансів 3140 
Витрачання на оплату цільових внесків 3145 
Витрачання на оплату зобов’язань за страховими контрактами 3150 
Витрачання фінансових установ на надання позик 3155 
Надходження від погашення позик  3230 
Надходження від вибуття дочірнього підприємства та іншої господарської 
одиниці 3235 

Витрачання на надання позик  3275 
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Стаття Код рядка 
Витрачання на придбання дочірнього підприємства та іншої господарської 
одиниці 3280 

Надходження від продажу частки в дочірньому підприємстві 3310 
Витрачання на сплату відсотків 3360 
Витрачання на сплату заборгованості з фінансової оренди 3365 
Витрачання на придбання частки в дочірньому підприємстві 3370 
Витрачання на виплати неконтрольованим часткам у дочірніх підприємст-
вах 3375 

Прибуток (збиток) від участі в капіталі 3521 
Зміна вартості активів, які оцінюються за справедливою вартістю, та дохід 
(витрати) від первісного визнання 3522 

Збиток (прибуток) від реалізації необоротних активів, утримуваних для 
продажу та груп вибуття 3523 

Збиток (прибуток) від реалізації фінансових інвестицій 3524 
Зменшення (відновлення) корисності необоротних активів 3526 
Фінансові витрати 3540 
Збільшення (зменшення) запасів 3551 
Збільшення (зменшення) поточних біологічних активів 3552 
Збільшення (зменшення) дебіторської заборгованості за продукцію, товари, 
роботи, послуги 3553 

Зменшення (збільшення) іншої поточної дебіторської заборгованості 3554 
Зменшення (збільшення) витрат майбутніх періодів 3556 
Зменшення (збільшення) інших оборотних активів 3557 
Збільшення (зменшення) поточної кредиторської заборгованості за товари, 
роботи, послуги 3561 

Збільшення (зменшення) поточної кредиторської заборгованості за розраху-
нками з бюджетом 3562 

Збільшення (зменшення) поточної кредиторської заборгованості за розраху-
нками зі страхування 3563 

Збільшення (зменшення) поточної кредиторської заборгованості за розраху-
нками з оплати праці 3564 

Збільшення (зменшення) доходів майбутніх періодів 3566 
Збільшення (зменшення) інших поточних зобов’язань 3567 
Сплачені відсотки 3585 
Дооцінка (уцінка) необоротних активів 4111 
Дооцінка (уцінка) фінансових іпструментів 4112 
Накопичені курсові різниці 4113 
Частка іншого сукупного доходу асоційованих і спільних підприємств 4114 
Інший сукупний дохід 4116 
Сума чистого прибутку, належна до бюджету відповідно до законодавства 4215 
Сума чистого прибутку на створення спеціальних (цільових) фондів 4220 
Сума чистого прибутку на матеріальне заохочення 4225 
Зменшення номінальної вартості акцій 4280 
Придбання (продаж) неконтрольованої частки в дочірньому підприємстві 4291 
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